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lNepeamoBa

PaKTHKyM 3 ALIOBOI HIMEL[bKOI MOBH /ISl CTYICHTIB €KO-

HOMIYHHX CICLaJIbHOCTEH p03p06neH0 Ha OCHOBI CydYac-

HHX HIJXOAIB 0 OpraHisalii HaBYaIbHOIO HPOLECY 3 1HO-
3eMHHUX MOB, SIKi 3HAHIIJIM CBOE BUCBITICHHS B «3araJbHOE€BPONEHChH-
KX PEeKOMEHJALIsAX 3 MOBHOI OCBITH» Ta «PamKOBiil mporpami 3 Hi-
MEIBKOi MOBHU JIJIsl TPOGECIHHOrO CHUIKYBaHHS JJISl BHIUX HAaBYAIIb-
HHX 3aK/1aiiB YKpaiHu». 3riHO 3 [UMH JJOKYMEHTaMH IOJIOBHA METa
BUKJIQ[IaHHs IHO3EMHHMX MOB Yy BHUILiIl LIKOJI MOJISrae B (bopMyBaHm
MDKKYJIBTYpHOI, TPOQECiifHO Opi€HTOBAHOT KOMYHIKATHBHOI KOMIIE-
TEHIIIT CTYICHTIB.

[IpakTukym 3 AiI0BOi HIMEIPKOI MOBH Ma€ caMe TaKe ITiIecIps-
MYBAHHSI i IOKIIMKAHWUI CIIPUSTH PO3BUTKY BMiHb Ta HABHYOK Maiby-
THIX CI)aXIBLllB 3 CKOHOMIKH (aJle # IHIIKMX CIeialbHOCTel) Wo/0 Bi-
JIBHOI W aJICKBATHOI MOBICHHEBOI MOBEAIHKH B HIMCLBKOMOBHOMY
cepezosuui. [l poro aBropH BUOpaiy i TPOTIOHYIOTB 110 ONPaLlo-
BaHHSI JICSIKi Ba)KJIMBI aCTIEKTH MOBJICHHEBOI JIISUTBHOCTI, SIKI B 1HIIAX
HABYAIBHUX BUAAHHSAX 3 HIMEUBKOI MOBH 3aJHMIIMIUCS MPAKTUIHO
no3a ysaroto. Tomy 33 CTPYKTYPOIO MPAaKTHKYM CKIIA/IAETHCA 3 OKpe-
MHX PO3ILIIB, HE IIOB’S3aHUX MK COOOK SKMMOCH €JMHUM NPHHIIH-
TIOM, IO JI03BOJISiE BUBYATH iX 1 B IHAMBITyalIbHIN TOCTiIOBHOCTI — B
3aJIe)KHOCTI BiJ] piBHS 3HaHb CTY/ICHTIB Ta MOTPEO TOTO UM IHIIOTO Ha-
BYAJILHOTO KYpCY.

3 ogHOro OOKY, B MPAaKTHUKyMi BHCBITJIIOIOTHCSI OKpEeMi HOPMH Hi-
MELBKOT MOBH (POHETHYHOTO Ta JICKCHKO-IPAMAaTHYHOIO XapakTepy
(po3nmimu 7—12). Tyt TIPOTIOHYIOTHCS MOMJIMBOCTI OBOJ'IOI[IHHSI npa-
BUJIBHOKO BUMOBOIO JICKCUKH, 1 HaCaMIIepe/| TePMIHOJIOTIIHOTO Xapak-
Tepy, SIKa YacTO BKUBAETHCA B EKOHOMIYHUX TeKCTaX. Po3risgatoTses
TaKOX THUIIOBI JUIsi HIMELBKOI MOBHU IpaBHIIa 3BEPTaHb OJHIET 0COOH
J10 HIIOT — H/ETBCS SIK PO OCI0 PI3HUX PAHTIB 3 PISHUMH TUTYJIAMH,
TaK 1 Mpo KoJer 1mo poOoTi, K MPO yCHE MOBJICHHS, TaK 1 AUIOBY KO-
pecrionaenmio. KpiM 3a3HaueHOro, HaCTymHI pO3AUTH MPAKTHKYMY



IPUCBAYEHI OCOOJMBOCTSAM IO3HAYEHHS KpaiH CBITYy Ta iX XKHUTENIB
(o B mesiKMX BHUIAJKAX CTBOPIOE TPYAHOLL 1 JUIsl HOCIiB HIMELBKO]
MOBH), PO3KPHTTIO BIAMIHHOCTEH y 3HA4YCHHI Ta BXMBaHHI MK CXO-
KnMH 32 OPMOIO Ai€CIOBaMU Ta MOSCHEHHIO 3MICTy # (QyHKUIOHY-
BaHHsI CKOpPOUYEHb, 30KpPEMa, B MOJITHYHIN Ta eKOHOMIUHIN cdepax.

3 iHworo 60Ky, IPaKTUKYM BYMTH HPOJYKYBATU TEKCTH, LIO Bif-
TMOBIAIOTH MICBHUM CICUU(ITHUM CHTYALsAM | NPU3HAYCHI IS IeB-
HO1 bOBOT ayauTopii (po3ainu 1—6). BpaxoByrouu cyTTeBi acre-
KTU TOBCSKJIEHHOTO CIUIKYBAaHHS B TPYJIOBHX KOJEKTHBAX, aBTOPH
CKOHLICHTPYBAJIM CBOIO yBary Ha PO3BUTKY BMiHb KOPOTKO IEpeKa-
3yBaTH 3MICT CTaTei, MOBIJOMJICHb YM IHIIUX MOAIOHUX TEKCTIiB
(pedepyBanns), qoopMyJHOBaTI/I B cTuchii ¢opmi iX TONOBHI imel
(aHOTYBaHHSI), OIMCYBATH Ta KOMCHTYBATH HATIJHI MaTepiaim —
rpaiku, Tabnuui, giarpamMu TOLO, FOTYBaTH BUCTYIH, NMPE3CHTALI]
Ta Opatu y4acTb y JWCKYCIAX YM KepyBaTH HUMH. JUIs CripusHHS
(opmyBaHHIO i aBTOMATH3aUil X MOBJICHHEBHX HABUYOK aBTOPHU
PO3MICTHIIM y BIAMOBIIHUX pO3Ainax 00’€MHI HEpesliku CTaluX BH-
pa3iB Ta 3BOPOTIB, MPUTAMAHHUX JJIs1 KOXKHOTO 3 Ha3BAaHUX BHJIIB Te-
KCTOTBOPCHHS.

OTxe, TeMaTHKa NMPAKTUKYMY J03BOJISIE BUBYUTH Ta 3aKPIlIUTH Ha
NpUKIIJaxX Jesiki 6a3oBi npaBuia GOHETUKH, IPAMATUKH Ta BXKUBAHHSL
JIEKCUKH HIMEI[bKOI MOBH 1 CTBOPIOE TUM CAMHM IE€PEIYMOBH JUIS Ha-
CTYITHOTO PiBHS KOMYHIKaTHMBHOI KOMIIETEHIIIi — BHUCIJIOBJICHHS O1J1b-
mux 00’emiB iHdopMmalii y GopMi YCHUX MMOBITOMJICHb Ta TUCHMOBUX
TEKCTIB PI3HOTO IPHU3HAYEHHS.

XapakTepHOI PHCOI0 3MICTOBHOTO HAINlOBHEHHS YCiX PO3ILIIB €
MOEHAHHS TEOPETHYHHUX TIOSCHEHb 3 MPAKTHYHUMHU 3aBJAHHSMH CY-
MPOBO/DKYIOUOTO Ta IMiJICYMKOBOTO XapaKTepy.

OCKUIbKH aBTOPY € NMPUXIIBHUKAMH KOMYHIKaTUBHOTO TPUHIIUITY
oprasizaiii HaB4YaJILHOTO TIPOLIECY, SIKUH, cepell IHIIOTOo, nepeadadae
i OZIHOMOBHICTh NMPAKTHYHHUX 3aHAThH, TO YCi MOSCHEHHS, BIPABH Ta
3aBJaHHs c(HOPMYITHLOBaHI HIMEIIBKOIO MOBOIO. JIOCATHEHHS pO3yMiH-
HS I[bOTO MaTepialy CTUMYJIIOBATUME CTYICHTIB J0 OUTBIN iHTEHCUB-
HOI poOOTH, B TOMY YHCIII 1 11010 PO3IIUPEHHS 1X JIEKCUYHOTO 3amacy,
1 O3HaYaTUME B KIHIICBOMY pe3yJIbTATi MiJBHIIEHHS PIBHA iX 3HaHb 3
HIMEIbKOI MOBH.

3aBaHHs, SKi IPOMOHYIOTHCS 10 BUKOHAHHS, MAlOTh Pi3HOACIIEK-
THY CIPSIMOBAHICTb, OXOIUTIOIOTh Cy4acHI1 T€XHIKM HaBYaHHA (HaIpu-
KJIaJI, CTBOPEHHS 1HTEJIEKT-KapT, MOPIBHAJILHUIN aHAJI3 TOIIO), 30pi€-
HTOBaHI (K 1 BCS TeMaTHKa) Ha MaiOyTHIO mMpodeciifHy MisTbHICTh
CTYJEHTIB Ta nependaydaroTh pi3Hi (OpMHU X HABYAIBHOI (MOBJIEHHE-
BOI) B3a€MOJIii.



3 MPAaKTHKYMOM MOXYTh NPALIOBATH CTyICHTH yCix KypciB, OCKi-
JNIbKA Oro MeTa BOAYaeThesl B MOIIMONCHHI 3HAHb 1 PO3BUTKY MOB-
JICHHEBUX BMiHb 33 OKPEMHMH AaCIEKTAMH OBOJIOAIHHS HIMELbKOIO
MoBot0. OiHaK, MaTepiany NPaKTUKYMy PO3paxOBaHi HacaMIepes Ha
BUKOPUCTAHHS HAa TPETHOMY 1 YeTBEPTOMY Kypeax Juist MiArOTOBKH
CTYACHTIB JI0O 3aKIIIOYHOTO ICIIUTY YW JEp)KaBHOI arectamii. Imes
CTBOpPEHHS NMPAKTHKYMy BHHHUKJIA SK pa3 HAa OCHOBI JEKIIHKAPigHOTO
aHaJi3y TUIOBUX MOMHIOK Ta «cinabkux cropin» cryieHtiB KHEY
imeHi Banguma ['eTbMaHa B X011 CKiIaiaHHS Jep)KaBHOI aTecTallii 3 Hi-
MEIBKOi MOBU. BasKIMBO TakoXX 3a3HAYMTH, IO €PEKTHBHE OIPAIIO-
BaHHs MaTepialiB MPaKTHKyMYy MOJKJIMBE JIMIIE 32 YMOBH BOJIOJIIHHS
HIMEIbKOI0 MOBOIO Ha piBHI B1 1 Bue.

[IpakTUKyM TiATOTOBICHO aBTOPCHKUM KOJEKTHBOM Kadeapu Hi-
MeIbKkoi MOBHM KHIBCHKOTO HalliOHAILHOTO €KOHOMIYHOTO yHIBEpCH-
TeTy iMeHi Baguma ['eTbmaHa mmiJi KEpiBHUIITBOM 3aBiqyBauda Kaden-
pu, noreata M. M. DaBpuimma, skuM 3TIHCHEHO 1 HOTO 3arajibHy
peaaKxiio.



Kapitel 1: Referieren von Texten

I. Erlauterung des Begriffs

Unter dem Referieren von Texten verstehen wir:

e die Kompression der im schriftlichen Text enthaltenen
Information,

e kurze, zusammengefasste miindliche = Wiedergabe des
Textinhaltes,

e dic AuBerung eigener Meinung zum Thema des Textes und zu
den darin aufgeworfenen Fragen.

Beim Referieren erfolgen Prozesse der Transformation und der

Kompression von lexikalischen, grammatischen und syntaktischen
Mitteln.

Il. Wie referiert man einen Artikel?

Um einen Artikel zu referieren, empfehlen wir lhnen dem
folgenden Plan zu folgen:

— Einfiihrung:

e Nennen Sie den Namen des Artikels und des Berichterstatters.

e Aus welcher Zeitung / Zeitschrift stammt der Artikel?

e Von wann ist der Artikel?

e In welcher Rubrik erschien der Artikel?

e Welche Darstellungsform hat der Artikel (Kommentar, Bericht,
Reportage usw.)? Belegen Sie Thre Antwort.

— Hauptteil

e Nennen Sie den Hauptgedanken des Artikels.

e Geben Sie den Inhalt des Artikels wieder.

— Ihr Kommentar

e Finden Sie einen Abschluss, in dem Sie z.B. Thre Meinung
ausdriicken oder Besonderheiten des Textes erldutern.

6



TIPP: Fiir die Vorbereitung des Referierens kénnen Sie am Anfang
die folgende Tabelle benutzen, in die Sie Hauptinformationen aus dem
Text eintragen konnen. Die Tabelle enthdlt fiinf wichtige Fragen:

WER?
WAS?
wO?
WANN?

WARUM?
AUF WELCHE WEISE?

Ill. Redemittel fiir das Referieren eines Textes

Dieser Artikel / Der Text, den ich gelesen habe (den ich zu
referieren habe), heil3t ... )

Der Artikel/Der Text hat die Uberschrift ...

Der Autor des Artikels ist / heifit ...

Der Artikel ist der Zeitung / Zeitschrift ... vom ... entnommen.

Der Artikel erschien in der Rubrik ...

In dem Artikel/dem Text handelt es sich um (Akk.) / geht es um
(Akk.) / ist die Rede von (Dat.)...

Der Artikel ist dem Thema ... gewidmet. / Das Thema des Artikels ist ...

Der Autor behandelt das folgende Thema ...

Der Autor setzt sich mit dem Thema ... auseinander.

In diesem Artikel/Text thematisiert der Autor ...

Der Hauptgedanke / die Hauptidee des Artikels ist ...

Im Text werden folgende Fragen (Probleme) betrachtet / diskutiert: ...

Der Autor betrachtet in diesem Artikel ein aktuelles / brennendes
Problem.

Im Mittelpunkt der Betrachtung / der Diskussion steht das Problem ...

Der Autor weist darauf hin, dass ...

Es wird betont, dass ...

Der Autor hebt hervor, dass ... / Der Autor hebt ... hervor.

Der Autor erklart ...

Der Artikel lasst sich in ... Teile gliedern.

Erstens ..., zweitens ...

In dem Artikel heift es unter anderem ...

Wie aus dem Text des Artikels (aus der Meldung) hervorgeht, ...

Im Artikel werden verschiedene Meinungen / wird folgende
Meinung vorgestellt/vertreten: ...



Im Artikel werden Pro und Kontra / Fiir und Wider zum Thema ...
diskutiert.

Der Artikel enthilt interessante Information / iberzeugende Fakten
/ Beispiele (liber ...; zum Problem ...).

Der Autor ist der Meinung, dass ...

In diesem Zusammenhang ... der Autor (dass, ...)

AnschlieBend erldutert / betont / unterstreicht der Autor ...

Meine Meinung zu diesem Problem ist ...

Meiner Meinung nach ... / Nach meiner Meinung ...

In diesem Zusammenhang lésst sich folgendes sagen: ...

Ich stimme dem Autor zu.

Ich bin mit dem Autor (nicht) einverstanden.

Ich teile (voll und ganz) die Meinung des Autors (..., dass ...)
Diese Meinung halte ich (nicht) fiir richtig.

Ich teile nicht diesen Standpunkt / diese Meinung.

Diese Meinung / Behauptung halte ich fiir fraglich.

Ich muss betonen, dass ...

Ich finde diesen Artikel interessant / aktuell / niitzlich / wichtig.

Abschlieend / Zusammenfassend kann man sagen, dass ...
Zum Schluss mochte ich sagen ...
Letztlich / Zu guter Letzt ...

IV. Ubungen

1. Ordnen Sie zu:

1. |Ich stimme a |vom 3.01.2012 entnommen.
2. |Der Autor ist der Meinung, b |die Ergebnisse einer Marktstudie.
3 Im Text ist die Rede von ¢ |der wukrainischen und deutschen

Fachexperten vorgestellt.

4 Im Artikel werden verschiedene|d |des Tierschutzes in der Ukraine

Meinungen auseinander.
5 Der Artikel ist der Zeitung e |halte ich fiir richtig.
| «Die Welt»
6 Der Artikel erschien am 20.12.2012 |f |dem Autor des Artikels nur

teilweise zu.

7 Die Autoren setzen sich mit dem|g |teile ich voll und ganz die Meinung
* | Thema des Autors.




Baxinuenns mao..

8 In diesem Punkt h |dass das eine aktuelle
: Entwicklungstendenz ist.
9 Im Artikel geht es um i |der Reaktion der Gesellschaft auf
) radikale Reformen der Regierung.
10. | Diese Meinung j |in der Rubrik «Geld&Kapital».
2. Welche Worter aus dem Kasten unten passen zu folgenden
Substantiven?
Information:
Meinung:
Problem:
Thema:

wichtig, aktuell, fraglich, interessant, akut, geheim, iiberzeugend,
personlich, offiziell, langjdhrig, brennend, verbreitet, schlecht / gut,
heikel, unerschopflich

3. Sagen Sie das anders:

Der Artikel heifit ...

Der Autor befasst sich mit dem Thema ...
Der Autor betont, dass ...

Ich bin mit dem Autor nicht einverstanden.

4. Setzen Sie die Sétze fort:

1) In diesem Artikel handelt es sich um (mpobiemu oxoponu Ha-
BKOJIMIIHBOTO CEPEOBHUIIA; CUTYAIlisl Ha PUHKY Tpalli; MOIIyK
HOBHX PUHKIB 30yTy CLJIbCHKOIOCIIOAAPCHKOI MPOIYKIIii; 1HBEC-
TUIIAHUK KJIIMAT y HaIIi Jepikasi).

2) Im Mittelpunkt der Betrachtung steht das Problem (Toprismus
JIOJbMH, BIIMUBAHHS Tpolueil; TuBepcudikamisi pUHKIB eHep-
TOHOCI1B; BIIPOBADKEHHSI €BPOTCHCHKUX CTaHAAPTIB y cdepi
OCBITH).

3) Der Hauptgedanke des Artikels ist (HEOOXimHICTh TEpErIsIy
ICHYIOUHMX TIOJIOKEHb 3aKOHOJABCTBA; BAKJIMBICTH BIIPOBA-
JOUKCHHST €Hepro30epirarounx TEXHOJIOTIH; HarajibHICTh IMPHii-
HSTTS BIATOBITHOTO 3aKOHY).

5. Diese Wendungen brauchen Sie fiir das Referieren eines

Artikels, bilden Sie damit Sétze:

eine Frage aufwerfen, die Meinung vertreten, auf das Problem

hinweisen, ein Problem ansprechen, auf ein Thema eingehen, ein
Thema anschneiden / behandeln.



V. Text und Beispiel seines Referierens

ERST UBEN, DANN STUDIEREN

Immer jiinger, immer ungebildeter — so sehen viele deutsche
Professoren ihre Studenten. Die Bildungsdefizite der jungen
Generation versuchen einige Hochschulen nun mit einem
Vorbereitungsjahr aufs Studium auszugleichen.

Erst Abitur, dann Studium — das war fiir Angela Osthoff ganz
klar. Doch was genau sie studieren wollte, wusste sie nicht. «Mir
haben alle Facher Spal gemacht», erzdhlt die 21-jdhrige
Geschichtsstudentin.  Ein  Jahr wollte sie sich geben, um
herauszufinden, ob sie lieber Medizin, Griechisch, Geschichte oder
Physik studieren sollte. Als sie sich vor zwei Jahren auf die Suche
nach einem intensiven «Studium Generale» machte, gab es in
Deutschland nur eine Adresse: das Leibniz-Kolleg an der Universitit
Tiibingen.

Seit 1948 bereitet das Kolleg 53 Abiturienten aus ganz
Deutschland jeweils ein Jahr lang auf das Studium vor. Die
Teilnehmer leben und lernen zusammen in einem Haus. «Ich habe
Einblick in viele Studienficher bekommen und die Grundlagen des
wissenschaftlichen Arbeitens gelernt», erzidhlt Angela Osthoff. Aber
auch das soziale Miteinander im Wohnheim habe sie «super
selbststindig» werden lassen, schwéirmt die ehemalige Leibniz-
Kollegiatin.

Was in Tiibingen schon eine lange Tradition hat, wird nun auch
an anderen deutschen Universititen angeboten: das sogenannte
«Foundation Year». Das Vorbereitungsjahr aufs Studium ist in
vielen anderen Lidndern ldngst {iblich, in Deutschland aber reichte
bislang das Abitur als «Eintrittskarte» fiir die Hochschule. Doch
aufgrund der verkiirzten Schulzeit werden die Studenten immer
jinger, die Orientierung in einem Hochschulsystem mit stark
spezialisierten und durchstrukturierten Studiengingen immer
schwieriger. AuBBerdem, so klagen viele Professoren, fehlten vielen
Studenten heute grundlegende Kenntnisse, um erfolgreich ein
Studium absolvieren zu konnen.

Hinzu kommt, dass in Deutschland immer mehr Studierende an die
Hochschulen stromen. Viele Universitidten konnen den Ansturm kaum
bewiltigen und versuchen die Studierendenzahlen mit Eignungstest
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oder besonders guten Abiturnoten als Voraussetzung fiir bestimmte
Studiengénge zu begrenzen.

Statt mit Selektion auf den Andrang zu reagieren, sollten die
Hochschulen den Erstsemestern mehr Unterstiitzung bieten, meint
Christian Berthold, Geschiftsfiihrer von CHE Consult in Gitersloh,
einer Beratungsgesellschaft des Centrums fiir Hochschulentwicklung.
«Das alte Ideal des ‘erwachsenen Studierenden’, der ohne jegliche
Hilfe an der Hochschule zurechtkommt, passt heute nicht mehr.»
Grundséztlich sollte jeder Student willkommen sein und entsprechend
seinen Féhigkeiten gefordert werden, meint Berthold. Dies sei
angesichts des demografischen =~ Wandels und drohenden
Fachkriftemangels dringend nétig.

Bislang allerdings hétten viele deutsche Hochschulen noch
Probleme damit, die Vielfalt an den Universitéten als eine «Quelle der
Bereicherung» zu sehen, beobachtet der CHE-Geschéftsfiihrer. Sein
Institut hat gerade eine Studie vorgelegt, nach der nur 13 Prozent der
Studierenden dem Idealbild ihrer Professoren entsprechen. Fiir
«studierfihigy hielten sie nur diejenigen Studenten, die hochmotiviert,
strebsam und fleilig seien. Alles, was davon abweiche, werde schnell
als «defizitdr» wahrgenommen.

«Wir brauchen aber Professoren, die ihre Studenten motivieren
und sie so weit wie moglich forderny», erklart Berthold. Hier konne
Deutschland von den amerikanischen Hochschulen mit ihrer
ausgepriagten Feedback-Kultur lernen. Die Einfilhrung von
«Foundation Years» hélt der Studienleiter ebenfalls fiir sinnvoll.

An der privaten Jacobs University in Bremen gibt es ebenfalls seit
einem Jahr ein «Foundation Year». Hier erwerben die Teilnehmer
neben Englisch und Mathematik Grundkenntnisse der Wirtschafts-,
Ingenieurs- und Naturwissenschaften. Auflerdem lernen sie
wissenschaftliches Arbeiten und akademisches Schreiben. Dafiir
miissen sie tief in die Tasche greifen: Rund 23.000 Euro kostet das
«Foundation Year». Zwar sind auch die Programme in Tiibingen und
Miinchen nicht kostenlos, aber deutlich billiger.

Dennoch wird das «Foundation Year» in Bremen besonders von
ausliandischen Studienanfangern geschétzt, die mit 16 oder 17 Jahren
noch jiinger als deutsche Abiturienten sind und noch mehr
Orientierung brauchen. Je jlinger also, desto dringender ein
Vorbereitungsjahr? Nicht unbedingt, meint Angela Osthoff. Aber, so
gibt sie zu, beim Studium gehe es nicht nur ums Wissen. «Man
braucht auch eine gewisse personliche Reife.»

(Sabine Damaschke,
www.dw-world.de/dw/article/0,,6642145,00.html)
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Referieren des Textes

Der Artikel, den ich gelesen habe, heiflit «Erst iiben, dann
studieren». Der Artikel ist Materialien des Internetportals dw-
world.de (Deutsche Welle) entnommen. Der Artikel ist den Themen
«Studium» und «Berufswahl» gewidmet. Im Artikel wird folgenden
Fragen nachgegangen: Probleme der deutschen Studienbewerber bei
der Wahl der Féacher und Studiengéinge, Orientierungsschwierigkeiten
der Studienanfinger in den ersten Semestern. Der Artikel enthilt
interessante Informationen iiber das Leibniz-Kolleg an der Universitét
Tiibingen, das seit 1948 Abiturienten aus ganz Deutschland jeweils
ein Jahr lang auf das Studium vorbereitet. Es wird die Meinung einer
ehemaligen Kollegiatin angefiihrt, die folgende Vorteile des
Vorbereitungsstudiums betont: die Moglichkeit Einblick in viele
Studienficher zu bekommen, Grundlagen des wissenschaftlichen
Arbeitens zu lernen sowie durch das soziale Miteinander im
Wohnheim selbststindig zu werden.

Deswegen wird heutzutage auch an anderen deutschen
Universitidten ein Vorbereitungsjahr aufs Studium, das sogenannte
«Foundation Year», angeboten. Denn aufgrund der verkiirzten
Schulzeit werden die Studenten immer jiinger und die Orientierung in
einem Hochschulsystem mit stark spezialisierten Studiengéngen
immer schwieriger.

Im Artikel werden verschiedene Meinungen vorgestellt. Die
Professoren betonen, dass vielen Studenten grundlegende Kenntnisse
fehlen, um erfolgreich ein Studium absolvieren zu konnen. Auflerdem
begrenzen viele Universititen die Studierendenzahlen mit Eignungstest
oder besonders guten Abiturnoten als Voraussetzung fiir bestimmte
Studiengénge. Christian Berthold, Geschéftsfiihrer einer Beratungsgesell-
schaft des Centrums flir Hochschulentwicklung, meint dagegen, die
Hochschulen sollten den Erstsemestern mehr Unterstiitzung bieten, statt
mit Selektion auf den Andrang zu reagieren. Jeder Student sollte
gefordert werden, was angesichts des demografischen Wandels und
drohenden Fachkréftemangels dringend nétig sei.

Im Artikel werden auch einige Zahlen angefiihrt: Laut einer Studie
entsprechen nur 13 Prozent der Studierenden dem Idealbild ihrer
Professoren. Fiir «studierfahigy hielten sie nur diejenigen Studenten,
die hochmotiviert, strebsam und fleilig seien. Alles andere wird
schnell als «defizitdr» wahrgenommen. Nach Meinung von Christian
Berthold miissen die Professoren ihre Studenten motivieren und sie so
weit wie moglich fordern. Das «Foundation Year» wird besonders von
auslidndischen Studienanfangern geschitzt, die mit 16 oder 17 Jahren
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noch jiinger als deutsche Abiturienten sind und noch mehr
Orientierung brauchen.

Ich finde diesen Artikel interessant und niitzlich. Meiner Meinung
nach sind die genannten Probleme auch fiir die ukrainischen
Schulabginger und Studienbewerber sehr aktuell, weil sie oft damit
Schwierigkeiten haben, das richtige Fach zu wihlen. Deswegen halte ich
die Einfiihrung eines «Foundation Years» an den ukrainischen
Hochschulen ebenfalls fiir sinnvoll. Ein Vorbereitungsstudium wiirde den
ukrainischen Studienanfingern nicht nur in den ersten Semestern an ihren
Unis helfen, sondern auch in der Zukunft Orientierungshilfen fiir ihre
Auslandssemester liefern. Zusammenfassend kann man sagen, dass durch
mehr Forderung und Motivation wihrend des Studiums Absolventen
bessere Chancen fiir den Einstieg in das Berufsleben bekommen.

VI. Weitere Texte fiir das Referieren

Text 1: DER PREIS FUR HEIB — DIE KOSTEN
DES KLIMAWANDELS

Der Freiheitsstatue steht das Wasser bis zur Hiifte. Nur noch die Spitze
der Cheopspyramide ragt aus den Wellen und die Christus-Statue iiber
Rio de Janeiro fleht mit ihren ausgebreiteten Armen nach einem
Rettungsring. Dieses Szenario war Teil einer Greenpeace-Demonstration
wdhrend der 16. Weltklimakonferenz der Vereinten Nationen im Dezember
2010. Am Strand von Cancun versenkten die Umweltaktivisten als Mahnung
Modelle der Wahrzeichen beriihmter Stddte im Meer. Cancun selbst

hat bereits schmerzhafte Ervfahrungen mit dem Klimawandel gemacht.
Im Jahr 2005 verwiistete der Hurrikan Wilma die Stadt auf der
mexikanischen Halbinsel Yucatan.

Nach den unbefriedigenden Ergebnissen von Kopenhagen 2009
einigten sich die Vertreter der 194 Vertragsstaaten in Cancin
wenigstens auf ein Minimalziel: die Begrenzung der globalen
Erwédrmung auf hochstens 2 Grad Celsius zwischen 1990 und 2100.
Um das zu erreichen, miisste der globale Kohlendioxid-Aussto3 bis
zum Jahr 2050 mindestens halbiert werden, schitzen die Wissenschaf-
tler. Ansonsten droht eine rasante Zunahme von Uberschwemmungen,
Orkanen, Waldbrinden, Ernteausfillen und Epidemien. Den
Volkswirtschaften weltweit beschert der Klimawandel zudem
gewaltige Kosten. Allein die Schidden durch Hurrikan Katrina wurden
in den USA auf rund 100 Milliarden Dollar geschitzt.

13



Sollte sich die globale Oberflachentemperatur bis zum Jahr 2100
um etwa 4,5 Grad Celsius erwarmen, kumulieren sich fiir Deutschland
in den néachsten 50 Jahren Kosten bis zu 800 Milliarden Euro, allein
fiir die direkten Folgeschidden, glaubt Claudia Kemfert, Professorin
fiir Energiedkonomie und Nachhaltigkeit am Deutschen Institut fiir
Wirtschaftsforschung (DIW) Berlin. Besonders anfdllig sind die Land-
und Forstwirtschaft. Auf die einzelnen Bundesldnder wirkt sich der
Klimawandel sehr unterschiedlich aus. Am hirtesten trifft es die
groBflichigen Léander Baden-Wiirttemberg, Bayern und Niedersa-
chsen. Allerdings konnen diese wirtschaftsstarken Lander die Schdden
besser kompensieren als 6konomisch schwichere Lénder.

Die Kosten fiir Schiden durch Orkane, Uberschwemmungen und
Diirren bilden nur einen Teil der Gesamtkosten. Zu diesen direkten
Klimafolgeschidden addieren sich die sogenannten Abmilderungskosten:
Ausgaben, um mogliche Schdaden durch den Klimawandel zu vermeiden
oder wenigstens abzumildern, etwa durch Umsiedlungen, Deichbau und
kiinstliche Bewésserung. Der wichtigste Budget-Posten sind zweifellos
die notigen Investitionen, um den Klimawandel zu verlangsamen
(Anpassungskosten): Er betrifft sémtliche Mafinahmen zur Reduzierung
des CO,-AusstoBBes, zum Energiesparen generell und zum Schutz der
Wiilder, die als wichtiger Kohlenstoffspeicher dienen.

Je langer die Verantwortlichen warten, desto teurer wird es.
Zum Klimaschutz gibt es keine Alternative. Der britische Okonom
Nicholas Stern legte 2006 einen umfangreichen Bericht vor:
Jahrlich koste es den Volkswirtschaften mindestens 5 Prozent des
Bruttoinlandsproduktes, in ungiinstigeren Schidtzungen sogar bis zu
20 Prozent, wenn sie keine MaBnahmen gegen den wachsenden
CO,-Ausstoll ergreifen. Sofortiges Handeln kdme dagegen
vergleichsweise giinstig. Nur etwa ein Prozent des Bruttoinland-
sprodukts sei dafiir notig.

Die Klimastudie «Modell Deutschland. Klimaschutz bis 2050»
sieht unter anderem vor, die Heizenergie fiir Gebdude um 85 Prozent
zu senken, Fahrzeuge flichendeckend mit Elektro-Motoren
auszustatten und Strom nahezu CO,-neutral zu erzeugen. Mit den
Investitionen verringern sich die Ausgaben, die beim Verbrauch von
Erdol und Kohle entstehen, rechnen die Wissenschaftler. Die Spitze
der Belastung soll in 13 Jahren erreicht sein: «Im Jahr 2024
resultieren daraus maximale gesamtwirtschaftliche Nettokosten in
Hohe von knapp 16 Milliarden Euro (circa 0,6 Prozent des
Bruttoinlandsprodukts — BIP), danach verringert sich die Belastungy,
heiit es in dem Bericht. Investitionen in den Klimaschutz zahlen sich
auch noch anderweitig aus: Die weltweit wachsende Nachfrage nach
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energiesparenden Produkten konnte Deutschlands Technik-Exporte
ankurbeln. Und die sinkende Abhéngigkeit von Erdol und Erdgas wird
fiir die Verbraucher immer wertvoller.

(Jonny Rieder, http.//www.goethe.de/ges/soz/wsc/de7180222.htm)

Text 2; OUTSOURCING:
EIN TREND FUR SCHWIERIGE ZEITEN

Selbstdndig sein muss nicht heiflen, alles «selbst» und «stindigy» zu
machen. Rafael Kugel ist ein extremes Beispiel dafiir. Der
Wissenschaftler an der Freien Universitit Berlin ist im Nebenberuf
Firmengriinder und verkauft seit 2005 hochwertiges Rapskerndl {iber
das Internet. Kugel kiimmert sich personlich im Schnitt 15 Minuten
tdglich um das laufende Geschift, obwohl er inzwischen mehrere
Tausend Stammkunden hat. Denn so gut wie jede Tatigkeit ist
ausgelagert worden. Ein deutscher Hersteller von Bioprodukten
produziert und fiillt das Ol ab. Den Internetshop, den Versand und die
Buchhaltung hat Kugel an spezialisierte Firmen vergeben.

«Prinzipiell lassen sich fast alle Geschéftsprozesse eines
Unternehmens outsourcen, das heiflit nach aulen geben, solange sie
nicht zu den Kernprozessen zihlen», schreibt Mario K&lzsch von der
A'PARI Consulting GmbH. Die Betriebskantine, die Gebaudeverwal-
tung und -reinigung, der Sicherheitsdienst, die Steuerberatung oder
die IT-Betreuung: Heutzutage erledigen das meist Externe.

Outsourcing sei laut Kolzsch in wirtschaftlich schwierigen Zeiten
besonders gefragt, denn da steige der Druck, Kosten zu senken. Der
Bereich mit einem komplizierten Know-how und schnelllebigen
Produkten verlangt geradezu nach hoch spezialisierten Profis.
Fusionieren zum Beispiel zwei Unternehmen mit unterschiedlichen
Hardware- und Software-Systemen, sind die eigenen Abteilungen
schnell tberfordert. Die AuBenstehenden schaffen es eher, eine
einheitliche Infrastruktur herzustellen.

Die Auslagerung in Billiglohnlénder erfasst immer mehr Bereiche des
Lebens: Steuer- und Erndhrungsberater oder der Englischlehrer konnen
heutzutage in Indien sitzen. «In den Jahren zuvor sind die
Transaktionskosten, zum Beispiel fiir Kommunikation und Kontrolle,
durch die Verbreitung des Internets und der Breitbandanschliisse immens
gesunken». Gleichzeitig wuchsen die Qualifikation der auslédndischen
Fachkrifte sowie ihre absolute Anzahl. Deshalb ginge der Trend nun
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dahin, immer anspruchsvollere Aufgaben, zum Beispiel Forschung und
Entwicklung nach China, Indien oder Osteuropa zu verlagern.

Teile der Produktion sind schon lange dort: wegen der Nihe zu
wichtigen Mirkten und wegen der niedrigeren Lohnkosten. Vor allem
Betriebe mit viel Handarbeit wollen von der Differenz profitieren. So
hat der mittelstindische Textil-Produzent Setex den Grofteil der
Konfektion nach Polen ausgelagert. Einfache Naharbeiten waren in
Deutschland zu teuer: «Der Lohnanteil an der Konfektion betridgt rund
50 Prozent», sagt Setex-Chef Konrad Schroer, an der weitgehend
automatisierten Weberei dagegen nur knapp 9 Prozent. Deshalb
werden die Stoffe in der westfdlischen Zentrale gewebt, veredelt oder
beschichtet, danach im 0Ostlichen Nachbarland fiir einen Bruchteil der
Lohne zugeschnitten, gesdumt und genéht.

Firmen, die ihre verlingerte Werkbank weiter weg, etwa in Asien
haben, merken inzwischen: Die enorm gestiegenen Transportkosten
fressen den Lohnvorteil allmdhlich auf. Der ist geringer geworden,
weil die Lohne in vielen Landern der Welt weit stirker gestiegen sind
als in Deutschland. Manche Unternehmen verlagern Arbeitsplitze
wieder zuriick. Dafiir sprechen auch QualitdtseinbuBlen oder die Angst
vor Plagiaten. Denn viele Lieferanten und Dienstleister kalkulieren
denkbar knapp, um einen Auftrag der Konkurrenz wegzuschnappen.
Wenn dann die Rechnung nicht aufgeht, droht die Insolvenz oder aber
bei der Qualitdt wird gespart. GroBkunden versuchen, den von ihnen
abhingigen Zulieferern die Bedingungen zu diktieren. Das passiert
nicht nur im Ausland.

«Langere Entscheidungsprozesse und ein hoherer Kontrollaufwand
sind ebenfalls Nachteile des Modells», sagt Griinder Rafael Kugel.
Doch die Vorteile iiberwiegen bei Weitem. Die Inhaber der
Maschinenfabrik Baumer aus Freudenberg sahen das anders. Vor ein
paar Jahren hatten sie ihre Schweillerei, Dreherei und Blechschlosserei
ausgelagert: an Firmen aus der Region, um sich lange Wege zu sparen.
Doch im Wirtschaftsboom waren die Lieferanten so voll ausgelastet,
dass Baumer auf die bestellten Bauteile lange warten und entsprechend
friihzeitig planen musste. Das beeintrichtigte die Flexibilitit und damit
die Wettbewerbsfahigkeit des mittelstindischen Herstellers von
Maschinen zur Schaumstoffverarbeitung, die weltweit verkauft werden.
Neulich wurden die ausgelagerten Bereiche zuriickgeholt. «Als eigener
Herr ist man viel flexibler», sagt Geschiftsfiihrer Matthias Schuster.
Zum Gliick gab es die Mitarbeiter noch, die schweiflen und schlossern
konnten.

(Matilda Jordanova-Duda,
http://www.goethe.de/ges/soz/dos/arb/alw/de4225588. htm)
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Text 3: DER FRAUENANTEIL IN CHEFETAGEN —
SELBSTVERPLICHTUNG ODER GESETZ?

Im Mdrz 2010 verkiindete die Deutsche Telekom, fiir Fiihrungspositionen
eine Frauenquote einzufiihren. Innerhalb von fiinf Jahren sollen
30 Prozent aller Vorstandsposten mit Frauen besetzt sein. Die iibrigen
DAX-Konzerne lehnten die Einfiihrung einer Frauenquote
kategorisch ab. Bei ihnen zdhle Qualitdit statt Quote, hief; es.
Doch die Diskussion hdlt an.

Vor zehn Jahren verpflichteten sich die deutschen Unternehmen
auf freiwilliger Basis, den Anteil von Frauen in Fiihrungspositionen
zu erhohen. Eingeldst wurde dieses Versprechen nicht. Nach wie vor
muss man weibliche Vorstandsvorsitzende mit der Lupe suchen: Von
den Chefs der deutschen Top-200-Unternehmen, so legt das Deutsche
Institut fiir Wirtschaftsforschung dar, waren 2010 nur zwei Frauen, in
den Vorstinden salen gerade einmal 29 Frauen. Das entspricht einer
Quote von 3,2 Prozent. Der Anteil der Frauen an operativen
Fithrungspositionen verringert sich, je enger man den Kreis um
Deutschlands umsatzstarkste Unternehmen zieht: In den 100 gréBten
Unternehmen gibt es keine einzige Vorstandsvorsitzende und
lediglich elf Vorstandsmitglieder weiblichen Geschlechts.

Nach dem Willen deutscher Wirtschaftsfiihrer solle sich daran auch
nichts dndern — zumindest nicht durch eine gesetzliche Regelung.
Unternehmen wie Siemens, MAN und BASF lielen nach dem Vorstof3
der Deutschen Telekom verlauten, eine Frauenquote kidme fiir sie nicht in
Frage. «Wir gestalten unsere Personalpolitik geschlechtsunabhéngig, das
heil3t, wir betreiben keine Forderung speziell fiir Frauen», sagte etwa die
Sprecherin des Sportartikelherstellers Adidas, und weiter: «Die Vergabe
von Positionen erfolgt ausschlieBlich iiber die fachliche und personliche
Eignung. Ob Mann oder Frau spielt keine Rolle.» Lufthansa teilte mit,
die Quote sei ungeeignet ihr Ziel zu erreichen. Und Linde erklérte: «Bei
uns zéhlt Qualifikation statt Quotey.

Beriicksichtigt man den Frauenanteil an Vorstinden im
internationalen Vergleich, liegt Deutschland in einer Studie von
McKinsey, die elf Lander umfasst, auf dem letzten Platz. Schweden
fiihrt diese Liste an, wo 17 Prozent aller Vorstandsmandate an Frauen
vergeben sind, gefolgt von den USA mit 14 Prozent. Deutschland
bildet mit zwei Prozent das Schlusslicht. Positiver gestalten sich die
Zahlen, betrachtet man den Frauenanteil in Vorstinden und
Aufsichtsriten. Dann liegt Deutschland im Vergleich mit den anderen
EU-Staaten auf Platz neun.
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Grund fiir die vergleichsweise gute Platzierung, so das Deutsche
Institut fiir Wirtschaftsforschung, sei vor allem die héufige
Entsendung von Frauen durch die Arbeitnehmerseite in die
Aufsichtsrite. Die Position Deutschlands diirfte sich in den néichsten
Jahren weiter verschlechtern. Denn sehr viele europdische Lénder
haben in jiingster Zeit gesetzliche Quoten eingefiihrt. Vor allem
Norwegen hat von sich reden gemacht. Dort sind borsennotierte und
Staatsunternehmen seit 2006 verpflichtet, mindestens 40 Prozent ihrer
Aufsichtsgremien mit Frauen zu besetzen. Auch Spanien, Osterreich,
Belgien, Frankreich und die Niederlande verabschiedeten @hnliche
Gesetze.

Tatséchlich erfordert die Umsetzung einer Frauenquote betrachtliche
Anstrengungen flir das jeweilige Unternehmen. Die Instrumente, die
beispielsweise die Telekom installierte, um die selbst gesetzte
Frauenquote zu erreichen, umfassen die Vorbereitung von Zielwerten bei
Neueinstellungen von Hochschulabsolventen, bei Auswahlprozessen, bei
Talentpools sowie bei der Teilnahme an  Fiithrungskrifte-
Entwicklungsprogrammen. Gleichzeitig baut die Telekom ihr Programm
zur Vereinbarkeit von Privatleben und Beruf aus. Elternzeitmodelle,
Teilzeitmodelle, Heimarbeitsmodelle fiir Fiihrungskrifte, flexible
Arbeitszeitmodelle und Kinderbetreuungsangebote werden ausgeweitet.

Diese MaBnahmen wiirden nicht nur Frauen fordern, sagte
Mechthild Maier, Leiterin Group Diversity Management bei der
Telekom, sondern «neben den wirtschaftlichen und personalpoliti-
schen Aspekten fiir den kulturellen Wandel auf dem Weg zur neuen
Telekom» stehen. Gemischte Teams machten weniger Fehler, «die
Monokultur Mann ist fiir Fehler immer anfillig. Das hat die
Finanzkrise gezeigt». Diesen Eindruck bestétigt auch die Studie
«Woman matter 2010» von McKinsey. Sie zeigt, dass Unternehmen
mit hoherem Frauenanteil signifikant bessere Unternehmenser-
gebnisse und hohere Rentabilititen erzielen.

Das Gros der deutschen Wirtschaftsfiihrer ist indes strikt gegen die
Einfiilhrung einer gesetzlichen Quote. Stattdessen fordert der
Bundesverband Deutscher Industrie mehr weibliche Studierende fiir
die  Studienginge  Mathematik, Ingenieur-, = Natur- und
Technikwissenschaften. Da es in diesen Fachern zu wenige weibliche
Absolventen  gibt, haben Industrieunternechmen betrachtliche
Schwierigkeiten, qualifizierte weibliche Fiihrungskrifte zu finden.
Eine gesetzliche Quote wiirde deshalb mehr schaden als nutzen.

(Antonia Loick,
http://www.goethe.de/ges/soz/wsc/de7961488. htm)
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Text 4: ETIKETTENSCHWINDEL:
IMITATE-BETRUG UND DER GANZ LEGALE WAHNSINN

Gelschinken, Analogkdse, Garnelenimitat: Reihenweise produziert die Industrie
Kandidaten fiir die Wahl zum « Unwort des Jahresy. Es spricht sich herum,
Irrefiihrung ist nicht die Ausnahme, sondern eher die Regel. Aber neben klaren
Verstoflen wird auch innerhalb des gesetzlichen Rahmens unverfroren getrickst.

Garnelen aus Fischeiweill, «Ké&se» aus Pflanzenfett oder
Schokoladenkekse ohne einen Hauch von Schokolade. Matthias Horst,
Chef-Lobbyist der Lebensmittelindustrie, war sofort klar, wer an solchen
Imitaten und Mogelprodukten mitschuldig ist: die Verbraucher. «Wenn
man immer billiger essen will, dann kann man nicht erwarten, dass man
immer etwas ganz Besonderes bekommt», argumentierte er. Sein Rat:
«Gucken Sie genauer und haufiger hin.»

Die Kunden verantwortlich zu machen, ist nicht nur zynisch,
sondern verfolgt auch einen perfiden Zweck: von den eigentlichen
Verursachern der Misere abzulenken. Mit dem Finger wird auf die
Betrogenen gezeigt, statt tiber die Betriiger zu sprechen. Die Strategie
verfangt. Oft lautet die erste Frage angesichts des Imitate-Betrugs:
«Was kann der Verbraucher tun, um sich zu schiitzen?» Und nicht:
«Was wird gegen die Betriiger getan? Was muss sich am System und
am Selbstverstidndnis einer Branche dndern, damit der Verbraucher in
ehrliche Angebote vertrauen kann?»

Wer tduscht und betriigt, nutzt den Umstand, dass der Verbraucher
die Qualitit eines Produktes meist nicht beurteilen kann. Ob Farbe,
Geruch oder Geschmack natiirlich, aufgepeppt oder imitiert sind, ist
augenscheinlich kaum festzustellen. Dieses Manko ist die Basis fiir
einen Lebensmittelmarkt, der mit seiner fehlenden Transparenz in
erster Linie der Industrie und nicht den Menschen dient. Das
Kernproblem ist kein individuelles, sondern ein strukturelles.

Es gibt Tauschungen, die sind stratbar: Wenn ein Doner-Verkaufer
Gammelfleisch zwischen den Fladen packt oder ein Pizza-Béicker Kise-
Imitat als echten Kése verkauft. Seit Jahren zeigen die Statistiken
amtlicher Lebensmittelkontrolleure derartige Félle in gleichbleibender
GroBenordnung. Etwa beim Schinken: Immer mehr Gastronomen greifen
auf billige Schinken-Imitate zurlick. Den bayerischen Behorden ist dies
seit mehr als 15 Jahren bekannt, und auch dass sich die Qualitét dieser
Ersatz-Produkte erheblich verschlechtert hat.

Es wire Aufgabe der Amter, den Betrug zu unterbinden. Doch
stattdessen fiihren sie weiterhin anonyme Statistiken und geben noch
ein paar Tipps, wie der Verbraucher echten Schinken vom Imitat,
unterscheiden kann. Das ist, als wire massenhaft Falschgeld im
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Umlauf und die Polizei verfolgte nicht die Falschmiinzer, sondern
erklarte nur, wie man die Bliiten erkennt.

Der ungebrochene Trend, Gisten Gelschinken als echten Schinken
unterzujubeln, zeigt auch: Verwarnungen oder BuBgelder greifen
nicht. Der Ruf nach hoheren Geldstrafen ist daher zwar populér, aber
wenig zielfithrend. Abschreckung muss her: Die Betriiger beim
Namen zu nennen, ist die einzige wirksame MafBnahme. Dagegen
wehrt sich die Lebensmittellobby, obgleich so doch eine angeblich zu
Unrecht diskreditierte Branche vom Generalverdacht entlastet werden
wiirde.

Es gibt noch eine weitere Form der Téuschung, die ganz legal ist.
Hersteller tiauschen mit Werbeaussagen, Bildern und irrefithrenden
Kennzeichnungen Qualitdten vor, die nicht real sind: Spreewaldgurken
miissen nicht aus dem Spreewald kommen, Tiitensuppen enthalten
Glutamat, obwohl «ohne Geschmacksverstarker» drauf steht, das
«natiirliche Aroma» im Erdbeerjoghurt wird nicht aus den roten Beeren
gewonnen, sondern aus Pilzkulturen. Und so weiter und so fort. All dies
ist legal, aber keineswegs legitim.

Lebensmittelkonzerne verhalten sich heute so ignorant wie friiher
Chemiekonzerne. Als diese giftige Abwésser in die Fliisse leiteten,
sagten sie zu ihrer Verteidigung: Das ist doch nicht verboten. Heute
ist es das — ein Erfolg der Umweltbewegung. Und ein Beleg dafiir,
dass auch der Kampf gegen legale Missstinde richtig ist. Die Regeln
auf dem korrumpierten Lebensmittelmarkt miissen sich dndern: Die
Téater miissen beim Namen genannt werden und mit irrefithrenden
Kennzeichnungen muss endlich Schluss sein. Damit die
Lebensmittelindustrie endlich das tut, was in ihrer Verantwortung
liegt: gute und sichere Lebensmittel zu produzieren.

(Quelle: http://foodwatch.de)

Text 5: VON DOSENFISCH UND OLSCHINKEN —
WAS KUNST UND MARKT VERBINDET

Was unterscheidet eigentlich eine Dose Olsardinen von einem Kunstwerk?

Der Preis! Zumindest scheint diese Antwort zwangsldufig, wenn man sich

die jiingsten Entwicklungen der Kunstszene anschaut: Je héher der Preis,
desto grofer die Kunst.

Manchmal kann man schon meinen, dass ein eigenméchtiges
Wesen die Geschicke der Menschen lenkt, das einen besonderen
Gefallen an symboltrachtigen Koinzidenzen hat. So wird der 14.
September 2008 Damien Hirst ganz anders in Erinnerung bleiben, als
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den meisten seiner Zeitgenossen. Fiir diese ist es der Tag der globalen
Finanzkrise, der Tag als die US-Privatbank Lehman Brothers
Insolvenz anmelden musste. Fiir Hirst dagegen ist es der Tag, als er
den Kunstmarkt revolutionierte und ihm — fast wie ein Monopolist
des Schonen — seine Bedingungen diktierte. Fiir rund 140 Millionen
Euro hat Hirst an diesem Tag seine Werke versteigert.

Dass hohe Preise fiir (scheinbar) exklusive Kunst bezahlt werden
— 1999 zahlte ein Sammler fiir die Geige von Yehudi Menuhin
umgerechnet 2,56 Millionen Euro — scheint dem Phinomen Kunst
anzuhingen. Was den 14. September 2008 aus Sicht der Kunstwelt so
bemerkenswert macht ist, dass Hirst erfolgreich mit den Gesetzen des
Kunstmarktes gebrochen hat. Er und sein Studio haben die Auktion
mit Werken befiillt, ohne eine Galerie als vermittelnde Instanz.

Mit Isabel Graw kann dies als Symptom einer beginnenden
Verschmelzung von Kunst und Markt interpretiert werden. Die
Mitbegriinderin und alleinige Herausgeberin der Texte zur Kunst gilt
als eine der fithrenden Kunsttheoretikerinnen Deutschlands. Wenn
Kunst zur marktmdBig gehandelten Ware wiirde, befiirchtet sie in
threm Buch Der grofje Preis. Kunst zwischen Markt und Celebrity,
gehe das verloren, was Kunst von einer Dose Fisch unterschieden hat:
dass sie eben mehr sei, als ein Preis, der durch Angebot und
Nachfrage geregelt werde.

Was, mag man nun fragen, macht Kunst zur Kunst. Damien Hirst
ist hier sicherlich ein gutes und zugleich ein schlechtes Beispiel. Zu
Recht wundert sich mancher, warum ein in Formaldehyd eingelegter
Tigerhai — Hirsts vielleicht berithmtestes Werk Die physische
Unmoglichkeit des Todes in der Vorstellung eines Lebenden — als
Kunstwerk gilt. Das Gleiche lieBBe sich auch angesichts Joseph Beuys
Fettecke oder Fettstuhl fragen. Natiirlich hat sich das Verstidndnis von
Kunst radikal gewandelt, wenn man Albrecht Diirers Betende Hdnde
als Bezugsgrofle wihlt. Dennoch: Gemein ist all diesen Werken, dass
sie auf ihre je eigene Art aulerordentlich und einzigartig sind. Heute
eine Katze oder einen Karpfen in Formaldehyd zu gieflen ist eben
keine Kunst mehr, sondern Abklatsch, billige Kopie. Und die hitte auf
dem (Kunst-)Markt wohl keine Chance.

Mit Recht weist Graw in ihrem Buch darauf hin, dass es durchaus
Analogien zwischen einem Kunstwerk und einem Luxusgut gibt —
auch wenn dem Kunstwerk der Gebrauchswert fehle. Selbst eine
stindhaft teure Uhr hat noch immer eine Funktion jenseits des bloen
Daseins oder Teuerseins: Sie zeigt die Uhrzeit an. Ein Kunstwerk hat
eine solche Funktion, die jenseits der kiinstlerischen Arbeit oder Idee
existiert, ja gerade nicht. Der Luxusuhr, um im Bild zu bleiben, fehlt
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laut Graw zweierlei: «kulturelle[s] und soziale[s] Prestige» sowie «die
Aura des kulturell Bedeutungsvollen». Was Kunst in diesem Sinne
von der Uhr oder einem — im Vergleich zu Hirsts Hai in
Formaldehyd — spottbilligen Edelsportwagen auszeichnet, ist und
kann folglich nicht der Marktwert sein, sondern muss der Symbolwert
sein, jene, wie es Graw formuliert, «Manifestation einer materiell
nicht messbaren, schwer zu quantifizierenden Auszeichnungy.

Die Parallelen zum Markt fiir Luxusgiiter? Was macht den Erfolg
teuren Spielzeugs aus? Sicherlich auch geschicktes Marketing, das die
Diamantuhr oder den Eine-Million-Euro-Sportwagen glaubhaft zur
Essenz eines trendig-erfolgreichen Lebens stilisieren. Ohne einen
Bugatti Veyron ist der Superreiche von Welt eben nur noch
superreich; ohne das gewisse Etwas ...

Analog haben heute manche Kiinstler vor allem darum Erfolg, weil
sie die Mechanismen und Funktionsbedingungen des Kunstmarktes
begriffen haben. Und weil sie diese Mechanismen fiir die
Vermarktung ihrer Kunst einsetzen. Hier mag man sich dann fragen,
wo die Parallelen zwischen einem Bugatti und dem Hai in
Formaldehyd enden. Am Ende bleibt zu hoffen, dass sich Kunst auch
in Zukunft aufgrund ihrer Qualitdt und nicht wegen der kliigeren
Marketingstrategie durchsetzt.

(Dr. Andreas M. Bock,
http://www.goethe.de/ges/soz/wsc/de6075266.htm)
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Kapitel 2: Zusammenfassung

Einfuhrung: Was ist eine Zusammenfassung?

Im beruflichen Leben, aber auch im Alltag sind wir alle oft mit der
Aufgabe konfrontiert, iiber etwas — einen Zeitungsartikel oder eine
wissenschaftliche Arbeit, ein Buch oder einen Film, ein Theaterstiick
oder ein Ereignis — kurz und sachlich zu berichten. Anders gesagt
gibt es nicht selten Situationen, in denen wir aus Zeitmangel oder
auch anderen Griinden gezwungen sind, unserem Chef, Lehrer oder
einfach einem Bekannten die Inhalte eines Themas klar und deutlich
auf den Punkt zu bringen.

Und wenn wir eben so vorgehen und einen groferen
Informationsumfang in einigen knappen Sitzen wiedergeben, dann
machen wir eine Zusammenfassung des Gelesenen, des Gesehenen
oder des Gehdrten. Eine Zusammenfassung ist demzufolge eine kurze
Inhaltsangabe oder eine Ubersicht iiber den wesentlichen Inhalt (das
Wichtigste) eines Textes, Filmes oder Ereignisses. (Auch die
englische Bezeichnung Summary ist in wissenschaftlichen Arbeiten
iiblich. Im Ukrainischen wére die beste Entsprechung der Begriff
anomayis.)

*k%k

1. Durch welche wichtigsten Merkmale zeichnet sich eine
Zusammenfassung aus? Notieren Sie sich entsprechende
Stichworte und vergleichen Sie lhre Notizen.

2. Vergleichen Sie die folgenden Definitionen mit den obigen
Erlauterungen. Nennen Sie Gemeinsamkeiten und Unterschiede.

a) AHoTallis — Le KOPOTKAa CTUCIA XapaKTePUCTUKA 3MICTY
KHHTH, CTaTTi, pyKomucy Tomo. B Hiil 30cepe/kyeTbest yBara Ha
HalCyTTeBILIOMY: 3MiCT poboTH Ta ii MeTa. AHOTAUls AOIOMArae
nij yac 7000py Ta BUBUEHHS JIITEPAaTypH 3 TOI'O UM 1HIIOI'O MUTaH-
Hi. (Otxe, skmo Bam moTpiOHO MIBUAKO O3HAlOMHTHCS i3 3Mic-
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TOM KHHUTH W OTpHMAaTH IpO Hei mepiie ysSBICHHS, YNTAlTe aHOTa-
Iif0.)

0) AHoTallisl — KOpPOTKAa XapaKTepUCTHKA TOKYMEHTa 3 IOTJISLY
Horo 3micty, npu3HadeHHs, (OpPMHU Ta IHIIUX OCOOJMBOCTEH. AHOTa-
il MIiCTUTh y3arajabHEHY XapaKTePHCTHKY JIOKYMEHTa/TBOPY/TIparii;
BOHA HE [epeKasye ix 3MicT (Ha BiIMIHY BiJ pedepary), a pO3KpHBaE
X TeMaTHKy, YMTalbKy aJpecy, IHIII O3HAKH, SKi MOXYTb LIKaBUTH
YHUTaYiB Ta KOPHCTYBAYiB.

3. Lesen Sie nun einige weitere Erlauterungen zum Thema
«Zusammenfassung», erfiillen Sie die angegebenen Aufgaben
und erweitern Sie dabei lhre thematische Stichwortliste (s.
Aufgabe 1).

3.1. Welche Verben und in welcher Form fehlen in den
Liicken?

Zusammenfassungen ... wesentlich kiirzer als | darstellen
Originaltexte. Bei einem Buch, einer Dissertation | haben
oder Ahnlichem ... die Inhaltsangabe in der Regel | enthalten
eine halbe bis maximal eine Seite Umfang. Sie ... die | sein
wichtigsten Ergebnisse und verwendeten Methoden in
allgemeiner (nicht zu spezieller) Fachsprache
Zusammenfassungen ... keine Interpretationen oder
Bewertungen.

3.2. Ergédnzen Sie fehlende Endungen.

Texte zusammenzufassen ist der Schliissel zu ihr... Verstindnis.
Denn durch ein... Zusammenfassung d... Gelesenen verschaffen Sie
sich ein... Uberblick und filtern die w1cht1g Informationen heraus.
Ob fiir Beruf oder Schule, ob Roman, Drama oder Sachtext: Die
Zusammenfassung hilft Ihnen, ein... Text zu strukturieren.

3.3. Ergédnzen Sie fehlende Prédpositionen (wenn nétig, mit
dem entsprechenden Artikel).

um, mit, iber, fiir, bei, als, im, auf, in, auf, iiber, in

. Zusammenfassungen geht es ... Wesentlichen dar..., den Leser
kurzer und knapper Form ... ein Thema und dessen Inhalte zZu
informieren und ihm ... diese Weise einen Uberblick zu vermitteln.
Viele wissenschaftliche Arbeiten beginnen auch ... einer
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Zusammenfassung. Sie wird ... diesem Zusammenhang ... Abstract
bezeichnet und beinhaltet eine kompakte Ubersicht ... die folgenden
Inhalte, die Kernfragen und die wichtigsten Ergebnisse.

Sprachlich und stilistisch gilt ... eine Zusammenfassung, dass
diese knapp, prézise, sachlich, informativ und neutral geschrieben
wird. Das bedeutet, der Verfasser verzichtet ... Wertungen,
Beurteilungen oder sprachliche Ausschmiickungen.

4. Gruppenarbeit: Erstellen Sie in kleinen Gruppen (2—3
Studenten) anhand aller gewonnenen Informationen Mind Maps
(Gedankenkarten) zum Begriff «Zusammenfassung» und
prasentieren Sie lhre Zeichnungen mit entsprechenden
Erlauterungen im Unterricht.

Umfang: An wen:

Zusammenfassung

Funktion: = =0 ceeeeeeeeee e

5. Formulieren Sie in einem Satz eine Definition des Begriffs
«Zusammenfassung».

Hauptteil: Wie schreibt man eine gute Zusammenfassung?

Nun wollen wir lernen, wie eine Zusammenfassung geschrieben
wird und welche Punkte dabei zu beachten sind. Vorab mochten wir
aber darauf verweisen, dass das Erstellen einer Zusammenfassung ein
kreativer und subjektiver Prozess der analytisch-synthetischen
Bearbeitung von Texten ist, der dem Autor logisches Denken und gute
Sprachbeherrschung abverlangt. Dieser Prozess ist aber auch
formalisiert, d.h. an bestimmte Normen und Schritte gekniipft. Die
Fahigkeit, gute Zusammenfassungen zu schreiben, kann deshalb
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erlernt werden, und dieser Aufgabe widmen wir uns in diesem
Kapitelteil.

Wenn Sie also eine Zusammenfassung zu schreiben haben, wiirden
wir Thnen folgende Vorgehensweise empfehlen:

1. Vorbereitung:

1.1. Lesen Sie den Text zundchst durch, kldren Sie beim zweiten
sorgfiltigen Lesen unbekannte Worter und unklare Textstellen, so
dass Thnen der Inhalt des Textes klar und verstandlich wird.

1.2. Halten Sie die wichtigsten Aussagen des Textes oder den
Handlungsablauf in Stichworten fest. (Das hilft Ihnen zu entscheiden,
welche Details Sie weglassen und auf welche Einzelheiten Sie
verzichten konnen.) Thre Stichworte sollten Antworten auf die
sogenannten W-Fragen (was, wer, wo, wie, wann, warum) geben,
sofern diese im Text eine Rolle spielen.

1.3. Sie kdnnen auch wichtige Worter oder Satzteile, die vor allem
Ursache-Wirkung- oder Grund-Folge-Beziehungen widerspiegeln, im
Text markieren.

2. Schreiben einer Zusammenfassung:

Eine Zusammenfassung wird in der Regel in eine Einleitung, einen
Hauptteil und einen Schlussteil gegliedert.

2.1. In der Einleitung werden — wenn diese Informationen
vorhanden sind — Titel, Autor, Textart, Textquelle, Ort, Zeit und
Hauptpersonen der Handlung genannt. Dann wird in einem
zusammenfassenden Satz der Inhalt des Textes geschildert
(Kernaussage!).

2.2. Im Hauptteil werden alle wesentlichen Aspekte beschrieben,
die im Originaltext vorkommen, oder es werden die wichtigsten
Geschehnisse in der richtigen zeitlichen Folge wiedergegeben.

2.3. Im Schlussteil kann auf die Absicht des Autors («Was wollte
der Autor damit sagen?») oder auf stilistische oder sprachliche
Eigenschaften des Textes eingegangen werden.

Wichtig: Eine Bewertung (z.B. wie Ihnen das Buch/der Film
gefallen hat) gehort in eine Zusammenfassung nicht rein!

3. Korrekturlesen:

Es ist ratsam, den fertigen Text der Zusammenfassung auf
Rechtschreibung, Zeichensetzung, Grammatik und Ausdruck zu
priifen. Was den Ausdruck angeht, so konnen Sie sich folgende
Fragen stellen: Kommen Wiederholungen vor? Sind einige Sétze
vielleicht zu lang und «holprign? Sind Informationen durch
Konjunktionen sinnvoll verkniipft? Wiirde jemand, der den
Originaltext nicht kennt, meine Zusammenfassung verstehen?
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*k*k

6. Ordnen Sie die Tipps richtig zu.
Einleitung | Hauptteil | Schluss

— Gehen Sie nicht auf unrelevante
Einzelheiten ein.

1. Erkldren Sie in einem Satz kurz, worum es iiberhaupt geht. 2.
Schreiben Sie die Aussageabsicht des Textes nieder. 3. Geben Sie das
Wichtigste (den Inhalt) mit eigenen Worten wieder. 4. Geben Sie das
Wesentlichste an, so dass der Leser weill, worum es im Originaltext
geht. 5. Erldutern Sie kurz, wovon die Rede im Text ist. 6. Geben Sie
das Wichtigste der Handlung in zeitlich korrekter Reihenfolge an. 7.
Nennen Sie Autor, Titel und Textart. 8. Vermitteln Sie dem Leser nur
die Informationen, die er bendtigt, um das Thema zu verstehen. 8.
Versuchen Sie den GroBteil der W-Fragen zu beantworten. 9. Stellen
Sie die Inhalte kurz und kompakt dar. 10. Gehen Sie nicht auf
unrelevante Einzelheiten ein.

7. Beantworten Sie folgende Fragen.

1. Welche Schritte ist es sinnvoll beim Erstellen einer
Zusammenfassung zu befolgen? 2. Was soll bei der Vorbereitung
einer Zusammenfassung beachtet werden? 3. Wie kann man
wesentliche Informationen eines Textes festhalten? 4. Welche
Angaben gehdren in die Einleitung einer Zusammenfassung? 5.
Worauf wird im Hauptteil eingegangen? 6. Was kann man im Schluss
einer Zusammenfassung verdeutlichen? 7. Was ist beim
Korrekturlesen einer Zusammenfassung zu beachten? 8. Wird
Kreativitdit beim Schreiben von Zusammenfassungen verlangt? 9.
Warum ist jede Zusammenfassung subjektiv gefarbt?

8. Erweitern und verfeinern Sie lhre Mind Maps (s. Aufgabe 4).
Arbeiten Sie wieder in kleinen Gruppen.

9. Sind die folgenden Kurztexte gelungene Zusammenfas-
sungen? In wie weit entsprechen Sie den obigen Empfehlungen?
Machen Sie eine Diskussionsrunde.

a) Silvia Schroll-Machl. Die Deutschen — Wir Deutsche: Silvia
Schroll-Machl berichtet auf dem Hintergrund langjéhriger Praxis als
interkulturelle Trainirin und Wissenschaftlerin iiber viele typische
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Erfahrungen mit Deutschen und typische Eindriicke von Deutschen.
Es geht ihr aber auch darum, diese Erlebnisse und Erfahrungen aus
deutscher Sicht zu beleuchten, damit die nicht-deutschen Partner
entdecken, wie Deutsche eigentlich das meinen, was sie sagen und
tun. Zudem Dbeschéftigt sich die Autorin auch mit den
kulturhistorischen Hintergriinden, die Deutsche pragen.

b) Serhij Zhadan. Hymne der demokratischen Jugend: Der Autor
lebt in der Ostukraine und erzdhlt im Buch «Hymne der
demokratischen Jugend» in sechs separaten Geschichten von
Drogenhindlern, Organschmugglern, Prostituierten, Romas, die in der
ostukrainischen Metropole Charkiw wohnhaft sind und ums
Uberleben kdmpfen. Auf der Suche nach erfolgsversprechenden
Marktliicken entwickeln die jungen Menschen in den sechs witzigen
Episoden ausgefallene Geschéftsideen, beginnen hoffnungsvoll einen
Neustart und scheitern oft heroisch. Das Buch beschreibt sprachlich
brillant und dynamisch die ganzen Turbulenzen in der
postkommunistischen Ukraine.

c) Robert Zemeckis. Forrest Gump: «Forrest Gumpy ist eine US-
amerikanische Literaturverfilmung des gleichnamigen Romans von
Winston Groom unter der Regie von Robert Zemeckis aus dem Jahre
1994. Die Figur von Forrest Gump spielt Tom Hanks, der daflir mit
einem Oskar als bester Hauptdarsteller ausgezeichnet wurde. Dem Film
wurden insgesamt sechs Oskars und drei Golden Globes vergeben.

Im Film erzdhlt Forrest Gump in mehreren Episoden sein ganzes
Leben. Seine Biografie besteht aus einer Abfolge von iiberraschenden
Fiigungen: Er taucht hiufig da auf, wo Geschichte geschrieben wird,
z. B. bei den Rassenunruhen in Tuscaloosa oder im Vietnamkrieg, und
begegnet vielen beriihmten Personlichkeiten, darunter John F.
Kennedy, John Lennon und Richard Nixon.

Andererseits zieht sich durch sein Leben wie ein roter Faden die
Geschichte seiner Beziehung zu Jenny. Sie taucht in seinem Leben
immer wieder unerwartet auf, um ebenso unvermittelt wieder zu
verschwinden. Ein gliickliches Ende gibt es nicht: Kurz nach der
Hochzeit stirbt Jenny an einer unheilbaren Krankheit und Gump sorgt
allein fiir ihr gemeinsames Kind.

d) Patrick Siiskind. Das Parfum: Die Geschichte eines Mdrders:
«Das Parfum» (1985) ist das bekannteste Werk Patrick Siiskinds,
eines deutschen Schriftstellers und Drehbuchautors. Der Roman
handelt vom Leben eines menschenverachtenden Geruchsfetischisten,
das er von der Geburt bis zum Tod in chronologischer Reihenfolge
erzdhlt. Die Geschichte von Jean-Baptiste Grenouille, der Hauptfigur
des Buches, spielt im 18. Jahrhundert in Frankreich. Seit seiner
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Geburt ist er den Menschen unheimlich, einerseits, weil er nicht den
geringsten Eigengeruch verstromt, andererseits, weil er selbst
tibermenschlich gut riechen kann. Dank dieser Féhigkeit stellt er ein
Parfum her, mit dem er sich die Liebe der Menschen erschleicht. Das
Parfum erhélt er aber, indem er junge Frauen totet und ihren Duft
gewinnt. Als er dann mit seiner «Erfindung» die Menschen in
orgiastische Verziickungen versetzt, empfindet er selbst keinen
Triumph, sondern nur Hass und Ekel. Die prizisen und bis ins Detail
gehenden Beschreibungen der Geriiche, der jeweiligen Orte,
Gegenstinde oder Personen zeichnen die Sprache des Romans aus,
seine Botschaft bleibt aber duflerst diffus.

10. Schreiben Sie nun eine Zusammenfassung lhres
Lieblingsbuches oder -filmes. Lesen Sie lhre Zusammenfassung
vor und fragen Sie nach der Meinung lhrer Kommilitonen.

*k%k

Damit Thre Zusammenfassungen optimal ausfallen, sollten Sie

noch einige weitere Regeln und Tipps befolgen:

e Die wichtigste Zeitform fiir eine Zusammenfassung ist das
Prisens, bei Vorzeitigkeit gebraucht man das Perfekt, damit die
jeweilige Geschichte vergegenwirtigt wird. Gelegentlich werden
Zusammenfassungen auch im Préteritum geschrieben — das
betrifft vor allem Zusammenfassungen von Zeitungsartikeln.

e In der Zusammenfassung werden keine Zitate aus dem Text
verwendet.

¢ Die direkte Rede wird nicht verwendet. Die indirekte Rede wird
nur in Ausnahmefillen eingesetzt, wenn das fiir das Verstindnis
des Textes unbedingt notwendig ist.

¢ Es wird eine sachliche und niichterne Sprache verwendet, auf die
Umgangssprache wird verzichtet.

e Es ist empfehlenswert, Sitze der Zusammenfassung mit Konjunk-
tionen zu verkniipfen, damit ein zusammenhangender Text entsteht.

e Keine Passagen aus dem Originaltext diirfen abgeschrieben
werden. Der Verfasser sollte die Inhalte in seinen eigenen
Worten wiedergeben.

e Zusammenfassungen werden aus der Sicht eines «allwissenden
Erzéhlers» geschrieben.

e Eine  Zusammenfassung sollte  inhaltsgetreu, logisch,
nachvollziehbar und chronologisch sein.
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*k*k

11. Formulieren Sie Fragen zu allen Regeln und Tipps und
lassen Sie lhre Kommilitonen diese Fragen beantworten.

12. Geben Sie anhand der folgenden Aussagen lhrer
Partnerin/lhrem Partner Tipps, wie eine richtige
Zusammenfassung zu schreiben ist.

Beispiel: Es ist ratsam, den Text erstmal durchzulesen, damit Sie
wissen, worum es geht. — Lies den Text erstmal durch, damit du
weifst, worum es geht.

1. Dann empfiehlt es sich, den Text noch einmal zu lesen, um
unbekannte Worter zu klaren und alle Details zu verstehen. 2. Sie
konnen sich beim Lesen Notizen machen oder wichtige Worter im
Text unterstreichen. 3. Thre Zusammenfassung ist mit einer Einleitung
zu beginnen. 4. In der Einleitung sind der Buch- oder Texttitel sowie
der Autorenname anzugeben. 5. Auflerdem sollte in der Einleitung in
einem Satz der wesentlichste Inhalt (das Thema) des Textes bzw. des
Buches ausgedriickt werden. 6. Der Text ist auf das Wesentliche (die
wichtigsten Fakten) zu kiirzen. 7. Unwichtige Textpassagen miissen
unbedingt weggelassen werden. 8. Beim Schreiben einer
Zusammenfassung sollten Sie auf Wertungen und Interpretationen
verzichten. 9. Vermeiden Sie deshalb Substantive und Adjektive, die
den Eindruck erwecken, dass Sie zum Geschehen Stellung nehmen.
10. Die Zusammenfassung ist vom Standpunkt eines «allwissenden
Erzdhlers» aus (in der 3. Person Singular) zu schreiben, wenn der Text
auch in der Ich-Form steht. 11. Als Zeitform ist in der
Zusammenfassung das Prasens zu verwenden. 12. Es ist sinnvoll, Thre
Zusammenfassung zum Schluss zu {iberpriifen und dabei besonders
auf Schreibfehler zu achten.

12. Die obigen Erlauterungen lassen den Schluss zu, dass
sich eine gelungene Zusammenfassung an einigen wichtigen
Prinzipien orientiert. Dies wiéren:

a) Prinzip der Originaltreue;

b) Prinzip der Kiirze;

¢) Prinzip der Relevanz;

d) Prinzip der Kohiirenz und

e) Prinzip der Adressatenorientierung.
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Welcher Satz erklirt welches Prinzip?

a)_ ;b)_ sc0)_ ;d)_ se) .

I. Auch eine Zusammenfassung sollte ein interessant
geschriebener, logisch aufgebauter und zusammenhingender Text
sein. 2. Der Verfasser sollte keine bestimmten Vorkenntnisse
voraussetzen und seine Zusammenfassung so schreiben, dass sie fiir
moglichst jeden Leser verstdndlich ist. 3. Der Verfasser sollte neutral
und wertungsfrei schreiben und die Zusammenfassung nicht durch
seine eigene Auffassung verfilschen. 4. Der Verfasser sollte sich nur
auf das Wesentliche konzentrieren. 5. Eine Zusammenfassung sollte
in kurzer und knapper Form verfasst werden.

13. Nun waére es angebracht, wenn Sie lhre Mind Maps (s.
Aufgaben 4 und 8) vollenden und das Endergebnis in der Gruppe
diskutieren wiirden.

14. Jetzt machen wir eine praktische Ubung — wir schreiben
eine Zusammenfassung zu einem konkreten Text.

14.1. Lesen Sie den Text, schreiben Sie all die Woérter heraus,
die Ihrer Meinung nach den Sinn dieses Textes ausmachen und
notieren Sie sich ihre deutschen Entsprechungen.

IIpouec po3podxku HOBUX TOBapiB

[Insax ToBapy Ha PHHKY NOYHMHAETHCS 3 PO3POOKU Ta BIIPOBA-
JOKeHHS HOBOI ifiei. Och YoMy iHHOBAIliliHA TIOJITHKA € OCHOBOIO TO-
BapHOI MOJIITHKHU.

[HHOBAITII{HA TTOJIITHKA — TI€ MPOIIEC TMONIYKY ifiel Ta CTBOPEHHS
HOBOTO TOBapy 3 YpaxyBaHHSM TOTpeO CHOXHBAYiB, BUBEACHHS HO-
BOT'O TOBAapy Ha PUHOK, CIIOCTEPIraHHs 3a THM, L0 BiZJOyBa€THCS 3 TO-
BapoM Ha PUHKY.

MoskHa BUAUINTH KiJIbKa THITIB HOBUX TOBapiB:

® CBITOBI HOBUHKHM — IIPUHIIUIIOBO HOBUH TOBAp, aHAJIOTIB SIKOMY

Ha PUHKY 70 HOT0 MOsBU HE 0yJ10 ((hakCUMIIbHHIA Ta MOOUTEHUI
3B’SI30K, TEJIEBI30p, KOMIT IOTED);

® JIOKOPIHHO BJIOCKOHAJICHI TOBapH, 10 33J0BOJBHIIOTH MOTPEOH,

SKi paHilie 3aJ0OBOJBHSUIM 1HIINI TOBapH-aHAIOTH, MOAIOHI 3a
croco6oM 3acTocyBaHHs (MapoBa TypOiHa 100 MapOBOi Malllu-
HU, JIa3epHI 3BYKOBIATBOPIOBAIBHI UCKU IIOJO TUIATIBOK, BiJl-
€oKaMepa 1010 KIHOKaMepH TOIIIO);
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e MO (iKOBaHI TOBapH, Kl BXKe € HA PUHKY, 3 JESIKUMU BIOCKO-
HaJICHHSIMH, 1110 HE 3MIiHIOIOTh JIOKOPIHHO IXHIX XapaKTepHCTUK
(Bu{eOMarHlToq)OHH 3 WHU(POBOIO CHCTEMOIO 3aIlKCy, q)OToaHa—
paTtu — 3 aBTOMAaTUYHOK CHCTEMOIO BU3HAYCHHS BiJICTaHi i BU-
TPUMKH Ta iH.);

® TOBapH PUHKOBOI HOBU3HM — TOBApH, sIKi iICHYIOTh Ha 1HIIUX
PHUHKAaX, ajieé € HOBHUMH ISl JAHOTO (HEIAaBHO HA BITYU3HSHOMY
PHUHKY 3’ SIBUJIMCH 010-TENEBI30D, BOASHE J1XKKO);

e ToBap HOBOI cepw BUKOpHCTAaHHS (MOOpEe BITOMHN «CKOTY»
CHEIIAJIbHOTO TMOOYTOBOTO TPU3HAYEHHS 3aCTOCOBYETBHCS IS
OYHILICHHS BEPXHBOTO OJTY B IyXY Ta HOPOLINHOK).

Hosi ToBapy, siki € pe3y/bTaToM BIAOCKOHAICHHS Ta MOJM(IKaLi]
HAsIBHUX TOBApPIB, CTAHOBIIATH 45 % BCIX HOBUX TOBAapiB; TOBApH, sIKi €
JIOTIOBHEHHSIM JI0 HAasIBHOI aCOPTUMEHTHOI TPynH 1 3a0e3meuyroTh Oi-
JBITY TIUOWHY acopTUMEHTy, — 25 %; HOBI aCOPTHMEHTHI TpyIIH,
10 PO3MIMPIOIOTh HOMEHKJIATYpy Kommadii, — 20 %; a cBiTOBI HOBH-
HKU1 — saie 10 %.

CTBOpEeHHSI IPUHIMIIOBO HOBUX TOBapiB, K OyIb-siKa 1HHOBA-
isl, € BeNUKUM puszukom. [TosiBi oHOTO TOBapy, IO Mae KOMEp-
MIMHUK yCTiX Ha pHUHKY, mepeaye po3pooka 80—100 HeBmammx
ined. Alie Ha bOMY PHU3HK JIHIIE MOYUHAEThCsI. CTaTUCTUKA CBij-
YUTh, MO0 30UTKOBUMHU BUABISIOTECA 40 % TOBapiB MIUPOKOTO
BXKUTKY, 20 % TOBapiB NMPOMUCIOBOr0 MpuU3HadeHHs Ta 18 % mo-
CIIYT.

Mo peui, Kpaxy HOBHX TOBAapiB HE yHHKAlOTb HaBiTb KOPIOpa-
uii-rirantn: SONY 3asnana Helaul 3 BifeoMarHiropoHamu, 110
BUKOPHUCTOBYIOTh KaceT Ttuny «oeta», DU PONT — i3 mty4Ho0
mikipoto «Kopdam», a xopnopanis FORD — 3 aBromobinem «En-
cem». [Ipuunan HeBnay pizHi: SONY HemoCTaTHIO yBary MpuIiis-
na GopMyBaHHIO KaHaliB 30yTy, CBOIO pOJb Bijirpana TakoX MO-
3UIlisI KOHKYPEHTIB, SKi BHUTOTOBISIOTH BifeokaceTu Tumy VHS.
DU PONT i1 FORD He 3yMmiid 30pi€HTYBaTHCSl B 3alIUTaX CIIOXKH-
BayiB.

YiTka BU3HAUEHICTh IIOJI0 TOTO, SIKi TOBAapHU CTAHOBIATH IJISl PUH-
Ky 1HTepeC — Lie HepLInii | BaxIHBHii KPOK y HaIpsIMi pO3pOOKH TO-
Bap1B SKi «npnpeqem» Ha KOMepLiiinuii ycrix. Pospobka ToBapis sk
HEBi/I’€MHUH CKIIAQJHUK MapKETHHIOBOI MIOJIITUKH € 3aC000M JOCSAT-
HCHHS MApPKETUHTOBHX IILJICH.

Jns renepanii (MOIIyKy) igeid HOBUX TOBapiB MOXKYTh OyTH BHKO-
pHUCTaHi pi3HI JHKepea — 30BHINIHI (TOKYTII, KOHKYPEHTH, TTOCEePE/I-
HUKH) Ta BHYTPILIHI, TOOTO cama ¢ipmMa — ii KepiBHULTBO, (axiBii 3
MapKeTHHTY, iH)KEHEepH, TOPrOBHUI MepCOHA.
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Bapro 3a3HaunTH, 110 pUHOK, TOOTO 30BHIIIIHI JKepena (Hacam-
nepej CrokuBadi), € HailOaraTmuM Ha izxei. [Ipu pomy iiaeThes He
Ipo Te, 110 CHOKMBAyl JIal0Th YITKY BIANOBi/b HA 3alUTaHHS, sKa
caMe HOBMHKA Ma€ OyTH 3allpOMOHOBaHA, a PO MOCTIHE BUBYEHHS
npobieM i moTped CHoXKMBadiB, pe3yJbTaTOM SKOTO i Ma€ CTAaTH
po3poOka HOBUX TOBapiB, SIKI Kpaile, Oe3leuHille, MpUEMHILIE 1
T.J. 32 ICHYI0OYi Ha PUHKY 3aJ0BOJIBHSIOTH I1i TTIOTPEOH.

VYyacTe y BUCTaBKax Ta sipMapkax, aHaii3 myOumikaiiil y npeci, pa-
Ji0o- Ta TENEeBI3IMHUX TpoTpaM, KaTaJloTiB, CHEIabHOI JIITepaTypH,
peKIaMHi KOHKYPEHTIB, TOBIIOMJICHb Tally3€BUX 00’ €JHaHb, BUBUYEHHS
NaTeHTIB — BCE 1€ MOXKE CTaTH TOIITOBXOM JIO MOSIBU HOBUX 11€H, a
MOTIM 1 HOBHX TOBapiB.

14.2. Bestimmen Sie die Art dieses Textes (Ist es eine
Erzéahlung, ein Zeitungsartikel oder vielleicht ein
wissenschaftlicher Sachtext?) und sein Hauptthema (Worum
geht es im Text? Mit welcher Problematik setzt sich der Autor
dieses Textes auseinander?).

14.3. Versuchen Sie die Antworten auf die Fragen der
Aufgabe 14.2. in einem Satz unterzubringen. Damit schreiben Sie
den Einleitungssatz (die Einleitung) fiir Ihre Zusammenfassung.

14.4. Versuchen Sie nun das Wesentliche (keine Details, keine
Beispiele usw.) des gelesenen Textes in 4 bis 6 Sédtzen zum
Ausdruck zu bringen. Damit schreiben Sie den Hauptteil lhrer
Zusammenfassung.

14.5. Jetzt bleibt nur noch der Schlusssatz: An wenn wendet
sich der Autor mit seinen Erlduterungen? Fiir wen kénnte dieser
Text von Interesse sein?

14.6. Ihre Zusammenfassung ist fertig! Lesen Sie sie langsam
durch und korrigieren Sie eventuelle Fehler oder verbessern Sie
eventuelle Unzuldnglichkeiten im Ausdruck.

14.7. Lesen Sie Ihre Zusammenfassung vor und fragen Sie
nach der Meinung lhrer Kommilitonen.

14.8. Zum Vergleich kbnnen Sie sich auch unsere Variante der
Zusammenfassung des angefiihrten Textes anschauen.

Dieser wissenschaftliche Fachtext mit dem Titel «Entwicklung
neuer Wareny fiihrt in die Problematik der Entstehung neuer
Produkte ein und macht den Leser auf die Bedeutsamkeit der
Innovationspolitik im Wirtschaftsbereich aufmerksam.
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Inhaltlich lassen sich die Textausfiihrungen in zwei Teile gliedern.
Einerseits wird in fiinf Punkten eine Klassifikation von neuen Waren
vorgestellt und darauf hingewiesen, welche durchschnittlichen Anteile
die angefiihrten Arten von neuen Waren auf den heutigen Mdrkten
haben. Andererseits werden vielfiltige Moglichkeiten und Quellen
erldutert, wie man die «Interesseny der Mdrkte erschlieffen und zu
Ideen fiir neue Marktprodukte kommen kann. Dabei werden auch die
Risiken  unterstrichen, mit denen die Entwicklung und
Markteinfiihrung neuer Waren verbunden sind.

Diese Erkenntnisse sind wichtig und empfehlenswert fiir alle, die
unternehmerisch tditig sind oder sich auf unternehmerische Titigkeit
vorbereiten.

*k*k

Sie haben sich bestimmt bereits gedacht haben, das fiir eine gute
Zusammenfassung  entsprechende  Redemittel und  passende
Formulierungen mitentscheidend sind. Eine Zusammenfassung kann
natiirlich mit «/n diesem Text geht es um ...» beginnen, was von
einem Schiiler auch anders kaum zu erwarten ist. Ein Student in
hoheren Semestern sollte sich aber mehr bemiihen und stattdessen
vielleicht «Der Autor des Textes erértert die Frage ...» schreiben. So
ein Satz wiirde davon zeugen, dass Sie sich Gedanken gemacht und
am Ausdruck gearbeitet haben.

Damit Thre Zusammenfassungen nicht zu einfach aussehen, damit
Sie immer die Mdoglichkeit haben, den Ausdruck zu variieren, damit
Ihre Zusammenfassungen logisch und iibersichtlich ausfallen, merken
Sie sich die folgenden Redemittel.

Einleitung

Im Text mit dem Titel «...» wird das Thema/die Frage
erldutert/erortet.

Der Artikel «...» ist am ... in der Zeitung ... erschienen. Er
behandelt das Thema ....

Die Erzdhlung «...» von ... wurde im Jahr ... geschrieben, ihre
Handlung spielt in ... und der Autor beschiftigt sich dabei mit dem
Problem ....

Hauptteil

Die Autorin zeigt/stellt fest, dass ....

Im Text wird dargelegt, dass .... Im Anschluss daran wird
erlautert, dass/was/wie ....
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Der Autor meint/ist der Ansicht/unterstreicht/macht darauf
aufmerksam, dass ....

Informationen werden nach Moglichkeit mit Konjunktionen oder
Adverbialsitzen verkniipft:

— zeitlich: zunidchst, dann, danach, darauf, spiter, schlieBlich,
wahrend, nachdem,;

— logisch: da, weil, obgleich, obwohl, damit, folglich, so dass, um

. Zu;

— gliedernd: erstens, zweitens, ..., einerseits, andererseits, auf der

einen Seite, auf der anderen Seite.

Schluss
Zusammenfassend kann man sagen, dass ....
Der Autor zieht aus ... die Schlussfolgerung, dass ....

%k k

15.1. Folgen Sie den Schritten der Ubung 14 und schreiben
Sie jetzt eine Zusammenfassung des Textes «Marketing-
strategie». Benutzen Sie dabei die Redemittel, die Ihnen in
obigen Ausfiihrungen empfohlen wurden.

MapxkeTnHroBa crpareris

[Tpu po3poOI1i MapKEeTHHTOBOI CTpaTerii iICHye I[ijla HU3Ka MOXK-
JUBOCTEMH, 3 SIKHX MOXKHA pOOUTH BUOIp, OCKIJIBKM KOXKHY BH3Haue-
Hy TUIAaHOM METy MOKHa JIOCSATTH pi3HUMHU crocoOamu. Tak, Ha-
MpuKIan, Mera 30iabmieHHS 000poTy MOXe OyTH JOCSTHYTa
Hi,[[BI/II_I_IeHHSIM CepeHbOT IIHM Ha BCi TEXHIYHI NMpUIAIU, IKi BUPO-
6uisie Bawie MiJNPUEMCTBO, 30LIBIICHHAM 00CATiB 30yTy 4M 1poja-
KeM OLNbIIOT KIJIBKOCTI TEXHIKH 3 JIOAATKOBUM OCHAIEHHSIM. AJe
KOXHA 3 IIUX LIJIeH — 3HOBY )X TaKH — MOXe OyTH OCSATHYTa pi3-
HUMH 1usixaMu. O6csru 30yTy MoXkHA 301IbIIYBAaTH, CTUMYJIIOIOUH
3pOCTaHHS PUHKY a00 BHOOPIOIOYH COO1 OUIBINY JOJII0 Ha I[bOMY
PHHKY. JIOCArTH POCTY PUHKY MOXH4, SIKIIO BAACTBCS NepeKOHaTH
OaraTbOX HOBHMX KIIEHTIB NMpHUAOAaTH COOI JOMAIIHIA KOMIT'IOTEp
a00 CXWIHTH BXX€ ICHYIOUMX KOPHCTYBauiB JIO YacTilIOl 3aMiHU iX
cTapux MNpuiaAiB. BiacmiakoByouu I10 mipaMiny Iijiedl 3Bepxy
BHU3, MOXKHA BH3HAUUTU CYTTEBI CTPATEriyHi MOXJIUBOCTI IS
Oy 1b-sIKOT MIPOAYKTOBOT JIiHI1.

Hactynsum KpokoM HEOOXIZHO MPUAHATH TMPUHIIMIIOBE pilieHHs
II0/I0 TOTO, sIKi 3 IUX CTPATETIYHUX MOXKIMBOCTEH € JJIsl Bac Mpiopu-
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teTHUMHU. Llei 6a30Buii cTpaTeriyHuii BUCHOBOK MOXke OyTu chopmy-
JHLOBAHUMN, IPUMIPOM, SIK 3BHUANHHUI ITOCITIIOBHUH TEKCT.

AHBTepHaTI/IBHO no uiei opmu 6asosa CTpaTerlsI MOKe OyTH BU-
KJIaJIeHa TAKOXK SIK MEPEIIK MOJ0XCHD MO0 HAMBAXKIHUBILINX eleMe-
HTIB MapKEeTHHTY.

[Ipu po3poOui crparerii BiAMOBIAANBHUN MEHEIKEp MOBUHEH 3a-
JYYUTH 10 I[HOTO TPOIECY TAKOXK IHIIUX KEPIBHUKIB, YHs y4acTh B
MPOEKTI MaTUME BH3HAuYajJbHE 3HAYEHHS 111010 HOro ycmixy abo He-
Bradi. ToMy BiAMOBiTaIbHAN MEHEIKEP Ma€e MPOBECTH OOTOBOPEHHS
I[LOTO TUTAHHA 3 0CO0aMH, BIAMOBIJATHHUMHU 3a MOCTAYaHHS Ta BU-
POOHHITBO, 1100 CIPHUSTH 3MCHIICHHIO BUTPAT, Ta BCTAHOBHTH, 1110 iX
MiAPO3JLIH MOKYTh 3aKyIOBYBATH 0CTATHHO Mmarepiainy Ta BI/IpO6JI$I—
TH JIOCTAaTHIO KUIBKICTh MPOAYKIIi, 100 MOXHA 6yno JOCSITTH 3aria-
HOBAaHOro 00csry 06opoTy. KpiM 11p0ro, BiH Mae AIHTH 3rOAH 3 KepiB-
HUKOM BIJUIUy NPOAaX, W06 oTpumard 3 Horo OOKy HEOOXinHy
MiATPUMKY, @ TakoX 3 (PIHAHCOBHM ITHPEKTOpOM, mo0 BiH (MEHe-
JUKep) Mir OyTH BIIEBHEHUM Yy TOMY, IO OyJ€ BHIALJICHO JAOCTaTHbHO
KOIIITIB.

Temep KOXEH €NEMCHT MapKETHHIOBOI CTpaTerii MOBHHEH OyTH
OIPALbOBAHMIT TAKUM YHHOM, 100 Oyim cpopMyIIbOBaHi BIIIOBIAI Ha
Taki HacCTynHi yotupu 3anutanus: 1llo mae OyTu 3po6sieHO y KOXKHO-
My KOHKpeTHoMY Bumaaky? Komu me Oynae 3pobaero? Xto Oyne BU-
KOHYBAaTH Ty 4M 1HIIY po6oTy? CKiIbKH 11e Oy/1e KOITyBaTH?

loTyroun mimaH 3axoAiB, MEHEKEp, BIANOBITaIbHHUIA 3a TOW YU
IHIINH TPOIYKT, CKJIAga€ IMONEepeaHi OIpKeT, KU CIyXUTh IS
MPOrHO3yBaHHA pe3ynbrary. B YAaCTHHI HaJIXO/KEHb 3a3HAYAIOTHCS
IPOrHO30BaHMil 00°€M 30yTy y KUIBKOCTI IITYK Ta CEPEeHs LiHA 1PO-
fax. B 4acTuHI BUIATKIB BiNOOP@XAIOThCS BUTPATH BHPOOHMUIITBA,
MapKETHUHI'OBOI JIOTICTUKH Ta MapKETUHTY, PO30HUTI 3a KOXKHHUM 3 ac-
MEKTIB Ha BiMOBIIHI MiAMYHKTH.

15.2. Vergleichen Sie: Was ist Ihnen besser gelungen und
welche Teile sind bei Ihnen schlechter ausgefallen?

Dieser Text stellt eine populdrwissenschaftliche Behandlung des
Problems der Entwicklung einer Marketingstrategie dar.

Zu Beginn verweist der Autor auf eine Vielfalt von Moglichkeiten
bei der Erstellung einer Marketingstrategie und verdeutlicht diese
Aussage mit konkreten Beispielen. Danach werden konkrete Schritte
erortert, die der verantwortliche Manager tun sollte, um eine gut
begriindete Marketingstrategie zu ervarbeiten.

Der Text bietet eine Art Checkliste, mit deren Hilfe Marketingverant-
wortliche eine professionelle Marketingstrategie entwickeln kénnen.
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16. Ordnen Sie die angefiihrten Redemittel den einzelnen
Teilen einer Zusammenfassung zu. Einige Formulierungen sind
nicht eindeutig zu klassifizieren.

Einleitung | Hauptteil | Schluss

1. In der Einleitung des Textes schildert der Autor .../ wird ...
beschrieben. 2. Zum Schluss fasst der Autor ... zusammen. 3. Zu
Beginn/ Im Hauptteil legt der Autor dar, .... 4. Im Text «...»
informiert uns ... (Name des Autors) liber .... 5. ... (das Wesentliche
des Textes) — dariiber informiert uns ... (Name des Autors) im Text /
in seiner Studie «...». 5. Der Autor setzt sich mit der Frage / dem
Problem ... auseinander. 6. Der Text beschiftigt sich mit der
Problematik / dem Thema .... 7. Der Autor (oder Name des Autors)
schildert uns in seinem Text «...» .... 8. Im Text «...» erortert der
Autor .... 9. ... (Titel des Textes) ist eine detaillierte und praktische
Einfiihrung in ... (Thema/Problem). 10. Der Autor erklédrt zunéchst,
wie .... Dann konzentriert er sich auf .... 11. Im Text «...» wird die
Bedeutung von ... unterstrichen. 12. Der Autor bezieht sich auf ...
und stellt fest, ....

Schlussteil: Ubung macht den Meister.

Nicht nur «Ubung macht den Meister» sagt der deutsche
Volksmund, sondern auch «Es ist noch kein Meister vom Himmel
gefallen». Deshalb ist Ihre Aufgabe klar: Sie miissen viel {iben, damit
Ihre Zusammenfassungen in Form und Ausdruck allen Anforderungen
entsprechen. Viel Erfolg!

17. Welche Prapositionen und Endungen fehlen in den
Liicken?

a) 1. Der Autor verdeutlicht seine theoretisch... Aussagen ...
konkret... Beispielen aus der praktisch... Tatigkeit. 2. Der Autor
bezieht sich ... die vor kurzem verdffentlicht... Studie der
Nationalbank und beschiftigt sich ... einig... Fragen der zukiinftig...
Entwicklung des Bankensystems des Landes. 3. Der Text informiert

uns ... die vier Freiheiten innerhalb des EU-Binnenmarktes,
konzentriert sich aber vor allem ... d... frei... Verkehr von Waren
und Dienstleistungen. 4. Der Autor verweist ... viele ungelost...
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Probleme und zieht deshalb ... sein... Ausfiihrungen eine
pessimistisch... Schlussfolgerung. 5. Der Text fithrt ... die
Problematik der aktuell... Arbeitsmarktsituation ein und macht ... die
stindig  wachsend...  Bedeutung von E-Mail-Bewerbungen
aufmerksam. 6. Der Text ldsst sich ... drei logisch nacheinander
folgend... Teile gliedern.

b) Wolfgang Sticklers Artikel «Richtig austauschen», der ... der
Fachzeitschrift «managerSeminare» verdffentlicht wurde, ist ein Beitrag
... Thema «Verhandlungstechnik» bzw. «Verhandlungskunst».

Der Autor verweist ... alltigliche Situationen ... unserem Privat-
und Berufsleben, die ihrem Sinn nach Verhandlungssituationen
darstellen, konzentriert sich aber ... gingige Verhandlungssituationen
... Unternehmen, die von den Beteiligten ... der Regel nicht ... solche
wahrgenommen werden.

seinen Erlduterungen zieht der Autor den Schluss, dass
Verhandlungssituationen ... unserem Leben stindig vorkommen, dass
man sich dessen bewusst sein und ... entsprechende Fragen oder
Angebote nicht voreilig und unbedacht reagieren sollte.

(Sie finden den erwdhnten Text im Lehrwerk «Wirtschaftsdeutsch
aus den Medien» von M. Hawrysch und A. Kapusch. — Kiew:
KNEU, 2008, S. 200—201).

18. Erganzen Sie die passenden Verben in der richtigen Form.

gegeniiberstellen, sein, erldutern, sich auseinandersetzen, darstellen,
auftreten, hervorheben, bestehen

Der Text «Die Romischen Vertrdge und die Idee Europay ... mit
den Stérken der Européischen Union .... Wesentliches Merkmal
des Textaufbaus ... darin, dass einem gegenwértigen Vorzug der
EU immer Nachteile ... werden, die ohne die EU-Existenz ...
wiirden.

So ... der Autor positive Auswirkungen der Euro-Einfiihrung, des
EU-Binnenmarktes sowie von einheitlichen Rechtsvorschriften. Im
letzten Teil der Ausfiihrungen wird der soziale Aspekt in der Tétigkeit
der EU ....

Der Schluss des Autors ist eindeutig: Nur im Verbund ... die EU-
Staaten stark und ... eine Handelsmacht ....

(Sie finden den erwdhnten Text im Lehrwerk «Wirtschaftsdeutsch
aus den Medien» von M. Hawrysch und A. Kapusch. — Kiew:
KNEU, 2008, S. 114—115).
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19. Schreiben Sie Zusammenfassungen (maximal 6-7 Satze)
zu folgenden Texten.

19.1. EmHiyHul mapkemuHea (Ethno-Marketing)

ETHiuHMIA MapKeTHHT — 1€ MapKCTI/IHFOBl 3yCHILIA, CBiZOMO 30pi-
€HTOBaHI Ha MOTPEOH MPEACTABHHKIB NEBHOI eTHIYHOI rpymu. Hauio-
HAJILHO-KYJIBTYPHI OCOOJHMBOCTI Ta Tpaguiii TakuX TPyH HEPiIKO
00yMOBJIIOIOTE OCOOJIMBMI MONMUT Ha TMeBHI cneungiyHi ToBapu. Ha-
LIOHATIBHI MCHIIMHH, SKi € B OLIBIIOCTI KpAiH CBITY, Topsiz 3 acumi-
JSILIER0 Y BIANOBIAHE CYCIUILCTBO, 30€pirat0Th, 3a3BHYa, 1 CBOKO eT-
Hi4Hy ~caMoinaeHTH(]ikalil0. ToMy cermeHTauis 3a KpHTEpieM
€THIYHOI MPHHAIEKHOCTI BCe OLIbINE YCBIIOMITIOEThCS OaraTtbma mij-
NPUEMISIMU SIK HEOOX1/Ha CKJIaJ0Ba MoOyI0BU MapKETHUHIOBOI CTpa-
terii. Y CIIA, Hanpukiaa, eTHIYHUH MapKETHHT PO3TIISIAETHCS ChO-
TOJIHI SIK OJTMH 3 BaXKJIMBUX YNHHUKIB yCIIIIHOTO BEeJIEHHS Oi3HeCy.

Hlopiuna yactka npeacTaBHUKiB eTHiYHMX MeHmMH CIIIA B 3ara-
JbHOMY 00’€MI CIIOKMBAHHS KpaiHu ckiagae moHazn 1200 minbspaiB
JI0JIapiB 1 MAa€ CTIMKY TEHICHIIIIO 0 3pOCTAaHHS, 0 CIPUYUHIOETHCS 1
NOCTIMHUM 30UTBIIEHHAM MUTOMOI Bard TPOMaJsH 3 «MirpauniifHumM
MUHYJIAMY» Y 3arajibHil YHCEIbHOCTI HACENCHHA. Y CBIIOMITIOIOYH LIEH
TPEHII, MAMPUEMIT i MPUILIAIOTH Bce OiIbIlIe yBaru MUTAHHIO ITiIeC-
TMPsIMOBAHOTO OXOIUICHHS MYJIbTHKYIBTYPHUX ayMTOPIA.

Butpatn Ha MapKeTHHroBiI KaMmmaHii, IO aI[peCOBaHl ETHIYHUM
menmmHaM, B CIIA cknanatore mopiyHo 900 MuTbHOHIB J0japiB.
Benuki kopriopaii, Taki sik Colgate-Palmolive, Wall-Mart, Polaroid,
Chrysler Ta iHII, BUKOPHCTOBYIOTh yCl MOXIIUBOCTI ISt BHXOJy Ha
eTHIYHI PUHKH. fx moniruka nependadae KOHIEHTPALIO Ta MOCTiiHe
HapOLLyBaHHs 3yCUJIb, CIPSIMOBAHNX HA BTPHMAHHs JIOSUIBHUX CIIO-
’KUBAYIB Cepej| HAllOHAIbHIX MCHIIVH.

Tax, mpumipom, Mepexa rinepmapkeriB Kmart nmoctiitHo nomae 10
CBOTO AaCOPTUMEHTY TaK 3BaHI «ETHIYHI» OpeHaH, TMpU3HAYCHI I
KJIIEHTIB — HPEACTAaBHUKIB PI3HOMaHITHUX KyJIbTyp. B pamkax pek-
JaMHHUX KaMIlaHii (ipMH HEpIIKO 3aIy4aroTh MOMYJISPHUX B THUX YU
IHIIMX €THIYHUX TPOMaJIax apTUCTIB.

Opnak, ¢popMyBaHHS Ta PO3BUTOK ETHIYHOTO MApKETHHTY 1HOJI
CTHKAETHCS 3 TPYAHOIIAMH TOMY, IO (paxiBIli, BiIMOBITaIbHI 3a 1ei
acHeKT poOOTH, HEIOCTATHRO IITMO0KO 3HAIOThH KYJIbTYPHI OCOOIMBOC-
Ti Ta HE BOJIOJIIFOTh MOBOIO BiATOBITHUX IUTHOBUX Tpym. Hampukman,
KuTaicbkuii nepexia pexiamuoi ppasu «Come Alive, You are in the
Pepsi Generation» («OxwuBaiif, T B mokojiHHi Ilerci») 3ByuaB sk
«[lenci moBepHe 3 MOTWJIM TBOIX MOMEPJIUX MPEAKIB», IO MPEICTaB-
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HUKaMM TalChKOI KyJIbTYpH OyJIO PO3LIHEHO K OOroxXyiabcTBO. ToMy
1o BCHOMY CBITY BEJIMKI TOPTOBEJIbHI MEPEKi HaMararoThbCs HaMaTH
JIBOMOBHHH TIEPCOHAI It pobOTH B TOProOBEIBHHUX LEHTPAX, PO3Ta-
LIOBAHUX B PAHOHAX 3 HEOJHOPIAHUM CTHIYHUM HACCIICHHSIM.

OTxe, eTHIYHI BUMOTH KOPETryIOTh PUHKOBI YMOBH, IIPO IO HE Ba-
pTO 3a0yBaTH MIANPUEMIISIM IIPU PO3POOII CBOiX Oi3HEC-TUIAHIB.

19.2. IneecmuuyitiHuli npoekm (Investitionsprojekt)

[HBecTUIIIHUI POEKT — II€ CYKYIHICTh IMOE€THAHUX B OJHE IIiJie
HaMipiB 1 MPaKTUYHHUX i, 10 nepez[6aqa}0Tb 3MIACHEHHS 1HBECTHU-
WIAHUX BKJIAJCHb JUIsl peaiauii BU3HAYCHUX KOHKPETHUX ()iHAHCO-
BUX, €KOHOMIYHHMX, BHPOOHMYUX 1 COLIAIBHUX 3aXOIIB 3 METOI0
OTpUMaHHS HpI/I6yTKy.

[HBecTHITIITHI TIPOSKTH MOUISIOTh HA BUPOOHWYI, HAYKOBO-TEXHIYHI,
KOMEpIIiiHi, iHaHCOBI, EKOHOMIUHI, COIIaJIbHO-CKOHOMIYHI.

®opma Ta 3MICT IHBECTULIHUX MPOCKTIB MOXKYTb OYTH HalPI3HO-
MaHITHIIIMMHE — BiJl IUIaHy OyJiBHULTBA HOBOTO IiJANPHEMCTBA JIO

OUIHKHM TOLITBHOCTI NPHAOAHHSA HEPYXOMOro MaifHa. V BCIX BHITaj-
Kax, MpOTe, MPUCYTHIH YacOBHM Jar (3aTpUMKa) Mi>K MOMEHTOM IIO-
YaTKy iHBECTYBaHHS Ta MOMEHTOM, KOJIU IPOCKT IMOYNHAE IPHHOCUTH
npn6yT01< YacoBuil YMHHHK TPa€ KIIOYOBY POIb B OUIHII iHBECTH-
LIHHOTrO MPOEKTy. B 383Ky 3 1uM BeCh Iepiof peam3au11 MPOEKTY
HOJUIAIOTH Ha TpH OCHOBHI (ha3zu: nepemHBeCTHmHHy, IHBECTHLINHY
Ta ekciuTyataliiiny. CymMmapHa TpUBANICTh IIUX CTail CKJIaJae TepMiH
KHUTTS TIPOCKTY.

Ilepa daza, sika Oe3mocepeIHpO Tepeye OCHOBHOMY OOCSTY iH-
BECTHULIi, y 0araTbox BUIAJKaX HE MOXKE OyTH BU3HAYEHA JOCUTH OJ-
HO3Ha4HO. Ha 1ipoMy eTami MpoeKT po3poOsieThCs, TOTYEThCSA HOTO
TEXHIKO-€KOHOMIYHE OOIPYHTYBaHHS, NPOBOJIATHCS MaPKETHHIOBI
TOCTIPKEHHS, 3IIMCHIOEThCS BHOIp TOCTaYadbHUKIB CHPOBHHU Ta
YCTaTKyBaHHs, BEIyThCs MEPErOBOPH 3 MOTEHIIIMHUME 1HBECTOPAMH,
MOXe 3[iICHIOBATUCS IOpUIMYHE O(QOPMIICHHS MPOEKTYy ToIo. Bci
BUIIIE IIepeTiueHi Jii, 3p03yMilo, BUMaraiTh He JIMIIE yacy, ajle i BU-
Tpar.

HacrymHuii mepion — 1ie crafis iHBecTyBaHHs. [IpuHIIMIIOBA Bij-
MIHHICTb 1Li€i (a3u MPOEKTY BiJ nonepeﬂHLo'i 1 HACTYIHOT ¢a3 nosi-
ra€ B TOMY, 11O, 3 OHOTO GOKY, 3HIHCHIOKOTBCS Jii, SIKI BUMAraroTh
HabaraTo OUIBLIMX BUTPAT i SIKi HOCATH BXke Ge3110BOPOTHHI XapakTep
(3akymiBis ycTaTrKyBaHHA a00 OyAiBHHUIITBO), a, 3 iHIIOTO OOKY, MPO-
eKT Ille HEe B 3MO03i 3a0€3MeYnTH CBiil PO3BUTOK 3a PaXyHOK BIIACHUX
3aco0iB.
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3 MOMEHTY BBEJECHHSA B J[Il0 OCHOBHOI'O YCTaTKyBaHHA (B pasi
MIPOMUCIIOBUX 1HBECTHINH) a00 Ticias MpuaOaHHS HEPyXoMoCTi abo
IHIINX AKTUBIB IOYMHAETHCS TPETS CTafisl IHBECTHULINHHOIO MPOEKTY
— eKcrutyaraniiina ¢asa. Lleii mepios XapakTepusyeThCs MOYaTKOM
BUPOOHUIITBA npoz[yKuu a00 HaJaHHS MOCTYT 1 BIAMOBIAHUMH MOTOY-
HUMH BUTPATaMH, aje i HaJXO/DKCHHSIMH. 3HAYHHI BIUTMB HA 3araib-
HY XapaKTePUCTUKY TPOCKTY MAa€ TPHBAIICTh CKCILTyaTaliiHO1 (a3u.
BoueBuap, 1o, unm gami Oyzae BiAHECEHA B Yaci il BEpXHS MeXa, TUM
OuTBIIO0 OyJie CYKyITHA BEIMIMHA JTOXOTY.

19.3. ToeapHa 6ipxa (Warenbérse)

BaIMBUM €IIEMEHTOM PUHKY € PHHKOBA 1H(bpaCprKTypa 10
MPE/ICTABIIAE CODOKO CHCTEMy MiANPHEMCTB i OpraHi3amii, sKi 3a0e3-
MedyioTh PyX TOBAPIB, MOCIYT, FPOLICH, IIHHAX Manepis, po6odoi cu-
mu. JIo CKIIaloBUX PHHKOBOI IH(QPACTPYKTypH Halexars 1 Olpxi, ce-
pell AKHX 3HAYHUMY POJIb Bl,I[leaIOTB TOBapHi GIpKi.

VY cyuacHilf eKOHOMIYHIH JiTepaTypi ToBapHa Oip>ka pO3TIISIIAETh-
csl, O-TIepIlIe, IK EKOHOMIYHA KaTeropis, Mo BioOpaxkae Ty 4YaCTUHY
PHMHKY, crenudikoro sSKoi € ocobinBa onroBa GopMa TOPriBii TOBa-
pamu 3 BU3HAYCHUMH XapaKTEPUCTHKAMU: MAaCOBICTh, CTAaH/IAPTHICTb,
B3a€MO3aMiHHICTb. [lo-1pyre, 1€ Tocrofapcrke 00’ €aHaHHS MPOaB-
L(iB, TIOKYIIL{IB I TOPTiBLiB-TIOCEPEAHHKIB, SKE i€ 3 MCTOK CTBOPCHHS
YMOB JUIsl TOPTiBIIi — IOJCTIICHHS, PUCKOPEHHS 1 3/CIICB/ICHHS TO-
ProBHX yroJ i orneparii.

UrneHn TOBapHOI OIpXKi, SKUMI MOXKYTb OYTH SIK IOCEPEIHUIBKI
(6p01<epc51<1 TOpl“OBl 1T. 1) BI/Ip06HHq1 ¢bipmu, Tak 1 GaHKIBCHKI
YCTaHOBH, IHBECTHIINHI KOMITaHii, OKpeMi rpOMajsiHi, BiAMOBIIHO
JI0O BCTAaHOBJICHUX OIpKOBHMX TPaBWJI YKJIAaNAlOTh YTOIU KYIIiBIIi-
MpoJaxy TOBApiB 3a LIHAMM, 1110 CKJIaJal0ThCs Oe3MocepeIHbO B XO-
Ji TOPTiBIIi B 3aJIEKHOCTI B/l CIIBBIIHOLICHHS MOUTY 1 HPOMO3ULII.
Le cBinuute 1po Te, mo Oipka QYHKIIOHYE SK 0COONMBHIA LIHOYT-
BOPIOIOYMI MEXaHi3M. Y BUIBHOMY LIHOYTBOPEHHI ii moisirae mera
TUSITEHOCTI O1pKi.

3 BpaxyBaHHSM ILUX TOIMEPEIHIX 3ayBa)KeHb MOXKHA CKa3aTH, II0
TOBapHa Oipka — Ii¢ 00’ €HaHHs (TOBAPHCTBO) TOPHIMTIHAX 1 (10131/1q—
HHX 0CI0, iK€ 3/ICHIOE ONITOBI TOPrOBI Olepallii Ha OCHOBI CTaHap-
TiB 4M 3pa3KiB y CIEUiaTbHOMY MiCHi, ¢ L[IHM Ha TOBAPH BU3HAYA-
FOTBCSI LLISIXOM BUIBHOT KOHKYPEHIIII.

OCHOBHMMH TOBapaMH, sIKi IPOJAKOTHCS/KYIYIOTECS Ha TOBApHUX
0ip:Kax € KOPUCHI KONAJIMHM, IHIII MPUPOIHI pecypcH (HampuKiIaf,
JIepEeBUHA) Ta MPOAYKTH CLIBCHKOTOCIIONAPCHKOTO MOXOPKEHHS. SIK-
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10 00’ €KTOM IPOZAXKY € IIMPOKUI CIIEKTp TOBapiB, Oipika Kiacudi-
KYEThCS SIK YHIBEpcaibHa. SIKIIO K Ha 61p>1<1 TOPT'YIOTb JIUIIIEC TICBHUM
TOBapoM (IPUMIPOM, KaBOKO) UM JIMIIE OJHIE0 IPYIIOK0 TOBApiB (Me-
TaJaMu), TO Taki OipKi HA3MBAIOTh Cl'IeLIlaJ'IISOBaHI/IMI/I

[I{o6 ctatm Oip>KOBMM, TOBap MOBWHEH BIINOBINATH IIUTIH HU3I
Bumor. Hacammiepes, BiH Mae OyTH MacoOBUM, OTXKE, HE MOHOTIOJIBHUM.
KinbkicTe TOBapy 00OB’S3KOBO 3a3HAYA€THCS B TMEBHUX OJUHUIIX
BUMIpY — Ky61qHI/IX MeTpax, TOHHAX, 6apen;1x LITyKaX TOLLO. Onu-
HUIICIO TOPTiB Ha OipiKi € JOT, TOOTO MEeBHA KUIBKICTD (IIapTisi) TOBapy
OJTHOTO COPTY (SKOCTI).

19.4. MixknapoOHa mopeiensi (Internationaler Handel)

MiHapoHa TOPTIBIIS MOCiTae 0coOIUBE MiCIle B CKIQIHIN CHC-
TEMI TOCMOAAPCHKUX 3B’ A3KIB Cy4acHOro CBITy. SIK iCTOpHMYHO, TaK 1
JIOTIYHO IHTEPHAIIOHATI3AIlis CBITOBOTO TOCIOIAPCHKOTO KHUTTS TI0-
yanach 13 cepu ToBapHOro 06iry. Bia enizoquyHuX BapiaHTIB Mixk-
HapOJHOTO 0OMiHYy ToBapamu (0e3 MocepeaHHIITBA IPOIIei) CBITOBA
TOPTiBJISI €BOJIOI[IOHYBalIa O CTAHOBJIEHHS CBITOBOTO TOBAapHOTO
PHHKY.

Orxe, MDKHApOJIHA TOPriBiIs — 1ie chepa MDKHAPOJHUX TOBAPHHIX
BIIHOCHH, CrieituiiHa q)opMa 00MiHy NIPOJyKTaMH Mpaili (ToBapamu
1 mociyramu) pisHHX KpaiH. 3 HILIOTO 60Ky, MDKHApOJIHA TOPTIBIIS €
CYKYIHICTIO 30BHIIIHBOT Toprle BCIX KpaiH CBITY. ¥ Cy4acHHX yMo-
BaX 4epe3 KaHaIM 30BHILIHBOI TOPTiBIi HPOXOUTH A0 1/5 4acTiHu
BUPOOJIEHOT B CBITI NMPOAYKIIT, 1 L1 4acTKa Ma€ TEHJEHIII0 JI0 3poc-
TaHHS.

l'onoBHuMu oneparisiMu (popMaMu peastizailii) 30BHIIIHBOT 1 MiXk-
HApPOHOI TOPTIBIIi € €KCIIOPT Ta IMIOPT.

Excriopt — 1€ 3aKymiBiiss BUPOOJICHUX Yy KpaiHi TOBapiB i MOCITyT
Ta 1X BHBI3 32 KOPJIOH 3 METOI0 Iepejadi y BIACHICTh HEpe3UJeHTaM
naHoi kpaiHu. IIoHsTTsS «eKkcmopT» 00 €qHye (K y TeopeTHYHOMY,
TaK i CTATHCTUYHOMY acCIIeKTi) BUBI3 3 KpaiHM TOBAPIiB, BUPOOICHUX,
BHPOLICHHX YN Bnno6ymx y KpaiHi, a TakKoX TOBapiB, 110 paHime O0y-
JIM BBE3CHI 10 KpaiHu 1 TyT nepepoliei. Sk excrnopT kiracudikyerscest
1 BHUBI3 3a KOPJOH MONEpPEAHbO BBE3EHUX TOBApiB, LI0 HE 3a3HAIU
Oynb-sikoi mepepodku (peekcrnopt). IIpesmerom peekcropry Haifdac-
TillIe BUCTYMAIOTh TOBAPH, L0 PEai3yIOThCs HA MDKHAPOAHUX ayKIli-
OHax Ta TOBapHHX Oiprkax.

IMmopT — 1€ BUTpaTH OKpeMux 0ci0, GipM Ta ypsay naHoi KpaiHu
Ha MpuI0aHHs TOBApiB Ta MOCIYT, 110 BUPOOJIEHI B IHIIMX KpaiHax.
ITix iMmopToM poO3yMilOTh Ta CTATMCTUYHO OOpaxoBYIOTh BBI3 /0
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KpaiHH TOBapiB 1HO3EMHOTO MOXOKEHHs Oe3MOCepeHbO 3 KpaiHu-
BUPOOHWKA YW KpaiHU-TIOCEPETHHUKA i OCOOMCTOrO CIOXXHBAaHHS,
MIPOMUCIIOBUX, CUTHCHKOTOCTIONIAPCHKIX, OYy/TIBETHbHUX Ta IHITUX ITiJI-
NPUEMCTB YH JJIsl TIEPEpOOKU 3 METOIO HACTYITHOTO CHIOXKHBAHHS a00 3
METOI0 BUBO3Y 3 KpaiHM, a TAKOXX BBI3 3-3a KOPAOHY BITUM3HIHUX TO-
BapiB, 10 OyJIM paHille BUBE3€HI 3 KpaiHU 1 HE 3a3HAJIA TaM Mepepoo-
ku (peimnopt). Jlo peiMnopTy BiTHOCATHCA TOBApH, K1 HE IPOAATUCH
Ha ayKIiioHi a00 3a0pakoBaHi CIIOKHBAYEM.

ExcnopTHO-IMIOPTHI omepariii BBaXaroTbCsl 311HCHEHUMH, SKIIO
TOBap MPOMYIICHUI 4epe3 Jep)KaBHUI KOPJOH KpaiHH-KOHTpareHTa,
110 Tependayae momnepeHe BUKOHAHHS EBHUX MUTHUX (hopMasbHOC-
Tel 1 mpoueayp, A0 Yucia AKX BXOAUTH 1 HagaHHS iH(popMaIlii ams
CTaTHCTUYHOTO OOJIKY.

3ayBaXMMoO, 1110 B MDKHAPOJHIM TPAKTHUIIl MiJ €KCIIOPTOM Ta iM-
MOPTOM PO3yMIIOTh BHHSTKOBO ONepallii KOMEPIIIHOTO XapakTepy.
[MocTaBku y BUIIISIIII TOTIOMOTH, NAPYHKIB, IO 31HCHIOIOTHCS HA HE-
MTOBOPOTHIN OCHOBi, 0 BapTOCTI €KCHMOPTY Ta IMIIOPTY HE BKIJIIOYA-
I0THCS, @ 0OJIIKOBYIOTHCSI OKPEMO.

19.5. MixkynomypHa komyHikauis (Interkulturelle Kommuni-
kation)

IcHye Oararo TiiymMadeHb TEpPMiHY MIDKKYJIbTYpHA KOMYHIKAIIis,
OJIHAK, B TX OCHOBI JISXKUTh €MHE PO3YMIHHS TOTO, IO L€ CIIIKYBaH-
HS MIXK Mpe/ICTaBHHKAMH PI3HUX KYyIBTYD. OquI/mHo IO B TPOLEC
I[bOTO CITUIKYBAHHS iIe OOMIH MEBHOIO 1H(QOPMALIIE0. AJle OCKIIBKH
MIPEICTAaBHUKY PI3HUX HAI[IOHAJHLHOCTEH YacTile 3a BCe MAalOTh Pi3HE
KYJIbTYpHE MiAIPYHTS, TO B MPOIECi IXHBOTO CHIIKYBAaHHS MOXIIUBE
BUHUKHEHHS CKJIQJHUX Ta HEMPOrHO30BaHUX cutyamiid. [Ipu npomy
H/1eThCs HE JIMIIE PO caMy MOBY SIK TaKy, a i Ipo KyJIbTypy 3arajiom
1 PO KyJIBTYpy Harii 30Kpema. AJKe MOBa Ta KyJbTypa iCHYIOTh B
HEPO3PUBHOMY B3a€MO3B’S3KY. A B JJAHOMY BHITA/IKY, KpIM MOBHHX
HIOQHCIB, NIPU CHUIKYBaHHI CIiJ BPaXOBYBATH ¥ 1HII1 KyJIBTYpHI acrie-
KTH, 30KpeMa, CIocio BHPAXKCHHS eMoliii, epenadi iHdopmanii, xec-
TH, MIMIKY, 3BU4ai, Tpaiuilii, BIpyBaHHs Ta iH.

Xou morpeba y CHiIKyBaHHI MDK NPEACTaBHUKAMH PI3HHX Kyllb-
Typ csira€ KOPIHHSM ITHOMHHM iCTOpIi, IpoTe cam TeleH «MDKKYJIb-
TypHa KOMYHIKaIlisD» € JOCUTh MOJIOJIUM: B HAYKOBIiH JiTEpaTypi B Cy-
YaCHOMY TJIyMadeHHI BiH 3’ sBUBCS B 1970-x pokax.

JlocimipkeHHST MIKKYJIbTYpHOI KOMYHIKallii, sSIK 1 Oyb-sKi HayKOB1
MOUTYKH, MAlOTh CBOIO METY, a CaMe: YHUKHEHHsS TPYJHOIIIB IPU KO-
MyHIKaIil Ta BUSBJICHHS PI3HOMAHITHUX «IiJBOAHUX KaMEHIB» MPH
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CIUIKYBaHHI NPEACTABHUKIB PI3HMX KyIbTyp. VY BifOMIH Ipawi
JI.Camosapa i P.Iloprepa «KOMyHlKaLua MIDXK KyJIbTYpamm» (1972)
NPUBOJIUTHCS BU3HAYCHHS M1>KKynLTypH01 KomyHikaii. /o nporo ua-
cy cdopMyBaBcsi 1 HayKOBHii HAPAMOK, CEPLEBUHOI0 JKOr0 CTajo
BUBYCHHS] KOMyHIKaTHBHUX HEB/A4 Ta iX HACIIJKIB y CHTYallisX MiXK-
KYJIETYPHOTO CITIJIKYBaHHSI.

3HayHa yacTHHA POOIT PO MIKKYJIBTYPHY KOMYHIKAI[IIO HalMCaHa
B KOHTEKCTI MOBHOTO Ta MEPEKIaJallbKOr0 MUTAHHS — MPaBHUIbHOTO
PO3YMiHHSI Ta MepeKyaay TEeKCTiB 4M kuBoi MoBH. IIpoTe, He MeHII
BAYJIMBHUM € ¥ COIiaNbHUM acnekT. [HmmMu coBamu, HaBIThH 3 4yH0-
BUM 3HAHHSM MOBHM MOXKHA 3a3HaTH KOMYHIKaTHBHOI [I0PA3KH NPH 3i-
TKHCHHI 3 €THOKYJIBTYPHUMH OCOOJINBOCTSIMH, sIKi He OyIiM BpaxoBaHi
OJTHUM 13 cy0’€KTiB KOMyHiKaIii B ii mporeci.

L{imkoM JIOTIYHO, IO JAJISl YCHIIIHOTO KOMYHIKaTUBHOTO IPOLECY
MOBIICBI CJIi/I BOJIOJIITH TIEBHOIO €PY/IUINIEI0, JIOTIYHAM Ta aHATITHY-
HUM MUCIICHHSM, 3arajlbHAMHU 3HAHHSIMH 3 p13HI/IX rajysei: icTopii,
KyJIbTypH, JIHTBICTHKH, COLIIOIOTI], IICHXOJIOTI] TOLLO.

JIvme yBaXHUH MiAXiA 10 KOMYHIKATUBHOTO TIpoILecy yOe3neunTh
BaC BiJl MPUKPUX MOMMJIOK Ta Oe3riy3nux curyairiil. Tomy abu He
cTaTh 00’€KTOM HACMIIIOK Ta HE YEPBOHITH (SKIIO 3BICHO YEPBOHE
00JIMYYS TIIyMAUUThCS Y KYJIbTYpi, 3 IPEICTABHUKOM SIKOi BH CIIUIKY-
€TECh, CaMe SK CHMBOJI COpPOMY) BapTye Ouibllle yBard MPHUIUIATH
[[bOMY TIUTAHHIO Ta OTO YHCIEHHUM aCIIeKTaM.

19.6. MixHnapoOHa wmicpauiss po6oyoi cusnu (Internationale
Migration von Arbeitskréften)

Mirpartis po60o40i cHiTi — I1e TIEPEeMIIICHHSI TpaIe3JaTHOTO Hace-
JICHHSI, BUKJIMKaHE IPHYMHAMHU EKOHOMIUHOTO XapakTepy. SIKIIo Take
TIEPEeMIIIEHHS] TIEPEXONTh HaIllOHAIBHI MEXi, TO Mirpaiis pobdodoi
CHJIM € MIDKHAPOJTHOIO.

IcHye nBi Tpynu MPUYMH, K1 IOPODKYIOTH Mirpanio pob6odoi cu-
JIM: 3araJibHi, 1[0 BU3HAYAIOTh TEHCHII PO3BUTKY BCiX (hopM MixkHa-
POJHUX €KOHOMIYHUX BiJTHOCHH, 1 crienuivHi, SKi OB’ sI3aH1 TIJILKH 3
Mirpartiero. Jlo mepmioi rpymnu MpuYrH BiTHOCATHCS: IHTEpHAIIOHAII-
3aIisi  TOCIOJApPCHKOTO  JKUTTS;  HEPIBHOMIPHICTH  COIIaJIbHO-
CKOHOMIYHOIO PO3BHTKY OKPEMHX KpaiH; CTPYKTYpHI 3pYIICHHs B
€KOHOMIIIl, sIKi 00yMOBIIIOIOTH BUTICHEHHS p0o0O0YOi CHIIM 3 OAHUX Ta-
ny3eil 1 10AaTKoBy HOTpe6y B HIill IHIIMX, €KOHOMIYHA IOJITHKA
TPAHCHALIOHAJIBHUX KOMIIAHiH, SIKi KOHUCHTPYIOTb TPYAOMICTKI BH-
pOOHHIITBA B OJHKMX KpaiHax, a HayKOMlch B IHIIMX; MOJIITUYHA U
€KOHOMIYHA HEeCTaOUIbHICTh B OKPEMHUX KpaiHaX 4H perioHax.
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Jpyra rpymna npuudH BKJIIOYa€e B ce0e: BIIMIHHOCTI MK KpaiHaMH
B piBHI 3ap00iTHOI TUIATH 1 COIAILHOTO 3a0e3IeUeHHs; HeCTady po-
60401 CHJIM TIEBHUX CIIeLialIbHOCTeH 1 KBauTi(hiKalliii; BIAMIHHOCTI MIXk
KpaiHaMH B MOKJIMBOCTSIX 1 yMOBax MpodeciiHOro 3poCTaHHs.

IcHytOTH pi3HI KpHTEpil Knacncpixaui'i MDKHAapOJHOI Mirpauii po-
0ouol cuiu. 3a HampsMaMu il PyXy pO3pI3HSITE eMirpauiio (BHi3z
po6o40i criM 3a Mexi KpaiHu) i iMMirpauito (B’i3x po6o4oi cuiu B
KpaiHy). 3anexxHo Bix piBHS KBamiikamii MOXKIMBa Mirparis sk mMa-
nokBamiikoBaHOi poOOUOi CHITH, TaK i BHCOKOKBaTI(hiKOBAHUX CIICITi-
amicris. Ilepmmii 13 X MOTOKIB CHPSMOBAaHUi MEPEBAXHO 3 KpaiH,
IO PO3BUBAIOTECS Y PO3BHHYTI. JIpyruil BKIIOYaE B ceOe mepeMilieH-
Hsl CHICIIaTiCTIB MK PO3BHHYTHMHU KpaiHAMH (HATIPUKIIAJ, BCCPEIMHI
€C), a Takox iX IMMIrpauito B po3BUHYTI KpaiHH 3 KpaiH, 110 PO3BH-
BatoThCs. Lleit mporec fjicTas Ha3By «Bu:[TOKy YMIBY.

3a XapaKTepoM peryJIoBaHHs MleaLIlI/IHI/IX TpOILIECiB pOSplSH)IIOTb
BUIbHE NEpEeMILeHHsT poboyoi crty Ta ii B'13/ y KpaiHy Ha NEBHUM
cTpok. Binbhe HepeMlIJ_[eHHH p06oq01 cud BBeieHO 3 1 ciyns 1993
poky B €C. B Garatbox kpaiHax Aif0Th, OJTHaK, dKOPCTKi MpaBUIIa MI0-
JI0 0OMEXXeHHS KiJTbKOCTI iMMmirpanTiB. Hanpuknan, y IIBelimapii jgo-
3BT Ha B i3] TA€ThCS HA OJIMH PIK, TICIS IIOTO TePMiH repeOyBaHHS
B KpaiHi HEOOXITHO MPOJOBKYBATH.

Mirpartist po6040i cuiH, SIK PaBUIIO, BUTITHA KUTBKOM CTOPOHAM.
[lo-mepure, BoHa BUTiZHA CAMUM NPAL[IBHUKAM, SIKi 3aBJSIKH IMMIrpa-
uii B Ty 4M iHILY KpaiHy ofepKaau MOXKJIMBICTH NpPALOBATH i MaTu
Oiibll BHCOKY, HDK Ha OaTbKiBLIMHI, 3apobiTHy mmary. Ilo-npyre,
nepkaBa Ta (ipMu, 1€ TPAIIOIOTH IMMITPaHTH, MAalOTh JEIIEBY 1
MPaKTUYHO Oe3MpaBHy poOOYYy CHITy, B pe3yJbTaTi 4Oro OTPUMYIOTh
nonatkoBuii nmpuOyTok. [lo-Tpere, kpaiHu, 3 SKUX eMIrpyBalH Ipa-
[[iBHUKH, MAlOTh JIOJIaTKOBE JDKEPEJIO BATIOTHUX HAIXOIKCHb, 0c1<i-
JIbKM  CMITPAHTH YaCTHHY CBOFO 3apOOITKY IEPEKasyloTh CiM’sM.
I[o HEraTUBHUX HACIIJKIB MIrpalilHuX MPOUECIB CIif BiHECTH
BiJI'13/1 BUCOKOKBaJTi(hiKOBAaHUX Ta TpaIe31aTHUX JIO/IEH, Ha MiArOTo-
BKY SIKMX KpaiHa BUTpaTHiIa BEJIHKI IPOII.

19.7. ®yHkuii cydyacHozo kepieHuka (Funktionen eines
modernen Managers)

HenTpanbaum (paxTopoM Oyzb-siKOi MOZEII YIPABIIHHS € JOAH, 1
TOMY B Hill MOXHa BUJILTUTH TPH aCTeKTH:
— TOBEIHKY OKPEMHX JTIOJICH;
— MOBEAIHKY JIIOeH y rpymax;
— TIOBE/IHKY KEepiBHUKA Ta WOro BIUIMB Ha MOBEIIHKY OKPEMHX
JrozieHt 1 rpym.
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Po3rnsiHeMo KOHKpeTHiIIe TPeTiil aceKT, OCKUIbKH poOoTa KepiB-
HHMKa Ma€ 3HAYCHHs HE TUIBKM 3 OIUIsLY Ha JOCSATHCHHS PE3yNbTaTiB
opraHi3atlii, ajne i 3 03uLIiii 0COOMCTOrO JKUTTS PALIBHAKIB.

Y NisUIBHOCTI Cy4aCHOro KepiBHHKA TICHO NEPEILNTAlThCs QyHK-
mii aaMiHICTpaTOpa, OpraHizaropa, CcremiaiicTa, iH(opMariiiHoro
IIEHTPY, BUXOBATEIIS.

Y poui aamiHicTpaTopa KepiBHHK BHKOPHCTOBYE CBOI MOBHOBA-
JKEeHHs s 3a0e3neyeHHsl GyHKIIOHYBaHHS Oprasizaiii, po3po0Js-
FOYM | pealli3oBYIOUYU MOJITHKY MCHEIKMEHTY TepCcoHaty (xomrwe-
KTYBaHHS IITaTiB, MiAOip, HaBYaHHS, PO3CTAHOBKA W TMEpEeMilICHHS
KaJIpiB).

Brukonytoun ¢yHKLI0 opraHisaropa, KeplBHI/IK CTBOPIOE YMOBH
Just epeKTUBHOT Mpalll, CKOOPAMHOBAHKX Jiii IPALliBHUKIB, 3alHATHX
YIPABIHHSM i BUPOOHMUTBOM. [ 11poro KeplBHI/IK MOBHHEH YiTKO
PO3YMITH LI JISNIBHOCTI, YMITH BU3HAYaTH HancyTTeBle B JAHOMY
nepioJii 3aBJaHHs, OLIHUTH MEPeAyMOBH, PECYPCH M METOAU iX BHUPI-
IICHHS.

Sk crieriamict KepiBHUK Mae OyTu npodeciitHo go0pe miaroTose-
HHM, BOJIOZITH 3HAHHSMH # JOCBIJOM y KOHKDETHiN cepi JisIbHOC-
Ti, OCKUIBKH (DYHKUISIMH JOT0 € rpaMOTHA IIOCTAHOBKA 3aBJaHb, KOM-
NETCHTHHUI aHami3 Ta ePEKTUBHUN KOHTPOJIb 3a IX BUKOHAHHSIM.

OyHKIIisS KepiBHUKA SK CIIOXKHBaya, FeHeparopa i mepenaBaya iH-
(hopMarlii IpyHTY€ThCSl HAa MIMPOKUX KOMYHIKaTUBHUX 3B’ sI3Kax HOTO 3
30BHIIIHIM 1 BHyTpiLHHiM CepeIOBHIIEM. 33.B,Z[5[KI/I MM 3B’SI3KaM BiH
npuiiMae iHpopMaLio Bil il pO3IOBCIOKYBaYIB, CKCICPTIB Ta MiIe-
TJIUX 1 caM € JpKepesioM iHdopMariii U1t 30BHIIIHIX opraHi3amii i Bia-
CHOT'O IepCOoHAy.

BuxoBHa ¢(yHKIIsS KepiBHHMKAa € OCOOJMBO BaXKJIMBOIO, OCKUIBKH
BOHA IOB’f3aHAa 3 KEPIBHUIITBOM JIIOJbMH Ta CIPSIMOBAaHA Ha PO3BU-
TOK TPYJOBOI'O0 MOTEHIAy KOXKHOi OCOOMCTOCTI W KOJIEKTHUBY B Iii-
nomy. JI7s IbOTO BaXKJIMBO, MO0 KEPIBHUK YMIB BIUTMBATH HA ITiJIJIET-
JHUX TI0 MOXKIIMBOCTI HE CHJIOI HakKazy, a MEPEKOHAHHSM, a TaKOX,
00 MPUAHATI HAM PIMICHHS CTOCOBHO PE3yJIbTATiB AiSUTBHOCTI ITe-
pendavany BUXOBHI HACTIAKH.

[HCTpyMEHTaMH BUXOBAaHHS € TMO3UTUBHI PE3yJlbTaTH AisJIBHOCTI
oprasizariii, K10 BOHU CIIPaBEUINBO OB’ A3YIOThCS 3 OLIHKOIO TPY-
JIOBOTO BHECKY KOYKHOT'O TpaIliBHUKA, CIPUSIIOTH 3pOCTAaHHIO HOTO Ma-
TepiabHOTO JO0OpOOYTy ¥ caMOYTBEp/KEHHIO B KOJEKTHBI. Yce Oi-
JBIIOTO 3HA4YCHHs HaOyBalOTh YMIHHS KEpiBHHKAa CTBOPIOBATH TaKy
MOpabHy atMocdepy, sika cTuMyitoBajia 0 e(heKTUBHY IiSUTBHICTD 1
OJi0KyBasia HebaXkaH1 MPOLECH, 30KpeMa TaKi, 1110 3yMOBIIOIOTh KOH-
GuiKTH.
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VY B3aeMuHax KepiBHUKA 3 MpalliBHUKAMU BUPILIAJIbHE 3HAUYEHHS
Ma€e HOoTo aBTOPUTET. ABTOPUTET KEPIBHUKA — II€ 3aralbHOBH3HAHUI
HedOopMabHMIA BIUTUB HOTO HA MIJUIETIINX, 110 0a3yEThCS HA 3HAHHSAX,
MOpaJIbHHUX SKOCTSX, TOCBiAL; e (opMa 3ailicHeHHs Braau. Jxepe-
JaMH aBTOPHUTETY KEPiBHHUKA € TIOCAJOBUI CTATyC i 3aBOMOBaHUI TIpe-
CcTWXK. JIONOBHIOIOYM OJUH OJHOIO, BOHM CTBOPIOIOTH IEPEIyMOBHU
JUTSI HOpMaJTbHOTO (DYHKITIOHYBAaHHS OpraHizailii.

19.8. BHympiwHit puHok €C (Binnenmarkt der EU)

VY 1985 p. tonimmHii npesuneHt €Bponeiicbkoi Kowmicii XKak le-
JIOp 3aNpONOHYBAB ILIAH CTBOPCHH BHyTpiHIHI)OI‘O €BPOIIEHCHKOrO
puHKY. €IMHUIT BHYTpIlIHIA PHHOK OyB BH3HAYCHHUIA SK MPOCTIp Oe3
BHYTPILIHIX KOPJOHIB, Y MeXax sKoro Oyie 3a0e3ledeHO BLIbHHIL
pyX TOBapiB, 0Ci0, IOCIYT Ta KAITay.

IIpuHIMI BUTBHOrO pyXy TOBAapiB CTOCYETHCS SIK HPOMHCIOBHX,
TaK 1 cmr;cworocnonapcwnx Ta CIIOKUBYMX TOBApIB, sKi OyJIH BUPO-
OJsieH1 4u BUAOOYTI B OJHIN 3 Jep>KaB-wieHIB, a TaKOX TUX, K1 OyJIu
3aKOHHO BBe3eHI Ha TepuTopito CriBToBapuctsa. 11106 3poOutn Mox-
JIMBUM BUIBHUN PyX TOBapiB, Oyii 3a00POHEHI KITBKICHI OOMEKCHH
(xkBOTH, 3a00POHH IMIIOPTY Ta EKCIOPTY). Y¢i ToBapH Ha puHKY Coto-
3y MiUTaioTh OJHAKOBMM HOPMaM Ta CepTU(IKALiHUM BUMOraM.
3a00pOHCHO TaKOXK MOJATKOBY AMCKPUMIHALII, TOOTO CTATHCHHS 3
TOBApiB, MPUBE3CHAX 3 iHIUNX JEPXKAB-WICHIB IOJATKIB BHIIMX, HIK
MOJATKH, sKi CTATYOTBCS 3 IIOAIOHNX HALOHAIBHUX TOBAPIB.

[IpaBo Ha BiTbHE MEpecyBaHHS HA TEPUTOPIi €BpOHCI/ICLKOFO Coto-
3y MalOTh HacamIepesl rPOMaiHy [eprKaB- YJIeHIB, KOTpi: € HallMaHu-
MH TNpPALiBHAKAMH, CTBOPIOIOTH KOMITaHii, KOPHCTYIOYHCH CBOOOIOIO
HiIpUEMHUINTBA, a00 HAIAIOTh MOCIYTH Ha Tepurtopii CriBTOBAapUCT-
Ba. [IpaBo Ha BiIbHE mepecyBaHHs Ta MPOXKHUBAHHSA Ha TEPUTOPIi Aep-
’)KaB-WICHIB MAarOTh HE JIHMIIE €KOHOMIYHO aKTHBHI 0coOM Ta iX ciM’i,
aJie TaKOX 1 CTYJICHTH, TICHCIOHEPH Ta 1HIII TPOMAJISTHU JIepKaB-wWICHIB,
3a YMOBH, 1110 y HUX € JOCTaTHhO 3aC00iB HA YTPUMAHHS (3 TICHCIH 9n
HIINX JHKEPEN J0XO0/Ty) Ta MEANYHE CTPAaXyBaHHS.

CBobona pyXy MOCIYT BKJIOYA€E TPU BUIAKU:

— BHUKOHAaBellb IIOCIYTH BUPYIIA€ HA MEBHUM Yac /10 KpaiHU KIIie-
HTa, 1100 BUKOHATH MOCIYTY B iHIIIH nepkasi-wieHi €C (Hanpukiaz,
HOCITYTH IOPUCTIB, JIIKapiB, epyKapiB);

— KJIIEHT BUPYIIA€ M0 KpaiHW BUKOHABILIA MOCIYTH 1 TaM KOPHUCTY-
€ThCsl FOro mocyraMu (HanpHKia, TyPUCTH);

— BHMKOHaBElb 1 KJIIEHT 3aJMIIAIOTHCSA Y CBOIX KpaiHax, 1 Jumie
nociyra nepeTuHae KOpJIoH (HampuKiaa, TeJeBi3iiiHa nporpama).
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BlnbHuii pyx kariTany HaJae rpoMajissHaM Ta I AIPHEMIIM IIPaBo
Ha BIIKPHUTTA GAHKIBCKOrO PaXyHKy y KOXKHIH Jep)KaBi-wICHi, a Ta-
KOX Ha HeOOMEXeHHM TpaHcdep KamiTaay MK KpaiHaMu. BoHH Mo-
XKYTh KJIACTW TpOINi Ha JIENO3UTHI PaxyHKH, a TaKOXX OTPUMYBATH
KpeauTu Ha Bciii Teputopii CriBToBapucTBa. SIK HACHIIOK, 3pOCTae
KOHKYpEHIisT MK (PIHAHCOBUMH IHCTUTYLISIMU, LIO NMPU3BOAMUTH J10
3pOCTaHHs MPUBAOIMBOCTI MPOTIO3HIIi{, CKEPOBAHOT HA KITI€HTA.

[Iporpama CTBOpEHHS €JMHOTO BHYTPIIIHBOTO PUHKY IO3UTHBHO
BIUTMBAE Ha €KOHOMIKY Jep)kaB-wieHiB. [[boMy cripuse miaTpumka Ji-
snpHOCTI CriBTOBapHcTBa 3 OOKYy Oi3HEC-KUI Ta CYCHUIBHUX TpYII
CTBOpEHHS CHUIBHOTO PHHKY 3pOOHMIIO MOMIJIMBUMH Kpalle po3Mi-
HIeHHS (akTOpiB BUPOOHUIITBA, 3POCTaHHS HOro 0OCSTIB Ta OCST-
HEHHS BHUTOJ], 110 3 LOTO BHUILIMBAIOTH, 3a0€3MEUEHHS BUIBHOI KOH-
KypEHIIii 1 CTBOPEHHS CTUMYJIIB JI0 IHBECTYBaHHS.

19.9. Cinbcbkuli mypusm (Landtourismus)

VYkpaiHcbke cello Ma€e OaraTiolry iICTOPUKO-apXiTEeKTYpHY CITafIIH-
HY, KyJIbTypY, CaMOOyTHiii o0yT, CaMOk0 PUPOJIOK0 1apOBaHi Mallbo-
BHUYI JaHMUADTH; HAllleHe OaraTMMU JiKyBaJIbHO-PEKpEALiHUMK
pecypcamu. Pazom 3 THM TrocTporo mpoOiemMoro uisi 6araTthbOxX Cil €
Opak pobouux Mmicub. BpaxoByroun BiACYTHICTh MOTPIOHMX KamiTajo-
BKJIQJICHb, CIIPIMOBAaHUX Ha 3a0e3MedeHHs 3aiHATOCTI HaceleHHs, Oi-
JbIIE YBAard BapTO MPUALIATH Taly3sM, SKi He MOTPEeOYIOTh JJIsl CBOTO
PO3BUTKY BEJIMKUX KOIITIB, 30KpEMa, CUIbCHKOMY 3€JICHOMY TypHU3MY,
SIKMI JTaBHO MTPAKTUKYETHCS B Y KpaiHi.

CinbChKUH 3€JIeHUI Typu3M y OUIBIIOCTI KpaiH PO3TJIIsAA€ThCs K
HEBIJI’€MHA CKJIaJI0Ba KOMIUIEKCHOTO COIIaIbHO-€KOHOMIYHOTO PO3-
BUTKY CeJIa Ta K OJIUH 3 3aC00IB BUPIIICHHS 0aratboX MpoOieM Cilib-
CBKUX TEPUTOPIM.

[To3uTHBHUI BIJIMB CLIBCHKOTO 3€JICHOTO TypU3MY IOJISTaE mepe-
JyCiM Y TOMY, 1110 BiH PO3MIHUPIOE chepy 3aiHATOCTI CLITBCHKOTO Hace-
JICHHSI, OCOOJIMBO KIHOK, 1 J1a€ CelisiHaM JOAATKOBHN 3apo0iTOK; po3-
MIAPIOE MOXJIMBOCTI 3aHATOCTI CITLCHKOTO TOCIOMAps HE TUTBKH Y
BUpOOHUUIN cdepi, ane il y chepi obcnyroByBanns. [Ipu neBHoMy Ha-
I‘pOMaIDKeHHi yuciia BiI[HO‘lI/IBaIO‘II/IX 3’ ABIISIETHCS MOTpeda B 3aJ10BO-
JICHHI IX PI3HOMAHITHUX 3alIUTIB, @ L€, B CBOIO YCPry, CTUMYIIIOE PO3-
BUTOK C()epu MOCIYr: TPAHCIOPTHHUX, 3B’SI3KY, TOPTiBIi, CIyKOH
no0yTy, BIATIOYNHKOBO-PO3BAKATBHUX Ta 1HIIHX.

BaxmBuM pe3ynbTaToM pPO3BUTKY CLTBCHKOTO 3€JIEHOTO TYpU3MY
€ PO3UIMPEHHS MOXXJIUBOCTEN peani3aui'1' HpoI[yKui'l' OCO6I/ICTOI‘O HiI[—
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CHKOrOCIIOJaPChKOi CHPOBUHH, & K TOTOBUX IPOYKTIB XapuyBaHHs
IicIsL BIAMOBIAHOI 00pOOKY 1 NpUroTyBanHs. JlocBij mokasye, 1o Ti
ciM’1, sKi MPUIMAIOTh BiINOYHBAIOYNX, BIOCKOHAIIOKOTH CTPYKTYpY
NOCIBIB HA MPUCATUOHUX IUISHKAX 3 ypaxyBaHHsIM MOTpeOd rocrei,
PO3LIMPIOIOTh ACOPTHMEHT OBOYEBHX KYJIBTYpP, (PPYKTOBUX JEpeB,
SATIHUKIB TOIIO; PO3BUBAIOTH 1 YPI3HOMAHITHIOIOTH NMPUCATNOHE TBa-
PHHHUIITBO, 3aBOJISITH TEIUTHYHE TOCIIOIAPCTRBO.

PO3BUTOK CLIBCHKOIO 3€ICHOTO TYPU3MY CIIOHYKA€ [0 INOKpALCH-
Hsl 6J1aroyCTpoOro CUILCBKHX Caii0, BYJIHIb, B LIIIIOMY CLJI; CTHMYIIIOE
PO3BUTOK COLLaNBbHOI iHpPAaCTPyKTypH.

CyTTeBy pOJb BIAITPAaE PO3BUTOK CUIBCHKOTO 3€JICHOTO TYypH3MY Yy
M1IBUIIEHHI KYJIbTYPHO-OCBITHBOTO PIBHSI CUIbCHKOTO HaceleHHs. [ oTy-
I0YMChH MPUIMATH 1 0OCITYTOBYBATH BiJIIOUYMBAIOYNX, WICHH CENITHCHKHX
POJIMH MUMOBOJTI 3MYIIICH] TIONIOBHIOBATH CBOI 3HAHHS 3 BEACHHS JIOMa-
IIHLOTO TOCIIO/IAPCTBA, TIri€HU 1 caHiTapi'l' PUrOTYBAHHs DXKI TOWO, 2
CH]JII(YBaHHSI 3 TOCTSMH PO3ILIMPIOE iX KPYrosip, 1a€ 3MOry 3aB’si3aTH
HOBI 3HAIOMCTBA, 3aBECTH JPY3IB B IHIINX HACCICHUX IIYHKTaX.

OcCoOJIMBO CHIPUATIMBI YMOBHU JJIsl PO3BUTKY CUIBCHKOTO 3€JICHOTO
TYpH3My TPOIIOHYIOTh TEPUTOPI HAIIIOHATBHUX 1 JJAHTIIAPTHUX MapKiB,
Jie ICHy€ MOKJIMBICTD TTO€JHATH TIOBHOIIIHHUM BiMTOYMHOK 3 TTi3HAHHIM
TPUPOJHUYOTO Ta ICTOPUKO-KYJIETYPHOTO TIOTEHIIIAY PETiOHY.

19.10. baHkiecbka maemMHuuysi (Bankgeheimnis)

BankiBchka cuctema B Oyab-Kiii KpaiHi € BaKIMBOIO CKJIAJIOBOIO
€KOHOMIKO-TOCTIOJITAPCHKOTO MeXaHi3My. 3 MeTor 3a0e3nedeHHs ii
CTabiTFHOTO Ta €PEKTUBHOTO (PYHKITIOHYBAHHS JIepyKaBa CTBOPIOE PsiI
rapaHTiii 0aHKIBCHKOI MIsITLHOCTI, YHHHE MICIE Cepel SKHX 3aliMae
0OaHKIBCHKA TAEMHHUIISL.

I1in 6aHKIBCHKOIO TAaEMHUIICIO B YKpaiHi po3yMieTbes 1H(opMaris
I10/10 AISUIBHOCTI Ta (JiHAHCOBOTO CTaHy KJIEHTA, sIKa CTaJla B1IOMOIO
0aHKy B mpolieci 00CITyroByBaHHS KJII€EHTA Ta B3a€MOBIIHOCHH 3 HUM
Yi TpeTIMU Ooco0amMH MpHU HaJaHHI MOCIYr OaHKy 1 PO3ToJIOIIECHHS
SIKOT MOYKE 3aB/IaTH MaTePiabHOI YM MOPAIBHOT IIKO/M KITIEHTY.

Jlo GaHKIBCHKOI TAEMHHIL, 30KpeMa, BiIHOCATHCS BIIOMOCTI MPO
CTaH PaxyHKIB KII€HTIB, y TOMY 4HCIIi CTaH KOPECITOHICHTCHKHX pa-
XYHKIB OaHKIB y HaHIOHaJ'IBHOMy Ganky YKpainu; onepaun AKi Oy
NpOBe/IeHI Ha KOPHUCTh YU 32 0Py YCHHSIM KJIi€HTa, 3/11HCHEHI HUM
yronau; (iHaHCOBO-€KOHOMIYHHMH CTaH KIIEHTIB; CUCTEMH OXOPOHH
0aHKy Ta KIIEHTIB; KOJH, III0 BUKOPUCTOBYIOTHCSI OaHKaMU JIJIsl 3aXH-
cTy iH(bopMaui'l" BIJIOMOCTI CTOCOBHO KOMEPLIHOI JISUIBHOCTI KIII€H-
TiB 4 KOMEpLLIiHOI TaeMHHLLI, 6yzu, -SIKOT'O TPOEKTY, BUHAXOJIIB, 3pa-
3KIB MPOJYKIIii Ta iHIIIa KOMEpIIiitHa iHpOopMAITis.
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MoxHa CTBEpKYBATH, 10 10 OaHKIBCHKOI TAEMHHIII TIEBHOTO OAHKY
TaKOXK HAIOKUTH IHYOPMALlsl PO KIIEHTIB IHIIMX OaHKIB, sKa MOXE
CTaTH BIZIOMOIO 3 TOKYMEHTIB, YTOJI Ta Omepariii KirieHTa 6aH1<y

BaHKIBCbKY TAEMHHLIO CKIIa/ia€ TakOXK iH(pOPMALLisl MO0 3BITHOC-
Ti IO OKpeMoMy OaHKYy, 32 BHHATKOM Ti€l, IO IMiJIsITae OmyOIIiKyBaH-
HIO, SIK TO: JlaTa peecTpalli, KUIbKICTh OallaHCOBUX (i, KUIbKICTh
MPAIIOIYNX Ha KiHEIb POKY, KUTBbKICTh PaxyHKIB, BaJIIOTa OallaHCy
TOLLO.

O00B’ 130K 010 30€peKeHHsT OAHKIBCHKOT TAEMHHMIII TTOKJIAAETh-
cs B mepury 4epry Ha Oank. [IpoTe kimieHT, ykiaaawouu yromay 3 OaH-
KOM, TaK CaMO MOK€ HaOyTH BiJMOBITAIILHOCTI 32 PO3TrOJIOIIEHHS 0a-
HKIBCBKOI TAa€MHMI, y TOMY 4YMCJIi TOI, IO CTOCYETHCS CaMOro
kiieHTa. OTXe, crenialbHO 3000B’sI3aHUMHU Cy0’€KTaMu TI0A0 30e-
PeXCHHS GaHKiBCHKOT TAQEMHHULl MOXYTh BUCTYIATH SIK OaHK, TaK 1
KJII€HT, ajie y 0aHKa Taki 000B’sI3KM BUHUKAIOTh Ha IiJICTaBi 3aKOHY, a
y KIJII€EHTa BOHU MOXXYTh BUHUKATH Ha ITiJICTaB1 IOTOBOPY 3 OAHKOM.

banku 3000B’s13aH1 3a0e3meunTy 30epekeHHsT OaHKIBCHKOI TaeM-
HUII TIUITXOM: OOMEKEHHS Koja 0ci0, 110 MaroTh JOCTYI 0 iHpOp-
Marlii, ika CTaHOBUTh OAHKIBCHKY TAEMHHIIIO; OpPTaHi3allii cremiaib-
HOTO [IIJIOBOACTBA 3 JIOKYMEHTaMH, IO MICTSITh OaHKiBChKY
TAEMHMUIIIO; 3aCTOCYBaHHs TEXHIUHUX 3acO01B AJis 3armoOiraHHs Heca-
HKLIiOHOBaHOMy JOCTYITy JI0 €JIGKTPOHHUX Ta IHIIMX HOCIIB iH(popma-
Lii; 3aCTOCYBaHHS 3aCTEPEKEHb 1010 30epekeHHs1 0aHKIBCHKOI Tae-
MHHLL Ta BIANOBIaIbHOCTI 32 i PO3rOJIOLICHHS Yy JOr0BOpax 1 yrojax
MK OaHKOM 1 KiieHTOM. BukopucranHs 6aHKaMu yCix BHILCHaBe/Ie-
HUX CTOCO0IB [uIst 3a0e3neueHHs 30epexeHHs1 0aHKIBCbKOT TAEMHHIII €
IMIIEPAaTUBHOIO BUMOTOIO 3aKOHOIABIIS.
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Kapitel 3: Beschreibung von Diagrammen,
Grafiken und Schaubildern

Einfihrung: Arten von Diagrammen und Grafiken

Das Diagramm / die Grafik / das Schaubild veranschaulichen
einen Sachverhalt und zeigen, in welchem Verhéltnis verschiedene
Zahlen, die diesen Sachverhalt ausmachen, zueinander stehen.

Man unterscheidet Balkendiagramme, Siulendiagramme, Kreis-
diagramme (Torten- bzw. Kuchendiagramme), Liniendiagram-

me/Kurvendiagramme, Ringdiagramme und Netzdiagramme:
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Die Diagramme konnen statisch und dynamisch sein. Die statische
Grafik stellt einen Sachverhalt zu einem bestimmten Zeitpunkt dar.
Die dynamische Grafik zeigt eine Entwicklung innerhalb einer
bestimmten Periode auf.

Beschiftigte und Gesamtumsatz

im Bauhauptgewerbe im Juni
1997-2003 in Diisseldorf
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OI T T T T — T T IO
s X 2 8 =z 8 8
(@)Y (@)} (o)} S S
— — — N N N N

1 Gesamtumsatz in 1000 EUR ~ —— Beschiftigte
PERSONLICHES NETTOEINKOMMEN
DER DUSSELDORFER BEVOLKERUNG
AM ORT DER HAUPTWOHNUNG

Stand: Mai 2004

n =571 000
25 % 18 %
I 7%
I/ -
s e 6%
8(‘%:::::_ 4 -
17 % °
m unter 700 EUR O von 700 bis unter 900 EUR

W von 900 bis unter 1100 EUR B von 1100 bis unter 1500 EUR
@ von 1500 bis unter 2000 EUR @ von 2000 bis unter 2600 EUR
O 2600 EUR und mehr kein Einkommen/keine Angabe

Oft wird das Datenmaterial in Form einer Tabelle priasentiert.
Alle Grafiken und Tabellen haben folgende Bestandteile:
Rahmendaten und Datenmaterial.

52



Unter Rahmendaten versteht man die Angaben zur Grafik wie
z.B. die Quelle oder das Veroffentlichungsdatum.

Als Datenmaterial werden die aufbereitenden Daten bezeichnet,
die als verschiedene (oben angefiihrte) Diagramme oder als Tabelle
dasgestellt werden.

Tabellen enthalten das Zahlenmaterial, wihrend Diagramme die
Daten in grafischer Form zum Ausdruck bringen. Balken- und
Sdulendiagramme werden vor allem zur Darstellung von
Rangfolgen, Entwicklung, Hiufigkeiten eingesetzt,
Liniendiagramme/Kurvendiagramme geben vorwiegend einen
zeitlichen Verlauf wieder. Bei den Kreisdiagrammen geht es
meistens um die Zustandsbeschreibung.

1. Beantworten Sie die folgenden Fragen.

1. Welche Aufgabe erfiillen Diagramme oder Schaubilder? 2.
Welche Diagramme werden unterschieden? 3. Worin besteht der
Unterschied zwischen den dynamischen und den statischen
Diagrammen? 4. Woraus bestehen Grafiken und Tabellen? 5. Welche
Informationen liefern die Bestandteile von Grafiken und Tabellen?

2. Machen Sie sich Notizen iiber die Besonderheiten von
Tabellen und verschiedenen Diagrammarten. Erlautern Sie lhren
Kommilitonen typische Ziige von Tabellen und Difgrammen.

Tabellen Zahlen (Zahlenmaterial) enthalten, ...

Balkendiagramme

Siulendiagramme

Kreisdiagramme

Liniendiagramme

Kurvendiagramme

k%

Hauptteil

l. Wie beginnt man die Beschreibung eines Diagramms oder
einer Tabelle?

Beginnen Sie jede Grafik oder Tabelle mit der Darstellung von
Rahmendaten in folgender Reihenfolge:
1. Thema
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2. Quelle, Veroffentlichungsdatum

3. Koordinaten/MaReinheiten

Redemittel zur Einleitung (gelten generell fiir alle Grafiken)

1. Thema, Uberschrift:

— Das Thema des Schaubildes/der Grafik ist ...

— Die Tabelle/das Schaubild/die Grafik/die Statistik/das
Diagramm gibt Auskunft/liefert Informationen/informiert iiber...

— Die Grafik informiert dariiber + Nebensatz (NS)...

Beachten Sie! Es wire vorteilhafter, wenn Sie den Titel nicht
wortlich wiedergeben, sondern das Thema mit eigenen Worten
definieren. So lautet z.B. der Titel von einer der obenangefiihrten
Grafiken folgendermallen: «Beschiftigte und Gesamtumsatz im
Bauhauptgewerbe im Juni 1997-2003 in Diisseldorf.» Sie konnen das
Thema ungefdhr so formulieren: «Die Grafik informiert dariiber, wie
viele Leute im Juni 1997-2003 in Diisseldorf im Baugewerbe titig
waren/arbeiteten und wie hoch in dieser Branche der Gesamtumsatz
war.»

— Bei dieser Grafik geht es um ...

— Die vorliegende Grafik beschiftigt sich mit .../damit + NS.

— Die Grafik stellt ... dar/zeigt ...

— Die Grafik stellt dar/zeigt + NS.

— In der vorliegenden Grafik/auf dem Schaubild wird (ist)/werden
(sind)... dargestellt.

— In der vorliegenden Grafik/auf dem Schaubild wird (ist)/werden
(sind) dargestellt + NS.

— Die Grafik veranschaulicht + NS

— In der vorliegenden Grafik ist ... abgebildet.

— In der vorliegenden Grafik sehen wir .../kann man sehen...

— Das Schaubild/die Grafik enthélt (statistische) Angaben
iiber.../dariiber + NS.

— Auf dem Schaubild ist/sind ... zu sehen.

— Auf dem Schaubild ist/sind zu sehen + NS.

— Die Tabelle/die Grafik gibt Auskunft {iber folgende Aspekte...

— Die Uberschrift/der Titel der Grafik lautet ..

— Die Grafik mit der Uberschrift/mit dem Titel «...» zeigt + NS.

2. Datenquelle, Veroffentlichungsdatum:

— Die Angaben/Daten/Informationen stammen vom/von der/aus ...

— Die Grafik mit dem Titel «...» stammt aus ...

— Als Quelle wird ... angegeben.

— Das Schaubild wurde vom/von der ...(Quelle + Jahresangabe)
herausgegeben.

— Die Grafik wurde dem/der ... entnommen.
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3. Koordinaten:

— Die Angaben erfolgen in Prozent/in Tausend/Millio-
nen/Kilogramm/Minuten etc.

— Die Werte werden/sind in ... angegeben.

— Alle Angaben werden in Prozent gemacht.

— Alle Angaben sind in Prozent.

Zur Einleitung gehoren auch solche Ausdriicke:

— Fiir die Darstellung wurde die Form des Séulen-/Balken-/Kreis-
/Liniendiagramms gewéhlt.

— Die Entwicklung der/des ... wird in Form einer Kurve/einer
Saule wiedergegeben/dargestellt.

Wie wir die Zeit verbringen 3. Stellen Sie die Rahmendaten
Durchschnittliche Zeit (‘Min'l‘lten)f) der folgenden Grafik in Partner-
die tiiglich verwendet wird fiir ...~ | oder in Einzelarbeit schriftlich
Fernsehen zusammen. Gebrauchen Sie
| 1136 dabei die oben angefiihrten
Mausarbeit einleitenden Ausdriicke. Prasen-

tieren Sie lhre Ergebnisse im
— 117 | Plenum.
Korperpflege
\ 153
Sport
\ | 46
Zeitung lesen
\ | 41
Autopflege und-reparatur
C— 114
Finanzangelegenheiten
C—113
1) Basis: Tausend Girokontobesitzer iiber
18 Jahre alt.
Quelle: Commerzbank/Infratestumfrage,
Mai 2007

Il. Erlauterung des Datenmaterials

Man beginnt mit der Beschreibung von Hauptpunkten.

4. Sehen Sie sich die Grafik mit dem Titel «Wie wir die Zeit
verbringen» und erganzen Sie schriftlich in Partner- oder
Einzelarbeit folgende Satze:

— Die Statistik bezieht sich auf ...
— In der Grafik kann man ... erkennen. /In der Grafik kann man
erkennen, dass ... .
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— Die Grafik unterscheidet ... .

— Man kann deutlich sehen, dass ...

— Auffillig/Bemerkenswert/Interessant ist, dass ... .

— Die meisten.../Die wenigsten ... .

— Den ersten/zweiten ... Platz nimmt ... ein/belegt.

— An erster/zweiter Stelle /An unterster/letzter Stelle steht/stehen/
liegt/liegen/sieht man ... .

— An zweiter/dritter Stelle folgt...

— Am wichtigsten erscheint ... .

— Die Spitzenstellung nimmt ... ein. /Spitzenreiter ist ...

— Im Mittelfeld finden wir ... /In der Mitte befinden sich ...

— Auf den mittleren Pldtzen sind ...

— Am unteren Ende finden wir ...

— Das Schlusslicht bildet ...

— Im Vergleich zu ... /Verglichen mit ... .

— Im Gegensatz zu ... /Im Unterschied zu ... .

— ... unterscheiden sich klar/deutlich voneinander.

— Was besonders auffallt, ist ...

— Was ins Auge springt/fillt, ist ...

— Bemerkenswert/Auffallig ist ...

— Es fallt auf, dass ...

— Dies ist ein Beispiel dafiir, dass ... /Dieses Beispiel/Dieser Fall
macht deutlich/zeigt/veranschaulicht, dass ...

— Uberraschend ist, dass ...

— Es ist festzustellen, dass ...

— Aus den Zahlen ldsst sich der Schluss ziehen, dass ...

— Wenn man die Zahlen vergleicht, liegt die Vermutung nahe, dass ...

— Die Werte konnen so interpretiert werden, dass ...

— Beziiglich des Erfassten kann gesagt werden, dass ...

— Aus der Grafik geht leider nicht hervor, wie ...

— Aus dem présentierten Datenmaterial 14sst sich nicht ersehen,
ob/wie...

5. Sortieren Sie die oben angefiihrten Redemittel nach
folgenden Kriterien:

Rangordnung | Auffilligkeiten Unterschiede Kommentar/Fazit/Kritik

6. Vergleichen Sie die Freizeitaktivitaten in Deutschland mit
den Freizeitaktivititen in lhrem Heimatland. Bilden Sie kleine
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Gruppen und stellen Sie zusammen Gemeinsamkeiten und
Unterschiede fest. Gebrauchen Sie dabei folgende Ausdriicke:

— In meinem/unserem Heimatland kann man dhnliche/eine andere
Statistik beobachten.

— Verglichen mit Deutschland wiirde in meinem/unserem
Heimatland die Statistik folgendermaB3en aussehen...

— Wenn man ... vergleicht, kann man gewisse/wesentliche
Ahnlichkeiten/Unterschiede feststellen.
— Ahnlich wie bei ...

— Ahnliche Ergebnisse hitten wir ..

— Das gleiche Ergebnis ist ... zu erkennen.

— Hinsichtlich des/der ... dhneln sich .... sehr.

— Genauso verhilt es sich auch bei ...

— Auf beide Lander trifft zu, dass ...

— Vergleicht man .. wund .., erkennt man grofle
Ubereinstimmungen.

— In diesem Punkt sind beide ... dhnlich.

— Im Gegensatz zu....

— Anders als in Deutschland ...

— Ganz anders stellt sich ... dar.

ek

Fiir die Darstellung einer Entwicklung / eines Verlaufs brauchen
Sie folgende Verben / Nomen:

Intransitive Verben und daraus abgeleitete Nomen:

— Sich erhdhen (erhohte sich, hat sich erhdht); sich steigern
(steigerte sich, hat sich gesteigert); ansteigen (stieg an, ist
angestiegen); steigen (stieg, ist gestiegen). Zu allen diesen Verben
passen folgende Nomen: das Steigen /der Anstieg.

— Zunehmen (nahm zu, hat zugenommen) — Nomen: die
Zunahme; zulegen (legte zu, hat zugelegt); wachsen (wuchs, ist
gewachsen) — Nomen: das Wachstum sich vergroBern (vergroBerte

sich, hat sich vergroflert) — Nomen: die VergrofBerung; sich
Verdoppeln (verdoppelte sich, hat sich verdoppelt) — Nomen: die
Verdoppelung.

— Sich verringern (verringerte sich, hat sich verringert) — die

Verringerung; sich vermindern (verminderte sich, hat sich
vermindert); abnehmen (nahm ab, hat abgenommen) — Nomen: die
Abnahme; fallen (fiel, ist gefallen) — Nomen: das Fallen; sich
reduzieren (reduzierte sich, hat sich reduziert) — Nomen: die
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Reduzierung/Reduktion; schrumpfen (schrumpfte, ist geschrumpft) —
Nomen: das Schrumpfen; sinken (sank, ist gesunken) — Nomen: das
Sinken; zuriickgehen (ging zuriick, ist zuriickgegangen) — Nomen:
der Riickgang; riicklaufig sein; sich verkleinern (verkleinerte sich, hat
sich verkleinert) — Nomen: die Verkleinerung; sich halbieren
(halbierte sich, hat sich halbiert) — Nomen: die Halbierung.

— Sich verbessern (verbesserte sich, hat sich verbessert) —
Nomen: die Verbesserung; sich verschlechtern (verschlechterte sich,
hat sich verschlechtert) — Nomen: die Verschlechterung.

Transitive Verben und daraus abgeleitete Nomen:

— Steigern (steigerte, hat gesteigert) — Nomen: die Steigerung;
erh6hen (erhohte, hat erhoht) — Nomen: die Erhéhung.

— Senken (senkte, hat gesenkt) — Nomen: die Senkung; verringern
(verringerte, hat verringert) — Nomen: die Verringerung; vermindern
(verminderte, hat vermindert) — Nomen: die Verminderung; reduzieren
(reduzierte, hat reduziert) — Nomen: die Reduktion.

— Verbessern (verbesserte, hat verbessert); verschlechtern
(verschlechterte, hat verschlechtert).

Verben, die einen konstanten Verlauf bezeichnen:

Gegeniiber (Angabe des Zeitpunkts) gleich/konstant/unveridndert
bleiben (blieb, ist geblieben); sich nicht verdndern; stagnieren
(stagnieren, hat stagniert) — Nomen: die Stagnation.

7. Sehen Sie sich die Grafik liber den deutschen Export in
neue Indistrieldnder an und erldutern Sie schriftlich in Einzel-
oder Partnerarbeit wichtige Entwicklungen im Vergleich zu den
Vorjahren. Gebrauchen Sie dabei die oben und unten
angefiihrten Verben/Nomen und Ausdriicke.

(et ===
1
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Russland:

il bttt ittt
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1___ ________________________ _,2_:7_‘___.
Indien !
T T T T T T T T :

2000 2002 2004 2006 2008

Wachstum deutscher Exporte in die Schwellenldnder / DIW.de
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— Die Grafik enthilt Angaben iiber ...

— Die Grafik beschreibt den Zeitraum von ... bis...

— Die Angaben beziehen sich auf den Zeitraum von ... bis.../auf
das Jahr.... /Die Angaben umfassen die Periode/den Zeitraum von ...
bis...

— ... liegt an der Spitze.

— ... hat sich im Zeitraum von ... bis ... (fast/mehr als)
verdoppelt/verdreifacht/vervierfacht.

— ... hat sich wesentlich erhoht.

— Im Vergleich zu /Verglichen mit 200 ... ist ... leicht/etwas/stark
gestiegen.

— Im Vergleich zu /Verglichen mit 200 ... ist ... ums Zwei-
/Dreifache gestiegen.

— Gegeniiber den Vorjahren hat ... zugenommen.

— ... hat eine positive Entwicklung genommen.

— ... hat sich in eine positive Richtung entwickelt.

— Eine erfreuliche Tendenz ist zu verzeichnen in/bei ...

— Es gibt Fortschritte ...

— ... ist zwischen 200... und 200 ... leicht gesunken /
zuriickgegangen / geschrumpft / gefallen.

— Der Export nach ... hat ...(Jahresangabe) zugenommen, wéihrend
in ... stagniert hat / gleich geblieben ist.

— Bei ... ist ein Riickgang erkennbar.

— Die Exporte nach ... weisen eine steigende/sinkende Tendenz auf.

— Dass die Exportwerte nach ... steigen/stagnieren, ldsst sich
dadurch erklaren, dass ...

— Wir konnen also feststellen, dass ...

— Daraus ergibt sich die Schlussfolgerung, dass ...

— Dem Schaubild ist also zu entnehmen, dass ...

8. Erarbeiten Sie in Einzel- oder Partnerarbeit eine
Grafikbeschreibung iiber den Energieverbrauch in Osterreich.
Merken Sie sich dabei folgende Ausdriicke, die Dynamik
wiedergeben und gebrauchen Sie diese. Uberlegen Sie, wie die
Statistik in lhrem Heimatland aussehen wiirde.

— Einfiihrungstext zum Thema und Maf3einheiten (s.0.)

— Der linke/rechte Teil des Schaubildes zeigt ...

— Auf der linken/rechten Seite des Schaubildes ist ... dargestellt.
— Der Verbrauch von ... lag 200... bei/betrug ... Prozent (%).
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— Der Anteil von ... am ... betrug im Jahr ... .... Prozent (%).

— Der Anteil von ... am ... lag im Jahr ... bei ... Prozent (%).

— Auf ... entfallen/entfielen 200... ... Prozent (%).

— ... Prozent des Energieverbrauchs in Osterreich machte ... aus.

— ...-verbrauch machte 200... ... Prozent (%) des gesamten ... aus.

— Der gesamte Energieverbrauch in Osterreich verteilte sich
200...zu ...% auf ..., zu ... % auf... und zu ...% auf ...

— Der Ol-/Kohle-/Gas-...-verbrauch ist im Jahr ... gegeniiber dem
Vorjahr um (fast/mehr als)... .. Prozent (%) gestiegen (ist
gesteigert/erhoht worden). Demzufolge belduft sich sein Anteil am
Gesamtmarkt auf ...

ENERGIEVERBRAUCH 2010
Anteil am Gesamtmarkt und
Verdnderung zum Vorjahr in Prozent

634%(")1 .+3,1%
@30% Kohle L] +7.6%
@24%Gas -+7,4%
@6% Wasser -+5,3%
@5% Atom I+2,0%
(D1 G I

— Gegeniiber dem Vorjahr/dem Jahr 200... verzeichnet der ...
-verbrauch einen (leichten/starken) Zuwachs von ... Prozent (%).

— Bemerkenswert ist, dass ...

— Die Statistik ldsst erkennen/zeigt/macht deutlich, dass ...

— Der Trend entwickelt sich in Richtung ...

— Fiir die Zukunft konnte das bedeuten/heiflen, dass ...

— Es ist anzunehmen, dass in Zukunft ...

— Wir konnen also feststellen, dass ...

— Es lasst sich zusammenfassend festhalten, dass ...

— Das Schaubild zeigt, dass... / wie ...

— Die Konsequenzen daraus sind ...
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markieren Sie.

9. Welches Wort passt nicht in die thematische Reihe? Bitte

1. |a. Liniendiagramm b. Schema c. Kreisdiagramm
2. |a. Uberschrift b. Titel c. Kapitel
3. |a. Ahnlichkeiten b. Ubereinstimmungen |c. Unterschiede
4 | ansteigen b. sich erhdhen c. den Tiefpunkt
) erreichen
5. |a. fortsetzen b. abstiirzen c. fallen
6. |a. mehr als die Hilfte b. mehr als zwei Drittel |c. 80 %
7 | leichter Anstieg b. kurzer Aufschwung | c. kontinuierliche
: Entwicklung
g |& dramatischer b. keine Bewegung c. massiver Einbruch
* |Riickgang
9. |a. sich belaufen auf b. betragen c. sich verkleinern
10. |a. Schlusslicht b. Spitzenreiter c. Anteil
11. |a. Vergleiche b. Werte c. Angaben
12. |a. zulegen b. abnehmen c. sinken
13, |2 die Lage ist denkbar  |b. ein Riickschritt ist c. es ist noch keine
" | schlecht erkennbar Tendenz absehbar
14. |2 zunehmende b. erhebliche c. Stagnation
* | Verbreitung Ausweitung
15. | a. sich verdoppeln b. sich verdreifachen c. sich halbieren
16, |2 eine steigende b. eine Differenz c. eine sinkende
" | Tendenz aufweisen aufweisen Tendenz aufweisen

10. Schauen Sie sich die Abbildung «Weltumsatz der
Beratungsbranche» an und erganzen Sie den dazugehérigen
Lickentext. Nehmen Sie die in den Klammern angefiihrten
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Woérter zur Hilfe und gebrauchen Sie diese in der richtigen
grammatischen Form.

WELTUMSATZ DER BRANCHE

in Milliarden Dollar
i1
10 1.5 9,55.
8,3 —
6 ] I
53
2 e
0
00 01 02 03 04 05 06 07 0% 09 10
Die Grafik mit dem »Weltumsatz der Branche» hat die Form
eines und veranschaulicht die Entwicklung vom
Beratungsdienst weltweit. Die Angaben umfassen den von
2000 bis 2010 und in Milliarden Dollar. Laut Statistik kann

man in der Branche von 2000 bis 2003 einen kontinuierlichen
verfolgen. Wéhrend 2000 der Weltumsatz 8,3 Mrd. Dollar
betrug, sank er 2003 36,4 % 5,3 Mrd., was auf eine Rezession
weltweit ist. In der Periode 2004 und 2008
florierte die Wirtschaft und brachte demzufolge eine allméhlige
mit sich. Aus der Grafik , dass im Jahr 2008

der Umsatz der Branche seine maximalen Werte und
11,0 Mrd. lag, was eine Erhohung ungefidhr um 80 % 2003

bedeutete. Wegen der Finanzkrise ist der Umsatz 2009 verglichen
2008 drastisch (etwa um 32 %) und _auf 743
Mrd. Dollar. Laut Statistik der Umsatz 2010 28,5 %
9,55 Milliarden Dollar. Man kann aber sehen, dass das
Vorkrisenniveau damit jedoch noch nicht wieder erreicht ist. Es ldsst sich
also insgesamt , dass die Beratungsbranche auf internationaler
Ebene die Krise nur teilweise tiberwunden hat, weshalb die Stimmung

bei Beratungsfirmen noch nicht euphorisch ist.

(Zeitraum, gegeniiber, erfolgen, zwischen, zuriickfiihren, Titel,
um... auf, bei, Umsatzriickgang, zuriickgehen, Umsatzsteigerung,
Sdulendiagramm, hervorgehen, aufweisen, steigen, mit, sich belaufen,
um ... auf, feststellen)
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11. Erganzen Sie bei der Schaubildbeschreibung die
fehlenden Informationen.

DIE ZAHLER IM GESUNDHEITSWESEN
Aus%aben in Deutschland insgesamt

211,0 Milliarden Euro private Haushalte

davon . 1185
%ersaentlilell(llEl ¢ Ll e | @ Offentliche
versicherung Fro— i . Haushalte

rivate
ranken-
versicherung
gesetzliche
Pflegeversicherung
Arbeitgeber
prlvate Organisationen
esetzliche
Unfal versicherung

3,4 gesetzliche Rentenversicherung

Das vorliegende Schaubild zeigt, welche Kosten auf Grund von
Krankheiten in Deutschland entstehen und wer diese Kosten triagt. Die
Angaben in Milliarden Euro beziehen sich auf das Jahr 1998.

Insgesamt wurden in diesem Jahr  Milliarden Euro fiir das
Gesundheitswesen ausgegeben. Den Hauptanteil daran tragt die
mit Mrd. Euro. Einen groflen Anteil zahlen

auch die mit Mrd. Euro, die
mit Mrd. Euro und die die mit

_____ Mrd. Euro. Die restlichen Kosten werden von der
, den sowie von , der
und der getragen. Wir

konnen also feststellen, dass mehr als die Hilfte der Kosten im
Gesundheitswesen in  Deutschland von der  gesetzlichen
Krankenversicherung bezahlt wird.

12. Betrachten Sie das Schaubild «Ausldndische
Kommilitonen».

12.1. Beantworten Sie folgende Fragen:

— Welche Informationen sind dargestellt?
— Welche Details sind wichtig?
— Welche Schliisse kann man daraus ziehen?
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12.2. Nennen Sie einige Féacher, die zu den Vvier
Fédchergruppen gehéren.

AUSLANDISCHE
KOMMILITONEN igg61/(9)(7) 82 %
Auslindische Studierende 1995/96 = 08,4 /0
jeweils im Wintersemester 1994/95 146500 2ller Studierenden
141 500
1993/94 o
134 400 e
1992/93
124 600
1991/92
112 900
1990/91

104 600

Sprach-,

ulturwissenschaften

Rechts-,

__ Wirtschafts- und
Sozialwiss.

Mathematik-, Ingenieur-
Naturwissenschaften wissenschaften

13. Im folgenden Liickentext fehlen wichtige Verben und ggf.
Pripositionen. Bitte erganzen Sie diese.

Beim vorliegenden Schaubild geht es um ausldndische Studierende
an deutschen Hochschulen. Der linke Teil enthélt statistische Angaben
tiber die Gesamtzahl ausldndischer Studierender an deutschen

Hochschulen. Die Zahl ist 104600 im Jahr 1990/91 150100
im Jahr 1996/97 . Dies einem Anstieg der
auslandischen Studierenden in Deutschland 6,1 % 8,2 %.

Der rechte Teil des Schaubildes informiert iiber die bei den
auslidndischen Studierenden beliebtesten Féchergruppen. An erster

Stelle 1995 die Sprach- oder Kulturwissenschaften mit 25 %
aller Studierenden. Rechts- und Wirtschaftswissenschaften
mit 24,9 % Platz 2 . Ingenieurwissenschaften mit 22,1

% den dritten Platz. Der Anteil der ausldndischen Studierenden, die sich
mit Mathematik oder Naturwissenschaften beschéftigten,

14 %. Es lasst sich also insgesamt eine starke Zunahme der
auslandischen Studierenden an deutschen Hochschulen feststellen.
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14. Sehen Sie sich das Schaubild iiber die Sprachkenntnisse
und Auslandsaufenthalte von Studenten. Ziehen Sie Vergleiche.
Gebrauchen Sie die angefiihrten Ausdriicke. Beginnen Sie die
Beschreibung des Schaubildes mit den Rahmendaten.

Jo6puit nerp L+

- <ol M)
.- !. ./ How’s it goig?
SPRACH- o
KENNTNISSE ( ] alle Top-
in Prozent Studenten Studenten
Englisch 96,5 99,5
Franzosisch 25,6 48,2
Spanisch 10,7 23,6
andere Sprachen 15,1 20,0
mind. 2 Fremdsprachen 41,3 67,0
mind. 3 Fremdsprachen 9,6 23,1
keine 2,7 0,8
AUSLANDSAUFENTHALTE
in Prozent
keine 43,8 6,7
bis 6 Monate 25,9 23,5
7 bis 12 Monate 16,3 27,9
iiber 12 Monate 14,1 41,8

— deutlich mehr/weniger (als)
— (fast) ebenso viele (wie)

— erheblich mehr/weniger (als)
— im Unterschied zu

— im Vergleich zu

— kaum jemand

— mehr/die meisten

— nicht so viele

— wesentlich mehr/weniger

%k

Wenn Sie Gegensitze ausdriicken wollen, brauchen Sie folgende
Konnektoren:

1. Wahrend: Wihrend die meisten Studenten (96,5 %) Englisch
beherrschen, kénnen nur wenige (10,7 %) Spanisch. Wdihrend sich
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41,8 % aller Topstudenten iiber 12 Monate im Ausland aufhielten,
macht diese Zahl bei den iibrigen Studenten nur 14,1 % aus.

2. Wogegen/Wohingegen: Die meisten Studenten (96,5 %)
beherrschen Englisch, wogegen/wohingegen nur wenige (10,7 %)
Spanisch konnen. 41,8 % aller Topstudenten hielten sich {iber 12
Monate im Ausland auf, wogegen/wohingegen diese Zahl bei den
tibrigen Studenten nur 12,1 % ausmacht.

Beachten Sie den Unterschied! Die mit der Konjunktion
«wihrend» eingeleiteten Nebensdtze sind als vor- und nachgestellte
Sitze moglich; die mit der Konjunktion «wogegen/wohingegen» nur
als nachgestellte.

3. Aber/doch/jedoch: Die meisten Studenten (96,5 %)
beherrschen Englisch, aber/doch nur wenige (10,7 %) konnen
Spanisch. Die meisten Studenten (96,5%) beherrschen Englisch,
jedoch nur wenige (10,7 %) konnen Spanisch /jedoch konnen nur
wenige (10,7 %) Spanisch /nur wenige (10,7 %) koénnen jedoch
Spanisch.

4. Dagegen/hingegen/demgegeniiber/im Gegensatz dazu/im
Unterschied dazu: 41,8 % aller Topstudenten hielten sich 12
Monate im Ausland auf, dagegen/demgegeniiber macht diese Zahl
bei den iibrigen Studenten nur 14,1 % aus. 41,8 % aller
Topstudenten hielten sich 12 Monate im Ausland auf bei den
tibrigen Studenten hingegen macht diese Zahl nur 14,1 % auf. 41,8
aller Topstudenten hielten sich 12 Monate im Ausland auf. Im
Gegensatz dazu /im Unterschied dazu macht diese Zahl bei den
iibrigen Studenten nur 14,1 % aus.

5. Im Unterschied zu.../im Gegensatz zu ...: Im Unterschied /im
Gegensatz zu den Topstudenten, die sich zu 41,8 % 12 Monate im
Ausland authielten, macht diese Zahl bei den {ibrigen Studenten nur
14,1 % aus. Im Unterschied /im Gegensatz zu der Zahl der Studenten,
die Englisch beherrschen, ist die Zahl derjenigen, die Spanisch
konnen, sehr gering.

15. Bilden Sie schriftlich weitere Adversativsitze zum
Schaubild iiber Sprachkenntnisse und Auslandsaufenthalte von
Studenten. Vergleichen Sie die mit den Satzen von anderen
Gesprachspartnern und korrigieren Sie einander.

16. Sehen Sie sich die Schaubilder mit den Titeln «Welches
Wissen Unternehmen von Absolventen erwarten» und «Studium
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und Netzwerk». Bilden Sie zwei Gruppen, erarbeiten Sie
Vergleiche und Adversativangaben. Prasentieren Sie lhre
Ergebnisse der anderen Gruppe und besprechen Sie die
gemeinsam. Nehmen Sie anschlieBend Stellung zu den Daten
und begriinden Sie lhre Stellungnahme. (Vergessen Sie die
Rahmendaten nicht!)

Hier sind einige Ausdriicke, die Sie gebrauchen kénnen:
— aus der Statistik wird deutlich, dass...

— es fallt auf, dass...

— hinsichtlich der/des ergibt sich Folgendes ...

— an erster/zweiter usw. Stelle steht... gefolgt von ...

— an ...unterster/letzter Stelle steht...

— ... wird/werden mit ... Prozent angegeben/aufgefiihrt

— deutlich mehr/weniger Unternechmen betrachten ... als eine
wichtige Voraussetzung fiir den beruflichen Einstieg

— die meisten/viele/einige/manche Unternehmen geben an/gaben
an, dass ...

— ... Prozent der Unternehmen sagen/meinen, dass...

— unter .... Faktoren dominieren/ {iberwiegen solche wie ...
— am meisten/am wenigsten schitzen die Unternehmen ...
— die Unternehmen erwarten von den Absolventen ....

— malgeblich tragen zur erfolgreichen Karriere solche
harten/weichen Faktoren bei, wie ...

— eine entscheidende/wichtige/gro3e/unbedeutende/untergeordne-
te Rolle spielt/spielen dabei ...

— von groBerer/geringerer Bedeutung sind solche Faktoren/Kom-
petenzen wie...

— als wichtig/weniger wichtig erscheinen ...

— die Unternehmen halten fiir wichtig/weniger wichtig ...
— .... verliert/verlieren heutzutage an Bedeutung

— als wichtig gilt/gelten auch ...

— das Verhiltnis zwischen ... betrégt ...

— verglichen mit/im Vergleich zu ...

— mit ... Prozent ist der Bereich/die Kompetenz am
starksten/schwichsten vertreten
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Welches Wissen Unternehmen von
Absolventen erwarten

(Zahl der Unternehmen in Prozent,
Mehrfachnennungen moglich)

o [ )
Fetriebswirtschaft- [% |
iche Grundlagen

ﬁ“k-tﬁflgss-how 93 |
Fremdsprachen (89 |
Naturwissenschaft-

liche Kenntnisse

Klassische huma-
nistische Bildung

(Quelle: Junge-Karriere-Umfrage unter
Personalentscheidern von 300
Unternehmen)

Studium und Netzwerk
Was zur Karriere von Managern
mafigeblich beitrigt
(in Prozent)

Harte Faktoren
Hochschulstudium 85
Promotion 39
Auslandsstudium 39
Praktikum 27

Weiche Faktoren
Personl. Netzwerk 61
Partnerschaft / Ehe 33
Elternhaus 30
Freunde 21

(WirtschaftsWoche; Quelle: Heidrick &
Struggles)

17.1. Schauen Sie sich die Tabelle mit dem Titel «Fiihren statt
kuscheln?» an. Fassen Sie die Aussagen der Leserbefragung
zusammen. Gebrauchen Sie dabei die unten angegebenen

Ausdriicke.
die Mehrheit
(82 %)

zirka drei Viertel
(75 %)

etwa zwei Drittel ~ der Befragten
(ca. 67 %)

tiber die Hilfte
(50 %)

ungefahr ein Drittel
(ca. 32 %)

etwas mehr/ ein Viertel

weniger als (25 %)
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behauptet/ gibt an; findet; glaubt;
denkt

meint/ ist der Meinung/ Ansicht/
Auffassung/(fester)  Uberzeugung,
dass ...

vertritt die Meinung/ Auffassung/
den Standpunkt, dass ...

steht auf dem Standpunkt, dass ...

dulert sich dariiber, dass ...

ist davon iiberzeugt, dass ...; schitzt
es, wenn ...



LESERBEFRAGUNG: FUHREN STATT KUSCHELN?

Ein Mitarbeiter bleibt unter
Erwartungen. Was soll Wie kuschelig darf Fiihrung sein?
der Chef tun?
Nach Problemen fragen, Allzu viel Harmonie verdeckt
Verstindnis zeigen. 82 v und verschérft Probleme, wenn 70 %
® |sich niemand traut, dem anderen °
die Wahrheit zu sagen.
Die Vorgaben noch einmal klar Ein kollegialer Fiihrungsstil ist
wiederholen. 67 % |grundsitzlich  begriiBenswerter | 64 %
als ein autoritérer.
Die Erwartungen iiberpriifen. Es schadet keinem Chef, beliebt
58 % |zu sein. Ein bisschen Nestwirme | 55 %
darf schon sein.
Die  Aufgaben  umverteilen, Konflikte zu vermeiden ist nicht
Fehlbelastung  und  Routine| 36 % |immer  falsch. Teamarbeit | 43 %
vermeiden. braucht auch Konsens.
Auf Besserung vertrauen: Kleine Allzu nette Chefs konnen
Schwankungen sind schlieBlich| 14 % |anbiedernd riiberkommen. 32%
normal.
Den Mitarbeiter warnen. Tritt o, |Nachsichtige Chefs verlieren o
3 . 11 % e 20 %
keine Besserung ein, loswerden. Autoritit.
Kontrollieren, den Druck erhéhen. 6 % «Kuscheln» und Fithren wider- 99
® | sprechen sich grundsitzlich. 0
Den Mitarbeiter mit Sanktionen Das Gerede von den angeblich
anhalten, die erwartete Leistung zu weichen Chefs ist nichts als
zu bringen. 5% |der Versuch, anachronistische| 7 %
Hierarchiemodelle wiederzu-
beleben.
Quelle:  Manager  Seminare- Angegeben ist die prozentuale
Leserbefragung, Januar 2010 Anzahl jener Leser, die die Frage
zustimmend beantwortet haben.
Mehrfachnennungen waren
moglich.

17.2. Besprechen Sie die Tabelle in Partnerarbeit. Gebrauchen
Sie dabei folgende Gesprdchsmodelle:

— Aus dieser Tabelle erfahrt man etwas iiber.../dariiber + NS
— Wenn man vom «Kuscheln» spricht, meint man ...
— Dass ..., ist doch klar/ konnte man absehen.

— In der Offentlichkeit herrscht die Meinung, dass ...
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— Noch vor wenigen Jahren ...

— Ich teile die Meinung derjenigen, die behaupten, dass ...

— Ich stimme denjenigen zu, die behaupten, dass ...

— Ich bin grundsitzlich gegen die Meinung derjenigen, die
behaupten, dass ...

— Eine solche Behauptung trifft zum Teil zu, aber ...

— Da muss ich zugeben, dass ..., doch/aber ...

— Es entspricht auch/nicht meinen Erfahrungen, dass ...

— Das ... /Dass + NS ... schitze ich am meisten/ist weniger
wichtig/ist mir gleichgiiltig (egal).

— Ich glaube eher, dass ...

— Dass + NS ..., habe ich erwartet/nicht erwartet/war zu erwarten.

— Dass + NS ..., hat mich erstaunt/verwundert.

— Ich habe damit gerechnet/nicht gerechnet, dass ...

— Ich hitte nicht gedacht, dass ...

— Sicher/Mdoglicherweise hilft ... bei ..., aber ...

— Einerseits ..., andererseits. ..

— Das hingt davon ab, ob ...

— Wegen der/des ... glaube ich ...

— Man diirfte aber nicht vergessen, dass ...

— Seit einigen Jahren ldsst sich ... beobachten /ldsst sich
beobachten, dass ...

— Heute lésst sich erkennen, dass ...

— Betrachtet man die Entwicklung der letzten Jahre, so kann man
feststellen, dass...

k%

Oft werden in den Schaubildern Prognosen abgegeben.

18.1. Schauen Sie sich die Grafik «Einsatzfelder fiir das
mobile Internety» und ergdnzen Sie sinngeméafB den folgenden
Liickentext dazu.

In der vorliegenden grafik werden Prognosen iiber mogliche
Einsdtze vom abgegeben. Die Angaben aus
der Frankfurter Allgemeinen Zeitung (Quelle: Sempora) und in

. Es werden die gegenwirtigen Daten mit den zukiinftigen
. Schaubild wird heutzutage das mobile Internet

(zu 70 %) im Bereich benutzt, von der
Werbeplattform (56 %), andere Branchen weniger davon
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profitieren. Das bildet der VIP-Service, wo der Anteil vom
mobilen Internet nur 32 %

EINSATZFELDER FUR DAS MOBILE
INTERNET

Angaben in Prozent

Direktmarketing I ||7 ;)2
Werbeplattform | 5|6 64
: [
Vertriebskanal | 49 172
[
Kundenbetreuung | 46 176
AuBendienst- 37
unterstiitzung | |59
Marktforschung | 35 162
Verkaufsforderung | 35 162
VIP-Services | 32 | 64
Nutzung: [EZ3 heute [ zukiinftig
der Grafik wird ersichtlich, dass in die Einsatzfelder
fiir das mobile Internet bedeutend werden. Am stérksten (zu 76
%) wird das mobile Internet im Bereich vertreten gefolgt von
und (72 %). Der Grafik kann man , dass
die voll im Trend liegen wird, wovon eine deutliche
Zunahme 30 % gegeniiber der aktuellen Lage (46 %)
heutzutage VIP-Services nur 32 % entfallen, wird sich in
Zukunft diese Zahl verdoppeln und demzufolge betragen.
der Statistik sind gleiche Werte in solchen Branchen zu finden,
wie und , wo der Einsatz vom mobilen Internet
um 27 % und 62 % ausmacht. An letzter Stelle ist die

aufgefiihrt, wobei aber auch in dieser Sphére ein deutlicher

(um 22 %) zu verzeichnen ist. Aus den im Schaubild

angefiihrten lasst sich der Schluss ziehen, dass die Firmen, um

zukiinftig konkurrenzfahig zu bleiben, den Anteil des
an ihrer Geschiftstatigkeit starker werden.

18.2. Nennen Sie weitere mégliche Griinde fiir die in der
Grafik angefiihrten Prognosen.
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19.1. Sehen Sie sich die Grafik «Knapp liber MittelmaB» an
und sortieren Sie die Redewendungen, die wesentliche Inhalte
und Uberraschendes ausdriicken. Formulieren Sie anschlieBend
schriftlich vollstindige Sétze.

Wesentliche Inhalte Uberraschendes

KNAPP UBER MITTELMARB

So bewerten Unternehmen die Allgemeinbildung
von Bewerbern mit Hochschulabschluss

i

sehr gut

ausreichend

gut

befriedigend

Informatik wow, Geschichte mau
So bewerten Unternehmen die Kenntnisse
der Bewerber in neun Wissensbereichen

O sehr gut [ befriedigend B mangelhaft
bis gut bis ausreichend
Informatik |76] [ 24 ]o]
Fremdsprachen |76] [ 24 ]o]
Wirtschafts-
" issen (621 [ 33
Mathematik [42] [ 53
N i -
N ehafion (29 NSO
Recht-
schreiﬁfmg |25| | o

Politik [9] ] 85 o]
Kunst
Geschichte [0 ] 63 . H

— Sehr liberrascht war ich von/iiber...//davon/dariiber + NS
— Ein besonders wichtiger Punkt ist ...

— Uberraschend ist die Tatsache, dass ...

— Es ist kaum zu glauben, dass ...
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— Das Einzigartigste/Merkwiirdigste/Seltsamste ist ...
— Erstaunlich finde ich, dass ...

— Hervorzuheben ist die Tatsache, dass ...

— Ich habe nicht gewusst, dass ...

— Als Kernaussagen der Grafik lassen sich ... festhalten.
— Ich hitte nicht gedacht/erwartet, dass ...

— ... halte ich fiir eine der Hauptinformationen.

— Vollig neu war/ist fiir mich/uns, dass ...

19.2. Erstellen Sie in Gruppenarbeit Fragen zu den im Schaubild
«Knapp (iber MittelmaBB» angefiihrten Daten, schreiben sie diese
auf ein Plakat, hdngen Sie es aus und lassen Sie andere Gruppen
die Antworten unter den Fragen in kurzen Sétzen formulieren.
Diskutieren Sie anschlieBend das Problem im Plenum.

%k k

Manche Schaubilder enthalten solche Informationen iiber
Mengenangaben wie:

— Die Kosten fiir ... betragen/betrugen 20 ... ... Euro.

— Die Ausgaben fiir ... erreichen/erreichten 20 ... die/eine Hohe
von ... Euro.

— Die Einnahmen bei ... liegen/lagen im Jahr 20 ... bei rund ... Euro.

— Der Verbrauch an ... lag 20 ... bei ca. ... I/km.

— Der Ausstof} an ... erreichte im letzten Jahr einen Stand von ...
Tonnen pro Jahr.

— Erwirtschaftete/Erzielte 20 ... ein Arbeitnehmer eine/n ... von ...,
so kam er 20 ... bereits auf eine/n ... von ...

Beispiele:

— Der Umsatz im Bauhauptgewerbe erreichte 2002 nur eine Hohe
von 46 Millionen Euro.

— Wurde 1998 pro Beschiftigten ein Umsatz von 1.800 Euro
erwirtschaftet, waren es 2003 bereits 14.500 Euro.

Aufgaben zur selbstindigen Arbeit

Beschreiben Sie Grafiken, die Angaben aus verschiedenen
Lebensbereichen enthalten. Achten Sie darauf, dass:

—Sie bei der Grafik alle wichtigen Informationen und Details
wiedergeben.

—Sie die Beschreibung der Grafik und die Argumentation
miteinander verbinden.
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—Sie zu den dargestellten Daten Stellung nehmen und Thre
Stellungnahme begriinden.

—Sie die Situation in Ihrem Heimatland wiedergeben.

Benutzen Sie dabei die erlernten Redemittel.

a)

| PERSONALERS LIEBLING |

Welche Altersgruppen werden Sie zukiinftig
bei Neueinstellungen favorisieren

unter 35 Jahre

keine

31
iber 55 Jahre
iiber 45 Jahre

P
iiber 35 Jahre

Quelle: Towers Perrin in Zusammenarbeit mit

der Fachzeitschrift Personal und dem Handelsblatt;
Umfrage unter 95 Personalfachleuten; Stand:
Januar 2010

b)

JUGENDWAHN IM JOB

Gibt es bei IThnen im Betrieb
Altersdiskriminierungen?

Ja. Das Alter ist
Nein. Kandidaten aller offensichtlich ein
Altersstufen werden in ausschlaggebender
Betracht gezogen. Faktor bei der
Einstellung.

Teilweise. Das
Unternchmen
scheint Bewerber
einer bestimmten
Altersgruppe zu
bevorzugen.

Quelle: Umfrage des Karriere-Netzwerkes Monster
unter 770 deutschen Online-Usern
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c)
Ziel und Zweck von Fortbildung

Schauen Sie sich die Grafik an und beschreiben Sie dann, mit welchem Ziel Beschaftigte an Fort-
bildungsveranstaltungen teilnehmen. Vergleichen Sie die Motive,

FORTBILDUNGSMOTIVE
Von je 100 Beschiftigten geben als Grund fiir die Teilnahme an Weiterbildungsmafinahmen an
Aktualisierung des beruflichen Wissens [ ] 30
Forderung der beruflichen Karriere [ | 22
Pflichtiibung (vom Betrieb gefordert) 19

SpaB [ ]38
Freizeitgestaltung [ ] 7
Erwerb eines Berufsabschlusses ] 4
Wissenserweiterung [_] 3
Arbeitsplatzsicherung [_] 3
Andere Menschen kennen lernen [_] 3
Personliches Interesse ] 3
Hoheres Einkommen [] 2
Nachholen eines Schulabschlusses/ [] 2 T ila] / 1{ &
Aufnahme eines Studiums -
Versuchen Sie bei Ihren Formulierungen zu variieren, so:

30 Prozent bilden sich fort, um Ihr berufliches Wissen zu
aktualisieren.

Oder so:

Wihrend sich 30 Prozent fortbilden, um ihr berufliches Wissen zu
aktualisieren, hoffen nur zwei Prozent, dass sie dadurch ein héheres
Einkommen erzielen konnen.

d)
West [[] (K)ein Platz fiir Kinder

Von je 100 Kindern in diesem Alter
Ost werden in 6ffentlichen Einrichtungen betreut

Unter 3 Jahren

(in Kinderkrippen)

von 3 bis unter 6 Jahren | 60 |
(in Kindergérten) | 37

von 6 bis unter 9 Jahren
(im Hor)

Dezﬁzite tun sich vor allem bei der Betreuung der Unter-Drei-
Jdhrigen und bei der Ganztagsbetreuung von Schulkindern auf
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Deutsche Lebenskurve
Bevdlkerung in Deutschland in Millionen

85
80 —
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bei einer jahrlichen Zuwanderung von

[J 100 000 Menschen [ 200 000 Menschen

Deutschlands Bevilkerungszahl wird bis 2050 trotz Zuwanderung
dramatisch sinken — auf das Niveau von 1950

Deutschland vor USA
Welthandelsanteile” der groBten Anbieter
von Umweltschutzgiitern

22
20 ___// N
1§ — , N+ UsA
— N
o D . Prognose
14 — Deutschlandi— (16,8)__
12 PN
10 \\/// ‘Japan
" — 1i§en
R \<</ — ICt}% :
P P Frankreich

93 94 95 96 97 98 99 00 01 02 03 04 05 06

‘Anteil der Ausfuhren eines Landes an den Weltausfuhren
in Prozent. Quelle: OECD, ITCS, Berechnungen des NIW
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g)

Umsatzprognose Deutschland
(in Milliarden Euro)

(In Klammern:
Wachstumsraten) 1000 Umwelttechno-

logien” (8 %)

Umsiitze ; 570 Fan bau”
ahrzeugbau
/7 29

150 —// 290 Maschinenbau™
(2 %)

150 ==t

1507

2005 2010 2015 2020 2025 2030

" Moderate Abschitzung der Wachstumsrate und des Basiswertes 2005;
Umsatz (exklusive Handelsware), real, Basisjahr 2000

h)

[ BOOMBRANCHE UMWELTTECHNIK ]

Wachstum ausgewiihlter Mirkte
fiir Umwelttechnik
(weltweit, 2005, in Prozent)

Erneuerbare Energien 30 |

Nanotechnologie 20 I:l
Griine Produkte/Materialien 18 I:l
Abfallwirtschaft 17 |
Mobilitat 15 [ ]
Biotechnik15 |
Wasserwirtschaft 12 I:l
Energieeffizienz 10 I:I
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( STARKER MASCHINENBAU ]

Produktion von Umweltschutz-
giitern in Deutschland
(in Milliarden Euro)

Mess-, Steuer-, Regeltechnik

Elektrotechnik

Glas, Keramik, Steine,
Erden

Metallerzeugung
Gummi-/Kunststoffverar-

beitung
Andere’  Metallverarbeitung
" Chem. Industrie (1,3), Elektronik, Medientechnik §O,9),

Textilindustrie (0,5), Papierindustrie (0,5); Quelle: Statistisches
Bundesamt, Niedersichsisches Institut fiir Wirtschaftsforschung

Anteil am Umsatz aller
Wirtschaftsbereiche
(in Prozent)

Umwelt-
technologie

2005 2030
Quelle: Roland Berger
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Kapitel 4: Vortrag

l. Was ist ein Vortrag?

Ein Vortrag ist eine ldngere Rede iiber ein bestimmtes Thema, die
man vor dem Publikum hélt. Das ist die optimale Form zur
Vermittlung der betreffenden Inhalte.

Diejenigen, die einen Vortrag halten miissen, werden oft durch ein
solches Vorhaben in Unruhe gesetzt. Die meisten Menschen
verschieben den Beginn der Arbeit von Tag zu Tag, kommen dann
irgendwann in Zeitnot, schreiben schlielich unter Druck etwas
zusammen, mit dem sie dann mehr oder weniger unzufrieden sind,
leiden unter Lampenfieber — und nehmen sich anschlieBend vor:
Beim néchsten Vortrag wird alles anders!

1. Was ist ein Vortrag? Erkundigen Sie sich in
Nachschlagewerken und Internetquellen nach weiteren
Bestimmungen dieses Begriffs. Vergleichen Sie die gefundenen
Informationen. Schreiben Sie an die Tafel alle Wesensziige eines
Vortrags.

2. Welche Verben lassen sich mit dem Wort «Vortrag»
kombinieren. Bilden Sie Satze mit diesen Wortverbindungen.

Gehen — herstellen — gestalten — denken — studieren — halten
— besuchen — vermarkten — gliedern (in ... Teile) — durchdenken
— vorbereiten — veranstalten — erzihlen

3. Welche Adjektive lassen sich mit dem Wort «Vortrag»
kombinieren. Bilden Sie Satze mit diesen Wortverbindungen.

Offentlich — umstritten — lebendig — schmackhaft —
schwungvoll — angepasst — gelungen — begeisternd — misslungen
— ehrgeizig — vielschichtig — informationsreich
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Il. Was wollen Sie mit lhrem Vortrag erreichen?

Wenn Sie ruhig und gelassen und ohne Zeitnot Thren Vortrag
vorbereiten wollen, konnen die folgenden Hinweise Ihnen dabei
hilfreich sein.

Am Anfang soll eine wichtige Frage geklart werden: Was wollen
Sie mit Threm Vortrag eigentlich erreichen? Diese Frage ist
keineswegs trivial und je nachdem, wie Sie die Frage beantworten,
andert sich auch Ihr Vortrag. Hier sind einige mogliche Antworten:

e meine Zuhorer beraten,

e meinen Zuhdrern etwas beibringen,

e meinen Zuhorern einen Uberblick verschaffen,

e meine Zuhorer unterhalten,

e cinen guten Eindruck hinterlassen,

e meine Pflicht tun,

e mein eigenes Ziel verfolgen.

Natiirlich geht es nicht immer nur um das eine oder das andere.
Meist konnen Sie mehr als eine Antwort formulieren, doch meist steht
eine im Mittelpunkt.

4. Bilden Sie Siatze im Perfekt mit den oben angefiihrten
Antworten.

Beispiel: meine Zuhorer unterhalten — Wdhrend des Vortrags hat
der Redner / der Referent seine Zuhorer mehr unterhalten als
informiert.

%k k

lll. Aufbaustruktur eines Vortrags

Ihre Antwort auf die Frage «Was wollen Sie mit Threm Vortrag
erreichen?» beeinflusst die zentrale Frage: Was gehort alles in einen
Vortrag? Und hier muss betont werden, dass jeder Vortrag aus drei
Teilen besteht:

e ciner Einleitung,

e einem Hauptteil und

e cinem Schluss.
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3.1. Einleitung (ca. 10% der Zeit)

3.1.1. Aufgaben der Einleitung

Die erste Frage, die hier zu kléren ist, ist die, welche Aufgaben die
Einleitung iiberhaupt hat. Seit altersher — also seit der Zeit der
griechischen Rhetoriker — werden drei Funktionen unterschieden.

Die Einleitung soll schaffen:

e Wohlwollen,

¢ Aufmerksamkeit und

e Aufnahmebereitschaft.

Wohlwollen

Wie erreichen Sie schon zu Beginn Thres Vortrags Wohlwollen?
Versuchen Sie, aktiv zu erscheinen und zu signalisieren, dass Sie sich
freuen etwas Interessantes mitteilen zu konnen.

Aufmerksamkeit

Das Publikum soll nichts an Thnen auszusetzen haben und es ist
wohlwollend eingestellt. Nun muss es Thnen gelingen, die
Aufmerksamkeit auf das Thema zu lenken. Gehen Sie bitte nicht
davon aus, dass die Aufmerksamkeit doch automatisch gegeben sei,
da das Publikum ja das Thema Ihres Vortrages kennt. Sie sollten sich
etwas Uliberlegen, mit dem Sie die Aufmerksamkeit erzeugen konnen.
Das kann eine gut gemachte Folie sein, ein Poster, ein Gegenstand. Es
empfiehlt sich auch eine Mind-Map (Gedankenkarte) zu verwenden,
in der das Themenbereich visuell dargestellt werden kann. Es wird
flexibel auf die Schliisselbegriffe eingegangen, die rund um einen
Themenbereich angeordnet sind.

Aufnahmebereitschaft

Vielleicht haben Sie Ihren Vortrag mit einem Paukenschlag
eingeleitet, vielleicht auch etwas subtiler. Es bleibt aber dennoch die
Frage, warum sollen Thre Zuhorer IThnen zuhdren? Man kann die Frage
zuspitzen: Warum sollen erwachsene Menschen ihre Zeit opfern, um
Ihnen zuzuhoren. lhre Zuhdrer haben — sofern Sie nicht von
irgendjemandem geschickt worden sind — in der Regel nur einen
einzigen Grund lhnen zuzuhdren: Sie erwarten einen Nutzen von
Thren Ausfiihrungen, die investierte Zeit muss sich lohnen. Fehlt der
Nutzen, wird man sich enttduscht von Ihnen abwenden.
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3.1.2. Was gehdort in die Einleitung?

Es sind zwei Bereiche der Einleitung zu unterscheiden:
e den formalen Bereich und
e den Aufhénger.

3.1.2.1. Der formale Bereich

Anrede und Begriiffung

Ohne Zweifel eine Selbstverstindlichkeit. Aber einen Moment
lang sollten Sie doch dariiber nachdenken. Am sichersten ist es, wenn
Sie lThre Zuhorer mit «Sehr geehrte Damen und Herren» anreden.
Haufig reicht auch ein «Meine Damen und Herren!»

Das Thema

Lassen Sie es sich nicht nehmen, Thr Thema noch einmal selbst zu
nennen und zwar auch, wenn es schon allen Zuhorern bekannt ist. Es
ist bei einem Vortrag angemessen, das Thema bewusst interessant zu
formulieren. Haufig wird es schon allein dadurch interessant, dass
man es als Frage formuliert.

Die Ubersicht

Ihre Zuhorer wollen wissen, was Sie erwartet. Geben Sie eine
kurze und prignante Ubersicht daruber was Sie vorhaben. Kurz und
pragnant heif3it, dass Sie einfache Worte wihlen sollten, so dass die
Chance besteht dass Thre Zuhorer diese Ubersicht auch behalten.
Dann geht der rote Faden weniger leicht verloren.

Organisatorisches

Es lohnt sich in der Einleitung auf die organisatorischen Dinge
einzugehen, die fiir den Ablauf des Vortrages wichtig sind. Das kann
z.B. die Frage nach der Pause sein. Sind lhnen Zwischenfragen
wihrend des Vortrages angenehm oder mochten Sie wihrend Thres
Vortrages nicht unterbrochen werden?
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3.1.2.2. Der Aufhiinger (herausragende Sache, interessantes
Ereignis, von der/dem her eine Darstellung entwickelt wird)

Mit dem Authédnger soll das Interesse der Zuhdrer zum Thema
geweckt werden. Threr Phantasie sind dabei keine Grenzen gesetzt. Es
gibt aber einige Fundorte fiir Authidnger, die sich bewdhrt haben und
wo die Chance, dass Sie fiindig werden, besonders grof3 ist.

Aktueller Bezug

Gibt es aktuelle Nachrichten aus Presse und Fernsehen, die einen
Bezug zu Threm Thema haben? Nutzen Sie sie! Erldutern Sie lhren
Zuhorern den Bezug. Besonders wirksam ist es natiirlich, wenn Sie
davon ausgehen konnen, dass auch Thre Zuhorer die Nachricht zur
Kenntnis genommen haben.

Witz, Anekdote

Wenn Sie einen Witz oder eine Anekdote kennen, die zum Thema
passen, konnen Sie Ihren Vortrag damit beginnen. Vor einem
schmunzelnden Publikum ldsst sich auch ein trockener Stoff besser
vortragen.

Und wenn Thnen keine guten Witze einfallen, dann sollten Sie
einmal ins Internet schauen. Die Suchmaschine «Alta Vista» liefert
Ihnen beim Suchwort «Witze» z.B. iiber 1000 deutschsprachige
Seiten, wo Sie flindig werden konnen, wenn es Ihnen gelingt, die
Vielzahl der dummen und schlechten Witze zu ignorieren.

Problemschilderung

Vom Nutzen war oben schon die Rede. Schildern Sie das Problem
detailreich und farbig und auch wie es dann geldst wurde.

Der Start eines Spannungsbogens

Wenn Sie zu Beginn eines Vortrages versprechen, dass der Vortrag
eine wichtige Frage beantwortet, konnen Sie damit rechnen, dass die
Aufmerksamkeit erhalten bleibt. Das ist wie bei einem Kriminalroman.
Man muss viele Seiten lesen, um zu erfahren, wer der Téter ist. Erst am
Schluss Thres Vortages kommt es dann zu einer Losung.

Dies alles sind aber nur Fundorte, in denen Sie suchen kénnen.
Ihrer Phantasie sind tatséchlich keine Grenzen gesetzt. Lassen Sie sie
spielen. Machen Sie sich nur Gedanken, wie Sie Thr Publikum so an
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das Thema heranfiihren kdnnen, dass Interesse geweckt wird und dass
man Thnen zuhort.

5. Wie kann man Wohlwollen, Aufmerksamkeit und
Aufnahmebereitschaft der Zuhorer erreichen? Machen Sie sich
Notizen und erldutern Sie die hier angefiihrten Tipps. Erweitern
und vertiefen Sie diese Erlauterungen mit lhren eigenen Ideen.

Wohlwollen
Aufimerksamkeit
Aufnahmebereitschaft

6. Welche Bedeutung haben die vier im formellen Bereich
genannten Aspekte? Begriinden Sie lhre Antworten.

7. Formulieren Sie ein Thema lhrer Wahl und geben Sie eine
kurze und pragnante Ubersicht seiner eventuellen Erlauterung.

8.1. Was versteht man in diesem Kontext unter einem
Aufhanger? Welche Fundorte fiir einen erfolgreichen Aufhanger
werden genannt?

8.2. Uberlegen Sie sich einen Aufhinger fiir ein Thema lhrer
Wahl und tragen Sie diesen vor lhren Kommilitonen vor.

* %k k

3.2. Hauptteil (ca. 80 % der Zeit)

Im Hauptteil sind einige Elemente zu unterscheiden, die den
Zuhorern das Zuhoren erleichtern. Sie helfen ihnen, die Struktur Thres
Vortrages zu erkennen, fiir die Sache Interesse zu entwickeln und das
Gehorte besser zu behalten.

3.2.1. Strukturierende Elemente

Wegweiser

Wegweiser werden aufgestellt, damit der Zuhorer weil3, wohin es
geht. Zum Beispiel so:

«lch méchte Thnen heute drei Fragen beantworten:

® woher kommen wir,

® wo sind wir heute und

® wohin gehen wiry.
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Die Wegweiser sind sehr wichtig, sie kennzeichnen die einzelnen
Abschnitte des Vortrages, sie sind so etwas wie ein Inhaltsverzeichnis.
Sie bereiten den Zuhorer auf das Kommende vor, sie erleichtern ihm
die Orientierung. Deshalb ist es so wichtig, dass der Wegweiser ganz
klar und in einfachen Worten formuliert ist, dass er vielleicht auch
noch einmal wiederholt wird und dass immer wieder auf ihn
zuriickgegriffen wird. Nutzen Sie auch ruhig Ihre Gestik, zihlen Sie
mit den Fingern auf.

Briicken

Mit Briicken werden Verbindungen zum Vorwissen geschlagen.
Zuhorer schitzten es, wenn sie in Threm Vortrag etwas finden, was sie
bereits kennen. Das kann etwas sein, was Sie ihnen schon vorher
berichtet haben, das kann ein Verweis auf Schulwissen oder auch ein
Riickgriff auf ihre Berufspraxis sein. Fiir die Gestaltung eines
Vortrages bedeutet dies, dass Sie systematische Uberlegungen
anstellen sollten, was Zuhorer {iber die Sache bereits wissen, notfalls
— wenn Sie keine objektiven Quellen anzapfen konnen — sollten Sie
mit plausiblen Vermutungen arbeiten.

Unter lernpsychologischen Gesichtspunkten stellt sich der
Lernprozess beim Zuhorer dann so dar, dass Sie Ihre neuen
Informationen mit dem Netz der vorhandenen Erfahrungen und des
Wissens der Zuhorer systematisch verkniipfen. Dass dieser Weg sehr
erfolgreich ist, wusste bereits Aristoteles. Die padagogische
Psychologie hat uns um die Erkenntnis bereichert, dass das Wichtigste
beim Lernen das ist, was die Lernenden iiber eine Sache bereits
wissen.

3.2.2. Motivierende Elemente

Fragen

Fragen sind ein interaktives Element. Sie stellen eine Beziehung zu
den Zuhorern her. Stellt man Zuhorern eine Frage, fordert man sie zur
Mitarbeit auf und ldsst sie an der Entwicklung des Stoffes teilhaben.

Stellen Sie eine Frage, dann sollte die Frage klar, kurz und
eindeutig sein, und Sie sollten Threm Publikum eine kurze Pause zum
Nachdenken geben. Es ist keineswegs immer ndtig, konkrete
Antworten zu sammeln. Das konnen Sie natiirlich tun, Sie konnen
aber auch nach der kurzen Pause fortfahren — dann haben Sie eine
rhetorische Frage gestellt.
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Beispiele

Beispiele stellen den Bezug zur Praxis her. Nur wenn dies gelingt,
haben sie einen Sinn. Praxis ist aber immer anschaulich und die von
Ihnen gewihlten Beispiele sollten es daher auch sein. Sie sollten farbig
und detailliert sein, damit sie einen hohen Erinnerungswert haben.

Vergleiche

Vergleiche wirken flir den Zuhorer erhellend, weil sie einen
Perspektivwechsel bewirken. Dazu muss natiirlich sichergestellt werden,
dass die Zuhorer die Vergleichsebene kennen. Besonders bewahrt sind
Vergleiche zwischen Lebendem und Unbelebtem und umgekehrt. So kann
man das Herz eines Menschen durchaus mit einem Automotor vergleichen
und die Kldranlage einer Stadt mit der Niere eines Menschen.

Personen

Es ist nicht immer leicht, Personen im Vortrag auftreten zu lassen.
Fast immer gelingt es aber, die eigene Person ins Spiel zu bringen.
Unter einem vortragstechnischen Gesichtspunkt ist es eine falsche
Bescheidenheit, seine eigenen Erfahrungen und Erlebnisse mit dem
Stoff den Zuhorern zu verschweigen.

3.2.3. Attention getter

Attention getter sind rhetorische Elemente, mit denen es fast immer
gelingt, die Aufmerksamkeit der Zuhorer zu gewinnen oder — falls sie
sich bereits langweilen — wiederzugewinnen. Attention getter konnen
tiberall verwendet werden, bereits in der Einleitung aber auch im
Hauptteil. Nur einmal, aber auch haufiger. Attention getter sollten aber
sparsam gebraucht werden, sie sind wie Gewiirze beim Kochen. Ein
Zuviel kann ein ganzes Gericht verderben — ein Zuwenig aber auch.

Eigene Lebensgeschichte

Fordern Sie Thre Zuhorer auf, sich an wichtige Stationen der
eigenen Lebensgeschichte zu erinnern. Mit etwas Geschick lassen sich
fast immer und zu fast jedem Thema Anlésse finden:

e Erinnern Sie sich doch bitte einmal an Thren ersten Computer!

e Wie war es damals, als Sie Ihre erste Wohnung bezogen haben?

e Konnen Sie sich noch daran erinnern, als Sie Ihren ersten

Vortrag gehalten haben?

Zuhorer schitzen in der Regel eine solche Erinnerungspause, denn

was gibt es Interessanteres als die eigene Person!
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Ungewdhnliches

Alles was aus dem Rahmen fallt erregt Aufmerksamkeit. Sie
sollten also nach ungewdhnlichen und unerwarteten Aspekten IThres
Stoffes suchen.

Geld, Schatz, Verméogen

Alles, was mit viel Geld und Vermdgen zu tun hat, befliigelt
unsere Phantasie. Nutzen Sie diese Tatsache. Wenn Sie darauf
hinweisen konnen, dass ein Softwarefehler der Firma einen Schaden
von 1,8 Millionen Euro beschert hat, so konnen Sie sich der
Aufmerksamkeit Threr Zuhorer gewiss sein.

9. Fiillen Sie die folgende Tabelle aus und erlautern Sie lhren
Kommilitonen in einem Kurzvortrag die Begriffe «Wegweiser»
und «Briicken». Denken Sie dabei an die Tipps, mit denen Sie
sich bereits vertraut gemacht haben.

Wegweiser Briicken

Begriffsbedeutung
Wichtigkeit

Formulierung / Gestaltung

10. Beantworten Sie folgende Fragen.

1. Worin besteht die Rolle von Fragen an die Zuhorer wihrend eines
Vortrags? 2. Wie sollte man Fragen an die Zuhorer formulieren? 3. Sollte
man immer auf Antworten auf die gestellte Frage beharren? 4. Warum
sind Beispiele in einem Vortrag wichtig? 5. Welche Beispiele sollte man
fiir einen Vortrag wihlen? 6. Welche Vergleiche haben sich in Vortragen
besonders bewihrt? 7. Wie sollte man mit eigenen Erfahrungen, die das
Thema betreffen, wéhrend eines Vortrags umgehen? 8. Welche gemein-
same Aufgabe haben in einem Vortrag Fragen, Beispiele und Vergleiche?

11. Versuchen Sie zu einem Thema lhrer Wahl einige
Aufmerksamkeit fordernde Aussagen (attention getter) zu
formulieren.

*k%k

3.4. Schluss (ca. 10 % der Zeit)

(1) Natiirlich gehort die Zusammenfassung in den Schluss. Lassen
Sie das Gesagte noch einmal Revue passieren, und bemiihen Sie sich
um eine kurze und pragnante Darstellung. Das fillt Thnen leichter,
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wenn Sie lhre in der Einleitung genannte Gliederung préizise
eingehalten haben. Neue Informationen sollten an dieser Stelle
vermieden werden.

(2) Wenn es Ihnen gelingt, eine Take-home-Message zu
formulieren, steigern Sie den Behaltenseffekt. Eine Take-home-
Message bringt die Kernaussage Ihres Vortrages in einen pragnanten
Satz.

(3) Auch die noch offenen Fragen sollten an dieser Stelle genannt
werden. Thre Zuhorer schitzen es, wenn Sie nicht den Eindruck der
Endgiiltigkeit erwecken, sondern dass es noch viel zu kldren gibt.
Diese offenen Fragen strukturieren dariiber hinaus sehr hiufig die sich
anschlieende Diskussion.

(4) Sehr viele Redner formulieren am Schluss Thres Vortages den
Dank fiir die Aufmerksamkeit der Zuhorer. Meist dient diese Floskel
allerdings als Signal, dass man am Ende angekommen ist. Es macht
einen besseren und souverdneren Eindruck, wenn Sie auf diesen Dank
verzichten und sich erst fiir den — hoffentlich kommenden — Beifall
bedanken. Da sich die Dankfloskel fiir die Aufmerksamkeit aber in
unserer Redekultur eingebiirgert hat, machen Sie sicher keinen
gravierenden rhetorischen Fehler, wenn Sie sie am Schluss Ihres
Beitrages benutzten.

(5) Nach dem Vortrag lohnt es sich, das Feedback zu organisieren.
Man muss es immer als Moglichkeit betrachten, dazuzulernen.
Riickmeldungen sind keine Angrifte, sondern Chancen, mehr iiber die
eigene Aullenwirkung zu lernen und dariiber, was man daran noch
verbessern kann. Feedback zeigt, wie etwas auf andere gewirkt hat
oder wie sie es verstanden haben. Deshalb sind diese subjektiven
Sichtweisen weder richtig noch falsch. Anhand des Feedbacks
reflektiert man, was gut war und was das ndchste Mal geédndert
werden sollte.

(Wie gibt man Feedback? Feedback ist nicht nur negative Kritik,
sondern ausdriicklich auch positive Riickmeldung:

e Zunichst dem Redner sagen, was er richtig gemacht hat.

e Dann sagen, was er verbessern kann/konnte (nicht, was er falsch

gemacht hat!).

e Zum Abschluss am besten noch einen positiven Eindruck duf3ern.

Feedback erfolgt in der Ich-Form: Ich habe das so verstanden,
dass ...)

_12.1. Geben Sie jedem der fiinf Absitze eine passende
Uberschrift und tragen Sie sie in die Tabelle ein.
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12.2. Ordnen Sie die unten angefiihrten Redemittel den
einzelnen Absétzen/Themen zu.

(M
@)
3)
“4)
)

Nicht den Eindruck der Endgiiltigkeit erwecken — kurze und
priagnante Darstellung / Formulierung — Signal tiber das Ende des
Vortrags — Impulse fiir die sich anschlieBende Diskussion geben —
die Kernaussage in einem prignanten Satz formulieren —
Riickmeldungen — Informationen {iiber seine eigene AuBenwirkung
bekommen — sich fiir den Beifall bedanken — das Gesagte Revue
passieren lassen — Chance zur Verbesserung seiner Redekunst —
Widerspiegelung dessen, wie die Zuhorer den Stoff verstanden haben
— sich fiir die Aufmerksamkeit der Zuhorer bedanken — Hinweise
auf eventuelle Anderungen seines Vortrags — eingebiirgert in der
heutigen Redekultur — das Interesse fiir die weitere
Auseinandersetzung mit dem Stoff wecken

*k%k

IV. Checkliste zur Vortragsgestaltung

1. Haben Sie geklart, was Sie mit Threm Vortrag erreichen wollen?

2. Wie wollen Sie Wohlwollen, Aufmerksamkeit und
Aufnahmebereitschaft in der Einleitung férdern?

3. Welchen Nutzen soll Ihr Vortrag fiir [hre Zuhorer haben?

4. Wie wollen Sie Ihre Zuhdorer ansprechen?

5. Haben Sie Thr Thema attraktiv formuliert?

6. Haben Sie eine kurze und prignante Ubersicht vorbereitet?

7. Miissen Sie auf Organisatorisches hinweisen?

8. Haben Sie sich Gedanken um einen effektiven Aufhinger

gemacht?

9. Haben Sie strukturschaffende Elemente — Wegweiser und
Briicken — berticksichtigt?

10. Haben Sie motivationsschaffende Elemente — Fragen,

Beispiele, Vergleiche und Personen — berticksichtigt?
11. Haben Sie attention getter — Lebensgeschichte, Ungewdhn-
liches — beriicksichtigt?
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12. Haben Sie eine Zusammenfassung geplant?

13. Haben Sie eine Take-home-message formuliert?

14. Haben Sie diskussionsvorbereitende Fragen formuliert?
15. Haben Sie an die offenen Fragen gedacht?

16. Haben Sie einen Dank an Thre Zuhdrer formuliert?

V. Niitzliche Redemittel

Es ist auch wichtig, folgende Formulierungen im miindlichen
Vortrag zu gebrauchen:

Einleitung

Guten Morgen/Guten Tag, meine Damen und Herren/liebe
Kommilitonen!

Mein Name ist ... und ich mochte Thnen/euch heute folgendes
Thema vorstellen...

Mein Vortrag wird ... Minuten dauern und danach haben Sie/habt
ihr die Gelegenheit, mir Fragen zu stellen.

Sie konnen/Ihr konnt mich auch gerne wéhrend meines Vortrages
unterbrechen, falls Thnen/euch irgendetwas unklar ist.

Hauptteil

Erstens, zweitens, drittens, viertens, ...

Dann, danach, ...

Als allererstes

Um anzufangen, ...

Jetzt komme ich zum ... Teil meiner Ausfithrungen.

Schluss

Zum Schluss / Um zu schliefen,...
Ich moéchte meinen Vortrag mit folgendem Zitat/Satz beenden. ..
Ich danke Ihnen/euch, fur Ihre/eure Aufmerksamkeit!

Sich beziehen auf visuelle Hilfsmittel

Wenn man diesen Poster, diese Graphik, dieses Bild, dieses Photo
betrachtet, kann man feststellen, dass...

Wenn Sie sich/ihr euch das Blatt, das ich Thnen/euch ausgeteilt
habe, ansehen, so konnen...

Sie konnen/ihr konnt feststellen, dass...
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Weitere niitzliche Formulierungen

Ich bin sicher, Sie werden/ihr werdet mit mir iibereinstimmen,
wenn ich sage, dass...

Ich denke, Sie wissen/ihr wisst alle, dass...

Ich muss dabei an ... denken.

Wie viele von Ihnen/euch haben nicht schon davon gehort,
dass.../haben nicht schon versucht...

Fragen

Haben Sie/Habt ihr Fragen an mich?

Mochten Sie/Mochtet ihr mich etwas fragen?

Konnen Sie/Kannst du Ihre Frage/deine Frage bitte wiederholen?

Ich bin nicht sicher, Ihre/deine Frage verstanden zu haben. Kénnen
Sie/Kannst du sie bitte noch einmal stellen?

Ich fiirchte, auf Thre/deine Frage nicht antworten zu konnen.

Darauf kann ich leider nicht antworten.

Das ist wirklich eine interessante Frage/ein interessanter Aspekt.

Ich danke Ihnen/dir, dass Sie/du diesen Punkt/diesen Aspekt
ansprechen/ansprichst.

13. Gestalten Sie einige Minivortrage aus maximal 10 Satzen.
Gebrauchen Sie dabei ein bis zwei Redemittel aus jeder Rubrik.

VI. Viel SpaB beim Vortragen! (Weiterfiihrende Aufgaben)

14. Arbeitslosigkeit ist eines der wichtigsten Probleme der
Gegenwart. Analysieren Sie die
Hauptursachen und Folgen dieser
Erscheinung. Beleuchten Sie dabei
folgende Fragen:

Welche Arten der Arbeitslosigkeit
unterscheidet man? Wie Dbeeinflusst die
zunchmende Globalisierung der Weltwirt-
schaft das Niveau der Arbeitslosigkeit?
Warum gibt es «verdeckte Arbeitslosigkeit»?
Wie kann man Arbeitslosigkeit bekdmpfen?

Tragen Sie die ausgearbeiteten
Ergebnisse im Unterricht vor.
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Beriicksichtigen Sie dabei die Hinweise fiir die Gestaltung eines
miindlichen Vortrags, die oben dargelegt sind. Setzen Sie auch
passende Redemittel in Thren Vortriigen ein.

15. Das Thema «Globalisierung» macht (ldsst) niemanden
gleichgiiltig. Was ist eigentlich Globalisierung: Bedrohung oder
Chance? Gehen Sie auf folgende Fragen ein:

Was sind die Folgen der Globalisierung?

Sind regelméBige Krisen eine zwangslaufige Folge der Globalisierung?

Kann sie dazu beitragen, die Armut zu verringern?

Schadet die Globalisierung den Interessen der Arbeitnehmer?

Haben sich die Lebensbedingungen (bei Beriicksichtigung des
Wohlergehens) in der globalisierten Welt verbessert?

Halten Sie einen Vortrag.

16. Informieren Sie sich zum Thema «Die Welthandels-
organisation».

Zu welchem Zweck wurde diese Organisation geschaffen?
Wie viele Mitglieder hat sie?

Welche Aufgaben hat die WTO?

In welchen Sektoren ist sie aktiv?

Was ist das hochste Organ der WTO?

Worauf basiert die Téatigkeit dieser Organisation?

Tragen Sie die Ergebnisse im Unterricht vor.

17. Sammeln Sie Materialien und Informationen zu folgenden
Themen und halten Sie Vortrage in lhrem Unterricht.

1. Wirtschaftssysteme.
2. Wettbewerb und Monopol.
3. Die Entstehung der sozialen Marktwirtschaft in Deutschland.
4. Mit dem Einkommen auskommen — richtige Verwendung des
Einkommens.
5. Die EU in der Globalisierung.
6. Wirtschaftswachstum in der BRD.
7. Korruption — Verbreitung, Ausmal, Auswirkung und
Bekdmpfung am Beispiel der Europdischen Union und der Ukraine.
8. Wirtschaftswachstum in Deutschland / in der Ukraine.
9. Marketing-Philosophie «Finde Wiinsche und erfiille sie».
10. Die globale Erwérmung.
11. Perspektiven der EU-Mitgliedschaft der Ukraine.
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Kapitel 5: Prasentation

l. Was ist eine Prasentation?

Eine Présentation ist eine Darstellung von unterschiedlichen
Informationen vor dem Publikum. Prisentieren heif3t: Zum Ansehen
aufbereiten. Gekennzeichnet ist eine Prisentation durch einen
gegenseitigen Prozess des Gebens und Nehmens von Informationen
und Meinungen, in dem es gewisse — individuell bestimmbare —
Regeln zu beachten gibt, die dem Kommunikationsprozess dienlich
sein konnen.

Préisentation heif3t vor allem Wissens- und Informationsvermittlung,
bei der es wichtig ist, die Wahrnehmungskapazitit der Zuhorer
(Zuseher) moglichst optimal auszuschopfen. Die Wahrnehmung des
Menschen wird durch viele Faktoren beeinflusst, vor allem durch
Erwartungen, Motivation und die Aufmerksamkeit.

%k

1.1. Wie heiBBen die entsprechenden Verben?

Die Prasentation — , die Darstellung —

, die Information — , die Meinung

— , die Vermittlung — , die
Wahrnehmung — , die Motivation —

1.2. Bilden Sie mit den festgestellten Verben Sétze. Beziehen
Sie sich dabei auf den Text.

Beispiel: wahrnehmen — Wie Zuhorer Ihre Prdsentation
wahrnehmen, hdngt von vielen Faktoren ab.

2.1. Schreiben Sie aus dem Text alle wesentlichen Ziige einer
Prédsentation heraus.

Prisentation: unterschiedliche Informationen
prdsentieren/darstellen, ...
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2.2. Erlautern Sie anhand Ihrer Notizen, was eine Prédsentation
ist. Sie koénnen dabei die Textinformationen mit eigenen
Angaben und Meinungen ergédnzen und vertiefen.

Il. Einige wichtige Tipps

Damit eine Prisentation die gewiinschte Wirkung erzielt, gilt es,
einige Punkte zu beachten.

Die Vorbereitung auf die Prisentation

Eine gute Vorbereitung ist in mehrerlei Hinsicht wichtig. Zum
einen sollte der Redner natilirlich wissen, worliber er iiberhaupt
berichtet, denn von Inhalten, die er selbst nicht genau kennt, wird er
auch seine Zuhorer kaum {iberzeugen konnen.

Eine solide Vorbereitung wirkt jedoch auch positiv der eigenen
Nervositdt und Anspannung entgegen. Insofern sollten vor allem
Redner, die wenig Erfahrung im Halten von Vortrdgen haben, ihre
Présentation mehrfach laut zu Hause vortragen.

Der richtige Zeitpunkt fiir den Beginn

Der Redner sollte seine Présentation grundsétzlich erst dann
beginnen, wenn er sicher ist, dass ihm die Aufmerksamkeit des
Publikums gilt.

Es bringt nichts, einfach so zu beginnen und darauf zu hoffen, dass
das Publikum schon bemerken wird, dass der Vortrag bereits
begonnen hat. Stattdessen sollte sich der Redner dem Publikum
zuwenden und durch eine aufrechte Korperhaltung oder ein
entsprechendes akustisches Signal verdeutlichen, dass er gerne
anfangen mochte.

Der Einstieg in die Prisentation

«Der Anfang ist die Hélfte des Ganzen.» (Platon)
Fiir eine erfolgreiche und gelungene Prisentation sind die ersten
Sitze von entscheidender Bedeutung. Denken Sie dabei an:

—BegriiBung der Zuhdrer

—eigene Vorstellung

—Erlduterung des Grunds der Présentation

—Erlduterung des Verlaufs der Prisentation (die Dauer der
Priasentation, die Aufteilung in Abschnitte, welche Medien
eingesetzt werden und ob und wann es eine Pause gibt)

94



—Regeln fiir die Zuhorer nennen (sollen auftretende Fragen sofort

oder im Anschluss gestellt werden).

Wie kann man bei den Zuhorern von Anfang an Interesse
und Neugier wecken? Vielleicht durch themenbezogene,
«liberraschende» Fragen; eine lustige, ungewohnliche Geschichte;
eine themenbezogene Anekdote; die aktuelle Schlagzeile einer
Zeitung als «Aufthinger», eine passende Grafik oder ein
interessantes Video.

Die Stimme und die Korpersprache

Fiir Zuhorer gibt es kaum etwas Schlimmeres als einen Redner,
den sie nicht oder nur schwer verstehen konnen. Insofern ist zunachst
elementar, ausreichend laut und deutlich zu sprechen. Ebenso wichtig
ist jedoch auch, wie gesprochen wird.

Monoton ausgesprochene Sitze, die alle gleich klingen, sind nicht
nur dulerst langweilig, sondern wirken zudem sehr einschlifernd.
Daneben sollte der Redner nicht vergessen, dass er die Prisentation
fiir seine Zuhorer hilt.

Das bedeutet, er sollte sein Publikum anschauen und nicht nur
mit seiner Vorlage oder seinem Beamer oder Overhead-Projektor
kommunizieren. Zum Vortragen gehort auBerdem eine passende
Korpersprache. Das bedeutet, der Redner sollte auch seine Hénde
einsetzen, um wichtige Aspekte zu betonen. Das bedeutet nun
natiirlich nicht, dass er wild herumfuchteln sollte, allerdings wirkt
es schnell unsicher und unbeholfen, wenn sich der Redner die
ganze Zeit iiber nur an seinen Unterlagen oder dem Rednerpult
festhalt.

Der Abschluss der Prisentation

Damit sich die Kernaussagen einpragen und die Zuhorer nochmals
die wichtigsten Punkte der Priasentation vor Augen haben, sollte eine
Priasentation immer mit der Wiederholung der wesentlichen
Botschaften enden.

Ob der Redner seinen Zuhdrern die Moglichkeit einrdumt,
weitergehende Fragen zu stellen oder bestimmte Punkte zu
diskutieren, bleibt letztlich seinem Geschmack tberlassen. Generell
sollten die Zuhorer jedoch nicht nur wissen, wann eine Prasentation
beginnt, sondern auch unmissverstandlich erkennen kénnen, wann sie
beendet ist. Das Ende des Vortrags sollte stark sein, damit die
Prasentation im Gedéchtnis der Zuhorer bleibt.
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3.1. Machen Sie sich Notizen zu den Kerngedanken jedes

Abschnitts.

Vorbereitung

Zeitpunkt fiir den Beginn

Einstieg

Stimme und Korpersprache

Abschluss

Wiederholung  der
(Ideen, Gedanken, Schlussfolgerungen etc.); ...

wesentlichen  Botschaften

3.2. Arbeit in Kleingruppen: Stellen Sie anhand lhrer Notizen

aneinander

Fragen zu den wesentlichen Aussagen jedes

Textabschnitts und beantworten Sie diese Fragen.

3.3. Fassen Sie die Kerninhalte der angefiihrten Tipps

Zzusammen.

IlIl. Hilfreiche Redemittel

Es empfiehlt sich, folgende Redemittel zu benutzen, welche fiir
die grundlegende Strukturierung einer Présentation behilflich sein

sollten:

Einleitung

das Thema vorstellen

e Mein Name ist und ich bin
(der/die)...

e Hallo, mein Name ist ... und ich bin
... von Firma ...

e Mein Name ist ... und ich freue mich
heute mit Thnen iiber... zu sprechen.

e Ich wiirde lhnen gerne meinen/e
Kollegen/in ... vorstellen

e Hallo zusammen, ich bin ... und
heute mochte ich mit Thnen {ber ...
sprechen.

e Heute mochte ich gerne folgende
Thematik besprechen...

e Wie Sie alle wissen werde ich heute
das Thema ... mit Thnen besprechen.

e Ich mochte gerne diese Gelegenheit
ergreifen, um mit Thnen iber ... zu
sprechen.

e Ich freue mich heute bei Thnen zu
sein und {iber ... zu sprechen.

e Heute mochte ich gerne ...
einmal erldutern.

noch
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die Prisentation strukturieren

die Priisentation beginnen

e Meine Présentation ist in ... Teile
unterteilt.

e Ich beginne zuerst mit.../ Zuerst
werde ich tber...reden/ Ich beginne
mit...

e Dann werde ich mich ... zuwenden

o Als Néchstes...

e Und schlieBlich...

e Ich freue mich auch auf alle Thre
Fragen, die sich zu diesem Thema
ergeben sollten.

o Ich beginne mit einigen allgemeinen
Informationen zu...

e Zu Beginn mo6chte Thnen einfach ein
paar Hintergrundinformationen zu ...
geben.

e Bevor ich beginne, weill jemand von
Thnen...

e Wie IThnen sicherlich allen bewusst /
bekannt ist, ...

das Thema / den Redner wechseln

ermutigen, Fragen zu stellen

e Okay, weiter geht's es mit...

e Das fiihrt uns zu dem néchsten
Punkt, ndmlich...

e Ich wiirde nun gerne auf ... (die
Frage ... / den Punkt ...) eingehen.

e Nun werde ich das Wort an
weitergeben.

e Hat jemand irgendwelche Fragen,
bevor ich fortfahre?

e Hat jemand Fragen?

e Ich wiirde mich freuen, Ihre Fragen
nun zu beantworten.

e Wenn Sie irgendwelche Fragen
haben, dann zbdgern Sie bitte nicht,
diese zu stellen.

e Wenn sich noch weitere Fragen
ergeben haben, dann wiirde ich mich
freuen, diese am Ende des Vortrags mit
Thnen genauer erdrtern zu diirfen.

Beispiele / Veranschaulichung

Zusammenfassung und Abschluss

e Ich darf das mit einigen Beispielen
belegen.

e Ich erwihne in diesem
Zusammenhang nur das Beispiel X.

e Hierzu ein Beispiel: ...

e Dies mochte ich Thnen anhand des
folgenden Schaubildes erldutern.

o Um zusammenzufassen...

e Um die wichtigsten Punkte meines
Vortrags noch einmal
zusammenzufassen...

e Im Folgenden eine kurze Zusammen-
fassung meiner Hauptpunkte. ..

e Ich mochte zusammenfassend
festhalten, dass...

e Das fithrt mich auch zum Ende
meiner Pridsentation, vielen Dank fiir
Ihre Aufmerksamkeit.

e Vielen Dank fiir Thre
Aufmerksamkeit, es war mir eine Ehre
heute hier sein zu diirfen.

e So, das war es soweit von meiner
Seite. Vielen Dank!

Es gibt ein Mittel, die Zuhorer stirker an der Prédsentation zu
beteiligen, diese direkt anzusprechen. Hier konnen die sogenannten
«Fiir-Sie-Formulierungen» helfen. Wenn Sie den Zuhodrernutzen
herausstellen, verwenden Sie die Formulierung «Dies bedeutet fiir Sie
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..» oder «Fiir Sie bringt dieses Seminar...». Greifen Sie auch
Beispiele aus dem Publikum auf und sprechen Sie Personen direkt an.

%k k

4. Viele der angefiihrten Redemittel enden mit drei Punkten.
Erganzen Sie diese Sitze. Bilden Sie dabei moglichst viele
eigene Beispiele.

Beispiel: Als Nachstes erldutere ich Ihnen die Wesensziige einer
PowerPoint-Prdsentation.

5. Bringen Sie die Redemittel in eine logische Reihenfolge.

Dann werde ich mich ... zuwenden. / Ich mochte gerne diese
Gelegenheit ergreifen, um mit Thnen iiber ... zu sprechen. / Ich wiirde
mich freuen, Thre Fragen nun zu beantworten. / Mein Name ist ... und
ich freue mich heute mit Thnen iiber... zu sprechen. / Ich mdchte
zusammenfassend festhalten, dass... / Dies mochte ich IThnen anhand
des folgenden Schaubildes erldutern. / Das fiihrt uns zu dem néchsten
Punkt, nédmlich... / Ich beginne mit... Dann werde ich mich ...
zuwenden.

6. Gestalten Sie eine erste — verkiirzte und vereinfachte —
Priasentation zu einem Thema lhrer Wahl. Verwenden Sie dabei
ein bis zwei Redemittel aus jedem der oben angefiihrten Blocke.
(So kommen Sie auf maximal 16 Satze.)

IV. Wie man PowerPoint richtig einsetzt

Der Einsatz von verschiedenen Medien macht eine Présentation
lebendig und interessant. Man muss sich iiberlegen, welche Medien
eingesetzt werden konnen. Verfligt man {iber einen Beamer, so soll
auf jeden Fall eine PowerPoint-Priasentation erstellt werden. Das wird
heutzutage schon nahezu als Standard angesehen und erwartet. Der
Hauptvorteil ist, dass alle Elemente von Multimedia (Ton, Bild,
Video) hier voll zum Einsatz kommen. FEine gut vorbereitete
PowerPoint-Préisentation kann mehr Leben in die Rede bringen.

Eine gute PowerPoint-Prisentation sollte nicht mehr als 10
Folien umfassen, nicht ldnger als 20 Minuten dauern und eine
SchriftgroBle als 30-Punkt verwenden.
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Auf die Reihenfolge kommt es an. Falsch ist: erst projizieren,
dann vorlesen. Dann hort Thnen niemand zu, weil das Publikum erst
selbst liest. Horen die Leute danach, was sie schon wissen, schalten
sie zudem ab. Deshalb sollte eine Folie nur Stichworte oder
einprdgsame Zahlen beinhalten. Und die sollten Sie exakt dann
einblenden, wenn sie auch im Vortrag kommen.

Nur eine Botschaft pro Folie! Die Aufmerksamkeit des
Publikums ist begrenzt. Zu viele FuBnoten, unbedacht eingesetzte
Grafiken und Bilder verwirren nur. Je mehr Informationen eine Folie
erhilt, desto mehr verschwimmt die Kernaussage.

Grafiken entfalten Uberzeugungskraft vor allem, wenn diese
animiert werden. Wenn Sie einen dramatischen Anstieg darstellen
wollen, zeigen Sie nicht fiinf Balkendiagramme in Reihe, sondern
einen Balken, der wihrend Ihres Vortrags drastisch wéchst. Das ist
viel anschaulicher und pragt sich dem Publikum ein.

Erregen Sie Aufsehen. Zuschauer wollen bei Prisentationen
erstens beeindruckt, zweitens unterhalten, drittens angeregt und erst
an vierter Stelle informiert werden. Nach diesem Prinzip sollten Sie
Folien gestalten. Aufsehen erregen Sie mit interessanten Einblicken,
tiberraschenden Vergleichen und unbekannten Fakten.

Nicht die PowerPoint-Folien spielen die Hauptrolle, sondern Sie.
Entsprechend sollte die Leinwand, auf der Sie die Folien zeigen, nicht
in der Mitte der Biihne stehen — das ist Thr Ort. Sie sind der
Mittelpunkt der Prasentation!

Wenn Sie etwas Bleibendes hinterlassen wollen, geben Sie nach
(1) der Présentation ein umfassendes Handout mit Zahlen, Daten und
Tabellen aus. Aber nicht die PowerPoint-Folien! Wenn Sie alles
richtig gemacht haben, sind diese ohne Ihren Vortrag nutzlos.

(Nach Liane Borghardt, Wirtschaftswoche, 22.10.2007)

* k%

7.1. Notieren Sie sich in Stichpunkten die wichtigsten Tipps
zur Foliengestaltung.

7.2. Vergleichen Sie nun lhre Notizen mit den unten folgenden
Hinweisen.

v SchriftgroBe sehr gut lesbar!

v Weniger aber prizisier Inhalt pro Seite

v Design durchgéngig

v' Bilder passend (inhaltlich bzw. emotional)

99



v" Diagramme passend zum Inhalt

v’ Farben ja (aber nicht {ibertrieben)

v’ unterstiitzen und nicht verwirren, bzw. das Lesen erschweren

v' Animationen (sachte und nur dort, wo sinnvoll)

v' Die Folien sollen den Redner unterstiitzen und nicht ihn ersetzen

7.3. Welche Gemeinsamkeiten und Unterschiede bzw.
Erganzungen haben Sie festgestellt?

V. Kritischer Blick auf PowerPoint-Prasentationen

8.1. Lesen Sie den Artikel und veranstalten Sie danach eine
Diskussion. Gehen Sie dabei auf folgende Fragen ein:

Warum ist PowerPoint in Kritik geraten? Wird dieses
Prdsentationsprogramm zu Recht kritisiert? Teilen Sie die Ansicht des
Autors, dass PowerPoint Intelligenz totet und die Kreativitdit des
Vortragenden bremst? Hat eine PowerPoint-Prdisentation Ihrer
Meinung nach eine gute Wirkung auf den Lerneffekt? Welchen der
Aussagen des Autors stimmen Sie zu und welchen nicht? Geben Sie
Thre Argumente an.

. 1
PowerPoint of no return

Die Ausgangslage: Das weltweit meistverkaufte Prisentationsprogramm
wird 20. Das Problem: PowerPoint nervt, weil es Intelligenz titet, langweill,
Zeit raubt. Die Losung: Nicht priisentieren! Reden!

Was PowerPoint und Popsongs gemeinsam haben? Mit beiden
kann man eine Menge Spal haben — vorausgesetzt sie dienen als
Vorlage fiir einen Karaoke-Abend. «PowerPoint-Karaoke» heif3it
das im Fall der Prisentationssoftware und bereichert das
Nachtleben in deutschen GrofBstddten. Dabei hangelt sich der
Kandidat fiinf Minuten lang von Bulletpoint zu Bulletpoint und von
Folie zu Folie einer Pradsentation, die er noch nie zuvor gesehen
hat. Themen wie «Strategische und operative Steuerung durch
Balanced-Scorecard-basierte  Fiihrungsformationssysteme» oder
«Erfolgsfaktor Dienstleistung fiir Dentallabore» garantieren beste
Unterhaltung.

' Wortspiel: Point of no return = Zeitpunkt, ab dem Entwicklungen nicht mehr riickgéngig
gemacht bzw. ab dem Entscheidungen nicht mehr revidiert werden konnen.
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Aber nur im Spiel. In Konferenzriumen, Horsdlen oder
Klassenzimmern bedeutet das Schaumschlagen und Phrasendreschen
mit Hilfe von PowerPoint fiir die Zuhdrer oft stundenlange Qualen.
Komplexe Inhalte werden auf die immer gleiche Darstellung
reduziert, Gedanken in EinbahnstraBen gelenkt und das Auge mit
skurrilen Uberblendeffekten und uniiberschaubaren Datenbergen
gepeinigt.

Und das nicht zu knapp: Seit Microsoft das Présentations-
programm mit seinem Office-Paket ausliefert, verfiigen rund
400 Millionen Menschen iiber eine Version auf ihrem Rechner.
Schéitzungen zufolge werden damit taghch 30 Millionen
Prisentationen weltweit zusammengeschustert' — allen voran von
Unternehmensberatern, PR-Agenten und Werbern.

Nun aber — zum 20. Geburtstag — mehren sich die kritischen
Stimmen. Zu Recht: Der inflationdre Gebrauch von PowerPoint war
nie im Sinne seiner Erfinder. Die lineare Struktur des Programms
bremst nicht nur die Kreativitdt des Nutzers, der seine Gedanken in
Folien und Gliederungspunkte zwingt. Sie schlifert auch die Zuhorer
ein. Besonders, wenn der Vortragende aus Angst vor der freien Rede
seine liberfrachteten Folien vorliest.

Zu den bissigsten PowerPoint-Verdchtern gehort der ehemalige
Informatik- und Grafikdesignprofessor Edward Tufte von der
amerikanischen Elite-Universitdt Yale. In Kampfschriften wie
«PowerPoint ist bose» («PowerPoint is evil») wiitet er, das Produkt
sei darauf angelegt, beim Publikum jede Form von Wlderspruch zu
ersticken und es so zu manipulieren.

Mit gefihrlichen Folgen. Gelegentlich sogar tddlichen. So zitierte
die «New York Times» einen Nasa-Bericht, demzufolge PowerPoint
mehr oder weniger Mitschuld am Absturz der Raumfihre Columbia
haben soll. Ingenieure hatten im Kontrollzentrum die Gefahren durch
Einschldge an den Tragflachen der Columbia prasentiert — auf vollig
uniibersichtlichen PowerPoint-Folien. Deshalb merkte die Flugleitung
nicht, «dass es um eine lebensbedrohliche Situation ging», so der
niichterne Befund spiter.

(Liane Borghardt, Wirtschaftswoche, 22.10.2007).
8.2. Welche Konsequenzen haben Sie fiir lhre zukiinftigen
Priasentationen aus den Uberlegungen von Liane Borghardt

gezogen?

! unprofessionell herstellen, zusammenfiigen
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VI. Aufgaben

9. Sammeln Sie Informationen und prasentieren Sie das
Thema «Die Bundesrepublik Deutschland als Wirtschaftsmacht».
Beleuchten Sie dabei folgende Fragen:

—Was sind heutzutage die grofiten Herausforderungen fiir die
deutsche Wirtschaft?

—Was ist die starkste Seite der deutschen Wirtschaft?

—Was sind die typischen deutschen Tugenden, die Deutschland
zur wirtschaftlichen Weltspitze machen?

—Wie sieht das Modell der sozialen Marktwirtschaft in
Deutschland aus?

—Welche Probleme sind in den Ostlichen Bundesldndern noch
nicht geldst?

—Wie ist Deutschland in Europa wirtschaftlich positioniert?

10. Recherchieren Sie im Internet oder in anderen Quellen
nach Informationen zum Thema «Gruppe der Acht» und
prasentieren Sie lhre Ergebnisse im Unterricht.

11. «Alterung der deutschen Gesellschaft» ist eines der
wichtigsten Probleme, denen Deutschland derzeit
gegeniibersteht. Der Anteil der alteren Menschen wird immer
groBer. Doch wieso kommt es zu diesem Phianomen?
Analysieren Sie die Ursachen des demographischen Wandels in
Deutschland und bereiten Sie eine Prasentation vor.

12. Jeder Mensch hat ja bestimmte Vorstellungen, die sein
Leben und Verhalten bestimmen. Was strebt man in seinem
Leben eigentlich an? Welche Dinge sind am wichtigsten?
Informieren Sie sich dariiber und vergleichen Sie die
Wertvorstellungen der Deutschen und Ukrainer. Prasentieren Sie
danach lhre Analyseergebnisse.

13. Bereiten Sie eine Prasentation zum Thema «Bedeutung
und Perspektiven der erneuerbaren Energien» vor. Untersuchen
Sie, welche Rolle sie bei der Bewailtigung des Klimawandels
spielen. AuBern Sie auch lhre persdnliche Meinung zu diesem
Thema.
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Kapitel 6: Diskussion

. Was ist eine Diskussion?

Das Wort «Diskussion» stammt vom lateinischen Substantiv
discussio Untersuchung, Priifung. Das Verb dazu heil3t discutiare und
bedeutet eine Sache diskutieren (=untersuchen), erdrtern, besprechend
erwagen.

Es gibt viele Bestimmungen dieses Begriffes, zum Beispiel:

Eine Diskussion ist ein lebhaftes, oft kontrovers gefiihrtes
Gesprich tliber ein bestimmtes Thema oder Problem, wobei jede Seite
ihre Argumente vortragt. Oder:

Eine Diskussion ist eine Gegeniiberstellung von verschiedenen
fundierten Meinungen. Der Austausch kann dazu fithren, dass eine
Meinung sich als die plausibelste erweist.

Bei einer Diskussion miissen die Teilnehmer in der Lage sein, zu
einem Sachverhalt Meinungen auszutauschen, die vorliegenden
Tatsachen zu analysieren, eigene Losungen fiir ein Problem
vorzuschlagen, ihre Vorschlige zu verteidigen, zu prézisieren, in
Verbindung zu anderen zu bringen, notfalls zu modifizieren und
Schlussfolgerungen zu ziehen.

%k %k

1. Beantworten Sie die Fragen.

1. Woher stammt das Wort «Diskussion»? 2. Gibt es eine
einheitliche Bestimmung des Begriffes «Diskussion»? 3. Welche der
oben angefiihrten Bestimmungen finden Sie treffender — die erste
oder die zweite? 4. Worauf miissen sich die Teilnehmer einer
Diskussion gefasst machen?

2.1. Schreiben Sie aus dem Text alle Nomen-Verb-
Verbindungen heraus, die wichtige Ziige einer Diskussion
widerspiegeln. Zum Beispiel: Argumente vortragen, Vorschlage
modifizieren, ...
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2.2. Was wird in einer Diskussion gemacht? Bilden Sie
Passivsétze mit den festgestellten Nomen-Verb-Verbindungen.

Beispiel: Meinungen austauschen — In einer Diskussion werden
Meinungen zu einem bestimmten Thema ausgetauscht.

2.3. Verzichten Sie auf das Verb. Bilden Sie — wo es geht —
ausschlielich nominale Verbindungen.

Beispiel: Meinungen austauschen — Austausch von Meinungen.

Il. Rollenaufteilung bei einer Diskussion

Man muss sich dessen bewusst sein, dass Diskussion kein
Selbstzweck ist. Eine sachlich gefiihrte Diskussion trigt dazu bei, ein
Problem effizienter zu l6sen oder ein Projekt schneller in den Gang zu
bringen. Deshalb ist die Entwicklung notwendiger Féahigkeiten zur
Beteiligung an einer Diskussion von grof8er Bedeutung. Und dies gilt
fiir alle Bereiche — fiir das berufliche Leben eines Menschen und
genauso fiir seinen privaten Alltag.

Deswegen wollen wir nun praktisch lernen, wie man sich an einer
Diskussion beteiligt bzw. eine Diskussion fiihrt.

Als Erstes muss das Thema der Diskussion festgelegt werden. In
der Praxis ist es meistens so, dass aktuelle Probleme am Arbeitsort
oder in der Entwicklung eines Landes Diskussionen entstehen lassen.
In solchen Féllen werden Diskussionsthemen vom Leben vorgegeben.
Im Rahmen dieses Lehrwerkes werden Thnen  einige
Diskussionsthemen zu Lernzwecken empfohlen, Sie konnen sich aber
auch auf andere Thematik einigen, die Sie besonders bewegt und fiir
Sie von besonderem Interesse ist.

Ein weiterer Schritt besteht in der Aufteilung der Rollen unter den
Diskutanten. Es werden gebraucht:

—ein Diskussionsleiter

—eine Pro-Gruppe

—eine Kontra-Gruppe

—Beobachter (die auf Inhalt (Pro- und Kontra-Argumente) und
Form (Diskussionsverhalten) achten.

Der Diskussionsleiter erdffnet und leitet das Gespriach. Er muss
Beitrdge zusammenfassen, Gemeinsamkeiten und Unterschiede
herausstellen, die Diskussion in Gang halten, z.B. auf Widerspriiche
hinweisen oder neue Gedanken einbringen, keine eigenen
Standpunktbeitrage liefern, die Ergebnisse formulieren.
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Die Befiirworter und Gegner verteidigen ihre jeweilige Position
und versuchen, Gegenargumente zu entkréiften. Die Beobachter
verfolgen nach vorher festgelegten Kriterien die Diskutanten. Die
Beobachtungsergebnisse konnen in eine Tabelle eingetragen werden.

%k k

3. Formulieren Sie Fragen zu diesem Textabschnitt und
lassen Sie diese von lhren Kommilitonen beantworten.

4. Erganzen Sie die angefiihrten Sitze mit Themen lhrer Wahl.

Beispiel: ... ist fiir mich von besonderem Interesse. — Die Frage
nach weiteren Globalisierungstendenzen ist fiir mich von besonderem
Interesse. Oder: Die Problematik der Fiihrungsstile ist fiir mich von
besonderem Interesse.

1. ... verdient einer besonderen Aufmerksamkeit. 2. ... ist
(zweifelsohne) diskussionswiirdig. 3. ... ist fiir mich von besonderem
Interesse. 4. ... ist jetzt besonders aktuell. 5. ... bewegt jetzt viele
Gemiiter. 6. ... muss (unbedingt) diskutiert werden.

5.1. Welche Aufgaben haben Teilnehmer einer Diskussion?
Fiillen Sie die Tabelle aus.

Diskussionsleiter Diskutanten Beobachter

5.2. Bilden Sie anhand Ihrer Notizen Sitze.

lll. Einige wichtige Tipps fiir die Diskutanten

e von Anfang an kontinuierlich mitarbeiten;

¢ aufmerksam zuhoren,;

e sich zu Wort melden /durch Handzeichen/;

e warten, bis der Diskussionsleiter das Wort erteilt;

e beim Thema bleiben und dabei moglichst an Gedanken der
Vorredner ankniipfen;

e seine Beitrdge knapp und zielstrebig formulieren, keine
Monologe halten;

e Sachargumente bringen, keine Behauptungen ohne Beleg;

e gezielt nachfragen, wenn man etwas nicht genau verstanden hat;
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e moglichst viele eigene Meinungen und Informationen beisteuern
und die anderen erfragen;

e widersprechende Meinungen so formulieren, dass andere nicht
personlich getroffen werden, zuerst zeigen, in welchen Punkten
man dem anderen doch recht gibt;

e das Gesprich offen halten, d.h. seine Meinung nicht durchsetzen
wollen, sondern den anderen zuhoren, ihnen Gelegenheit geben,
ithre eigene Meinung vorzutragen;

e Unterbrechungsversuche anderer freundlich, aber konsequent
verhindern;

¢ Fragen stellen ist genauso gut wie Antworten geben.

Kritik an den Standpunkten anderer ist moglich, sollte aber nie ins
Personliche gehen (nicht: «Sie haben Unrecht», sondern: «lhren
Argumenten kann ich mich aus diesen und jenen Griinden nicht
anschlielen».)

Vorteil hat, wer in der Lage ist, den Gesprichsverlauf und
Einzelergebnisse zusammenzufassen und den Gesprachsverlauf auf
einem konstruktiven Kurs zu halten. Notizen wirken hierbei Wunder.

Alle Beitrdge sollten immer in einem sachlichen und héflichen Ton
gehalten sein. Man kann ohne weiteres vor anderen Menschen tiefsten
Respekt haben und diesen auch zum Ausdruck bringen und dennoch
eine eigene, moglicherweise vollkommen anderslautende Meinung
iber ein bestimmtes Thema oder Problem haben.

Es ist ratsam vor der geplanten Diskussion Zeitungen zu lesen oder
sich aus anderen Quellen zu informieren, denn aktuelles Geschehen
sowie Allgemeinwissen sind sehr wichtig.

% %k k

6. Bilden Sie anhand der angefiihrten Tipps moglichst viele
Sitze oder einen zusammenhédngenden Text.

Zum Beispiel: Es ist ratsam, seine Gedanken knapp zu

formulieren. Man darf / Es empfiehlt sich nicht, lange Monologe zu
halten. Oder: Keine Monologe sollen gehalten werden. Usw.

IV. Zwei Schlussbemerkungen

Am Schluss empfiehlt es sich, eine Auswertungsrunde
durchzufiihren. Hier sollten alle (Beobachter, Gesprichsleiter, Pro-
und Kontra-Gruppe) zu Wort kommen.
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Keiner soll am Ende einer Diskussion seine Meinung dndern und
die Meinung des anderen iibernehmen. Es gibt bei Diskussionen keine
Verlierer — nur Gewinner, denn keiner weill so viel, wie wir alle

zusammen.

V. Niitzliche Redemittel

Es empfiehlt sich, fiir eine erfolgreiche Diskussion die folgenden

Redemittel einzusetzen:

eigene Uberzeugung ausdriicken

sich gegen eine Unterbrechung wehren

e Ich bin der Auffassung, dass ...
e Ich bin der Uberzeugung, dass ...
e Ich bin der Meinung, dass...

e Ich denke Folgendes ...

e Ich glaube, dass ...

e Ich finde/meine, ...

e Meiner Meinung nach ...

e Ich wiirde sagen, ...

e Ich kann/kénnte mir vorstellen, ...
e Das scheint mir ... zu sein.

e So sieht das aus meiner Sicht aus: ...

Hdflich

e Bitte lassen Sie mich kurz noch
meinen Gedanken zu Ende fiihren!

o Geben Sie mir bitte noch einige
Sekunden!

¢ Einen Augenblick bitte, darf ich das
noch eben abschlie3en?

e Einen Moment Geduld bitte, ich bin

gleich fertig.

Gleich, bitte noch einen Moment.

Sehr bestimmt

Konnten Sie mich bitte aussprechen

lassen?

e Darf ich das bitte erst einmal zu
Ende fiihren?

Eine andere Meinung einschrinken,
relativieren oder in Frage stellen

eine andere Meinung ablehnen

e Ich stimme dem nur teilweise zu.

e Ich glaube,
Zusammenhang keine Rolle.

e ..., das kann man nicht sagen.

e Das iiberzeugt mich nicht.

e Es ist nicht ganz richtig, dass...

e Kann sein, dass ... . Aber...

e Natiirlich ..., aber ...

e Es kommt draufan ...

e Das hort sich gut an, aber ...

e Das mag richtig sein, aber ...

e Wenn ich Sie richtig verstehe,
Aber ...?

das spielt in diesem

e Ich bin nicht der Auffassung, dass

e Da bin ich anderer Meinung.

e Das iiberzeugt mich nicht.

e Das halte ich fiir falsch.

e Dem stimme ich nicht zu.

e Das lehne ich ab. Das finde ich
nicht.

e Es stimmt einfach nicht, dass ...

e Aber davon kann keine Rede sein.

e In diesem Punkt bin ich ganz
anderer Meinung!

e Ich sehe das (Problem) anders: ...

e Ich halte es fiir falsch.
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Einer Meinung zustimmen

zur Stellungnahme, zur
Informationswiedergabe auffordern

e Das iiberzeugt mich. Das stimmt.
e Das ist richtig.

e Ich teile diese Auffassung.

e Genau!

e Ich finde, das ist richtig.

e Ja, das stimmt, denn ...

e Ich halte ... fiir richtig. Denn ...

e Sie haben recht, weil ... .

e Ich bin auch der Meinung, dass ...

Was meinen Sie zu ...?
Was halten Sie von ...?
Was verstehen Sie unter ...?
Glauben Sie auch, dass ...?
Stimmt es, dass ...?

Wissen Sie, ob ...?

jemanden unterbrechen

Beschwichtigung(

e Darf ich hier kurz einhaken?

e Darf ich mal eine Zwischenfrage
stellen?

e Darf ich Sie hier unterbrechen und
noch auf einen anderen Punkt
aufmerksam machen?

Das habe ich nicht so gemeint, ich
sprach von ...

So krass wollte ich das nicht sagen.
Ich glaube, ich habe mich falsch
ausgedriickt, ich wollte damit sagen:

sich gegen unfaire Angriffe zur Wehr
setzen

sich korrigieren

e Das geht jetzt aber nun wirklich zu
weit / unter die Giirtellinie.

e Konnten Sie bitte diese persdnlichen
Angriffe unterlassen?

e [ch verbitte mir diese Unterstellungen.

e Jetzt vergreifen Sie sich aber wirklich
im Ton.

Darf ich kurz etwas richtig stellen?
Ich habe mich eben vielleicht nicht
ganz klar / korrekt ausgedriickt, ...
Lassen Sie es mich noch einmal
anders formulieren: ...

Ich habe vorhin gesagt, dass ... Das
war vielleicht etwas missverstind-
lich formuliert.

Ich wollte eigentlich Folgendes
sagen: ...

jemanden iiberzeugen

Schlussfolgerung

e Das kann man nicht bestreiten.

o Ich mochte daran erinnern, dass ...

e Es geht darum, dass ...

e Da bin ich ganz sicher!

e Das weil} ich genau!

e Es kommt hinzu, dass ...

e Das konnen Sie mir glauben.

e Meinen Sie nicht auch, dass ...

e Wie wire es, wenn wir ...

e Stimmen Sie mir zu, wenn ich sage,
dass ...

e Das bedeutet also, dass ...

e Daraus schlief3e ich, dass ...

e Zusammenfassend stellen wir fest,
dass ...

e Unsere Erfahrung lehrt, dass ...

e Die Schlussfolgerung ist, dass...

e Daraus ergibt sich, dass...
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7. Nehmen Sie ein Thema, zum Beispiel «Investitionsklima in
der Ukraine» oder «Wie kann man die Ukraine fiir auslandische
Touristen attraktiver machen?» oder drittes und bilden Sie 10—
15 Satze mit den angefiihrten Redemitteln.

Beispiel: Was verstehen Sie unter dem Investitionsklima? Ich bin
der Uberzeugung, dass die Ukraine ein grofses Investitionspotential
hat. Usw.

8. Bringen Sie in wenigen Satzen lhre Zustimmung oder lhre
Widerlegung der folgenden Thesen zum Ausdruck.

Beispiel: Lebenslanges Lernen ist nur ein Modeausdruck. — Ich
bin aber ganz anderer Meinung. / Dieser These kann ich nicht
zustimmen. / Ich sehe es aber anders. Ich bin tiberzeugt, dass mein
universitdres Wissen fiir eine erfolgreiche dreifSig bis vierzig Jahre
lange Berufskarriere nicht ausreicht. Deshalb ist es wichtig und
notwendig, das ganze Leben lang zu lernen.

1. Ohne Fremdsprachenkenntnisse hat man keine Karrierechancen.
2. Bei der Stellensuche ist das Fachwissen entscheidend. 3. Beruf oder
Familie? — Eine ewige Frage fiir alle Frauen. 4. Der Computer bietet
alles an — bald lesen wir keine Zeitungen und Biicher. 5. Bei Geld
hort die Freundschaft auf. 6. Geld regiert die Welt.

9. Spielen Sie Minidialoge zu den Thesen der Ubung 8: Der
eine auBert seine Zustimmung, der andere ist damit nicht
einverstanden und bringt eine verneinende Meinung zum
Ausdruck.

Beispiel: Lebenslanges Lernen ist nur ein Modeausdruck.

— Ja, ich teile diese Aussage / das stimmt, denn die heutigen
Universitditen vermitteln solides Wissen und entwickeln eine richtige
Handlungskompetenz. Nach der Uni braucht man kaum noch etwas zu
lernen, das kannst du mir glauben. )

— Nein, da bin ich aber der Uberzeugung, dass das
universitdre Wissen nur fiir die ersten Arbeitsjahre ausreicht. Du
kannst doch nicht abstreiten, dass sich alle Bereiche unseres
Lebens stindig entwickeln. Die Schlussfolgerung daraus ist, dass
man permanent lernen muss, um mit dieser Entwicklung Schritt zu
halten.
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VL. Einige weitere Tipps aus einem Zeitungsartikel

10. Lesen Sie den folgenden Zeitungsartikel. Einige Ubungen
und Aufgaben folgen danach.

Entschieden auftreten
Wie man in Diskussionen die Wirkung seiner Worte verstirkt

In Diskussionen geht es hdufig nicht um die Suche nach den besten
Argumenten und verniinftigsten Losungen, sondern darum, Recht zu
haben (und zu behalten). Wer Diskussionen als Kampfplatz begreift,
verliert Gelassenheit, Nerven und Sympathien. Deshalb sollte man
nicht gegen andere, sondern fiir die eigene Meinung, fiir die eigenen
Vorschldge antreten.

«Wenn ich auch einmal etwas dazu sagen diirfte», «Ich wiirde
gerne einmal fragen»: Beginnen Sie einen Diskussionsbeitrag nicht
mit der Bitte um Rederecht. Dieses Recht steht Thnen zu. Sprechen Sie
deshalb einleitungsfrei. Wenn Sie hoflich sein mdchten, dann richtig:
«Das ist eine interessante These. Ich stimme ihr ..», «Das sind
spannende Befunde. Haben Sie auch Daten tiiber ...7»

«Ich wiirde sagen, es geht an diesem Punkt um die Entscheidung, ob .
. », «Ich finde es besser, ...» Thre Botschaft im Konjunktiv kann man
auch so deuten: Gestatten Sie mir, dass ich das sage. Ich bin aber bereit,
es jederzeit anders zu sehen. Sprechen Sie deshalb «wiirdex»-los: «Ich
meine, es geht um die Entscheidung, ob ...», «Ich finde es besser, ...»

Reden Sie nicht «ohne Punkt und Kommay»; das schmdlert die
Wirkung eines Beitrags. Machen Sie Pausen. Pausen sind ein
rhetorisches Mittel: Lassen Sie eine wichtige Aussage oder Frage
wirken, indem Sie eine kurze Pause anschlieen. Der beeindruckende
«Brustton der Uberzeugung» kommt zustande, wenn Sie das
Sprechtempo und die Lautstirke wechseln. Sprechen Sie mal
langsamer, mal schneller (aber nie zu schnell) und mal lauter, mal
leiser (aber immer gut horbar).
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Halten Sie stets Blickkontakt und legen Sie die Unterarme auf den
Tisch, um Thre Ausfithrungen mit Gesten unterstreichen zu kdnnen.
Bleiben die Hande unter dem Tisch, sinken die Schultern nach vorne.
Die Folge: Man macht sich kleiner und sitzt nicht gerade — kein
ideales Bild.

Wer lange Sitze formuliert, hat es schwer, angemessen zu betonen.
Ein klarer Satzbau und kurze Sétze sind gute Voraussetzungen, um
eindringlich sprechen und Wichtiges deutlich hervorheben zu kénnen.

Vor allem Begriffe wie Standpunkt, Schlussfolgerung verleihen
Argumenten Nachdruck, denn sie signalisieren, ich habe nachgedacht
und bin sicher: «Ich behaupte, ...», «Diese Behauptung begriinde ich
..», «Aus diesen Uberlegungen ziehe ich den Schluss ...», «Diese
Argumente verdichte ich in der Schlussfolgerung ...».

Visualisieren Sie lhre Diskussionsbeitrige mit Worten — zum
Beispiel mit konkreten und verstidndlichen Beispielen, mit Vergleichen
(Mit einem Tropfen Honig fangt man mehr Fliegen als mit einem Fass
Essig), mit anschaulichen Bildern oder Analogien (Wenn diese
Landesregierung eine Aktie wire, dann wiirde ich sie noch heute
verkaufen). Die Aufmerksamkeit der Zuhdrer ist [hnen sicher.

(Norbert Franck, Siiddeutsche Zeitung, 15/16.11. 2008)

11. Geben Sie jedem Absatz eine passende Uberschrift.

12.1. Schreiben Sie aus jedem Absatz die Tipps des Autors
zum richtigen Sprechen wéahrend einer Diskussion heraus.

Absatz 2
Absatz 3 ohne Konjunktiv («wiirde»-los) sprechen
Absatz 4
Absatz 5
Absatz 6 keine langen Sditze formulieren, ...
Absatz 7
Absatz 8
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12.2. Bilden Sie Sétze mit den herausgeschriebenen
Ausdriicken. Beginnen Sie Ihre Sétze mit: Weilt du, dass ...; Es
geht darum, dass ...; Es stimmt, dass ...; Ich halte es fiir richtig,
dass ...; Ich teile die Meinung, dass ... oder dhnlichen Ausdriicken.

13. Kombinieren Sie richtig und bilden Sie mit den
festgestellten Wortverbindungen eigene Sitze.

1) die Wirkung eines Beitrags a) ziehen

2) das Sprechtempo und die Lautstirke | b) visualisieren
3) Blickkontakt ¢) begriinden
4) einleitungsfrei d) behalten

5) Recht e) wechseln

6) Behauptung f) kommen

7) den Schluss g) schmilern
8) Diskussionsbeitrige h) sprechen

9) fiir eigene Meinung i) antreten

10) zustande j) halten

14. Welche Aussagen stimmen mit dem Inhalt des Textes
tiberein und welche nicht? Korrigieren Sie die falschen
Aussagen.

Ne Aussage richtig | falsch

1 In Diskussionen geht es stets um die Suche nach den besten
" | Argumenten und verniinftigen Losungen.

2 Es empfiehlt sich, einen Diskussionsbeitrag mit der Bitte um
" | Rederecht zu beginnen.

Man muss in Diskussionen gegen andere Meinung antreten.

4. |Bei einem Diskussionsbeitrag ist Blickkontakt sehr wichtig.

5. | Es lohnt sich ohne Konjunktiv zu sprechen.

Die Aufmerksamkeit der Horer ist sicher, wenn man in
6. | seinem Diskussionsbeitrag Beispiele, Vergleiche sowie Bilder
einsetzt.

7 Es ist auch hilfreich, starke Begriffe wie Standpunkt oder
" | Schlussfolgerung zu verwenden.

Man muss immer laut sprechen.

Mit kurzen Sdtzen kann man Wichtiges deutlicher hervorheben.

10. | Das Sprechtempo des Beitrags muss stets gleich sein.
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15. Schreiben Sie aus dem Text Redemittel heraus, die der
Autor fiir die Verwendung in Diskussionen empfiehlt. Erganzen
Sie damit den Abschnitt V «Niitzliche Redemittel».

Beispiel: Aus diesen Uberlegungen ziehe ich den Schluss, (dass ...)
— Schlussfolgerung.

Aufeaben fiir die Gruppenarbeit

16. Vergleichen Sie die Erlauterungen im Abschnitt lll «Einige
wichtige Tipps fiir die Diskutanten» mit den Empfehlungen des
Autors des Textes. Was stimmt iiberein? Gibt es Widerspriiche?
Gibt es im Artikel neue Informationen?

17. Was halten Sie von der folgenden These? Argumentieren
Sie lhre Antwort. Vergleichen Sie diese Meinung mit der Idee des
ersten Absatzes des Textes.

Jeder Diskussionsteilnehmer sollte von der liberméchtigen Haltung
Abstand nehmen, gewinnen bzw. iiber andere triumphieren zu wollen.
Wer nur Recht haben mdochte und nicht offen fiir andere Meinungen
ist, ist diskussionsunfahig.

18. Welche Assoziationen verbinden Sie mit dem Begriff
«Diskussion»? Erstellen Sie eine Mind-Map (Gedankenkarte) zu
diesem Begriff. Dies kann man auf einem grofen Blatt Papier
sowie am Computer ausfithren und iiber den Beamer an die
Leinwand projizieren.

(Zu Aufgabe 11: So hat Norbert Frank die einzelnen Absétze seines
Artikels betitelt: (1) Fiir eigene Meinung antreten; (2) Sich das Reden
gestatten; (3) Ohne Konjunktiv sprechen; (4) Betonung wechseln; (5)
Nonverbale Verstirker einsetzen; (6) Kurze Sédtze; (7) Starke Begriffe
verwenden; (8) Bilder nutzen.)

VIl. Ubung macht den Meister

VILI. Nun folgen einige Artikel aus der deutschsprachigen Presse.
Die Autoren dieses Lehrwerkes fanden sie interessant und
diskussionswiirdig und empfehlen auch Ihnen, sich mit den darin
aufgeworfenen Fragen auseinanderzusetzen. Nach dem Lesen jedes
Textes finden Sie einige Ubungen und Aufgaben.
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Artikel I: Plidoyer gegen die Leitkultur der Verschwendung

Das Jahr 2010 hatte einen weitgehend unbeachteten Rekord
verzeichnet: Nie zuvor in der Menschheitsgeschichte wurde ndmlich
mehr Energie verbraucht. Um 5,6 Prozent stieg der globale
Energickonsum an; die damit einhergehenden klimarelevanten
Emissionen sogar um 5,8 Prozent. Trotz Kyoto, Kopenhagen und
Cancun erhohen sich Energieverbrauch und Emissionen jedes Jahr.
Kurzzeitig unterbrochen nur durch die Weltwirtschaftskrise ist eine
kontinuierliche Beschleunigung im Abbau von Ressourcen und in der
Zerstorung des Planeten und seiner Atmosphdre zu verzeichnen.
Allein in den vergangenen zwei Jahrzehnten hat sich der weltweite
Ausstofl von Treibhausgasen nahezu verdoppelt, und fiir die néchste
Verdoppelung wird es nur noch ein Jahrzehnt brauchen, falls der
Energichunger der Industrie- und Schwellenldnder weiterhin so
schnell wichst wie im Augenblick. Der Erdolverbrauch, der
gegenwirtig ein Drittel des Primédrenergieverbrauchs ausmacht, wird
heutigen Prognosen zufolge von 84 Millionen Barrel tdglich im Jahr
2005 auf 116 Millionen Barrel bis 2030 ansteigen, bei kontinuierlich
erschwertem Zugang und damit erhohten Umweltrisiken.

Aber wie kann das eigentlich alles sein? Wieso zeigen die Kurven
zu Ressourcen- und Umweltverbrauch steil nach oben? Die Antwort
ist einfach: Weil der Konsum kontinuierlich angestiegen ist, und mit
ithm der Materialverbrauch und damit die Mengen an Miill und
Emissionen... Die Menge an gekaufter Kleidung hat sich in der
westlichen Welt in nur einem Jahrzehnt verdoppelt.

Die Verwandlung langlebiger Konsumgiiter in kurzlebige, schreitet
mit irrsinniger Geschwindigkeit voran. Die Nutzungszeit bei
elektronischen Gerdten verkiirzt sich rasant (den unermiidlichen Steve
Jobs und Bill Gates sei Dank), und mittlerweile werden in den USA
40 Prozent und in Europa 30 Prozent der Nahrungsmittel als Dreck
entsorgt, weil sie nur noch gekauft, aber nicht mehr gegessen werden.

Von der Globalisierung heiflit es, sie entwickle allgemeinen
Wohlstand, lasse neue Mittelklassen entstehen und reduziere soziale
Ungleichheit und Armut. Der Stand der Dinge: Ein Siebtel der
Menschheit ist untererndhrt, zwei Milliarden Menschen haben keine
ausreichende medizinische Versorgung, eine Milliarde hat keinen
Zugang zu sauberem Wasser, mehr als 200 Millionen Kinder sind
Soldaten, Prostituierte oder Wanderarbeiter.

Die Ungleichheit national wie global nimmt keineswegs ab: Ungefahr
1200 Menschen verfiigen gegenwértig iiber rund drei Prozent des
weltweiten Privatvermogens, die Halfte der Menschheit dagegen nur
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tiber weniger als zwei Prozent. Und wenn man davon spricht, dass die
Leitkultur des Verbrauchs und der Verschwendung, der die westlich
gepriagten Industrielander fronen, zuriickgefiihrt werden miisse auf ein
iiberlebensvertriagliches MaB3, kriegt man zu héren, man kénne doch den
nachriickenden Gesellschaften nicht den Lebensstandard verwehren, den
man fiir sich selbst in Anspruch nehme.

Dieses Argument ist nichts anderes als eine psychologisch leicht
durchschaubare Legitimation unseres idiotischen Lebensstils: Wenn
alle das nachmachen, muss es richtig sein, auch wenn die Zukunft
dabei draufgeht. Denn das ist ja der Fall: Nicht nur wird die
wachsende Zerstorungswut der Konsumgesellschaften damit erkauft,
dass die Gewinner reicher und die Verlierer drmer werden, sie
bedeutet auch eine Generationenungerechtigkeit in historisch neuem
Mafstab. Da wir in jeglicher Hinsicht mit wachsender
Geschwindigkeit die vorhandenen Ressourcen iibernutzen, bleibt
denjenigen, die heute Kinder und Jugendliche sind, nicht allzu viel
ibrig, jedenfalls nicht die Freiheit, ihre Zukunft so zu gestalten, wie es
den Angehorigen meiner Generation ganz fraglos moglich war.

Die Riickgewinnung von Zukunftsfihigkeit ist eine politische
Aufgabe. Eine «Energiewende» reicht da nicht aus, vonndten ist eine
ganz neue Intoleranz gegeniiber der chronischen Verletzung des
Menschenrechts auf kiinftiges Uberleben...

Aus diesem Grund sind unsere Gegenwartsgesellschaft und ihre
Politik so antiquiert: weil sie darauf verzichten, Privilegien der
Ressourcennutzung so einzuschrinken, wie es in der Geschichte der
Moderne immer der Fall war. Die Politik tritt auf der Stelle, weil
Privilegiensicherung zum einzigen Inhalt des Politischen geworden
ist. Man kann das als Diktatur der Gegenwart auf Kosten der Zukunft
bezeichnen. Oder als Gegenteil von Intelligenz. Auf keinen Fall aber
als Menschenrecht.

(Harald Welzer, Der SPIEGEL, Nr.28/2011)

19.1. Schreiben Sie aus dem Text alle statistischen Angaben
heraus, die der Autor zur Bekriéftigung seiner Ideen nutzt. Sie
konnen dabei eine Tabelle aufstellen.

Themenbereich Zahl Zeitspanne

Unterernéhrung Siebtel der Menschheit

gekaufte Kleidung Verdoppelung ein Jahrzehnt
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19.2. Bilden Sie méglichst viele Sdtze anhand der gemachten
Notizen. Gebrauchen Sie dabei nach Méglichkeit Ausdriicke aus
den Spalten «Jemanden (iberzeugen» oder «Schlussfolgerung»
im Abschnitt V «Niitzliche Redemittel».

20.1. Der Autor spricht in diesem Artikel unter anderem von
unserem «idiotischen» Lebensstil oder davon, dass
«Privilegiensicherung zum einzigen Inhalt des Politischen
geworden ist». Greifen Sie zu entsprechenden Redemitteln aus
dem Abschnitt V und duBlern Sie Ihre Meinung (Zustimmung oder
Widerlegung) zu diesen Gedanken.

20.2. Schreiben Sie andere Thesen bzw. Schlussfolgerungen
des Autors heraus und kommentieren Sie diese.

21. Wenn Sie die Problematik des Artikels interessant finden,
diskutieren Sie dariiber. Formulieren Sie vorher Fragen, die Sie
zur Diskussion stellen mochten, bestimmen Sie den
Diskussionsleiter und vergessen Sie nicht, Bezug auf die
Ukraine zu nehmen.

Artikel 2: Zusammen gewinnen oder einzeln verlieren?

Die EU ist eine Schicksalsgemeinschaft, so wird es von den
Politikern unermiidlich beschworen. Das war sie schon bei der
Griindung. Die Europédische Union ist die Idee, die nach dem Zweiten
Weltkrieg aus der physischen und moralischen Verwiistung kam. Oder
anders ausgedriickt ist die Europdische Union eine transnationale
Regierungsinstitution, die aus der Agonie der Niederlage und aus dem
Erschrecken iiber den Holocaust geboren wurde.

Heute, wo es nicht mehr um Krieg und Frieden geht, macht die
existentielle Bedrohung durch die Finanz- und Euro-Krise den
Europdern wieder bewusst, dass sie nicht in Deutschland oder
Frankreich, sondern in Europa leben.

... In jedem Fall hat die Finanzkrise eines bewirkt: Alle (auch die
Experten und Politiker) sind in eine Welt katapultiert worden, die
niemand mehr versteht. Wie kann Europa sich dabei behaupten?
Paradoxerweise ist der Erfolg der Europdischen Union zugleich eines
threr grofften Hemmnisse. Viele ihrer Errungenschaften sind den
Menschen so selbstverstindlich geworden, dass sie diese vielleicht
erst dann bemerken wiirden, wenn sie nicht mehr existierten. Man
stelle sich vor, Passkontrollen an Grenzen wiirden wieder eingefiihrt,
es gibe keine verldsslichen Lebensmittelvorschriften an allen Orten,
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keine Meinungs- und Pressefreiheit nach den gleichen Standards;
nicht nur bei Reisen nach Budapest, Kopenhagen oder Prag, sondern
auch nach Paris, Madrid und Rom misste man Geld umtauschen und
sich Wechselkurse merken. Die «Heimat Europay ist uns zur zweiten
Natur geworden, und gerade das konnte ein Grund sein, sie
leichtfertig aufs Spiel zu setzen.

Es geht darum, die Realitdt zu erkennen und anzuerkennen, dass
Deutschland ein Teil der Schicksalsgemeinschaft Europa geworden
ist, und zwar in dem Sinne, wie Willy Brandt es wihrend der ersten
Sitzung des gesamtdeutschen Bundestags sagte: «Deutsch und
europdisch gehoren jetzt und hoffentlich fiir alle Zukunft zusammen.»
Statt ein Superstaat zu werden oder ein Mechanismus, der im besten
Fall aufgeklirte Interessen reprasentiert, hat sich die EU in eine dritte
Form verwandelt. Thre wichtigste Rolle ist eine orchestrierende. Sie
ermOglicht die Vernetzung von Engagements und Instanzen, zu denen
Nationalstaaten gehdren, aber nach aulen auch nationeniibergreifende
Organisationen und nach innen Stadt- und Regionalregierungen sowie
zivilgesellschaftliche Organisationen...

Was die ewige Krise namens Europa betrifft, so stellt sich hier
unter anderem die Frage, welche der gro3en Parteien beispielsweise in
Deutschland den Mut aufbringt, den Biirgern zu erkldren, was ihnen
die Heimat Europa wert ist.

Mehr Gerechtigkeit durch mehr Europa — darin steckt auch der
Appell im Sinne der transnationalen Solidargemeinschaft: «Emport
euch, Europder». Ahnlich wie seinerzeit die Rede von der
Anndherung an den kommunistischen Block von vielen als
Vaterlandsverrat verteufelt wurde, ist heute die Forderung «Mehr
Europa!» ein Schlag ins Gesicht des nationalen Selbstbewusstseins...

(Nach Ulrich Beck, Der SPIEGEL, Nr. 34/2011)

22. Beantworten Sie die folgenden Fragen und &uBern Sie
dabei auch lhre eigene Meinung, d.h., ob Sie mit dem Autor des
Artikels einverstanden sind oder nicht. Begriinden Sie lhre
Gedanken.

1. Warum ist die Europdische Union fiir Ulrich Beck eine
Schicksalsgemeinschaft? Welche Griinde flihrt er an? 2. Welche (fiir
die Biirger selbstverstindlichen) Vorteile der Europdischen Union
hebt der Autor besonders hervor? 3. Wie versteht der Autor die
wichtigste Rolle der Europdischen Union? 4. Warum meint Ulrich
Beck, dass die Forderung «Mehr Europa!» ein Schlag ins Gesicht des
nationalen Selbstbewusstseins ist?
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23. Nach der Uberzeugung von Ulrich Beck ist «die Heimat
Europa» fiir ihre Biirger sehr viel wert. Und was ist fir Sie
Europa? Wie sehen Sie die Rolle / den Platz der Ukraine in
Europa? Diskutieren Sie diese und dhnliche Fragen.

Artikel 3: Was Macht aus uns macht

Gib einem Menschen Macht und du erkennst seinen wahren
Charakter, lautet ein geldufiges Sprichwort. Falsch, sagen
Psychologen. Nicht der wahre Charakter wird dann sichtbar, sondern
ein neuer. «Wenn Sie in eine Position mit Macht kommen, dann
kommen Sie in eine neue Situation. Sie sind nicht mehr der alte
Menschy», sagt etwa Philip Zimbardo, emeritierter Professor fiir
Psychologie an der amerikanischen Stanford University. «Macht
verandert unweigerlich — zum Guten oder zum Schlechteny,
formuliert Zimbardo seine These. Leider meist zum Schlechten.

Nur in «den seltensten Fillen kann jemand Machtmissbrauch
widersteheny

Das gilt fiir viele Bereiche. Auch in Unternehmen kann Macht
korrumpieren, Karrieren zerstoren und den Erfolg eines Betriebes
ernsthaft  behindern.  Ethisch  fragwiirdige  Praktiken  zur
Machtsicherung miindeten zum Beispiel im Fall der Deutschen
Telekom und der Deutschen Bahn in BespitzelungsmaBBnahmen. Bei
Siemens, MAN und VW halfen Manager ihrem Erfolg mit
Schmiergeldzahlungen aus schwarzen Kassen nach.

«Machtbeziehungen gibt es iiberall, in jedem sozialen Gefiige»,
sagt Erich Witte, Professor fiir Sozialpsychologie an der Universitét
Hamburg. «Und nur in den seltensten Féllen kann jemand
Machtmissbrauch widerstehen.» Wenn ein Mensch erst einmal Macht
bekomme, falle es dullerst schwer, sie nicht zum eigenen Vorteil
einzusetzen. Es handele sich dabei um einen evolutionir begriindeten
Mechanismus, der automatisch ablaufe, wenn man nicht bewusst
dagegen ankdmpfe. Doch genau das scheint fiir viele Machthabenden
unmoglich zu sein. Psychologen sprechen von dem «Paradoxon der
Macht»: Gewohnlich erhdlt niemand Macht, weil er unfreundlich,
despotisch und riicksichtslos ist.

«Nach Macht zu streben, ist etwas zutiefst Menschliches»

Michael Paschen von der Personalberatung Profil M sieht nichts
Verwerfliches darin. «Nach Macht zu streben, ist etwas zutiefst
Menschliches», sagt er. «Denn Macht bedeutet Freiheit.» Dass Macht
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den Charakter verdndere, findet er nicht grundsétzlich bedenklich. So
wirke schlielich jede andere einschneidende Erfahrung auch. «Macht
ist wichtig, wenn man Ziele verwirklichen will, die iiber die eigene
Kraft hinausreichen», sagt Paschen. « Wenn man Ziele verfolgt, fiir die
man Kréfte biindeln muss. Ohne Macht wire auf der Erde noch nichts
Bedeutendes geschaffen worden.»

Eine gute Fiihrungskraft miisse deshalb geradezu zwingend {iiber
eine milde Form von Narzissmus verfiigen. «Sie miissen Thre
Wabhrheiten gegen andere verteidigen konnen. Wie wollen Sie sonst
neue Produktideen umsetzen oder Strukturreformen erfolgreich
einfiihren, wenn Sie stindig zweifeln und angreifbar sind?»

Wenn uns keiner mehr etwas vorschreibt, woran orientieren wir uns?

Was passiert also mit uns, wenn wir Macht bekommen? Viele
Regeln, die vorher noch galten, sind dann mit einem Mal obsolet.
Wenn uns niemand mehr vorschreibt, an was wir uns halten sollen,
woran orientieren wir uns dann? Vor allem dann, wenn die eigenen
Ideen bisher dem Unternehmen so viel Erfolg eingebracht haben?
Wann boxen wir ein visiondres Projekt zu Recht auch gegen
Widerstande durch? Wann dagegen gehdrt die eigene Vision in den
Papierkorb?

Immer wieder gilt es auch im Arbeitsalltag die feine Linie
zwischen Machtgebrauch und Machtmissbrauch zu erkennen und
einzuhalten. Fehlschldge haben nichts mit Charakterschwéche zu tun,
trostet Philip Zimbardo, der Psychologe aus Stanford. Entscheidend
sei vielmehr, ob eine Organisation fiir diese Félle Regeln aufstelle
oder dies versdume.

Transparenz, Offenheit und Feedback auf allen Ebenen

Denn wenn ein gewisses Getriebensein die Voraussetzung fiir
Hochstleistungen ist, wie Personalberater Paschen sagt, dann kdnnen
sich Fiihrungskrifte vor ihrer eigenen Verdnderung zum tyrannischen
Boss selbst kaum schiitzen. Institutionalisierte Transparenz und
Offenheit, regelmiBig eingefordertes Feedback auf allen Ebenen - das
sind die Schutzvorkehrungen, die Philip Zimbardo empfiehlt. Damit
das Rezept fruchtet, sogar dafiir ist nach seiner Uberzeugung die
Ausiibung von Macht unumginglich: Nur ein Top-Down-Prozess
verspreche Erfolg, die Selbstreflektion der Manager reiche nicht aus.
«Wichtig ist, dass die Unternehmensleitung das als Erstes
kommuniziert und nie aus den Augen verliert.»

(Nach Anna Catherin Loll,
Frankfurter Allgemeine Zeitung, 2.12.2010)
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24, Klaren Sie die Bedeutung von folgenden Ausdriicken und
bilden Sie damit Satze.

Nach Macht streben — Macht bekommen / erhalten — an die
Macht kommen — die Macht ergreifen — Macht ausiiben — Macht
haben — Macht sichern — Macht missbrauchen.

25.1. Im Artikel werden drei Personen Zzitiert. Machen Sie sich
Notizen zu ihren Aussagen.

Philip Zimbardo

Erich Witte

Michael Paschen

25.2. Erldutern Sie anhand Ihrer Notizen die zitierten
Standpunkte und &uBern Sie lhre eigenen Meinungen dazu.
Vergessen Sie dabei nicht, bereits gelernte Redemittel zu
verwenden.

26. Beantworten Sie die folgenden Fragen.

1. Was verstehen Sie unter dem «Paradoxon der Macht»? 2.
Warum verdndert Macht «leider meist zum Schlechten»? 3. Welche
Empfehlungen gegen Machtmissbrauch sind im Text zu finden? 4.
Albert Camus gehort die folgende Aussage: «Kein Mensch besitzt so
viel Festigkeit, dass man ithm die absolute Macht zubilligen konntey.
Bestitigt der Artikel von A.C.Loll diese These? Argumentieren Sie
Thre Antwort.

27. Alle vier Abschnittsuiberschriften im Text sind eine
Diskussion wert. Diskutieren Sie die darin enthaltenen
Meinungen. Um besser zu argumentieren, beziehen Sie sich auf
geschichtliche und gegenwartige Beispiele, darunter auch aus
der Ukraine, oder Falle aus lhrem privaten Bereich.

VILII. Sie haben bis jetzt vieles gelernt und geiibt. Zum Schluss
mochten wir Thnen einige weitere Diskussionsthemen vorschlagen.
Wenn Sie diskutieren, denken Sie an die Tipps fiir eine erfolgreiche
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Diskussion und vergessen Sie nicht, in Thre AuBerungen
entsprechende Redemittel einzubauen. Viel Erfolg!
1. Sind wir in der heutigen Gesellschaft wirklich frei oder doch nur
Gefangene unseres eigenen Fortschritts?
2. Was bedeutet fiir Sie der Begriff «Lebensqualitit»?
3. Verfiihrt Werbung zu einem falschen Verbraucherverhalten?
4. Was ist Armut? Was sind ihre Ursachen? Welche sind die
richtigen Strategien zur Armutsreduzierung?
5. Steht fiir einen Pharmakonzern wirklich der Patient an erster
Stelle?
6. Kann man mit Krieg den Terrorismus besiegen?
7. Ohne permanentes Lernen kann man im Berufsleben nicht mehr
bestehen.
8. Ein Auslandsaufenthalt fordert den Aufstieg.
9. Die Steuererhohungen haben eine positive Auswirkung auf die
wirtschaftliche Entwicklung eines Landes.
10. Die Deutschen sind in besonderem Mafle umweltbewusst.
11. Globalisierung: Privatisierung der Welt.
12. Wer auf Qualitit setzt, macht Karriere.
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Kapitel 7: Aneignung der wirtschaftlichen
Begriffe auf phonetischer Ebene

Die Wirtschaftssprache Deutsch hat zahlreiche Entlehnungen
aus anderen, insbesondere europdischen Sprachen, was gewisse
Schwierigkeiten bei der Aneignung der Aussprache und
Wortbetonung bereitet. In manchen Fillen stimmt die phonetische
Struktur der Fremdworter nicht ganz mit der originellen {iberein,
sondern weist spezifische artikulatorische und rhythmische
Merkmale auf, was beim Erlernen der wirtschaftlichen Begriffe zu
beachten ist.

l. Regeln der Wortbetonung

11. Betonte Suffixe und vokalisch-konsonantische
Finalgruppierungen (alphabetisch geordnet):

—Suffixe -abel/ibel: disku’tabel, komfor’'tabel, mise’rabel,
ren’tabel, repa’rabel, transpor’tabel; fle’xibel, kompa'tibel, plau’sibel,
sen’sibel.

—Suffix -age: Mon'tage, Plan’tage, Repor’tage, Sabo’tage,
Trikotage.

—Vokalisch-konsonantische Finalgruppierung -akt: abstrakt,
e’xakt, in"takt, Kon'takt.

—Suffix -al: “Eigenkapi'tal, fode'ral, glo’bal, Ka’'nal,
Kanto”nal’bank, Konsor”tialvert'rag, Lo 'kal, Mate’rial, monumen’tal,
Mo'ral, multinatio’nal, Origi'nal, pau’schal, Perso’nal, Potenzi’al,
ratio’nal, so’zial, spe’zial, territo’rial, to’tal, ver’bal, zent ral.

—Suffixe -all, -ell, -oll: Me¢'tall; ak’tuell, Baga”tellaus’gaben,
even'tuell, finan'ziell, for'mell, industri’ell, Kar’tell, konzeptionell,
mate’riell, ma'nuell, Mo’dell, offi’ziell, origi'nell, poten’tiell,
prinzi‘piell, professio’nell, spe’ziell, traditio’nell, tenden’ziell;
Proto’koll.

—Suffixe -am, -em, -om: mono’gam; extrem, Prob’lem,
Theo’rem, Ver”triebssys'tem; Agro'nom, Dip’lom, Oko’nom,
Symp’tom.

—Suffix -an: hu'man, Or’gan, Porzel'lan, (aber: ‘Slogan).

—Suffix -ant: arro’gant, Dilet'tant, ele’gant, Fabri'kant,
Liefe’rant, Pas’sant, Prakti’kant, ris 'kant, Speku’lant, tole’rant.
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—Vokalisch-konsonantische ~ Finalgruppierungen = —anz/nce:
Akzep'tanz, Al'lianz, Bi'lanz, Dis’tanz, Domi'nanz, Ele’ganz,
Fi”nanz'ziele, Igno’ranz, Ins’tanz, Subs’tanz, Tole’ranz; An’nonce,
Ba’lance, Nu’ance.

—Suffix -ar: Ag”rarbet’rieb, Archi’'var, Formu'lar, Exemp/lar,
Hono'rar, Inven’tar, No’tar.

—Suffixe -dr/dre: Aktio'nédr, arbitrdr, Deposi'tir, famili’dr,
Komplemen'tir, legen’didr, Millio’ndr, Sa’ldr, Sekre’tdr, totali’tér,
Veteri'nir, Volon'tir, vul’géir; Atmo’sphire.

—Suffix -at: Birokrat, Deri'vat, deli’kat, “Geldauto’mat,
”Goldzertifi’kat, ““Halbfabri’kat, Kombi'nat, pa’rat, pri'vat,
Plagi”atskont’rolle, Quad”rat'meter, Syndi’kat, Telefo nat.

—Suffix -dt: Aktuali’tit, Autori’tit, Boni'tit, Flexibili’tit, Intensi'tit,
Kapazi'tit ~ Kollegiali'tidit, = Liquidi”tits'nachweis,  Nationali'tit,
Produktivi'tiat, Quanti’tit, Reali’téit, Rentabili'tit, Stabilitét.

—Suffix -ege: Kol'lege, Stra’tege.

—Suffix -ei: Aller’lei, Arz’nei'mittel, “Eingabeda’tei, Kanz'lei,
Konditorei, Lande’reien, Reede’rei, Tischle'rei.

—Suffix -ek: Biblio’thek, Disko’thek, Hypo’thek, Video’thek.

—Vokalisch-konsonantische Finalgruppierung -ekt: De’fekt,
Ef'fekt, In’sekt, Pros’pekt, Res’pekt.

—Suffix -end: Divi’dend, Divi’dende.

—Suffix -ent: Argu’'ment, Doku'ment, Funda’ment, Instru’'ment,
intelli’gent, Konkur'rent Kontin’gent, Konsu'ment, Mo ment,
Parla'ment, Produ’zent, Pro’zent, “Preisseg'ment, Sorti'ment,
Stu’dent, Ta'lent (aber: In’vestment, "Management).

—Suffix -enz: Absti'nenz, Effizi'enz, Exis’tenz, Fre’quenz,
Intelli’genz, Insol’venz, Konfe'renz, Konku'rrenz, Li”zenz’kosten,
Prd”senz’geld, Praze” denz'fall, Refere renz, Ten’denz.

—Suffixe -ese, -ise, ose: Chi'nese, Hypo’these, Vietna’mese;
Fran’chise; Prog’'nose, Sym’biose. _

—Suffixe -et, -ett: Alpha’bet, As’thet, Bud'get, disk’ret, konk'ret,
Mag'net, Pla’net, Pro’phet (aber: ’Internet); Eti’kett, komp’lett,
Par’kett.

—Suffix -eur /Or/: Akquisi‘teur, Arbitra’geur, Chauf’feur,
Impor’teur, Ingenieur, Installa’teur, Instruk’teur, Kontrol'leur,
Redak’teur.

—Suffixe —id/ide: li’quid, O’xid, ra’pid/ra’pide, so’lid/so’lide,
stu’pid/stu’pide.

—Suffix -ie, das wie [i:] ausgesprochen wird: Analo’gie, Ener’gie,
Garan’tie, Hierar'chie, Indust’rie, Katego'rie, Maschine’rie, Okolo’gie,
Okono’mie, Paro’die, Strate’gie, Technolo’gie.
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—Suffixe -ier/ir [i:r]: Ban’kier, dele’gieren, Diskon'tierung,
Finan'zierung, Juwe'lier, kontinu’ierlich, Ku'rier, Mar’kierung, Ma'nier,
Orien'tierung, Pa’pier, paten’tieren, Pensio’nierung, Quar'tier,
Rationali’sierung, Revier, stag’nieren, standardi’siert, transpor’tieren,
typi’sieren, vari’ieren; Kasch”mirpul’lover, Souve nir’laden.

—Suffix -ige: Pres’tige.

—Suffix -ik mit dem langen [i:]: Fab’rik, Katho'lik, Kri'tik,
Mathema’tik, Mu'sik, Ra”battpoli’tik, Repub’lik, Rub’rik.

—Vokalisch-konsonantische ~ Finalgruppierung -ikt: De’likt,
Konf'likt.

—Suffixe —il/ille: Automo’bil, diffi’zil, Domi’zil, Kroko’dil,
mo’bil, Pro’fil, tex'til, zi'vil, Ka’mille, Pro’mille, Pu’pille.

—Suffixe —in/ine in Fremdwortern: Ben’zin, Diszip’lin, Maga’zin,
Medi’zin, Ter'min; Ma’schine, Rou’tine, Vit'rine.

—Suffix -ion: Desinfla’tion, Fu’sion, Illu’sion, Innova'tion,
Investi‘tion, Kau’tion, “Kostendimen’sionen, Posi’tion, Produk”tionser-
trag, Provi'sion, Reak’tion, Refle’xion, Re’gion, Revi”sionsbe’richt,
Rezes’sion, Spedi”tions’kosten, Stagna'tion, U nion.

—Suffix -ip: “Mindestwertprin’zip.

—Suffix -ise: Ak’zise, De’visen, Fran’chise.

—Suffix -ist:, Kommandi'tist, Proku’rist, Tourist.

—Suffix -it: Appe’tit, Au’dit, Defi’zit, Favo'rit, Kre'dit, Pro’fit,
Satel’lit (aber : ‘Fazit). )

—Suffix -iv: Akkredi’tiv, ak tiv (abrer : Aktiv /gramm./), AK’tiva,
alterna’tiv, Ar’chiv, attrak’tiv, demonstra’tiv, distribu’tiv, effek’tiv,
initia’tiv, innova’tiv, inten’siv, lukra’tiv, Mo’tiv, offen’siv, pa’ssiv,
Pas”sivbi’lanz  (aber: ‘Passiv  /gramm./), Pas’siva, posi'tiv,
reprasenta’tiv, spekula’tiv.

—Suffix -iz: In’diz, Jus’tiz, No'tiz.

—Vokalisch-konsonantische Finalgruppierung -ode: Me’thode,
Peri”oden’rechnung.

—Suffixe -og/-oge/-ege: Dia’log, Kata'log; Meteoro’loge,
Psycho’loge, Sozio'loge, Techno’loge; Kollege, Stra’tege.

—Suffixe -ol/ole: Alko’hol, Ben’zol, Mono’pol, Oligo’pol,
Poly’pol, Sym’bol; Metro’pole, Pa’role, Pis’tole.

—Suffix -on: Hor'mon, Kan’ton, Per’son, synch’ron.

—Suffix -or bei den Substantiven im Plural: Auto toren,
Debi'toren, Dok’toren, Expedi‘toren, Fak’toren, Indika’toren,
Inves'toren, Genera’toren, Kredi‘toren, Moni'toren, Mo’toren,
Sek’toren, Trak’toren (aber: De’kor, Hu'mor, Kon’tor, La’bor)

—Vokalisch-konsonantische Finalgruppierung -ort: Ex’port,
Im’port, Transport.
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—Suffixe -o0s/6s: du’bios, gran’dios; myste’rios, ner'vos, pom’pos,
reli’giods, se’rids, strapa’zios.

—Suffixe -ot/ott, -ont: De”’pot’konto; Bank'rott; Dis”kont-
ge’schitft.

—Suffix -ur: Agen'tur, Infrastruk’tur, Klau'sur, Konjunk”tur’for-
schung, Manufak’tur, Na'tur, Repara’tur, Proze’dur, Unter”nehmens-
kul'tur.

—Vokalisch-konsonantische Finalgruppierung/Suffix -ut: a’kut,
abso’lut, Attri’but, Insti’tut, reso’lut, Sta’tut.

—Suffix -ym /iim/: ano’nym, Anto nym, Pseudo’nym, Syno’nym.

—Suffix -yse: Ana’lyse, Elektro’lyse, Hydro'lyse, Kata'lyse.

1.2. Unbetonte Suffixe oder konsonantische
Finalgruppierungen (alphabetisch geordnet):

—Suffix -el: “Adels’titel, Ar’tikel, "Klausel, profi tabel, ‘Stempel.

—Suffix -ie mit dem wunsilbischen Vokal [i], das wie [ie]
ausgesprochen  wird:  “Aktie, ‘Folie, Immo’bilie, ’Prédmie,
Pro”dukt’linie, Pro” duktfa’milie, ‘Serie, ‘Studie.

—Suffix -ig: /g wie ukr. x»/: ’ansdssig, ’Arbeitslosigkeit,
”Billigar’tikel, fab”rik'maBig, ‘fillig, ge”’mein’niitzig, "“kurz’fristig,
“nach’haltig, “"riick’laufig, “selbst’stédndig, sta”tut’'widrig.

—Suffix -ik mit dem kurzen [i]: Ana’lytik, At’lantik, "Chronik,
Diag’nostik, Er’ zeugnissyste matik, ‘Grafik, Gram'matik, "Hektik,
Infor'matik, ‘Klassik, ‘Klinik, Kos "metik branche Lexnk 'Loglk
Lo’gistik, Me¢’ chanlk Oko’ nomlk 'Panik, Pa 21ﬁk Proble’ matik,
’Plastik, Sta'tistik, Syn thetik, ’Technlk The'matik.

—_Suffix -in in deutschen Wartern: Be”triebs’wirtin, "Zeppelin.

—Suffix -ing: ‘Dumping, "Marketing.

—Suffix -is: “Bankge’heimnis, ‘Basis, Disposi”tionsbe’fugnis,
’Skepsis, "Unkenntnis.

—Suffix -isch: auto’matisch, ‘ausldndisch, biirok’ratisch,
‘chemisch, diszipli‘narisch, elekt’ronisch, euro’pdisch, geo’zentrisch,
gi’gantisch, “kauf'méannisch, ‘'malerisch, 6ko’logisch, 6kono’metrisch,
oko’nomisch, po’litisch, pharma’zeutisch, phleg’matisch, ‘psychisch,
stra’tegisch, “technisch, "typisch, "zyklisch.

—Suffix -ium/um: ‘Gremium, Kon’sortium, Kri'terium,
Mini’sterium, Provi’sorium, ’Stadium; ’‘Eigentum, ’‘Optimum,
Praktikum "Publikum, ‘Reichtum, summa su’marum,

”Tages'pensum, "Technikum (aber: Kon’ sum)

—Suffix -or bei den Substantiven im Singular: Autor, ‘Debitor,
‘Doktor, Expe’ditor, ‘Faktor, Gene'rator, Indi'kator, In’vestor,
Kommen’tator, "Kreditor (aber auch: Kredi’tor), Liqui’dator,
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Mode’rator, "Monitor, ‘Motor (aber auch: Mo’tor, Ter’ror), Re'visor,
’Sektor, ‘Traktor.

— Suffix -us: Ak”tions’radius, ‘Campus, ‘Fiskus, ’Globus,
‘Rhythmus, “Statussym’bol, “Terminus, ‘Zyklus (aber: di'ffus,
kon’fus).

1.3. Merken Sie sich die Betonung in einigen weiteren
gebrauchlichen Woértern:

An'tike, Bii'ro, Cafete’ria, Hotel, "Karneval, Kilo 'meter, "Kino,
Kon'takt, Kon'text, Kon’zert, "Moskau, "Partner, Pro’zess, "Schema,
"Warschau, "Zone.

1. Betont oder unbetont? Ordnen Sie die fettgedruckten
Suffixe zu. Lesen Sie vor.

betont unbetont

Agronomie, agronomisch, Bonitidt, Differenz, digital, Effizienz,
Emittent, exklusiv, exotisch, exzellent, Fabrik, familidr, Fiskus,
Fleischerei, Fluktuation, Fundament, Fiihrungsmodell, global, Grafik,
Humanmedizin, illegal, Imkerei, Importeur, impulsiv, industriell,
Informatik, Institut, Institution, Kalkulation, Klassik, Klausel,
Komet, Kompetenz, Konferenz, konkret, konkurrenzfihig,
kostenintensiv, Kritik, Logistik, Molkerei, monetir, Monopol,
Montage, monumental, Motorenbau, Obligationir, offiziés, Okonom,
Parabel, Parlament, Parteifunktionér, Pensum, Person,
pharmazeutisch, philosophisch, Planet, Politik, populdr, Prinzip,
Problem, Problematik, Produktionskapazitit, Profil, Prominenz,
rapid/rapide, rasant, Realitit, real, Technik, technologisch,
Sanktionen, Segment, segmentieren, Serienproduktion, Signal,
skandalds, Sklaverei, Sozialkritik, speziell, strategisch, Subjekt,
Symbol, System, Technologe, Termin, total, Transport,
Werbeagentur, Zentralorgan, Zielkriterium.

2. Setzen Sie die richtige Wortbetonung. Beachten Sie den
Unterschied bei der Akzentuierung von Wértern im Singular und
im Plural.

Aggressor — Aggressoren, Akkumulator — Akkumulatoren,
Debitor — Debitoren, Diktator — Diktatoren, Direktor — Direktoren,
Doktor — Doktoren, Expeditor — Expeditoren, Faktor — Faktoren,
Generator — Generatoren, Indikator — Indikatoren, Investor —
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Investoren, Inspektor — Inspektoren, Isolator — Isolatoren,
Katalysator — Katalysatoren, Kommentator — Kommentatoren,
Kreditor — Kreditoren, Liquidator — Liquidatoren, Mentor —
Mentoren, Moderator — Moderatoren, Monitor — Monitoren, Motor
— Motoren, Operator — Operatoren, Organisator — Organisatoren,
Radiator — Radiatoren, Rektor — Rektoren, Revisor — Revisoren,
Sektor — Sektoren, Sensor — Sensoren, Traktor — Traktoren,
Ventilator - Ventilatoren.

3. li: | oder J/ie I? Ordnen Sie zu. Beachten Sie die
Unterschiede bei der Wortbetonung.

Aktie, Akademie, Analogie, Autorititslinie, Betriebspsychologie,
Biografie, Biochemie, Biirokratie, Drogeriemarkt, Enzyklopidie,
Exportprdmie, Familie, Fluglinie, Fiihrungshierarchie, Galerie,
Garantieleistungen, Gastronomie, Gewinnserie, Harmonie, Hysterie,
Immobilie, Industriegebiet, Kalorie, Kolonie, Konfiserie, Kopie,
Lotterie, Markenmanie, Marktstudie, Methodologie, Mumie,
Nostalgie, Okologie, Okonomie, Parfiimerie, Partie, Pistazie,
Produktlinie, Raffinerie, Sinfonie, Strategie, Studie, Sympathie,
Technologie, Tragodie, Unternehmensphilosophie, Utopie,
Warenkategorie, Wirtschaftstheorie, Zeremonie.

4. Welche Betonung ist richtig? Unterstreichen Sie das Wort.

_ Anar’chie — A’narchie, "Artikel — Artikel, Asthe’tik —
As’thetik, Biblio’thekar — Bibliothe’kar, ‘Brennerei — Brenne'rei,
Com”’putersys’tem — Com”’puter’system, Deposi'tion — Depo’sition,
Diffe’renz — ’Differenz, Dynamik — Dyna'mik, Ef'fizienz —

Effi’zienz, ’‘Emittent — Emi’ttent, Emis’sion — E’mission,
ener”’gieinten’siv — ener”giein’tensiv, E’xistenz — Exis’tenz,
Ex”portstruk’tur —  “Exportst'ruktur, ‘Fabrik —  Fab'rik,
Ge”bietso’konomik — Ge”’bietsoko’'nomik, ’‘Grafik — Gra'fik,
Hek’tik — ‘Hektik, "Humor — Hu'mor, Im’puls — ‘Impuls,
Informa’tik — Infor'matik, Iro’nie — I’ronie, "Japan — Ja’pan,
‘japanisch — ja’panisch, 'Kanada — Ka’nada, Kar”toffel’salat —

Kar”toffelsa’lat, Katego'rie — Kate’gorie, Ka'tholik — Katho'lik,
Koe'xistenz — Koexis'tenz, Kolo'nie — Ko’lonie, kom merziell —
kommer’ziell, Kosme’tik — Kos'metik, Klas’sik — "Klassik, ‘Klinik
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— Kli'nik, Komp’lex — "Komplex, ‘Konkurs — Kon’kurs, Kri'tik —

’Kritik, ‘Magazin — Maga’zin, Mathe’'matik — Mathematik,
‘Methode — Me’thode, Mo’dul — "Modul, ‘Moment — Mo ment,
‘Musik —  Mu’sik, Mys'tik — ’‘Mystik, Zent”ralor'gan —
Zent”ral’organ, “Passivge’schifte — Pas”sivge’schéfte, Per’gament
—  Perga’ment, Pe”rioden’'rechnung —  Peri”oden’rechnung,

Pharmazeu’tik — Pharma’zeutik, ‘Plastik — Plas’tik, Po’litikk —
Poli’tik, Prife’renz —"Préferenz, “Preisstra’tegic — ""Preisstrate’gie, im
Prin’zip — im "Prinzip, Problema’tik — Proble’matik, Re’publik —
Repub’lik, “Sortiment — Sorti'ment, ‘sozial — sozial, “speziell —
spe’ziell, Stabili'tdit — Sta’bilitdt, Stan’dard — ’Standard, Tak’tik -
'Taktik, Technokratie — Technokra’tie, Telepa’thie — Tele’pathie,
The’orie — Theo’rie, Tradi”tionsunter'nehmen — Tra”ditions-
unter'nehmen,” Transport’kosten — Trans”port’kosten, "Technik —
Tech’nik, Thema’tik — The'matik.

14. In zusammengesetzten deutschen Wortern und
Entlehnungen tragen die Hauptbetonung () das Bestimmungswort
und die Nebenbetonung (') das Grundwort. Z.B.:

”Abgabeter'min,  “Absatzstrate’gic,  "’Aktienge’sellschaft,
Alterna”tiv’kosten, “Anlagekapi'tal, “Arbeitsmobili'tit, “Arbeitsmo’ral,
” Auswahlkri'terien, autori”tits’glaubig, “Bau’sparkre’dit, Be”triebs-
sys'tem, Bi”lanz’abschluss, “Billig’anbieter, “Branchen’schwer punkte,
”Buchrevi’sion, Bud”get’abweichung, Defi”zitfinanzierung,
De”visenre’serven, Dis”kont’satz, Ener’gie’vorrite, “Fiithrungsap-
pa’rat, Garan”tie’lohn, “Geld zirkulation, Gene”ralver’'sammlung,
Ge”samtbi’lanz, Hypo”'theken’bankge’schift, Immo”bilienagen’tur,
Intelli”genz’test, Kapazi”titsre’serven, Kapi”talren’dite,
Kommi”sionsa’gent, Kommu”nal'steuer, Materi”al’'wirtschaft,
”Nachrichten’technik, “Okosys’tem, Pa”tent’recht, Pau”schalent-
‘gelt, Plagi”atskontrolle, “Plastik’geld, “’Sach’kenntnis, ”“Stamm-
kapi’tal, Ta”rif'lohne, Ter”minge’schift, ”Wihrungspari'tit.

5. Gruppieren Sie die Worter je nach der Hauptbetonung (”).
Beachten Sie beim Lesen auch die nebenbetonten Silben ().

Hauptbetonung Hauptbetonung Hauptbetonung Hauptbetonung  Hauptbetonung
auf der 1. Silbe aufder 2. Silbe aufder 3. Silbe aufder 4. Silbe  aufder 5. Silbe

Aktienspekulant, Aktionérsbrief, Aktivsaldo, Arbeitskonflikt,
Ausgangsbilanz, Borsennotar, Bruttoproduktivitit, Dateiorganisation,
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Debitorenrechnung, Defizitausgleich, Delegationsleiter, Devisenreserven,
Differenzialkosten, Dokumentarbericht, Elektrizitdtswerk, Endmontage,
Etikettenfdlschung, Eurosystem, Exportkonjunktur, Eventualanspruch,
Fabrikabgabepreis, Fabrikationsablauf, Filialsystem, Finanzdefizit,
Fotokopie, Garantiebrief, GroBkredit, Havarieklausel, Honorarbasis,
Hypothekarzinsen, Individualverkehr, Industriezeitalter, Kapazitétsbe-
darf, Karteikarte, Kausalfaktor, Konsumterror, Kostenvoranschlag,
Kreditfazilitit, Lizenzvertrag,  Naturtalent, = Nominaleinkommen,
Papiergeld, Partieartikel, Patentrecht, Personalabbau, Priorititsaktie,
Quartalabschluss, Renditeaktie, Solidarititszuschlag, Spezialgebiet,
Systemanalyse, Technologieaktie, Telefonzentrale, Termingeschitft,
Transportagentur, Verbraucherzentrale, Vermarktungschancen, Vertrieb-
skanal, Vorzugsaktie, Vorzugsaktionér, Zielkriterien, Zivilgericht.

Il. Besonderheiten der Realisation von einigen Phonemen und
Phonemverbindungen im Deutschen

2.1. Realisation vom Konsonanten /s/:

[z] (ukr. /3/) [s]

Wort-und Wort-und Schreibung /ss; B8/ Wort-und

Silbenanlaut (oft Silbenauslaut Silbenanlaut bei

intervokale Position) einigen
Fremdwortern

Autorisierung, Auslandskapital, Assekuranz, Skonto, Stil (auch

Borsenkurse, Investment, Aufienhandel, (ti:l]  ukr.  /mr/)

Devisen, Kurs, Bausparkasse, Szenariotechnik,

Personalwesen, Preisindex, GroBauftrag, Werbespots

Saldo, System, Tourismus Komissionar,

Sanktionen, Rezession,

sensationell, Uberschuss

Situation,

Serviceangebot,

Surrogat,

System

6. Welche Realisierungsvarianten hat der Konsonant /s/?
Ordnen Sie zu.

Assistent, bewusst, Depositenkonto, Disposition, Gelandesanierung,
genielen, Gesellschafter, GroBhandler, Insolvenzgesetz, intensiv,
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Konsument, Kurswert, Lebenshaltungspreisindex, Marktzulassung,
Mafinahmen, Messeprofile, Mindestreserven, Pension, Personenschutz,
prasent, Prdzesion, Preise, Preisnachlass, professionell, Sachgiiter,
Sanatorium, Sauerstoff, Sektor, Selbstbeherrschung, Serienproduktion,
Sorgenkind, Sortiment, Sozialpartner, standardisierter Kredit, Steueroase,
Symposium, Szene, Umsatz, Universalbanken, Verzugszinsen,
Zusendung.

2.2. Konsonant [t] wird vor dem akzentlosen unsilbischen
Vokal [i] wie [ts] (ukr. /u/) realisiert:

Aktie [aktsie], Funktion [funktsion],Option [optsion].

7. Lesen Sie folgende Worter, achten Sie auf die richtige
Aussprache vom Konsonanten [t] in Verbindung mit dem
unsilbischen Vokal [i]:

Aktiondr, Amortisation, Auktion, Delegation, Dispositionskredit,
Fabrikation, Industrienation, Informationsaustausch, Initiativbewer-
bung, Investition, Isolation, Konditionenpolitik, Kreation, Motiva-
tion, Negation, Obligation, potentiell, Produktion, Publikation,
Qualifikation, Quotient, rational, sensationell, Spendenaktion,
Zivilisationsschiden.

2.3. Realisation vom Konsonanten /g/:

[g] wie russ. /r/ [3] wie ukr. /a#/ oft in der|[dg] wie ukr. /max/ [¢] wie ukr. /xb/

Verbindung mit den

bevorstehenden Vokalen [a:],

[e:], [i]
Analogie, Anlage, Agio, Arbitrage, Courage, | Budget, Image, Fahigkeit,
Garage, Garantie, Etage, Gage, Garage, Management, planmiBig (aber:
Gardinen, Generation, |Genie, Genre, Giralgeld, |Manager planméafBige wie
Generaldirektor, genial, | Girokonto, Montage, russ./r/

Gewinn, gigantisch,
Globalisierung, Gage,
Giralgeld, imaginér,
Kollege,
Kommisionsagent,
Logistik, Logo,
Okologie, Psychologe,
Region, Stagnation,
Strategie,
Technologiekonzern

Manege, Prestige, Regie
(aber nicht in den
deutschen Wortern wie
«Klage», «Lage»,
«Montage»/Pl.vom
«Montagy»/nicht
verwechseln!)
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8. Welche Realisierungsvarianten hat der Konsonant /g/?
Ordnen Sie zu.

Agent, arrangieren, Aubergine, Blamage, Bourgeoisie,
Budgetierung, Energievorrite, Engagement, fillig, Geldsurrogat,
Generalreparatur, Generation, Genie, sich genieren, Genre,
Geografie, Georgien, Germanen, Geste, gratis, Gremium, kollegial,
konkurrenzfdhig, leger, leichtgldubig, Loge, Logik, Massage,
Neuigkeit, Obrigkeitsstaat, Orange, originell, Passagier, Plage,
Plantage, Postgiroamt, Qualititsimage, Rage, Register, Religion,
Reportage, Sabotage, Spionage, Stratege, Tétigkeit, Tonnage,
Trikotage, wichtigstes Ziel.

2.4. Realisation vom Konsonanten /j/:

[j1 wie ukr. /it + Vokal / [4] wie ukr. /ax/ [dg] wie ukr. /max/
Jasmintee, Jubilar, Jura, | Jackett, Jalousie, Jargon, | Jazz, Jeans, Jeep, Job,
Justiz, juristische Person, | Jury, Journalist, Journal, | jobben, Jogginganzug,
Dienstjubildum, Sujet Joint Venture
Jugendschutz, Junior,

Juwelier, Majoritdt, Projekt

9. Welche Realisierungsvarianten hat der Konsonant /j/?
Ordnen Sie zu.

Januar, Japan, ‘Jetset, "Jockey, jonglieren, Jordanien, Journalistik,
‘Joystick, ‘Judo, Juice, Juli, ‘Jumbojet, Juni, Junkie, Jupe,
Ju'weldiebstahl, Jux, Konjunktur, Objektiv, Subjekt.

2.5. Besonderheiten der Realisation von der Konsonantenver-
bindung /ch/ in Fremdwértern:

[J]:wie ukr. /ux / [tf] wie ukr. /a / [¢] wie ukr. /xb / [K] wie ukr. /K /
Branche, Chance, | Champion, Charter, | Chemiindustrie, Chaos, Charakter,
Champignon, Checkliste, Chirurg, China, | Charta, Charisma
Charme, Chef, | Chipkarte, Chili chinesisch, (auch  mit  /x»/
Eurocheque, Hierarchie, Technik | mdglich), Chlor,
Chauffeur, Christdemokrat,
Champagner, Chiffre Chronik
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10. Welche Realisierungsvarianten hat die Konsonantenver-
bindung /ch/? Ordnen Sie zu.

Attache,
charakteristisch,
Chaussee,
Cherrytomaten,
Chronologie,

Chauvinist,

blanchieren,

Charité,

chic,

Chamileon
charmant,
checken,
chiffrieren,
Couchgarnitur,

Chancengleichheit,
chaotisch,
Chefredakteur,
Choleriker,
hierarchisch,

Charakteristik,
Chemikalien,
Christstollen,

Kanzlermonarchie,

Machokultur, Orchester, Techno, Technologie, Sketch.

2.6. Realisation vom Ypsilon /y/:

wie dt. /i / (am | wiedt. [i] wie dt. [j] (selten) wie dt. [ai] (sehr
haufigsten) selten)
Arbeitshygiene, City, Handy, Hobby | Yacht (Gfter: Jacht), | Byte

Dynamik, Yen, Yoga (auch

Hypothekarzinsen, Joga) Yuppie

Hypo'these,

Logotyp, psvchlsch
Rhythmus, Symbol,
Symptom, System,
Zyklus

11. Ordnen Sie die Aussprache vom Ypsilon /y/ folgenden
Varianten zu:

fi/ [i] [i]

Agypten, Analysten, anonym, Asyl, Baby, Body, Boykott, Brandy,
Copyright, Cowboy, Currywurst, dynamisch, Dynastie, Erfolgsstory,
Gymnasium, Hyperinflation, Idylle, Kybernetik, kyrillisch, Lyrik,
Mythos, Mystik, Psychoanalyse, Rhythmus, Rowdy, Symmetrie,
Sympathietrdger, Symposium, Syndikat, synchron, synthetisch,
typisch, Tyrannei, Unternehmenstypologie, Zylinder, zynisch.

12. Lesen Sie folgende Sitze. Setzen Sie die richtige
Betonung bei den kursiv gedruckten Wortern. Beachten Sie die
Aussprache der fettgedruckten Laute.

1. Das tragende Prinzip bei Corporate Social Responsibility-
MaBnahmen ist die Freiwilligkeit. 2. Die Fdhigkeit Mitarbeiter zu
motivieren, Effektivitit und Rentabilitit zu maximieren ist fir diese
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Position grundlegend. 3. Unsere Programmierer arbeiten in kleinen
Teams ohne starke Hierarchien. 4. Gewinnmaximierung, bei der der
Unternehmer nur an seine Profite denkt und ethische und soziale
Prinzipien aufler Acht ldsst, kann nicht zentrale Zielsetzung der
Unternehmungen sein. 5. Viele multinationale Unternehmen
iibertrugen am Anfang der Internationalisierung ihre Personalpolitik
auf alle auslindischen Niederlassungen. 6. Zeitarbeit ist zu einem
wichtigen Faktor in der Wirtschaft geworden. 7. Deutsche Manager
haben ein iiberwiegend positives Bild von Gewerkschaften. 8. Der
Versuch einer Radikalmethode zum Ausgleich der Zahlungsbilanz ist,
den Wechselkurs frei schwanken zu lassen. 9. Fiir Giiterimporte und
Kapitalexporte werden Devisen benétigt. 10. Von zunehmender
Bedeutung sind Kreditkartensysteme. 11. Die Einlosungsgarantie auf
dem Scheck kann nur von der Landeszentralbank gegeben werden.
12. Ich habe mein Girokonto bei der Deutschen Bank in Liibeck. 13.
Worin besteht das Bezugsrecht der Aktiondre? 14. Bei Présenzborsen
sind die Héandler personlich am gleichen Ort, dem Parkett, anwesend.
15. Sein Erfolg fiihrte zur Erdffnung weiterer spanischer Restaurants
durch Konkurrenten, sodass sein Umsatz bald stagnierte. 16. Die
traditionsreiche Uhrenfabrik Junghaus setzt auf neue Technologien.
17. Mit dem Begriff «Hypothek» bezeichnet man das Pfandrecht an
einem Grundstiick zur Sicherung einer Forderung. 18. Als absolute
Optionsprdmie bezeichnet man die Differenz zwischen dem aktuellen
Borsenkurs und dem Preis, den man fir eine Aktie iiber den
Optionsschein bezahlen miisste. 19. Leasing ist fiir rasch
expandierende kleinere und mittlere Unternehmen oft die einzig echte
Finanzierungsalternative. ~ 20.  Unternehmungsstrategien —konnen
grundsitzlich in Uberlebensstrategien und in Wachstumsstrategien
unterteilt werden. 21. Die nominelle Gehaltserhohung von 3 Prozent
wird durch die Inflation ausgeglichen. 22. In den ersten Jahren des
Einsatzes der [Informationstechnik in Unternehmungen stand die
Rationalisierung der  Abldufe 1im Vordergrund. 23. Das
Projektportfolio fasst die laufenden und geplanten Projekte einer
Unternehmung zusammen. 24. Die Begriffe «Okonomie» und
«Okologie» gehen beide auf das griechische Wort «oikos» zuriick,
welches mit «Haus» bzw. «Haushalt» iibersetzt werden kann. In der
Okonomie wird der Wirtschaftshaushalt, in der Okologie der
Naturhaushalt betrachtet.
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Kapitel 8: Anreden im Deutschen

l. Allgemeines

Prof. Dreyer

Dr. Meier

©

O

@

@ Graf Irschau
@

o

von Schmidt
KLINGEL o

Die Anrede ist die Bezeichnung, mit der
man eine Person oder Personengruppe anredet,
das heif3t liber die Sprache sozialen Kontakt zu
ihr herstellt und aufrechterhalt.

Fiir die Anrede werden verwendet:

e Name, also gegebener Name (Vorname,
Rufname, Taufname, Milchname  und
dergleichen) und Familienname: Christina,
Jiirgen, Ulli, Doring, Steilmann,

e Namenszusatz wie ein  Berufstitel:
Direktor, Doktor, Staatssekretdir;

e Bezeichnung der Personenkategorie wie Herr, Frau, Dame;
e an Stelle der Namen Pronomen der 2. Person Singular (du), der
2. Person Plural (ihr), die Hoflichkeitsform Sie (Singular und

Plural);

e Ausdriicke der Wertschédtzung, beispielsweise Adjektive wie

gnddig («gnddige Frauy), geehrt («sehr gechrter Herry);,

e Bezeichnungen der Beziehung zwischen Anredendem und

Angeredetem, beispielsweise Kamerad, Genosse, Bruder.

Diese Bestandteile der Anrede werden allein oder in
Kombinationen verwendet.

Die Anredeform ist verschieden nach geographischem Gebiet,
nach Alter und gesellschaftlicher Stellung der angeredeten Person,
nach gesellschaftlicher Beziehung des Anredenden zum Angeredeten,
nach der augenblicklichen Situation, beispielsweise in intimem Dialog
oder in formlicher Offentlichkeit, und nach der Form der
Kommunikation, ob miindlich oder schriftlich.

Sollte eine unbekannte Person angesprochen werden, kann ein
Ansprechen ohne Anredeform verwendet werden: Entschuldigen Sie,
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..., Verzeihung,...; Einen Augenblick, bitte! Kann ich Ihnen helfen?
Hallo! He!
(Nach: http://de.wikipedia.org/wiki/Anrede)

1. Beantworten Sie die folgenden Fragen.

1. Was ist eine Anrede? 2. Welche Worter konnen in einer Anrede
verwendet werden? 3. Wovon hdngt die Anredeform ab? 4. Wie
werden unbekannte Personen angesprochen? 5. Wie reden Sie IThre
Kommilitonen an? 6. Wie wenden Sie sich an Thre Dozenten?

Il. Formelle und informelle Anrede

Die Verwendung formeller bzw. informeller Anrede ist ein
komplexes kulturelles Phanomen. Grundsétzlich gilt:

Informelle Anrede «du» (Sg.) / «ihr» (PL.):

—in der Familie und in der gesamten Verwandtschaft

—unter jungen Leuten (Jugendliche, junge Erwachsene)

—unter Angehorigen derselben sozialen Gruppe: Studenten,
Arbeiter, Personen aus demselben Dorf, Schulkameraden (aber nicht
in hohen sozialen Gruppen: Manager, Politiker, Arzte, Juristen)

—(meist) in festen Gruppen mit (halb)privatem Charakter z. B. im
Sportverein

Formelle Anrede «Sie» (Sg., PL):

—alle Personen, die man nicht kennt (Fremde, Unbekannte)

—alle Personen, mit denen man nicht ausdriicklich die informelle
Anrede vereinbart hat.

(Quelle:http://www.deutschegrammatik20.de/verbformen/
die-formen-des-verbs-einfuehrung/formelle-und-informelle-anrede/)

2.1. Welche Anredeform verwenden Sie, wenn Sie mit den
folgenden Personen sprechen?

— Thre Mutter, der Vater Ihres Freundes, Ihre GroBmutter, Thre
Kommilitonen, Thr Dekan, ein unbekannter Mann Ihres Alters, die
Frau am Schalter einer U-Bahn-Station, ein Student des hoéheren
Studienjahres, Thr Freund.

2.2. Gibt es Unterschiede im Vergleich zu den obigen

Erlauterungen? Wenn ja, wodurch sind diese Unterschiede
bedingt?
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Ill. Business-Knigge': Die richtige Anrede

In den meisten Fillen lautet die korrekte formelle Anrede:
Gruf3, Herr/Frau Nachname. Tiickisch wird die Sache erst, wenn
Adelstitel oder akademische Grade hinzukommen, diese sollten auf
jeden Fall genannt werden. Der Adelstitel ist zudem Bestandteil
des Namens.

Den anderen beim Namen nennen

Jeder hort gerne seinen Namen, aber nur wenn er auch korrekt
ausgesprochen wird. Den Namen wiederholt falsch auszusprechen
oder ihn zu verwechseln, wirkt sehr unhoflich. Doch ist es nicht
immer die leichteste Ubung, sich die Namen seiner
Geschiftspartner auf Anhieb zu merken. Das Nachfragen beim
Erstkontakt ist kein Verbrechen. Fragen Sie aber bitte nicht drei
Mal nach. Auch das wire unhoflich. Nennen Sie Ihren
Gespriachspartner im Laufe Threr Unterhaltung ab und zu beim
Namen oder verabschieden Sie sich mit der Nennung seines
Namens. Ubertreiben Sie dabei aber nicht.

Anrede bei Titeln und Adelstiteln
Bei Adelstiteln

Treffen Sie auf einen Gesprichspartner, der einen Adelstitel hat,
wird dieser in der Anrede mit genannt. Die einfachste Variante ist,
wenn es sich um das bloBe «von» handelt. Dann heillt es «Guten
Abend, Herr von Miinchhausen». Wissen Sie, dass Thr Gegeniiber
Baron bzw. Freiherr ist oder einen Grafentitel tragt, sprechen Sie ihn
mit: «Guten Abend, Graf Schonbergy an. Das kleine Wortchen «vony
fallt bei dieser Anrede weg. Sobald ein Graf oder Baron vor Thnen
steht, entfillt die Anrede mit Herr/Frau. Herr Graf oder Frau Gridfin
sagten frither nur die Angestellten und driickten damit ihre
Untertdnigkeit aus. Bei einem Geschiftskontakt gibt es diese
Differenzierung nicht, sondern man steht auf der gleichen Stufe.
Einen Adelstitel allerdings diirfen Sie bei der Anrede erst weglassen,
wenn er Thnen vom Triger erlassen wird. Gleiches gilt auch fiir

' der Knigge, — [s], — [nach der Sammlung von Verhaltensregeln fiir den tiglichen
Gebrauch «Uber den Umgang mit Menschen» des deutschen Schriftstellers A.Freiherr von
Knigge (1752—1796)]: Buch mit Verhaltensregeln in einem bestimmten Bereich: ein Knigge
fiir Studenten, Wohnungssuchende. (Duden)
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akademische Grade. Wenn ein dritter Gesprachspartner Ihren adeligen
Geschiftskollegen ohne Titel anspricht, kommen Sie also nicht auf die
Idee, es thm gleich zu tun. Sie wissen nicht, wie sich die beiden
beziiglich der Ansprache geeinigt haben.

Bei akademischen Graden

Bei akademischen Graden wird in der Anrede immer nur der
hochste Titel genannt. Wird Thnen ein Professor Dr. Huber vorgestellt,
sprechen Sie ihn mit «Guten Tag, Herr Professor Hubery» an. Auf der
Adresse eines Briefumschlages sollten Sie aber alle Titel
hinschreiben. Haben Sie einen Gesprichspartner, der Dr. Dr. h.c.
Caesar heifit, sprechen Sie ihn bei der Anrede nur mit einem
Doktortitel an.

Bei der Anrede von Frauen steht es dem Absender anheim,
diese mit «Frau Professor» anzureden oder mit «Frau
Professoriny. Etwas géngiger ist die erste Variante in der Anrede,
die zweite in anderen Dokumenten aller Art, z. B. Einladungen. In
Deutschland ist die Amtsbezeichnung eines weiblichen Professors
«Professoriny, da Frauen Amtsbezeichnungen in der weiblichen
Form fiihren miissen.

Verwirrung kann aufkommen, wenn jemand sowohl
akademische als auch adelige Titel hat. Beide Titel werden bei der
Anrede genannt. Dabei gilt folgende Reihenfolge: akademischer
Grad, Adelstitel, Nachname (z. B. Guten Tag, Dr. Graf Edelmann).
In naher Zukunft werden weitere Titel wie Bachelor und Master in
Europa iiblich sein. Sie werden aber ebenso wenig wie der Diplom-
Ingenieur oder Diplom-Betriebswirt bei der BegriiBung oder
Anrede mit genannt.

Doppelnamen

Beispiel: Ihre Kollegin hat geheiratet und Sie haben erfahren, dass
sie sich fiir einen Doppelnamen entschieden hat. Trotzdem meldet sie
sich immer noch ausschliefslich mit IThrem Geburtsnamen am Telefon.
Wie sollen Sie sie denn nun ansprechen?

Sprechen Sie Ihre Kollegin ab dem Zeitpunkt, ab dem Sie wissen,
dass sie einen Doppelnamen hat, mit diesem an. Hier gilt dieselbe
Regel wie bei den Titeln: Sollte Thre Kollegin Thnen ihren neuen
Zweitnamen erlassen, dirfen Sie sie wieder mit dem «alten» Namen
ansprechen.

(Nach Quittschau A., Tabernig Ch.
Business-Knigge. Die 100 wichtigsten Benimmregeln)
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3.1. Fiillen Sie anhand der obigen Erlduterungen die folgende
Tabelle aus.

Den anderen beim Namen nennen

korrekt unkorrekt

— den Namen richtig aussprechen — den Namen falsch aussprechen

Anrede bei Adelstitteln

korrekt unkorrekt
— den Adelstitel mit nennen (Guten — den Adelstitel weglassen (Guten

Morgen, Herr von Fellenberg) Morgen, Herr Fellenberg)

Anrede bei akademischen Graden

korrekt unkorrekt

Anrede bei Doppelnamen

korrekt unkorrekt

3.2. Formulieren Sie anhand lhrer Notitzen einige wichtige
Merksatze.

Beispiel: Der Adelstitel muss immer mit genannt werden. / Man
muss immer den Adelstitel mit nennen.

IV. Anreden in der Geschaftskommunikation

4.1. Geschaftskorrespondenz
4.1.1. Anrede- und Schlussformeln im E-Mail- und Briefverkehr

4.1.1.1. Anredeformeln

Kommentar

formell: e «Sehr geehrter Herr Miiller» | Sehr formell; bei
Geschiftspartnern, die man
bereits kennt, konnte es
etwas zu distanziert klingen.
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Saxinuenns mao..

Kommentar

«Guten Tag, Herr Miiller»
«Grif} Gott, Herr Miiller»
e «Hallo, Herr Miiller»

unverbindlich: . (Erst) zu empfehlen, wenn
man den Geschiftspartner

bereits kennt.

personlich: o «Lieber Herr Miiller» Bei Geschiéftspartnern, die
man nicht kennt oder nicht
gut kennt, konnte diese
Anrede zu intim sein.
sehr vertraut: e «Hallo, (lieber) Klaus» Anrede vor allem im néheren
Kollegenkreis.
flir geschiéftliche |® «Hi» / «Hey»
Korrespondenz o «SgH (Abkiirzung fiir «Sehr
ungeeignet: geehrter Herry)
e «SgF»  (Abkiirzung  fiir
«Sehr geehrte Frauy)

— Anrede bei mehreren Empfingern

In der Anrede sollten die Familiennamen beider Ehegatten bzw.
Lebenspartner geschrieben werden.

— Anrede bei Personen mit akademischen Graden

Inhaber akademischer Grade werden in Anschrift und Anrede mit
dem ihnen verlichenen Grad genannt; z.B. «Doktor/Doktoriny,
«Professor/Professoriny.

— Anrede bei Amtstrigern

In der schriftlichen Anrede ist das Amt nicht ndher zu
spezifizieren; der Bundesminister des Innern wird z.B. als «Herr
Bundesminister / Herr Minister» angeredet.

4.1.1.2. Schlussformeln

Kommentar

Standardformeln:

o «Mit freundlichen Griilen»
o «Mit freundlichem Gruf3»
o «Hochachtungsvoll»

Empfiehlt sich, wenn man
den Empfianger noch nicht
kennt. Wird z.T. als etwas

steif empfunden.
o «Mit vorziiglicher Hocha- | Gilt als konservativ und
chtung» veraltet, wird aber bei
* «Mit ausgezeichneter | Schreiben an hohe Amtstrager
Hochachtungy durchaus noch verwendet.
Siehe  http://www.protokoll-
inland.de
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Saxinuenns mao..

Kommentar
alternative e «Freundliche Griile aus
Formulierungen: Kolny»
® «Mit sonnigen/
herbstlichen/vorweihnacht-
lichen Griiflen aus Wien»
e «Freundlicher Gru3 nach
Krakau»
e «Es griift Sie freundlich
nach Krakau ...»
e «Ein schones Wochenende
wiinscht Thnen ...»
o «Mit guten Wiinschen fiir
ein entspanntes Wochen-
endey
e «Einen guten Start in die
Woche / Ein angenehmes
Wochenende wiinscht
Thnen ...»
e «Ich wiinsche Thnen einen
guten Start in die Woche»
o «Fiir heute griflit Sie
freundlich ...»
e «<Bis zum 20. Juni in
Konstanz
eher personlich: e «Bis dahin grifit Sie
herzlich(st) ...»
o «Mit herzlichen Griilen
vom Niederrheiny
e «Viele Griile»
o «Bis dahin alles Gute»
vertraut: o «Viele Grii3e»
o «Liebe Griille»
fiir geschiftliche | ® «MfG» (Abkiirzung fiir | Derartige Abkiirzungen
Korrespondenz «Mit freundlichen Griilen) | werden mittlerweile von fast
ungeeignet: e «LG» (Abkiirzung fiir | allen Empfingern als negativ
«Liebe Griile») empfunden, unabhéngig
o «Ciao» davon, ob es sich um
o «Tschiiss» privaten oder beruflichen
* «Bye, bye» Schriftverkehr handelt.

Bei der Schlussformel sollte man darauf achten, dass sie mit einer

Zeile Abstand

zum Ubrigen Text

geschrieben wird. Der

vorangegangene Text sollte mit einem Punkt beendet worden sein.
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4. Offiziell oder personlich? Ordnen Sie richtig zu, fiillen Sie
die Tabelle aus!

Lieber Stefan * Viele GriiBe ¢ Mit freundlichen Griilen * Sehr
geehrter Herr Késtner ¢ Herzliche Griile » Sehr geehrte Frau Biegler ¢
Beste Griile * Liebe Studierende ¢ Freundliche Griile ¢ Liebe
Kolleginnen und Kollegen ¢ Liebe Griile « Hallo, Susi ¢ Sehr geehrte
Damen und Herren ¢ Lieber Freund « Hochachtungsvoll « Alles Liebe

offiziell persdnlich

Anreden

Gruliformeln

5. Anrede und GruBformel eines Briefes (oder einer Mail)
zeigen, wie Schreiber und Empfanger zueinander stehen, welche
Beziehung sie haben. Es gibt formelle Anreden (besonders
hoflich), freundliche und vertraute, herzliche Anreden und
natiirlich auch die passenden GriiBe am Ende des Briefes.
Welche Anrede passt zu welcher GruBformel? Ordnen Sie zu!
(Es kdnnen mehrere GruRformeln zu den Anreden passen.)

1. Mein Schnuffelchen a) Mit vorziiglicher Hochachtung
2. Sehr geehrte Damen und Herren b) Mit freundlichen Griilen

3. Hallo Alex ¢) Tschiiss

4. Maria, mein Liebling d) Hochachtungsvoll

5. Liebster Robert e¢) GruB3 und Kuss

6. Sehr geehrte Frau Miiller f) In Liebe

7. Verehrter Herr Professor g) Mit bestem Gruf3

8. Liebe Frau Schmidt h) Tausend Kiisse

9. Liebe Steffi und lieber Tom i) Herzlichst

10. Robert, alter Freund j) Herzliche Griifle

(Quelle: Deut(sch)lich— Deutsch lernen macht Spaf3!
Das Blog des Sprachzentrums TANDEM Gottingen, 20.09.2010)

6. Wenden Sie sich an die folgenden Zuhorer:
1. an die Teilnehmer einer Konferenz; 2. an die Mitglieder der

staatlichen Priifungskommission und an alle Anwesenden bei der
Diplomverteidigung; 3. an Studenten bei einer Seminargruppenversam-
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mlung; 4. an die Vetreter einer Firma bei einem diplomatischen
Empfang; 5. an Thren wissenschaftlichen Betreuer.

7. Bestimmen Sie, zu welchen Anreden folgende
Abschiedsformeln gehoéren:

Hochachtungsvoll; Mit freundlichem Gruf3; Bis dahin alles Gute;
Liebe Griifle; Tschiis; Beste Griifle; Freundliche Griie aus Stuttgart;
Mit besten Empfehlungen.

8. Wenden Sie sich mit der Bitte, Sie anzurufen:

1. an IThre Freundin; 2. an einen Fachberater; 3. an einen alten
Bekannten IThrer Eltern; 4. an die Sekretdrin im Dekanat; 5. an die
Marketingassistentin in Ihrer Firma; 6. an Thren potentiellen Kunden;
7. an Thren Bekannten, einen Gleichaltrigen.

9. Wahlen Sie die Anreden, zu denen folgende Antworten
passen:

I. ... ... ... — Was kann ich fiir Sie tun? 2. ... ... ... — Was
mdchten Sie gerne wissen? 3. ... ... ... — Ja, gerne. 4. ... ... ... —
Kann ich Thnen irgenwie behilflich sein?

4.1.2. Anrede und Schlussformel gemar DIN 5008
4.1.2.1. Die Anrede

Position:

Die Anrede beginnt nach zwei Leerzeilen unter dem Wortlaut des
Betreffs mit einem Abstand von 24,1 mm von der linken Blattkante.
Hinter der Anrede wird ein Komma gesetzt, danach folgt eine Leerzeile.

Anredeformeln:
» In der geschiftlichen Korrespondenz ist die geldufige Anrede:

«Sehr geehrter Herr ... / «Sehr geehrte Frau ... »

In einigen Branchen haben sich auch die informelleren Anredeformeln
eingebiirgert, sofern bereits ein Gesprichskontakt besteht.

«Guten Tag, Herr / Frau ..» / Gril Gott, Herr / Frau..» (nur in
Stiddeutschland)

«Hallo Herr / Frau...

«Lieber Herr Miiller» (nur wenn eine engere personliche Beziehung
besteht.)
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» Wenn Personengruppen angeschrieben werden, gibt es folgende
Moglichkeiten:

A: «Sehr geehrte Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter» / «Liebe Kollegen und
Kolleginnen»

B: «Sehr geehrte Frau ...,»
«Sehr geehrte Frau ...,»

» Personen mit einem akademischen Grad werden in der
schriftlichen Anrede mit dem ausgeschriebenen Grad
angesprochen. (In der Anschrift wird der Grad abgekiirzt
geschrieben):

«Sehr geehrter Herr / geehrte Frau Professor/in Meier,»

> Ist bei der Korrespondenz mit Behorden und Amtern der
Ansprechpartner nicht bekannt, verwendet man die Formel:

«Sehr geehrte Damen und Herren,»

» Bei Amtstragern erfolgt die Anrede mit dem Titel, wobei der
Titel nicht genauer spezifiziert wird. Bei einigen Titeln wird nur
die ménnliche Form verwendet, auch wenn der Amtstriger
weiblich ist:

«Sehr geehrte Frau Bundesministerin,» / «Sehr geehrter Herr Landrat,»

4.1.2.2. Die Schlussformel

Position

Der Schlussgrufl wird vom Text durch eine Leerzeile abgesetzt.
Er beginnt auf der Hohe der Fluchtlinie (24,1 mm vom linken
Blattrand).

» Standardformulierungen im geschéftlichen Bereich sind:

«Mit freundlichen Griilen», «Mit freundlichem Grufl», «Freundliche
GriiB3e»

» Bei Schreiben an hohe Amtstriger werden immer noch die
folgenden in der normalen Geschiftskorrespondenz als
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konservativ und veraltet geltenden Formulierungen verwendet
(siche: http//:www.protokoll-inland.de):

«Hochachtungsvoll» / «Mit vorziiglicher Hochachtung» / «Mit
ausgezeichneter Hochachtungy

(Quelle: Institut fiir Internationale Kommunikation Diisseldorf/
Udo Tellmann: http://www.iik-duesseldorf.de

9. Sie schreiben an die folgenden Personen, wahlen Sie
passende Anreden und Schlussformeln.

1. Rektor Threr Universitdt, 2. Bildungsminister der Ukraine, 3.
Prof. Dr. Friedrich Heinemann, 4. Personalleiter der Firma Rehau, 5.
Leiter des DAAD-Informationszentrums in Kiew, 6. Finanzdirektor
einer Firma, den Sie sehr gut kennen, 7. Leiterin der
Auslandsabteilung der Universitit Konstanz, 8. Dr. Brigitte Helfrich.

4.2. «Du» oder «Sie»?

Das Siezen ist historisch betrachtet ein eher junger Brauch. Im
Friihmittelalter (um 500 n. Chr.) war das Du die gingige Anredeform.
Erst vier Jahrhunderte spdter wurde das Ihr fiir hochrangige
Personen eingefiihrt. Unser heutiges Sie hat sich erst im 19.
Jahrhundert entwickelt und damit sind auch unsere heutigen Anreden
im alltiglichen Leben entstanden.

Die Deutschen sind in der Anrede sehr formlich. In fast allen
anderen europdischen Lédndern wird sich im privaten wie
geschiftlichen Umfeld geduzt. Diese Anredeform scheint sich in
Deutschland nicht durchzusetzen. In einer RTL-Umfrage im Januar
2007 sprachen sich 80 % der Befragten gegen eine Einfiihrung des
allgemeinen Duzens aus.

Das Du anbieten

Wer darf im Berufsleben das Du anbieten? Hier gilt die Regel: Der
Ranghoéhere darf entscheiden, wem er wann das «Du» anbieten
mochte. Fiir ein «Duy» reicht ein Handeschlag oder die Ubereinkuntt,
sich ab jetzt zu duzen, indem man seinen Vornamen nennt.

Es ist nicht immer ganz einfach festzustellen, wie ernst das Duz-
Angebot gemeint ist. Gerade zur Weihnachtszeit oder bei anderen
Firmenveranstaltungen werden solche Angebote zur fortgeschrittenen
Stunde ausgesprochen. Im Zweifelsfall kehren Sie hinterher einfach
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zum Ublichen Sie zuriick. Sie sind immer auf der sicheren Seite, nach
einem feucht-frohlichen Abend beim Sie zu bleiben. Der Ranghdhere
wird Thnen schon ein Zeichen geben, dass er das Du ernst gemeint hat.

Heute diirfen sowohl Minner als auch Frauen das Du anbieten.
Wer wem das Du anbietet, hiingt von der Rangordnung ab, ist keine
vorhanden, ist das Alter ausschlaggebend: Der Altere bietet dem
Jingeren das Du an. Sind Mann und Frau ungefahr gleich alt, sollte
die Frau das Du anbieten.

Das Du ablehnen

Ein Du darf abgelehnt werden. Tun Sie dies aber auf eine freundliche
Art und Weise und rechnen Sie damit, dass Thnen dieses Angebot kein
zweites Mal gemacht wird. Beispiel: «Vielen Dank fiir Ihr nettes
Angebot. Ich halte es allerdings im Geschdftsleben so, dass ich mich mit
meinen Kunden/Lieferanten/Kollegen nicht duze. Ich fiihle mich aber
sehr geehrt, dass Sie mir so ein Vertrauen aussprechen.»

Das Du in Firmen

Einige Firmen in Deutschland versuchen, die Duzkultur von heute
auf morgen einzufiihren, was bei einigen Mitarbeitern auf Unbehagen
trifft oder zumindest sehr ungewohnt ist. Andere Firmen einigen sich
darauf, sich untereinander mit Vornamen und Sie anzusprechen, diese
Variante scheint oft groferen Anklang zu finden.

Sie bietet sich besonders fiir Firmen mit Kontakten im
anglophonen  Sprachraum an. Gerade in  Situation mit
englischsprachigen Kunden kann es in Besprechungen befremdlich
wirken, wenn Sie [hre Kunden beim Vornamen nennen, [hren eigenen
Kollegen aber mit Nachnamen ansprechen. Wenn in einer Firma die
Variante Vorname und Sie nicht uiblich ist, sollte man sich mit seinen
Kollegen wenigstens vor Meetings absprechen, an denen
englischsprachige Kunden teilnehmen, und sich darauf einigen, sich
im Englischen mit Vornamen anzusprechen.

Eine dhnliche Situation gibt es bei Besprechungen mit deutschen
Teilnehmern. Duzen Sie einen lhrer Mitarbeiter, miissen Sie diese
Tatsachen vor Thren Kunden nicht verheimlichen. In der direkten
Ansprache reden Sie den Kollegen mit Vornamen an, sprechen Sie
iber ihn, verwenden Sie seinen Nachnamen. Sie konnen sich
selbstverstindlich auch darauf einigen sich in Besprechungen auch
unter Kollegen zu siezen.

(Quelle: Quittschau A., Tabernig Ch. Business-Knigge.
Die 100 wichtigsten Benimmregeln)
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10. Welche Aussagen sind richtig? Korrigieren Sie die
falschen Aussagen.

richtig falsch

1 Das Sie ist seit vielen Jahrhunderten eine géngige
" | Anredeform.

Das Duzen hat sich in der geschiftlichen
2. | Kommunikation in Deutschland =ziemlich schnell
durchgesetzt.

Die Rangordnung spielt keine Rolle bei der
3. | Entscheidung seinem Gesprachspartner das Du
anzubieten.

4 Das Geschlecht der Kommunikatuionspartner spielt
" | keine Rolle beim Duz-Angebot.

Die Duz-Angebote wihrend verschidener «feucht-
5. | frohlicher» Firmenveranstaltungen sind besonders ernst
zu nehmen.

6 Wenn Sie das Duz-Angebot ablehmen, bekommen Sie
" | es kein zweites Mal.

7 Die Verbindung des Vornamens mit dem Sie setzt sich
" | in den deutschen Firmen kaum durch.

Englischsprachige Kunden haben keine Probleme
8. | damit, wenn Sie sie beim Namen nennen und Ihre
Kollegen mit Nachnamen ansprechen.

11. Welche Anrede wird in den folgenden Situationen
verwendet? Warum? Sprechen Sie iiber lhre Uberlegungen bei
der Entscheidung fiir das Du/Sie.

duzen siezen
1. | Angestellte bei einer Versicherung unter sich
2. | Vorstandsmitglieder eines Industrieunternehmens
3. | Arbeiter in einer Autowerkstatt unter sich
4. | IKEA-Mitarbeiter in Deutschland
5. | Leiter der Personalabteilung/Bewerber fiir einen neuen
Job
6. | Junge Leute in ihrer kleinen, eigenen Computerfirma
7. | Professor/Student
8. | Empfang zum 60. Geburtstag des Chefs
9. | Verkdufer/Kunde im Kauthaus
10. | Betriebsfeier in einer Bank
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12. Wie verhalten sich Ukrainer und Deutsche in den
folgenden Situationen?

1. Wie wird das Problem des Duzens und Siezens gehandhabt?
Beachten sie dabei Alter, Geschlecht, Status und Rang. 2. Welche
Anredeformen werden je nach Bekanntheitsgrad gebraucht? 3. Welche
Anredeformen werden in Briefen benutzt? Beachten sie dabei Alter,
Geschlecht, Status und Rang. 4. Wann werden akademische oder andere
Titel benutzt? 5. Gibt es geschlechterspezifisch unterschiedliche
Anredeformen im Deutschen? Vergleichen Sie mit Threr Kultur.

V. Landeskundliches: Andere Lander, andere Sitten

5.1. Deutschland

FRAULEIN — ZAHLEN BITTE!
(Die Geschichte einer Anrede)

Fraulein — gelegentlich hort man die Anrede immer noch, obwohl
sie eigentlich schon lange einer vergangenen Zeit angehdrt. Im spéten
19. Jahrhundert war das Wort eine Anrede fiir alle Frauen, die
arbeiten gingen — in dieser Zeit war weibliche Berufstétigkeit
namlich nur in der Zeit vor der Ehe erlaubt. Verkduferinnen,
Kellnerinnen und auch Lehrerinnen hatten grundsétzlich als
«Fraulein» zu gelten. Zwischen 1880 und 1919 existierte in
Deutschland sogar ein «Lehrerinnenzdlibaty, das die Ledigkeit der
Fachkraft zwingend festschrieb; in der Schweiz galt eine @hnliche
Verfiigung von 1912 bis immerhin 1962. Kein Wunder also, wenn die
Lehrerin selbst im fortgeschrittenen Alter als «Fréulein» angeredet
wurde — der Definition nach war sie eins.

Doch der Fortschritt lieB sich nicht aufhalten. Spatestens ab 1951
konnten Lehrerinnen in Deutschland berufstétig sein und gleichzeitig
eine Familie griinden — obwohl das BGB bis 1957 dem Ehemann die
Moglichkeit einrdumte, der werten Gattin die Arbeit zu untersagen.
Auch die Bezeichnung «Friulein» wurde weniger strikt angewendet.
Schon wiéhrend des Nationalsozialismus hatte es Ausnahmen
gegeben; ab 1955 war es jedem «Fraulein» grundsitzlich moglich,
sich «im amtlichen Verkehr» als «Frau» anreden zu lassen. Lediglich
in der DDR nahm man es mit dem Zeitgeist nicht so genau, dort war
die Anrede bis 1989 iiblich. Im Westen verschwand der Begriff 1972
auf Anordnung von behordlicher Seite in der Mottenkiste der
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Geschichte. Seitdem wird behdrdlicherseits das Fraulein nur noch auf
speziellen Wunsch verwendet und ist aus dem Sprachgebrauch
weitgehend verschwunden.

(Nach Kai U. Jiirgens)

5.2. Osterreich

PROTOKOLLGERECHTE ANREDE:
IN OSTERREICH IMMER MIT TITEL

In Deutschland wird heute viel weniger Wert auf die Anrede mit
Titeln gelegt als friiher. Und wenn schon mit Titel, dann nimmt man
es nicht so genau. In Osterreich ist das anders. Da gehdrt der
korrekte Titel zur protokollgerechten Anrede.

Die Inflation an Professorentiteln etwa hat dazu beigetragen, dass
die beamteten Hochschullehrer sich von den auBerplanméfBigen
Professoren und den Honorarprofessoren inzwischen dadurch
abgrenzen, dass sie sich «Universitdtsprofessoren» nennen. Aber
niemand kdme auf die Idee, sie auch als «Herr Universitatsprofessor»
anzureden. Es reicht weiterhin «Herr Professor».

Die Anrede mit dem beruflichen Rang oder der Funktion ist nur noch
beim Militdr («Herr Hauptmann») und vergleichbaren hierarchisch
gegliederten FEinrichtungen (z.B. Polizei) zwingend. Wiirden Sie
ansonsten in Deutschland einen unteren oder mittleren Rang, etwa einen
Oberinspektor oder Regierungsrat, mit der dazugehorigen Anrede
ansprechen, wire das unpassend, weil unterwiirfig.

Die protokollgerechte Anrede in Osterreich gilt auch
fiir untere oder mittlere Ringe

Nur oberste Funktionstridger werden in Deutschland noch mit ihrer
Funktionsbezeichnung angeredet: «Herr Minister», «Frau Prisidentin»
(das gilt allerdings auch fiir einfache Sitzungsprésidentinnen/-
prisidenten). Niemand kdme in Deutschland auf die Idee, einen
Menschen mit seinem Diplomtitel anzusprechen.

In Osterreich ist das weiterhin anders, dort gehért der Titel immer
noch fiir protokollgerechte Anrede eng zur Person. Und wahrend in
Deutschland lediglich ein M.A. hinter dem Namen Zeugnis davon ablegt,
dass jemand ein Magisterexamen abgelegt hat, ist in Osterreich die
Anrede «Herr Magister» beziechungsweise «Frau Magistra» angebracht.

(Quelle: http://www.experto.de/b2b/kommunikation/
korrespondenz/protokollgerechte-anrede-in-oesterreich.html)
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5.3. Frankreich

FEMINISTINNEN GEGEN DIE <kMADEMOISELLE
(Streit iiber traditionelle Anrede in Frankreich)

Sexistisch, iiberholt und diskriminierend: Das verbinden
franzosische Feministinnen mit der Anrede «Mademoiselley (deutsch:
Fraulein). Sie stehe fiir die Ungleichheit von Mann und Frau — und
solle abgeschafft werden.

«Haben Sie sich nie gefragt, warum man einen unverheirateten
Mann nicht Herrlein (Mondamoiseau) nennt?» Mit diesem Slogan
werben die Feministinnen dafiir, die traditionelle «Mademoiselle»
abzuschaffen.

Das Synonym zum deutschen «Fraulein» ist in Frankreich nach
wie vor weit verbreitet. Vor allem Behdrden und Unternehmen sollten
die Unterscheidung zwischen «Madame» (verheiratet) und
«Mademoiselle» (ledig) mit sofortiger Wirkung aufgeben, fordern die
Feministinnen.

Der Titel «Mademoiselle» erinnere an eine Epoche, in der die
Frauen mit der Heirat von der Obrigkeit des Vaters in die Obrigkeit
des Ehemannes iibergeben wurden, schreiben die Feministinnen in
einem Aufruf zu Protestbriefen an Regierungsmitglieder und
Parlamentarier.

In Frankreich ist es bis heute tublich, dass Frauen sich auf
Behorden- oder Unternehmensformularen «outen» miissen. Wer das
Kreuzchen an der falschen Stelle macht, riskiert, dass Vertrige wegen
falscher Angaben fiir ungiiltig erklart werden.

Eine gesetzliche Grundlage fiir die Unterscheidung gibt es
allerdings nicht. «Seit mehr als 40 Jahren werden Verwaltungen mit
Rundschreiben darin erinnert, dass Frauen kein Dokument
vorenthalten werden darf, weil sie den Titel «Madame» gebrauchen
wollen», schimpfen die Feministinnen. Dennoch hitten es viele
Frauen immer noch schwer, ihre Rechte durchzusetzen.

In Deutschland ist der Gebrauch des Wortes «Friulein» auf
Behordenformularen bereits seit 1972 tabu. Damals gab das
Innenministerium die Weisung aus, volljahrige Frauen auch als solche
zu bezeichnen. In Kanada sei der Begriff sogar eine Beleidigung,
merken die Gruppen «Osez le féminisme!» (deutsch: Mut zum
Feminismus) und «Chiennes de garde» (Wachhiindinnen) an.

In  Deutschland  bestehen  allerdings  weit  weniger
Bertlihrungséngste. Seit dem vergangenen Jahr nennt sich eine neue
Zeitschrift selbstbewusst «Frauleiny». Fiir Frauen, die noch Madchen
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sind, heillt es in der Werbung. Und auch in Frankreich freuen sich
manche Frauen, wenn sie «Mademoiselle» genannt werden: Sie sehen

es als Kompliment fiir ihr jugendliches Aussehen.
(Quelle: http://www.heute.de/ZDFheute/
inhalt/9/0,3672,8354601,00.html)

13. Lesen und vergleichen Sie die Texte «Fraulein — zahlen
bitte!» und «Feministinnen gegen die «Mademoiselle». Welche
rechtlichen und psychologischen Aspekte werden im zweiten
Artikel erwahnt? Diskutieren Sie das Problem der Anredeformen
fiir Frauen in verschiedenen Sprachen.

14. Nennen Sie die wichtigsten Unterschiede in den Anreden
mit Titeln zwischen Deutschland und Osterreich. Lesen Sie dazu
den Text «Protokollgerechte Anrede: in Osterreich immer mit
Titel».

15. Kennen Sie deutsche Kosenamen? Versuchen Sie die
Kosenamen Schatzi/ Schatzchen, Liebling, Mauschen, SiiRe,
Dickerchen ins Ukrainische 2zu libersetzen. In welchen
Situationen und von wem werden Kosenamen verwendet?

Unterhaltungslektiire

KNIGGE GESELLSCHAFT SUCHT ANREDE
FUR KELLNERIN

Wer weill schon, wie man eine Kellnerin korrekt, hoflich und
eindeutig herbei ruft? Niemand. Das sagt auch die Deutsche Knigge
Gesellschaft. Deshalb werden jetzt Vorschldge dafiir gesammelt.

Wie spricht man eine Kellnerin korrekt an? «Hallo, Fréaulein» ist
unhoflich, meint die Deutsche Knigge Gesellschaft (DKG). Und
«Frau Oberin»? Auch falsch. Das ist nimlich die Vorsteherin eines
Klosters, also die Abtissin. Jetzt suchen die Benimm-Experten
bundesweit nach der passenden Anrede.

Bisher habe die Knigge-Gesellschaft empfohlen, die Kellnerin mit
dezentem Handzeichen herbeizuwinken, sagte der DKG-Vorsitzende
Hans-Michael Klein am Donnerstag am Sitz der Gesellschaft auf
Schloss Eringerfeld bei Geseke. «Toll! Da winkt sich mancher wund,
viele Kellnerinnen gehen mit dem beriihmten «Tunnelblick» durchs
Restaurant.»
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Mit dieser Namenlosigkeit soll es jetzt vorbei sein, forderte Klein.
Die Deutsche Knigge Gesellschaft ruft darum alle interessierten
Biirger auf, Vorschlédge einzureichen. «Der beste Vorschlag wird dann
Eingang in die modernen Knigge-Regeln finden und damit Geschichte
machen.»

(Quelle: Dpa, 22.04.10)

Losung zu Ubung 5: 1. Mein Schnuffelchen, h; 2. Sehr geehrte Damen
und Herren, b und g; 3. Hallo Alex, c; 4. Maria, mein Liebling, e und h; 5.
Liebster Robert, i und j; 6. Sehr geehrte Frau Miiller, d; 7. Verehrter Herr
Professor, a; 8. Liebe Frau Schmidt g und j; 9. Liebe Steffi und lieber Tom, i
und j; 10. Robert, alter Freund, i und j.
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Kapitel 9: Lander- und Ortsnamen

Ihre Grammatik: Nullartikel bei Linder- und Ortsnamen sowie bei den
Namen der Erdteile

Merken Sie sich: Orts- und Liandernamen sdchlichen Geschlechts sowie die
Namen der Erdteile Afiika, Amerika, Asien, Europa (nicht aber die Antarktis)
stehen ohne Artikel, wenn kein Attribut dabei steht: Wir fahren nach Rothenburg
/ nach England / nach Amerika. Mit Attribut stehen sie mit dem bestimmten
Artikel: das mittelalterliche Rothenburg, das Wien der Kaiserzeit.

Besonderheit: Einige Landernamen haben den bestimmten Artikel:

maskulin feminin Plural

der Libanon die Schweiz die Niederlande
der Sudan die Tiirkei

(der) Irak und alle anderen Namen auf -ei

(der) Iran die Antarktis

(der) Jemen die Ukraine

Léndernamen, die mit politischen Bezeichnungen zusammengesetzt sind,
haben den Artikel des politischen Begriffs:

die Bundesrepublik Deutschland

das Vereinigte Konigreich

die Vereinigten Staaten von Amerika / die USA (= Pl.)

Merken Sie sich: Die Namen der Fliisse, Berge, Seen, Meere, Ozeane,
Wiisten, Téler, Inseln, Gestirne werden mit dem bestimmten Artikel gebraucht:
der Rhein, das Eismeer, die Sahara, der Saturn u.a.

Die Kanarischen Inseln / die Kanaren sind nach den Erzdhlungen meines
Freundes ein wahres Paradies.

1. Mit oder ohne Artikel?

1. Nach dem Ersten Weltkrieg fiel ~ Siidtirol an Italien. 2.
mittelalterliche Tirol wirbt fiir den Fremdenverkehr. 3. In der Tat ist
Rothenburg eine wunderschéne Stadt. 4. Fiir Reisen in
Slowakei bendtigt man einen Reisepass. 5. Ingenieur Kiehl muss
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morgen zu einem Kunden nach Norwegen fliegen. 6. Anfang des
Monats war ich in Vereinigten Staaten. 7. In Osterreich
betrigt die Hochstgeschwindigkeit auf den Autobahnen 130 km/h, in
Schweiz 120 km. Nur in BRD ist die Geschwindigkeit auf

den Autobahnen nicht begrenzt. 8.  Russische Foderation ist
grofite Staat der Erde, aber ~~ Chinaist  Staat mit  meisten
Menschen. 9. Nach Russland ist Kanada _ Staat mit
_ groften Flache.

2. Ergédnzen Sie den bestimmten oder unbestimmten Artikel,
wo es notig ist.

I.  Rheinist  grofite Strom  BRD. 2. Er entspringt in
Schweiz und flieBt durch  Bodensee, zwischen
Schwarzwald und Schweizer Jura. 3. Der Strom durchbricht
Rheinische Schiefergebirge, teilt sich in _ Niederlanden in
ein Delta und miindet in _ Nordsee. 4. An ___ Rhein liegen viele
schone Stadte. 5.  schonste und ilteste Stadt heiit  Koln. 6.
__Kolner Dom ist weltbekannt. Viele Jahrhunderte hat man daran
gebaut. 7. Trotz des alten Doms und vieler Kirchen aus
Mittelalter ist  KoIn von heute sehr modern. 8. Nur _ Karneval
feiert man dort wie friiher.

3. Erganzen Sie den bestimmten Artikel im richtigen Kasus,
aber nur, wo es notwendig ist.

I. ... Rom ist die Hauptstadt von ... Italien. 2. Er liebt ...
Deutschland und kommt jedes Jahr einmal in ... Bundesrepublik. 3. ...
Dresden, ... Stadt des Barocks, liegt in ... Sachsen. 4. ... schone Wien
ist ... Osterreichs Hauptstadt. 5. ... Bern ist die Hauptstadt ... Schweiz,
aber ... Ziirich ist die grofite Stadt des Landes. 6. Die Staatssprache in

. Tschechischen Republik ist Tschechisch. 7. ... Ankara ist die
Hauptstadt ... Tiirkei; ... schone Istanbul ist die groBte Stadt des
Landes. 8. ... GUS (= Gemeinschaft Unabhdngiger Staaten) ist
ungefihr 62-mal grofer als ... Deutschland. 9. ... Mongolei, genauer ...
Mongolische Volksrepublik, liegt zwischen ... Russland und ... China.
10. In ... Nordamerika spricht man Englisch, in ... Kanada auch
Franzosisch, in ... Mittel- und Stidamerika spricht man hauptsichlich
Spanisch, aufler in ... Brasilien; dort spricht man Portugiesisch. 11. In
... Vereinigten Staaten leben 250 Millionen Menschen. 12. In ...
Nordafrika liegen die arabischen Staaten, das Gebiet siidlich davon ist

. sogenannte Schwarzafrika. 13. ... Arktis ist im Gegensatz zu ...
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Antarktis kein Erdteil. 14. Der offizielle Name von ... Holland ist «...
Niederlandey.

4. Verwenden Sie den richtigen Artikel. Begriinden Sie lhre
Wahl.

1. USA sind sein Heimatland. 2. Moskau von heute
kenne ich nicht. 3. Slowakei ist Staat in Mitteleuropa. 4. Er
kennt  heutige Riga gut. 5. “Wolga ist groBBer Fluss in

Russland. 6. Ich fahre morgen nach Deutschland. 7. Er besucht
nédchstes Jahr noch Slowakische Republik. 8. Main ist
verkehrsreicher Strom Europas. 9. ~ Bundesrepublik
Deutschland wurde 1949 gegriindet. 10.  Elsass ist Landschaft
in Ostfrankreich. 11. Residenz des Papstes in Rom ist
Vatikan. 12. tschechische Bier hat viele Freunde. 13. Jetzt sehen
wir __ beriihmte Universitit Berlins. Das ist __ Humboldt-
Universitét. 14. Er hat dreimal _ Aquator tiberquert.

5. Setzen Sie, wenn notig, den Artikel ein. Begriinden Sie lhre
Wahl.

1. Tschechische Republik ist durch  bohmisches Glas
bekannt. 2. Er hat franzosischen Wein angeboten. 3. Fiir dieses
Gericht braucht man __ hollindischen Kise. 4. Prag ist __ Hauptstadt

Tschechischen Republik. 5. Mein Freund war aus __ Tiirkei. 6.
Krim ist eine Halbinsel zwischen Asowschem und Schwarzem Meer.
7. __ Berliner Bér ist __ Wappentier von Berlin. 8. Philippinen
sind _ Inselgruppe und _ Staat in Siidostasien. 9. In __ Mongolei
hat er drei Monate verbracht. 10. Iran grenzt im Norden an
Armenien, Aserbaidschan und Turkmenistan. 11. _ Bretagne ist
L franzosische Halbinsel und Landschaft. 12. Finnen haben im
Endspiel gegen _ groBen Rivalen Schweden in Stockholm gesiegt.
13.  alte Prag hat ihn sehr begeistert. 14.  UNO ist das Kurzwort
fir die Vereinten Nationen. 15. DDR (Deutsche Demokratische
Republik) existierte von 1949 bis 1990. 16. Schweiz mochte ich

einmal im Leben besuchen. 17. Frankreich Napoleons ist

Thema seiner Dissertation. 18.  hohe Norden ist durch strenges
Klima gekennzeichnet. 19. _ Sudan ist ein Staat in Zentralafrika.
20. Die Hauptstadt von Iran / _ TIrans ist Teheran. 21.  Pfalz ist

____ Gebiet in Rheinland-Pfalz.
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6. Setzen Sie, wenn nétig, den Artikel ein. Begriinden Sie lhre
Wahl.

1. Karpaten sind besonders im Winter schon. 2. Prellerstraf3e
liegt nicht weit von hier. 3. Alexanderplatz mit seiner Weltzeituhr
wurde zum Treffpunkt fiir viele Berliner und Touristen. 4. Brocken
ist __ hochste Berg des Harzes. 5. Baikal ist  grofite See in
Stidsibirien. 6. Bosporus ist Meerenge bei Istanbul. 7.
Kodlner Dom ist eine der schonsten Sehenswiirdigkeiten der Stadt. 8.
___Gobi ist _ Wiiste in Innerasien. 9. 8. Mérz ist internationaler
Frauentag, der aber meist nur in _ GUS-Staaten gefeiert wird. 10.
____Bodensee ist  grofite See in Deutschland. 11.  Kyjiw von
heute ist von schon angelegten StraBen und neu gestrichenen Héusern
sowie von seiner Sauberkeit geprigt. 12. Dobrudscha ist
ruminische und bulgarische Landschaft. 13. Das Gebirge und die
Halbinsel in Stidosteuropa heilen  Balkan. Auf Balkan
wurde der 1. Weltkrieg entfesselt. 14. Der norddstliche Teil Chinas
heift  Mandschurei. 15. Der Prédsident besuchte Vereinigten
Arabischen Emirate. 16. Er kannte Deutschland ~ der
Nachkriegszeit. 17. Sahara ist Wiiste in Nordafrika. 18.
Champagne ist “nord-franzosische Landschaft, wo weiBer oder
roter Schaumwein (Champagner) hergestellt wird. 19.
Bundesrepublik Deutschland wird im Nordwesten von __ Nordsee
umspiilt. 20. Dardanellen sind eine Meerenge zwischen Agiis und
Marmarameer. 21. Jemen ist ein Staat im Siiden __ Arabischen
Halbinsel. 22.  Ferne Osten ist ___ Gesamtheit der ostlichen
Gebiete Asiens. 23.  Norddeutsche Tiefebene erstreckt sich sehr
weit. 24. Auf dem Territorium _ einstigen Tschechoslowakei
wurden nach dem Zerfall zwei Staaten gebildet: Tschechien und
__Slowakei. 25.  Irak ist ein vorderasiatischer Staat.

Genitiv der Lindernamen

Ihre Grammatik: Der Singular ohne Artikel

Bei artikellosen Substantiven im Singular gebraucht man statt des
Genitivs oft von + Dativ, besonders wenn sie auf -s oder -z enden: Die
Autobahnen von Los Angeles sind beriihmt.

Sonst wird im Allgemeinen auch bei Eigennamen der Genitiv
gebraucht: Die Strafien Venedigs sind eng. Wir fliegen jetzt iiber die
Wiilder Kanadas.
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7. Uben Sie den Genitiv der LAndernamen

Beispiel: Madrid / Spanien — Madrid ist die Hauptstadt Spaniens.

1. Aden / Jemen 2. Amsterdam / Niederlande 3. Ankara / Tiirkei
4. Beirut / Libanon 5. Bern / Schweiz 6. Canberra / Australien
7. Helsinki / Finnland 8. Khartum / Sudan 9. Lissabon / Portugal
10. Kyjiw / Ukraine 11. London / GroBbritannien 12. Teheran / Iran
13. Tirana / Albanien 14. Ulan Bator / Mongolei 15. Washing-
ton / USA

Dativ der Flussnamen

8. Wo liegen die Stadte?
Beispiel: Koln / Rhein — Kdéln liegt am Rhein.

1. Budapest / Donau 2. Dresden / Elbe 3. Frankfurt / Oder 4.
Heidelberg / Neckar 5. Kairo / Nil 6. New Orleans / Mississippi 7.
Kanpur / Ganges 8. Kasan / Wolga 9. London / Themse 10.
Manaus / Amazonas 11. Paris / Seine 12. Rom / Tiber 13. Rostow
/ Don 14. Kyjiw / Dnipro

9. Gebrauchen Sie die in Klammern stehenden Eigennamen
im Genitiv.

1. Am Ufer (der Nil) hielt der Reisebus an. 2. Der Erzreichtum
(der Ural) ist weltbekannt. 3. Die Bergsteiger haben den Gipfel
(der Elbrus) erreicht. 4. Die Straflen (das heutige Kyjiw) sind sehr
gepflegt. 5. Er interessiert sich fiir die Geschichte (Deutschland).
6. Der Gipfel (der Brocken) funkelte im Abendsonnenschein. 7.
Die Wirtschaft (das heutige Deutschland) ist hoch entwickelt. 8.
In den Schluchten (der Balkan) wurde das Wrack des abgestiirzten
Flugzeuges entdeckt. 9. Er hat viele Stddte (das nordliche
Spanien) bereist. 10. Die Uberquerung (der Atlantik) ist ein
nachhaltiges Ereignis. 11. Im Artikel handelt es sich um die Idee
(ein vereinigtes Europa). 12. Er bewunderte die Schonheit (der
Harz).
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Ihre Grammatik: Bezeichnung der Einwohner von Liindern und Erdteilen

Deklination I Deklination I1

Nominativ— Genitiv Nominativ — Genitiy

der Afghane — des Afghanen der Agypter — des Agypters

der Brite — des Briten der Algerier — des Algeriers

der Bulgare — des Bulgaren der Araber — des Arabers

der Chilene — des Chilenen der Argentinier — des Argentiniers

der Chinese — des Chinesen der Belgier — des Belgiers

der Déne — des Dénen der Brasilianer — des Brasilianers

der Finne — des Finnen der Engliander — des Englénders

der Asiate — des Asiaten der Afrikaner — des Afrikaners
der Amerikaner — des Amerikaners
der Australier — des Australiers
der Europder — des Européers

Merken Sie sich die Ausnahmen:
1. der Israeli — des Israelis — (P1.) die Israelis
der Saudi — des Saudis — (PL.) die Saudis
der Somali — des Somalis — (P1.) die Somalis
der Pakistani — des Pakistanis — (P1.) die Pakistanis
2. der Deutsche wird wie ein Adjektiv dekliniert:
mask.: der Deutsche / ein Deutscher; fem.: die Deutsche / eine Deutsche; Pl.: die
Deutschen / Deutsche

Merken Sie sich:

Abgesehen von den obigen Ausnahmen wird bei Frauen immer die Endung -in
gebraucht, z.B.:

die Polin, die Russin, die Franzdsin (!) etc.

die Spanierin, die Iranerin etc.

die Asiatin, die Européerin etc.

10. Uben Sie — gegebenenfalls im Gruppenwettstreit - nach
folgendem Muster.

1 /4 i 4 V

Polen der Pole des Polen die Polen die Polin
Spanien  der Spanier  des Spaniers die Spanier  die Spanierin
Ukraine

Schweiz

Afvika

Asien

11. Bilden Sie selbststindig 10 Minidialoge nach dem
folgenden Beispiel:

der Grieche — Kennst du einen Griechen?
— Nein, einen Griechen kenne ich leider nicht.
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12. Uben Sie den Dativ.

A: Der Ire singt gern. B: Ja, man sagt vom Iren, dass er gern singt.
Sie konnen Thre Zustimmung verstéirken:

Ja, das stimmt, man sagt vom Iren, ... oder:

Ja, richtig, ...; Ja, da haben Sie / hast du Recht, ...

1. Der Grieche handelt gern. 2. Der Deutsche trinkt gern Bier. 3.
Der Holldnder ist sparsam. 4. Der Japaner ist besonders hoflich. 5.
Der Tiirke ist besonders tapfer. 6. Der Italiener liebt die Musik. 7. Der
Chinese ist besonders fleilig. 8. Der Araber ist ein guter Reiter. 9. Der
Spanier ist stolz. 10. Der Englidnder isst morgens gern, gut und kréftig.
11. Der Ungar ist sehr musikalisch. 12. Der Franzose kocht gern und
gut. 13. Der Osterreicher liebt Mehlspeisen. 14. Der Schweizer
wandert gern. 15. Der Pole tanzt gern und gut.

Ihre Grammatik: Nullartikel bei Nationalitiitsbezeichnungen

Merken Sie sich:

Nach den Verben sein, werden und bleiben steht bei Nationalitdtsbezeichnungen
der Nullartikel: Er ist Spanier. — Sie ist Tiirkin / Osterreicherin / Deutsche. Aber:
Die Schweizer galten als ein wehrhaftes Volk. — Vorhin habe ich die Agypter aus
unserem Hotel getroffen.

13. Erganzen Sie den Artikel im richtigen Kasus, aber nur, wo
es notwendig ist.

1. Juan ist __ Chilene. Er ist zurzeit in Schweiz, um
Tiermedizin zu studieren. 2. Da sind wieder __ Osterreicher, die
wir vorhin im Museum getroffen haben. 3. Seine Mutter war
Franzosin, sein Vater Deutscher aus ehemaligen DDR. 4.

Engléinder Conan Doyle erlangte  Weltruhm mit seinen
Kriminalgeschichten.

14. Geografisches - Bitte ergdanzen Sie!

1. Der Argentinier fragt den nach einem preiswerten
Hotel in seiner Heimatstadt Sofia. 2. Der franzdsische Student bittet
den um ein paar Informationen iiber Beirut. 3. Die
athiopische Studentin aus Koln fragt den eritrdischen aus
Berlin nach seinem Geburtsort. 4. Der Saudi und der Pakistani treffen
sich beim _ und essen Chop Suey (siil-sauer). 5. Cheng redete
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tiber die Identitédtsprobleme des , die weder der Amerikaner
noch der Europier, weder der Australier noch der Afrikaner verstehen
konne. 6. Die Frau des Engldnders geht regelméfig mit dem

aus Helsinki essen.

Kreuzen Sie den Buchstaben des passenden Substantivs an. Von
oben nach unten gelesen ergeben die Buchstaben ein Losungswort.

1. Bulgaren (D) Bulgarin B) Bulgare (Z)
2. Libanese (Y) Libanesen (I) Libanesin (A)
3. Student (W) Studentin (O) Studenten (E)
4. Chinesen (S) China (A) chinesisch (F)
5. Asiatin (K) Asien (V) Asiaten (E)
6. Finnin (T) Finnen (L) Finninnen (S)

Prdipositionen zur Ortsangabe

Merken Sie sich:

nach

Ortsangabe ohne Artikel: .

bei Stiddten, Lidndern, Kontinenten und Himmelsrichtungen. Unsere Uberfahrt
nach England war sehr stiirmisch.

Aber: Wir fahren in die Tiirkei / die Ukraine / die Schweiz.

Die Kompassnadel zeigt immer nach Norden.

Aber: Im Sommer reisen viele Deutsche in den Siiden.

von

Ortsangabe:

Ich bin gerade von Schottland zuriickgekommen. Der Wind weht von Siidwesten.

15.1. Wohin sind Sie gereist? — Beispiel: Ich bin ... gereist.

1. in: die Tiirkei, die Schweiz, der Sudan, die Vereinigten Staaten,
die Niederlande, der Bayerische Wald, das Hessenland, die Antarktis,
die GUS, die Hauptstadt der Schweiz, der Nordteil von Kanada, die
Alpen, das Engadin, das Burgenland, meine Heimatstadt.

2. nach: Kanada, Australien, Osterreich, Agypten, Israel, Kroatien,
Russland, Bolivien, Nigeria, Hessen, Bayern, Bern, Klagenfurt, Sylt,
Helgoland, Sri Lanka

3. auf: die Insel Sylt, die Seychellen und die Malediven (Pl.) (=
Inselgruppe im Indischen Ozean), die Insel Helgoland, der Feldberg,
die Zugspitze, das Matterhorn, der Mont Blanc

4. an: der Rhein, die Elbe, die Ostseekiiste, der Bodensee, die
Donau, der Mississippi, der Amazonas, die Landesgrenze
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15.2. Wie lange sind Sie dort geblieben?

1. Im/In der/den ... binich ... Tage / Wochen geblieben.
2. In Kanada/ ... bin ich ... geblieben.

3. Auf'dem / der / den ... bin ich geblieben.

4. Am Rhein / An der ... bin ich geblieben.

15.3. Uben Sie — wenn méglich in der Gruppe.

Wohin sind Sie gereist? Wie lange sind Sie dort
geblieben?
der Feldberg A: Auf den Feldberg Auf dem Feldberg bin ich

bis zum Vormittag geblieben

Kanada B: Nach Kanada. In Kanada bin ich ...

Der Neusiedler See | C: An den Neusiedler See. | Am Neusiedler See ...

1. Spanien 7. die Vereinigten Staaten 11. Polen

2. die Schweiz 8. die Zugspitze (Deutsch- | 12. GroBbritannien

3. Australien lands hochster Berg) 13. der Urwald

4. Hamburg 9. der Vierwaldstitter See 14. der Aquator

5. meine Heimatstadt | 10. die Atlantikkiiste 15. die Insel Helgoland
6. New York 16. der Bodensee

16. Wohin fahren / steigen Sie?
(Manchmal gibt es mehrere Mdglichkeiten.)

Ich fahre | in 1. Brasilien 6. die Wiiste
nach | 2. Mongolei 7. der Urwald
an 3. Los Angeles 8. der Tunnel
zu 4. ein fernes Land 9. die Oper
5. die Schwarzmeerkiiste | 10. meine Freunde
Ich fliege | in 1. meine Heimatstadt 6. der Nordpol
nach | 2. der Schwarzwald 7. die Turkei
zu 3. das Gebirge 8. Siidamerika
auf 4. Danemark 9. Spanien
5. Tschechien 10. die Krim

17. Jeder hat im Urlaub etwas anderes vor. - Ergdnzen Sie die
Endungen und Préapositionen (auch: ins, zur, zum usw.).

A. fahrt ... Miinchen. B. fliegt ... d__ Insel Helgoland. C. fliegt ...

Kanada. D. geht ... Land (z.B. ... ein Dorf). E. féhrt ... Finnland. F. féhrt
... d_ Schweiz. G. fahrt ... ihr __ Onkel ... Wien. H. reist ... ein
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Freundin ... Osterreich. 1. bleibt ... d  Bundesrepublik und zwar ...
thr __ Eltern. J. lernt Franzosisch ... Nancy. K. geht ... Irland angeln. L.
fliegt ... Brasilien und geht ... d  Urwald. M. fliegt ... Ostasien. N. fahrt
jeden Tag ... Schwimmbad. O. spielt tdglich zwei Stunden FufBball ...
Stadion oder ... d _ FuBlballplatz. P. fahrt ... Wandern ... d _ Berge. Q.
macht eine Klettertour ... d  Alpen. R. geht ... Krankenhaus und ldsst
sich operieren. S. geht ... ein Hotel ... d _ Feldberg ... Schwarzwald. T.
verbringt den Urlaub ... ein_ Bauernhof ... Odenwald.

18.1. Lesen Sie nun den Text «Land und Leute» und notieren
Sie sich 10 oder mehr Wborter zum Thema «Nationalitéits-
bezeichnungeny.

Allen Zweiflern zum Trotz: Es geht nicht um unsere Sprache.

Sie ist so einfach, so logisch, so unkompliziert — und iiber meinen
Freund Marcel Dupont aus Frankreich kann ich nur lachen, wenn er
mir weismachen will, dass irgend etwas in der Beziehung bei uns
nicht stimmt.

Neulich wollte er mir eine Falle stellen. «Wie nennt ihr die
Einwohner von Italien?»

«Natiirlich Italiener», erwiderte ich. «Und von Sizilien?»

«Siziliener», hidtte ich beinahe gesagt, besann mich jedoch im
letzten Moment und verkiindete: «Sizilianer!»

«Dann miisste es auch Italianer heilen», meinte Marcel. «Die von
Kastilien nennt ihr jedenfalls Kastilianery.

«Das schon», bemerkte ich. «Aber die von Indien sind keine
Indianer — das sind wieder andere — und die von Spanien keine
Spanianer».

«Sondern?»

«Spanier», erklérte ich kurz.

Marcel grinste. «Warum sagt ihr dann nicht Italier?» «Weil Italiener
italienischer klingt», gab ich gereizt zur Antwort. «Und Spaniener klingt
nicht spanienischer?» Ich rang die Hiande. «Es heif3it spanisch!» Er sah
mich unbeirrt an. «Und warum nicht italisch?» Tief durchatmen! war
mein nichster Gedanke. Ich legte nachsichtig die Hand auf seine
Schulter. «Was du hier treibst, nennen wir Haarspalterei. In Wirklichkeit
ist unsere Sprache ohne Fehl und Tadel».

«Lass uns noch ein bisschen fachsimpelny, meinte er. «Wie nennt
ihr die Einwohner von Belgien?»

«Belgier».

Er nickte. «Dann wohnen in Bulgarien die Bulganer». «Neiny,
stohnte ich, «das sind Bulgaren. Wir sagen auch nicht Jugoslawier,
sondern Jugoslaweny.
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«Aber Belgen sagt ihr nicht», beharrte er, «das sind auf einmal
Belgier. Warum?» «Warum! Warum!» rief ich aus. «Das ist nun
mal so!»

Er lachelte undurchsichtig. «Drollige Sprache», stellte er fest. «Ein
Einwohner von Polen ist fiir euch ein Pole».

«Allerdingsy.

«Und einer von Schweden ein Schwedey, fiihrte er fort.

«Logisch», bemerkte ich.

«Dann ist einer von Norwegen ein Norwege».

«Nein!» fuhr ich auf. «Das ist ein Norweger!»

Marcel sah mich erstaunt an. «Warum sagt ihr dann nicht Poler
oder Schweder?»

Mir platzte der Kragen. «Solche Winkelziige!» dchzte ich. «Solche
willkiirlichen Beispiele!»

«Machen wir es ganz einfach», sagte Marcel sanft. «Ein
Einwohner von Finnland ist bei euch ein Finne, von Russland ein
Russe — also wohnt in Island ein Isse». )

«Isldnder!» verbesserte ich. «Das ist wie mit Osterreich. Dort
wohnen nidmlich Osterreicher».

«Jetzt verstehe ich», murmelte Marcel. «Dann leben bei uns in
Frankreich die Frankreicher».

«Aber nein!» rief ich aus. «Ihr seid Franzosen!»

«Und in Osterreich sind keine... Osterrosen?» fragte Marcel.

«Osterrosen!» stammelte ich verdchtlich. «So ein Wort gibt es
iiberhaupt nicht. Hochstens Osterrosen. Aber das sind Blumeny.

«Keine Menschen?» raunte Marcel.

Ich fiihlte, wie mir der Boden unter den Fiilen entschwand. Unsere
schone, herrliche, treffsichere Sprache wurde von meinem
franzosischen Freund arg angeschlagen. Meine ganze Kraft musste ich
zusammennehmen.

«Sprechen wir einmal von Zaire», bemerkte Marcel ungeriihrt.
«Wie nennt ihr die dortigen Einwohner?»

«Das sind Zairer», antwortete ich, «oder Zairen...oder Zairaner...»
Mir stand der Schweil} auf der Stirn. «Zairenen», stammelte ich.

«Ich sehe, du weillt es selbst nicht», erkldarte Marcel, «da will ich
nach den Einwohnern von Kenia gar nicht erst fragen.»

«Aber das kannst du!», trumpfte ich auf. «Unsere Sprache ist
schlieBlich logisch. Da in China die Chinesen leben, sind in Kenia
natiirlich Keniesen!»

Marcel lachte aus vollem Halse. «Und in Amerika Amerikesen!»
spottete er. «Oh, eure Sprache! Eure kluge, logische Sprache!» Dann
wurde er vertraulicher: «Euer Rundfunkreporter bei den Olympischen
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Spielen war jedenfalls kliiger. Er hat den Marathonldufer aus Kenia
ganz einwandfrei bezeichnet».

«Hat er Keniaer gesagt», fragte ich.

«Neiny.

«Vielleicht Keniat?»

«Auch nicht.»

Ich blickte hilflos auf Marcel. «Wie dann?»

Mein franzdsischer Freund ldchelte nachsichtig. «Darauf kommst
du niey, erkléarte er.

«Was hat er denn gesagt?», fragte ich gespannt.

«Das Allereinfachste», erwiderte Marcel. «Er sagte nur immer
wieder: der Mann aus Kenia!»

«Aus Kenia», wiederholte ich.

«Und das musste er ziemlich oft sagen», meinte Marcel. «Die
Strecke ist immerhin zweiundvierzig Kilometer langy.

Ich nickte ergriffen.

«Aber jetzt mal zu dir», fuhr er fort. «Wir kennen uns nun schon
dreilig Jahre. Willst du nicht endlich anfangen, Franzdsisch zu
lernen?»

«Ausgeschlossen», erwiderte ich und hob abwehrend beide Hénde.
«Dazu hat eure Sprache viel zu viele Ausnahmen!»

18.2. Formulieren Sie 7—10 Fragen zum Inhalt des Textes und
lassen Sie diese von Ilhren Kommilitonen beantworten.

18.3. Fassen Sie den Inhalt des Textes zusammen.
SCHLUSSEL

Ubung 1: 1. - 2. Das 3. - 4. die 5. - 6. den 7. -; der; der 8. Die; der; -; der;
den 9. -; -; der; der

Ubung 2: 1. Der; der; der 2. der; den; dem; dem 3. das; den; die 4. Am /
an dem 5. Die; -; 6. Der 7. dem; das 8. den

Ubung 4: 1. die 2. - 3. Die; ein 4. einen 5. das 6. - 7. die 8. Der; ein 9.
Die 10. Das; eine 11. Die; der 12. - 13. eine; von; die 14. den

Ubung 5: 1. Die; - 2. - 3. - 4. die; der 5. der 6. Die 7. Der; das 8. Die;
eine; ein 9. der 10. (Der) 11. Die; eine 12. Die; den 13. Das 14. Die 15. Die
16. Die 17. Das; das 18. Der; ein 19. Der 20. des 21. Die; ein

Ubung 6: 1. Die 2. Die 3. Der 4. Der; der 5. Der; der 6. Der; eine 7. Der
8. Die; eine 9. Der 10. Der; der 11. Das; 12. Die; eine 13. der; dem 14. die
15. die 16. das 17. Die; eine 18. Die; eine 19. Die; der 20. Die 21. (Der); der
22. Der; die 23. Die 24. -; die 25. (Der)

163



Ubung 7: 1. des Jemen 2. der Niederlande 3. der Tiirkei 4. des Libanon
5. der Schweiz 6. Australiens 7. Finnlands 8. des Sudan 9. Portugals 10. der
Ukraine 11. GroBbritanniens 12. des Iran 13. Albaniens 14. der Mongolei 15.
der USA

Ubung 8: 1. der Donau 2. an der Elbe 3. an der Oder 4. am Neckar 5. am
Nil 6. am Mississippi 7. am Ganges 8. an der Wolga 9. an der Themse 10.
am Amazonas 11. an der Seine 12. am Tiber 13. am Don 14. am Dnipro

Ubung 9: 1. des Nil(s) 2. des Ural(s) 3. des Elbrus 4. des heutigen
Kyjiw(s) 5. Deutschlands 6. des Brocken(s) 7. des heutigen Deutschland 8.
des Balkan(s) 9. des nordlichen Spanien(s) 10. des Atlantik(s) 11. eines
vereinigten Europa(s) 12. des Harz(es)

Ubung 13: 1. -; der -; 2. die; 3. -; ein; der 4. Der; -

Ubung 14: DIESEL
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Rapﬁe' 15: Mai!-, Gewlcms-
und Mengenangaben

Ihre Grammatik: Der Singular ohne Artikel

Ohne Artikel werden gebraucht:

Substantive nach Maf}-, Gewichts- und Mengenangaben: z.B. ein Kilo Fleisch,
ein halbes Pfund Wurst, ein Stiick Torte, eine Flasche Sekt, ein Becher
Margarine:

Ich kaufe ein Pfund Butter. Er trinkt ein Glas Milch.

Wir besitzen eine groBe Flache Wald. Wir hatten 20 Grad Kalte.

Merken Sie sich:

* Preise, Maf-, Gewichts- und Mengenangaben des ménnlichen und des
sdchlichen Geschlechts (Maskulin / Neutrum) stehen im Singular:

zwei Kilo, zwanzig Cent, drei Pfund, hundert Gramm. Das Verb steht im Singular
oder Plural: Ein Liter kostet 1,10 Euro. Vier Liter kosten 4,40 Euro.

e Aber Mengenangaben des weiblichen Geschlechts (Feminin) stehen im
Plural: drei Schachteln, vier Tafeln, zwei Dosen, funf Flaschen.

1. Ergédnzen Sie die Satze.

1. Er kaufte zwei  (Dose) Cola. 2. Er hat finf  (Glas)
Orangensaft nacheinander getrunken. 3. Wie viel Zucker brauchst du?
— Drei (Stiick) reichen, danke. 4. Wir nehmen vier (Tasse)
Kaffee. 5. Ich habe fiinf  (Bierglas) gekauft. 6. Sie brachte zwei
(Tafel) Schokolade. 7. Haben wir genug  (Glas) fiir die
Party? 8. Kauf bitte zwei (Bund) Radieschen und zwei
(Dutzend) Eier! 9. Wir brauchen noch drei (Fass) Bier. 10.
Jedes der Kinder trank drei  (Glas) Apfelsaft. 11. Das Buch
kostet vierzig (Hrywnja). 12. Ich brauche zwei _ (Liter)
Milch. 13. Sie bekommen auf das Fernsehgerit 10 (Prozent)
Rabatt. 14. 10 (Prozent) von 50 Euro sind fiinf Euro. 15. 95
_____ (Prozent) der Studenten haben alle Priifungen abgelegt. 16.
Diese Zeitschrift kostete frither fiinf ~ (Euro). 17. Ich habe einen
(Zentner) Kartoffeln gekauft, nicht zwei. 18. Er hat zwei
(Sack) gekauft. 19. Von der letzten Ernte sind nur zwei (Sack
Kartoffel) geblieben. 20. Es ist zwolf (Grad) unter Null. 21. Der
LKW war mit dreifig  (Tonne) Kies beladen. 22. Ich mdchte 500
~ (Gramm) Butter. 23. Hier darf man nicht die
Hochstgeschwindigkeitsgrenze von 70  (Stundenkilometer)
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iiberschreiten. 24. Das Packchen wiegt 1 bis 2 (Kilo(gramm). 25.
Ich habe mir zwei (Paar) Schuhe gekautft.

Ihre Grammatik: Der unbestimmte Artikel bei den Maflangaben

Achtung: Sie hat ein Gewicht von 42 Kilogramm. (Nicht: das Gewicht)

Merken Sie sich: Bei Mallangaben steht immer der unbestimmte Artikel vor dem
Substantiv: eine Grofse von, eine Weite von, eine Entfernung von, eine Reichweite
von, eine Schnelligkeit von usw.

* Mit Ausdriicken wie eine gute Viertelstunde, eine gute Woche, ein gutes Jahr
usw. ist etwas mehr als der angegebene Zeitraum gemeint: Die Reparatur Ihres
Fernsehers wird eine gute Woche in Anspruch nehmen, d. h. wird etwa acht bis
zehn Tage dauern.

¢ Das Gleiche gilt bei Gewichts-, Mengen- oder Lingenangaben: ein gutes Pfund
(oder: gut ein Pfund) ist etwas mehr als ein Pfund (= 500g), ein gutes Dutzend (oder
gut ein Dutzend) (= ist etwas mehr als ein Dutzend (= 12 Stiick). Ebenso: ein guter
Kilometer (gut ein Kilometer), ein guter halber Meter (gut ein halber Meter) usw.

2. Bilden Sie Satze nach folgendem Beispiel: Das Auto fihrt
180 km/h. Das Auto hat eine Geschwindigkeit von 180 Kilometern in
der / pro Stunde.

1. Das Zimmer ist 6 m lang und 4 m breit. (die Lénge, die Breite).
2. Der Mann wiegt 75 kg. (das Gewicht). 3. Die Wolken sind 2000 m
hoch. (die Hohe). 4. Der Behilter fasst 200 Liter. (das
Fassungsvermdgen). 5. Das Netz hat 220 Volt. (die Spannung). 6. Das
Mondjahr hat 336 Tage. (die Dauer).

3. Erganzen Sie.

1. (Frau Miiller verlangte ein Kilogramm Rindfleisch. Sie bekam
etwas mehr.) Es war ein Kilo Fleisch.
2. (Herr Miinz hatte einen Doppelzentner Bausand bestellt; er
bekam fast 220 kg.) Es war also ein Doppelzentner Sand.
3. (Von Nixdorf nach Armenhof sind es 5,2 km.) Es sind also
fiinf Kilometer
zu gehen. Man braucht eine Stunde fiir den Weg.

Ihre Grammatik: Mengenangaben im Vergleich

Merken Sie sich: Eine Zahl ist grof3 (gréfer als) oder hoch (héher als) bzw. klein
(kleiner als) oder gering (geringer als): Die Zahl der Frauen ist gréfer als die der
Meiinner (ndmlich als die Zahl der Mdnner). Aber: Es gibt mehr Frauen als Ménner.
Die Zahl der Erfolge ist héher als die der Misserfolge. Aber: Es gibt mehr
Erfolge als Misserfolge.

Achtung: Die Zahl ... ist hoher. (Nicht: mehr) — Es gibt mehr ...
Die Zahl der Frauen ist hdher als die der Mdnner. (Nicht: als die Mdnner)

166



4. Uben Sie nach folgendem Beispiel:

Schiffspassagiere/Matrosen (war niedriger / es gab weniger) Die Zahl der
Schiffspassagiere war niedriger als die der Matrosen. Es gab weniger
Schiffspassagiere als Matrosen.

1. Schiiler/Studenten (ist weit hoher / es gibt viel mehr) 2.
Arbeiter/Angestellte* (ist grofler / es gibt mehr) 3. Motorrdader/Autos
(ist sehr wviel geringer / es gibt sehr viel weniger) 4.
Insekten/Saugetiere (ist viel grofer / es gibt viel mehr) 5.
Tote**/Vermisste** (war hoher / es gab mehr) 6. Erdbeben in
Deutschland/Erdbeben in Italien (ist viel geringer / es gibt viel
weniger)

* der Angestellte (Adjektivdeklination): ein Angestellter, die Angestellten
** der Tote, ein Toter, die Toten; der Vermisste, ein Vermisster, die Vermissten

Ihre Grammatik: Menschen — Bevolkerung

| eine Milliarde Menschen - eine Bevolkerung von einer Milliarde |

Achtung: Uber sieben Milliarden Menschen leben auf der Erde.

(Nicht: Uber sieben Milliarden Bevilkerung)
Merken Sie sich: Bevilkerung ist Singular! Daher: Die Erde hat eine
Bevélkerung von iiber sieben Milliarden. Aber: Auf der Erde leben iiber sieben
Milliarden Menschen.

5. Bilden Sie Satze nach folgenden Beispielen:

China /1,3 Milliarden Menschen: In China leben 1,3 Milliarden
Menschen.
China hat eine Bevilkerung von tiber 1,3 Milliarden.

1. Die Schweiz / 7,9 Millionen 2. Osterreich / 8,3 Millionen 3. die
Bundesrepublik Deutschland / 82,5 Millionen

Ihre Grammatik: Mengenangaben

Das nachgestellte Attribut steht a) im gleichen Fall, b) im Genitiv, ¢) mit
«vony» im Dativ

verschiedene Arten Siiugetiere /... der Siugetiere /... von Sdugetieren

Merken Sie sich:
Die ndhere Bestimmung eines Wortes kann nachgestellt sein. Wenn es ein
Substantiv ist, so steht es dann entweder
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a) im gleichen Fall wie das Beziehungswort: verschiedene Arten Insekten, oder:
b) im Genitiv: verschiedene Arten stechender Insekten oder: verschiedene Arten
der stechenden Insekten, oder:

¢) mit von + Dativ: verschiedene Arten von Insekten.

Faustregel: Man halte sich an Beispiel b, wenn der Genitiv erkennbar ist: ein Teil
(sein Geld) — ein Teil seines Geldes, eine Gruppe (junge Leute) — eine Gruppe
junger Leute. In anderen Féllen in der Regel an Beispiel c: eine Reihe
(Moglichkeiten) — eine Reihe von Moglichkeiten.

Besonderheit: das Wort Mehrzahl verlangt immer den Genitiv: die Mehrzahl der
Einwohner.

Es gibt Mengenbezeichnungen, nach denen meist der Genitiv (umgangssprachlich
auch von + Dativ) steht: ein Teil des Hauses, die Hilfte der Fragen, die Vielzahl
der Angebote (auch: Vielzahl von Angeboten).

6. Bilden Sie Ausdriicke nach den in Klammern angegebenen
Beispielen.

1. einige Arten (Giftpflanzen) (a, c¢) 2. eine geringe Zahl
(Schmetterlinge) (a, c) 3. eine Gruppe (Nagetiere) (a, c) 4. eine
Anzahl (junge Studenten) (b) 5. ein Teil (die nichtlichen Ruhestorer)
(b) 6. die Mehrzahl (die Bewerber) (b) 7. die Hiélfte (seine
Ersparnisse) (b) 8. ein Viertel (die Bdume) (b) 9. Hunderte (Verletzte)
(c) 10. Tausende (amerikanische Soldaten) (b)

Ihre Grammatik: Leute - Personen - Minner — (zwei) Mann

Achtung: (Zeitungsnotiz:) Bei dem Unfall wurden drei Personen verletzt. (Nicht:
Leute)

Leute (nur PlL) — nichtoffizieller Ausdruck flir eine Anzahl von Personen:
Kennst du die Leute dort driiben? - Die Leute gehen in die Kirche.

Personen (Pl. von «Person») — Menschen als Individuen (im Gegensatz zu
Leute), im offiziellen Sprachgebrauch {iiblich: Bei dem Unfall wurden vier
Personen verletzt. - Personen ohne Ausweis mussten mit auf die Polizeiwache
kommen.

Minner (Pl. von «Mann») — im Gegensatz zu Frauen: Drei Mdnner und zwei
Frauen stellten sich fiir den Versuch zur Verfiigung.

Mann (PlL) — mit einem Zahlwort davor steht Mann fiir Personen, nicht fiir
Mdnner: Mit fiinf Mann haben wir den Umzug durchgefiihrt. (Die fiinf Mann
konnen Ménner, Frauen oder Kinder sein.)

7. Erganzen Sie die Satze mit «Manner», «Leute», «Personen»
oder «kMann»?

1. Das Auto ist flir fiinf zugelassen. 2. Bei dem
Zugungliick wurden zwolf schwer verletzt. 3. Unsere
Nachbarn sind sehr nette . 4. Am Wochenende sind viele
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unterwegs um einzukaufen. 5. Die Besatzung des Bootes
bestand aus fiinf und einer Frau. 6. Wir brauchen noch
zwel zum Kartenspielen. 7. Wie viel ,
Kinder mitgerechnet, nehmen an der Reise teil?

Ihre Grammatik: Kardinalzahlen als Substantive

Kardinalzahlen konnen als Substantive gebraucht werden. Sie werden dann
grofigeschrieben:

e Eine Null hinter einer Ziffer bedeutet einen Zehnerabstand. Der Schiiler bekam
eine Eins fir seine Arbeit. Die Zehn hélt da hinten. (Stralenbahn)

e ein Paar (GroBschreibung) bedeutet zwei Personen oder Sachen, die
zusammengehdren: Die beiden heiraten heute; sie sind ein hiibsches Paar.

¢ ein paar (Kleinschreibung) bedeutet einige Personen oder Sachen: Ich habe fiir
den Balkon ein paar Blumen gekauft.

* Zwolf gleichartige Personen oder Sachen nennt man ein Dutzend: Ein Dutzend
Eier sind zwolf Eier.

e Hunderte, Tausende usw. (= mehrmals die Zahl 100 oder 1000) wird als
Subjekt oder Objekt gebraucht und dekliniert. Seit dem Erdbeben leben noch
Hunderte in Baracken. Zum Oktoberfest kommen Tausende nach Miinchen. Bei
der niachsten Demonstration rechnet die Polizei mit Zehntausenden.

¢ Als Substantiv gebrauchte Zahlen mit der festen Endung -er sind deklinierbar:
Fiir den Automaten fehlt mir ein Zehner. (= 10 Eurocent oder 10 €) Man spricht
oft von dem raschen Wirtschaftswachstum in den Fiinfzigern. (als Adjektiv aber
undeklinierbar: in den fiinfziger / 50er Jahren / Fiinfzigerjahren)
Bewundernswert war die sportliche Leistung eines Achtzigers. (= eines Mannes
zwischen 80 und 90 Jahren)

8. Ergénzen Sie die Sitze. Uben Sie die Kardinalzahlen.

1. Er hat in seinem Zeugnis sechs (1), finf (2) und
eine (3). 2. Er bekam eine (1) fiir seine Arbeit. 3. Die
(10) hélt hier. (StraBenbahn) 4. Die (13) soll ihre
Ungliickszahl sein. 5. Endlich schlug die Glocke (12). 6. Der
kleine Uhrzeiger steht auf der (10). 7. Er malte eine (8)
in der Luft. 8. Er hat die (40) langst tiberschritten. 9. Wenn am
Sonntag das Wetter schlecht wird, dann bleiben wir in unseren
(4) Winden. 10. Ich mdchte mit dir unter (4) Augen sprechen.
11. Eine ___ (0) hinter einer Ziffer bedeutet .... 12. Im Deutschen
spricht mandie (1) vorden __ (10). 13. Ein Dutzend Eier sind
___(12) Eier. 14. Fiir den Automaten fehlt mir ein (10) (Cent).
15. Konnen Sie mir einen __ (100) (Schein) wechseln? 16.
Bewunderswert war die sportliche Leistung eines (60). 17. Er ist
in den  (60). 18. Ende der __ (20) Jahre brach die
Weltwirtschaftskrise aus. 19. Man spricht von dem raschen
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Wirtschaftswachstum in den /____(50) Jahren. 20. Bei dem
Geschift verdiente er eine (1 000 000). 21. Seit dem Erdbeben
leben noch (100) (mehrere) in Baracken. 22. Die (1000)
ist eine vierstellige Zahl. 23. Viele (1000) Besucher haben das
Konzert besucht. 24. (100) (mehrere) davon haben keine Karten
mehr bekommen. 25. Zum Oktoberfest kommen  (1000) nach
Miinchen. 26. Bei der ndchsten Demonstration rechnet die Polizei mit
(10 000) (mehreren).

9. Uben Sie nach folgendem Beispiel. Lassen Sie die schrig
gedruckten Worter weg.

eine Briefmarke fiir 80 Cent/eine Frau von neunzig Jahren
eine achtziger Briefmarke/eine Neunzigerin

1. eine 40-Watt-Birne 7. ein Fiinf-Cent-Stiick

2. eine 100-Watt-Birne 8. ein Zwanzig-Euro-Schein
3. ein Wein aus dem Jahr 82 9. die Jahre von 70 bis 79

4. ein ristiger Mann von 80 Jahren  10. ein Tennisspiel zu viert

5. eine freundliche Dame von 70 11. ein Kanu fiir zwei Personen
Jahren

6. eine Buskarte, mit der man

sechsmal fahren kann

IThre Grammatik: Ordinalzahlen

1. Ordinalzahlen werden wie Adjektive dekliniert

a) Ohne Artikel und Substantiv:

Beim Pferderennen wurde er Erster.

Sein Konkurrent kam erst als Dritter durchs Ziel.

b) Datumsangaben:

Der 2. Mai (= der zweite Mai) ist kein Feiertag. Er kommt am Freitag, dem 13.
(= dem Dreizehnten). Wir haben heute den 7. Juli (= den siebten Juli).

¢) Briefkopf: Frankfurt am Main, den 20.8.2012 (= den Zwanzigsten Achten ...).
Heute habe ich Ihren Brief vom 28.8. (= vom Achtundzwanzigsten Achten)
dankend erhalten.

d) Réomische Ordinalzahlen:

Karl I. (= Karl der Erste) wurde im Jahr 800 zum Kaiser gekront. Unter Kaiser
Karl V. (= Karl dem Fiinften) waren Deutschland und Spanien vereint.

2. Ordinalzahlen ohne Endung nach zu zur Angabe der Anzahl der
Personen: Zu meinem Geburtstag waren wir nur zu dritt.
Er brachte seine gesamte Familie mit; sie waren zu sechst.

3. Ordinalzahlen ohne Endung mit einem Superlativ: Der zweitschnellste
Léufer kam aus Argentinien.
Die besten Skildufer kamen aus Osterreich, die drittbesten aus Schweden.
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Anmerkungen

*Am Anfang einer Reihe steht der erste; am Ende steht der letzte:

Die ersten Besucher bekamen gute Plétze, die letzten mussten stehen.

* Wenn in einem vorhergehenden Zusammenhang zwei Personen oder
Sachen erwihnt werden, gebraucht man zur besseren Unterscheidung
der/die/das erstere und der/die/das letztere (auch im Plural):

Der Geselle und der Meister stritten sich. Der erstere fiihlte sich unterdriickt, der
letztere (fiihlte sich) ausgenutzt.

10. Lesen Sie die folgende Ubung laut und erginzen Sie dabei
die fehlenden Endungen.

1. Bitte schicken Sie mir die Unterlagen bis spitestens Donnerstag,
d__8.4.2. Ostern ist ein beweglicher Feiertag. 1983 fiel Ostern aufd
11./12.4. 3. Weihnachten hingegen ist immer a 25./26.12. 4.
Hamburg, d  28.2.2012. 5. Vielen Dank fiir Thren Briefv___ 28.2.! 6.
Heuteistd 1. Mai! 7. Aufd 1. Mai haben wir uns sehr gefreut. 8.
Inder Zeitv___ 27.12. bis 2.1. bleibt unser Geschiift geschlossen.

11. Ergénzen Sie die Satze. Uben Sie die Ordinalzahlen.

1. Der Papst Johannes II. ( ) ist nach Rom zuriickgekehrt. 2.
Unter Peter 1. (__) wurde Petersburg gebaut. 3. Dieses Ereignis trat
unter Katharina II. ( ) ein. 4. Kaiser Karl V. ( ) war ein
deutscher Konig. 5. Ludwig XV. ( ) war ein Konig von
Frankreich. 6. Dieses Gemalde ist das Portrdt Heinrichs VIIL. ().

12. Lesen Sie laut.

1. Karl V., ein Enkel Maximilians 1., wurde 1520 in Aachen zum
Kaiser gekront. 2. Ludwig XIV. lie} das Schloss von Versailles bauen.
Viele deutsche Fiirsten richteten sich in ihrem verschwenderischen
Lebensstil nach Ludwig XIV. 3. Der Preuflenkonig Friedrich II., ein
Sohn Friedrich Wilhelms 1. und Enkel Friedrichs I., erhielt spéter den
Beinamen «der GroBle». 4. Mit 361 gegen 360 Stimmen des Konvents
verurteilte man Ludwig XVI. 1793 zum Tode.

_ 13. Ergénzen Sie die Sprichworter bzw. Redewendungen.
Uben Sie die Ordinalzahlen.

1. Ich mochte nicht das (5.) Rad am Wagen sein. 2. Er
will immer die (1) Geige spielen. 3. Sie will nicht zeit ihres
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Lebens die (2.) Geige spielen. 4. Seitdem er sie kennen

gelernt hat, lebt er wie im (7.) Himmel. 5. Wenn zwei sich
streiten, freut sich der (3.) 6. Ich spreche nicht mit dem

(1.) besten. 7. Die Redner kamen immer vom (100.)
ins (1000.). 8. Die (1.) hatten es leichter.

IThre Grammatik: Weitere Zahlworter
Bruchzahlen bezeichnen einen Teil eines Ganzen.

a) Die Hilfte des Ganzen ist ein halb:

% x % = Y% (ein halb mal ein halb ist ein viertel)

als Adjektiv: Ein halbes Kilo Kirschen, bitte.

Zahl + Bruchzahl: Wir miissen noch ca. viereinhalb Kilometer laufen.
Achtung: Er war anderthalb Jahre in Persien. (= ein und ein halbes Jahr)

b) als Substantiv: Bruchzahl + Substantiv:

Alle weiteren Bruchzahlen bildet man aus den Ordinalzahlen und -el. Sie
werden nicht dekliniert.

Ich gebe ein Drittel meines Gehalts fiir Miete aus. Ein Fiinftel der Einwohner sind
Bauern. Sie bearbeitet ein Maschinenteil in einer achtel Minute. Die letzte viertel
Stunde (oder: Viertelstunde) war quélend.

¢) Zahl + Bruchzahl:
Er lernte die Sprache in einem dreiviertel Jahr. Er siegte mit einem Vorsprung
von fiinf achtel Sekunden.

14. Erganzen Sie die Sitze. Uben Sie die Bruchzahlwérter.

1. (*2) Kilo Kirschen, bitte. 2. Es ist(13.15 Uhr). 3. Wir
miissen noch 4 %) Kilometer laufen. 4. Er war (1'%2)
Jahre in Polen. 5. Ich gebe (Y4) meines Gehaltes fiir Miete aus. 6. Die
letzte (Ya) Stunde war qudlend. 7. Er nimmt (%2)
Hihnchen. 8. Sie hat (2) des Kuchens allein aufgegessen. 9. Er
lernt die Sprache in einem (%) Jahr. 10. Sie bearbeitet ein
Maschinenteil in (*#) Minute. 11. Wir treffen uns um
(7.15). 12. ____ (1/5) der Einwohner sind Bauern. 13. Die Priifung
wurde von (4/5) der Studenten bestanden. 14. Erhat  (2%)
Jahre in Deutschland studiert. 15. Der Mond steht im ersten  (%4).
16. (2/3) der Klasse sind krank. 17. Er siegte mit einem
Vorsprung von (5/8) Sekunden. 18. (¥2) er Einwohner
sind katholisch. 19.  (2'4) Jahre war er in Hamburg. 20. Wir trafen
uns auf (*2) Weg. 21. (%) Paris war auf den Beinen. 22.

(2'2) Stunden habe ich auf sie gewartet.
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Ihre Grammatik: Einteilungszahlen

Einleitungszahlen bezeichnen die Reihenfolge in Aufzihlungen. Man bildet
sie aus

den Ordinalzahlen und -ens. Sie werden nicht dekliniert.

Aufzihlung in Ziffern:

Bei uns herrscht Chaos:

1. Die Waschmaschine ist ausgelaufen.

2. Ich habe meinen Autoschliissel verloren.

3. Morgen kommt Tante Emma!

Im fortlaufenden Text:

Bei uns herrscht Chaos. Erstens ist die Waschmaschine ausgelaufen, zweitens
habe ich meinen Autoschliissel verloren und zu allem Ungliick kommt drittens
morgen Tante Emma!

Zur Satzstellung: Als Ziffern werden 1., 2., 3. etc. meistens vor den Satz gestellt.
Als Worter werden erstens, zweitens usw. als Satzglieder gebraucht. Sie stehen
meistens in der Position .

15. Erginzen Sie die Sitze. Uben Sie die Einteilungszahlen.

1. Er war von dem Sprachkurs begeistert, weil (1.) der
Unterricht gut war, (2.) die anderen Teilnehmer sehr nett
waren und (3.) er eine Menge gelernt hat. 2. Repariert
wurden: (1.) die Bremsen, (2.) der Auspuff,

(3.) der Blinker. 3. Dieser tragbare Fernseher ist
(1.) besonders preisgiinstig, (2.) einfach zu bedienen,
(3.) niedrig im Stromverbrauch, (4.) sehr genau in
der Ton- und Bildwiedergabe, (5.) von geringem Gewicht
und kleinen Abmessungen. 4. Thm wurde der Fiihrerschein
entzogen, denn (1.) ist er zu schnell gefahren, und
(2.) hatte er 0,4 Promille Alkohol im Blut, (3.) hatte er die
Kreuzung bel Rot iiberfahren, (4) hat er sechs andere
Fahrzeuge beschadigt.

Ihre Grammatik: Wiederholungszahlen und Vervielfiltigungszahlen

1. Wiederholungszahlen antworten auf die Frage wie oft? wievielmal? Als
Adverbien werden sie mit -mal gebildet und nicht dekliniert. Als Adjektive
bildet man sie mit -malig und der entsprechenden Adjektivendung.

Als Adverb: Ich bin ihm nur einmal begegnet. Wir haben bei euch schon fiinfmal
angerufen.

Als Adjektiv: Das war eine einmalige Gelegenheit. Nach viermaliger Behandlung
war der Patient geheilt.
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Anmerkungen

a) Nach einmal zihlt man oft mit einer Ordinalzahl und -mal oder Mal
weiter:

Wir klingelten einmal, dann zum zweiten Mal, aber erst beim dritten Mal machte
jemand die Tiir auf.

b) Unbestimmte Wiederholungszahlen sind vielmals, mehrmals, oftmals:
Ich bitte vielmals um Entschuldigung. Im Kaufhof ist schon mehrmals
eingebrochen worden.

2. Vervielfiltigungszahlen bezeichnen Angaben, die in gleicher Weise immer
wieder vorkommen. Man bildet sie aus den Kardinalzahlen und -fach. Sie
konnen als Adverb (undekliniert) oder als Adjektiv (dekliniert) verwendet
werden.

Als Adverb: Die Tiir ist dreifach gesichert.

Als Adjektiv: Man muss den Antrag in fiinffacher Ausfertigung vorlegen.

Anmerkungen

a) Wenn etwas zweimal vorhanden ist, nennt man es doppelt:

Wir miissen doppelt so viel arbeiten wie die anderen. Das niitzt nichts, das bringt
nur doppelten Arger.

b) Unbestimmte Vervielfiltigungszahlen sind mehrfach, vielfach: Man kann
Kohlepapier mehrfach benutzen.

¢) Wenn die Art und Weise besonders hervorgehoben werden soll, gebraucht
man vielfiltig: Er erhielt eine vielfiltige Ausbildung.

16. Ergianzen Sie die Sitze. Uben Sie Vervielfiltigungs-
zahlworter.

1. Fir den Riickweg brauchen wir die (2) Zeit. 2. Er
klingelte  (1x), dann zum (2x), aber erst beim (3x)
hat man die Tiir gedffnet. 3. Es ist (1000x) besser, das schon
von Anfang an zu wissen. 4. Im Kauthaus ist schon (mehr)
eingebrochen worden. 5. Man muss den Antrag in _ (4)
Ausfertigung vorlegen. 6. Man kann Kohlepapier (mehr)
benutzen. 7. Ich habe Weimar (3x) besucht. 8. In kurzer Zeit ist
der Wasserstand auf das (7) gestiegen. 9. Er trank einen
(1+1) Kognak. 10. Du hast mir das schon (100x) versprochen.
11. Erbat __ (viel) um Entschuldigung. 12. Wir miissen __ (1+1)
soviel arbeiten wie die anderen. 13. Sie war schon (3x)
verheiratet. 14. Die Preise wurden um das _ (3) vergroBert. 15. Er
hat heute schon (3x) angerufen. 16. - Was machst du hier? -
(3x) darfst du raten! 17. Die Tiir ist (3) gesichert. 18.
Das niitzt nichts, das bringt nur _ (1+1) Arger. 19. Er ist 3)
Olympiasieger (= hat auf einer Olympiade in drei Disziplinen
gesiegt). 20. Sei (1000x) gegriifit! 21. Die Maschine fliegt mit
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(2x)  Schallgeschwindigkeit. 22. Sie ist (4x)
Olympiasiegerin. Sprichworter bzw. Redewendungen: 23. Geteilte
Freude, (1+1) Freude. 24. (1+1) genéht hilt besser. 25.

(1+1) gemoppelt. 26. Der Koffer mit (1+1) Boden.

17. Erganzen Sie sinngemiR: -erlei (z.B. dreierlei), -fach (z.B.
sechsfach), -mal (z.B. zigmal).

1. Bei Ihrer Reise gibt es (viel) ... zu bedenken: Sie bendtigen
einen Impfschein in (3) ... Ausfertigung. (3) ... miissen Sie bedenken:
1. Die Reise birgt (1000) ... Gefahren. 2. Das Benzin ist dort (1%%) ...
so teuer wie bei uns. 3. Sie bekommen (kein) ... Ersatzteile.

_ 2. In diesem vornehmen Hotel zahlst du bestimmt das (3)... fiir die
Ubernachtung. (10) ... Meniis stehen auf der Speisekarte.

3. Wenn du mich besuchen willst, musst du (2) ... an der Haustiir
klingeln. Das erzéhle ich dir jetzt schon zum (3) ... .

4. Der Trapezkiinstler im Zirkus machte einen (3) ... Salto. Nach
(all-) Kunststiicken lief3 er sich ins Netz fallen.

5. Auf (viel) ... Wunsch wiederholen wir heute das Konzert vom
Sonntag.

6. Ich habe nun schon (zig)...versucht dich zu erreichen; wo warst
du blof so lange?

7. Wenn du so umstindlich arbeitest, brauchst du die (3) ... Zeit.

8. Die Bluse gibt es in (2)... Ausfithrung: mit kurzem und mit
langem Arm.

Ubungen zum Thema
1. Zahlenvergleiche

Es stehen D fiir Deutschland, A fiir Osterreich und CH fiir die
Schweiz. (km* = Quadratkilometer)

D A CH
Fliche in 1000 km® 357.031 83.858 41.285
Einwohner in Mill. 82,5 8,2 7,5
Einwohner pro km” 228 95 174
Auslander in Mill. 6,9 0,7 1,3
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Lesen Sie die obige Tabelle laut in folgender Weise:

Deutschland hat eine Fldche von dreihundertsiebenundfiinfzigtausend
Quadratkilometern und ... Millionen Einwohner, das sind ... pro ...; es
leben sechs Komma neun Millionen Auslidnder in Deutschland, d.h. auf
hundert Einwohner kommen mehr als acht Ausldnder.

2. Flichen

(D) ist fast (9) ... wie die Schweiz.

Deutschland ist fast neunmal so grofs wie die Schweiz.

1. (CH) ist weniger als (1/2) ... (A). 2. (D) ist etwa (4) wie (A). 3.
(CH) ist rund (1/9) ... (D). 4. (A) ist rund (1/4) ... (D). 5. (A) ist mehr
als (2) ... (CH).

3. Einwohnerzahlen

Verglichen mit (CH) hat (D) fast die (12) ... Einwohnerzahl.

Verglichen mit der Schweiz hat Deutschland fast die zwolffache
Einwohnerzahl.

l....(A) ...(D)...(10). 2. ... (A) ... (CH) ... (1) (fast die gleiche).

4. Bevolkerungsdichte

Die Bevolkerungsdichte in (D) ist etwa (2,5) ... (A).

Die Bevélkerungsdichte in Deutschland ist etwa zwei Komma fiinf
mal so grofs wie in Osterreich.

I....(CH) ... (1,8) ... (A). 2. ... (D) ... (iber 1,3) ... (CH).

5. Zahl der Auslinder im Verhdiltnis zur Gesamteinwohnerzahl

In (D) ist jeder (11) ein Ausldnder.

In Deutschland ist jeder Elfte ein Ausldnder.

1.(A) (11) 2.(CH) (5)

6. Zahl der Auslinder im Vergleich

Wie viel mehr Auslénder gibt es in Deutschland,

a) verglichen mit Osterreich, b) verglichen mit der Schweiz?

7. Grofie Stiidte im deutschsprachigen Raum (in Tausend)

Bundesrepublik Deutschland Osterreich Schweiz
Berlin 3475

Hamburg 1702 Wien 1539 Ziirich 343
Miinchen 1255 Graz 238 Basel 175
Kéln 962 Linz 203 Genf 173
Frankfurt am Main 660 Salzburg 144 Bern 128
Essen 622 Innsbruck 118

Dortmund 602

Stuttgart 594

Diisseldorf 575

Bremen 552

Duisburg 537

Hannover 525

Niirnberg 499

Leipzig 491

Dresden 479
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Lesen Sie die obige Tabelle laut.

Ziirich hat dreihundertdreiundvierzigtausend Einwohner.

8. Wie heifien die drei griofiten Stidte der drei angefiihrten
Staaten? )

Die gréfite Stadt Osterreichs ist Wien, die zweitgrofite ist....

9. An wievielter Stelle der Stidte des Landes stehen: Miinchen
und Koln?

Miinchen und Koéln stehen an der dritten und vierten Stelle der
Stddte in der Bundesrepublik.

1. Dortmund und Diisseldorf? 2. Bern? 3. Salzburg und Innsbruck?
4. Wien und Graz? 5. Leipzig und Dresden?

10. Basel ist die zweitgrofite Stadt der Schweiz,.

Und Bern? Stuttgart? Leipzig? Salzburg? Innsbruck? Dresden?
Essen? Graz?

11. Vergleichen Sie die Grofie der angegebenen Stiidte.

Hamburg — Stuttgart: Hamburg ist ungefihr dreimal so grof3 wie
Stuttgart.

1. Ziirich — Basel 2. Kdln — Niirnberg 3. Frankfurt — Ziirich 4.
Berlin — Dortmund 5. Koln — Graz 6. Wien — Innsbruck

Gesamttest zum Thema

1. In den finf neuen Bundesldndern ist die Umweltbelastung
hoch.
a) -en b) -ten c) -er d) -

2. Die Zahl der Arbeitslosen konnte noch .
a) reduzieren b) steigern c¢) vermindern d) steigen

3. Die Kurzarbeit hat um 20 zugenommen.

a) Prozente b) Prozenten c) Prozent d) Prozents

4. Der Zoll auf 500 Euro.

a) betrigt b) liegt c) dreht sich  d) belduft sich

5. Die Arbeitslosigkeit ist die Vier-Millionen-Marke
gesunken.

a) iber b) unter c) unten d) oben

6. Die jiingste Prognose liegt  zwei Prozent Wachstum.

a) um b) bei c) an d) noch

7. Diese Zahl entspricht ___ einer Arbeitslosenquote von 11 %.

a) zu b) an c) - d) mit

8. In  Deutschland  betragen  die = Ausgaben  fiir
Kommunikationstechnik 1500 Euro  Einwohner.

a) jeden b) je c) jenen d) -
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9. ... beginnt jetzt in Deutschland.

a) ganzem  b) ginzlich  c¢) ganzer d) ganz

10. Die Einnahmen sind 15 Prozent 12 Prozent gesunken.

a)um/bis b)von/zu c¢) von / auf d) -/ bis

11. Wir haben eine Bestellung 100 Fax-Gerite aufgegeben.

a) auf b) an c) um d) iiber

12. Ein Arbeiter kann eine vorgezogene Rente  60. Lebensjahr
beziehen.

a) von dem b) bis zum ¢) ab dem d) an dem

13. Die Zahl der Auslandsreisen hat sich innerhalb der 10
Jahre ...

a) letzteren  b) letzter c) letzten d) Letzten

14. ... ____ siebzig Prozent erhoht.

a) liber b) um c) gegen d) von

15. Die bisherigen Zahlen deuten einen Riickgang hin.

a) - b) an c) liber d) auf

16. Die 15 groBten Unternehmen teilen zwei des
Gesamtumsatzes unter sich.

a) Fiinftel b) flinftel c) Fiinften d) Flinfter

17. Was Sie verlangen, ist viermal wie vor zehn Jahren.

a) vieler b) plus ) meist d) so viel

18. Ein __ teil der Dienstleistungen wird von Freiberuflern
erbracht.

a) GroB3- b) GroBt- c) GroBtens- d) GroBen-

19. Die Jahre wurden durch die asiatische Krise gepragt.

a)neunzig  b) Neunzigern b) neunzigsten d) neunziger
20. Das Defizit diirfte halb  wie in der abgelaufenen Periode
ausfallen.

a) grofer b) so grof3 c) grof3 d) grof3e

21. Die Produktionsstorung hat ein  paar Kunden geschadet.

a) - b) -em ¢) -en d) -er

22. Uber die___des Gebiets wird nicht genutzt.

a) Hilfte D) Drittel ¢) Viertel d) Fiinftel

23. Die Ausgaben werden auf anderthalb Million ___ ansteigen.

a) -e b) -e c) -en d) -s

24. Vor kurzem war Deutschland noch der  grofite
Waffenexporteur der Welt.

a) dritt- b) drei- ¢) dreier- d) dritten-

25. Die Investitionen sind doppelt  hoch im Vorjahr.

a)-/als b) - / wie ¢) S0 y/als  d)so/wie

26. Das Minus ist geringer ___ in den Jahren

a) -/ bevor b) wie / vorher ¢) als / zuvor d) wie / vor
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27. Nach Jahren konnte der Betrieb saniert werden.

a) eineshalb b) einenhalb ¢) eineinhalben  d) eineinhalb
28. Er kaufte neue Schuhe.

a) ein paar  b) ein Paar c) paar d) Paar

29. Unsere Firma ist die  -grofite der Stadkt.

a) zweite-  b) zweit- C) Zwei- d) zweiten-
30. Die Kosten betragen zwei Euro  Erwachsenen.

a) jeden b) jenen c)je d) jeweils

Merken Sie sich die folgenden Spriiche zum Thema:

Geteilte Freude, doppelte Freude.

Doppelt genéht hilt besser.

Zwei Katzen und eine Maus, zwei Weiber in einem Haus, zwei
Hunde an einem Bein, kommen selten iiberein.

Wer im zwanzigsten Jahr nichts weil3, im dreiligsten nichts kann,
im vierzigsten nichts hat, der wird die Zeit seines Lebens bleiben, wer
er 1st.

Das ist so sicher, wie zwei mal zwei vier ist.

Zwei Arzte, dreierlei Meinungen.

Dreitdgiger Fisch taugt auf keinen Tisch.

Wenn es der Dritte weil}, so weil} es die Welt.

Wer einmal trifft, ist noch kein Schiitze.

SCHLUSSEL

1. 1. Dosen 2. Glas 3. Stiick 4. Tassen 5. Bierglédser 6. Tafeln 7. Gléser 8.
Bund; Dutzend 9. Fass 10. Glas 11. Hrywnja 12. Liter 13. Prozent 14.
Prozent 15. Prozent 16. Mark 17. Zentner 18. Sécke 19. Sack 20. Grad
21. Tonnen 22. Gramm 23. Stundenkilometer 24. Kilo(gramm) 25.
Paar

2. 1. hat eine Lénge von 6 Metern und eine Breite von 4 Metern. 2. hat
ein Gewicht von 75 kg. 3. haben eine Hohe von 2000 Metern. 4. hat
ein Fassungsvermdgen von 200 Litern. 5. hat eine Spannung von 220
Volt. 6. hat eine Dauer von 336 Tagen.

3. 1. gutes 2. guter 3. gute, gut

4. 1. Die Zahl der Schiiler ist weit hoher als die der Studenten. Es gibt
viel mehr Schiiler als Studenten. 2. ist groB3er als die der Angestellten.
- Es gibt mehr Arbeiter als Angestellte. 3. als die der .... —
Motorrdder als Autos. 4. als die der Sdugetiere. — Insekten als
Saugetiere. 5. der Toten war hoher als die der Vermissten. — mehr
Tote als Vermisste. 6. als die der Erdbeben in Italien. — Erdbeben in
Deutschland als in Italien.
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6. 1. einige Arten Giftpflanzen; einige Arten von Giftpflanzen 2. ... Zahl
Schmetterlinge; ... Zahl von Schmetterlingen 3. ... Nagetiere; von
Nagetieren 4. junger Studenten 5. néchtlicher Ruhestorer; der
nichtlichen Ruhestorer 6. der Bewerber 7. seiner Ersparnisse 8. der
Baume 9. von Verletzten 10. amerikanischer Soldaten (der
amerikanischen Soldaten)

7. 1. Personen 2. Personen 3. Leute 4. Leute 5. Médnnern 6. Mann (Leute)
7. Personen

8. 1. Einsen; Zweien; Drei 2. Eins 3. Zehn 4. Dreizehn 5. Zwolf 6. Zehn
7. Acht 8. Vierzig 9. vier 10. vier 11. Null 12. Einer; Zehnern 13.
zwOlf 14. Zehner 15. Hunderter 16. Sechzigers 17. Sechzigern 18.
zwanziger 19. Fiinfzigern/50er 20. Million 21. Hunderte 22. Tausend
23. Tausende/Viele Tausend 24. Hunderte 25. Tausende 26.
Zehntausenden

11. 1. der Zweite 2. dem Ersten 3. der Zweiten 4. der Fiinfte 5. der
Fiinfzehnte 6. des Achten

13. 1. flinfte 2. erste 3. zweite 4. sieb(en)ten 5. dritte 6. Erstbesten 7.
Hundertsten; Tausendste 8. Ersten

14. 1. Ein halbes 2. Viertel nach eins / Viertel zwei 3. Viereinhalb 4.
anderthalb / ein(und)einhalb 5. ein Drittel 6. viertel Stunde /
Viertelstunde 7. ein halbes 8. die Hilfte / den halben Kuchen 9. einem
dreiviertel 10. einer achtel 11. Viertel nach sieben / Viertel acht 12.
Ein Fiinftel 13. vier Fiinftel(n) 14. zwei(und)einhalb 15. Viertel 16.
Zwei Drittel 17. Fiinfachtel 18. Drei viertel 19. Zwei und ein halbes
Jahr / Zweieinhalb Jahre 20. halbem 21. Halb 22. Zwei und eine halbe
/ Zweieinhalb Stunden

15. 1. erstens; zweitens; drittens 2. erstens; zweitens; drittens 3. erstens;
zweitens; drittens; viertens; fiinftens 4. erstens; zweitens; drittens;
viertens

16. 1. zweifache/doppelte 2. einmal;, zweitenmal; drittenmal 3.
tausendmal 4. mehrmals 5. fiinffacher 6. mehrfach 7. dreimal 8.
siebenfache 9. doppelten 10. hundertmal 11. vielmals 12. doppelt 13.
dreimal 14. Dreifache 15. dreimal 16. Dreimal 17. dreifach 18.
doppelten 19. dreifacher 20. tausendmal 21. zweifacher 22. dreimalige
23. doppelte 24. Doppelt 25. Doppelt 26. doppeltem

Schliissel zum Gesamttest: 1.d,2.d,3.¢,4.d,5.b,6.b,7.¢,8.b,9.d,

10.¢c,11.d,12.¢c,13.¢,14.b,15.d,16.a,17.d, 18. a, 19.d, 20. b, 21. a, 22.
a,23.c¢,24.a,25.d,26.¢,27.d,28.b,29.b,30.c.
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Kapitel 11: Ahnliche, aber trotzdem
verschiedene Verben

anbauen — einbauen

— etwas (A) anbauen (baute an, hat angebaut)

a) auf groBen Flachen anpflanzen: Zuckerriiben kann man nur auf
guten Béden anbauen.

b) etwas (z. B. ein Gebdude) erweitern: Unser Nachbar hat an sein
Haus einen Biiroraum angebaut.

— etwas (A) einbauen (baute ein, hat eingebaut) — etwas in
etwas hineinsetzen, montieren: Ich habe ein Radio mit vier
Lautsprechern in mein Auto eingebaut.

1. «<anbauen» oder «einbauen»? Setzen Sie das passende
Verb in der richtigen Form ein.

1. In Mitteleuropa werden vielerlei Getreidesorten

2. Wir haben noch eine Garage an unser Haus . 3. Die
Werkstatt hat einen neuen Motor in meinen Wagen . 4.
Unser Hausherr hat eine neue Heizung im Keller . 5. Der
Redner hatte in seinen Vortrag sehr anschauliche Beispiele

. 6. Frither wurde Mais bei uns nicht . 7. Das
Regal wurde im Badezimmer . 8. Es lohnt sich fiir die

Bauern, Zuckerriiben

bieten — bitten — beten

Hiufiger Fehler: Verwechslung der Verben bzw. der
Stammformen.

— jmdm. (D) etwas (A) bieten (bot, hat geboten) bezieht sich
auf Geniisse und Vorteile, die nicht unmittelbar greifbar sind: Diese
Losung bietet viele Vorteile.

— jmdn. bitten (bat, hat gebeten) (um + A) — sich mit einer
Bitte an jmdn. wenden: Er bat seinen Vater um Geld.

— beten (betete, hat gebetet) (zu + D) — mit Gott sprechen: Die
Kinder haben zu Nacht gebetet.
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2. «bieteny», «bitten» oder «beten»?

2.1. Setzen Sie das passende Verb im Imperfekt ein.

1. Die Firma dem tiichtigen Angestellten gute
Aufstiegsmoglichkeiten. 2. Die Bauern zu Gott und flehten
um Regen. 3. Der Kunde den Apotheker um ein gutes
Kopfschmerzmittel. 4. Tausende waren gekommen, und
sangen Kirchenlieder. 5. Nach dem furchtbaren Erdbeben
die Regierung das Ausland um Hilfe. 6. Das Hotel seinen
Gisten allen Komfort. 7. Mein Freund um ein Glas Wasser.

2.2. Setzen Sie das passende Verb im Perfekt ein.

1. Der Lehrer hat um Ruhe . 2. Meine Freunde haben mir
viel Interessantes , darunter auch mehrere Ausfliige und
einige Theaterbesuche. 3. Hast du ihn wieder um Geld . 4.
Die Gemeinde hat zu Gott . 5. Auf der Auktion sind ganz
unwahrscheinliche Preise 6 Man hat fiir den Weltfrieden

7. Er hat sie um ihre Telefonnummer

auflosen - auslosen

— etwas (A) auflosen (Ioste auf, hat aufgelost)

a) etwas in einer Fliissigkeit zergehen lassen: Du musst 100 g Salz
im Wasser auflosen.

b) sich auflosen = zergehen, verschwinden: Der Zucker hat sich
aufgelost. Der Verein I6ste sich am 1.10. auf.

c) verschwinden lassen, nicht mehr langer bestehen lassen: Sie
16sten ihr Geschift schlielich auf.

d) eine Losung, ein Ergebnis finden: ein Rétsel auflosen (haufiger:
ein Ritsel 16sen)

— jmdn./etwas auslosen (Ioste aus, hat ausgelost)

a) einen Mechanismus in Gang setzen: Die Skildufer hatten eine
Lawine ausgelost.

b) eine Wirkung hervorrufen: Seine Worte 16sten Begeisterung aus.

¢) jmdn. freikaufen: Die in Mittelamerika inhaftierten Schweizer
wurden von ihrer Regierung ausgelost.

3. «auflosen» oder « auslosen»?

1. Beifall 2. eine Versammlung 3. eine
Katastrophe 4. einen Schuss 5. eine Ehe
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6. den Kameraverschluss 7. einen Protest
8. Gefangene 9. ein Ritsel 10. eine
Firma 11. Zucker im Wasser 12. Einen Club

aufwachen — aufwecken

— aufwachen (wachte auf, ist aufgewacht) — vom Schlaf
erwachen, wach werden: Ich bin heute spit aufgewacht.
— aufwecken (weckte auf, hat aufgeweckt) — jmdn. wach

machen: Weck bitte das Kind nicht auf!
Ubertragene Bedeutung: aufgeweckt = lebhaft, klug, intelligent:
Christian ist ein aufgeweckter Junge.

4. «aufwachen» oder «aufwecken»? Setzen Sie das passende
Verb in der richtigen Form ein.

1. Warum hast du mich so friith ? 2. Gegen Mittag ist
er endlich . 3. Von dem Larm wir alle .
(Impf.) 4. Der Wecker mich jeden Morgen um sieben Uhr
. (Perf)) 5. Ich in der Nacht mehrere Male
. (Perf.) 6. Ein Donnerschlag mich
(Perf.) 7. Der Patient nicht mehr aus der Narkose .
(Perf.) 8. Der Hotelportier mich um 6 Uhr . (Perf.)

bewegen (bewog, bewogen) — bewegen (bewegte, bewegt)

— jmdn. zu etwas (D) bewegen (bewog, hat bewogen) —
veranlassen: Ich konnte ihn dazu bewegen, diese Arbeit zu
iibernehmen.

— (sich) bewegen (bewegte, hat bewegt)

a) die Lage dndern, fortbewegen: Der Sturm bewegte die Wellen.

b) jmdn. erregen: Thr Verlust hat ihn tief bewegt.

5. Setzen Sie die richtige Form von «bewegen» ein. Achten
Sie auf die Zeit.

1. Meine Gedanken haben sich um unsere Liebe . 2. Was
hat dich zur Abreise ? 3. Der Wind die Aste. (Impf.)
4. Diese Nachricht mich heftig. (Impf.) 5. Die kritische
Situation hat ihn zum Handeln . 6. Der Polizist den
Arm. (Impf) 7. Seine Worte mich, einen richtigen Entschluss
zu fassen. (Impf.) 8. Mein Freund sich im kriminellen
Milieu. (Impf.)
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berichten — berichtigen

— jmdm. (iiber/von) etwas berichten (berichtete, hat berichtet)
— sachlich darstellen, mitteilen, melden: Das Fernsehen berichtete
iiber das Ereignis.

— jmdn./etwas berichtigen (berichtigte, hat berichtigt) —
jmdn./etwas verbessern: Ich muss dich berichtigen: Morgen, nicht
heute ist die Versammlung!

6. «berichten» oder «berichtigen»? Setzen Sie das passende
Verb in der richtigen Form ein.

1. Die Schiiler die Fehler. (Prds.) 2. Die Zeitung hat
nichts von dem Unfall . 3. Er wusste nicht, ob er die
falsche Aussage sollte. 4. Im letzten Brief
Inge von ihren Erlebnissen in der Schweiz. (Prés.) 5. Gerhard hat viele
Neuigkeiten . 6. Heute hat die Zeitung ihre Meldung von
vorgestern ; nicht 1000, sondern 10000 Menschen waren

gekommen. 7. Ich muss mich

besetzen — besitzen

— etwas besetzen (besetzte, hat besetzt)

a) benutzen, reservieren: Die Zuschauer besetzen ihre Plitze im
Theater.

b) vergeben, ausstatten: Die Hauptrolle im neuen historischen Film
ist noch nicht besetzt.

c¢) mit Truppen belegen: Die Soldaten haben eine Hohe besetzt.

d) bendhen, ausschmiicken: Ich moéchte meine Bluse mit Perlen
besetzen.

— jmdn./etwas besitzen (besal}, hat besessen)

a) haben: Diese Familie hat drei Kinder. Sie besitzt mein volles
Vertrauen.

b) verfiigen iiber: Wir besitzen ein grofles Einfamilienhaus.

7. «besetzen» oder «besitzen»? Setzen Sie das passende
Verb in der richtigen Form und in der angegebenen Zeit ein.

1. Er Talent zum Schreiben. (Impf.) 2. Ich habe bereits
diese beiden Stiihle . 3. Die ausgeschriebene Stelle wird mit
einem Experten . 4. Der Milliardér mehrere
Luxusjachten. (Impf.) 5. Das Telefon ist seit einer Stunde .
6. Sie haben friiher einen Garten . 7. Maria thren
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Mantel mit Pelz. (Impf.) 8. Seit kurzem mein Freund einen
Sportwagen. (Prés.)

betrauen — betrauern

— jmdn. mit etwas betrauen (betraute, hat betraut) — jmdn.
einen Auftrag erteilen: Man betraute ihn mit der Griindung des
Unternehmens.

— jmdn./etwas betrauern (betrauerte, hat betrauert) — um
jmdn. weinen: Die Familie betrauert ihren umgekommenen
Verwandten.

8. «betrauen» oder «betrauern»? Setzen Sie das passende
Verb in der richtigen Form und in der angegebenen Zeit ein.

1. Man ihn mit einer verantwortungsvollen Téatigkeit.
(Impf.) 2. Der Chef hat sie damit , ein Hotelzimmer zu
buchen. 3. Man viele Opfer der Flugzeugkatastrophe.
(Impf.) 4. Du mit groBBeren Aufgaben .

(Pass. Fut.) 5. Ich damit , die Kinder zu begleiten.
(Pass. Impf.) 6. Er hat lange seine verlorene Liebe .

dringen — dringen

— dringen (drang, hat/ist gedrungen)

a) gelangen: Das Wasser drang ins Haus.

b) zwingen, auf etwas bestehen: Wir dringen auf Ihre
Piinktlichkeit.

— dringen (dringte, hat gedringt)

a) jmdn. zu etwas (an)treiben: Driange doch nicht so!

b) jmdn. schieben, pressen: Ich driangte ihn vorwirts.

c¢) keinen Aufschub leiden: Die Gefahr driangt zur Entscheidung.

9. «dringen» oder «drangen»? Setzen Sie das passende Verb
in der richtigen Form und in der angegebenen Zeit ein.

1. In dem Gewiihl wurde ich zur Seite . 2. Die Zeit hat
sehr . 3. Die Nachricht ist bis zu uns . 4. Sabine
ihn zur Hochzeit, weil sie schwanger war. (Impf.) 5. Die
Opposition hat auf eine Gesetzesdnderung . 6. Die in Panik
geratene Menge sich zum Notausgang. (Impf.) 7. Die Kugel
ihm direkt ins Herz. (Impf.) 8. In der Asylfrage hat man auf

schnelle Entscheidungen . 9. Der Kreditgeber auf
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Zahlung. (Impf.) 10. Ich habe ihn mit meinen Fragen ganz schon in
die Ecke .

drucken — driicken

— etwas (A) drucken (druckte, hat gedruckt) — Zeitungen und
Biicher werden in Druckereien gedruckt.

— jmdn. oder etwas driicken (driickte, hat gedriickt)

a) etwas durch Druck bewirken: Wenn du den Knopf am
Automaten driickst, gibt er das Geld zuriick.

b) pressen: Er driickt den Saft aus den Friichten.

c¢) eng umschlieBen: Sie nahm den Jungen in die Arme und driickte
thn an sich. Die Schuhe driicken. (sind zu eng). Ubertragene
Bedeutung: Thn driicken grof3e Sorgen.

d) bewirken, dass die Preise fallen: Die Konkurrenz driickt (auf)
die Preise.

10. «drucken oder driicken»? Setzen Sie das passende Verb
in der richtigen Form und in der angegebenen Zeit ein.

1. Anzeige in der Zeitung: Wir Ihren Namen auf Thr
Briefpapier. 2. Die Last der Verantwortung ihn. (Impf.) 3. Er
hat mir sehr herzlich die Hand . 4. Die ganz groBen Zeitungen
an verschiedenen Orten der Welt . (Pass. Pris.) 5.
Haben Sie nicht etwas breitere Schuhe? Diese etwas. 6. Die
interne Mitteilung von der Hausdruckerei . (Pass.
Prds.) 7. Der GroBhéndler hat den Einkaufspreis . 8.
Charlotte farbige Motive auf ihr T-Shirt. (Impf.)

erfolgen — folgen

— erfolgen (erfolgte, ist erfolgt)

a) bezeichnet ein Resultat, eine Reaktion, aber niemals einen
Erfolg: Auf unseren Brief ist immer noch keine Antwort erfolgt.

b) geschehen: Der Unfall erfolgte bei schlechter Sicht.

— jmdm./etwas folgen (D) (folgte, ist/hat gefolgt)

a) nachgehen: Er ist mir bis ins Haus gefolgt.

b) folgen auf (4) driickt die zeitliche Folge aus: Auf Regen folgt
Sonnenschein.

c) folgen aus (D) = sich ergeben, hervorgehen: Daraus folgt eine
Anderung unseres Planes.

d) gehorchen, sich nach jmds. Weisung oder Rat richten: Das Kind
hat der Mutter nicht gefolgt.
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11. Erganzen Sie die Endung.

1. Er folgt d... Rat des Automobilclubs. 2. D... Experiment folgte
eine genaue Untersuchung. 3. Der Hund folgt sein... Herrn aufs Wort.
4. Jed... Winter folgt ein Friihling. 5. Aus dies... Tatsache folgt, dass
... 6. Aufeein... Ursache folgt eine bestimmte Wirkung.

12. «erfolgen» oder «folgen»? Setzen Sie das passende Verb
in der richtigen Form ein.

1. Ich kann Threm Vorschlag unmoglich . 2. Auf unsere
Bestellung ist immer noch keine Lieferung . 3. Aus
seinen Angaben , dass er keine Berufserfahrung hat. 4. Zu
unserem Katalog hier noch die Preisliste. 5. Unsere
Lieferung kann immer noch nicht , da Thre
Vorauszahlung noch nicht eingetroffen ist. 6. Ich gehe voraus. Wollen
Sie mir bitte . 7. Und was daraus? — Gar nichts.

8. Die Zahlung ist inzwischen

erschrecken (erschreckte, erschreckt) — erschrecken (erschrak,

erschrocken)

Hast du mich aber erschreckt! — Bin ich aber erschrocken!
MERKVERS

Hundertzwei Gespensterchen
Sassen irgendwo
Hinter meinem Fensterchen.
Da erschrak ich so.
Hundertzwei Gespensterchen
Haben mich erschreckt.
Weit entfern vom Fensterchen
Hab ich mich versteckt.
Hundertzwei Gespensterchen —
Denkt euch, wie famos! —
Waren an dem Fensterchen
Regentropfen blof!

(J. Kruss)

— jmdn. erschrecken (erschreckte, hat erschreckt) — jmdm.
Angst machen, jmdm. einen Schrecken einjagen: Die Nachricht von
deinem Unfall hat mich sehr erschreckt.
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erschrecken (schwaches Verb) driickt Aktivitidt aus: jmd./etwas
erschreckt jmdn.

— erschrecken (erschrickt, erschrak, ist erschrocken) — einen
Schreck bekommen: Sie war so blass, dass die Eltern erschraken.

erschrecken (starkes Verb) hat passive Bedeutung: jmnd. bekommt
durch jmdn./etwas einen Schreck.

Besonderheit: sich erschrecken (erschreckte sich, hat sich
erschreckt) hat die Bedeutung von erschrecken als starkes Verb: Ich
bin sehr erschrocken. = Ich habe mich sehr erschreckt.

13. Setzen Sie die richtige Form von «erschrecken» ein.
Achten Sie auf die Zeit.

1. Der plotzliche Erdstof3 hat uns furchtbar . 2. Als
ich ihn nach zehn Jahren wiedersah, ich; er war alt
geworden. 3. Wir alle, als plotzlich heftig an die Tiir
geklopft wurde. 4. Der Flugkapitin die Géste mit der
Mitteilung, Das Flugzeug habe technische Probleme. (Impf.) 5. Die
Frau iiber die schlimme Nachricht. (Impf.) 6. Die
Gasexplosion die Hausbewohner. (Impf.) 7. Das Kind ist
vor dem Hund . 8. Wir dariiber, wie schnell
die Preise gestiegen waren. (Impf.)

fallen — fallen

Sprichworter
Von einem Streiche fillt keine Eiche.
Viele Streiche fillen die Eiche.

— fallen (fallt, fiel, ist gefallen)

a) zur Erde fallen, unbeabsichtigt abwirts bewegen: Im Herbst fallt
das Laub von den Bidumen. / Das Kind ist aus dem Kinderwagen
gefallen.

b) sinken, niedriger werden: Das Fieber ist gefallen.

¢) sein Leben im Krieg verlieren: Im zweiten Weltkrieg sind viele
Millionen Menschen gefallen.

d) eine schnelle Bewegung machen: Er fiel vor ihr aufs Knie.

e) auf etwas treffen: Das Licht féllt durch dieses Fenster.

f) in iibertragener Bedeutung:

— ins Gewicht fallen = eine grof3e Rolle spielen

— nicht in den SchoB fallen = viel Miihe kosten

— jmdm. ins Wort fallen, in die Rede fallen = jmdn. unterbrechen

— aus der Rolle fallen = sich nicht entsprechend benehmen
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— ins Wasser fallen = nicht stattfinden

— nicht auf den Kopf gefallen sein = klug, schlau sein

— jmdm. auf die Nerven, auf den Wecker fallen = nervos machen,
nerven

— nicht auf den Mund gefallen sein = sprachgewandt sein

— zur Last fallen = jmdm. ldstig werden

— fillen (fallte, hat gefillt)

a) hauen: Im Sommer fillt er Baume.

b) aussprechen: Man fallt das Urteil liber diesen Verréter.

14. «fallen» oder «fallen»? Setzen Sie das passende Verb in
der richtigen Zeitform ein.

1. Im Theater der Vorhang. (Prds.) 2. Zwei Briider
meines Vaters im Krieg . (Perf) 3. Die
Waldarbeiter viele Baume . (Perf.) 4. Ostern
voriges Jahr in den Mai. (Impf.) 5. Alle Entscheidungen der
Chef personlich. (Pris.) 6. Thm die Brille zu Boden .
(Perf.) 7. Das doch in die Augen. (Prés.) 8. Der Richter
ein salomonisches Urteil . (Perf.) 9. Die Temperatur
unter den Gefrierpunkt . (Perf)) 10. Ich meiner

Freundin um den Hals. (Impf.)

15. Welche Pripositionen passen in die Liicken? Ubersetzen
Sie auch die Satze.

1. Der Preis fdllt beim Kauf Gewicht. 2. Seine steile
Karriere ist ihm nicht den Schof} gefallen. 3. Unterbrich mich
nicht immer! Du féllst mir dauernd Wort. 4. Langer Besuch
kann einem leicht Last fallen. 5. Wie taktlos! Der ist wieder mal
der Rolle gefallen. 6. Wenn du nicht arbeitest, fallst du die
Priifung. 7. Das FuB3ballspiel ist Wasser gefallen. 8. Ein echter
Berliner ist nicht den Mund gefallen. 9. Es fillt kein Meister

Himmel. (Sprichwort)

fordern — fordern

— jmdn./etwas fordern (forderte, hat gefordert)

a) etwas aus dem Inneren der Erde gewinnen: Russland fordert
Erdgas in groBen Mengen.

b) jmdn./etwas in seinem Vorankommen, in seiner Existenz
unterstiitzen: Er hat mit seinem Vermogen viele Kiinstler gefordert.
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— etwas (A) fordern (forderte, hat gefordert) verlangen, haben
wollen: Der Staatsanwalt fordert eine harte Bestrafung des Téters.

16. «fordern» oder «fordern»? Setzen Sie das passende Verb
in der richtigen Form und in der angegebenen Zeit ein.

1. Die Stiftung Volkswagenwerk Wissenschaft und neue
Technologien. (Prés.) 2. In Saudi-Arabien viel Ol .
(Pass. Prés.) 3. Die Vereinigung der Kunstfreunde dieses Jahr
erstmals einen jungen Maler mit einem Geldbetrag . (Perf)) 4.
Die Studenten eine Anderung des Stundenplans. (Impf.) 5.
Die Regierung die Entwicklung von Industrie und Handel.
(Prds.) 6. Die Gewerkschaft acht Prozent Lohnerhohung.
(Impf.) 7. Sie eine hohe Summe von ihrer Versicherung

. (Perf)) 8. An den deutschen Universitéten gibt es Stipendien
fiir besonders begabte Studenten, die mit Sondermitteln aus staatlichen
oder privaten Spenden . (Pass. Pris.)

genesen — genieflen

— genesen (genest, genas, ist genesen) — gesund werden: Ist
deine Tochter schon genesen?

— geniellen (genoss, hat genossen)

a) Freude, Genuss haben: Willst du genieBen, so lass dich die
Miihe nicht verdrieBen. (Sprichwort)

b) erhalten: Der Vater genief3t unsere Liebe und Achtung.

17. «genesen» oder «genieBen»? Setzen Sie das passende
Verb in der richtigen Form und in der angegebenen Zeit ein.

1. Wir unseren Urlaub in vollen Ziigen . (Perf)) 2.
Der hat heute schlechte Laune. Der ist nicht zu . 3. Sie
von einer schweren Krankheit. (Impf.) 4. Er auf der
Eliteschule eine gute Erziehung . (Perf.) 5. Mein Freund
noch nicht . (Perf.) 6. Unser Chef ein hohes
Ansehen. (Prés.) 7. Er das Gliick, mit ihr bekannt zu sein. 8.
Das Kind schnell. (Pras.)

hingen (hingte, hat sehingt) — hingen (hing, hat sehangen)

— jmd./etwas hingen (héingte, hat gehiingt) — schwaches Verb:
Bewegung auf ein Ziel hin — Frage wohin? Wir haben das Bild an die
Wand gehéngt.
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— in libertragener Bedeutung:

— etwas an den Nagel hingen = freiwillig aufgeben

— etwas an die grofle Glocke hiangen = {iberall erzdhlen

— héngen (hing, hat gehangen) — starkes Verb: keine
Bewegung mehr — Frage wo? Das Bild hat an der Wand gehangen.

— in libertragener Bedeutung:

— etwas hingt an einem Haar, Faden = etwas misslingt beinahe

— jmdm. an den Lippen hdngen = aufmerksam zuhdren

18. Setzen Sie die richtige Form von «hangen» ein. Achten Sie
auf die Zeit.

1. Das Poster hat iiber seinem Bett . 2. Hast du schon ihr
Abendkleid in den Schrank . 3. Der Bergstelger am
Felsen. (Impf.) 4. Der Massenmorder wurde . 5. Die Wolken

iiber den Bergen. (Impf.) 6. Florian hat sehr an seiner Oma

. 7. Thr Lottogewinn wurde nicht an die groe Glocke

8. Sein Leben an einem seidenen Faden. (Impf.) 9.

Er hat seinen Beruf an den Nagel . 10. An dieser Stelle hat
frither das Portrét von Diirer .

legen — liegen, setzen — sitzen, stellen — stehen

Hiufige Fehler: a) Verwechslung der Verben legen, setzen,
stellen mit ihren Entsprechungen [liegen, sitzen, stehen; D)
Verwechslung der Stammformen.

Merken Sie sich:

a) Die Verben (sich) legen, (sich) setzen, (sich) stellen sind
schwache Verben:

(sich) legen, legte (sich), hat (sich) gelegt

(sich) setzen, setzte (sich), hat (sich) gesetzt

(sich) stellen, stellte (sich). hat (sich) gestellt

Sie haben entweder ein Reflexivpronomen oder ein
Akkusativobjekt bei sich: Er legt sich ins Bett. Er setzt sich auf den
Stuhl. Er stellt die Tassen in den Schrank.

b) Die Verben liegen, sitzen, stehen sind starke Verben:

liegen, lag, gelegen; sitzen, sal3, gesessen; stehen, stand, gestanden

Sie haben ein Dativobjekt bei sich: Er liegt im Bett. Er sitzt auf
dem Stuhl. Das Buch steht im Biicherschrank.
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Zum Sprachgebrauch:

a) Im Deutschen sagt man: Der Vogel sitzt auf dem Ast. Eine
Fliege sitzt auf der Butter. Die Brille sitzt auf der Nase. Der Hut sitzt
auf dem Kopf. Der Anzug sitzt, aber die Farbe steht ihm nicht.

b) Man sagt zwar: Messer und Gabel liegen auf dem Tisch. Aber:
Teller und Tassen stehen auf dem Tisch.

19. «setzen», « stellen» oder «legen»?

1. die Teller in den Schrank 2. das Besteck (= Messer,

Gabel, Loffel) in die Schublade 3. die Schiissel aufs Regal

4. die Biicher in den Biicherschrank 5. die Hande

auf den Riicken 6. den Stuhl an den Tisch 7. sich
aufs Pferd 8. die Hand zum Gruf} an die Miitze

20. «sitzen», «stehen» oder «liegen»? Erganzen Sie die
passende Prasensform.

1. Die Vogel auf dem Baum. 2. Besen und Staubsauger
in der Ecke. 3. Auf deinem Arm eine Stechmiicke! 4.
Wo ist meine Brille? — Die auf deiner Nase. 5. Lass das
Geschirr nur ! 6. Die neue Telefonnummer von Christian
noch nicht im Telefonbuch. 7. Berlin in Norddeutschland

an der Spree. 8. Die Telefonkabel unter der Erde.

21. «gelegt» oder «gelegen»? — Erganzen Sie auch die
fehlenden Endungen.

1. Ich habe das Geld ind___ Schreibtisch . 2. Das Geld
hat gestern noch hier in dies  Schublade . 3. Ich habe dir
das Buch aufd _ Nachttisch . 4. Als ich kam, hat sie schon
(im/in das) Bett . 5. Sie hatte sich schon friih (im/ins)
____ Bett . 6. Hast du die Kinder schon (in dem/ins) __ Bett

. 7. Gestern haben auf dein__ Tisch drei Briefe . 8. Er

hat das Paket vord  Tiir

22, «gesetzt» oder «gesessen»? - Ergdnzen Sie auch die
fehlenden Endungen.

1. Sie hat sich auf ein___ Stuhl . 2. Die Kleine hat die
Puppe in d  Kinderwagen . 3. Der Tourist hat sich in
ein__ Taxi . 4. Hast du schon mal in ein ___ Flugzeug

192



? 5. In dies Sessel hat sie , als plotzlich ihr

Freund kam. 6. Sie hat das Kind auf d__ Riicksitz . 7. Er hat
den ganzen Tag an d Computer . 8. Sie hat sich auf
sein Schof

23. «gestellt» oder «gestanden»? - Ergédnzen Sie auch die
fehlenden Endungen.

1. Hast du schon die Teller auf d _ Tisch ? 2. Haben
die Biicher nicht in mein  Biicherschrank ? 3. Das
Geschirr (= Teller, Tassen usw.) hat immer in dies  Kiichenschrank

. 4. Hast du den Topf mit der Milch auf d Herd

? 5. Ich habe die Kisten in d Keller . 6. Die
Leute haben drei Stunden in d__ Kalte . 7. Ich habe d__
Wecker auf 6 Uhr . 8. Die Kirschbdume haben in voll

Bliite
24. Ubersetzen Sie die folgenden Sitze.

1. Sie legt besonderen Wert auf solide Sprachkenntnisse. 2. Mir
liegt es daran, die Deutschpriifung gut zu bestehen. 3. Er hat etwas
Geld auf die hohe Kante gelegt. 4. Die Arbeitszeitverkiirzung liegt im
Interesse der Arbeitnehmer. 5. Bitte setzen Sie mich von Thren Pldnen
in Kenntnis. 6. Er setzt auf sein Lieblingspferd. 7. Fiir alle Beamten
steht eine Gehaltserh6hung in Aussicht. 8. Stell deinen Antrag auf
Wohngeld bei der Wohngeldstelle. 9. Die Qualitdt steht unter
Kontrolle unseres Priifers. 10. Die Kosten fiir den Versand miissen wir
in Rechnung stellen. 11. Er steht bei seinem Freund mit 500 Euro in
der Kreide. 12. Die Versicherung stellte den Unfallbericht in Frage.

loschen — erloschen

— loschen (I6schte, hat geloscht) zeigt eine Handlung: Britst du
mir die Wurst, so 16sch ich dir den Durst. (Sprichwort)

— erloschen (erlischt, erlosch, ist erloschen) zeigt den Zustand,
in dem sich das Subjekt befindet: Das Feuer ist erloschen.

25. «loschen» oder «erloschen»? Setzen Sie das passende
Verb in der richtigen Form und in der angegebenen Zeit ein.

1. Seine Liebe zu Rosemarie nie. (Prds.) 2. Die Wanderer
thren Durst . (Perf.) 3. Der Kirchendiener die
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Kerzen. (Impf.) 4. Das Holz brannte aus, und das Feuer

(Impf.) 5. Vor dem Schlafengehen ich das Licht. (Impf) 6 6.

Der Vulkan . (Perf) 7. Er schon seine Schuld
. (Perf)) 8. Das Interesse der Zuschauer .

(Perf))

mahlen — malen

— etwas (A) mahlen (mahlte, hat gemahlen) (mit einer Miihle),
z. B. den Kaffee/den Weizen mahlen: Er hat das Korn gemahlen.

— jmdn./etwas malen (malte, hat gemalt) — z. B. ein Bild
malen: Sie hat das Bild gemalt.

26. «xgemahlen» oder «gemalt»?

1. Der Kinstler hat sich selbst . 2. Die Kaffeemiihle hat
den Kaffee zu feinem Pulver . 3. Das Kind hat ein hiibsches
Bild auf die Tapete . 4. Elisabeth hat sich die Lippen rot

. 5. Mit seiner kleinen Handmiihle hat er den Pfeffer selbst
. 6. Die Korner werden zu Mehl . 7. Er hat ein
Landschaftsbild .

schaffen (schuf, geschaffen) — schaffen (schaffte, geschafft)

— schaffen (schuf, hat geschaffen) — etwas Neues machen,
bauen, errichten, griinden:
Im Beginn schuf Gott die Sonne,
Dann die nichtlichen Gestirne;
Hierauf schuf er auch die Ochsen,
Aus dem Schweile seiner Stirne.

(H. Heine)
— schaffen (schaffte, hat geschafft) — etwas erledigen, leisten,
bewiltigen: Endlich habe ich meine Arbeit geschafft.

27. «schuf» oder «schaffte»?

1. Leider er die Priifung nicht. 2. Gott den
Menschen nach seinem Bilde. 3. Die schwierige Ubersetzung
die Studenten noch nicht. 4. Wir es, fur dieses
Projekt staatliche Subventionen zu erhalten. 5. Der Bildhauer
eine faszinierende Skulptur. 6. Verdi beriithmte Opern. 7. Ich
meine Hausaufgaben nicht ganz. 8. Schiller in
seinem kurzen Leben viele Werke.
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28. «geschaffen» oder «geschafft»?

I. Im letzten Jahr wurden viele neue Arbeitsplitze im

Tourismusgewerbe . 2. Nach zwei Stunden habe ich die
Reparatur . 3. Goethe hat viele bedeutende Werke

. 4. In einer Woche habe ich alle Priifungen . 5.
Hier soll ein neues Bankinstitut werden. 6. Fir dieses
Projekt miissen giinstige Voraussetzungen werden. 7. Er hat
es nicht , ihn zu tberzeugen. 8. Neue Angebotspaletten
miissen von Banken werden.

schleifen (schliff, seschliffen) — schleifen (schleifte, geschleift)

— schleifen (schliff, hat geschliffen) — etwas schérfen, glétten,
gravieren: Die Diamanten werden geschliffen.

— schleifen (schleifte, hat geschleift) — etwas {iber den Boden
ziehen, sich reibend hinbewegen: Der zu lange Mantel schleifte am
Boden.

29. Setzen Sie die richtige Form von «schleifen» ein. Achten
Sie auf die Zeit.

1. Ich habe schon meine Schere . 2. Der Verkaufer
die Waren auf dem Boden. (Impf.) 3. Der Bauer die
Axt, bevor er den Baum fillte. (Impf.) 4. Vor dem Rennen hat der
Sportler die Schlittschuhe sorgfiltig . 5. Wir haben die
schwere Kiste ins Zimmer . 6. Er das Schwert.
(Impf.) 7. Der Sack war zu schwer fiir mich, und ich ihn am
Boden. (Impf.) 8. Das Brautkleid hat am Boden

senden (sandte, gesandt) — senden (sendete, gesendet)

— senden (sandte, hat gesandt) — etwas schicken: Sie senden
ihren Freunden Weihnachtsgriif3e.

— senden (sendete, hat gesendet) — etwas {ber
Rundfunk/Fernsehen ausstrahlen: Das Radio sendete gestern eine
Veranstaltung aus der Kongresshalle.

30. Setzen Sie die richtige Form von «senden» ein. Achten Sie
auf die Zeit.

1. Man hat das Telegramm an die falsche Adresse
2. Der Rundfunk hat Trauermusik . 3. Nach den Nachrlchten

195



man den Wetterbericht. (Impf.) 4. Er an alle
Kunden einen Serienbrief. (Impf.) 5. Das Oratorium «Die
Jahreszeiten» von Haydn man im Rundfunk schon
mehrmals. (Impf.) 6. Wir haben ihm ein Geburtstagsgeschenk
. 7. In diesem Monat hat er seiner Familie 1000 Euro
. 8. Um 20 Uhr werden die Nachrichten

sinken — senken, steigen — steigern

Merken Sie sich:

a) Die Verben (sich) senken, (sich) steigern sind schwache Verben:

(sich) senken — senkte (sich) — hat (sich) gesenkt

(sich) steigern — steigerte (sich) — hat (sich) gesteigert

Sie haben ein Akkusativobjekt bei sich: Wir senken den
Stromverbrauch. Der  Stromverbrauch senkt sich. // Das
Bruttosozialprodukt steigert sich. Wir steigern das
Bruttosozialprodukt.

b) Die Verben sinken, steigen sind starke Verben:

sinken — sank — ist gesunken

steigen — stieg — ist gestiegen

Sie werden intransitiv benutzt: Der Stromverbrauch sinkt. Das
Bruttosozialprodukt steigt.

31. «(sich) senken — sinken» oder «(sich) steigern —
steigen»? Welche Verben fehlen in den Liicken?

1. Im Sommer die Temperaturen, im Winter
sie. 2. Die Inflation ist zu hoch. Wir miissen die Ausgaben .
3. Der Trend zur Arbeitslosigkeit sich gliicklicherweise. 4.
Die Verkehrsdichte in den Stidten weiter. 5. Auf der Messe
sich die Besucherzahl von Tag zu Tag. 6. Bei einer
Inflation die Preise schnell. 7. Er seine Stimme.

32. Bilden Sie neue Satze.

Beispiel: Die Sportler steigern die Leistungen. — Die Leistungen
der Sportler steigern sich. // Die Leistungen der Sportler steigen.

1. Der Staat senkt das Einkommen der Beamten. 2. Der
Hausbesitzer steigert die Miete. 3. Man senkt die Zahl der
Wochenarbeitsstunden. 4. Diese neue Maschine steigert die
Produktion um 40 %. 5. Jedes Jahr steigern die deutschen Haushalte
die Ausgaben. 6. Das Unternechmen senkt stindig die
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Produktionskosten. 7. Bei Erhohung der Motorleistung steigt der
Benzinverbrauch.

33. «sinken» oder «senken»? Setzen Sie das passende Verb
in der richtigen Form und in der angegebenen Zeit ein.

1. Sie verlegen die Augen. (Impf.) 2. Das Fieber
gliicklicherweise (Perf.) 3. Er bewusstlos zu
Boden. (Impf.) 4. Der Der Handler die Preise . (Perf)) 5.
Der Wert des Autos von Jahr zu Jahr. (Pri (Pras) 6. Der
Wasserspiegel sich . (Perf.) 7. In Deutschland
einige Verbrauchsteuern . (Perf.)

34. «steigen» oder «steigern»? Setzen Sie das passende Verb
in der richtigen Form und in der angegebenen Zeit ein.

1. Nach den Regenfillen der Wasserstand stark
(Perf.) 2. Mein Freund auf Dach. (Impf.) 3. Die Ertrége der
Arbeiter sollen um 20% . (Pass. Inf)) 4. Der Weg

steil den Berg hinauf. (Impf.) 5. Tn unserem Land
sich die Kohlenférderung. (Impf.) 6. Die populire deutsche Zeitschrift
«Stern» ihre Auflage . (Perf.) 7. Das Benzin
um einige Euro im Preis . (Perf.)

verbreiten — verbreitern

— etwas/sich verbreiten (verbreitet, verbreitete, hat verbreitet)
— ausdehnen, ausbreiten, um sich greifen: Der Nebel verbreitete sich
bis in alle Seitentéler.

— etwas/sich verbreitern (verbreitert, verbreiterte, hat
verbreitert) — breiter machen, breiter werden: Die Baufirma
verbreitert die Straf3e.

35. «verbreiten» oder «verbreitern»? Setzen Sie das passende
Verb in der richtigen Form und in der angegebenen Zeit ein.

1. Der Sender eine falsche Nachricht. (Impf.) 2. Die
Stralle wird um einen Meter - 3. Die Startbahn fiir Flugzeuge
wurde um zehn Meter ~ 4Die Grippenwelle sich in
ganz Europa. (Impf.) 5. Unser Hausherr hat die Terrasse vor dem
Haus . 6. Uberall sich Schrecken. (Impf.) 7. Diese
Meldung wurde iiber alle Sender .
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verschreiben — vorschreiben

— verschreiben (verschrieb, hat verschrieben)

a) sich verschreiben: etwas irrtimlich falsch schreiben: Du hast
dich hier verschrieben!

b) jmdm. etwas (A) verschreiben: (als Arzt) etwas schriftlich
verordnen: Der Arzt hat mir Tabletten gegen die Halsschmerzen
verschrieben.

— jmdm. etwas (A) vorschreiben (schrieb vor, hat
vorgeschrieben) — befehlen, anordnen: Du kannst mir nichts
vorschreiben.

36. «verschreiben» oder «vorschreiben»? Setzen Sie das
passende Verb in der richtigen Form ein.

1. Ich lasse mir von dir nichts ! Ich kann tun und lassen,
was ich will. 2. Der Arzt hat meiner Freundin die Pille . 3.
Die Hausaufgabe musst du noch mal machen, du hast dich zu oft

. 4. Die Mutter will ihrer erwachsenen Tochter immer noch

, was sie zu tun hat. 5. Ich habe mich bei diesem
Fremdwort . 6. Sie ldsst sich vom Arzt ein Mittel gegen
Rheuma . 7. Das Gesetz folgende Malinahme
... 8. Erhat sich ganz der Musik .

verschwenden — verschwinden

— etwas verschwenden (verschwendete, hat verschwendet) ist
schwaches Verb und hat Akkusativobjekt bei sich: Der Sohn hat das
Geld verschwendet.

— verschwinden (verschwand, ist verschwunden) ist starkes
Verb und =zeigt das Ergebnis einer Handlung: Das Geld ist
verschwunden.

37. «wverschwenden» oder «verschwinden»? Setzen Sie das
passende Verb in der richtigen Form und in der angegebenen
Zeit ein.

1. Er zu viel Zeit fir diese Arbeit . (Perf)) 2. Das
Geld aus dem Tresor . (Perf.) 3. Der Der Taschendieb in
der Menge . (Perf)) 4. Mit dlesem Mittel jeder Fleck
sofort. (Pras ) 5. Er sein ganzes Vermdgen. (Impf.) 6. Der Zug

in der Ferne. (Impf.) 7. Du immer wieder deine
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Bemiihungen. (Prds.) 8. Der Politiker plotzlich von der
Bildflache . (Perf))

versenken — versinken

— (sich) versenken (versenkte, hat versenkt) hat entweder ein
Reflexivpronomen oder Akkusativobjekt bei sich: Man versenkte das
Schiff.

— versinken (versank, ist versunken) zeigt das Ergebnis einer
Handlung: Das Schiff versank.

38. «versenken» oder «versinken»? Setzen Sie das passende
Verb in der richtigen Form und in der angegebenen Zeit ein.

1. Die Kinder bis zu den Knien im Schnee . (Perf.)
2. Man den Behilter fiir Heizdl in die Erde. (Impf.) 3. Die
Insel  im Meer . (Perf.) 4. Der Junge die Hénde
in die Taschen. (Impf.) 5. Bei einem schweren Erdbeben
ganze Stidte in Schutt und Asche. (Impf.) 6. Er ganz in seine
Arbeit . (Perf.) 7. Ich mich in meine Biicher
. (Perf.) 8. Der Feind das Schiff mit einer Rakete.
(Impf.)

sich wenden (wandte sich, sich gewandt) — wenden (wendete,
gewendet)

— an jmdn. (A) sich wenden (wandte sich, hat sich gewandt)
— eine Frage oder Bitte an jemanden richten: Der Student wendet
sich mit einer Frage an den Professor.

— etwas wenden (wendete, hat gewendet) — wumdrehen,
umkehren: Der Bauer wendete Heu.

39. Setzen Sie die richtige Form von «wenden» ein. Achten
Sie auf die Zeit.

1. Das Kind kein Auge von der Mutter. (Impf.) 2. Der
Rettungswagen hat mitten auf der Autobahn . 3. Sie hat die
Tischdecke , weil sie schmutzig war. 4. Das Blatt hat sich bei
der Schachpartie . 5. Der Vortragende hat sich an den
Fragesteller . 6. Er hat sich mit der Bitte an seinen Chef

. 7. Der Koch den Braten. (Impf.) 8. Der Kranke

sich an den Arzt. (Impf.)
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weichen (wich, gewichen) — weichen (weichte, seweicht)

— weichen (wich, ist gewichen) - weggehen, nachgeben: Wir
wichen keinen Schritt vom Wege.

— weichen (weichte, hat/ist geweicht) - weich machen: Das Brot
ist im Wasser geweicht.

40. Setzen Sie die richtige Form von «weichen» ein. Achten
Sie auf die Zeit.

1. Ich lange meine Wische. (Impf.) 2. Die Schmerzen
durch die Betdubungsspritze . (Perf.) 3. Die Brotchen
in der Milch . (Perf.)) 4. Die Soldaten _ vor der
gegnerischen Ubermacht . (Perf.) 5. Der Boden
unter unseren Fiilen. (Impf.) 6. Das Fleisch genug .
(Perf.) 7. Die Katze nicht von der Stelle . (Perf)) 8.
Inge erschrak, dass die Farbe aus ihren braunroten Wangen
(Impf.)

wiegen (wog, gewogen) — wiegen (wiegte, gewiegt)

— wiegen (wog, hat gewogen) - ein bestimmtes Gewicht haben
oder feststellen: Die Verkduferin hat genau gewogen.

— wiegen (wiegte, hat gewiegt) - schaukeln: Die Mutter wiegte
das Kind auf den Armen.

41. Setzen Sie die richtige Form von «wiegen» ein. Achten Sie
auf die Zeit.

1. Heute Morgen habe ich 65 Kilo . 2. Der Postbeamte

das Paket, bevor er es frankiere. (Impf.) 3. Er hat bedenklich

den Kopf . 4. Die Verkauferin hat die Wurst auf der Waage

. 5. Unsere Oma hat uns als Kinder immer in den Schlaf

. 6. Die junge Mutter ihr Baby jeden Tag. (Prés.) 7.

Der Héandler die Apfel. (Impf.) 8. Sie sich in schonen
Trdumen. (Impf.)

200



Kapitel 12: Abklirzungen

l. Allgemeines

Als  Abkiirzung  (auch  Abbreviatur) wird  verkiirzte
Darstellungsform eines Wortes oder einer Wortgruppe bezeichnet.

Unter den Oberbegriff Abkiirzung fallen die Worttypen:

e Akronym: aus Buchstaben mehrerer Worter oder mehrerer
Wortteile entstandenes Wort, das als eigenes Wort ausgesprochen
werden kann, z. B. CDU, LKW.

e Kurzwort: durch Abkiirzen oder Weglassen von Wortteilen
entstandenes Wort, z. B. Auto, Kilo.

e Initialwort: aus den Anfangsbuchstaben mehrerer Worter
gebildetes Wort, z. B. UNESKO.

e Silbenworter: wie zum Beispiel Persil oder Drupa.

¢ Buchstabenkette: als Wort nicht aussprechbare Buchstabenreihe.

e Kiirzel: eine festgelegte Buchstabenfolge als Kennzeichnung, z
B. Wertpapierkiirzel oder eine Vielzahl von Codes eines
Schriftzeichens.

Was man abkiirzt, ist auch gesellschaftlich bedingt. So erscheinen
Abkiirzungen wie AB fiir Anrufbeantworter oder HP fiir Homepage
als regional, national oder durch die Textsorte begrenzt. Weiterhin
sind auch Abkiirzungen gebriuchlich, die nur in einem bestimmten
Umfeld verwendet werden, wie zum Beispiel in Kleinanzeigen von
Zeitungen oder in einem Fachgebiet. Abkiirzungen sind Schreib- und
Leseerleichterungen, sie dienen der schnelleren und konzentrierteren
Kommunikation. Des Weiteren dienen Abkiirzungen auch der
Platzersparnis.

Abkiirzungen entstehen meist in der geschriebenen Sprache
und finden manchmal Aufnahme in der Umgangssprache (zum
Beispiel NATO, EU, UNO). Es ist interessant zu wissen, dass
auch das Wort «Abkiirzung» durch die Abkiirzung «Abk.»
abgekiirzt wird.
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1. Beantworten Sie die folgenden Fragen.

1. Was verstehen wir unter einer Abkiirzung? 2. Welche
Worttypen umfasst der Begriff « Abkiirzung»? 3. Wo entstehen die
meisten Abkiirzungen? 4. Mit welchem Ziel werden Abkiirzungen
gebildet? 5. Haben alle Abkiirzungen eine allgemeine
Verbreitung?

Il. Besonderheiten von Abkiirzungen

2.1. Abkiirzungen ohne Punkt und Leerzeichen

Wird eine Abkiirzung abgekiirzt ausgesprochen, so wird sie
grundsétzlich ohne Punkt und stets ohne Leerzeichen geschrieben.
Beispiele: ARD, GmbH, FDP, UdSSR.

Maleinheiten werden als Wort gesprochen, aber dennoch ohne
Punkt abgekiirzt.

Beispiel: 10 m — gesprochen «10 Meter».

Bei Bahnhofsnamen wird der Zusatz in Klammern (im Beispiel:
(Westf)) und die Abkiirzung der Bahnhofsart (im Beispiel: Hbf) ohne
Punkt geschrieben.

Beispiele: Miinster (Westf) Hbf, Brake (b Bielefeld).

2.2. Abkiirzungen mit Punkt und Leerzeichen

Abkiirzungen, die nicht abgekiirzt ausgesprochen werden, werden
grundsétzlich mit Punkten abgekiirzt. Wenn die Abkiirzung mehrteilig
ist, stehen Leerzeichen zwischen den Bestandteilen. Beispiele: Dr.,
z.B., d. h.,i. d. R., Mio., Mrd.

Eine Ausnahme stellt das verbreitete «usw.» dar, das sich anstelle
des eigentlich korrekten «u. s. w.» als Abklirzung fiir «und so weiter»
durchgesetzt hat, ebenso wie die lateinische Variante «etc.» bzw.
«&ec.» fiir «et ceteran. Weitere Ausnahmen bilden «svw.» fiir «so viel
wie» und (insbesondere in der Mathematik) «gdw.» fiir «genau
dann, wenny.

2.3. Pluralbildung und Deklination

Die Deklination von Abkiirzungen ist eher uniiblich, aber
grundsétzlich moglich. Bei Abkiirzungen mit Punkt wird
unterschieden: Enden sie (undekliniert) mit dem letzten
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Buchstaben der Vollform (z.B. Hr.), so wird die Deklina-
tionsendung unmittelbar angehdngt (z. B. Hrn. (= Herrn)),
ansonsten wird die Endung hinter dem Punkt angefiigt (Jh. wird
z. B. zu Jh.e (= Jahrhunderte)), bei Abkiirzungen ohne Punkt wird
die Endung schlicht angehingt (z. B. des BGBs). Dieselben
Regeln gelten fiir die Bildung der weiblichen Form (z. B. Prof.in
(= Professorin)).

Der Plural von Abkiirzungen wird gelegentlich durch eine
Buchstabenverdoppelung ausgedriickt (z. B. Jgg. (= Jahrginge), ff. (=
folgende)). Im Ubrigen wird der Plural, sofern die Abkiirzung nicht
unverdndert verwendet wird, immer durch ein angehingtes -s gebildet
(z. B. CDs), selbst wenn die Vollform eine andere Pluralendung hat
(z. B. AGs, Pkws). Eine Ausnahme bilden nur wenige (meist
fachsprachliche) Abkiirzungen, die nie in der gesprochenen Sprache
verwendet werden (z. B. RAe (= Rechtsanwilte)). Gerade bei
weiblichen Abkiirzungen empfiehlt sich die Verwendung des Plural-s,
um Verwechslungen mit dem Singular vorzubeugen (z.B. die
GmbH/GmbHs).

2. Formulieren Sie zu den Arten von Abkiirzungen und
Moglichkeiten ihrer Pluralbildung und Deklination 5—6 Fragen
und lassen Sie diese von IThren Kommilitonen beantworten.

lll. Abkiirzungen in verschiedenen Bereichen

Im 20. Jahrhundert kam es zu einer Fiille von Abkiirzungen.
Gerade GroBorganisationen (UNO, EU-Staaten, politische Parteien,
offentliche ~ Verwaltungen,  GroBunternehmen  etc.)  haben
umfangreiche Abkiirzungssysteme in Gebrauch.

3.1. Politische Systeme

3.1. Merken Sie sich die Abkiirzungen der fiihrenden deutschen
Parteien.

CDU — Christlich-Demokratische Union

CSU — Christlich-Soziale Union

SPD — Sozialdemokratische Partei Deutschlands
FDP — Freie Deutsche Partei
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3.2. Schauen Sie sich die Tabelle links an und ordnen Sie die
Namen der Parteien dem richtigen ""Tortenstiick " in der Grafik zu.

Wahlergebniss 2009: Sitzverteilung im 17. Deutschen Bundestag
Abgeordnete im Bundestag

Fraktion Abgeordnete
CDU/CSU €bu | 239
csurs
SPD e | 146
FDP g 93
Die Linke  prinke. | 76

Biindnis 90/ promih
Die Griinen

68

Bundestag gesamt | 622

4. Lesen Sie den Text und setzen Sie die passenden Abkiirzungen
ein: CSU, SPD, FDP, CDU.

Deutschland hat gewihlt

Deutschland wird seit dem 28. Oktober 2009 von einer schwarz-
gelben Koalition aus .../... und ... regiert. Sie hatten bei der
Bundestagswahl am 17. September 2009 zusammen eine stabile
Mebhrheit erreicht und damit die seit 2005 regierende gro3e Koalition aus
.../...und ... abgeldst. An der Spitze der neuen Bundesregierung stehen
Bundeskanzlerin Angela Merkel und Auflenminister Guido Westerwelle.
Seit Jahren gehort die ...-Politikerin in Umfragen zu den beliebtesten
Politikern in Deutschland. Guido Westerwelle gilt als guter Rhetoriker.
In den vergangenen Jahren hat er die ... entscheidend gepragt.

3.2. Internationale Organisationen

5. Merken Sie sich die Abkiirzungen von grofien internationalen
Organisationen.

a) Jeder Buchstabe wird hier getrennt ausgesprochen.

EWG — Europiische Wirtschaftsgemeinschaft

EU — Européische Union

EWS — Européisches Wirtschaftssystem

ECU — Europédische Wihrungseinheit, engl. European Currency
Unit
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EWWU — Europiische Wirtschafts- und Wahrungsunion

EZB — Europiische Zentralbank

ESZB — Europdisches System der Zentralbanken

IWF/IMF — Internationaler Wihrugsfonds, engl. International
Monetary Fund

WTO —  Welthandelsorganisation, engl. World Trade
Organization

OECD — Organisation fiir wirtschaftliche Zusammenarbeit und
Entwicklung, engl. Organization for Economic Cooperation and
Development

b) Diese international tiblichen Abkiirzungen werden als Worter
ausgesprochen.

EFTA — Europiische Freihandelszone, engl. European Free Trade
Association

OPEC — Organisation der Erdol exportierenden Lénder, engl.
Organization of Petroleum Exporting Countries

BIZ — Bank fiir internationalen Zahlungsausgleich

UNESCO — Organisation fiir Erziehung, Wissenschaft und
Kultur, engl. United Nations Educational, Scientific and Cultural
Organization

VN/UNO — die Vereinten Nationen, engl. United Nations
Organization

NATO — der Nordatlantikvertrag

6. Was bedeuten die folgenden Abkiirzungen? Fragen Sie Ihre
Partnerin / Ihren Partner.
ECU, EZB, WTO, EWWU, OECD, UNO, ESZB, IMF

7. Welche Organisation ist der Urheber des gemeinsamen
Marktes in Europa?
a) die OECD b) die NATO c) die EWG d) die WTO

8. Bestimmen Sie. Die EFTA ist ...
a) eine Zollunion b) ein Zolllager
¢) eine Handelsgesellschaft d) eine Freihandelszone

9. Setzen Sie die passenden Abkiirzungen ein und iibersetzen Sie
die Sitze: die WTO, die OPEC, die EZB, der IMF, der ECU, die
UNO, das EWS, die EWWU, die OECD, die EU.

1. Durch seine Titigkeit soll der ... zur Steuerung der
internationalen Finanzierung und Linderung von Wahrungskrisen
beitragen. 2. Der ... wurde am 1.01.1999 im Zuge der Européischen
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Wiéhrungsunion vom Euro abgelost, existiert jedoch noch zwischen
den nicht dem Euro angeschlossenen Léndern des .... 3. Im
Vordergrund der Tatigkeit der ... steht vor allem das Erreichen
wirtschafts- und sozialpolitischer Ziele. Aullerdem erarbeitet die ...
Abkommen auf wissenschaftlichem und technischem Gebiet. 4. Die

. muss vor allem dafiir sorgen, dass die Preisniveaustabilitit in
Europa gesichert und Inflation verhindert wird. 5. Die ... wurde am
14. September 1960 in Bagdad, Irak, gegriindet. Der Grund fiir die
Schaffung dieser Organisation war die Absicht, gemeinsam iiber die
Produktion, Preise und zukiinftige Konzessionen mit den
multinationalen Erdolfirmen zu verhandeln. 6. Die ... ist ein Schritt
zur Vollendung der wirtschaftlichen Integration in der .... 7. Die ...
ist in der internationalen Handels- und Wirtschafspolitik die dritte
Sdule neben der Weltbank und dem .... 8. Die 1945 gegriindete ... mit
heute 192 Mitgliedsstaaten ist die einzige internationale Organisation,
deren Handeln universal legitimiert ist.

3.3. Deutsche Konzerne und Unternehmungsformen

10.1. Deutschland zihlt zu den fiihrenden Wirtschaftsnationen
der Welt. Machen Sie sich mit den Abkiirzungen von grofien
deutschen Unternehmen bekannt.

VW — Volkswagen, Wolfsburg

BMW — Bayrische Motoren Werke, Miinchen

BASF — Badische Anilin- und Sodafabrik, Ludwigshafen

MAN — Maschinenfabrik Augsburg-Niirnberg

LH — Lufthansa, Fluggesellschaft in Frankfurt/Main

SAP — Systeme, Anwendungen, Programme, Software-Konzern
in Waldorf

Degussa —  Deutsche Gold- wund Silberscheideanstalt,
Frankfurt/Main

E.ON — Energie der Zukunft, Diisseldorf

RWE — Rheinisch-Westfilisches Elektrizititswerk, Essen

TUI — Touristik Union International, Hannover

T — Deutsche Telekom, Bonn

10.2. Was bedeuten die folgenden Abkiirzungen?
SAP, BMW, MAN, LH, BASF, RWE

10.3. Eine der Abkiirzungen ist kein Name eines deutschen
Industrieunternehmens:
a) Degussa b) MAN ¢) EDV d) E.ON e¢) WMF
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11. Zu welcher Branche gehéren die Unternehmen?
1. BASF  a) Maschinenbau

2. TUI b) Elektroenergie, Gas

3.E.ON c¢) Chemie

4. MAN  d) Software

5. SAP e) Tourismus

12. Erginzen Sie die Sitze mit entsprechenden Abkiirzungen:
MAN, LH, BASF, VW, SAP, TUI, BMW.

1. Die ... Gruppe ist das grofite Chemiekonzern der Welt. Alle
Bereiche der chemischen Produktion, von Rohstoffen bis zu hoch
entwickelten Endprodukten, sind hier vertreten. 2. ... ist eine der
wertvollsten internationalen Automarken und einer der profitabelsten
Automobilhersteller Deutschlands. 3. ... ist ein Marktfiihrer auf dem
Weltmarkt im Softwarenbereich fiir die Unternehmen. 4. ... setzt auf
Innovationen im Maschinenbau und hat starke Positionen auf dem
Markt. 5. ... ist weltweit eine der fiihrenden Fluggesellschaften, die
jéhrlich fast 25 Mio. Fluggdste befordert. 6. ... ist der zweitgrofite
Automobilhersteller in der Welt. Zum Konzern gehoren solche
Marken, wie VW, Skoda, Bentley, Bugatti, Audi, Seat und
Lamborghini. 7. ... ist einer der fithrenden Reisekonzerne der Welt.
Zurzeit gehoren zum Konzern ungefdhr 80 Reisefirmen, 7
Fluggesellschaften mit iiber 100 Flugzeugen und 290 Hotels.

13.1. Machen Sie sich nun mit den Abkiirzungen der
Unternehmungsformen bekannt.

AG — Aktiengesellschaft

GmbH — Gesellschaft mit beschrinkter Haftung

UG — Unternehmergesellschaft

OHG — Offene Handelsgesellschaft

KG — Kommanditgesellschaft

eG — eingetragene Genossenschaft

13.2. Was bedeuten die Abkiirzungen?
UG, KGaA, OHG, GmbH, eG

14. Unternehmen werden in Personen- und Kapitalgesell-
schaften eingeteilt. Orden Sie zu.

Kapitalgesellschaft Personengesellschaft

KG

GmbH

AG

uG
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15. Ordnen Sie den Erklirungen der Unternehmensrechts-
formen die entsprechende Abkiirzung zu: KGaA, eG, GmbH, OHG,
AG, KG.

Die Gesellschafter (Aktiondre) sind durch Anteile (Aktien) am
Kapital beteiligt und haften nur mit ihrer Kapitaleinlage. Die
Geschifte werden von einem «Vorstand» gefiihrt, d. h. von
Managern, die nicht unbedingt finanziell am Unternehmen beteiligt
sein miissen.

Die Gesellschafter erwerben Geschéftsanteile und haften nur mit
ihrer Kapitaleinlage. Die «Geschiftsfithrer» sind im allgemeinen
selbst Gesellschafter.

Es handelt sich um einen Zusammenschluss von Personen mit
gemeinsamen wirtschaftlichen Zielen, die sich auf diese Weise
gewisse Vorteile eines Grof3betriebs verschaffen (z. B. beim Einkauf
oder beim Absatz).

Alle Gesellschafter haben die gleichen Rechte und Pflichten und
haften fiir die Schulden unbeschriankt mit ihrem Geschifts- und
Privatvermogen.

Es gibt zwei Arten von Gesellschaftern: die Komplementire, die voll
haften, und die Kommanditisten, die nur mit ihrer Kapitaleinlage haften
und nicht an der Geschéftsfiihrung beteiligt sind.

Es handelt sich um eine Kommanditgesellschaft, bei der die
Kommanditisten Aktionére sind.

3.4. Gewerkschaften und Arbeitgebervertretungen

16.1. Machen Sie sich mit den Abkiirzungen der deutschen
Gewerkschaften und Arbeitgebervertretungen bekannt.

DIHK — Deutscher Industrie- und Handelskammertag

IHK — Industrie- und Handelskammer

AHK — Auslandshandelskammer

BDI — Bundesverband der deutschen Industrie

DGB — Deutscher Gewerkschaftsbund

DAG — Deutsche Angestelltengewerkschaft

DBB — Deutscher Beamtenbund

ver.di — Dienstleistungsgewerkschaft

CGB — Christlicher Gewerkschaftsbund

BDA — Bundesvereinigung der Deutschen Arbeitgeberverbande

16.2. Ordnen Sie die zusammengehorenden Begriffe aneinander zu.
BDA Angestelltengewerkschaft
[HK Dienstleistungsgewerkschaft
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DAG Bundesverband der deutschen Industrie
ver.di Industrie- und Handelskammer
BDI Bundesvereinigung der Deutschen Arbeitgeberverbiande

17. Lesen Sie den Text und erginzen Sie die passenden
Abkiirzungen: DAG, IHK, DGB, DIHK, CGB, AHK, DBB, BDA,
ver.di, BDI.

Der grofite Zusammenschluss von Einzelgewerkschaften ist der ...
mit rund sieben Millionen Mitgliedern. Der ... vertritt die Interessen
von acht Mitgliedsgewerkschaften, die grofte ist die
Dienstleistungsgewerkschaft .... Neben dem DGB gibt es noch einige
weitere Arbeitnehmerverbiande: die ..., der ... und der
Tarifpolitischer ~ Partner = der  Gewerkschaften  sind  die
Arbeitgeberverbiande. Deren Dachorganisation, die ..., vertritt rund
zwei Millionen Unternechmer. Weitere Unternehmerverbinde:
Deutscher Industrie- und Handelskammertag -..., Bundesverband der
Deutschen Industrie - .... Der ... vertritt das Gesamtinteresse der
deutschen Wirtschaft. 3,5 Millionen Unternehmen sind gesetzliche
Mitglieder der 81 deutschen .... 120 bilateral organisierte ...,
Delegiertenbiiros und Repridsentanzen der deutschen Wirtschaft
weltweit fordern die  auBenwirtschaftlichen Beziehungen der
deutschen Unternehmen.

18. Welche der Abkiirzungen bezeichnet die grifite deutsche
Arbeitnehmervereinigung?
a) DGB b) BDA ¢) BGB d) DAG e) DRK

3.5. Messen und Ausstellungen

19.1. Deutschland gilt international als Messeland Nr. 1. Hier
finden fast 150 Messen und Ausstellungen statt. Merken Sie sich die
Abkiirzungen der bedeutendsten Messen Deutschlands.

ANUGA — Allgemeine Nahrungs- und Genussmittelausstellung,
Koln

BAUMA — Baumaschinen, Baustoffmaschinen und
Baufahrzeuge, Miinchen

CeBIT — Centrum der Biiro-, Informations- und
Telekommunikationstechnik, Hannover

CPD — Collections Premieren Diisseldorf, eine der fihrenden

Modemessen Europas
DRUPA — Druck und Papier, Diisseldorf
IGEDO — Internationale Modemesse, Duisseldorf
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IAA — Internationale Automobilausstellung, Frankfurt/Main
IFA — Internationale Funkausstellung, Berlin

IHM — Internationale Handwerkmesse, Miinchen

ITB — Internationale Tourismus-Borse, Berlin

Ispo — Internationale Sportartikelmesse, Miinchen

K — Kunststoff und Kautschuk, Dusseldorf

SMM — Schiffbaufachmesse, Hamburg

SPOGA — Sportartikel, Campingbedarf und Gartenmobel, Koln

19.2. Was bedeuten die folgenden Abkiirzungen?
Ispo, Cebit, IAA, DRUPA, ITB, BAUMA, IFA

19.3. Was gehort zusammen?

ANUGA 1. Tourismus a) Berlin
IGEDO 2. Schiftbau b) Hamburg
ITB 3. Mode ¢) Kdln
SMM 4. Nahrungs- und Genussmittel d) Diisseldorf

3.6. Mobilitat und Transport

20.1. Machen Sie sich mit den Abkiirzungen im Verkehrsbereich
bekannt.

A — Autobahn

Pkw — Personenkraftwagen

Lkw — Lastkraftwagen

OPNV — Offentlicher Personennahverkehr

DB — Deutsche Bundesbahn

Hbf — Hauptbahnhof

ICE — InterCityExpress

EC — EuroCity-Zug

IC — InterCity-Zug

IR — InterRegio

D — Schnellzug

RSB — RegionalSchnellBahn

E — Eilzug

N — Zug des Nahverkehrs

S — S-Bahn, Stadt-Bahn

ADAC — Allgemeiner Deutscher Automobilclub

U — U-Bahn, Untergrundbahn
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20.2. Was bedeuten die Abkiirzungen?
OPNV, LKW, DB, ICE, A, S

21. Setzen Sie die passenden Abkiirzungen ein: IR, OPNV, Lkw,
ICE, Pkw, RSB, A, DB.

1. Busse, Eisenbahnen, Stra3enbahnen, Taxis gehoren zum ... 2.
Die ... 3 Niirnberg-Frankfurt war auch am haufigsten von Staus iiber
20 Kilometer betroffen, nicht viel weniger waren es auf der ... 9
Niirnberg-Berlin. 3. ... ist ein iiberregionaler Zug mit gehobenem
Komfort. 4. Mit dem eigenen ... zu fahren ist bequem. 5. Der ... ist
Hochgeschwindigkeitszug mit b1s zu 250 km/h mit besonderem
Fahrpreis. 6. ICE ist der High-Tech-Zug der ... 7. Die ... liberbriickt
die langeren Distanzen zwischen groBeren Orten der Region. 8. Auf
den deutschen Autobahnen wird von der Bundesregierung eine Maut
auf schwere ... erhoben. «Maut» bedeutet die Erhebung einer Gebiihr
fiir die Nutzung einer Straf3e.

22. Welche dieser Abkiirzungen hat nichts mit Verkehr zu tun?
a) Hbf. b) LH ¢) Lkw d) IC e) UKW

3.7. Geschiéftskorrespondenz

23.1. Merken Sie sich die wichtigsten Abkiirzungen im Bereich
des kaufmdnnischen Schriftverkehrs.

Abb. — Abbildung 1. J. — laufenden Jahres

Abs. — Absender, Absatz 1. M. — laufenden Monats
Abt. — Abteilung Ifd. — laufend

Adr. — Adresse It. — laut

AGB — Allgemeine m. E. — meines Erachtens
Geschiftsbedingungen mfG — mit freundlichen Griilen
allg. — allgemein MWSt — Mehrwertsteuer
Art. — Artikel n. J. — néchsten Jahres
Best.-Nr. — Bestellnummer n. M. — néchsten Monats
Betr. — der Betreff No./Nr. — Nummer

betr. — betreffend/betrifft ntto — netto

bez. — bezahlt n. W. — nichste Woche

bfn. — brutto fiir netto 0. a. — oben angefithrt, oben
BLZ — Bankleitzahl angegeben

bspw. — beispielsweise 0. A. — oder Ahnliches

btto. — brutto 0. O — ohne Obligo

b.w. — bitte wenden p. — per, fiir

bzgl. — beziiglich p.a. — per anno/jahrlich

bzw. — beziehungsweise PC — personlicher Computer
ca. — zirka, circa PLZ — Postleitzahl

d. i. — das ist pp. (ppa.) — per procura

211



d. h. — das heif3t

DIN — Deutsche Industrie-Norm
div. — diversed. J. — dieses Jahr
d. M. — diesen Monat

Dtzd. — Dutzend

e.h. — eigenhéndig

einschl. — einschlieBlich _

etc. — et cetera, und die Ubrigen = usw.
etw. — etwaig, etwas

evtl. — eventuell

exkl. — exklusive

Expl. — Exemplar

Fa. — Firma

f./ff. — folgende

fs (Fs) — Fernschreiben

fmdl. — fernmiindlich

fr. — frei, franko

gem. — gemal

ggf. — gegebenenfalls

gez. — gezeichnet

i. A. — im Auftrag

. Allg. — im Allgemeinen

.d. R. — in der Regel

. G. — im Ganzen

. w. S. — im weitesten Sinne
inkl. — inklusive

i. V. — in Vollmacht / in Vertretung
Jg. — Jahrgang

Jh. — Jahrhundert

kg — Kilogramm

Kto. — Konto

k. J. — kommendes Jahr

k. M. — kommenden Monat

k. W. — kommende Woche

i
i
i
i

PS: (P.S.) — post scriptum

rd. — rund

Rechn. — Rechnungs. — siehe
Sa. — Summa

s.0. — siche oben

s.u. — siehe unten

sog. — sogenannte(r/s/n)

Tel. — Telefon

TLX — Telex

Tr. — die Tratte

T/Ta. — die Tara

u. a. — unter anderem /n, und
andere(s)

u. A. — und dhnliche(s/n)

u. a.(m.) — und anderes (mehr)
ult. — ultimo/das Monatsende
usw. — und so weiter

u.U. — unter Umsténden

V — der Vertrag

Val. — die Valuta

vgl. — vergleiche

. H. — von Hundert (Prozent)
. a.— vor allem

. J. — voriges Jahr

M. — voriges Monat

. T. — von Tausend

w. n. — wie nachstehend

w. v. — wie vorstehend

z. B. — zum Beispiel

z. Hd./z. H. — zu Hénden

z. T. — zum Teil

zw. — zwecks

7z. — zurzeit

zzgl. — zuziiglich

<<<<<

23.2. Was bedeuten die Abkiirzungen?
Fa.,z. T, It., evtl, 1. J., Kto., u. U, vgl., u. A., sog., zz.

23.3. Was bedeuten die folgenden Abkiirzungen in einem Brief?

ppa., i. A., z. H., betr.

24.1. Die Abkiirzung mfG in Fernschreiben heifit. . .
a) mittelfristig b) montags und freitags geschlossen
¢) Made for Germany d) Mindestfreigrenze

e) mit freundlichen Griilen
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24.2. Die Abkiirzung i. A. vor der Unterschrift bedeutet:

a) in Anwesenheit b) im Auftrag ¢) in Abwesenheit

d) in Ansehung e) im Anfang

24.3. Die Abkiirzung b. w. heifit...

a) bis auf weiteres b) bei weitem c) bitte wenden d) bitte warten e)
bisweilen

25. Wie lauten die Abkiirzungen?
beziiglich, beziehungsweise, eventuell, gegebenenfalls, in der
Regel, im Allgemeinen, laufend, sogenannt, vergleiche, zuziiglich

26. Schreiben Sie die durch Abkiirzungen gekennzeichneten
Bestandteile des Briefes in der richtigen Reihenfolge.

Betr. Adr. mfG

1. V. PLZ Abs.
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