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ПЕРЕДМОВА

Сьогодні в умовах постійної мінливості середовища функціонування соціально-економічних систем, швидких темпів економічних змін потреба в економічних знаннях досить істотна на всіх рівнях – від держави до різноманітних ринкових інститутів, від законодавчих до виконавчих органів управління, від спеціалістів до студентів. Економічна теорія, побудована на фактах реальної дійсності, допомагає зрозуміти всю складність процесів, що відбуваються в світі, орієнтуватися в історичному русі. У цьому зв’язку є необхідним розвиток теоретичної бази економічної освіти. Обґрунтування сутності економічних процесів і явищ, що відбуваються в реальному економічному житті, їх причин, тенденцій, закономірностей, соціально-економічних наслідків – це практичне завдання економічної науки та основа економічної політики держави. 
Головне завдання економічної освіти студентів полягає у формуванні сучасного типу економічного мислення і поведінки на основі вироблення уявлень про структуру та функції основних ланок ринкової економіки, про логіку і ефективності головних економічних процесів, принципи прийняття оптимальних економічних рішень, правові та етичні засади функціонування і взаємодії суб'єктів економіки. Економічні знання – обов'язкова умова виховання студентів з активною громадянською позицією. І чим глибше економічні знання, тим вище рейтинг фахівця будь-якого профілю.

Економічна теорія є фундаментальною дисципліною у підготовці професійних економістів, управлінців, фінансистів. Мета підручника – надати систематизовані знання, інструментарій, показати можливості й досягнення економічної теорії, на статистичних даних та прикладах економічного розвитку навчити студентів аналізувати економічні процеси, узагальнювати тенденції та закономірності економічного розвитку, обґрунтовувати раціональні економічні рішення та принципи економічної політики держави. 
Структура підручника передбачає послідовне вивчення навчального матеріалу двох модулів. Перший модуль охоплює питання, присвячені предмету і методу економічної науки, становленню і розвитку економічної теорії, основних напрямів сучасної економічної думки, поясненню базових понять економічної теорії: потреб, благ, ресурсів, обґрунтовується проблема вибору, розглядаються структурні характеристики та типи економічних систем. Модуль включає також питання, що розкривають загальні основи ринкової економіки, механізм функціонування ринку та дає характеристику економічних процесів на мікрорівні. 
Другий модуль присвячений економічним проблемам на макро- та глобальному рівнях, стосується вивчення національного та світового господарства в цілому, змісту економічної політики держави, особливостей функціонування світового господарства та сучасних процесів, що відбуваються на глобальному рівні.

Перевагою посібника є лаконічність та доступність матеріалу. З огляду на стислість викладу багато уваги приділено фундаментальним визначенням, що лежать в основі наступних логічних побудов, які викладаються в даному курсі. Кожний розділ курсу передбачає можливість підкріплення теоретичних положень вирішенням практичних завдання, що включають чітке усвідомлення студентами основних економічних понять і категорій, їхні навики досліджувати, аналізувати, порівнювати, застосовувати набуті знання для прийняття ефективних рішень та раціональної економічної поведінки.
У рамках компетентнісного підходу в результаті засвоєння курсу «Економіка: теорія і практика» студенти мають змогу отримати знання основних понять і моделей мікроекономічної теорії, макроекономічної теорії й теорії міжнародної економіки; предмета та методології економічної теорії; закономірностей та суперечностей розвитку економічних систем в умовах обмеженості ресурсів, їх типів та моделей; основних макроекономічних показників розвитку національної економіки, особливостей соціально-економічних процесів, що супроводжують її функціонування; змісту та інструментарію економічної політики та її різноманітних видів; структури та закономірностей розвитку світового господарства. Набуті знання дозволять студентам  використовувати апарат понять і категорій економічної науки у своїй професійній діяльності; розбиратися в об'єктивних тенденціях економічного розвитку, закономірності функціонування економічних систем, взаємозв'язки економічних процесів і їх соціального змісту; користуватися методологією аналізу ринкового середовища на мікроекономічному рівні; розраховувати і аналізувати основні макроекономічні показники; використовувати економічний інструментарій для аналізу внутрішнього і зовнішнього середовища бізнесу (організації).

Підручник підготовлений згідно вимог до програми вивчення курсу «Економічна теорія» студентами економічних спеціальностей. Він покликаний допомогти вивчити і осмислити, перш за все, теоретичні та прикладні аспекти економічного життя сучасного суспільства, озброїти студентів науковим інструментарієм економічного аналізу.
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1. Етапи виникнення, становлення та розвитку економічної теорії. Розвиток економічної думки в Україні

Формування сучасних економічних знань ґрунтується на довготривалій історії розвитку економічної науки, яка супроводжувалася вивченням процесів організації суспільного виробництва та суспільно-економічних відносин, що його супроводжували, аналізом економічних потреб та інтересів суспільства, соціально-економічних проблем і суперечностей та шляхів їх вирішення на кожному конкретному етапі. І лише в останній чверті XVIII ст. політична економія відокремилась від політики, права, філософії як самостійна наука.    

Першоджерела економічної думки ми знаходимо у вченнях мислителів стародавнього світу, перш за все країн Стародавнього  Сходу: індійські закони «Ману» (IV-III ст. до н.е.) описували існування суспільного поділу праці, відносин володіння і підпорядкування; китайський мислитель Конфуцій (55-479 рр. до н.е.) розрізняв фізичну і розумову працю та причини поділу людей на соціальні групи; китайський філософ Сюнь Цзи (III ст. до н.е.)   вивчав проблеми соціальної рівності та процеси зародження і розвитку приватної власності. 

Та це ще не була дійсно наука. Перші спроби теоретичного узагальнення принципів організації та управління господарством, аналізу поділу праці та процесів товарного обміну з’явилися у Ксенофонта та Аристотеля. Вони ввели термін «економія» («ойкономія», від грец. «ойкос» - дім, господарство, «номос» - правило, закон), який означав певну систему правил, законів управління домашнім господарством, землеробством. Цей термін використовували також для аналізу економічних явищ і закономірностей розвитку суспільства. У доринковий період економічні відносини не були складними, закони про управління господарством передавались із покоління в покоління як досвід ведення господарства. Тому як наука, тобто як система знань про економічні процеси, економічна теорія виникла набагато пізніше, коли почав зароджуватись капіталізм, економічні відносини стали набагато складнішими, виникла необхідність їх регулювання на рівні держави. Підходи до аналізу економічних процесів визначались об’єктивними економічними умовами, реальними потребами та інтересами економічного буття, і спочатку досить часто змінювалися залежно від змін в економічних процесах, що відбувались. 

Першим напрямком в економічній теорії історично став меркантилізм (від франц. «мерканте» - торговець, купець). Представники цього напрямку (Т. Мен, А. Монкретьєн, Ж.Б. Кольбер) основне місце в економічних процесах відводили торгівлі. Це було зумовлено значним зростанням на початку XVII ст. обсягів торгівельних операцій, посиленням ролі і впливу представників торгового капіталу в економіці країни. Меркантилісти ототожнювали багатство із золотом і грішми, вважали, що держава тим багатша, чим більше грошей вона має, а тому захищали політику держави, спрямовану на підтримку активного торгового балансу. За ці ідеї їх вважають першими протекціоністами. Протекціонізм − це політика держави, спрямована на захист національних товаровиробників від іноземної конкуренції шляхом встановлення митних бар’єрів та штучного обмеження проникнення в країну іноземних товарів і капіталів.

У «Трактаті політичної економії» А. Монкретьєна (1615 р.) вперше з’явилась і перша назва економічної науки - політична економія, яка означає в перекладі з грецької мови мистецтво управління економікою з боку держави. В цій книзі економіка вперше представлена як господарство окремої держави, яке повинно регулюватися з єдиного центру. Поява цього терміну не була випадковою, адже у цей період дуже зросла роль держави у початковому нагромадженні капіталу та зовнішній торгівлі. 

У середині XVIII ст. на зміну меркантилістам прийшли фізіократи. Засновником цього напрямку в економічній теорії став Ф. Кене, а його найбільш відомі представники −        А. Тюрго, В. Мірабо, Г. Летрон. Головною заслугою фізіократів є те, що вони вперше перенесли предмет економічного дослідження зі сфери обігу в сферу виробництва і цим заклали фундамент для аналізу капіталістичного виробництва. Однак сферу виробництва вони обмежували сферою землеробства, вважаючи, що багатство збільшують лише «дари землі», тобто сільське господарство. Вони розраховували за допомогою реформ зберегти феодальні відносини та панування земельної власності. У працях фізіократів, особливо у праці Ф. Кене «Економічна таблиця» (1758), присутній aналіз складних економічних процесів: нагромадження капіталу, формування нової класової структури в суспільстві, процесів відтворення суспільного виробництва. Незважаючи на деякі помилки, недалекоглядність, вони зробили значний внесок у розвиток економічної теорії.

Дійсно науковий характер економічна теорія отримала у працях представників класичної школи політичної економії − В. Петті, П. Буагільбера, А. Сміта, Д. Рікардо. Цей напрямок в економічній теорії виник в епоху промислового перевороту і бурхливого розвитку продуктивних сил та капіталістичних економічних відносин у Великобританії. Основні теоретичні засади цієї школи: ідеї природного порядку, які визначають права приватної власності, свободи вибору, конкуренції; концепція «економічної людини», яка вступає в економічні відносини з метою реалізувати власні потреби та інтереси; ідеологія економічного лібералізму (від фр.laissez faire – дозволяйте робити все), відповідно до якої держава не повинна втручатись в економічну діяльність індивідів. Заслугою цієї школи є те, що її представники довели, що в економічному житті панують об’єктивні економічні школи, а економічний розвиток - це природний процес, якому властиві  ці свої внутрішні закони. На відміну від попередників, представники класичної школи головним об’єктом своїх досліджень вважали процес виробництва. Саме в процесі виробництва, на їхню думку, створюється багатство. А джерелом цього багатства є людська праця – мірило вартості всіх продуктів.

Розкриваючи механізм функціонування економіки капіталізму вільної конкуренції у праці «Дослідження про природу та причини багатства народів»(1775-1778), А. Сміт показав, як влаштована ринкова економіка, розкрив дію економічних законів ринку, виявив мотиви і стимули економічної діяльності людей. Основна ідея Сміта – ідея лібералізму, мінімального втручання держави в економіку, ринкового саморегулювання на основі вільних цін, що формуються під впливом взаємодії попиту і пропозиції. Ці положення залишаються актуальними і до теперішнього часу. Д. Рікардо продовжив вчення А. Сміта. У головній праці «Начала політичної економії та оподаткування» (1809-1817) він показав, що джерелом вартості є праця, визначив механізм та закономірності формування різних  видів доходів – зарплати, прибутку, відсотків і ренти. 

Значний вплив на подальший розвиток економічної теорії мав марксизм. Спираючись на положення класичної школи, К. Маркс, Ф. Енгельс, В. Ленін розробили пролетарську політичну економію, яка стала теорією революційної боротьби робітничого класу проти буржуазії на зламі XIX-XX ст. Виходячи із сучасної практики, важко не критикувати положення марксизму щодо економічної неспроможності капіталістичного виробництва та безперспективності його розвитку. Але не можна і не визнавати того внеску, який зробив марксизм у розвиток економічної теорії. У своїй основній праці «Капітал» (1967) К. Маркс виходив з того, що основою розвитку суспільства є матеріальне виробництво, а між продуктивними силами і виробничими відносинами в суспільстві повинна існувати відповідність для гармонійного розвитку економічної системи. К. Маркс з великою силою свого таланту логічно описав механізм дії системи економічних законів у суспільстві, систему відтворення економічних процесів, механізм взаємодії процесів виробництва, розподілу, обміну і споживання, причини виникнення та способи розв’язання економічних суперечностей, розробив методологію дослідження економічних процесів, яка використовується представниками всіх напрямків економічної думки до цього часу.  

К. Маркс, Ф. Енгельс і В. Ленін були людьми свого часу, вони науково описали сучасний їм лад, виявили закономірності розвитку капіталізму в XIX - на початку XX ст. Їхньою помилкою було те, що вони не змогли побачити перспективи розвитку цього суспільства, можливості його трансформації, пристосування до змін, розв’язку економічних і соціальних суперечностей.

Сучасні напрямки і школи економічної думки

У немарксистській економічній науці кінця XIX - початку XX ст. виникла низка нових наукових шкіл і напрямків економічної теорії, які отримали визнання в сучасній науці: неокласична школа, інституціоналізм, кейнсіанство, монетаризм, неолібералізм. Така різноманітність напрямків і шкіл в економічній науці пояснюється тим, що вони мають різні підходи до розуміння та завдань дослідження, використовують різні методи аналізу, мають свої підходи до аналізу і розв’язання економічних проблем. Вони служать основою економічної політики тих чи інших країн або політичних партій, допомагають пошуку розв’язання економічних суперечностей господарської практики, базуються на економічному досвіді національних господарств.

         Неокласичний напрямок в економічній науці виник наприкінці XIX ст. Неокласична доктрина успадкувала від класиків такі принципово важливі постулати механізму функціонування ринкового господарства, як саморегульованість економіки, ефективність цінової інформації, тотожність умов заощадження та інвестування. Ці постулати були доповнені ще двома: абсолютна гнучкість цін та швидка їх реакція на порушення рівноваги і розподіл доходів відповідно до граничної продуктивності факторів виробництва. Однак  найбільша заслуга неокласиків – дослідження ціноутворення на окремих ринках та факторів впливу на нього. Засновником неокласичного аналізу справедливо вважають А. Маршалла, який заклав основи мікроекономічного аналізу: вперше застосував функціональний аналіз, досліджуючи взаємний вплив і взаємну залежність економічних явищ;  вивчав проблему ціноутворення з позицій окремих підприємств; використав фактор часу при аналізі ціноутворення; почав застосовувати узагальнені припущення для виділення основного фактора, почав застосовувати математичний апарат в економічних дослідженнях. Основну працю А. Маршалла «Принципи економіки (економікс)» було видано в 1890 р. 

Крім мікроекономічного аналізу ще однією засадою неокласичного аналізу вважається маржиналізм. До цього напрямку відносять австрійську (К. Менгер, Є. Бем-Баверк, Ф. Візер), математичну школу (У. Джевонс, Л. Вальрас, В. Парето) та американську школу граничної продуктивності (Дж.Б.Кларк), кембріджську школу (А.Маршалл). 
Маржиналізм (від англ.  «marginal - граничний) – це теорія, яка характеризує економіку як систему взаємопов’язаних економічних суб’єктів  та пояснює економічні процеси і явища виходячи із ідеї граничних або крайніх величин, які пояснюють не суть певного явища чи процесу, а їх зміну при зміні певного фактора. Провідний принцип маржиналізму – суб’єктивно-психологічний підхід до економічних процесів і явищ, який дає можливість визначити загальні правила економічної поведінки господарських суб’єктів. Його поява знаменує повернення економічної теорії в бік аналізу потреб і корисності як основного фактора цінності. Попередник маржиналістів Г. Госсен першим сформулював закони психологічної оцінки корисності спожитих благ, які у 70-ті роки XIX ст. були доповнені та вдосконалені за допомогою граничного аналізу. Однак загального визнання ця теорія здобула лише після того, як Л. Вальрас розробив теорію загальної економічної рівноваги. 

Відомими представниками неокласичного напрямку вважаються також Дж. Хікс,       Ф. Хайєк, Дж. Мід, Р. Солоу. Усіх цих вчених об’єднує прихильність до вільної конкуренції, відстоювання принципу невтручання держави в економіку. Основна сфера їх дослідження − підприємство, споживач. Вони вважають, що ринок з його законами в змозі регулювати економічні відносини та встановлювати необхідні пропорції, він спрямовує виробництво на потреби споживачів, стимулює і забезпечує ефективність виробництва. Вони вивчають такі проблеми, як: механізм формування ринкової ціни та фактори, що його визначають; структуру потреб споживача і можливості їх задоволення при певному рівні доходів; формування витрат виробництва на певний товар; продуктивність капіталу. 

Сучасним варіантом неокласичної теорії вважається теорія раціональних очікувань (Дж. Мут, Т. Сарджент, Е. Прескот, Р. Барроу, Р. Лукас), яка ґрунтується на тих самих принципах: раціональність поведінки господарських суб’єктів; повнота інформації; досконала конкурентність; негайна реакція попиту і пропозиції на нову економічну інформацію та ін. Вони вважають, що господарські суб’єкти здатні приймати раціональні рішення, пристосовуючись до умов ринку, оскільки вони мають доступ до ринкової інформації, уміють її аналізувати, визначають цілі і завдання, передбачають результати і приймають контрзаходи.  Ці умови необхідні для ринкового саморегулювання і можливі лише за певних умов: конкурентності ринків, гнучкості цін, зарплати і відсоткових ставок тощо. 

Інституціоналізм – це сучасний напрямок у розвитку економічної теорії, що виник у США на початку XX ст. Його представники (Т. Веблен, У. Мітчелл, Дж. Гелбрейт,                    Я. Тінберген) вважають, що неокласики дуже спрощено трактують предмет економічної науки, що вона не може обмежуватись суто економічними відносинами, оскільки на її розвиток впливає низка соціально-економічних інститутів: держава, правові структури, банки, крупні корпорації, науково-дослідні інститути, політичні партії, церква, суспільні організації тощо. 

Інститути – це правила гри в суспільстві, або, більш формально, обмеження, які створені людьми для регулювання взаємовідносин. Це набір правил, що структурують суспільні взаємовідносини певним особливим чином. Вони можуть бути як формальними законами (конституція, законодавство, права власності), так і неформальними (традиції, звичаї, мотиви поведінки). Отже, поняття «інститут» трактується дуже широко: і як держава, корпорація, профспілки, і як конкуренція, монополія, податки, і як стійкий образ мислення, і як юридичні норми. Інституціоналісти виступають з критикою капіталізму, за розширення соціальних програм, створюють теорії соціально-економічного розвитку корпорацій, їхньою заслугою є розробка методологічних принципів соціології як науки. Розуміючи, що коло проблем, які вони розглядають, дуже широке, вони на різних етапах приділяють більшу увагу тим чи іншим проблемам. Тому існували різні модифікації цього напрямку: соціально-психологічний інституціоналізм (Т. Веблен), соціально-правовий (Дж. Коммонс), кон’юнктурознавство (У. Мітчелл). 

Неоінституціоналізм – найбільш популярний напрямок у розвитку сучасної економічної науки. У 60-х роках ХХ ст. сформувалась теорія суспільного вибору (Дж.М.Б’юкенен), в основу якої покладено ідею взаємозалежності політичних та економічних явищ, застосування економічних методів до вивчення політичних процесів. У цей час у США виникла ідея «народного капіталізму» (А. Берлі, М. Надлер, С. Чейз), яка включає в себе: теорію дифузії власності, теорію управлінської революції та теорію революції доходів, зміст яких полягає у трансформації капіталізму. 

Однією з найбільш відомих і визнаних у світовій економічній науці теорій у сучасному світі є кейнсіанство. Його засновник Дж. М. Кейнс в 30-х роках XX ст. запропонував принципово нові методи регулювання економіки, що базуються на новій економічній ролі держави. Кейнс визначив новий предмет дослідження – макроекономіку, вивчав економіку як цілісну систему, підпорядковану власним законам функціонування і розвитку. Він оперував новими економічними категоріями  – сукупними агрегованими величинами (сукупний попит, сукупна пропозиція, національний дохід, споживання, заощадження, інвестиції тощо). У праці Дж. М. Кейнса «Загальна теорія зайнятості, процента і грошей» (1936) були запропоновані методи, що могли вивести економіку з кризи: активне втручання держави в економіку, формування та стимулювання ефективного попиту, регулювання інвестиційної діяльності. Інструментами такого регулювання є державні інвестиції, державні закупки товарів, кредитні ставки, тобто грошово-кредитний та бюджетний механізми. 

Пізніше з’явились неокейнсіанські та посткейнсіанські теорії (Р. Харрод, Е. Домар, Е. Хансен, Дж. Робінсон, Л. Пазінетті та ін.), які пропонували свої варіанти державного впливу на економіку. Посткейнсіанці розробили теорію виробництва та розподілу продуктів за умови, коли темпи економічного зростання та норми нагромадження капіталу залежить від розподілу національного доходу між працею та капіталом. Значну роль вони відводили грошам та грошово-кредитним інститутам, утворенню й нестабільності грошового попиту, які здатні впливати на процес відтворення.  

Вони також пропонують теорію динамічного зростання в умовах кон'юнктури, що змінюються. Її основою вважається бюджетна політика та використання таких стабілізаторів, як виплати держави на соціальне страхування, податки та ін. Представники цих ідей             П. Сраффа, Л. Пазінетті та інші виступають сьогодні за обмеження влади монополій та їх прибутків, за зменшення витрат на військові потреби, за розширення соціальних програм, розвиток освіти, охорони здоров'я, соціальне страхування, житлове будівництво, за справедливий розподіл і перерозподіл національного доходу, за ефективну антикризову та анти-циклічну політику держави. На їхню думку, ця політика повинна здійснюватись насамперед за рахунок держбюджету з використанням стабілізаторів, податків, виплати на соціальне страхування.

На відміну від кейнсіанців, представники теорії економіки пропозиції  Ф. Хайєк,     М. Фелдстайн, А. Лаффер у 70-80-х роках, коли спостерігались тенденції уповільнення темпів економічного зростання, а уряди країн Заходу втратили контроль над рівнем інфляції, безробіття,  запропонували новий підхід у вивченні економічних проблем, побудований на регулюванні не факторів попиту, а факторів пропозиції, через зменшення податків та проведення обмежуючої грошової політики. Теорія економіки пропозиції практично була реалізована у економічній політиці президента США Р. Рейгана (1980-1988рр.). Рейганоміка включала: 1) призупинення росту державного втручання в економіку шляхом заморожування та скорочення державних соціальних програм; 2) зниження податків; 3) втримання росту грошової маси; 4) звуження рамок державного регулювання приватного бізнесу. 

Як показує досвід, економіка є надто складною і не існує таких методів її регулювання, які були б ідеальними. Тому багато вчених схиляється до того, що необхідно поєднувати як ринкові, так і державні методи регулювання економіки. Так, представники школи неокласичного синтезу (Дж. Хікс, П. Самуельсон) вважають, що залежно від стану економіки потрібно використовувати або кейнсіанські рекомендації державного регулювання, або рецепти економістів, які стоять на позиціях обмеження державного втручання в економіку. Найкращим методом регулювання вони вважають застосування грошово-кредитних інструментів. 

З другої половини 70-х років XX ст. з’явився новий підхід до регулювання економічних процесів, пов’язаний з використанням грошової маси в економіці, який отримав назву монетаризм. Його засновник М. Фрідмен запропонував монетаристські методи регулювання ще в 50-х роках. Монетаристські концепції служать основою грошово-кредитної політики держави в багатьох країнах і нині. Суть концепції полягає у тому, що між обсягом і динамікою грошової маси та національного доходу в економіці існує тісний зв’язок, а впливати на рівновагу в економіці можна за допомогою грошової емісії, так званих «грошових імпульсів». Грошова маса впливає на величину споживчих видатків; збільшення грошової маси веде до зростання виробництва, а після досягнення повного обсягу виробництва – до зростання цін. Така політика повинна носити довгостроковий характер, тоді вона буде сприяти зростанню виробничого потенціалу. М. Фрідмен виходив з того, що грошова політика повинна бути спрямована на досягнення відповідності між попитом на гроші та їх пропозицією. А для цього необхідно, щоб процент приросту грошей в обігу відповідав приросту цін і національного продукту. В цьому суть так званого правила Фрідмена.

Неолібералізм – це сучасний напрямок в економічній науці, прихильники якого відстоюють принцип саморегулювання, економічної свободи господарських суб’єктів, обмеженості економічної ролі держави. До неолібералізму відносять представників різних шкіл: чиказької (М. Фрідмен), лондонської (Фр. фон Хайєк), фрайбурзької (В. Ойкен,            Л. Ерхард). Вони виступають за мінімальне втручання держави в економіку за надання максимальної свободи підприємцям та торгівцям. Абсолютними основами цивілізації вони вважають приватну власність, вільний обмін і поділ праці, на якому базується такий обмін. Кожен із них по-своєму пропонує регулювати економічні процеси в тій чи іншій країні, але всі вони дотримуються принципів лібералізму. Наприклад, Фрідріх фон Хайєк вважає за необхідне обмежити економічну діяльність держави в усіх сферах, відстоює принцип максимальної свободи людини, пропонує стимулювати розвиток дрібних господарських одиниць. Л. Ерхард, засновник теорії соціального ринкового господарства в ФРН (1948), вдало поєднує принцип саморегулювання економіки з сильною державною владою, значним державним регулюванням економіки.

З 80-х років минулого століття все більшого значення набувають глобальні проблеми. Економісти-глобалісти, досліджуючи процес економічного розвитку, виходять з того, що подальший розвиток економічних процесів веде до поглиблення взаємозв’язку і взаємообумовленості усіх суспільно-економічних, соціально-політичних, національно-культурних процесів. В основі їх досліджень лежать теорії індустріального та постіндустріального суспільства (Дж. Гелбрейт, В. Ростоу, Р. Арон), футурологічна теорія        Е. Тоффлера, теорія постіндустріального суспільства Д. Белла, теорія інформаційного суспільства (М. Кастельс, Р. Кроуфорд, Ж. Сапір), теорія суспільного вибору (Дж. Бьюкенен).

Отже, можна відзначити, що економічна теорія розвивається разом з розвитком економічних відносин у суспільстві. Вона не тільки описує економічні процеси, що відбуваються, а й покликана знаходити шляхи ефективного розв’язання економічних проблем суспільства. Оскільки змінюються економічні умови, науковці змушені не тільки уточнювати існуючі визначення, а й змінювати підходи, фундаментальні концепції, висновки. Попередні уявлення відпадають, а народжуються нові, ті, що відповідають новій дійсності. Сучасні підходи до розуміння економічних процесів вимагають творчої взаємодії та взаємозбагачення економічних теорій. Їх вивчення повинно стати науковою основою для формування власного уявлення та власних підходів до оцінки економічного буття.

Розвиток економічної думки в Україні.   Суспільно-економічна думка в Україні сформувалася і розвивалась як частина світогляду із стародавніх часів, однак як система наукових знань вона склалася в середині XIX ст. 
Першими видатними пам'ятками соціально-економічної літератури Київської Русі були «Руська правда» (1038-1072 рр.) та «Устав» князя Володимира Мономаха (1113 р.). У них відображались економічні, соціальні та політичні відносини, що склалися на той період у Київській Русі, подано багатий мате​ріал про організацію господарства князів у формі вотчини, про розвиток феодального права, систему регулювання економічних відносин (розвиток грошового обігу, лихварства, зарод​ження кредиту, початок карбування золотих монет).

Протягом X-XVIII ст. суспільно-економічна думка в Україні розвивалась як система поглядів на соціально-еконо​мічний лад, то захищаючи його, то викриваючи протиріччя да​ного часу. В період феодальної роздробленості (XI-XII ст.) передова соціально-економічна думка була спрямована на про​повідування суспільного примирення, досягнення загальної згоди і «братолюбства». В цей час з'явилось монументальне літописне зведення ченця Києво-Печерського монастиря Нестора під назвою «Повість временних літ». Автор зведення за​хищає феодальну власність, закликає до єдності окремих кня​зівств, прославляє людську працю.

На початку XII ст., коли процес розвитку феодалізму просунувся далеко вперед, вийшов у світ відомий твір Володи​мира Мономаха «Поученіє дєтям», який став своєрідним полі​тичним і господарським посібником для князів, оскільки давав ряд важливих узагальнень про розвиток економічних відносин у той час, про з'ясування гострих соціальних питань між зем​левласниками і залежними селянами.

Економічна думка в період завершення формування української народності (XIII-XIV ст.) відображає особливості станово-соціальної структури населення, систему феодальних повинностей, розвиток грошового обігу, торгівлі, ремесел, зростання міст, розвиток сільського господарства, порядок оподаткування, одиниці розрахунку тощо.

У XV-XVI ст., коли українські землі (Чернігово-Сіверщина, Поділля, Київщина, Волинь, Переяславщина) опинились під владою Польщі та Великого князівства Литовського, заго​стрились соціальні протиріччя, розпочалися селянсько-козаць​кі повстання, значну роль у розвитку суспільно-політичної думки відіграли публіцисти-полемісти Г. Смотрицький,             С. Зізаній, І. Вишенський, П. Могила. Вони були виразниками інтере​сів різних верств суспільства: шляхти, духовенства, міщан, козаків, селян. Ці постаті відіграли важливу роль у розвитку самосвідомості українського народу і тим сприяли ідейній під​готовці визвольної війни українського народу під керівництвом Б. Хмельницького у 1648-1654 рр.

Після війни до середини XVIII ст. поступово зміцнював​ся російський абсолютизм, феодальні відносини, поширюва​лись кріпосницькі погляди. Незважаючи на це, суспільно-полі​тична думка все ж таки розвивалась. У 1630 р. була створена Києво-Могилянська колегія — перша в Україні вища школа, яка за часів І.Мазепи в 1701 р. отримала статус і назву Академії.

В історії економічної думки особливе значення має період з другої половини XVIII ст. до початку XIX ст., коли Україна проходила стадію розкладу феодально-кріпосницько​го ладу та зародження капіталістичних виробничих відносин. Тоді суспільно-економічна думка характеризувалась критикою кріпосницьких порядків, що заважали розвитку буржуазних відносин. Найбільш відомим критиком кріпосництва в цей час був А. Алейніков, який ратував за поліпшення становища кріпаків і козацтва. Значне місце в розвитку соціально-економічної думки XVIII ст. зайняли економічні та просвітницькі погляди Я. Козельського і Г. Сковороди.

Аналіз економічної думки в Україні XIX ст. показує, що в ній мали місце представники майже всіх основних на той час економічних шкіл. Фізіократичними ідеями цікавились Я. Козельський, В. Каразін, О. Стурдза. І. Вернадський та Т. Сте​панов представляли класичну школу, Г.Цехановський − стару історичну школу. М. Бунге називають еклектиком. М. Зібер та М.І. Туган-Барановський − марксисти, Р. Орженський − маржиналіст. Ці економісти багато уваги приділяли економічній теорії, економічним і суспільним проблемам свого часу.

Одним із фундаторів класичної політичної економії в Україні став професор Харківського університету Т. Степанов. Він багато уваги приділяв методологічним проблемам економічної теорії, вважав, що треба відрізняти цю науку від політики, визначив предмет політичної економії як науки, що показує, яким чином багатство в суспільстві нако​пичується, розподіляється, споживається.  Т. Степанов торкнувся всіх основних проблем по​літичної економії, які розглядав з позицій класичної школи, хоч більший наголос робив на соціальних проблемах. 

І. Вернадський також був переконаним прибічником класичної школи, захищав ідеї вільного ринку, виступав проти втручання держави в економіку, проти всього, що обме​жує розвиток вільних ринкових відносин. Г. Цехановський, критикуючи класичний підхід до еко​номіки, віддавав перевагу історичному. Він вважав історичний метод експеримен​тальним, таким, який характеризує економічні явища не ізо​льовано, а дає можливість знати результати минулого і переду​мови майбутнього.

Одним з провідних політекономів 50-60 х років XIX ст. був М. Бунге. Вчений вважав, що «гармонія суспільних відносин» можлива лише за умов, коли суспільний лад буде пов'язаний із «природними» суспільними законами. Всі інші способи виробництва, крім капіталістичного, він вважав штуч​ними і невластивими людській природі.

Одним із найцікавіших економістів України XIX ст. вважається М. Зібер − представник ранньої марксистської школи, який у своїх роботах роз'яснював теорію  К. Маркса. На відміну від К. Маркса, він заперечував необ​хідність соціалістичної революції. На думку          М. Зібера, новий суспільний лад повинен виникнути в результаті плавного, ево​люційного розвитку капіталізму, в якому відбудеться соціалі​зація виробництва.

У 70-90-х роках на Заході склався в самостійну і дуже впливову школу економічної теорії маржиналізм. В Україні його прихильником став Р. Орженцький. У своїх працях він намагався аналізувати психоло​гію поведінки людей у сфері економіки. 
Видатний український учений-економіст М. Туган-Барановський, аналізуючи стан розвитку економічної науки на злам ХІХ - ХХ ст., вважав, що політична економія розпалася на три основні напрями, представлені захисниками нерегульованого товарно-господар​ського ладу; прибічниками ідей соціалізму; прихильниками зберегти товарно-господарський лад, пом'якшивши його вод​ночас шляхом посилення державного втручання у розв'язу​вання основних соціально-економічних проблем. Аналогічні процеси відбувались і в економічній теорії в Україні. В ній знайшли своє відображення ідеї як класичної школи, західноєвропейських і російських соціалістичних учень, так і психологічного напрямку (який у майбутньому дав початок розвитку його маргінальному та математичному відга​луженням).  
У силу історичних обставин в Україні після революції 1917 р. офіційно міг розвиватись лиш один напрям економіч​ної думки − ортодоксально-марксистський. З початку 30-х років в умовах зростаючого тоталітаризму зникають будь-які альтернативні напрямки. Більшість відомих економістів виму​шені були емігрувати (В. Коваль, К. Мацеєвич, О. Мицюк,              О. Білімович, Р. Орженцький, В. Косинський), інші відійшли від про​блем теорії й зосередили увагу на спеціальних чи прикладних економічних науках.

У 1918 р. утворилась Українська Академія наук, її соці​ально-економічний відділ очолив М. Туган-Барановський. У роботі відділу значне місце було відведено питанням соціології, розробці справедливої соціальної політики, вивченню еконо​мічної кон'юнктури в широкому масштабі. Наприкінці 1918 р. М. Туган-Барановський створив Інститут економічної кон'юн​ктури, який після його смерті очолювали М. Птуха, Р. Оржен​цькуй, К. Воблий. Розробки цього інституту в 20-х роках мали всесвітнє значення.

На початку 20-х років створено Товариство економі​стів. Його головою був спочатку        Р. Орженцький, пізніше К. Воблий. Секції очолювали Є. Слуцький, Л. Яснопольський,           М. Птуха, М. Плеекачевеький, Ф.З адорожній. Економісти розробляли системи української сільськогосподарської кооперації, викори​стовуючи засади теорії граничної корисності.           О. Чаянов та О. Челінцев розробили наукові основи організації сімейно-тру​дового селянського господарства, визначили шляхи розбудови селянської кооперації в Україні.

Проте з встановленням радянської влади в Україні ці розробки не могли бути реалізовані, а завдання економістів пов'язувались безпосередньо із впровадженням політики нової влади. У цей період була створена політична економія соціалізму як наука про так звані економічні закони соціалізму, в якій міцно утвердилось розуміння соціалістичної державної власності, відбулася відмова від використання повною мірою то​варно-грошових відносин, натомість абсолютизувались планові методи керівництва економікою, існуючі на практиці форми організації виробництва.

Разом з тим у цей період надзвичайно плідно розвива​лись спеціальні та прикладні галузі економічної науки - ста​тистика, демографія, фінанси, економічна географія, історія народного господарства. Їхній розвиток пов'язаним з науковою діяльністю вчених дореволюційної школи: Є. Слуцького, Р. Орженцького, К. Воблого, М. Птухи, П. Лященка, П. Фоміна, Л. Яснопольського та інших.

У галузі економічної теорії здобутком світової еконо​мічної думки стали праці               Є. Слуцького. Він обґрунтував необ​хідність створення особливої науки − праксеологїї, змістом якої повинна бути розробка принципів раціональної поведінки людини при різних комбінаціях умов. На Заході Є. Слуцький досліджував математичну залежність довгих хвиль в економіці з порушеннями нормального ходу економічного розвитку. Ці його дослідження були передруковані в Україні із західних видань вперше в 60-ті роки, а деякі вперше з'явилися я збірни​ку «Історія народного господарства та економічної думки Української РСР» наприкінці 80-х років. 

У 30-50-ті роки встановлюється монополія Сталіна на розробку найважливіших економічних проблем. В Україні на початку 30-х років розгор​нулася кампанія проти українського буржуазного націоналіз​му. В 1934 р. у журналі «Більшовик України»                  Н. Горенштейн опублікував статтю «Проти націоналізму у вивченні історії економічної думки на Україні», якою було покладено край історико-економічним дослідженням. Наприкінці 30-х еконо​мічною теорією в Україні серйозно вже ніхто не займався.

У 1936 р. був створений Інститут економіки АН УРСР, його робота мала конкретно-економічну спрямованість, а від​критий в ньому в 1939 р. відділ проблем політичної економії зосередив увагу на таких проблемах, як дослідження шляхів та засобів підвищення продуктивності праці, вивчення та поши​рення форм і методів стахановського руху тощо.

Серед теоретичних проблем 30-50-х років однією з го​ловних була розробка народногосподарського планування. В Україні нею займались В. Чубар, Е. Квірінг,               О. Шліхтер, С. Косіор, Г. Петровський, В. Введенський та ін. Проблемами власно​сті та взаємозв'язку її з планомірністю займались Л. Шапіро, О. Петров, Л. Горелік, П. Першин. Вони вважали планування внутрішньою суттю соціалізму, чим показували класову та со​ціальну спрямованість своїх досліджень, наслідуючи підходи, запропоновані Сталіним. Економісти ЗО-50-х років абсолюти​зували значення народногосподарського планування, наполя​гали на перевагах централізованого соціалістичного плану​вання, протиставляли план ринку.

Лише у другій половині 80-х років українські вчені здійснюють радикальні спроби критичного аналізу поперед​нього розвитку економічної науки, її стану та перспектив (праці І. Лукінова, Ю. Пахомова, А. Чухна, С. Дзюбика, В. Логвиненка, А. Покритана, В. Черняка та ін.). З програмною статтею «Про подолання догматизму в розробці й викладанні політич​ної економії соціалізму» виступив В. Черняк (Экономические науки. – 1987р., №4). Стаття поклала початок економічної дискусії, яка тривала більше двох років.

Сучасна економічна наука в Україні переживши склад​ний час переосмислення економічних процесів, що відбували​ся, вивчає проблеми трансформації сучасної економіки, шляхи виходу економіки України із системної кризи, проблеми економічної інтеграції та глобалізації. Її представникми є такі відомі економісти-теоретики як: А. Гальчинський, Т.Гайдай, Б. Гаврилишин, В. Геєць, Н.Гражевська, А. Гриценко, В.Базилевич, З. Варналій,  О. Длугопольський, В. Жаліло, В. Кириленко, П. Леоненко, Е. Лібанова, І. Радіонова та ін. У рейтингу найуспішніших сучасних українських економістів від видання Forbes представники Київської Школи Економіки (Ю. Городніченко, Р. Шеремета, П. Блавацький, І. Лав та ін.). 

2. Предмет економічної теорії та зміна підходів до його визначення. Функції економічної теорії
Економісти різних часів, різних напрямків і шкіл економічної теорії по-різному підходять до визначення предмета економічної науки. Давньогрецькі та давньоримські мислителі вважали, що це наука про закони ведення домашнього господарства. Меркантилісти, фізіократи і представники класичної школи політекономії писали, що це наука про створення, примноження та розподіл багатства нації. Марксисти визначали її предмет як науку про виробничі відносини і закони, що управляють виробництвом, розподілом, обміном і споживанням благ на різних етапах розвитку людського суспільства. А.Маршалл визначає її як науку про сферу індивідуальних і суспільних дій людей, що найтісніше пов’язана зі створенням і використанням матеріальних основ добробуту.

У 1948 році в «Економіксі» П. Самуельсон визначив предмет дослідження як науку «…про те, як люди, що взаємодіють у суспільстві, вибирають спосіб використання дефіцитних ресурсів, які можуть мати багатоцільове призначення, для того, щоб виробити різноманітні товари і розподіляти їх тепер або в майбутньому для споживання різних індивідів і груп суспільства». Після П. Самуельсона більшість учених погоджуються із універсальністю його визначення і завжди підкреслюють проблему обмеженості ресурсів і безмежності потреб. 
Отже, предмет економічної науки – вивчення проблем ефективного використання обмежених виробничих ресурсів та управління ними з метою досягнення максимального задоволення матеріальних потреб людини. Всі конкретні економічні проблеми – інфляція, безробіття, бюджетний дефіцит, бідність, нерівність у доходах, соціальна несправедливість та ін. – врешті-решт упираються в проблему ефективного використання ресурсів.

У сучасній економічній теорії існує деяка неузгодженість, пов’язана з визначенням самої назви економічної науки.  Так, А. Маршалл уперше запропонував замінити традиційну назву науки «політична економія» на більш широкий термін – «економікс». Він вважав, що роль держави в регулюванні економіки не варто перебільшувати, тому й відмовився від першої частини назви.   «Економікс» частіше сприймають як науку про принципи ринкового функціонування економіки на мікро- і макрорівні; науку, що має більш прикладний характер.  
Сучасна економіка являє собою складний механізм, у якому переплітаються різні види ринкових структур, держава здійснює значний вплив на економічні процеси з метою забезпечення макроекономічної рівноваги, поглиблюються інтеграційні процеси, розвиваються процеси глобалізації, що примушують учених усього світу концентрувати увагу на розв’язання і проблем, які стосуються усього світу. З 90-х років ХХ ст. здійснився перехід більшості колишніх соціалістичних країн від командно-адміністративної системи до змішаної. Ці процеси характеризуються нестійкістю, нестабільністю, неоднозначністю соціально-економічних процесів і вимагають їх пояснення.  
У вивченні економічної теорії для більш чіткого розуміння її предмету слід виділити: 

· сферу досліджень – економічне середовище, у якому здійснюється господарська діяльність; 

· об’єкт досліджень – економічні явища і процеси; 

· економічні суб’єкти – дійові особи економіки; 

· предмет дослідження – життєдіяльність господарських суб’єктів, їх економічна поведінка в процесі реалізації потреб та інтересів: 

· основне завдання – показати взаємозв’язки і взаємозалежності в економічних явищах і процесах, щоб розкрити механізм вирішення проблеми обмеженості економічних ресурсів. 

Розв’язуючи проблему обмеженості ресурсів, економічна теорія повинна допомогти суспільству розв’язати три головних завдання: 1)  що, або які товари і послуги необхідно виготовляти і в якій кількості?; 2)  як ці товари і послуги треба виробляти?; 3) для кого виробляти? Ці питання повинна з’ясовувати будь-яка економічна система. Але шляхи, методи, форми їх з’ясування розрізняються в конкретних умовах. Тому завдання економістів – знайти такі способи розв’язання цих проблем, які при даних умовах найефективніші, тобто забезпечують максимальне задоволення потреб суспільства при мінімумі витрат. Проблема, «що виробляти?» пов’язана із знаходженням такого набору товарів і .послуг, які відповідають потребам споживачів, які будуть реалізовані і в результаті реалізації яких їх виробники отримають доходи. Проблема, «як виробляти?»,  пов’язана з вибором варіантів виробництва товарів і послуг, тобто з визначенням того, хто, як, за допомогою якої техніки, технології організації виробництва буде їх виготовляти. З’ясування питання «для: кого виробляти?» пов’язане із розподілом створених товарів і послуг. Воно охоплює як проблему спрямованості виробництва на реалізацію потреб споживачів, так і проблему формування доходів у суспільстві, так і створення системи стимулів у виробництві. 

Сучасна економічна наука розглядає економіку на різних рівнях: 

1. Нанорівень – це рівень функціонування економічних відносин індивідуальних економічних агентів, які приймають економічні рішення на первинному рівні. Він стосується дослідження економічної поведінки індивідів; економічних відносин, пов’язаних з розвитком нанотехнологій; застосуванням індивідуалістичних підходів до управління людьми.
2. Мікрорівень – це рівень функціонування окремого підприємства, фірми домашніх господарств. Предметом мікроекономіки є, по-перше, дослідження поведінки підприємств і домогосподарств як окремих господарським одиниць, які розв’язують проблеми взаємодії попиту і пропозиції, ціноутворення, формування витрат виробництва; по-друге, дослідження впливу держави на діяльність підприємств; по-третє, вивчення економічної кон’юнктури та її впливу на ринках; по четверте, дослідження потреб та інтересів споживачів, корисності споживчих благ, споживчої поведінки та ін.

3. Мезорівень – рівень функціонування окремих регіонів, галузей, підсистем (територіально-виробничі комплекси, агропромисловий комплекс, бюджетна сфера, вільні економічні зони тощо). Предметом мезоекономіки є дослідження потреб та інтересів специфічних укрупнених економічних суб’єктів з метою вияву і реалізації їх потреб та інтересів у взаємоузгодженості з економічними інтересами інших суб’єктів економіки. 

4. Макрорівень – економіка певної країни, національне господарство, або світове господарство. Предметом макроекономіки виступають галузі і сфери економіки, господарські зв’язки між ними, розвиток національного господарства як єдиного цілого. До неї відносяться такі явища і процеси: інфляція, безробіття, загальна динаміка виробництва, національного доходу, цін, видатків із державного бюджету і т.д. Поділ предмета економічної теорії на мікро- та макроекономіку достатньо умовний. Оскільки їх проблеми тісно взаємопов’язані і не можуть розв’язуватися ізольовано.

5. Мегарівень – функціонування світової економіки. Предметом мегаекономіки виступають міжнародні економічні відносини, проблеми економічної  інтеграції та глобалізації.

Розрізняють позитивну і нормативну економічну теорію. Позитивна економічна теорія ставить за мету вивчення суті економічних процесів і явищ, їх взаємозв’язків і взаємозалежностей, тенденцій розвитку. Позитивний аналіз констатує наявність певних тенденцій, принципів, закономірностей, розкриває дію економічних законів. Нормативна економіка стосується розробки рекомендацій чи пропозицій щодо подальшого розвитку чи вдосконалення економічних процесів. Тобто позитивна економічна теорія вивчає те, що є, а нормативна – те, що має бути.

Як наука економічна теорія покликана виконувати ряд функцій:

1) Пізнавальна, або світоглядна функція, яка полягає в тому, щоб пояснити суть економічних явищ і процесів, які відбуваються, показати закономірності їх розвитку. Вона пояснює суспільно-економічні явища і процеси, визначає тенденції їх розвитку, вивчає закономірності розвитку економічних систем, створює наукову основу для розуміння економічної дійсності. Ця функція формує наукове економічне мислення у тих, хто її вивчає. Це сукупність поглядів, уявлень та суджень людини про реальну економічну дійсність, які визначають її економічну поведінку. Наукове економічне мислення дозволяє правильно оцінити економічну ситуацію і прийняти раціональне економічне рішення.

2) Методологічна функція – означає розробку методів, засобів інструментів наукового пізнання економічних процесів для використання їх всіма іншими економічними науками. Вона є теоретичною основою та розробляє методи економічного дослідження для цілого ряду конкретно-економічних наук (спеціальних і галузевих).

3) Практична функція – створення конкретних рекомендації для правильної економічної поведінки людей, для регулювання господарської діяльності підприємств, для розумної, виваженої економічної політики держави. Економічна теорія є основою економічної політики, а через неї пронизує всі сфери господарської практики.

4) Виховна функція – формування у громадян сучасної економічної культури, культури споживання, принципів економічної поведінки, бажання досягти високих успіхів у бізнесі, бути лідером, професіоналом своєї справи.

5) Прогностична функція – наукове передбачення перспектив майбутнього економічного розвитку, що знаходиться в основі розробки економічних планів і прогнозів.

Усі економічні науки поділяються на групи (див. рис 1.1).
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Рис 1.1. Сучасна система економічних наук

У центрі схеми знаходяться фундаментальні економічні дисципліни, які уособлюють найабстрактніші поняття економічної науки. Вони стосуються різних рівнів економіки; макро-, мікро-, мезо- і 
мега-. Ці науки безпосередньо пов’язані з великою низкою блоків споріднених економічних дисциплін – «Загальноісторичні економічні науки»,  «Галузеві економічні науки», «Економіка галузей народного господарства», «Економіка продуктивних сил», «Економіка управління виробництвом», «Загальноприкладні економічні дисципліни».

Взаємозв’язок будь-якої науки з іншими науками визначається взаємодією предметів їх дослідження. Оскільки економічна теорія – це суспільна наука, яка розкриває суть економічної життєдіяльності людей, її предмет пов’язується з предметами інших суспільних наук – історією, філософією, правом. Особливий  зв’язок існує між економічною теорією та економічною політикою держави.

Економічна політика – це цілеспрямована система заходів держави для забезпечення досягнення довгострокових і короткострокових цілей розвитку економічної системи відповідно до інтересів суспільства. Вона базується на теоретико-методологічних засадах економічної теорії, які передбачають пізнання та використання об’єктивних економічних законів, врахування потреб, інтересів, цілей розвитку економічної системи. 

Економічні цілі – це ті пріоритети, що визнаються в усіх суспільствах і до яких має прагнути економіка. Ці цілі сформульовані у підручнику «Економікс» К.Р.Макконнелла і С.Брю так: 

1.Економічне зростання.

2.Повна зайнятість.

3. Економічна ефективність.

4.Стабільний рівень цін.

5. Економічна свобода.

6. Справедливий розподіл доходів.

7.Соціальна забезпеченість.

8. Розумний торговельний баланс.

Цей перелік цілей можна доповнювати та уточнювати відповідно до конкретних умов існування національної економіки. Часто досягнення одних цілей означає втрату можливості досягти інші. Співвідношення між цими цілями, їх конкретизація щодо даного етапу розвитку також розрізняються, але їх постійне вирішення дозволяє економіці рухатися вперед, забезпечуючи зростаючі потреби.

3. Методи економічного дослідження
Метод дослідження – це сукупність принципів побудови, форм і способів наукового пізнання. Кожна наука має специфічні методи дослідження.

Усі методи економічного дослідження поділяються на загальнонаукові та конкретно-економічні. До загальнонаукових відносяться такі елементи, як наукові абстракції, аналіз і синтез, індукція та дедукція, історичне і логічне, математичні методи і моделі.

Економічні явища і процеси, як правило, дуже складні, розвиваються під впливом великої кількості факторів, тому для їх дослідження намагаються виділити головне, тобто  якусь особливість, ознаку або відношення, а при цьому навмисне відволікаються від несуттєвого, другорядного, випадкового. Такий спосіб дослідження називається науковим абстрагуванням. Його суть – у звільненні наших уявлень про предмет дослідження від часткового, нетипового, короткочасного, а знаходження в них суттєвого, постійного, типового. Наприклад, для вияву залежності між попитом і пропозицією на певний товар у ринковій економіці допускають, що кількість та якість інших аналогічних товарів незмінна, ціни на них незмінні, доходи споживачів незмінні і т.д. Абстрагування використовується для аналізу окремих явищ і процесів, але обов’язково доповнюється аналізом усіх сторін економічної системи. Тому поряд з ним використовується аналіз як спосіб дослідження, при якому складний економічний процес або система поділяється на складові частини, елементи, підсистеми і всі вони досліджуються окремо, і синтез – спосіб дослідження, пов’язаний із об’єднанням окремих складових частин, елементів, підсистем в єдину систему, яка і є предметом дослідження. Він допомагає визначити економічні закони і закономірності, сформулювати принципи та концепції економічного розвитку.

Економічна діяльність суспільства проявляється в господарській практиці, у великій різноманітності фактів господарського життя різноманітних господарських суб’єктів. Діяльність різних суб’єктів господарювання зумовлена їхніми власними потребами та інтересами. Економіст повинен у цій різноманітності фактів виявити принципи або закономірності їх розвитку для того, щоб пізніше сформувати принципи економічної політики для ефективного розв’язання економічних проблем. Аналіз фактів, що відносяться до тієї чи іншої конкретної проблеми, називають описовою або емпіричною економічною наукою. Виведення принципів, закономірностей, формулювання законів називають економічною теорією або економічним аналізом. Економіст у своєму дослідженні може просуватися як від фактів до теорії, так і навпаки, від теорії (гіпотези) до перевірки її на практиці. Перший метод називається індукцією, а другий – дедукцією або гіпотетичним методом дослідження. Але мета економічного дослідження – це не тільки вияв принципів та закономірностей економічного розвитку, а й розробка конкретних рекомендацій, способів і методів розв’язання економічних проблем, формування принципів економічної політики. Цей процес називають прикладною економічною наукою, або економічною політикою  (див. рис.1.2).
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Рис.1. 2. Загальна схема економічного дослідження

Отже, в економічному дослідженні потрібно виходити з аналізу фактів, емпіричних даних, застосовуючи при цьому спеціальні методи дослідження, формулювати принципи, закономірності, теорії, необхідні для розробки правильної економічної політики, для розв’язання нагальних економічних потреб суспільства. Ці принципи перевіряються на господарській практиці (фактах), знову виявляються принципи або закономірності і знову створюються пропозиції до економічної політики.

Як відомо, економічні процеси, що відбуваються в різних країнах світу в ті чи інші історичні часи, мають схожі закономірності розвитку. Вивчати їх дуже важливо для розуміння того шляху, який має пройти економіка в майбутньому, щоб не повторювати помилки і пройти його найефективніше. Тому важливим підходом до їх аналізу є поєднання історичного і логічного способів дослідження. На відміну від історика, економіст намагається, вивчаючи історичні факти господарського життя різних країн і народів, виявити ті процеси, які є закономірними. Абстрагуючись від чогось конкретного, нетипового, незакономірного. Особливо актуальне використання цього методу в економічній науці сучасного періоду, яка намагається вивчати досвід інших країн на шляху переходу економіки від командно-адміністративної до ринкової системи господарювання. Починаючи з 60-х років XX ст., у світовій економічній науці дуже широко використовуються математичні методи і  моделі. Вони допомагають встановлювати кількісні та якісні залежності в економічних процесах, які допомагають зрозуміти суть і можливості їх розвитку, мають дуже важливе значення для програмування економічних процесів. Моделі складаються для мікро- і макрорівня, бувають статичні та динамічні, балансові й оптимізаційні. Для описування економічних процесів застосовуються словесні моделі, для виявлення певних залежностей – графічні моделі, для пояснення функціональних залежностей у вигляді рівнянь – математичні моделі. Всі вони можуть використовуватись одночасно для більш повного наукового пізнання.

До конкретно-економічних методів економічного дослідження відносяться: альтернативний аналіз, граничний аналіз, методи абсолютних та порівняльних переваг, аналіз еластичності, табличне, графічне, аналітичне моделювання, оптимізація та визначення рівноваги.

Економічні величини можна подавати у взаємозалежності за допомогою таблиць, математичних формул, графічних зображень, за допомогою яких визначають оптимальні варіанти економічних рішень. Ці методи дуже широко використовуються в економіці. 

Представники неокласичної школи започаткували використання моделей макроекономічної рівноваги як цілісних систем, у яких існують чіткі кількісні залежності. Наприклад, Л.Вальрас побудував модель загальної економічної рівноваги в чисто ринковій економіці, де у математичній формі відбиває взаємозв’язок ринків товарів, послуг, факторів виробництва.  Кейнс та неокейнсіанці розробили теорію статичної та динамічної рівноваги.

Важливим принципом розробки практичних пропозицій на основі економічного аналізу є врахування не тільки економічних, а й різноманітних соціокультурних чинників суспільного розвитку.   

Водночас вчені застерігають не допускати помилок при вивченні економічних явищ і процесів. Такі помилки можуть зустрічатися з різних причин:

4. Учені різних напрямків, а також представники різних галузевих наук можуть по-різному трактувати сутність тих самих економічних понять, по-різному записувати їх умовними позначками, і від того не розуміти один одного. Часто у розумінні тих чи інших соціально-економічних явищ і процесів заважає буденне мислення, що пропагується через засоби масової інформації, політичну рекламу тощо. Навіть у визначенні основних факторів виробництва – праці, землі, капіталу – існує загальноекономічне значення і значення їх суто як факторів, що беруть участь у виробничому процесі.

5. Суб’єктивні погляди певних науковців можуть бути помилковими, заснованими на невірних висновках, на недостатньому або суб’єктивно відібраному фактичному матеріалі. Інколи фактичний матеріал може підтасовуватись під наперед вигадану теорію. 

6. В економічній науці дуже стійкого значення набувають певні дефініції, які роблять прийнятною чи неприйнятною ту чи іншу теорію. Досить складно сьогоднішня економічна наука в Україні відходить від марксистських догм та логіки Марксового дослідження. 

7. В економічному дослідженні через велику чисельність господарських суб’єктів і специфіку їх потреб та інтересів часто трапляються помилки, коли на основі положення, яке правильне для окремого індивіда або групи осіб, робиться висновок щодо цілої групи або суспільства в цілому.

8. Інколи виникають помилки причинно-наслідкового характеру, коли дослідники на основі недостатньої кількості фактів господарського життя роблять невірні висновки щодо наслідків. Наприклад, існує думка, що люди з більш високою освітою мають більші доходи. Хоч, задумавшись, ми можемо змінити причину і наслідок – люди, що мають більш високі доходи, мають ліпшу освіту. Зауважимо також, що на цей взаємозв’язок впливає ще низка факторів.

4. Економічні категорії, принципи і закони

Кожна наука оперує своїми поняттями, які дозволяють розуміти її зміст. Це категорії даної науки. Абстрактні логічні поняття, які відображають в узагальненому вигляді суть економічних явищ і процесів, називають економічними категоріями (наприклад, «товар», «ціна», «прибуток», «валовий внутрішній продукт» тощо). Вони мають чіткий зміст, дозволяють охарактеризувати певний процес чи явище, пояснити його специфіку, основні характеристики та відмінності.

Економічні принципи – теоретичні узагальнення, що містять певні допущення, усереднення, які відображають загальні тенденції розвитку економічної системи або певних процесів чи явищ. (наприклад, ринковий принцип розподілу доходів відповідно до вкладу факторів виробництва). Економічні принципи менш стійкі у порівнянні з економічними законами, менш обов’язкові, тому сучасні економісти частіше виділяють економічні принципи, ніж економічні закони. В історії економічної думки зустрічається також поняття закон-тенденція (наприклад, у Маркса є закон-тенденція норми прибутку до зниження). Економісти визначають дію законів не як безумовну, а за певних обставин чи на певному етапі, при наявності деяких обмежень.

Економічні закони – це об’єктивні, істотні, стійкі, такі, що постійно повторюються, причинно-наслідкові зв'язки в економічних процесах і явищах. Вони розкривають сутність економічних відносин та зв'язків (наприклад, закони попиту й пропозиції, спадної продуктивності факторів виробництва та ін.). Економічні закони не можуть бути незмінними, оскільки економічні процеси не є чимось застиглим. Як і закони природи, економічні закони носять об’єктивний характер. Це означає, що вони не залежать від волі і свідомості людей. Вони є законами господарської діяльності і поза нею не існують. Історична або еволюційна природа економічних процесів пояснює той факт, що в економіці досить важко визначити і сформулювати дію економічних законів. Тому, як писав Й.Шумпетер, перешкодою є навіть те, що категорії, які відносяться до діяльності певних соціальних груп, могли бути невідомими для самих членів цих груп. «Економічні закони» менш стійкі, ніж закони будь-якої природничої науки; вони по-різному діють у різних інституціональних умовах.

Розрізняють економічні закони всезагальні, загальні та специфічні. 

Всезагальні закони стосуються усіх етапів розвитку виробництва та суспільно-економічних відносин. До них відносять, наприклад, закон зростання потреб, закон економії часу). Пізнання всезагальних економічних законів допомагає осягнути фундаментальні основи та послідовність розвитку людського суспільства. Загальні закони  - це такі, які діють у кількох економічних системах (наприклад, закони товарного виробництва). Специфічні закони характерні лише для однієї економічної системи (закон планомірного пропорційного розвитку у командній економіці).Стадійні економічні закони діють на певній стадії розвитку економічної системи (наприклад, закон монополізації виробництва, закон соціалізації виробництва). 

Закони можуть існувати в окремих сферах економіки, у типах ринкового середовища, стосуватися поведінки споживачів, оптимізації процесу виробництва на мікро- чи на макрорівні, носити імена своїх першовідкривачів (закон Сея, закони Госсена).  

Об’єктивні економічні закони не можна ототожнювати із господарськими законами, які носять суб’єктивний характер і показують механізм використання об’єктивних економічних законів у економічні політиці держави. Отже, розрізняють сутність економічного закону, механізм його дії та використання. Для того, щоб пізнати суть економічного закону та механізм його дії, вчені досліджують економічні явища і процеси, вивчаючи причинно-наслідкові зв’язки, що мають об’єктивний характер. Пізнавши дію економічного закону, суспільство може використовувати його у господарській діяльності. 

Розрізняють три рівні використання економічних законів:

1. Науково-теоретичний, коли на основі результатів наукових досліджень формулюються економічні закони для того, щоб пояснювати економічні процеси та створювати концепції економічного розвитку.

2. Державно-управлінський, коли держава, спираючись на знання про дію об’єктивних економічних законів, розробляє правові норми та господарські закони з метою регулювання економіки.

3. Господарсько-практичний, коли використання знань про економічні закони  відбувається у практичній діяльності господарських суб’єктів. Механізм господарювання узгоджує функціонування і розвиток ланок економічної системи, приводить у відповідність продуктивні сили і економічні відносини. Він являє собою сукупність конкретних форм господарювання, організаційно-інституціональних систем, методів і важелів регулювання економічних процесів. 


Механізм господарювання втілює дію як суб'єктивних, так і об’єктивних факторів. Вплив суб'єктивних факторів визначається цілеспрямованою діяльністю людини та її суспільних утворень. Об'єктивні фактори означають незалежний від волі та свідомості людини, визначений дією економічних законів перебіг соціально-економічних процесів. Нехтування об'єктивними факторами, керованість у своїх діях суб'єктивними бажаннями і довільними рішеннями окремих посадових осіб призводить до волюнтаризму, гальмує розвиток системи. Проте об'єктивні закони виявляють себе і реалізуються через діяльність людей, суспільних інституцій, держави. Чим вищий ступінь пізнання економічних законів, відповідності соціально-політичної та економічної практики їхнім вимогам, тим поступовіший і прогресивніший розвиток суспільної системи. 

ПРАКТИКУМ

1. Визначте такі поняття та категорії: 
· сфера, об’єкт, предмет та завдання економічної теорії; 

· функції економічної теорії; 
· нано-, мікро-, мета-, макро- та мегарівні економіки; 
· загальна схема економічного дослідження; 
· принципи економічної науки; 
· економічні категорії; 
· економічні закони;
· меркантилізм; 
· фізіократи; 
· класична школа політичної економії; 
· марксизм; 
· неокласичний напрямок; 
· маржиналізм; 
· теорія раціональних очікувань; 
· інституціоналізм; 
· кейнсіанство; 
· теорія економіки пропозиції; 
· неокласичний синтез; 
· монетаризм; 
· неолібералізм; 
· теорії глобалізації економіки; 
· економічна думка в Україні.
2. Складіть таблицю “Етапи розвитку економічної думки” з такими даними: 
	№ з/п
	Назва напряму
	Історичний період

(країна)
	Представники
	Основний зміст (положення) наукового вчення

	1.
	
	
	
	


3. Порівняйте наукові підходи представників таких напрямів:

· неокласичний та кейнсіанський;

· класичний та неокласичний;
· інституціоналізм та неоінституціоналізм.
4. Вірно / невірно (вкажіть «Так» чи «Ні», відповідь обґрунтуйте)
1. Термін «економікс» вперше запропонував К. Маркс у своїй праці «Капітал».

2. Економічна політика, яка успішно здійснюється в одних умовах, може бути неефективною в інших.

3. Мікроекономіка – це теорія ринкових цін.

4. Дослідження стану зайнятості в сільському господарстві є об’єктом вивчення макроекономіки. 

5. Мікроекономіка є складовою політекономії.

6. Економічне мислення потрібне пересічним громадянам для оптимального використання своїх доходів.

7. Мікроекономіка вивчає діяльність фірм та домашніх господарств у процесі виробництва і споживання різних благ.

8. Питання “Що?”, “Як?” і “Для кого?” виробляти в ринковій економіці вирішується за допомогою механізму ціноутворення.

9. Концепція економічного лібералізму ґрунтується на державному управлінні економікою.

10. Основна мета вивчення економіки полягає в тому, щоб мати успіх у бізнесі.

11. Економічні прогнози завжди підтверджуються господарською практикою.

12. Мікроекономіка оперує низкою агрегованих показників, а макроекономіка аналізує поведінку окремих економічних об’єктів.

13. Принцип порівняльних переваг дозволяє обґрунтувати доцільність експортно-імпортних операцій.

14. У будь-якій економічній системі економічні ресурси безмежні, а потреби – обмежені.

15. Більш ефективною завжди буде така економічна система, яка має більше ресурсів.

16. Конкретна економічна ситуація не може бути пояснена з позицій різних шкіл та напрямків.

17. Економічна наука використовує лише кількісні методи пізнання явищ та процесів.

18. Економічна теорія не є точною наукою, тому її не можна використовувати при управлінні національним господарством.

19. Положення теоретичної економіки повинні знаходити практичне підтвердження в кожний даний момент і в кожному конкретному випадку.

20. Концепцію державного регулювання економіки вперше запропонував В. Петті.

Тема 2.  ЕКОНОМІЧНІ РЕСУРСИ ТА ВИРОБНИЧІ МОЖЛИВОСТІ СУСПІЛЬСТВА

1. Фактори (ресурси) виробництва, їх характеристика. Плата за ресурси. 

Обмеженість економічних ресурсів
2. Місце і роль людини в економіці. Людський і соціальний капітал
3. Ефективність виробництва. Альтернативність використання ресурсів і необхідність раціонального вибору. Крива виробничих можливостей
4. Сучасна трансформація основних виробничих факторів та напрями розвитку НТП 

1. Фактори (ресурси) виробництва, їх характеристика. Плата за ресурси. Обмеженість економічних ресурсів
Під економічними ресурсами, або факторами виробництва розуміють усі природні, людські та виготовлені людиною ресурси, які використовуються для виробництва товарів і послуг. До них відносяться земля, сировинні ресурси, техніка і технологія, людські здібності тощо.

Економісти різних часів по-різному підходили до характеристики факторів виробництва та їх структури. Класична політекономія виділяла три фактори виробництва: праця, земля, капітал. Її представник Ж.Б. Сей стверджував, що всі ці три фактори однаково беруть участь у створенні вартості продукту і вважав справедливим розподіляти доходи пропорційно вкладу факторів у продукт. Представник австрійської школи Е. Бем-Баверк виділяв два фактори виробництва: природу і працю, а капітал вважав проміжним продуктом, створеним їх взаємодією. К. Маркс основну увагу відводив праці як єдиному фактору, здатному створювати вартість. На початку XX ст. англійський економіст А. Маршалл поруч з названими трьома факторами почав виділяти четвертий – діяльність з організації виробництва, яка приносить дохід керуючому виробництвом.

Отже, у сучасній економічній науці виділяють чотири фактори виробництва: праця, земля, капітал, підприємництво. Економічне тлумачення цих понять дещо відрізняється від загальноприйнятого їх розуміння, тому слід дати їм визначення як факторам виробництва. Праця – це сукупність фізичних і духовних здібностей людей, які вони застосовують при виробництві тих чи інших благ. Цей фактор характеризується такими показниками: загальна чисельність працездатного населення, чисельність зайнятих у різних сферах економічної діяльності, рівень освіти, кваліфікації робочої сили, продуктивність праці тощо. 

 Поняття земля як фактор виробництва охоплює не лише земельні ділянки як сільськогосподарські угіддя чи ділянки під будівництво, а й усі природні ресурси, які застосовуються у виробничому процесі: родовища корисних копалин, водоймища, ліси, природну сировину тощо. Капітал, або інвестиційні ресурси – це всі засоби виробництва, вироблені людиною. Це поняття охоплює будівлі, споруди, верстати, машини, обладнання, інструменти, напівфабрикати, складські приміщення, транспортні засоби, тобто всі засоби виробництва, що застосовуються для виробництва товарів і доведення їх до споживача. Процес виробництва та нагромадження цих засобів називається інвестуванням. У загальноекономічному розумінні поняття «капітал» охоплює не лише засоби виробництва, але й гроші, покладені в банк, цінні папери (акції та облігації, коштовності тощо). Як економічний ресурс воно означає лише реальний капітал, той, що безпосередньо бере участь у процесі виробництва.

Особливе значення для сучасного виробництва має специфічний економічний ресурс, який називається підприємницькою діяльністю. Підприємець має кілька функцій, які роблять його діяльність винятково важливою:

1) він бере на себе ініціативу поєднання всіх інших ресурсів у єдиний виробничий процес, виступає каталізатором і рушійною силою виробництва;

2) бере на себе відповідальність приймати основні рішення, визначає курс діяльності підприємства;

3) він новатор, постійно турбується про оновлення і вдосконалення виробництва;

4) він – людина, яка йде на ризик, ризикуючи не лише своїм часом, працею та діловою репутацією, але й вкладеним капіталом, як власним, так і своїх компаньйонів.

Посилення ролі підприємницької діяльності у виробництві в сучасний період пов’язане зі зміною умов виробництва та підвищенням складності умов управлінської діяльності під впливом ряду факторів. Головним з них є те, що в сучасній економіці підприємство виступає як відкрита система, на яку впливають умови зовнішнього середовища (політична ситуація в країні, зміни в господарському законодавстві, економічна політика, умови конкуренції, науково-технічні зміни тощо). 

Сучасна фірма розглядається не лише як економічна, а й як соціальна структура. Це змушує керівників переходити від виробничого раціоналізму до пошуку успіху в зовнішньому середовищі, в налагодженні сприятливого соціально-психологічного клімату в колективі, в знаходженні нестандартних рішень. Від управлінців вимагається вміння орієнтуватися в ситуації, швидко приймати правильні рішення. Бо в іншому випадку навіть добре налагоджене підприємство не зможе втриматись у конкурентній боротьбі. Тоді всі капіталовкладення будуть марними, а підприємство збанкрутує. Дослідники, аналізуючи систему психологічних рис в сучасних моделях особистості підприємця, виділяють різні домінуючі якості, які є найважливішими для підприємницької діяльності, а саме: 

· чітке розуміння підприємництва;  

· відокремлення фактів від міфів;  

· уміння давати виважені оцінки; 

· уміння знаходити нестандартні рішення;  

· уміння поводитись і приймати рішення в умовах невизначеності;  

· уміння виробляти нові комерційні ідеї; 

· уміння оцінювати перспективність нових ідей; 

· знання, необхідні для створення нової справи; 

· уміння оцінювати зовнішню ситуацію;  

· уміння оцінювати дії з точки зору етики і моралі; 

· уміння укладати угоди, встановлювати контакти, вести переговори; ·

· уміння отримувати належне та ін.

 Крім того, важливо зазначити, що всі ці фактори виробництва комусь належать, і їх власники повинні отримати доходи від використання цих факторів у процесі виробництва. Власник праці розраховує на дохід у вигляді заробітної плати, власник капіталу – на дохід у вигляді процента на вкладений капітал, власник земельних ресурсів – на ренту, а підприємець – на дохід у вигляді прибутку .

Отже, ми розглянули чотири види економічних ресурсів, які можна розділити на матеріальні ресурси (земля і капітал) та людські (праця і підприємництво). Важко визначити, які з них важливіші. Кожний виконує свої важливі функції у виробництві, без яких цей процес виробництва неможливий. 

Ефективність використання ресурсів можна описати за допомогою виробничої функції. Під виробничою функцією розуміють взаємозалежність «витрати-випуск» між одним або декількома виробничими факторами і випуском продукції. Ця взаємозалежність аналізується з метою:

1) визначення ефективного сполучення виробничих факторів, що забезпечують конкретний (заданий) обсяг виробництва;

2) визначення максимально можливого обсягу виробництва за умов заданої кількості і структури виробничих факторів.

 Виробнича функція характеризує максимальний обсяг випуску продукції, що фірма може виробити при кожної комбінації ресурсів. Оскільки виробнича функція дає розмір максимального випуску продукту, що може бути вироблений, то вона показує результати використання альтернативних технологічно ефективних способів виробництва.

Загальний аналітичний вираз виробничої функції може бути представлений:

Q = f(L; K; M) (1.1),  де:

Q – максимальний обсяг виробництва при даній технології;

L – затрати праці;

K – затрати капіталу;

M – затрати матеріальних ресурсів (фактора земля).

Необхідно пам’ятати, що для кожного певного рівня розвитку вироб​ництва існує оптимальне співвідношення між кількістю капіталу і кількістю праці, що приводить його в рух. Один і той же результат можна отримати при різному співвідношенні фак​торів виробництва. Наприклад, якщо у виробництві використовують​ся праця і капітал, то можна визначити різні співвідношення цих фак​торів, що дадуть заданий результат виробництва. Таку залежність демонструє лінійна виробнича функція (функція взаимозамінюваності ресурсів), що застосовується при наявності лінійної залежності випуску від витрат. Окремий випадок застосування цієї функції - виробнича функція Кобба - Дугласа, створена американськими економістами Чарльзом Коббом і Полом Дугласом у 1928 р і відображає співвідношення між фізичним обсягом випуску продукції і фізичним обсягом витрат капіталу і праці. Вона має такий вигляд:

Y=A˖Kα˖L β            (1.2)
де А - параметр, що відображає не змінювані у даний період часу фактори виробництва; K – фізичний обсяг застосовуваного реального капіталу; L - фізичний обсяг застосовуваної праці; α і β - коефіцієнти еластичності фізичного обсягу випуску продукту за капіталом і працею, що відображають взаємозамінюваність цих двох ресурсів, при цьому α + β = 1.

Виробничу функцію Ч. Кобб і П. Дуглас отримали на основі вивчення статистичних даних щодо витрачання капіталу і праці у процесі випуску продукції в американській обробній промисловості за період з 1899 по 1922 г. Для американської економіки того часу дана функція виглядала так: Y=A˖K0,25˖L 0,75. Це означало, що збільшення реального капіталу в економіці на 1% призводило до збільшення випуску на 0,25%, а приріст праці на 1% призводив до збільшення випуску на 0,75%.

2. Місце і роль людини в економіці. Людський і соціальний капітал 
На всіх етапах розвитку суспільства людина перебувала в центрі всіх економічних процесів і явищ. В економічній системі людина виступає як виробник, як суб'єкт економічних відносин, як споживач, як носій кінцевої мети суспільного виробництва Якщо узагальнити, то в категорії людського капіталу виділяють три основні складові: капітал здоров’я, який із загального психосоматичного, фізіологічного стану людини перетворюється у певний спосіб життя,спрямований на підтримання її здоров’я; капітал освіти, який визначає соціальний статус, що максимально може бути досягнутий цим індивідом, і створює об’єктивно-суб’єктивні основи для його кар’єрного зростання; здатність індивіда використати у виробничій діяльності отримані у процесі навчання навики й уміння,які збільшують його здатність до креативності та інноваційної діяльності; капітал культури, який задає стереотипні моделі поведінки й систему цінностей індивіда.

Прийнято виділяти такі основні властивості й ознаки людського капіталу:

1. Людський капітал є головною цінністю сучасного суспільства, а також основоположним, визначальним і невичерпним фактором стійкого економічного розвитку країни. Як джерело нових ідей, технологій та інновацій він є найважливішим фактором забезпечення їх сприйняття, відтворення і розповсюдження.

2. Процес формування людського капіталу інтегрує властивості як відтворюваного капіталу (здоров’я і знання людей є підсумком вкладення матеріальних і духовних засобів), так і природного капіталу (процес відтворення відбувається відповідно до природних законів).

3. Формування людського капіталу потребує значних фінансових та інших витрат як самого індивідуума, так і суспільства в цілому. 

4. Людський капітал може бути накопиченим – особа, індивідуум може набувати певних навичок, досвіду, здібностей, укріплювати власне здоров’я і тим самим збільшувати цінність і обсяг капіталу. 

5. Інвестиції в людський капітал забезпечують отримання людиною в майбутньому більш високих доходів. Для суспільства інвестиції в людський капітал дають більш тривалий (за часом) та інтегральний (за характером) економічний і соціальний ефект.

6. Інвестиції в людський капітал мають досить тривалий характер. Інвестиції в капітал освіти мають період 12-20 років, капітал здоров’я є об’єктом вкладень протягом усього життя.

7. Людський капітал відрізняється від фізичного ступенем ліквідності. Людський капітал не може бути переданим, він невід’ємний від свого носія − живої людської особистості. Власником людського капіталу в сучасному суспільстві може бути лише сама людина.

8. Прямі доходи від інвестицій у людський капітал отримує лише його власник-носій незалежно від джерела інвестицій.

9. Ступінь віддачі інвестицій у людський капітал залежить від проявів волевиявлення людини, її світогляду, загального культурного рівня, мотивацій.

10. Ринкові механізми не забезпечують оптимальний для економіки рівень інвестицій у людину. Необхідною є участь держави в інвестуванні в людський капітал.

11. Людський капітал, втілений в індивідуумі, протягом його життя не лише накопичується, але і зменшується (зношується) під впливом внутрішніх і зовнішніх факторів. Зменшення людського капіталу, за аналогією зі зношенням фізичного капіталу, може бути фізичним (фізичне та психічне старіння людського організму, втрата когнітивних здібностей) і моральним (економічним). 

12. Економічна цінність і значимість здоров’я у процесі формування, нарощування та використання людського капіталу безумовні.

Кожний економічний суб’єкт тим або іншим способом включений, інтегрований у систему соціальних відносин, розвиток яких є основою формування соціального капіталу. Соціальний капітал – це капітал спілкування, співробітництва, взаємодії, взаємної довіри і взаємодопомоги, що формуються в просторі міжособистісних (інтерперсональних) економічних відносин. Діалог, відкритість дозволяють людям учитися один у одного. Цей процес і являє собою соціальне навчання. Практично всі наші інтелектуальні переваги - у знанні, що передається суспільством, здобувається в процесі соціалізації, інтеграції в систему суспільних відносин. Це забезпечує інтеграцію досвіду окремих особистостей у суспільний досвід. Так, накопичений українським народом у ході розбудови своєї незалежної держави соціальний капітал у багатьох аспектах є позитивним, його характеризують форми співробітництва, колективізму, соборності. Приклади негативного соціального капіталу - це участь у кримінальних співтовариствах, зловживання службовим становищем, корупція тощо. Зворотну, непривабливу сторону соціального капіталу представляють також факти кумівства, сімейності, які, на жаль, все ще мають місце.

 Придбання соціального капіталу вимагає адаптації до моральних норм певного співтовариства і засвоєння в його рамках таких чеснот, як відданість, чесність і надійність. Соціальний капітал не може стати результатом дій окремої людини, він виростає з пріоритету колективних чеснот над індивідуальними.  

До соціального капіталу мають відношення ті фактори, які створюють можливість виникнення та розвитку соціальних зв’язків і забезпечують їхнє збереження. Природні ресурси і технології, що використовуються фірмою, можуть не змінюватися, а її соціальний капітал може зростати в міру розширення соціальних зв’язків та зміцнення іміджу фірми. 

На різних рівнях функціонування економіки соціальний капітал має різні організаційні форми та особливе середовище існування. 
На нанорівні він існує у вигляді мережі індивідуальних зв’язків, волонтерства, знайомств, соціального підприємництва, ОСББ. 
Мікрорівень – це партнерські угоди між підприємствами, колективні угоди, дотримання принципів СВБ, діяльність спілок роботодавців та профспілок. Метарівень соціального капіталу формує відносини партнерства бізнесу, громади та місцевих органів самоврядування, представляє об’єднані  громади, громадські волонтерські організації, мережі, кооперативи тощо. 
Макрорівень соціального капіталу представляють державні соціальні установи та організації, неурядові організації, відносини державно-приватного партнерства; відносини щодо удосконалення сфер освіти, медицини, зайнятості, культури. 
Мегарівень – міжнародні соціальні фонди, діяльність МОП, принципи, закладені у Глобальному договорі, програмі «Цілі сталого розвитку». 

Соціальний капітал характеризується наступними рисами: 
по-перше, це завжди продукт організованої взаємодії, тому він має колективну, а не індивідуальну природу. Для володіння соціальним капіталом людина повинна бути зв’язана з іншими, а ці «інші» є фактичним джерелом її переваги; 
по-друге, соціальний капітал як елемент функціонування організованої суспільної системи не може знаходитися у приватній власності, тобто він є колективним благом і належить усім членам громадянського суспільства разом. 
Соціальний капітал, не будучи власністю окремої фірми, входить у структуру активів фірми, але використовується кожним підприємством у міру його можливостей. Тому правомірно розглядати зв’язок соціального капіталу з людським та фізичним капіталом.

Порівняння різних видів капіталу подано у таблиці 2.1.

Таблиця 2.1

Порівняльна характеристика фізичного, людського та соціального капіталу

	Ознаки
	Фізичний капітал
	Людський капітал
	Соціальний капітал

	Інкорпорований стан


	Основний та оборотний капітал
	Професійні знання,

компетенції,

навички,

здоров’я та ін.
	Співпраця,

партнерство,

соціальна інтегрованість,

взаємна довіра

	Об’єкти
	Засоби виробництва, сировина

та ін.
	Технологічні, соціально-трудові, організаційні; знання;

корпоративна пам’ять
	Мережеві контакти,

організаційні цінності,

корпоративна культура,

комунікаційні мережі

	Документи про правовий статус
	Право власності
	Дипломи, сертифікати,

патенти,

ліцензії та ін.
	Статут, правила внутрішнього розпорядку,

стандарти комунікацій

	Способи придбання/ відчуження
	Купівля,

спадщина,

капіталізація, рейдерство
	Розвиток людини.

Відчуження неможливе
	Розвиток зв’язків. Відчуження неможливе

	Компоненти
	Техніка, сировина, комплектуючі, технології та ін.
	Знання, компетенції,

навички,

здоров’я та ін.
	Цінності, довіра, мережі,

навички співпраці,

можливості спілкування

	Способи активації
	Організація виробництва, логістика та ін.
	Організація праці, делегування повнова-жень, мотивація та ін.
	Мотивація,

самореалізація,

командна робота та ін.

	Мета використання
	Одержання прибутку
	Одержання доходу, моральних вигод,

самореалізація
	Дохід стає наслідком, а не метою

	Учасники – носії
	Власники,

акціонери


	Підприємець, спеціаліст,

фахівець – економічно активна людина
	Персонал,

клієнти,

партнери – стейкхолдери

	Спосіб відтворення та нагромад-ження
	Інвестиції коштів та ідей у техніку і технологію
	Інвестиції коштів і часу в освіту, здоров’я,

економічну активність
	Інвестиції коштів, ідей і часу в соціальний розвиток, культуру, спілкування

	Способи виміру капіталу
	Грошові і натуральні одиниці

(кількісний вимір). Потужність, продуктивність (якісний вимір).
	Чисельність зайнятого населення, персоналу організації (кількісний вимір). 

Рівень освіти, здоров’я, кваліфікації, інноваційної актив-ності (якісний вимір).

Конкурентна позиція на ринку (непрямий вимір).
	Кількісного виміру немає.

Рівень довіри, співпраці, розвиненості мереж, соціальної активності (якісний вимір).

Відданість персоналу, прихильність клієнтів, імідж організації, її конкурентна позиція на ринку (непрямі виміри).


3. Ефективність виробництва. Альтернативність використання ресурсів і необхідність раціонального вибору. Крива виробничих можливостей
Всі економічні ресурси (фактори виробництва) мають одну спільну властивість: вони або рідкісні, або наявні в обмеженій кількості. Ця рідкісність відносна і означає, що ресурсів, як правило, менше, ніж їх необхідно для задоволення потреб на даному етапі економічного розвитку. Обмежені і природні ресурси, і засоби виробництва, і праця, і підприємницькі здібності, як на рівні суспільного виробництва, так і на рівні окремого підприємства чи домогосподарства. Внаслідок цього обмежені і обсяги виробництва товарів та послуг, тому суспільство в кожний даний момент не в змозі виготовити і спожити весь обсяг споживчих благ, який воно хотіло б отримати. Отже, виробники повинні вибирати, які товари і послуги вони будуть виробляти. Економіка завжди знаходиться в стані вибору між альтернативами, оскільки ресурси, що використовуються для виробництва одного товару, не можуть бути використані для виробництва іншого. Наприклад, земельна ділянка, на якій споруджений будинок, не може використовуватись як сільськогосподарське угіддя, люди, що працюють вчителями, не можуть працювати на виробництві автомашин і т. ін. Виробляючи один товар, ми втрачаємо можливості виготовити інший. При виборі, який саме товар виготовляти, ми порівнюємо їхню альтернативну вартість. 

Альтернативна вартість – це витрати на виробництво товару, оцінені з погляду втраченої можливості їх використання на інші цілі. Їх можна виміряти кількістю одиниць альтернативного товару, яким ми пожертвували, або як різницю між прибутком, який можна було б отримати при найбільш вигідному зі всіх альтернативних способів використання ресурсів, і реально отриманим прибутком.

При виборі того, який із альтернативних товарів виробляти, суспільство має знайти такий спосіб використання ресурсів, який би зміг забезпечити максимальне виробництво споживчих благ при мінімумі затрачених ресурсів, тобто найефективніший.

Економічна ефективність – це така ситуація, в якій при заданих ресурсах і технології неможливо виготовити більшу кількість одного товару, не жертвуючи при цьому можливістю випускати інші товари. Інакше кажучи, для досягнення економічної ефективності необхідно:

1) щоб усі ресурси були повністю зайняті у процесі виробництва;

2) щоб існував повний обсяг виробництва;

3) виробництво базується на високому рівні техніки та технології.

Повна зайнятість означає, що всі ресурси повинні використовуватися  повністю і тільки на виробничі цілі. Повний обсяг виробництва означає, що при даному рівні техніки і технології вже неможливо з даних ресурсів випустити більше продукції. Рівень техніки і технології повинен відповідати його галузевим стандартам на даний період часу.

Допустимо, що економіка працює ефективно, і спробуємо показати, як при даних виробничих можливостях суспільство розв’язує проблему економічного вибору. Для цього зробимо кілька припущень:

1) повна зайнятість усіх ресурсів;

2) повний обсяг виробництва;

3) кількість і якість ресурсів незмінна;

4) технологія незмінна;

5) виробляються тільки два товари (хліб і верстати).

За таких умов збільшення виробництва хліба можливе лише при зменшенні виробництва верстатів. Припустимо, що є декілька альтернативних варіантів виробництва цих двох товарів (Табл. 2.2) :

Таблиця 2.2
Виробничі альтернативи

	Види товарів
	Можливості виробництва хліба і верстатів при повній зайнятості ресурсів (дані умови)

	
	А
	Б
	В
	Г
	Д

	Верстати, тис.шт.
	10
	9
	7
	4
	0

	Хліб, млн. тонн
	0
	1
	2
	3
	4


Покажемо ці альтернативи за допомогою графіка (рис.2.1):

 SHAPE  \* MERGEFORMAT 



Рис 2.1. Крива виробничих можливостей

Згідно з альтернативою, позначеною точкою А, економіка спрямувала би свої ресурси на виробництво верстатів повністю. При альтернативі, позначеній точкою Д, всі наявні ресурси були б використані на виробництво хліба. Однак суспільство не може обмежуватися виробництвом або засобів виробництва, або предметів споживання, воно мусить знайти певний баланс у розподілі ресурсів на виробництво обох продуктів. Рухаючись від альтернативи А до Д, ми збільшуємо виробництво хліба за рахунок перерозподілу частини ресурсів з виробництва верстатів. У такий спосіб ми будемо спрямовувати розвиток економіки на задоволення поточних потреб суспільства і втрачатимемо можливість у майбутньому мати достатню кількість засобів виробництва (навіть для виробництва того ж хліба). Якщо ми будемо рухатись у зворотному напрямку – від Д до А, то будемо утримуватись від поточного споживання на користь нагромадження засобів виробництва, зростання споживання в майбутньому. Але в будь-якому випадку ми будемо жертвувати частиною виробництва одного товару для збільшення виробництва іншого.

Вибір альтернативних варіантів використання ресурсів передбачає раціональну поведінку людей, урахування ними факту обмеженості ресурсів і необхідності їх раціонального використання.

Сукупність усіх можливих варіантів поєднання виробництва цих двох товарів позначається на графіку кривої виробничих можливостей. Будь-яка точка М, що знаходиться всередині графіка, показує, що така комбінація виробництва двох товарів можлива, але неефективна. Будь-яка точка Т поза графіком показує, що така комбінація виробництва двох товарів при даних ресурсах і технології неможлива. Крива вигнута. Це пов’язано з тим, що при заміні виробництва одного товару іншим в умовах повної зайнятості ресурсів альтернативні витрати другого товару зростають. Ця залежність характеризує дію закону зростаючих витрат. Справа в тому, що не існує взаємозамінюваних технологій, і суспільство змушене при переході на виробництво нового товapy витрачати додаткові ресурси.

При побудові графіка кривої виробничих можливостей ми прийняли низку припущень. Однак у реальному житті постійно відбуваються зміни: з’являється нова техніка і технологія, люди знаходять більш раціональні способи використання ресурсів, самі ресурси можуть змінюватись як кількісно, так і якісно, суспільство повністю відмовляється від виробництва одних товарів і починає виготовляти абсолютно інші. Як, правило, такі зміни ведуть до економічного зростання. Економічне зростання – це процес розширення виробничих можливостей суспільства. На графіку його можна позначити зміщенням кривої виробничих можливостей вправо. Розширення виробничих можливостей, або економічне зростання, можливе двома шляхами:

1. Збільшенням кількості економічних ресурсів. Це можливо, наприклад, при зростанні чисельності працездатного населення, відкритті нових родовищ корисних копалин, розширенні виробничих площ тощо. Таке зростання називають екстенсивним.
2. За рахунок підвищення якості ресурсів без додаткового приросту їх кількості. Сюди відноситься застосування більш кваліфікованої робочої сили, заміна техніки і технології, поліпшення підприємницьких заходів керівників тощо. Ці фактори характеризують інтенсивний тип економічного зростання.

У реальному житті екстенсивний та інтенсивний типи економічного зростання тісно переплітаються, тому, як правило, говорять про переважно екстенсивний або переважно інтенсивний тип економічного зростання. Наприклад, у 50-ті роки в СРСР переважали екстенсивні фактори (освоєння цілинних земель, розробка нових родовищ корисних копалин тощо), а в 70-ті роки ці фактори вже майже вичерпались, тому ставилось завдання підвищувати ефективність і якість роботи. Хоч, звичайно, використовувались і ті, й інші фактори. В сучасній економіці України ставиться завдання досягти повної та ефективної зайнятості всіх видів ресурсів на основі технічного переозброєння та структурної перебудови економіки, забезпечення політичних правових, науково-технічних умов для стабілізації й економічного зростання всіх галузей виробництва. Цьому сприятимуть перехід до ринкових принципів господарювання, налагодження ефективних зовнішньоекономічних зв’язків, розширення та вдосконалення системи освіти, науки, професійної підготовки робочої сили та підвищення стимулів її діяльності.

4. Сучасна трансформація основних виробничих факторів та напрями розвитку НТП
Оскільки процес виробництва постійно вдосконалюється під впливом розвитку НТП, виникають нові фактори, які дуже суттєво впливають на цей процес і мають самостійне значення. До них, наприклад, відносять науку, інформацію, екологічні фактори. Наука – це форма людської діяльності, спрямована на отримання та систематизацію нових знань про природу, суспільство і мислення. Наука вважається безпосередньою продуктивною силою, оскільки вона виокремилась у самостійну сферу діяльності з особливим професійним складом робітників, із специфічною матеріальною базою і кінцевою продукцією. Інформація – це збирання, обробка та систематизація різноманітних знань людини з метою використання їх у певних сферах. Екологічний фактор – спрямованість на раціональне використання природних ресурсів, охорону навколишнього середовища, на його відтворення. 

Основну роль у розвиткові процесів виробництва відіграє науково-технічний прогрес (НТП), який може відбуватися у еволюційний (поступові зміни) та революційній формі (кардинальні зміни) - науково-технічної революції (НТР).  

Уперше термін науково-технічна революція запровадив англійський вчений Берна у 50-х рр. ХХ ст. Він відносить початок НТР до кінця ХIХ ст. і пов’язує її з вивченням структури матерії; відкриттям електрона. Протона, фотона; дослідженням випромінювання; теорією відносності. Саме на основі цих відкриттів відбулися значні технічні зміни − збудовані ядерні реактори, створенні ОЕМ тощо.

Вплив НТР на зміну факторів виробництва проявляється у тому, що:

1) НТР перетворює науку у безпосередню продуктивну силу;

2) зумовлює появу автоматизованої праці;

3) людина стає поряд з виробництвом, виконує функції контролю та управління;

4) змінює предмети праці – з’являються нові матеріали: металокераміка, склопластик, хімічне волокно тощо;

5) з’являються принципово нові технології: лазерні. Плазмові, мембранні, електронно-променеві;

6) відбувається революція у використанні сил природи( підземного тепла, сонця, води, вітру, припливів);

7) відбувається революція у формах і методах управління виробництвом;

8) використовуються нові інформаційні технології, широко використовуються мультимедіа (комплексне використання графічних образів, відео, звуку за допомогою комп’ютерів);

9) швидко розвиваються біотехнології (генна, клітинна інженерія, колонування, біокаталізатори); 

10) освоєння космосу і багатств світового океану.


Розвиток технологій -  основна рушійна сила прогресу. Нова технологія виникає не одна, а у зв'язці з іншими, взаємодоповнюючими технологіями.


 Розвиток базових (радикальних) технологій є основним чинником економічного зростання, точкою опори для розробки варіантів їх науково-технічного тиражування. Нова технологія «приходить» не одна, а у зв'язці з іншими, взаємодоповнюючими прикладними технологіями. Виникають «пучки» («кластери» - за визначенням Й. Шумпетера) технологій, які стимулюють розвиток нових галузей, різноманітних товарів і динамізм ринків. Це скорочує життєвий цикл виробів, примушує фірми виробляти товари в невеликих кількостях, збільшуючи частку дослідницької роботи за рахунок зниження затрат фізичної праці. Усе це відбувається швидко, бо час створення товару і виходу його на ринок стає рушійним чинником конкуренції.

Нові технології, технологічні ноу-хау, нові продукти, гіпердинамічна поведінка споживачів створюють нові ринки, нові сфери конкуренції, стимулюють «традиційні» галузі, передаючи досвід і одержані технічні результати, забезпечують появу нових ресурсів, створюють нову ситуацію для розвитку суспільства. НТР спричинила також значні зміни в у характері і змісті праці. Праця стає більш творчою, вимагає поглиблених теоретичних знань. З’явилися технологічно зорієнтовані робітники, так звані «золоті комірці», що займаються обслуговуванням автоматизованої техніки (ЕОМ, роботів, АСУ). Робітник перетворюється у творчу особистість, що стоїть над виробництвом. У суспільстві змінюється система цінностей – на перший план виступає не рівень, а якість життя. Японці пишуть про те, що вони прагнуть створити «біосуспільство», де основними аспектами життя будуть почуття, емоції, краса і віра. Класову конфронтацію в суспільстві замінює тенденція до соціального партнерства та інтеграції в суспільстві.

Наприкінці ХХ ст. розпочалася «третя хвиля» НТР, особливість якої полягає в тому, що було «знайдено» не один «пучок» технології, а декілька. Вони охоплюють усі форми комп'ютерних і телекомунікаційних систем, робототехніки, біогенетики, біоінженерії, космонавтики, створення матеріалів з новими якостями. Це зумовило величезні зміни в економіці. Стара індустріальна культура поступається новій культурі сервісу та комунікацій. Змінюється сфера бізнесу. Найприбутковішим стає розроблення програмного забезпечення, упровадження Інтернету, сервісне обслуговування, розвиток комунікацій, а не виробництво комп'ютерного обладнання. Ці галузі потребують працівників з вищою освітою, високим рівнем кваліфікації. Особлива складність цього процесу пов'язана з його динамічним характером. Прискорюється поширення (дифузія) нововведень, що викликає зміни в розвитку нових напрямів виробничих циклів: виробництво нової продукції і послуг, перебудова галузевої структури економіки, перерозподіл інвестицій у нові сфери виробництва. у п'ятому технологічному укладі, початок якого припадає на 90-ті роки XX ст., і ядром якого є електронна промисловість, волоконно-оптична техніка, біотехнологія, генна інженерія, космонавтика, передбачається індивідуалізація виробництва, задоволення потреб і бажань як окремої людини, так і суспільства в цілому, повне розуміння феномену духовного життя, яке буде контролюватися на базі так званої психонетики. 

Суть четвертої промислової революції полягає в тому, що матеріальний світ сьогодні зливається з віртуальним, у результаті чого створюються нові кіберфізичні комплекси, які поєднані в єдину цифрову екосистему. Роботизоване виробництво та «розумні» заводи - один із компонентів трансформованої галузі.

Четверта промислова революція означає все більшу автоматизацію абсолютно всіх процесів та етапів виробництва: від цифрового проектування виробу, створення його віртуальної копії – до віддаленого налаштування обладнання на заводі відповідно до технічних вимог для випуску цього конкретного «розумного» продукту. Виробник автоматично замовляє необхідні компоненти в потрібній кількості, контролює їхню поставку, має можливість відслідковувати шлях готового продукту від складу на фабриці та магазину до кінцевого клієнта. Але й після продажу компанія не забуває про свій продукт, як це було раніше у класичній моделі, а контролює умови його використання, може віддалено змінювати налаштування, оновлювати програмне забезпечення, попереджати клієнта про можливу несправність, а під кінець циклу використання – приймати продукт на утилізацію.

У таких умовах зміни відбуваються не поверхневі, а радикальні: індустрія перебудовується згори донизу. Змінюються бізнес-моделі, народжуються нові компанії, а всесвітньовідомі бренди з довгою історією просто зникають, якщо не встигають вступити до лав цифрових революціонерів. Клієнти змінили свою поведінку, вони хочуть індивідуального підходу та унікальних товарів.

Підприємствам, що звикли виробляти однакові речі, доводиться змінюватись. Впровадження принципів «Індустрії 4.0» дозволяє отримати низку переваг, що не були доступні в традиційних моделях минулого. Наприклад, тепер компанії можуть досягнути індивідуального підходу та персоналізувати замовлення згідно з особистим уподобанням клієнтів, що стрімко підвищує їхню лояльність. Старі заводи та фабрики перетворюються на «розумні» та починають випускати буквально унікальні продукти за індивідуальним замовленням. При цьому знижуються питомі витрати на виробництво одиниці продукції, компанії отримують можливість продукувати унікальний персоналізований продукт за ціною масового стандартизованого продукту.

 
Четверта промислова революція не тільки змінює бізнес окремих компаній – вона впливає на розстановку сил на глобальному рівні. Хто б міг подумати, що виробник автомобілів, якому немає й десяти років (Tesla заснована у 2008 році), зможе обігнати по капіталізації лідера другої промислової революції, яка відбулась у результаті винаходу конвеєра та переходу на масове виробництво. 

Індустрія 4.0 стирає межі між фізичними, цифровими і біологічними сферами. Мова йде про хвилю відкриттів, обумовлених розвитком можливостей встановлення зв'язку: роботи, дрони, розумні міста, штучний інтелект і дослідження головного мозку. Передбачається, що ці кіберфізичні системи будуть об'єднуватися в одну мережу, зв'язуватися одна з одною в режимі реального часу, самоналаштовуватися і навчатися новим моделям поведінки. Вони зможуть вибудовувати процес виробництва з меншою кількістю помилок, взаємодіяти з виробленими товарами і за необхідності адаптуватимуться під нові потреби споживачів. Товар у процесі випуску зможе сам визначити обладнання, що здатне виробити його.
 
Першими кроками світу до нової промислової революції стали хмарні технології, розвиток способів збору і аналізу Big Data, краудсорсинг, біотехнології, безпілотні автомобілі і медицина, заснована на 3D-друку. У світі фінансів це криптовалюта Bitcoin і технології Blockchain.

 
Великі дані (Big Data) - це сукупність технологій, які покликані здійснювати такі операції: обробляти великі порівняно зі стандартними сценаріями обсяги даних; вміти працювати зі швидко отримуваними даними в дуже великих обсягах; вміти працювати зі структурованими і погано структурованими даними паралельно в різних аспектах. Прикладом Big Data може стати Великий адронний коллайдер, який виробляє величезну кількість даних і робить це постійно. Установка безперервно видає великі обсяги даних, а вчені з їх допомогою вирішують паралельно безліч завдань.

 
Інтернет речей (Internet of Things) - концепція простору, у якому все з аналогового і цифрового світів може бути поєднане. Це не просто безліч різних приладів і датчиків, об'єднаних між собою дротяними і бездротовими каналами зв'язку і підключених до інтернету, а це більш тісна інтеграція реального і віртуального світів, у якому спілкування виробляється між людьми і пристроями.

 
Віртуальна і доповнена реальність. Віртуальна реальність (virtual reality) - створений технічними засобами світ, який передається людині через його відчуття через зір, слух, нюх і дотики. Віртуальна реальність імітує як вплив, так і реакції на вплив. Доповнена реальність (augmented reality) означає можливість додавати фізичним об'єктам віртуальні властивості: наприклад, відображення інформації про них, яка, до того ж, може бути індивідуалізована під конкретного суб'єкта сприйняття.

 
3D-друк. Друк на 3D-принтері може здійснюватися різними способами і з використанням різних матеріалів, але в основі будь-якого з них лежить принцип пошарового створення (вирощування) твердого об'єкта. Це універсальний метод створення великого спектра фізичних об'єктів на базі єдиної платформи. Він надає можливість відмовитися від різнорідних підходів до вирішення різноманітних завдань на користь єдиного підходу, реалізованого в цифровому вигляді. Є також експериментальні біопринтери, у яких друк 3D-структури майбутнього об'єкта (органу для пересадки) проводиться краплями, що містять живі клітини.

ПРАКТИКУМ

1. Визначте такі поняття та категорії: 
· економічні ресурси;

· фактори виробництва; 
· праця; земля; капітал; здатність до підприємницької діяльності; наука; інформація; 
· факторні доходи; 
· виробнича функція; 
· екологічний фактор; 
· людський і соціальний капітал; 
· економічна ефективність;
· альтернативна вартість; 
· раціональний вибір; 
· крива виробничих можливостей; 
· Екстенсив​ний тип економічного зростання;

· Інтенсивний тип економічного зростання;

· науково-технічна революція (НТР).  

2. Вірно / невірно  (вкажіть «Так» чи «Ні», відповідь обґрунтуйте)

1. Обмеженість ресурсів пояснюється безмежністю потреб.

2. Прийняття будь-якого рішення не пов’язане із проблемою вибору.

3. Кількість одиниць товару, якою необхідно пожертвувати заради виробництва однієї додаткової одиниці іншого товару, називається вартістю втрачених можливостей.

4. Графічна модель альтернативної вартості – межа виробничих можливостей.

5. Якщо економіка ефективна, то в ній не діє закон спадної віддачі.

6. Основні економічні проблеми “що, як, для кого виробляти” в усіх економічних системах розв’язуються однаково.

7. Крива виробничих можливостей показує альтернативні комбінації виробництва товарів при наявності даної кількості ресурсів.

8. В економіці, що рухається вздовж кривої виробничих можливостей, альтернативні витрати зменшуються.

9. Серед економічних ресурсів замінювати один одного можуть лише капітальні і трудові ресурси.

10. Зростання кількості виробничих ресурсів обов’язково приводить до розширення виробничих можливостей.

3. Складіть порівняльну таблицю для характеристики видів капіталу

Порівняльна характеристика основних форм капіталу
	Ознаки
	Фізичний капітал
	Людський капітал
	Соціальний капітал

	Визначення 

(складові або компоненти)
	
	
	

	Власники
	
	
	

	Основні характеристики
	
	
	

	Способи придбання 
	
	
	

	 Мета використання
	
	
	


4. Дайте кількісну та якісну характеристику економічних ресурсів України:
· людського капіталу;
· природних ресурсів;

· технологічних ресурсів;

· науки;

· інформаційних ресурсів.

Порівняйте ці показники з аналогічними показниками інших країн.  
Тема 3. СУСПІЛЬНИЙ РОЗВИТОК ТА МЕХАНІЗМ ФУНКЦІОНУВАННЯ ЕКОНОМІЧНИХ СИСТЕМ 
1. Формаційний та цивілізаційний підходи до періодизації суспільного розвитку.

2. Суть економічної системи та її основні елементи.

3. Економічний зміст власності, її місце і роль в економічній системі.

4. Суспільні інститути, їх види та функції.

5. Типи економічних систем та їх характеристика 

1. Формаційний та цивілізаційний підходи до періодизації суспільного розвитку
Сучасне суспільство – це результат історично тривалого суспільно-економічного розвитку. Щоб ліпше зрозуміти його сучасний стан, слід знати закономірності всього попереднього розвитку. Для вчених важливі різні сторони суспільного життя, причини зміни тих чи інших процесів, закономірності процесу вдосконалення. Сучасна наука розрізняє два підходи до періодизації етапів суспільного розвитку – формаційний (К.Маркс) та цивілізаційний (О. Тоффлер Л.Морган, Дж. Гелбрейт, Р.Арон, У.Ростоу, Д.Белл, Р.Кроуфорд та інші).


Суть формаційного підходу найбільш чітко сформулював К.Маркс. У листі В.Засулич він указує на три великі формації: первинну (архаїчну), до якої він відносив первіснообщинний та азіатський способи виробництва; вторинну, засновану на приватній власності (рабство, кріпацтво, капіталізм); комуністичну формацію – епоху, головною метою якої має стати знищення приватної власності. Формаційний підхід –історичний, який передбачає вивчення закономірностей розвитку ряду способів виробництва  (первіснообщинного, рабовласницького, феодального, капіталістичного і комуністичного). 

Сьогодні такий підхід викликає сумніви з ряду причин, до яких учені відносять:

1. Він не має всезагального характеру і стосується лише Західної Європи. До нього не вписуються азіатський спосіб виробництва, цивілізації Китаю та Індії. 

2. Такий підхід передбачає певну перервність (дискретність) історичного процесу. Історія розвитку представляється як ланцюг  революційних процесів, пов’язаних із заміною одного способу виробництва іншим, не вивчаються перехідні процеси;

3. В основі підходу один критерій – розвиток матеріального виробництва. Він не враховує ряду соціально-культурних факторів у розвитку суспільства (національних, культурних, релігійних тощо);

4. Формаційний підхід надмірно абсолютизує класові суперечності, визначаючи їх як рушійну силу історії.


Сучасна наукова література пропонує цивілізаційний підхід до аналізу усіх процесів, що відбуваються в суспільстві і наголошує на тому, що в такому аналізі обов’язково мусять бути присутні національно-історичні, соціокультурні, політико-ідеологічні, релігійні, етнічні елементи. Відомий український учений академік Чухно А.А. зазначає: «Нова парадигма суспільно-економічного розвитку потребує нової парадигми економічної теорії, філософії, всіх суспільствознавчих наук. Виявляється, що на основі формаційного підходу, який досить широко використовувався ще до недавна, і який не можна відкинути ще й сьогодні (антична, феодальна, буржуазна формації – це реальність), не можна, однак, пояснити перехід людства на нову стадію цивілізаційного процесу» .

Цивілізація (від латинського «civilis» – громадянський, суспільний)  - це історично конкретний стан суспільства, який характеризується досягнутим рівнем продуктивних сил, особливою формою виробництва і відповідною духовною культурою. 
Сучасна наука визначає сім цивілізацій: неолітична, східно-рабовласницька, антична, ранньофеодальна, перед індустріальна, індустріальна, постіндустріальна.

На відміну від формаційного підходу, цивілізаційний має такі принципи:

1. Багатовимірність аналізу економічних систем;

2. Природної еволюційної поступовості історичного процесу;

3. Відмови від класових конфронтаційних оцінок змісту і цілей системи;

4. Пізнання системи в єдності її економічних і соціокультурних елементів;

5. Посилення ролі людини у світовому розвитку;

6. Визнання світової історії як єдиного планетарного цілого.

Відомий американський учений У.Ростоу також поділяє історію на 5 стадій, які він називає стадіями росту:
1. Традиційне суспільство, для якого характерні використання ручної праці, низька продуктивність праці, дуже повільні темпи техніко-економічної еволюції.

2. Перехідне суспільство або створення передумов для зрушення. Це суспільство характеризувалось   швидким розвитком ринкових відносин і підприємництва на основі вільної конкуренції, накопиченням капіталу.  

3. Стадія «зрушення» (промислова революція) – промисловий переворот із швидким розвитком машинного виробництва.

4. Стадія «зрілості» – досягнення швидкого і постійного прогресу всіх галузей господарства.

5. Стадія «масового споживання», де визначальна роль належить розвиткові сфери послуг і виробництву споживчих товарів.

У 70-х рр. у книзі «Політика і стадії зростання» В.Ростоу, намагаючись поєднати свою концепцію із економічною політикою держави, додав ще шосту стадію – пошуку шляхів якісного поліпшення життєвих умов людини.
В основі  цієї теорії – технократичний підхід
до періодизації історії людства, визнання пріоритетності розвитку техніки. О. Тоффлер виділяє три стадії – аграрну, індустріальну та перехідну. Дж.Гелбрейт та Р.Арон виділяють три стадії індустріальної цивілізації – індустріальне, постіндустріальне та неоіндустріальне (інформаційне) суспільство. 

Цивілізаційний підхід дає можливість по-іншому дивитися на процеси, що відбуваються в сучасному світі. Він дозволяє зробити такі висновки:

1. Сучасний стан економіки – це результат природного ходу розвитку, зумовлений цілим рядом факторів;

2. Перехід до ринкової економіки – це об’єктивна необхідність, що визначається переходом від індустріальної до постіндустріальної цивілізації (яка характеризується як соціальне ринкове господарство);

3. Суть переходу – не в формуванні ринку як такого (він існував протягом тривалого періоду в різних формах), а в зміні цивілізації.
Цивілізаційний підхід дає можливість зрозуміти глобальні тенденції розвитку світової економки. Однак на сьогоднішній день країни розрізняються за внутрішніми механізмами функціонування їх систем, тому важливе значення має визначення тих критеріїв, за якими їх можна класифікувати і досліджувати. 

Для аналізу типів економічних систем у сучасній економічній літературі найбільш розповсюджена класифікація господарських систем за двома ознаками: 1) за формою власності на засоби виробництва; 2) за способом, за допомогою якого відбувається координація дій економічних суб’єктів. За цими критеріями 

2. Суть економічної системи та її основні елементи
У попередніх темах ми розглянули суть і зміст таких базових в економічній теорії понять, як економічні потреби, економічні інтереси, фактори виробництва, без яких неможливе задоволення потреб людини та суспільства, деякі проблеми їх ефективного використання в умовах реальної обмеженості кожного з них, питання цілеспрямованості в економічній діяльності та інші. Але об’єктивні закони та логіка економічного розвитку створюють умови, за яких жодна людина, жоден економічний процес не існують, не функціонують без взаємозв’язку з іншими, породжуючи величезну кількість взаємовпливів, результатом яких є формування механізму координації та реалізації потреб, інтересів певних організаційних форм господарської діяльності, структур народного господарства, системи соціально-економічних відносин.

Сучасна економічна наука визначає економічну систему як сукупність усіх економічних процесів, що відбуваються в суспільстві на основі діючих у ньому майнових відносин і організаційних форм.

Структурними елементами в будь-якій економічній системі виступають:

1. Продуктивні сили, до яких входять предмети праці, засоби праці, науку, інформацію, робочу силу. Їх рівень визначається рівнем розвитку науки і техніки під впливом НТП, професійною та кваліфікаційною структурою робочої сили, науково-технічним потенціалом, розвитком інформаційних технологій тощо.
2. Соціально-економічні відносини, що ґрунтуються на певній формі власності на засоби виробництва. Власність характеризує відносини між людьми щодо присвоєння засобів і результатів виробництва. 

3. Техніко-економічні відносини, які визначаються рівнем розвитку техніки і технології та характеризують  поділ праці і взаємовідносини людей у процесі виробництва. Вони є матеріально-речовим змістом виробництва і передбачають існування певних форм і методів організації праці на рівні окремих підприємств.

4. Організаційно-економічні відносини – це відносини, що стосуються встановлення ефективних форм організації економічних зв’язків між підприємствами, які проявляються у процесах спеціалізації, кооперації, комбінування, концентрації виробництва.

5. Господарський механізм – це сукупність форм, методів та систем управління господарством на макрорівні на основі використання економічних законів, економічних важелів, правових норм та інституційних утворень. 

6. Тип економічних зв’язків між господарськими суб’єктами. Цей елемент показує, як переважно встановлюються економічні зв’язки: або через систему цін і ринків, або через адміністративно встановлені структури, або через довгострокові угоди, що укладаються між партнерами.

Ці елементи певною мірою присутні у кожній економічній системі. Їх специфіка саме і визначає суть певного типу економічної системи. 

У праці «Японська економіка перед вибором: процвітання або занепад», що побачила світ у 1986 році в Токіо, відомий японський економіст Наохіро Амая сформулював суть основних форм управління, притаманних тій чи іншій економічній системі. Зокрема, він виділяє «модель Рікардо», основу якої складає абсолютна роль ринкового механізму при нульовій ролі держави; «модель Сталіна», для якої характерна нульова роль ринку при абсолютній ролі держави; «проміжну модель» з її нескінченною різноманітністю співвідношень між частками держави та приватного підприємництва у прийнятті рішень, їх змінність, рухливість.

Важливо, що два критерії належності до певного типу економічної системи (форма власності на засоби виробництва та спосіб координації дій економічних суб’єктів) взаємозумовлені і передбачають один одного. Наприклад, за державної форми власності має існувати централізоване планування як основний механізм координації економічних суб’єктів, а дрібна приватна власність передбачає ринковий механізм регулювання. Хоч можна навести і деякі винятки, зокрема економіку фашистської Німеччини та югославський ринковий соціалізм. У Німеччині за умови переважання приватної власності існувала тоталітарна система, спрямована на підготовку до війни, а в Югославії за радянської влади допускалася приватна власність та ринкові стосунки в сільському господарстві. 
3.
Економічний зміст власності, її місце і роль в економічній системі

Власність – складне, багатогранне і багаторівневе явище, яке вивчається  різними суспільними науками. Сучасна економічна теорія вивчає реальні економічні відносини власності, що складаються між людьми з приводу привласнення благ й насамперед, засобів виробництва. Привласнення – це конкретний суспільний спосіб оволодіння річчю. Воно формує і виражає основну, корінну рису як даної форми власності, так і її конкретних видів. Проте сутність відносин власності не слід обмежувати відносинами привласнення, хоча вони є визначальними. Парною до категорії привласнення є відчуження. Відчуження – процес перетворення діяльності та здібностей людини в самостійну силу, уречевлення результатів функціонування індивідуальної та суспільної праці з перетворенням власності суб’єктів в об’єкти економічних відносин. 

Привласнювати можна тільки те, що відчужується. Акт привласнення об’єкта власності одним суб’єктом одночасно є моментом відчуження його для іншого суб’єкта. Таким чином, процеси привласнення і відчуження – це два діалектичних боки сутнісних відносин власності. Розв’язування протиріччя системи «привласнення – відчуження» – це міцний позитивний заряд саморозвитку відносин власності. Таким чином, власність – це не речі, не відносини людини та речі, а відносини між людьми з приводу привласнення речі, перш за все засобів виробництва.

Відносини власності між суб’єктами опосередковані об’єктом. Суб’єкт власності – це персоніфіковані носії відносин власності (індивідуум, організації, підприємства, установи, об’єднання осіб усіх організаційно-правових форм, держава в особі органів державного управління, муніципалітети). Об’єкти власності – це все те, що можна привласнити чи відчужити (засоби виробництва, нерухомість, природні ресурси, предмети особистого споживання, гроші, цінні папери, дорогоцінні метали та вироби, інтелектуальна власність, культурні та історичні цінності).

Результативність власності залежить від реалізації прав власності. Право власності – це зовнішня форма, яка законодавчо, інституціонально закріплює реальні економічні процеси. Право власності – це сукупність узаконених державою прав та норм економічних взаємовідносин фізичних і юридичних осіб, які складаються між ними з приводу привласнення й використання об’єктів власності. Завдяки цьому економічні відносини власності набувають характеру правовідносин, тобто відносин, учасники яких виступають як носії певних юридичних прав і обов’язків. Забезпечення гарантії прав власності та створення умов їх ефективного функціонування є фундаментом економічної політики держави.

Право власності визначається ще з часів римського права основними правочинниками – володіння, користування і розпорядження. Володіння – початкова форма власності, яка виражає відносини, пов’язані з наявністю у того чи іншого суб’єкта об’єктів власності з господарським володінням ними. Володарем об’єкта може бути як власник, так і не власник (наприклад, орендар). Користування – виражає економічні відносини власності з приводу виробничого чи особистого використання властивостей її об’єктів відповідно до функціонального призначення останніх. Розпорядження – вища і всеохоплююча категорія прав власності, яка передбачає, що розпорядник об’єкта є його повним власником, а отже, має право самостійно вирішувати долю певного об’єкта (використовувати, продавати, обмінювати, здавати в арену, дарувати, ліквідувати тощо) або делегувати таке право іншим суб’єктам ринкової системи.

Проте значення власності визначається не лише тим, що вона породжує право володіння, розпорядження й користування, – це її зміст у вузькому розумінні. В широкому плані значення власності полягає в створенні соціального середовища, в якому функціонує суспільне виробництво. А конкретно вона визначає: соціальний спосіб поєднання робочої сили із засобами виробництва; специфічність дії економічних законів певної економічної системи; цілі та мотиви виробництва; характер розподілу та споживання створеного продукту; класову та соціальну структуру суспільства; панівну систему політичної та економічної влади.

У кожну епоху власність як економічна категорія відбиває всю систему соціально-економічних відносин. Економічні відносини – первинні, вони складають базис суспільства і закріпляються на поверхневому рівні законодавчо. Правові відносини можуть виникати тільки на основі економічних, відбиваючи їхню сутність, і впливають на них.

Право власності, тобто юридичне вираження власності, визначається об’єктивно існуючими економічними відносинами, економічним змістом власності. Форма права виражає реально існуючі відносини власності, їхній економічний зміст, залежить від ступеня розвитку людини, її знань, уміння виразити в юридичних формах дійсну власність. Реальні економічні відносини розвиваються, а норми права переглядаються періодично.

Основою ринкової економіки є пріоритетний розвиток в умовах багатоманіття форм власності різновидів приватної власності. Вона реалізується через найбільш повну взаємопов’язану систему економічних прав, визначених відомими західними економістами (Р.Коузом. А.Алчіаном, А.Оноре та ін.).

За умов ринкової економіки права власності виступають як специфічний товар. Оскільки ринок припускає таку поведінку господарюючого суб’єкта, що приймає найоптимальніше рішення, то, на думку Р.Коуза, права власності опиняються в руках тих, хто забезпечить їх найвищу продуктивність. Так забезпечується ефективний розподіл і використання обмежених ресурсів.

Основними функціями відносин власності є визначення цільової спрямованості виробництва; характеру розподілу, обміну і споживання його результатів і доходів; формування суспільної форми праці; реалізації і узгодження системи економічних інтересів різних господарських суб'єктів; визначення всього суспільного устрою виробництва, соціальної ієрархії, становища людини в суспільстві, системи її соціальних і моральних цінностей.Іншими словами, власність – це ті відносини, з яких виростає вся економічна, соціальна і політична структура суспільства. Саме це і визначає власність як соціально-економічну основу функціонування економічної системи.

Дослідження відносин власності дає можливість виявити, що власність не є застиглою категорією. Форми її прояву в історичній перспективі постійно змінюються й вдосконалюються відповідно до змін, що відбуваються в продуктивних силах суспільства.

Відрізняють типи, види і форми власності, які не можна зрозуміти без аналізу відносин привласнення, взаємодії суб’єктів власності, системи її об’єктів. Тип власності визначає узагальнюючі принципи її функціонування, сутність характеру поєднання робітника із засобами виробництва. Вид власності характеризується конкретним способом привласнення благ і методами господарювання. Форма власності – це стійка система економічних виробничих відносин і господарських зв’язків, яка зумовлює відповідний спосіб і механізм поєднання робітника із засобами виробництва. 

Існує два типи власності – приватна і суспільна.
Приватна власність характеризується тим, що засоби виробництва, а отже, й вироблений продукт, належить приватним особам. Основні види приватної власності – це трудова приватна власність і нетрудова приватна власність.
Трудова власність є основною формою, що має місце на різних рівнях розвитку суспільства. Вона основана на власній праці власника або членів його сім’ї. Основною формою такого виду власності є дрібнотоварне фермерське, ремісниче, одноосібне господарство, де власник і робітник виступають в одній особі. Він привласнює і вироблений продукт. 

Нетрудова приватна власність основана на використанні найманої (чужої) праці. Вона передбачає відокремлення власника від безпосередньої участі в процесі виробництва (працює найманий виробник), а безпосереднього виробника (найманого) – від засобів виробництва (бо вони йому не належать). Тобто, власник і робітник – це різні особи. Цим закладаються основи малоефективної праці робітника, тому що продукт виробництва належить не йому, а власникові засобів виробництва. Формами нетрудової приватної власності історично були рабовласницька, феодальна, приватнокапіталістична.

Ще одна форма приватної власності – інтелектуальна власність. Вона являє собою право володіння, користування і розпорядження знаннями, науковою інформацією, винаходами, досягненнями науки і культури.

Існує також особиста власність окремих осіб на предмети особистого споживання. Ця власність здатна задовольнити особисті потреби людини (фізичні, духовні), але не здатна стати джерелом доходу.

Суспільна власність характеризується тим, що її суб'єктами виступає все суспільство чи колектив, що нею спільно володіє, використовує і розпоряджається. Суспільна власність, розрізняючись за рівнем усуспільнення, може мати такі види: власність народу в цілому і власність окремих колективів. В обох випадках установлюється рівність спільних власників. Реальними формами суспільної власності є загальнодержавна, державна, кооперативна, акціонерна, власність господарських товариств, громадських організацій тощо.

Державна власність – система відносин, коли абсолютні права на управління і розпорядження об’єктами власності здійснюють органи державної влади. Базою функціонування й розвитку державної форми власності є ті сфери економіки, в яких виникає нагальна потреба у прямому централізованому управлінні, державних інвестиціях тощо. Орієнтація на прибуток не є критерієм, достатнім для її функціонування в інтересах всього суспільства. Досить часто державна форма власності використовується для оздоровлення недержавних збанкрутілих підприємств. Світовий досвід свідчить, що є декілька причин, які викликають необхідність існування державної власності: по-перше, вона необхідна для виконання державою її функцій (економічних, соціальних, оборонних); по-друге, для ліквідації слабких ланок у структурі національної економіки. Наприклад, після Другої світової війни найслабшими ланками англійської економіки були транспорт і енергетика. Вони вимагали великих капіталовкладень з тривалим строком обігу коштів, що робило їх малопривабливими для приватного капіталу. Націоналізувавши ці галузі, держава взяла на себе всі обов'язки щодо їх технічного переозброєння і розвитку; по-третє, необхідність прискорення науково-технічного прогресу. Розробка і створення дослідних зразків машин і технологічних ліній стали справою дорогою і ризикованою, тому фірми не завжди наважуються вкладати кошти у такі напрями наукових досліджень, успіх і вигідність яких не гарантовані. Держава, виступаючи ініціатором технічного прогресу, бере на себе величезні затрати, пов'язані з ризиком втрати вкладених капіталів. Так, наприклад, була створена атомна промисловість у США, Великобританії, Франції. Розвиток державної власності часто має суперечливий характер, проте не спростовує того факту, що сучасна держава є великим власником.

Аналіз суспільної і приватної власності дає можливість стверджувати, що вони мають єдине сутнісне підґрунтя і не доведені до протилежності. Таким чином суспільна власність може перетворюватися в приватну, а приватна власність – в суспільну. Це зумовлює можливість існування різноманітних форм власності.

Колективна власність реалізується через діяльність корпорацій, кооперативів, релігійних і суспільних об’єднань та організацій, трудових колективів різних форм господарювання і т. ін. 

Корпоративна власність – власність групи осіб, однак умови її формування своєрідні. Корпорація – це, насамперед акціонерне товариство (АТ), капітал якого створюється акціонерами. Засновники АТ формують первинний, стартовий капітал і володіють контрольним пакетом акцій. Акціонери (як приватні власники частки капіталу) – одержують право на дохід у вигляді дивідендів на акції.

Кооперативна власність – це форма колективної, суспільної власності, що будується на основі пайових внесків членів кооперативу.

Поступово і форми державної власності стають більш різноманітними: загальнодержавна (урядові, центральні структури, національний банк і т. ін.); територіально-регіональна (комунально-муніципальні служби і інші органи місцевого самоврядування); галузева (міністерства і відомства). 

Слід відмітити, що існують змішані форми власності: державно-колективна, державно-приватна, приватно-колективна, спільна з використанням іноземного капіталу і т. ін.

В розвинених країнах реальне усуспільнення привело до глибоких змін форм власності, передусім на основі взаємопроникнення приватної та суспільної форм власності, до різноманітності їх форм. Звичайно це не означає, що приватна власність зникла. Навпаки індивідуальна приватна власність, як і раніше, і нині має значне поширення в розвинених країнах. Вона пов’язана насамперед з малим бізнесом (найдрібніші, дрібні та навіть середні підприємства, фермерство).

4. Суспільні інститути, їх сутність,  види та роль у функціонуванні економічної системи
Слово інститут латинського походження, що у перекладі означає «встановлювати», «засновувати». Ця наукова категорія є вихідною для інституціонального напряму. Критикуючи постулат неокласичної економічної теорії про досконалу конкуренцію як всеохопний механізм регулювання економіки, інституціоналісти прагнули виявити інші рушійні сили і чинники розвитку, зрозуміти основні тенденції суспільної еволюції, на основі чого обґрунтувати цілеспрямовані дії та перспективи суспільного розвитку. Визнання основних постулатів інституціоналізму відбулося у 50—60-ті роки XX ст., коли з метою прискорення відродження зруйнованих війною економік багатьох країн в економічні процеси стала активно втручатися держава. Засновниками інституціоналізму XIX ст. були американські вчені Т. Веблен, Дж. Коммонс, В. Мітчелл  англійський економіст Дж. Гобсон та ін. Вагомий внесок у розвиток інституціональної теорії зробили такі вчені, як А. Алчіан, Г.Бортіс, Т.Еггертсон, Р. Коуз, Р. Нельсон, Д. Норт, E.Остром, М. Олсон, Е.Фурботн і Е. Ріхтер, Дж. Ходжсон, О. Вільямсон, С. Уінтер. 

Найбільш поширеним є визначення інститутів запропоноване Д. Нортом: “Інститути – це правила гри в суспільстві або, точніше, вигадані людьми обмеження (є продуктом соціальних взаємодій між людьми), які спрямовують людську взаємодію у певне русло і, як наслідок, структурують стимули у процесі людського обміну – політичного, соціального чи економічного”. Вони включають в себе формальні правила, такі як закони і конституції, і неформальні правила, такі як звичаї та норми.

Основні позиції у розумінні сутності категорії «інститут» можна звести до наступного:

· інститут визначає і являє собою установлений соціальний порядок (становище та взаємовідносини, які є визначальними для акторів (індивідів або колективів) в певній області, їх права та обов‘язки відносно один одного, доступ до та контроль над ресурсами);

· інститут організовує, координує і регулює соціальну взаємодію в конкретній сфері або сферах;

· інститут забезпечує нормативний базис відповідної поведінки в певній інституціональній сфері (ролі учасників);

· комплекс правил забезпечує когнітивну основу агентів соціальної взаємодії стосовно інтерпретації, розуміння і змісту того що відбувається;

· інститут забезпечує стрижневі цінності, норми і переконання, які приписуються нормативним дискурсам;

· інститут визначає комплекс потенційної нормативної рівноваги, яка функціонує як координаційна точка.

Отже, очевидно, що інститути неоднорідні. У сукупності – як правила поведінки і механізми, які забезпечують їх виконання, – інститути гарантують суспільний порядок. Вони поділяються на дві великі групи – неформальні та формальні. Неформальними називають такі інститути, які, хоча і є досить жорсткими обмеженнями людської поведінки, проте не зафіксовані у письмовій формі (загальноприйняті умовності та кодекси поведінки) та захищені іншими, недержавними, механізмами щодо примусу їх виконання. 

Неформальні інститути виникають з інформації, переданої за допомогою соціальних механізмів. У більшості випадків вони становлять ту частину спадщини, яка називається культурою. її можна трактувати як передання шляхом навчання й імітації від одного покоління до іншого знань, цінностей та інших чинників, які впливають на поведінку.

Формальні інститути виникають на основі вже діючих неформальних правил і механізмів, що забезпечують їх виконання. Це юридичні норми, особливість яких полягає в наявності груп людей, які спеціалізуються на забезпеченні їх дотримання. Такі правила є невід'ємним атрибутом держави, яка за допомогою формальних інститутів забезпечує їх захист. У структурі формальних інститутів вирізняють:

· політичні інститути (визначають ієрархічну структуру суспільства (держави) і найважливіші характеристики контролю над політичними процедурами);

· економічні (встановлюють можливі форми організації господарської діяльності);

· системи контрактації (способи і порядок укладання контрактів, що регулюються правовими нормами та законами).

Інститути як елементи системно-організаційної структури суспільства поділяють на: 

1) владно-організаційні інститути (інститути державної влади, інститут місцевого самоврядування); 

2) базисно-господарські та функціонально-економічні системні інститути (інститут власності, інститут підприємництва, інститут грошей, фінансово-кредитний інститут, інститут ціноутворення); 

3) господарсько-асоціативні інститути (домогосподарство, фірма, держава); 

4) асоціативно-соціальні інститути (партії, профспілки, суспільні об’єднання, громадські організації).

Інститути також розглядають за рівнями економічного агрегування: макроекономічні, визначають протікання макроекономічних процесів; мезоекономічні, розповсюджують свою дію на мезоекономічні структури (галузі, регіони); мікроекономічні, відносяться до прийняття рішень, діяльності взаємодії організацій, а також між організаціями і зацікавленими в їх діяльності суб‘єктами; наноекономічні, визначають економічну поведінку окремих агентів-індивідів.

 Основна роль, яку інститути грають в суспільстві, полягає в зменшенні невизначеності шляхом встановлення стійкої (хоча і не обов'язково ефективної) структури взаємодії між людьми. Д. Норт визначив роль інститутів як рамкове регулювання, забезпечення передбачуваності і стабільності, безпеки, мінімізація витрат на угоди, навчання. Отже функції інститутів розкривають їх призначення і деталізують зміст. Сутність функцій інститутів полягає у наступному:

· обмеження множини можливих дій індивідів (і організацій) при ухваленні економічних рішень, шляхом відкидання тих із них, що можуть викликати санкції, шкода від яких перевищить вигоду від реалізації дій;

·  перерозподіл ресурсів, вигод та втрат безпосередньо згідно своєї сутності та опосередковано – через обмеження можливих дій та координацію; 

· координація поведінки економічних агентів, що визначається умовами дотримання відповідної норми. Умовою такої координації є інформованість агентів про зміст інституту, що регулює поведінку у тій або іншій ситуації. Виконання інститутами функції координації дій економічних агентів породжує і обумовлює виникнення координаційного ефекту. Суть його полягає у забезпеченні економії на витратах вивчення і прогнозування поведінки для інших економічних агентів, з якими вони стикаються в різних ситуаціях. Тим самим, ефект координації, що здійснюється інститутами реалізується через зниження рівня невизначеності середовища, у якому діють економічні агенти;

· підвищення ефективності функціонування економіки внаслідок дії координаційного ефекту. Координаційний ефект інститутів реалізується шляхом зниження рівня невизначеності середовища, в якому діють економічні агенти. Це чинник, що позитивно впливає на економіку, лише в тому випадку, коли інститути узгоджені між собою за напрямами дії економічних агентів. Якщо різні правила, співпадаючі за умовами їх застосування, визначають не співпадаючі типи поведінки, невизначеність зовнішнього середовища для економічних агентів зростає ;

· формують власну лінію поведінки (ознайомлюють з інформацією про те, як має поводитися контрагент, який є регулятором поведінки залежно від ситуації).

До основних базових інститутів економіки представники інституціоналізму відносять працю, владу, власність та управління. Вони є спільними для усіх економік, проте конкретні форми їх прояву (у кількісному та якісному вираженні) можуть видозмінюватись і впливати на формування різних моделей національної економіки.

5. Типи економічних систем та їх характеристика

До основних типів економічних систем відносять традиційну, ринкову, командно-адміністративну, змішану системи, а також перехідний період від командно-адміністративної до змішаної економіки, характерний для постсоціалістичних країн.

Традиційною називають економіку найменш розвинутих країн, до яких, за класифікацією ООН, відносять Бенін, Бангладеш, Гаїті, Гамбію, Малі, Танзанію, Сомалі, Чад, Судан, Ефіопію. 

Їх економіка має такі характеристики:
1. Базується на відсталій технології та переважно ручній праці. Вони не пройшли стадію індустріалізації.

2. Багатоукладність економіки (наявність натурально-общинних, дрібнотоварних форм організації виробництва).

3. Швидко зростає населення, високий рівень безробіття, основна сфера зайнятості – сільське господарство.

4. Значний вплив на економіку здійснює іноземний капітал.

5. В експорті переважає сировина та сільськогосподарська продукція (за це їх називають «банановими республіками»).

6. Існує кастовість, поділ людей на соціальні прошарки.

7. Держава відіграє активну роль у регулюванні економічних відносин, але при цьому існують корупція і хабарництво, несправедлива система оподаткування, недостатній розвиток освіти і соціальних послуг.

8. Важливу роль відіграють релігійні і культурні цінності, традиції та звичаї.

Вважається, що три чверті населення світу проживають в економічно відсталих країнах. Причини існування такої відсталості можуть бути об’єктивними та суб’єктивними. Вони визначаються історією розвитку та національними традиціями, географічним розташуванням, наявністю економічних ресурсів, соціально-політичними стосунками всередині країни, наявністю колоніального минулого, специфікою взаємовідносин з іншими країнами.

Ринкова економіка вільної конкуренції існувала у XVII-XIX ст. у розвинутих на той час країнах і до сьогодні її механізм вважається однією із загальнолюдських цінностей, оскільки міг забезпечити максимальну економічну ефективність та раціональне використання ресурсів на основі дії об’єктивних економічних законів. Її характерні риси:

1. Приватна власність на всі види економічних ресурсів.

2. Вільний доступ на ринок і вільний вихід з нього, тому кількість учасників ринку нічим не обмежується.

3. Масовий характер ринку, вільна конкуренція великої кількості виробників, що веде до вирівнювання та стабільності ринкової ціни.

4. Повна свобода в переміщенні матеріальних, фінансових і людських ресурсів.

5. Право кожного учасника ринкових відносин на повну інформованість про попит та пропозицію, про ціну, прибуток, специфікацію товару, що дозволяє кожному виробнику та споживачу зробити найкращий вибір з наявних можливостей.

6. Виключення будь-яких привілеїв для будь-яких груп продавців. 

7. Обмеження ролі держави в регулюванні економічних процесів на ринку.

Сукупність цих характеристик показує, що ринкова економіка вільної конкуренції була заснована на приватній власності і правах господарських суб’єктів вільно володіти, користуватися, розпоряджатися своїми ресурсами. Відносини між виробниками складалися на основі вільної конкуренції – економічного змагання, в якому виживали ті, хто постійно вдосконалював технологію виробництва, економив витрати, орієнтувався на задоволення потреб споживачів. Існувала свобода вибору і свобода підприємницької діяльності,  яка проявлялася у тому, що: 1) власники економічних ресурсів могли використовувати ресурси за власним розсудом; 2) робітники мали право вибирати такий вид діяльності, на який вони здатні; 3) споживачі вибирали такі товари і послуги, які вважали найбільш придатними для задоволення своїх потреб. Із цих трьох виборів найважливішим був вибір споживача. Виробники виробляли такі товари та послуги, які відповідали потребам споживача, а власники ресурсів постачали на ринок такі ресурси, із яких можна виготовити споживчі блага, що відповідали потребам споживачів (попит на ресурси – похідний від попиту на споживчі блага). Розподіл ресурсів відбувався на основі системи ринків і цін. Ресурси вкладалися у виробництво лише тієї продукції, на яку попит перевищував пропозицію. Співвідношення попиту і пропозиції визначає ринкову ціну. Коли пропозиція зростає, попит насичується, ціна зменшується і знову ведеться пошук більш прибуткових галузей. Кожний виробник намагається економити ресурси, зменшувати витрати нижче за ринкову ціну. Виробники мали можливість вільно переливати капітал із галузі в галузь, в економіку інших країн. Це характеризувало відкритість економіки. У той період уряд виконував роль «нічного сторожа», що полягала у захисті майнових прав господарських суб’єктів. Чисто ринкова економіка проіснувала до останньої третини ХIХ ст. 

 Командна економічна система та її характеристики існувала в колишніх соціалістичних країнах та республіках СРСР. Якщо навіть коротко розглянути такі основні структурні елементи цієї економічної системи, як відносини власності, механізм координації інтересів різних суб’єктів народного господарства, форми державного регулювання господарських зв’язків між суб’єктами суспільного виробництва та державою, можна зрозуміти історичну приреченість, нежиттєздатність такої системи. Які ж підстави дають право робити такі висновки?

Перш за все, це реальна система відносин власності, що склалася в командно-адміністративній економіці. Панівними вважалися дві основних форми власності: суспільна (загальнонародна) та колективна (колгоспно-кооперативна). Отже, всі основні об’єкти власності належали народу, знаходилися у його володінні, розпорядженні, користуванні, що передбачало єдність, прозорість потреб та інтересів основних суб’єктів економічних відносин. Насправді ж монопольним правом розпорядження та використання основних об’єктів суспільного виробництва володіли владні органи: партійні, радянські, профспілкові, частково господарські. Тобто реально власність на основні засоби виробництва належала навіть не державі, а її бюрократичному апарату управління, який використовував результати праці цілого суспільства на свій розсуд, звичайно, під відповідно сформованими ідеологічними гаслами.

Можливість задовольняти свої корпоративні інтереси в системі відносин власності, що склалися, відкидала у владних структур навіть думку про можливість і доцільність існування якихось інших, непідконтрольних їм форм власності, про необхідність існування конкуренції як внутрішнього двигуна розвитку економіки. 

Монополія однієї (до того ж спотвореної) форми власності, виникнення на цій основі гігантських державних монополій у всіх сферах господарського життя позбавляли права на існування ринковий механізм управління економікою з його принципами «що виробляти», «як виробляти», «для кого виробляти». Його існування було неможливим без конкуренції, ринкового ціноутворення на основі дії закону попиту та пропозиції, інших ринкових важелів.

Специфіка відносин власності, що склалася в країнах соціалізму, визначала й специфіку механізму координації основних суб’єктів суспільного виробництва. Основу такого механізму визначав не ринок з його об’єктивними законами, а державне централізоване планування, тобто формування потреб, планів розвитку кожного суб’єкта та способів реалізації цих планів з єдиного центру. Тому відповіді на питання «що виробляти?», «як виробляти?», «для кого виробляти?» диктували не споживачі, а держава; обмежені ресурси розподілялися між виробниками та споживачами не ринком, а державними органами з їх суб'єктивним і суб’єктивістським баченням потреб та інтересів практично кожного суб’єкта виробництва, кожної людини. Наприклад, у середині 60-х років у СРСР державними органами було встановлено понад 700 показників з виробництва та реалізації, 400 – з використання капіталовкладень, 100 – по заробітній платі, праці, фінансах. І причина такої величезної кількості показників, за допомогою яких регламентувалася вся діяльність у народному господарстві, полягає не тільки в бажанні державних органів підкорити та проконтролювати найменші ланки економічної системи. Відсутність відчуття власника, господаря у величезної кількості активних суб’єктів економічних відносин, неможливість задовольнити власні потреби та інтереси законним шляхом приводила до розкрадання та розбазарювання величезної кількості ресурсів, до формування затратної або «абсурдної» економіки.

Оскільки між державою та громадянином не існувало такої проміжної ланки, як ринок, то узгодження потреб та інтересів відбувалося за допомогою тотального примусу. Фактично держава, державні органи визначали, які потреби, у якій кількості та коли (в порядку черги) може задовольнити людина. Намагання держави контролювати всі, без винятку, процеси у сфері виробництва, розподілу, обміну та споживання, відсутність ринкових важелів і зацікавленості в результатах своєї праці з боку більшості громадян породили стійкий ефект дефіциту практично на всі види продукції, в першу чергу на товари масового вжитку. Дефіцитна економіка на основі централізованого витратного ціноутворення стала, по суті, пануючою економічною моделлю розвитку народного господарства в СРСР та інших країнах, які стали на шлях експерименту з побудовою соціалістичного суспільства.

Отже, нежиттєздатність командно-адміністративної економічної системи була сформована в надрах самої системи, а її розпад - прискорений діями бюрократичного апарату на всіх його шаблях, небажанням поступитися ані крихтою влади в регулюванні економічних процесів, наростанням протиріч у соціальній системі. 

 Змішана економіка характерна для сучасних розвинутих країн. У другій половині XIX ст. в економіці розвинутих країн відбулися значні зміни, які зумовили виникнення монополій та створення передумов для державного втручання в економіку. З’явилися такі нові типи ринкових структур, як монополістична конкуренція, олігополія та чиста монополія. Ці форми призвели до суттєвих змін у механізмі конкуренції, відносинах власності, отже, унеможливили управління економічною системою на основі принципів моделі Рікардо. На зміну моделі Рікардо прийшла так звана проміжна модель управління, що стала основою сучасної змішаної економіки. Вона називається змішаною, оскільки в ній поєднуються і ринкові, і державні механізми регулювання; існує велика різноманітність форм власності і, відповідно, різноманітні типи господарської діяльності; розвиваються процеси соціалізації економіки; принципово нову роль відіграє держава. 
Основними причинами активного втручання держави в управління економічними процесами, стали:

1. Суттєві зміни у механізмі конкуренції під впливом розвитку монополістичного та олігополістичного стану ринку, що спричинило перехід до недосконалої конкуренції, коли механізм ціноутворення формується не лише під впливом попиту та пропозиції, вільного змагання багатьох виробників.

2. Ускладнення на основі вищеназваних процесів проблем саморегулювання економічної системи в цілому, що проявляється в циклічності розвитку ринкової системи в різних її формах.

3. Відсутність соціальних гарантій, соціальна незахищеність громадян у випадках безробіття, хвороби, старості.

4. Усуспільнення та одержавлення частини господарства в національному та міжнародному масштабах, перетворення держави на активний суб’єкт економічних відносин. Так, у Великій Британії, яка є типовим прикладом змішаної економіки, 26% робочої сили зайнято у державному секторі, а 74% – в приватному.

Основні форми втручання держави у ринковій економічній системі в господарське життя такі: формування довгострокової та середньострокової економічної політики на основі аналізу світової економічної кон’юнктури прогнозування можливих варіантів розвитку національної економіки залежно від економічних реалій, що складаються в народному господарстві; визначення довгострокових стратегічних та короткострокових тактичних цілей економічної політики, серед яких на першому плані знаходяться розвиток економіки, стабільність цін, повна зайнятість, зовнішньоекономічна рівновага.

Основними видами економічної політики сучасних держав у ринковій економіці є: фінансово-бюджетна (або фіскальна) політика, кредитно-грошова (або монетарна), цінова, інвестиційна, антимонопольна, структурна, аграрна, соціальна, зовнішньоекономічна, науково-технічна, природо-охоронна тощо. Основними інструментами економічної політики виступають: індикативне планування, державне регулювання фінансово-кредитної системи, регулювання грошового обігу, регулювання доходів та витрат населення. Держава у сучасній ринковій економіці виступає не лише у ролі власника певної частини основних фондів і виробленого продукту, але й у ролі гаранта економічної стабільності всієї економічної системи з позицій збереження та подальшого її розвитку.

Відбуваються зміни і в господарському механізмі. Планові методи використовуються не лише при розробці державних програм, а й у крупних корпораціях, де формуються стратегічні плани розвитку, а для планування продукту використовуються маркетингові дослідження.

Важливою характеристикою сучасної змішаної економіки вважаються процеси соціалізації економіки, які проявляються у формуванні соціальної ринкової економіки.

Вперше термін соціальне ринкове господарство введений у широкий обіг в програмі ХДС (християнсько-демократичної партії) Німеччини «Дюссельдорфські основні принципи» (1949). Найбільший внесок у розробку філософії та принципів функціонування соціального ринкового господарства був зроблений представником кельнської школи А. Мюллером-Армаком і видатними німецькими економістами В.Ойкеном та Л.Мікшем.

Альфред Мюллер-Армак, Вальтер Ойкен, а за ними й політик Людвіг Ерхард відводили у концепції соціально орієнтованої системи економіки одне з чільних місць діяльності держави, як активному регулюючому органу. Основними цілями такої діяльності мало стати:

· забезпечення умов конкурентної боротьби на принципах справжньої ефективності (політика в сфері конкуренції).

· корегування результатів ефективної конкуренції за допомогою соціальних компенсацій (соціальна політика).

· формування та регулювання господарської діяльності (організаційна політика, політика регулювання процесів і структурна політика).

Основними принципами та завданнями конкурентної політики держави в соціальному ринковому господарстві автори концепції вважали:

1. Політика у сфері конкуренції повинна бути спрямована на створення умов, за яких конкуренція може виконувати свої функції. 

2. У зв’язку з тим, що багато учасників конкурентної боротьби намагаються ухилитися від загальних обов’язкових норм та ризику, пов’язаних з конкуренцією, завданням держави має стати регламентування і гарантування правил ведення та якості конкуренції за допомогою впровадження нормативних актів і законів.

3. Конкуренція є загальновизнаним механізмом сприяння реалізації інтересів не тільки виробників, але й споживачів. За цих умов важливим завданням держави в соціально орієнтованій економіці є захист та охорона життя та здоров’я споживача від неякісних товарів, збільшення «прозорості» ринку, тобто створення сприятливих умов вибору дійсно потрібних товарів і послуг, інтенсифікація конкуренції, що дає змогу споживачу вибирати дешевші та якісніші товари, товари-субститути і тим самим відчувати себе одним з головних суб’єктів ринкових відносин.

Одним з найбільш важливих елементів концепції соціального ринкового господарства, як її розуміли засновники, мала стати соціальна політика держави, відповідне її спрямування. Вихідними положеннями такої соціальної політики стали 2 тези: 1) соціальне ринкове господарство - це економічний ріст завдяки доброякісній конкуренції, а ріст - це передумова добробуту; 2) тільки те може бути розподілене та спожите, що вже вироблене.

Отже, на думку авторів концепції соціального ринкового господарства, завдання соціальної політики держави – втілити у життя такі соціальні цілі: справедливість, безпеку, мир на основі свободи та добробуту.

Тож, як бачимо, сучасна ринкова економічна система розвивається за рахунок все тіснішого поєднання об’єктивних механізмів його регулювання з боку держави на основі розуміння природи законів економіки, сучасних економічних реалій та потреб. Ці механізми доповнюються, а точніше, координуються із законами та механізмами соціального розвитку суспільства, оскільки сьогодні без задоволення і розвитку соціальних потреб та інтересів позитивне функціонування економічної системи  неможливе.

Залежно від історичного досвіду, традицій, менталітету народів у різних регіонах світу формуються свої, специфічні моделі розвитку на базі основної, ринкової економічної системи.

Найбільш цікавими сьогодні з позицій їх ефективності є американська, японська, шведська економічні моделі, а також згадана вище модель соціального ринкового господарства, яка реалізується в багатьох країнах Європи, необхідність формування якої в Україні чітко зафіксована нашою Конституцією.

В основі американської економічної моделі знаходиться, перш за все ,врахування державою традицій індивідуалізму, потягу до першості, до особистого успіху, віри людини у власні сили. Відповідно створюються умови для всебічного розвитку підприємництва, процвітання малого та середнього бізнесу, американський менеджмент націлений на негайний успіх, який має бути виражений у високій нормі прибутку. Особливістю американської моделі є також висока кваліфікація та мобільність робочої сили. Понад дві третини зайнятих у народному господарстві – це кваліфіковані робітники, до того ж третина з них – так звані «золоті комірці», які визначають сьогодні динаміку науково-технічного прогресу в країні.

Особливістю японської економічної моделі є широке використання традицій колективної праці в сільських общинах. Сьогодні ця традиція з успіхом використовується найбільшими корпораціями у вигляді системи пожиттєвого найму.

На відміну від американської мобільності в пошуках ліпшого місця більшого заробітку, японський робітник, прийшовши у велику корпорацію, рідко пориває з нею, стаючи «членом однієї великої сім’ї». Він віддає корпорації свій талант, свої знання, фактично все своє життя, оскільки вважається, наприклад, непатріотичним відносно корпорації використовувати повністю навіть свою відпустку. Корпорація гарантує робітнику робоче місце до пенсії, житло, медичне обслуговування, допомогу в освіті дітей, навіть, врешті-решт, місце на відомчому кладовищі. Тому довгий час корпорації могли дозволити собі скорочувати витрати виробництва, отже, створювати більш конкурентний продукт за рахунок відносно низької заробітної плати своїх співробітників, за рахунок фактично безкоштовного масового раціоналізаторства та винахідництва.

Шведська модель ринкової економічної системи базується на традиціях активного втручання держави в систему розподілу та перерозподілу валового внутрішнього продукту на користь більшості населення. Традиція ця, а точніше економічна політика, почала формуватися у 20-ті роки нашого століття, коли була сформована концепція соціального захисту громадян: «від народження до смерті». Зберігаючи приватну власність як основу ефективного функціонування ринкового механізму, на засоби виробництва, створюючи умови ефективного функціонування приватного капіталу, уряди Швеції шляхом перерозподілу доходів за допомогою податкової системи створили рівні стартові умови для задоволення економічних і соціальних потреб усіх своїх громадян, відкривши їм доступ до безкоштовної освіти, медичного обслуговування, гідного забезпечення життя на схилі років.

Звичайно, названі вище моделі не ідеальні, в процесі їх функціонування та розвитку виникає багато досить складних проблем і протиріч, але той факт, що вони відповідають інтересам як розвитку економіки, суспільства, так і більшості громадян, дає нам підстави для роздумів, вивчення набутого досвіду, а можливо, й запозичення тих елементів, які найбільше відповідають традиціям та потребам нашої країни.


При переході від командно-адміністративної до змішаної економіки відбувається зміна самого типу економічної системи, яка передбачає глибокі інституціональні перетворення, що змінюють суть і підходи до регулювання економічних відносин.

           Трансформаційні перетворення – це особливий стан еволюційного процесу суспільного розвитку, коли відбувається заміна соціально-економічних форм. Трансформація економічної системи цілком об’єктивно передбачає існування певних принципів, до яких належать: 

· урівноваженість усіх елементів економічної системи;

· багатовимірність системних перетворень і складний механізм їхньої взаємодії;

· динамічність узгодження складних елементів системи на принципах самоорганізації;

· суперечливе поєднання тенденцій світового еволюційного розвитку і його національних особливостей.

Розпад СРСР і всієї соціалістичної системи був об’єктивним явищем, зумовленим глибокою системною кризою командно-адміністративної економіки. Виникла необхідність у пошуках шляхів ринкових перетворень для швидкого і безболісного переходу до змішаної економіки. Досвід функціонування цієї економіки у розвинутих країнах дає можливість упевнитись у правильності вибраного шляху, однак жодна, навіть найефективніша, модель розвитку інших країн не може бути «перенесеною» на національний ґрунт іншої країни, адже країни розрізняються між собою рівнем економічного розвитку, соціальними і національними умовами, історичними традиціями.

Як показує досвід функціонування економіки постсоціалістичних країн, існують загальні закономірності перехідної економіки, які проявляються у поступовому виконанні таких головних завдань:

· реформування відносин власності (приватизація);

· роздержавлення (зняття з держави безпосередніх функцій управління);

· демонополізація (створення і захист конкурентного середовища, подолання державної монополії, антимонопольна політика);

· лібералізація цін (перехід до ціноутворення на основі попиту і пропозиції);

· макроекономічна стабілізація (мінімізація дефіциту державного бюджету, обмеження інфляції, забезпечення росту зайнятості, антициклічна політика);
· формування ринкової інфраструктури (товарних, фондових бірж, служб зайнятості, інвестиційних фондів, довірчих товариств тощо);
· створення системи соціального захисту населення (системи соціального забезпечення та соціального страхування);
· інституційні перетворення (запровадження ринкового господарського законодавства).
Процес переходу до нової економічної системи – це завжди болісний і тривалий процес. Є ціла низка характеристик перехідної економіки: нестійкість, невизначеність, висока ризикованість, багатоваріантність, суперечливий характер, історичність. У різних країнах існують свої специфічні риси трансформаційних перетворень. Є навіть національні моделі перехідної економіки: польська модель «шокової терапії», чеська модель «оксамитової революції», «еволюційний» китайський варіант переходу, українська «клаптикова» модель, у якій, на жаль, з самого початку не існувало виваженої стратегії переходу, і тому довелося періодично змінювати політику перетворень, поєднуючи у ній різні варіанти, запозичені з досвіду інших країн. 

ПРАКТИКУМ

1. Визначте такі поняття та категорії: 

· формаційний підхід; 
· цивілізаційний підхід; 
· економічна система; 
· продуктивні сили; 
· соціально-економічні, техніко-економічні, організаційно-економічні відносини; 
· господарський механізм; 
· типи економічних зв’язків; 
· критерії приналежності до певного типу економічної системи; 
· власність;

· право власності;

·  привласнення;

· об‘єкт власності; 

· суб‘єкт власності; 

· приватна власність; 

· суспільна власність; 

· державна власність;

· інтелектуальна власність;

· інститут, формальні інститути;

· неформальні інститути;

· традиційна економічна система; 
· ринкова економіка вільної конкуренції; 
· командна економічна система; змішана економіка; 
· моделі змішаної економіки; 
· закономірності переходу від командно-адміністративної до ринкової системи. 
2. Вірно / невірно  (вкажіть «Так» чи «Ні», відповідь обґрунтуйте)
1. Формаційний підхід до визначення етапів суспільного розвитку не пояснює сучасні механізми функціонування економічних систем.

2. Форма власності виступає одним із критеріїв приналежності до певного типу економічної системи.

3. У чисто ринковій економіці держава не відіграє будь-якої регулюючої ролі.

4. Ринкова економічна система – приклад ідеального типу економічної системи.

5. Командна економіка функціонує в демократичних країнах.

6. Перехід від командно-адміністративної до ринкової економіки неможливий без реформування відносин власності.

7. Основою розвитку змішаної економіки є як приватні, так і державні підприємства.

8. У командній економіці розподіл доходів відбувається на основі врахування потреб людей.

9. У змішаній економіці держава відіграє вирішальну роль у поліпшенні функціонування ринку.

10. Змішана економічна система почала формуватись у XX столітті.

11. У змішаній економіці тотально переважає державна власність.

12. Ринкова економічна система вільної конкуренції в чистому вигляді існує в Центральноафриканських країнах.

13. Соціально-економічні відносини та відносини власності – тотожні поняття.

14. Японській моделі змішаної економіки притаманна система пожиттєвого найму.

15. Шведська модель ринкової економічної системи базується на традиціях активного втручання держави в систему розподілу та перерозподілу ВВП на користь більшості населення.

3. Порівняйте особливості функціонування економічної системи таких постсоціалістичних країн:

· України і Білорусі;
· України і Польщі;

· Молдови і Румунії;

· Прибалтійських країн і Росії.

4. Назвіть та обґрунтуйте причини перетворення чисто ринкової економіки на змішану економіку.
5. Охарактеризуйте сучасну систему України. Її головні характеристики впишіть у таблицю:

	Продук-тивні сили
	Соціально-економічні відносини
	Форми власності
	Техніко-еконо-мічні відносини
	Організаційно- економічні відносини
	Господарський механізм. Економічна роль держави
	Ефективність суспільних інститутів

	
	
	
	
	
	
	


6. За допомогою запропонованої таблиці покажіть взаємозв’язок типів, форм та видів власності, наведіть приклади. Обґрунтуйте переваги та недоліки різних форм власності.
Типи, форми та види власності
	Типи власності
	Суспільна
	Приватна
	Змішана

	Форми власності
	Державна
	Колективна
	Індивідуальна трудова
	З правом наймання робочої сили
	

	Види власності
	Загально-державна
Муніципальна
	Кооперативна
Трудового колективу

Громадських організацій
	Одноосібна
Сімейна
	Індивідуальна
Партнерська

Корпоративна

(акціонерна)
	Державно-колективна
Приватно-колективна

Державно-монополістична


Тема 4. РИНОК ЯК ЕКОНОМІЧНА ФОРМА ОРГАНІЗАЦІЇ ФУНКЦІОНУВАННЯ ЕКОНОМІКИ
1. Натуральне та товарне господарство. Товар, його сутність та властивості. Закон вартості
2. Причини виникнення, сутність та функції  грошей
3.  Умови виникнення та функціонування ринку. Функції ринку 

4. Закони попиту і пропозиції. Еластичність попиту і пропозиції. Ринкова рівновага
5. Суть та функції ціни. Види цін та методи ціноутворення
1. Натуральне та товарне господарство. Товар, його сутність та властивості. Закон вартості
Форма суспільного виробництва – це певний спосіб організації людської діяльності.
Історично первинною формою виробництва було натуральне господарство, в якому продукти праці спрямовувалися на задоволення власних потреб виробників. Економічною основою натурального господарства служить сільське господарство (перш за все землеволодіння). Натуральне виробництво існувало у первісному суспільстві, на ньому також ґрунтувалися патріархальне селянське господарство та феодальне помістя. У всіх цих випадках члени общини або селянські сім'ї споживали в основному тільки ті продукти, які виробляли самі. Усі зв'язки натурального господарства обумовлені лише особливостями процесу праці та виконання тих чи інших операцій у межах окремих господарських одиниць. При цьому робоча сила позбавлена мобільності, вона виробничо та територіально закріплена. 

У натуральному господарстві виробничі відносини виявляються в нематеріалізованому вигляді, як прямі відносини між учасниками створення благ. Матеріальні блага переважно не передавалися на сторону і не купувалися, тобто вони не обмінювалися. Суспільство, в якому панувало натуральне господарство, складалося із великої кількості роздрібнених, розрізнених та однорідних господарських одиниць: патріархальних селянських сімей, примітивних сільських общин, феодальних помість. Кожна така одиниця виробляла всі види робіт, починаючи від добування різних видів сировини і закінчуючи підготовкою їх до споживання.

Хоча при натуральному господарстві існувала рівність окремих індивідів, проте таке господарство було основою бідності, а не багатства. Це пов'язано з наступними характерними рисами натурального господарства: 

· нерозвиненістю суспільного поділу праці та відсутністю спеціалізації, 

· використання ручної універсальної праці (малопродуктивна);

· робоча сила закріплена за локальними виробничими одиницями, позбавлена мобільності;

· замкненістю організаційно-економічних зв'язків, 

· відірваністю господарюючих суб'єктів один від одного, роз'єднаністю, відсутність регулярних зовнішніх зв‘язків;

· обмеженістю виробництва та капіталу;

· системі властиві прямі виробничі зв‘язки між виробництвом і споживанням;

· примітивною технікою та технологією виробництва.

Таке виробництво було малоефективним, а рівень життя його працівників - низьким. Тому і прогрес у розвитку продуктивних сил та суспільства був дуже повільним.

Таким чином, натуральне виробництво - це така форма господарювання, за якої продукти праці призначаються для задоволення власних потреб безпосередніх виробників життєвих благ, тобто для внутрішньогосподарського споживання. 

Основним законом натурального виробництва є повторення процесу виробництва в старих межах на незмінній технологічній основі.

З удосконаленням знарядь виробництва окремі матеріальні блага починають виробляти з надлишком та обмінюють на блага, яких не вистачає. Тобто поступово окремі первісні общини, селянські господарства починають виробляти матеріальні цінності для обміну. Внаслідок цього у суспільному виробництві відбуваються суттєві зміни. Працівнику вже немає необхідності створювати всі матеріальні блага, які йому потрібні, оскільки він може обміняти продукти своєї праці на ті, яких у нього немає. Натуральне господарство перестало бути пануючим типом суспільного виробництва, відбувається перехід до загального товарного господарства. Виникає новий тип виробництва - товарне.

Товарне виробництво зароджується як протилежність натуральному виробництву. Воно являє собою певну організацію суспільного виробництва, у яких економічні відносини проявляються через ринок, тобто  через купівлю - продаж результатів праці виробників. Завдяки цим процесам продукт праці перетворюється в товар, а саме виробництво продуктів стає товарним виробництвом.

Товарне виробництво - це такий тип організації економіки,  при якому продукти праці виробляються для обміну на інші продукти. В цих умовах продукт праці виступає товаром. Товари виробляються з метою задоволення потреб споживачів і надходять до них через ринкові відносини.

Загальною умовою виникнення, розвитку і функціонування товарного виробництва є суспільний поділ праці. На його основі виникають виробничі відносини між людьми у формі обміну продуктами - результатами їх праці.

Безпосередньою причиною виникнення товарного виробництва є економічна відособленість товаровиробників. Вона нероздільно пов'язана з розвитком приватної власності на засоби виробництва та економічною і юридичною свободою виробника.

Економічна відособленість товаровиробників - це таке становище, за якого вони самостійно вирішують питання господарської діяльності: що виробляти, якими засобами, які ресурси використовувати тощо. Вона передбачає самостійне розпорядження виробленою продукцією, володіння нею, її відчуження і використання відповідно до власних інтересів.

Товарне виробництво - це така форма організації суспільного господарства, за якої продукти виробляються економічно відособленими виробниками, які спеціалізуються на виготовленні певного продукту, що потребує обміну у вигляді купівлі-продажу на ринку. При цьому продукти праці, якими вони обмінюються, стають товарами.

Товарне виробництво складалося протягом тривалого часу та існує вже біля 7 тис. років. Його початок припадає на період розпаду первісного ладу та появи рабства. Виникнувши між общинами, обмін товарів проник і всередину їх. Дальший розвиток товарного виробництва відбувався у межах рабовласницького та феодального суспільства, в яких товарне виробництво співіснувало з натуральним. Пізніше товарне виробництво як ефективніша форма господарювання починає переважати натуральне і, нарешті, стає домінуючим у капіталістичному суспільстві. Тут товарні відносини поширюються на всі фактори виробництва - засоби виробництва та робочу силу.

Однак це не означало повного зникнення натурального господарства. Воно ще й сьогодні зберігається у слаборозвинутих країнах. У середині ХХ ст. в їх натуральному і напівнатуральному виробництві було зайнято 50-60 відсотків населення. Деякі його прояви мають місце і в умовах розвинутої економіки (наприклад, натуральне підсобне господарство). В несприятливих для суспільства умовах (криза, війна) може з'явитися тенденція до натуралізації виробництва. 

До визначальних рис товарного господарства слід віднести: 

· суспільний поділ праці, 

· економічна відособленість виробників, 

· еквівалентність відносин, 

· ринковий зв'язок між виробниками і споживачами,

· визнання суспільного характеру праці через ринок,

· здійснення економічних процесів у товарно-грошових формах шляхом купівлі-продажу,

· відкрита система організаційно-економічних відносин;

· виробництво для обміну і в розрахунку на вигоду,

· наявність конкуренції, вільне ціноутворення.

Специфіка товарного виробництва насамперед пов'язана з існуванням різних його типів. Виділяють просте та розвинуте (підприємницьке) товарне.

Просте виробництво засноване на особистій праці власника засобів виробництва, дрібне за своїми розмірами, йому властиві пряме поєднання виробника із засобами виробництва, відсутність купівлі-продажу робочої сили як товару. У формі товару тут виступають лише речові фактори виробництва та готовий продукт.

Розвинуте товарне виробництво -  форма господарювання, заснована на великій приватній власності, найманій праці та машинній індустрії. Просте й підприємницьке товарне виробництво має як спільні риси, так і суттєві відмінності.

Товар - це продукт, призначений не для власного споживання, а для обміну на інші продукти. Товарами можуть бути лише обмежені в кількості (рідкісні) продукти. Повітря, яким дихають люди, вода у вигляді дощу (чи в річці, озері, океані) не можуть бути товарами, тому що їх кількість необмежена. Товар має дві властивості: споживну вартість та вартість. 

Послуга – це економічне благо, що немає товарної форми, її надають людям, котрим вона потрібна, у формі цілеспрямованої корисної дії чи обслуговування.

Споживна вартість – це здатність товару задовольняти певну потребу того, хто його купує. (Олівець - писати на папері, автомобіль - переміщуватись в просторі). Якщо якась річ не має споживної вартості, то її ніхто не купує, тобто вона не є товаром.

Ставши товаром, продукт повинен мати спроможність обмінюватися на інші товари. Ця властивість товару отримала назву мінової вартості. Мінова вартість - це кількісна пропорція, в якій один товар обмінюється на другий. Мінова вартість є формою другої властивості товару - вартості. Вартість відображає соціально-економічну форму товару.

Вартість, на відміну від споживної вартості, не лежить на поверхні явищ, тому з'ясування її природи як другої властивості товару є більш складним. Вартість - те спільне, що знаходить відображення у міновому співвідношенні товарів. Саме вартість робить їх порівнюваними. Як споживні вартості товари якісно розрізняються, як вартості - мають спільну міру.

Вартість виражає відносини між товаровиробниками з приводу порівняння різноманітних благ і послуг, якими вони обмінюються. Кількісні характеристики праці, витраченої на виготовлення товару, втілюються у величині вартості товару.

Що ж лежить в основі цих пропорцій (мінових вартостей), що робить товари сумірними? Адже як споживні вартості вони різні. Об'єднує всі товари те, що вони - продукти праці. Як згустки певної кількості людської праці, вони є вартостями. Мінові ж вартості виражають співвідношення між затратами праці на виробництво продуктів, що обмінюються. Саме вартість як уречевлена в товарах праця робить всі товари сумірними, надає їм спільного виміру. Як споживні вартості товари якісно різні, як вартості - якісно однорідні. Всі товари мають споживну вартість, але не всі є корисні.

Серед безлічі товарів, що існують в світі, є такі, що задовольняють одну й ту ж саму потребу людини. Наприклад, кава і чай, спагеті і макарони, печиво чи вафлі. Такі товари називаються взаємозамінюваними (тобто субститутами). Взаємозамінюваною є також низка послуг. Наприклад, транспортування вантажів і пасажирів можна здійснювати за допомогою літаків, поїздів та автомобілів.Крім того, існують товари, здатні задовольняти потреби людини лише в комплексі. Це автомобіль і бензин, лижі та лижні черевики, фотоапарат і фотоплівка. Такі товари називають взаємодоповнюючими (або комплементарними).

Розрізняють індивідуальну і суспільно необхідну працю й відповідно індивідуальну і суспільну вартість товару.
Товаровиробники діють у різних індивідуальних і природнокліматичних умовах. Згідно з цим у товарах втілюється різна індивідуальна вартість. Робочий час, витрачений на виробництво товару окремим виробником (підприємством), називається індивідуальним робочим часом, а вартість, створена ним, - індивідуальною вартістю.
Проте на ринку у процесі обміну враховується лише суспільна вартість. Величина її визначається не індивідуальними витратами праці, а суспільно необхідним робочим часом, тобто тим робочим часом, який визначається наявними суспільно нормальними умовами виробництва при середньому в конкретному періоді і в даному суспільстві рівні уміння й інтенсивності праці товаровиробників.

Отже, величина вартості товару значною мірою визначається суспільно необхідними витратами і як правило, збігається з індивідуальними витратами праці тих товаровиробників, які доставляють на ринок переважну більшість товарів одного виду.

Величина вартості товару змінюється прямо пропорційно кількості і обернено пропорційно продуктивній силі праці.

Базовою величиною для вимірювання вартості товару є витрати простої праці (тобто без спеціальної кваліфікації). Складна праця - кваліфікована, вона вимагає попередньої підготовки виробника, і створює більшу вартість, ніж проста. Складна праця зводиться до простої (редукція праці) через ринкові відносини.

У процесі праці людина створює споживну вартість і вартість товару. Це випливає з подвійної природи праці, яка створює товар.

З одного боку праця - це процес створення певного продукту або послуги.

Це пов`язане з спеціалізацією виробництва. Результатом такого процесу завжди виступає певна конкретна споживна вартість. Така праця називається конкретною працею.
З другого боку, всякий процес праці - це процес затрат людської робочої сили, мозку, нервів. Ці затрати характеризують працю з її кількісного боку, не торкаючи її конкретної форми.

Ця праця в фізіологічному розумінні отримала назву абстрактної праці і саме вона створює вартість товару. Отже, вартість - це втілена в товарі абстрактна праця.

Абстрактна праця - це специфічна форма праці, яка властива лише товарному виробництву. Тому що вона виражає відносини відособлених виробників. Там, де нема відособленого виробництва необхідність цієї праці не виникає. Слід зазначити, що абстрактна праця створює вартість, яка виражає виробничі відносини. Якщо немає останніх, то немає й абстрактної праці. Наприклад, якщо людина виготовила річ, але не продає її, а дарує кому-небудь, то праця, втілена у цій речі, не є абстрактною і не створює вартості.

А це означає, що вартість - це не природна, а суспільна властивість товару. Саме тому вартість - це не просто втілена в товарі праця, а в першу чергу відносини між людьми, приховані речовою оболонкою.

Ключовим законом товарного виробництва є закон вартості. Він визначає необхідність обміну лише товарів-еквівалентів, тобто товарів з однаковою вартістю. У грошовій економіці ця еквівалентність ускладнюється відхиленням цін від вартостей, що стимулює скорочення витрат, впровадження нових технологій, ризик, збільшення розриву в доходах

2. Причини виникнення грошей, сутність та функції грошей

Виникнення грошей – тривалий історичний процес, пов'язаний з розвитком товарного виробництва і обігу товарів. Гроші історичні за своїм змістом, бо в процесі історичного розвитку економічних відносин, зміст грошей збагачується, відповідним чином змінюються і функції грошей, механізм їх реалізації. 

Гроші формуються та функціонують на інституційних засадах: вони – атрибут держави, тільки держава здатна робити емісію, регулювати міжнародний грошовий обіг та його функціонування. Гроші регулюються грошово-кредитною політикою.

Економісти уже майже п'ять століть сперечаються щодо походження та сутності грошей. В економічній науці традиційно виділяються дві основні концепції походження грошей – раціоналістична та еволюційна.

Раціоналістична концепція виходить з того, що гроші виникли як результат певної раціональної угоди між людьми, через необхідність виділення спеціального інструмента для обслуговування сфери товарного обігу і підвищення ефективності її функціонування. Конкретна грошова форма виникає тоді, коли люди усвідомлюють її необхідність і організаційно забезпечують її впровадження у господарський оборот. Прихильником цієї концепції був Арістотель. 

Еволюційна концепція підкреслює об‘єктивний характер виникнення грошей, які виділяються із загальної товарної маси, оскільки вони найбільш придатні для виконання функціональної ролі грошового товару. Виділяється загальна маса окремих товарів, які і стають грошима в межах певної суспільної форми товарного виробництва й обігу. Прихильник еволюційної концепції - А.Сміт.

Необхідність виникнення грошей зумовлена потребами обміну. Унаслідок другого великого суспільного поділу праці продукти стали виготовляти спеціально для обміну, тобто вони ставали товарами. Спочатку за розпаду первіснообщинного ладу товар обмінювали на інший товар. Для безперебійного обміну необхідно, щоб з усієї сукупності товарів на певному ринку виділився один товар, який користувався б довірою інших товаровиробників.

Отже, причиною появи грошей був суспільний поділ праці (насамперед його перша та друга форми) і необхідність регулярного обміну між товаровиробниками, які спеціально виготовляють продукти для обміну. 

Регулярний обмін сприяє поступовому виділенню з усього розмаїття товарного світу особливого товару, який набуває рис загального еквівалента (тобто загальної обмінюваності, рівноцінності, а отже і ліквідності). Всі інші товари виражають у ньому свою вартість. Це дає змогу порівнювати їх між собою. Гроші виражають затрати суспільно необхідної праці, втіленої в товарі. Завдяки цьому забезпечується їх обмінюваність на всі інші товари.

На проблему суті грошей існували й існують різні точки зору. Згідно з найпоширенішими із них, гроші - це:

· засіб платежу або засіб обміну (Р. Дорнбуш, С. ФІшер);

· абсолютно ліквідний засіб обігу (М.Н. Чепурін, А.Є. Кисельова);

· мастило обміну (П. Самуельсон, В.Д. Нордгауз);

· засіб оплати товарів і послуг, засіб виміру вартості і засіб збереження (накопичення) вартості (Е. Дж.Долан, К. Кемпбелл);

· сукупність активів, які використовуються при здійсненні угод (М. Грегорі Менк'ю);

· особливий товар, яким служить загальним еквівалентом (С. Дзюбик, О. Ривак) та ін.

Усі вищенаведені означення фактично зводяться до перерахунку однієї або декількох функцій, виконуваних грошима. Тому, визначаючи суть грошей, найкраще буде сказати, що гроші - це усе, що виконує їхні функції (К.Р. Макконнелл, С.Л. Брю), тобто гроші -це те, що вони роблять.

Суспільна корисність грошей полягає в тому, що вони опосередковують рух товару між виробниками і споживачами, обслуговують рух капіталу.

Значення грошей, їх місце в економічний системі полягає в тому, що гроші виступають в якості реального зв'язку між товаровиробниками. Вони дозволяють визначити ефективність функціонування господарського механізму.

Протягом існування грошей було сформульовано ряд концепцій їх функціонування.

Товарна концепція грошей пов'язана з дослідженнями Д.Рікардо і К.Маркса, викладена як трудова теорія вартості.

Металістична концепція грошей пов'язана з меркантилізмом і виникла в ХVІ ст. Прихильники цього погляду вважали, що золото і срібло мають природну властивість бути грошима, це їх вічна якість. З появою і розвитком паперових грошей це сприймається як своєрідний жарт історії. Перші здогадки цього напрямку припадають на часи античності. В ХХ ст. цю концепцію згадав Дж.Кейнс.

Номіналістична концепція грошей. Гроші - умовні розрахункові одиниці, номінальні знаки вартості, які самі вартості не мають, чисто логічна конструкція придумана людьми для спрощення обміну товарів. Довгий час ця концепція заперечувалася з позицій металістичної та трудової концепції походження і суті грошей, але в наш час все частіше в ній знаходять елементи істинності. В умовах сучасної форми вартості, гроші дійсно перетворюються з товару особливого роду в номінальну розрахункову одиницю.

Кількісна концепція грошей виникла у XVII- XVIIІ ст., до її формування доклав зусиль у ХIХ ст. Д.Рікардо. Сьогодні вона покладена в основу монетаристських досліджень Чикагської економічної школи на чолі з Мілтоном Фрідменом. Основна ідея цієї концепції: вартість грошей визначається їх кількістю. Тобто рівень цін товарів і купівельна спроможність грошей визначається кількістю грошей в обігу. В межах цієї концепції очевидні причини сучасної інфляції. В умовах інфляції паперових грошей вона добре пояснює причини зростання цін і втрату грошима їх вартості, тобто знецінення. Саме з цим напрямком економічних досліджень пов'язано формулювання "рівняння обміну", що розглядається в законах грошового обміну.

В своєму розвитку гроші виступали в двох видах: повноцінні гроші і знаки вартості (замінники повноцінних грошей або неповноцінні гроші).

Повноцінні гроші – гроші, у яких номінальна вартість (позначена на них) відповідає реальній вартості, тобто вартості матеріалу, з якого вони зроблені. До таких грошей відносять металеві гроші (мідні, срібні, золоті монети), які мали різні форми: спочатку штучні, потім – вагові. Монети більш пізнього розвитку грошового обігу мали встановлені законом відокремлювальні ознаки (зовнішній вигляд, ваговий вміст). Найбільш зручною для обігу виявилася кругла форма монети, лицьова сторона якої називалася аверс, зворотна – реверс і обріз – гурт. З метою запобігання псуванню монети, гурт почали робити нарізним.

Перші монети з'явся майже двадцять шість століть тому в Стародавньому Китаї і Лідійській державі. В Київській Русі перші карбовані монети датуються ІХ-Х століттям.

Спочатку в обігу знаходся водночас і златники (монети з золота), і срібники (монети з срібла). До золотого обігу країни перейшли в другій половині XIX ст. Лідером серед них була Великобританія, яка разом із своїми колоніями і домініонами посідала перше місце по видобутку золота. Причинами переходу до металевого обігу і передусім до золотого стали властивості благородного металу, що робить його найбільш придатним для виконання функцій грошей:

· однорідність за якістю;

· подільність і з'єднуваність без втрати властивостей;

· портативність (концентрація вартості);

· збереженість;

· складність видобутку і переробки.

Для повноцінних грошей характерна тривалість знаходження в обігу, що забезпечувалася вільним розміном знаків вартості на золоті монети, вільним карбуванням золотих монет при певному і незмінному золотому вмісті грошової одиниці, вільним переміщенням золота між країнами. Завдяки своїм якостям повноцінні гроші безперешкодно виконували всі свої функції.

Поява знаків вартості при золотому обігу була викликана об'єктивною необхідністю:

по-перше, золотовидобування не встигало за виробництвом товарів і не забезпечувало повну потребу в грошах;

по-друге, золоті гроші високої портативності не могли обслуговувати дрібний за вартістю оборот;

по-третє, золотий обіг не володів властивістю об'єктивної економічної еластичності, тобто не міг швидко розширюватися і звужуватися;

по-четверте, золотий стандарт, в цілому, не стимулював виробництво і товарообіг.

Золотий обіг проіснував відносно недовго – до Першої світової війни, коли країни-учасниці для покриття своїх видатків здійснювали емісію знаків вартості. Поступово золото зникло з обігу.

Знаки вартості (замінники повноцінних грошей) - гроші, номінальна вартість яких вище реальної, тобі о витраченої на їх виробництво суспільної праці. До них належать:

1) металеві знаки вартості – золота монета, що стерлася;

2) білонна монета, тобто дрібна монета, виготовлена з дешевих металів, наприклад міді, алюмінію;

3) паперові знаки вартості, зроблені, як правило, з паперу (розрізняють паперові і кредитні гроші).

Паперові гроші – це представники неповноцінних грошей, які з'явся як замінники золотих монет. Об'єктивна можливість обігу цих грошей зумовлена особливостями функції грошей як засобу обігу, коли гроші є моментальним посередником в русі товарів. В Росії вперше паперові гроші (асигнації) з'явся у 1769 р. У порівнянні з золотими, такі гроші створювали товаровласникам певні переваги (легше зберігати, зручні при розрахунку за дрібні партії).

Право випуску паперових грошей привласнила собі держава. Різниця між номінальною вартістю випущених грошей і вартістю їх випуску утворює емісійний дохід казни, що є істотним елементом надходжень до державної казни (бюджету). На початковому етапі паперові гроші випускалися державою поруч з золотими і з метою їх впровадження в обіг, обмінювалися на реальні гроші. Однак поява, а після цього і зростання дефіциту бюджету, викликало розширення емісії паперових грошей, розмір якої залежав від потреби держави у фінансових ресурсах.

Отже, сутність паперових грошей полягає в тому, що вони виступають знаками вартості, випускаються державою для покриття бюджетного дефіциту. Зазвичай вони не розмінні на золото і наділені державою примусовим курсом.

Кредитні гроші виникають з розвитком товарного виробництва, коли купівля-продаж здійснюється з розстрочкою платежу (в кредит). Їх поява пов'язана з функцією грошей як засобу платежу, де гроші виступають зобов'язаннями продавця, які повинні бути погашені у заздалегідь встановлений термін. Першочергове економічне значення цих грошей – зробити грошовий обіг еластичним, здатним відображати потреби товарообігу в готівкових грошах, економити повноцінні гроші, сприяти розвитку безготівкового обігу.

Сутність грошей найповніше виявляється в їхніх функціях. У сучасній зарубіжній та вітчизняній економічній літературі існують різні підходи до розгляду функцій грошей. Так, американські економісти К. Р. Макконнелл і С. Л. Брю основними функціями грошей називають засіб обігу, міру вартості та засобу заощадження. Л. Харріс виділяє функції засобу обігу, одиниці розрахунку та збереження вартості.

Українські економісти, наслідуючи К. Маркса, як правило, визначають п'ять функцій грошей: міри вартості, засобу обігу, засобу нагромадження, засобу платежу і світових грошей.

З названих функцій грошей найбільшу значущість має перша - міри вартості. Являючи собою еквівалентну вартість, гроші тим самим вимірюють вартість усіх товарів в обміні. Здійснення функції міри вартості виявляється у ціні як грошовому вираженні вартості товару. Вартість представлена у грошовій одиниці, виступає як масштаб цін. Коли роль грошей виконували благородні метали, масштаб цін визначався через золотий вміст грошової одиниці, що встановлювався юридичним актом держави. Наприклад, американський долар 1973 р. вміщував 0,736736 г золота. В сучасних умовах золотий зміст національних грошових одиниць офіційно не встановлюється. Функцію міри вартості виконують паперові гроші без золотого забезпечення. Вартість грошей визначається вже не кількістю золота, що міститься в них, а виробленою фактичною масою всіх товарів та послуг. Ціна товару визначається не пропорційно до золотого утримання грошової одиниці, а залежно від рівня витрат виробництва та попиту і пропозиції цього товару на ринку.

Друга функція грошей - засобу обігу. Вона пов'язана з тим, що безпосередній обмін товарів переріс у товарно-грошовий обіг. У цьому процесі гроші відіграють роль посередника в обміні двох товарів: товар-гроші-товар. Вони функціонують уже не уявно, а реально, як купівельний засіб платежу і обслуговують акт продажу-купівлі. У наш час цю функцію виконують паперові й кредитні гроші.

Третя функція грошей - засіб нагромадження і заощадження - пов'язана з двома попередніми функціями. Щоб товаровиробникові купити потрібний товар, треба мати певну суму грошей. Тому часто гроші, отримані від продажу товару, вилучаються з обігу і перетворюються на засіб накопичення купівельної спроможності, яка може бути використана на купівлю потрібних товарів у майбутньому. Тобто ця функція пов'язана зі здатністю грошей бути засобом збереження вартості, представником загального втілення багатства, яке товаровиробники прагнуть нагромаджувати. Але реалізація функції грошей як засобу нагромадження і заощадження можлива лише за умови, коли вони є стійкими та стабільними.

Четверта функція грошей - засобу платежу - полягає в тому, що вони стають засобом відкладених платежів, які повинні здійснитися у майбутньому, при сплаті боргових зобов'язань, коли товари продаються в кредит, при виплаті заробітної плати, податків, оплати житла та ін. Цю функцію виконують кредитні гроші (векселі, банкноти, чеки), електронні гроші, на базі яких виникли кредитні картки. їх застосування звужує сферу використання готівкових грошей і чеків, є стимулом у реалізації товарів та послуг і одночасно інструментом кредиту. Особливість функції засобу платежу полягає в тому, що гроші тут виступають не як засіб обігу, а як індивідуальне втілення суспільної праці, завершуючи кредитну угоду. Розвиток кредитних відносин створює можливість виплачувати позики через взаємні зарахування боргових зобов'язань без залучення наявних (готівкових) грошей.

П'ята функція грошей - світових грошей. Цю функцію породжують взаємодія національного і світового ринку, міжнародна торгівля. Світові гроші функціонують як загальний міжнародний платіжний і купівельний засіб, як загальне втілення суспільного багатства. Спочатку функцію світових грошей виконувало золото. Але поступово його місце посіли резервні національні валюти розвинених країн, до яких і перейшла функція світових грошей (долар США, англійський фунт стерлінгів, європейська валютна одиниця - ЄВРО та ін.). їх особливістю є те, що вони мають не тільки внутрішню, а й зовнішню обіговість, тобто вільно обмінюються на валюту інших країн. Але золото і в сучасних умовах залишається надійним гарантом у міжнародних розрахунках, воно є певним резервним, страховим фондом світових грошей і нагромаджується в центральних банках більшості країн світу.

Грошовий обіг – неперервний рух грошей у сфері обігу, їх функціонування як засобу обігу і платежу. Грошовий обіг здійснюється в готівковій та безготівковій формах. Готівкові гроші (наявні) – це банкноти, білети державної скарбниці та монети. Головним призначенням готівкових грошей є забезпечення розрахунків у реалізації товарів і послуг, виплата заробітної плати, пенсій, стипендій, допомоги, покриття страхових відшкодувань, оплата цінних паперів і доходів з них, платежі за комунальні послуги тощо.

Безготівкові гроші (наявні) - це засоби на рахунках у банках, різноманітні депозити (вклади) у банках, депозитні сертифікати, державні цінні папери, а також грошові кошти, вкладені в акції інвестиційних фондів. Вони виконують грошові функції за умов зняття з депозиту шляхом виписування платіжних доручень, чеків, акредитивів, платіжних вимог тощо.

Закон вартості і форма його прояву у сфері обігу (закон грошового обігу) характерні для всіх суспільних формацій, в яких існують товарно-грошові відносини. Аналізуючи шляхи розвитку форм вартості грошового обігу, К. Маркс вивів закон грошової о обігу, сутність якого виражається в тому, що кількість грошей, необхідних для виконання функцій засобу обігу, повинна дорівнювати сумі цін товарів, що реалізуються, яка поділена на число обертів (швидкість обороту) однойменних одиниць. Закон грошового обігу виражає економічну взаємозалежність між масою товарів в обігу, рівнем їх цін і швидкістю обігу грошей.

Розвиток кредитних відносин обернено впливає на кількість грошей. Зменшення кількості грошей викликане погашенням шляхом взаємозаліку певної частини боргових вимог і зобов'язань. Кількість грошей для обігу і платежу визначається в умовах розвинутого кредитного господарства наступними умовами:

· загальним обсягом товарів та послуг, що знаходяться в обігу (пряма залежність);

· рівнем товарних цін і тарифів на послуги (пряма залежність, так як чим вищі ціни, тим більше потрібно грошей);

· ступенем розвитку безготівкових розрахунків (обернена залежність);

· швидкістю обігу грошей, в тому числі кредитних (залежність обернена).

Організація грошового обігу здійснюється в межах грошової системи країни, яка історично склалась і закріплена національним законодавством.
3. Умови виникнення та функціонування ринку. Функції ринку
Ринок справедливо вважають однією із загальнолюдських цінностей. Це механізм функціонування економіки, що забезпечує економічну ефективність на основі раціонального розподілу ресурсів згідно з потребами споживачів. 

Існує декілька визначень ринку:

1. Ринок – це обмін, організований за законами товарного виробництва, сукупність відносин товарного обміну. 

2. Ринок – це механізм взаємодії покупців і продавців, тобто відносини попиту і пропозиції. 

3. Ринок – це сукупність форм і методів господарювання в умовах конкуренції.
Отже, ринок розглядають як економічну категорію або як спосіб господарювання. Як економічна категорія – це система відносин товарного виробництва, що регулюються об’єктивними ринковими законами. Як спосіб господарювання - це сукупність форм і методів господарювання в умовах конкуренції, що забезпечують процес господарювання за принципами товарного виробництва. 

У залежності від мети аналізу вчені можуть приділяти увагу тим чи іншим механізмам ринку, які, на їхній погляд, складають основну суть ринку. Так, лауреат Нобелівської премії Фрідріх фон Хайєк визначає ринок як складний передавальний механізм, який дозволяє з найбільшою повнотою і ефективністю використовувати інформацію, розсіяну серед незчисленної кількості індивідуальних агентів, а відомий вчений-маркетолог Філіп Котлер визначає його як сукупність існуючих і потенційних покупців товарів. 

Як явище господарського життя, ринок з’явився сотні років назад унаслідок історичного розвитку процесів виробництва й обміну, що породило товарне ведення господарства. Цей процес відбувався через розвиток суспільного поділу праці, появу економічно самостійних, юридично незалежних господарюючих суб'єктів і перехід від натурального виробництва до прямого продуктообміну, а потім і до товарного обміну та ринку. 

В умовах ринку обмін товарів здійснюється за суспільною оцінкою споживчих властивостей товарів, що знаходить своє відображення у їхній ціні. Ринок забезпечує зв'язок між виробництвом і споживанням, пропорційність процесу відтворення, його цілісність. Тут відбувається суспільне визнання створеного продукту, суспільного характеру праці, що втілюється в ньому. Сутність ринкових зв'язків невіддільна від свободи підприємництва і конкуренції. Добровільний обмін між виробниками, покупцями, робітниками і власниками інших факторів виробництва на основі цін відображає сутність ринкової економіки. 

Ринкові відносини динамічні, вони несуть в собі не тільки генетичну пам'ять економічних перетворень, здійснених людством, а й особливості історичних, економічних, природних, соціально-політичних, національних, культурних та інших умов розвитку різних країн. Реальний стан цих умов визначає ступінь розвитку ринкових відносин. Сучасний ринок як високорозвинений продукт цивілізації докорінно відрізняється від ринку епохи вільної конкуренції. Для нього характерні маркетингові дослідження і гарантований збут продукції, соціальний захист непрацездатного і малозабезпеченого населення, державне регулювання фінансової, грошової, кредитної та цінової політики, розвинута інфраструктура.

Отже, ринок є складним утворенням, що є, з одного боку, сферою обміну, сукупністю процесів купівлі-продажу, які здійснюють збалансування за рахунок цін, а з іншого – забезпечує зв’язок між виробництвом і споживанням, безперервність процесу відтворення, його цілісність. Створити сучасний ринок означає привести в дію економічні інтереси людей, стимули виробництва, прискорити економічне зростання, вивести країну на рівень сучасних досягнень науково-технічного та культурного розвитку. 

Ринкова економічна система сучасних розвинутих країн формувалася протягом століть, процес її формування відбувається і тепер у країнах, що переходять від командної економічної системи до змішаної. Для того, щоб функціонував реальний ринок, мають бути створені певні передумови: 

По-перше, наявність суб'єктів ринкових відносин, які мають економічну та юридичну свободу, можуть вступати у рівноправні партнерські відносини з приводу купівлі-продажу. Ця умова може бути забезпечена на основі функціонування різноманітних видів підприємств, заснованих на різних формах власності. У свою чергу, вона залежить від наявності у даній країні ринкового господарського законодавства, що забезпечує правила «економічної гри». 

По-друге, існування ринку виробничих ресурсів та наявність елементів ринкової інфраструктури, які забезпечують ринкові взаємозв’язки. У командній економіці їх роль виконувало централізоване планування, виробничі ресурси розподілялися між виробниками за плановими рознарядками, постачальники і споживачі основних видів ресурсів визначалися міністерствами. 

По-третє, свобода підприємництва і вибору, яка означає можливість самостійно вирішувати, що, як і для кого виробляти, необхідність самозабезпечення і самофінансування на основі самостійності та самоокупності. 

По-четверте, конкуренція, яка надає усім суб'єктам господарювання можливість вільного вибору покупців, постачальників, будь-яких контрагентів, примушує підприємців застосовувати найпередовішу техніку і технологію, сприяючи цим зменшенню витрат виробництва, підвищенню ефективності економіки.

 По-п'яте, свобода ринкового ціноутворення, що сприяє поєднанню інтересів суб'єктів ринку, примушуючи їх раціонально використовувати економічні ресурси. 

По-шосте, доступність усіх учасників ринку до інформації про ринок і його суб'єктів. 

По-сьоме, обмежена роль держави у регулюванні економічних відносин. 

Сукупність цих передумов формується на основі глибоких інституціональних та економічних змін і залежить як від потенційних об’єктивних умов економічного розвитку країни, так і від низки суб’єктивних факторів, що складаються під впливом соціально-економічних, суспільно-політичних, національно-культурних та інших умов. В Україні процес формування ринкових відносин відбувався протягом майже 15 років. У грудні 2005 року – лютому 2006 року її визнали як країну із ринковою економікою країни Євросоюзу та США.

Вивчити суть ринку означає пояснити його роль і функції у регулюванні економічних процесів. До його функцій належать:

1. Інформаційна. Ринкові ціни виступають носіями певної інформації, інформуючи про обсяги попиту і пропозиції товарів, їх якість, витрати виробництва, корисність для споживача тощо.
2. Посередницька. Ринок допомагає знайти покупця і продавця.
3. Регулююча. Ринок впливає на обсяги і структуру виробництва. Пристосовує їх через ціни до платоспроможного попиту.
4. Розподільча. Через механізм конкуренції ринок допомагає раціонально розподіляти ресурси. 
5. Ціноутворююча. Ринок встановлює ціну, яка адекватно реагує на зміни у виробництві, у потребах, у ринковій кон’юнктурі. 
6. Стимулююча або мотиваційна. Ринок стимулює впровадження у виробництво досягнень НТП.
7. Сануюча. Ринок оздоровлює економіку, звільняючи її від збиткових підприємств. 
Для розуміння механізму функціонування ринку слід визначити суть його найважливіших компонентів, як попит і пропозиція, конкуренція, їх   взаємодія та особливості в умовах сучасного ринку.

4. Закони попиту і пропозиції. Ринкова рівновага
Попит – це платоспроможна потреба, виражена на ринку в грошовій формі. Він  характеризує бажання і здатність покупців купувати певні обсяги тих чи інших благ за певними цінами. Максимальну ринкову ціну, за якою деякі споживачі ще згідні придбати дане благо, називають ціною попиту. Певну кількість блага, відповідну цій ціні називають величиною попиту. Між ринковою ціною певного блага і тією його величиною, на яку пред’явлено попит, існує обернений взаємозв’язок: чим вища ціна, тим менший попит, і навпаки. Цей непрямий або зворотний зв’язок між ціною та величиною попиту називають законом попиту.

Аргументами на користь дії цього закону виступають:

1. Ефект доходу: чим вищі ціни, тим менше товару може придбати споживач на той самий дохід.

2. Ефект заміщення: якщо ціна на даний товар зростає, споживачі переключаються на споживання дешевших товарів-субститутів.

3. Закон спадної граничної корисності  також показує, що кожну наступну одиницю споживчого блага споживач готовий придбати за дешевшою ціною. 
4. У періоду масового розпродажу товарів за зниженими цінами також спостерігається значне зростання попиту. 

Функція попиту має такий вигляд: Qd = f(P). Вона може бути виражена табличним, графічним і аналітичним способами. Однак за будь-яких умов вона показує зворотний зв’язок між ціною і величиною попиту. Крива попиту (Рис.4.1) має негативний нахил, оскільки зі зменшенням ціни обсяг попиту збільшується. 

Зміна ціни зумовлює зміну величини попиту, що  супроводжується переміщенням вверх або вниз по кривій попиту. Крива наче ковзається за або проти годинникової стрілки.

Крім ціни, на попит впливає низка не пов’язаних із нею факторів, які можуть зміщувати криву попиту вправо або вліво (Рис 4.2). До них належать:

 1.Число покупців. Збільшення числа покупців на ринку призводить до зростання попиту, а зменшення – до спаду попиту.

2. Смаки споживачів. Під впливом розвитку НТП, моди, реклами, спілкування та інших факторів смаки споживачів змінюються, що призводить до зміни попиту. 

3. Зміна доходів споживачів. Із збільшенням доходів у споживачів виникатиме більший попит на так звані товари вищої якості (модний сучасний одяг, автомобілі, мобільні телефони, делікатеси тощо), проте водночас із зростанням доходів споживачів знизиться попит на окремі види товарів нижчої якості або товари Гіффена, від споживання яких споживачі відмовляються (картопля, капуста, маргарин, ношений одяг). 

4. Зміна цін на взаємопов’язані товари, тобто товари, споживання яких певним чином пов’язане зі споживанням даного товару. В цій ситуації напрямок зміни попиту залежить від того, якими є суміжні товари: взаємозамінними чи взаємодоповнюваними. 

5. Очікування споживачів. Якщо споживачі очікують на зростання цін в майбутньому, вони, намагаючись зберегти вартість своїх грошових коштів, купують товари, які можуть зберігатися,  або платять наперед комунальні послуги за попередніми тарифами. Якщо споживачі очікують на зростання доходів, то у даний момент вони утримуються від купівлі дешевих товарів.


[image: image4]
Рис.4.1. Крива попиту                 Рис. 4.2. Зміщення кривої попиту під     

                                                                           впливом нецінових  факторів

Пропозиція – це бажання і здатність виробників виробити і продати певну кількість блага за певною ціною. Мінімальну ціну блага, при якій ще є бажаючі його продати, називають ціною пропозиції, а кількість блага, запропоновану до продажу за даною ціною, – величиною пропозиції. Обсяг пропозиції – це та конкретна кількість продукції, яку можуть виробити і продати виробники за даною ціною в обмежений період часу. Функція пропозиції характеризує залежність обсягу пропозиції від ціни: Qs = f (P).
Крива пропозиції має позитивний нахил (Рис. 4.3 ).

Зміна ціни товару супроводжується відповідною зміною величини пропозиції, тобто відбувається рух уздовж кривої пропозиції. Нецінові фактори можуть зміщувати криву пропозиції вправо або вліво.

До нецінових факторів пропозиції  належать такі:

1. Зміна цін на ресурси. Якщо вони зростають, виробники реагують на це зменшенням пропозиції.

2. Зміна технології. Чим вона досконаліша, тим більша пропозиція.

3. Зміна податків і субсидій. Виробники розглядають практично всі податки і платежі в бюджет як витрати виробництва. Тому зростання податків веде до зменшення пропозиції. Субсидії – це грошова допомога підприємствам з боку держави. Якщо вона є – зростає пропозиція.

4.Кількість продавців. Чим більше продавців, тим більшою буде пропозиція даного блага.
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         Рис. 4.3. Крива пропозиції

У процесі ринкової конкуренції під впливом ринкових сил рішення про попит і пропозицію збігаються у певній точці, яка називається  точкою ринкової рівноваги. Ринкова рівновага – це відповідність між обсягом і структурою попиту і пропозиції. Вона означає, що кількість благ, запропонованих виробниками для продажу, дорівнює тій кількості благ, яку споживачі бажають купити за певною ціною.. У цьому випадку економісти кажуть, що ринок перебуває в стані рівноваги. Ціну, при якій величина пропозиції дорівнює величині попиту, називають рівноважною ціною, або ціною рівноваги. Якщо ціна штучно встановлена на рівні вищому або нижчому, ніж рівноважна ціна, тоді виникає надлишок або дефіцит продукції (Рис.4.4). 

 SHAPE  \* MERGEFORMAT 



Проте втручання в дію ринкового механізму зовнішніх сил (держава – за допомогою різноманітних адміністративних важелів, монопольні утворення – за допомогою системи так званих «зв’язаних продажів» тощо) приводить до того, що конкуренція стає все менш досконалою. Таке втручання має дві основні форми: регулювання ринкової ціни, яке здійснюється через так звані «цінові стелі» чи «цінові пороги», внаслідок чогона ринку утворюються штучно занижені або завищені ціни, обов’язкові для всіх учасників купівлі-продажу; регулювання обсягу продажів (купівель), яке здійснюється шляхом встановлення певних обмежень величини пропозиції (наприклад, через видачу державних патентів і ліцензій, які надають виняткове право займатися певним видом діяльності лише окремим суб’єктам ринку) чи попиту (наприклад, обов’язковий продаж за талонами, або за паспортними даними).

Внаслідок цього дефіцити і надлишки перестають бути миттєвими явищами і набувають хронічного характеру.

Еластичність попиту і пропозиції. Споживачі при зниженні цін, згідно із законом попиту, будуть купувати більше товарів. Проте виявляється, що однакова зміна ціни у різних товарів приводить до неоднакових змін величини попиту. Крім того, у випадку різних початкових цін на один і той же товар при зміні цих цін на однакову величину величина попиту змінюється по-різному. Тобто чутливість споживачів до зміни цін на різні товари або на один і той же товар у різних споживачів неоднакова.
Для вимірювання цієї чутливості використовують коефіцієнт цінової еластичності попиту, який розраховується за формулою:
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  де: Еd – еластичність попиту; Qd – обсяг попиту; P – ціна; ΔQd – зміна обсягу попиту; ΔP– зміна ціни.

Оскільки між ціною і величиною попиту існує обернений взаємозв’язок, коефіцієнт цінової еластичності попиту завжди буде мати від’ємне значення, бо якщо знижуватиметься ціна, то величина попиту обов’язково зростатиме і навпаки. Для уникнення незручностей, пов’язаних з від’ємним знаком, економісти ігнорують цей знак і відзначають лише абсолютну величину даного коефіцієнта. 

Попит вважається відносно еластичним, якщо відсоткова зміна ціни веде до більш значної відсоткової зміни величини попиту, тобто Ed>1. Якщо ж дана відсоткова зміна ціни веде до менш значної відсоткової зміни величини попиту (Ed<1), то такий попит є відносно нееластичним. Коли відсоткові зміни ціни і величини попиту одинакові, тобто Ed=1, то такий специфічний випадок називають одиничною еластичністю.

Термін «цілком нееластичний попит» означає крайній випадок, коли зміна ціни не приводить ні до яких змін величини попиту. Прикладом може бути попит хронічних наркоманів на героїн. У протилежному випадку, коли найнезначніша зміна спонукає покупців збільшувати покупки від нуля до межі можливостей, говорять про існування цілком еластичного попиту.  

Один із найпростіших способів перевірки еластичності – це визначення змін загальної виручки або, із точки зору споживачів, сукупних витрат. Коли попит еластичний, за рахунок приросту продажів не лише компенсуються витрати від зменшення ціни, але і збільшується загальна виручка. Якщо ж попит нееластичний, то приріст обсягу продажів не в змозі компенсувати втрати від зниження ціни і загальна виручка зменшується. У випадку одиничної еластичності дані зміни не впливають на величину загальної виручки: втрати від зменшення ціни в точності компенсуються приростом обсягу продажів. 

Фактори, що визначають різну цінову еластичність попиту на блага:

1. Замінність. Чим більше прийнятних замінників даного блага пропонується на ринку, тим еластичніший попит на нього. Наприклад, прийнятних замінників інсуліну немає, тому попит діабетиків на нього цілком нееластичний.

2. Питома вага в доходах споживачів. Чим більшу частку займає благо у бюджеті споживача, тим еластичнішим буде попит на нього.

3. Рівень необхідності. Попит на предмети першої необхідності, як правило, нееластичний, а на предмети розкоші – еластичний. 

4. Фактор часу. Попит на продукт тим еластичніший, чим більшим є період часу для прийняття рішень. Більшість споживачів – люди звички: їм необхідний певний час, щоб знайти прийнятні замінники продукту, на який зросли ціни. 

Крім коефіцієнта цінової еластичності попиту визначають також коефіцієнти перехресної еластичності попиту і еластичності попиту по доходу. 

Коефіцієнт еластичності попиту по доходу показує чутливість попиту на певне благо до зміни доходу споживача, тобто:
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 (4.2)
Коли Ei>0, то даний товар є вищим благом або благом вищої категорії. Від’ємне значення коефіцієнта еластичності попиту по доходу свідчить про те, що це благо нижчої категорії. Крім того, якщо -1<Ei<+1, тобто попит на благо слабо реагує на зміну доходу, то це означає,  що дане благо є благом першої необхідності. Якщо ж Ei< -1 , або +1<Ei, тобто попит на благо сильно прив’язаний до зміни доходу, то це благо другої необхідності. 

Коефіцієнт перехресної еластичності попиту дозволяє визначити залежність попиту на одне благо (наприклад, X) від зміни ціни іншого блага (Y), тобто

EdXY = (%-а зміна величини попиту на благо X) / (%-а зміна ціни блага Y) = ((QX2-Q X1) * (PY2+PY1)) / ((PY2-PY1) * (QX2+QX1))

(4.3)
За допомогою цієї концепції значно легше характеризувати явище пов’язаності благ, а також силу взаємозв’язку в парі спряжених благ. Якщо EdXY>0, тобто зростання ціни на Y, викликає збільшення попиту на X, то, очевидно, дані товари взаємозамінні і чим більшим є EdXY, тим більша міра замінності. Якщо ж EdXY<0, тобто зростання ціни на Y приводить до зменшення попиту на X, то блага є взаємодоповнюючими і, відповідно, чим більша абсолютна величина даного коефіцієнта, тим тісніше «пов’язані» між собою дані блага. Якщо EdXY близький до нуля це означає, що дані блага слабко пов’язані, або незалежні.

Поряд з показниками еластичності попиту існують показники еластичності пропозиції. Еластичність пропозиції від ціни, або цінова еластичність пропозиції, що показує відсоткову зміну обсягу пропозиції товару на 1% зміни його ринкової ціни. Коефіцієнт цінової еластичності пропозиції (Еs) визначається наступним чином:
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(4.4)
де:  %ΔQ s- відсоткове зміна обсягу пропозиції;

%ΔР - процентна зміна ціни даного товару;

ΔQ s - кількісна зміна обсягу пропозиції;

ΔР - кількісне зміна ціни;

Q s  - початковий обсяг пропозиції;

Р - початкова ціна.

Коефіцієнт цінової еластичності пропозиції має позитивне значення, так як між обсягом пропозиції товару і його ціною існує пряма залежність. Розрізняють три основних типи цінової еластичності пропозиції: еластична (Еs > 1), нееластична (Es < 1), одинично еластичнa (Es = 1). Важливим фактором, що впливає на цінову еластичність пропозиції є кількість часу, який має виробник для того, щоб пристосуватися до зміни ціни товару, змінюючи його кількість, структуру і якість різних факторів виробництва, що використовуються для виробництва даного товару. Чим більше часу у виробника, тим ширше його можливості змінити всі фактори виробництва, що застосовуються для виготовлення даного продукту, тим більшою мірою він може змінити обсяг виробництва, тим вищою буде еластичність пропозиції. Можна визначати еластичність пропозиції і по відношенню до інших показників (цін на сировину, рівнем заробітної плати тощо). Наприклад, для більшості промислових товарів еластичність пропозиції стосовно до цін на сировину від'ємна. Це пов'язано з тим, що більш високі ціни на сировину ведуть до збільшення витрат виробництва, а отже, при інших рівних умовах і до скорочення пропозиції товару.
5. Суть та функції ціни. Види цін та методи ціноутворення

Ціна – це універсальна форма взаємозв’язку виробника і споживача. Однак з точки зору покупців і продавців ціна має неоднакове значення. Для виробників вона виступає як грошовий вираз вартості. Це означає, що ринкова ціна повинна покривати валові витрати на виробництво продукції і забезпечувати прибуток виробникові. У командній економіці існував затратний принцип встановлення цін, за яким усі витрати були плановими і включалися у собівартість продукції. Такий підхід певною мірою ґрунтувався на марксистській теорії вартості, яка систематизувала і розвинула погляди А.Сміта та інших представників класичної школи. 

Однак прагматизм ринкових відносин у їхній підприємницькій формі XIX ст. вимагав розширення аналізу факторові ціноформування як у сфері виробництва, так і поза ним. Виникла теорія граничної продуктивності факторів виробництва, у якій розглядалась участь у формуванні вартості товару усіх факторів виробничого процесу – капіталу, праці та землі. За твердженням Дж.Б.Кларка, участь кожного фактора визначається його граничним продуктом. Останній показує частину вартості продукту, створеного за допомогою фіксованої додаткової кількості окремого фактора при незмінному значенні інших. Відповідно до цього граничного продукту має відбуватись і розподіл доходів.

З точки зору споживача ціна виступає як грошовий вираз попиту. Відповідно до закону спадної граничної корисності, споживач готовий купувати кожне наступне благо за нижчою ціною. Крім того, споживач намагається максимізувати свій добробут, а тому прагне витрачати кошти з максимальною корисністю. Залежно від доходів споживач може дозволити купувати певний товар за доступною йому ціною. Також корисною є провідна ідея цієї теорії про залежність кінцевої ринкової ціни товару від споживача і тих ринкових умов, за яких відбувається купівля – продаж. Цінність благ, що обертаються на ринку, перебуває у безпосередній залежності від обсягу наявних ресурсів у виробника і доходів у споживача. Лімітованість ресурсів і доходів відіграє роль додаткового фактора руху ціни товару. При обмеженні ресурсів гранична корисність дефіцитного товару підвищується за умов конкуренції покупців, зростає його відносна цінність для споживача, а, отже, і ціна. Низька межа доходів зменшує граничну корисність, встановлює рамки споживання шляхом приведення ціни і споживчої вартості товарі у відповідність зі платоспроможним попитом. На відміну від трудової теорії вартості, теорія граничної корисності робить наголос на споживчих властивостях товару як факторі ціноутворення. Отже, теорія вартості і теорія граничної корисності, як два леза одних ножиць, визначають рівноважну ціну – точку, яка задовольняє і покупців, і продавців. 

А.Маршалл наприкінці XIX ст. розпочав пошук теоретичних обґрунтувань ринкового ціноутворення на базі усіх зазначених підходів. Він поєднав теорії витрат виробництва, попиту і пропозиції з теорією граничної продуктивності. 

За будь-яких умов ціна повинна відшкодовувати витрати, тому підприємці повинні прагнути до їх скорочення. Цього можна досягти за допомогою: економії сировинних ресурсів; використання штучних замінників ресурсів; зростання продуктивності праці; удосконалення техніки, технології, організації виробництва; прискорення темпів амортизації; скорочення чисельності працюючих; зменшення штрафів, відшкодувань, збитків тощо. 

Виходячи з аналізу ціноутворення можна визначити функції ціни: 

1) облікова – ціна виступає як засіб обліку витрат праці на виробництво продукції;

2) розподільна -  ціна розподіляє вартість між галузями, сферами, соціальними групами;

3) стимулююча  - ціна примушує удосконалювати техніку, технологію, організацію виробництва, переключатись на виробництво нових видів продукції;

4) соціальна - через ціни держава може проводити політику перерозподілу доходів на користь окремих соціальних груп;

5) урівноважуюча - ціна підтримує рівновагу між попитом і пропозицією, між виробництвом і споживанням.

Види цін розрізняються за механізмом формування (гуртова чи роздрібна) та за способом встановлення (вільні ціни і тарифи; фіксовані ціни і тарифи; регульовані ціни і тарифи). На практиці у сучасній змішаній економіці використовуються різноманітні методи формування цін. Функція ціноутворення у значній мірі реалізується самим виробником (фірмою, акціонерною компанією, монополістичним об’єднанням тощо) або посередницькими структурами, що доставляють товари на ринок.  Найпростішим і найпоширенішим є метод «собівартість плюс прибуток».  Він вважається також найбільш справедливим як з точки зору виробників, так і з точки зору споживачів.

Технічно складнішим є метод «контрольної точки», який ґрунтується на виробничій функції Кобба-Дугласа. Він заснований на припущеннях, що гранична віддача ресурсів зменшується, тому  слід визначати оптимальний масштаб виробництва. Він враховує динаміку багатьох змінних (факторів ціноутворення), однак, як і попередній, також використовує лінійну залежність між цими факторами. Цей недолік усуває метод, заснований на визначенні цінової еластичності, коли кількісне визначення діапазону коливання ринкових цін залежить від динаміки обсягу попиту. Іноді застосовують метод «споживчої вартості», коли за допомогою експертних оцінок споживчих властивостей товару визначають цінову політику на ринку певного товару. 

Інші методи:

1) розрахунок ціни на основі аналізу беззбитковості та забезпечення цільового прибутку;

2) встановлення ціни за рівнем поточних цін;

3) встановлення ціни на основі закритих торгів;

4) встановлення ціни із скидками та зарахуваннями сезонного характеру; 

5) сезонні зміни цін тощо.

Важливим чинником формування ціни в сучасних ринкових умовах господарювання виступає державне регулювання процесів ціноутворення. До головних регуляторів, які у процесах ринкового ціноутворення представляють інтереси держави, належать: антимонопольні органи; фіскальні органи; контролюючі органи. 

Усі наведені фактори впливу на формування ринкової ціни представляють інтереси суб’єктів економічних відносин, кожен з яких прагне максимального їх задоволення. Так, споживачі зацікавлені у мінімізації споживчих витрат при задоволенні своїх потреб; продавці – у максималізації прибутку; держава – у зростанні податкових надходжень, включених в ціну, з метою забезпечення потреб суспільства в цілому.

ПРАКТИКУМ

1. Дайте визначення таких понять і категорій:
· товарне виробництво;

· ринкове господарство;

· ринок як економічна категорія та як спосіб господарювання; 
· передумови виникнення ринку; 
· функції ринку;
· попит; нецінові чинники попиту; 
· пропозиція; нецінові чинники пропозиції; 
· еластичність попиту і пропозиції; 
· Коефіцієнт еластичності;
· Еластич​ність попиту за ціною;
· еластич​ність попиту за доходом;
· перехресна еластичність попиту;
· дефіцит;
· профіцит;
· ринкова рівновага; 

· ціна; функції ціни; 
· методи ціноутворення.

2. Вірно / невірно  (вкажіть «Так» чи «Ні», відповідь обґрунтуйте)

1. Збільшення обсягу попиту означає зміщення кривої попиту праворуч.

2. Зростання доходів споживачів викликає збільшення попиту на всі товари.

3. Закон пропозиції твердить, що між ціною та обсягом пропонування існує прямий зв'язок.

4. Товари - субститути - це пари товарів, для яких зростання ціни одного викликає зростання попиту на інший.

5. Закон попиту твердить, що коли ціна товару зростає, то попит на товар скорочується.

6. Зі зростанням кількості споживачів на ринку попит на товар зростає.

7. Часткова рівновага - це стан ринку певного товару, за якого обсяг попиту на товар збігається з обсягом його пропозиції.

8. Якщо ринок перебуває у стані рівноваги, то зміни попиту чи пропозиції  призведе до зміни як рівноважної ціни, так і рівноважної кількості товару.

9. Підвищення цін на комп'ютери призведе до скорочення попиту на верш​кове масло.

10. Нормальні товари - це товари, попит на які не змінюється зі зміною до​ходу споживача.

11. Обсяг пропозиції - це конкретна кількість товару, яку продавці ба​жають і можуть продати на ринку протягом деякого періоду часу за кож​ного значення ціни.

12. Зрушення кривої пропозиції праворуч означає, що виробники пропо​нують більшу кількість продукту за кожного рівня цін.

13. Якщо уряд встановлює верхню межу ціни, то за цієї ціни обсяги попиту і пропозиція даного товару завжди рівні.

14. Якщо ціна товару зростає, то його пропозиція також зросте.

15. Якщо частина фірм залишає ринок, крива пропонування зміщується лі​воруч.

16. Прибуткові податки скорочують доходи споживачів і, впливаючи як нецінова детермінанта, зміщують криву попиту ліворуч.

17. Непрямі податки призводять до зменшення пропозиції і зміщують криву пропонування.

18. Субсидія є "податком навпаки" і дозволяє збільшити пропозицію і зни​зити рівноважну ціну товару.

19. Ціна, попит, пропозиція – основні параметри ринку будь-якого товару.

20. Еластичність попиту на золотий годинник дуже висока.

3. Назвіть спільні ознаки та відмінності:
· Натурального і товарного господарства;
· Товарного і ринкового господарства.
	
	Натуральне господарство
	Товарне господарство

	Спільні ознаки
	

	Відмінності
	
	

	
	Товарне господарство
	Ринкове господарство

	Спільні ознаки
	

	Відмінності
	
	


4. Наведіть приклади споживчих благ, попит на які еластичний, нееластичний, абсолютно еластичний, абсолютно нееластичний.
5. Наведіть приклади та характеристики факторів, що впливають на формування попиту і пропозиції, та занесіть їх у таку таблицю:

	№ з/п
	Фактори, що виявляють вплив на формування попиту
	Характеристика
 попиту
	Характеристика пропозиції

	1
	Виробничі
	
	

	2
	Технологічні
	
	

	3
	Соціальні
	
	

	4
	Фізіологічні
	
	

	5
	Психологічні
	
	

	6
	Демографічні
	
	

	7
	Торгово-економічні
	
	

	8
	Природні (кліматичні)
	
	

	9
	Національні (культурні)
	
	

	10
	Державні
	
	

	11
	Інвестиційні (фінансові)
	
	


Тема 5. КОНКУРЕНЦІЯ В РИНКОВІЙ ЕКОНОМІЦІ

1. Конкуренція, її сутність та основні функції в ринковій економіці. 

2. Види конкуренції. Моделі досконалої та недосконалої конкуренції

3. Модифікація ринково-конкурентного механізму в сучасних умовах.
4. Держава як регулятор конкурентних відносин

1. Конкуренція, її сутність та основні функції в ринковій економіці

Конкуренція – це одна з базових категорій ринкової економіки. Вона означає економічне змагання між виробниками за більш вигідні умови бізнесу. Для того, щоб виникла конкуренція, необхідні певні умови, до яких, зокрема, належать: 

· наявність на ринку великої кількості виробників і споживачів;

· свобода виробників щодо вибору видів господарської діяльності;

· наявність на ринку усіх видів ресурсів;

· відсутність ринкових деформацій.

Термін «конкуренція» походить від латинського «concurrentia», що у свою чергу бере початок від латинського дієслова «concurrere» – зіштовхуватися. Суть конкуренції як поняття полягає у боротьбі за матеріальні/духовні блага внаслідок наявності протиріч у суб’єктів змагання в їх економічних/духовних інтересах.

Поняття «конкуренція» може розглядатися у вузькому та широкому розумінні. У вузькому розумінні цей термін використовується для зазначення економічних відносин суперництва з метою здобуття переваг над іншими суб’єктами господарювання, у ході яких відбувається обмеження можливостей однобічного впливу на визначення умов обороту товарів, завдяки чому, через досягнення балансу між попитом і пропозицією, забезпечується  ефективність розподілу ресурсів і відповідність суспільного виробництва суспільним потребам. З іншого боку, економічна конкуренція розглядається як антипод монополії .


У широкому розумінні термін «економічна конкуренція» використовується як загальне об’єднуюче поняття, що відображає суть прояву законів ринкової економіки, представляє собою різновид соціального регулятора, який визначає поведінку суб’єктів на ринку, виступає гарантом свободи економічної діяльності, тим механізмом в умовах ринкової економіки, завдяки якому відбувається забезпечення через систему цін всіх суб’єктів ринку відповідною інформацією про поточний і майбутній стан економічної системи в цілому.

Одним з аспектів конкуренції є прояв її як суперництва між суб’єктами ринку за вплив і найвигідніші умови виробництва та збуту товарів, метою якого є максимізація прибутку при мінімальних витратах. Об’єктом суперництва є обсяг платоспроможного попиту й економічні ресурси, необхідні для організації і розвитку діяльності. За них відбувається боротьба між суб’єктами суперництва. Характерні риси суперництва:
1. Незалежність фірм,  що діють на ринку, відсутність у жодної з них повної монопольної влади на даному конкретному ринку.

2. Безпосередня взаємодія між фірмами, що просувають свої товари на ринку. 

3. Суперництво ведеться за обмежений обсяг платоспроможного попиту, що є причиною конфлікту між фірмами. 

4. Ринкова конкуренція розвивається тільки на доступних сегментах ринку в умовах ринкової свободи і володіння суб’єктами боротьби потрібних знань про ринкові можливості.

Причиною виникнення суперництва є суспільна природа людини та кооперація праці, які зумовлюють постійне порівняння та відокремлення індивідом особистої праці та її результатів від аналогічних показників інших, стимулюють бажання індивіда досягти першості і отримати вищу винагороду. Конкурентні відносини можна визначити як економічні відносини, що виникають у сфері виробництва, обміну, розподілу і споживання з приводу змагання між суб’єктами ринку за реалізацію власних економічних інтересів через відмінність їх економічних можливостей. Це є специфічним механізмом обміну інформацією, внаслідок якого забезпечується перерозподіл ресурсів між ними і досягається оптимальний обсяг випуску продукту, що відповідає суспільним потребам, тому що в основі конкурентних відносин лежить суспільна природа людини.    

Користь ринкової конкуренції традиційно вимірюється в двох площинах: політичній і економічній, які обумовлені, насамперед, функціями, що виконує конкуренція в умовах ринку:

· регулююча та розподільча: через механізм цін, дію попиту та пропозиції визначає суспільно необхідні обсяги виробництва, забезпечує відповідність структури суспільного виробництва структурі суспільних потреб, розподіляє й перерозподіляє ресурси між незалежними виробниками на підставі принципу ефективності як у галузі, так і між галузями;

· стимулююча: стимулює виробників випускати продукцію кращої якості за нижчими цінами, тобто з мінімально можливими витратами для виробників відносно середніх витрат у галузі: тільки за цих умов підприємець може отримати прибуток;

· політична: забезпечує дотримання принципів свободи та рівності у суспільстві.

На сучасному етапі розвитку конкурентні відносини визначаються не тільки ринковим саморегулюванням і державним втручанням. 

2. Види конкуренції. Моделі досконалої та недосконалої конкуренції

Розрізняють внутрішньогалузеву і міжгалузеву конкуренцію. Внутрішньогалузева конкуренція ведеться між виробниками однорідної продукції за ринки збуту і ринки ресурсів, за  отримання більш високого прибутку. У ній виграє той, хто швидше та ефективніше використовує досягнення НТП для того, щоб підвищити якість продукції, знизити індивідуальні витрати на виробництво, а, отже, отримати більш високий прибуток. Міжгалузева конкуренція стосується фірм різних галузей, які змагаються за сфери більш вигідних капіталовкладень, переливаючи свої капітали із галузі в галузь. Міжгалузева конкуренція веде до вирівнювання норми прибутковості в усіх галузях, адже у тих галузях, де високі прибутки, новий капітал спричиняє перевищення пропозиції товарів над попитом, що веде до зниження ціни і, відповідно, зменшення прибутковості, а у галузях, звідки забрали капітал, створюється певний дефіцит продукції, який веде до зростання цін, а значить, і до підвищення норми прибутковості.


За методами ведення боротьби конкуренція може бути ціновою і неціновою, добросовісною і недобросовісною. Цінова конкуренція пов’язана із прагненням фірм знизити індивідуальні витрати на виробництво продукції, тому вона супроводжується підвищенням науково-технічного рівня виробництва, зниженням собівартості продукції. Нецінова конкуренція стосується диференціації продукції, створення переваг у її якості, у формах продажу та післяпродажного обслуговування клієнтів, реклами тощо. Добросовісна конкуренція відрізняється чесними методами, а недобросовісна може проводитися такими методами, як: дезінформація покупців; використання товарних знаків і торгових марок відомих фірм; надання неправдивої інформації про свою продукцію або продукцію конкурентів; спроби впливати на постачальників ресурсів; переманювання спеціалістів тощо.


За численністю покупців і продавців, представлених на ринку, може існувати велика різноманітність ринкових структур, які характеризуються як різні моделі для ведення конкурентної боротьби. Деякі з них представлені в таблиці 5.1.

Таблиця 5.1

Види ринків в умовах досконалої і недосконалої конкуренції

	Покупці
	Продавці

	
	багато
	декілька
	один

	багато
	Поліполія

валютний ринок 
	Олігополія пропозиції

бензин
	Монополія пропозиції

пошта

	декілька
	Олігополія попиту

молокозавод
	Білатеральна олігополія

спеціальні машини
	Обмежена монополія пропозиції

власник патенту

	один
	Монопсонія попиту

монополія держави на торгівлю горілкою
	Обмежена монопсонія попиту

міністерство оборони
	Білатеральна монопсонія

колективний договір на підприємстві


На таких ринках залежно від режиму конкурентної боротьби розрізняють досконалу і недосконалу конкуренцію (Табл.5.2). Досконала конкуренція означає, що на ринку діють багато покупців і продавців, вільний доступ фірм на ринок тощо. Жоден продавець або покупець за цих умов не в змозі якимось чином серйозно вплинути на ринкову ціну товару. Цей вид конкуренції є найсприятливішим для оптимального функціонування ринкового механізму. 
Недосконала конкуренція виступає у формах монополістичної та олігополістичної конкуренції. Монополістична конкуренція виникає, коли застосовується широка диференціація продукту, пов'язана або з його особливостями (якість, марка, упаковка), або з місцезнаходженням продавців, або з особливими послугами, що супроводжують продаж товару. Зменшуючи цінову еластичність попиту за допомогою диференціації продукту, продавець одержує певну монополістичну владу над ним, тобто він може до якоїсь межі підвищувати ціну товару без ризику скорочення обсягу його продажу. Олігополістична конкуренція виникає, коли однорідну продукцію (або близькі субститути) продають декілька (два-три) продавців. За цих умов кожен з них здійснює свою власну ринкову стратегію (визначає обсяги продажу, ціну тощо), але при цьому мусить враховувати стратегію і дії конкурента. Конкурентна боротьба зовсім зникає, коли певний товар виробляє і продає тільки одна фірма. В даному випадку має місце монополія. 

Таблиця 5.2

Типи ринкових структур

	
	Досконала (чиста) конкуренція
	Монополістична конкуренція
	Олігополія
	Чиста монополія
	

	Кількість фірм
	Дуже багато
	Багато
	Декілька
	Одна
	

	Тип продукту
	Однорідний
	Диференційований
	Однорідний або стандартизований
	Унікальний, немає близьких замінників
	

	Контроль за ціною
	Відсутній
	Деякий
	Обмежений взаємозалежністю, значний при таємній змові
	Значний
	

	Умови входу в галузь
	Дуже легкі, обмежень не існує
	Досить легкі
	Істотні
	Заблоковано
	

	Нецінова конкуренція
	Відсутня
	Реклама, торгові марки і знаки
	Досить типова, особливо при диференціації продукту
	Переважно у вигляді реклами
	

	Доступність інформації
	Однаковий доступ до інформації
	Деякі обмеження
	Деякі обмеження
	Деякі обмеження
	

	Типові приклади галузей
	Сільське господарство
	Роздрібна торгівля, виробництво

одягу, взуття
	Виробництво капіталомістких продуктів (сталь, автомобілі, верстати)
	Місцеві підприємства суспільного користування
	


3. Модифікація ринково-конкурентного механізму в сучасних умовах

Сучасне конкурентне середовище – це складна економічна категорія, яка характеризує взаємодію окремих суб'єктів господарювання, держави, інститутів колективного захисту, факторів зовнішнього і внутрішнього впливу на умови економічної діяльності, що визначають відповідний рівень економічного суперництва та вагомість впливу окремих економічних агентів на загальну ринкову ситуацію. У межах конкурентного середовища конкурентні відносини регулюються антимонопольними органами й іншими уповноваженими органами управління, як державними, так і недержавними 

Залежно від агрегатного рівня, на якому відбувається конкурентна боротьба, виділяють такі рівні: мікрорівень (рівень підприємств), мезорівень (галузі, конгломерати фірм, тощо), макрорівень (на рівні загальногосподарського комплексу країни), мегарівень (на рівні угруповань країн і світової економіки). Крім суб’єктів, елементами конкурентного середовища є такі інститути ринку, як власність, підприємництво, ринки товарів, послуг, факторів виробництва, ринкова інфраструктура тощо.

У сучасний період відбувається прискорення економічних процесів, якісні зміни зумовлюють зміни у структурі конкурентного середовища (набуття ним глобальних вимірів), характері конкурентних відносин (заміна старих форм і видів конкуренції новими, поява таких суб’єктів конкуренції, як ТНК, тощо). Конкуренція зміщується в інформаційно-технологічну сферу, що викликає зміни в пріоритетності конкурентних переваг: досягнення високого рівня національної конкурентоспроможності можливо сьогодні лише за умови володіння конкурентними перевагами інноваційного-інформаційного характеру. 

Слід відзначити тенденцію до зростання впливу інституціональних чинників на формування структури сучасних ринків.Пануючою формою економічної організації економіки є олігопольні структури, які характеризують  більшість  галузей  як розвинутих країн, так і нових індустріальних країн. Хоча залишилися галузі з атомістичною структурою і галузі, що характеризуються абсолютною монополізацією виробництва чи збуту. У міру зростання концентрації капіталу зростає однорідність різних елементів господарського комплексу, що призводить до створення олігопольних структур не лише в сфері промислового, а й в сфері торговельного капіталу, який отримує можливість не тільки протистояти тиску з боку промислових монополій, але і сам чинити тиск на низькоконцентровані сегменти ринку. Таким чином, загострюється міжгалузева конкуренція, яка обмежує ринкову владу галузевих монополій.

У сучасних умовах зберігається роль ціни як важливого економічного регулятора суспільного виробництва. Але спостерігається тісне переплетіння форм цінової і нецінової конкуренції.

Для сучасної економіки характерна відносна оптимальність в співвідношенні процесів концентрації і спеціалізації виробництва, що проявляється в оптимальному співвідношенні (в кількісному виразі) фірм за розмірами. Слід відзначити зростаючу роль малого бізнесу в економіках розвинутих країн, що пояснюється посиленням тенденцій диференціації продукції, зниження капіталомісткості сучасного виробництва, зближення технічного рівня компаній незалежно від розмірів і набуття малим бізнесом  конкурентних переваг у сфері розробки нововведень.

Динамізм розвитку, що притаманний більшості сучасних галузей, в сукупності з прискореними темпами розвитку економіки в цілому, постійно впливає на структуру ринку, рівень концентрації, склад учасників, знижує рівень бар’єрів. В результаті спостерігається тенденція до загострення конкуренції  в цілому. 

Через суттєве зростання масштабів сучасної великої компанії, конкуренція між підприємствами може охоплювати багато продуктів і ринків, що значно ускладнює практику ведення спільних дій на кожному конкретному ринку. Сучасна диверсифікована компанія завдяки зростанню фінансових можливостей і мобільності капіталу здатна перебороти будь-які бар’єри входження у галузь.

Посилення глобалізаційних процесів, концентрація капіталів у ТНК, об’єднання національних ринків в єдиний (наприклад, ЄС) викликає розширення ринків і одночасно загострює конкуренцію, оскільки прихід іноземних компаній порушує складну структуру національного ринку, в результаті загострюються конкуренція як між національними та іноземними фірмами, так і всередині груп. Важливою рисою впливу глобалізації на конкуренцію є послаблення чи підрив ринкової влади олігополій у межах національної системи: багато з них у масштабах світового ринку змушені повторювати той шлях, який вони проходили  у масштабах національного економіки.

Сукупність цих різноспрямованих факторів розвитку сучасної економіки зумовлює визначення низки особливостей у розвитку ринково-конкурентного механізму.

1. Одночасно підсилюються і процеси монополізації, і загострення конкуренції. Стрімкий розвиток продуктивних сил об’єктивно зумовлює зростання масштабів виробництва, укрупнення власності, а, отже, і монополізацію нових галузей економіки. Ці процеси не відбуваються безпроблемно, а, як правило, супроводжуються перерозподілом економічної і політичної влади, загостренням суперечностей між учасниками цього перерозподілу, а також підсилюють конкуренцію всередині корпорацій. 

2. Різні типи ринкових структур. Попередній аналіз сучасного конкурентного середовища показує, що існує велика різноманітність ринкових структур, характерних для різних галузей економіки. Вони мають свою специфіку у політиці щодо визначення цін і обсягів виробництва, по-різному впливають на економічне становище постачальників ресурсів, споживачів і конкурентів.

3. Спільна політика. На сучасних ринках фірми часто домовляються між собою і ведуть спільну політику щодо ціноутворення, визначення квот у виробництві і реалізації різних видів продукції. Певною мірою пом’якшує ринкову конкуренцію, але може зумовлювати нові види конкуренції і необхідність державного втручання у регулювання конкурентних відносин.

4. Довгострокові стратегії. Сучасні фірми прагнуть зменшувати ризики у своїй діяльності розробляючи  стратегічні плани розвитку. Орієнтація на реалізацію цих планів дає можливість конкурентам визначити свої довгострокові стратегії, які повинні враховувати стратегії конкурентів і виходити у цьому процесі із передбачення наслідків цих стратегічних кроків.
5. Нецінова конкуренція. Значний ступінь диференціації продукції дає можливість застосовувати найрізноманітніші заходи, щоб рекламувати і просувати на ринок продукцію шляхом представлення особливих характеристик даного товару.

6. Перехід від національних до міжнародних форм монополій. Формування транснаціональних та міжнародних монополій характеризує новий рівень конкурентних відносин на глобальному рівні.

7. Загострення суперечностей між дрібним і крупним бізнесом. 

8. Міжгалузева конкуренція веде до створення концернів. Укрупнення капіталу за рахунок об’єднання підприємств технологічно послідовних галузей дає можливість зекономити витрати на виробництво та уникнути конкуренції з боку постачальників ресурсів.

9. Монополізація впливає на ціноутворення. Встановлюючи монопольні ціни, монополія перерозподіляє на свою користь доходи немонополізованих фірм. 
10. Конкуренція стимулює зростання НТП. Це сприяє появі нових товарів, нових технологій, що, у свою чергу, перерозподіляє доходи і знову веде до загострення конкуренції.

11. Виникають позаринкові форми зв’язку – це внутрішньо-фірмові зв’язки між підрозділами великих підприємств, які виступають як постачальники і споживачі ресурсів.

12. Втручання держави у ринкові взаємовідносини через антимонопольну політику та інші механізми.

Антимонопольна політика здійснюється у вигляді проведення демонополізації економіки та регулювання діяльності підприємств-монополій (особливо природних монополій). Адміністративне втручання держави у практику діяльності монополій, намагання утримати тарифи та ціни на їх продукцію на фоні проблеми неплатежів нерідко призводить до скорочення  діяльності монополії, а враховуючи, що у нашій країні природні монополії – в основному підприємства галузей інфраструктури: нафтогазової, електроенергетики, житлово-комунального господарств, то це призводить до наступного спаду всього реального сектору.

Посилення монопольної влади провокує збереження локалізації ринків. Завдяки проведенню лібералізації зовнішньоекономічної діяльності та впливу глобалізаційних процесів загострюється міжнародна конкуренція. Це нерідко призводить до втрати лідерства національними підприємствами на внутрішньому ринку і захоплення ринку іноземними компаніями, які часто є ТНК. Поступово набуваючи досвіду конкурентної боротьби та підвищуючи рівень конкурентоспроможності, національні підприємства завойовують свої ніші на ринку.

4. Держава як регулятор конкурентних відносин

У першій половині XIX ст. і, особливо, під час Великої Депресії вчені вже зрозуміли, що «невидима рука» ринку не справляється із регулюванням економічних відносин. У цей період диференціація простих товаровиробників призвела до значної соціальної диференціації в суспільстві. Замість сотень тисяч дрібних виробників з’явилися десятки і сотні крупних. Це послаблювало конкуренцію. Вона все частіше замінювалася монополією. В економіці з’явилися деформації (економічні кризи, інфляція, безробіття), почали загострювати економічні відносини між працею і капіталом. Сукупність цих та багатьох інших проблем дала привід говорити про «фіаско ринку», що ринок не справляється з економічними проблемами. Наведемо основні причини «фіаско ринку», які вивчаються в економічній літературі:

1. Ринок не сприяє збереженню невідновлюваних ресурсів;

2. Якщо це не вигідно, ринок не створює суспільні блага;

3. Ринок не реагує на так звані «зовнішні ефекти» – забруднення навколишнього середовища, технологічні катастрофи, епідемії тощо;

4. Ринок не гарантує право на працю і на доходи;

5. Він не забезпечує розвиток фундаментальних досліджень;

6. Орієнтує виробництво не на забезпечення суспільно-необхідних товарів, а на запити тих, хто має гроші;

7. Характеризується нестабільністю економічних і соціальних процесів;

8. Не створює умов для розвитку бізнесу.

Отже, виникає об’єктивна необхідність втручання держави в економічні процеси з метою взяти на себе ті функції, з якими не справляється ринок. 

Державне регулювання економіки (ДРЕ) – це сукупність, форм, методів, інструментів, за допомогою яких держава впливає на суб’єктів господарювання і ринкову кон’юнктуру з метою створення нормальних умов для функціонування ринку і вирішення соціально-економічних проблем.

Об’єктами державного регулювання виступають: економічний цикл (стимулювання попиту на товари і послуги, капіталовкладень і зайнятості); галузева та регіональна структура економіки; умови нагромадження капіталу та інвестиційна діяльність; науково-технічний прогрес та інновації; зайнятість; грошовий обіг; платіжний баланс; умови конкуренції; соціальні взаємовідносини; навколишнє середовище.

Цілі державного регулювання:

1. Економічне зростання – збільшення реальних обсягів валового внутрішнього продукту.

2. Повна зайнятість ресурсів – досягнення максимально можливого обсягу виробництва за умови відсутності циклічного безробіття і повного завантаження наявних ресурсів.

3. Стабільність – досягнення такого стану суспільства, коли відсутні глибокі економічні кризи, не існує вимушеного безробіття, інфляції, зростає добробут населення, немає соціально-політичних суперечностей.

4. Соціальна справедливість, яка  означає справедливий механізм розподілу доходів та забезпечення соціальних гарантій непрацездатним членам суспільства.

5. Економічна свобода, яка передбачає існування умов для вільного вибору видів діяльності та ведення бізнесу.

6. Економічна безпека – безпека ведення бізнесу, наявність правових гарантій захисту майна, грошових заощаджень, життя, здоров’я, екологічна безпека.

7. Забезпечення національних конкурентних переваг – створення умов для швидкого розвитку НТП, впровадження його результатів у виробництво для  поліпшення якості та підвищення конкурентоспроможності вітчизняної продукції, а також забезпечення економічної і соціальної стабільності з метою підвищення іміджу всієї країни на міжнародній арені.

8. Розумний торговельний баланс, який передбачає оптимальн6е співвідношення між експортом та імпортом товарів, послуг, капіталів, грошових ресурсів даної країни.


Важко визначити ступінь важливості реалізації кожної з названих цілей, бо вони всі важливі. Більше того, реалізація одних цілей може означати неможливість реалізації інших. Наприклад, соціальна справедливість, що передбачає певний рівень соціальних гарантій для усіх членів суспільства, може означати втрату економічних стимулів і умов до економічного зростання. Тому на кожному даному етапі кожна держава може визначати певні пріоритети у реалізації цих цілей.

Отже, у сучасній економіці держава повинна виконувати ряд функцій:

1. Підтримуюча. Вона означає, що держава повинна підтримувати економіку шляхом забезпечення правової бази, захисту конкурентного середовища, антимонопольної політики.

2. Компенсаційна функція, пов’язана із перерозподілом доходів і багатства через бюджет; забезпеченням суспільно-необхідних потреб; 

3. Регулююча, яка проявляється в регулюванні процесів зайнятості, грошового обігу, раціональної структури економіки, забезпеченні національних конкурентних переваг.

Держава - це лише форма політичної організації суспільства – інститут влади, в рамках якого суб'єкти суспільних відносин приймають індивідуальні й колективні рішення і здійснюють певну діяльність. Ніколи не існувало жодних гарантій того, що державна політика, схвалена більшістю обраних представників народу, неодмінно сприятиме економічному прогресу та зростанню суспільного добробуту. По-перше, тому, що навіть в країнах сталої демократії та ринкової економіки органи державного управління не завжди ухвалюють рішення в «інтересах більшості», а по-друге, - держава далеко не завжди може суттєво покращити економічний стан суспільства і удосконалити виробничі відносини, якщо не діють ринкові економічні механізми. 

Нобелівський лауреат, американський економіст Дж. Бьюкенен виділяє дві головні функції держави – захисну і продуктивну або виробничу. Тобто держава як інститут політичної організації суспільства може сприяти спільній діяльності всіх суб'єктів суспільних відносин і підвищувати рівень економічного добробуту країни двома шляхами: 

1. Забезпечувати захист життя людей, їхньої свободи і власності, якщо їхня власність набута законним шляхом, без застосування сили, шахрайства або крадіжки.

2. Забезпечувати певні суспільні блага, які мають специфічні властивості, що не дають змоги отримати їх за допомогою ринкових механізмів. 

Захисна функція держави полягає в гарантуванні внутрішньої і зовнішньої безпеки та правопорядку, включаючи контроль за дотриманням законодавчих норм. Держава має монопольне право застосовувати силу з метою захисту громадян один від одного, а також для захисту від зовнішніх загроз. Іншими словами, держава запобігає збиткам, яких суб'єкти суспільних відносин потенційно можуть завдати один одному, і стежить за дотриманням законодавства, в рамках якого громадяни отримують можливість мирно співіснувати і ефективно взаємодіяти. 

Продуктивна функція полягає у забезпеченні громадян так званими суспільними благами. Оскільки в силу самої природи суспільних благ, встановити безпосередні зв'язки між платою за них та їхнім наданням практично неможливо. Тому споживач не має стимулу їх купувати і платити за них гроші. Прикладом створення суспільного блага може бути, наприклад, будівництво дамби, яка дає змогу запобігати повеней. Якщо підприємство будує дамбу для регулювання стічних вод, важко або майже неможливо обмежити коло осіб, які будуть користуватися цим благом, лише тими, хто зробив свій внесок у будівництво, і відмовити в користуванні тим, хто не виділив свою частку в створення цього суспільного блага. Усвідомлюючи це, потенційні користувачі суспільним благом, як правило, не хочуть компенсувати витрати на процес виробництва суспільних благ, намагаючись перекласти ці витрати на інших суб'єктів. Тому планування виробництва, виробництво і справедливий розподіл суспільних благ є однією з основних функцій держави. Суспільство лише виграє від того, коли процес планування і виробництва суспільних благ є об'єктом державного регулювання.

За допомогою Рис 5.1 розглянемо способи, методи та інструменти ДРЕ. 
Способи впливу держав на економіку поділяють на законодавчі, адміністративні, судові. Держава має можливість примусити, але й може користуватися економічними методами впливу (такими, що створюють стимули до розвитку). 
Методи впливу на економіку можуть бути прямі (безпосередні)  та непрямі (опосередковані певним видом економічної політики). Прямі методи стосуються функціонування державних підприємств або обмеження та регламентацію приватного бізнесу. Для цього використовуються такі інструменти,  як   регламентація,   ліцензування    певних    видів    діяльності, антимонопольна політика, регулювання цін тощо. Для державних підприємств встановлюються стандарти продукції, нормативи витрат, плани виробництва тощо. Непрямі методи пов’язані із впливом на економіку через такі механізми, які створюють стимули або, навпаки, обмежують господарську діяльність. До них належать заходи кредитно-грошової, податкової, бюджетної політики, а також індикативне планування (таке, що має рекомендуючий характер).
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Рис. 5.1. Способи, методи та інструменти ДРЕ

          Важливе значення в діяльності держави відіграє її структурна політика як форма довгострокового регулювання. Вона охоплює такі основні напрямки: а) стимулювання освоєння нових галузей і сфер, де немає визначеності з майбутніми прибутками, з метою створення виробничої інфраструктури, яка б відповідала вимогам НТП; б) подолання економічної відсталості деяких регіонів і видів виробництва; в)підвищення ефективності і конкурентоспроможність національної економіки на всіх рівнях бізнесу.

Структурна перебудова економіки здійснюється державою через інноваційну (сприяння впровадженню досягнень науки і техніки у виробництво) та інвестиційну політику. Особливу роль відіграє при цьому й активна науково-технічна політика, яка охоплює не лише стимулювання державою наукових досліджень та їх впровадження у виробництво, але й підготовку висококваліфікованих кадрів, рівень яких відповідав би сучасному виробництву.

Водночас ув’язка та координація різних форм централізованого і підприємницького структурного регулювання здійснюється через програмування ринкової економіки. Держава розробляє довготривалі програми розвитку окремих галузей виробництва, науково-технічних напрямків, соціальної сфери, що передбачають державне інвестування, залучення через систему пільг приватного капіталу тощо. Ці програми мають конкретну мету, реальні етапи і строки виконання. У міру реалізації одних програм розробляються і запроваджуються інші.

Індикативне планування – це спосіб регулювання економічних процесів за допомогою формування певних цілей розвитку виробництва і створення державою фінансових та інших стимулів для тих господарських одиниць, які діють згідно з державними рекомендаціями. Тобто, індикативне планування не має директивного, обов’язкового характеру. Воно опирається на довготривалі прогнози економічного, соціального та науково-технічного розвитку, які розробляють відповідні державні органи.

Програмування (в рамках структурного регулювання) носить стратегічний характер, опирається на урядові інвестиції, бюджетні субсидії приватним корпораціям, певні пільги фіскального і кредитного характеру. Тому державні програми мають суттєвий  регулюючий вплив на господарські процеси.

Виконуючи свої функції, держава застосовує різні форми та методи адміністративного й економічного характеру втручання в господарські процеси.

До адміністративних методів відносяться дії прямого впливу (заборони, примусу чи дозволу), що базуються на законодавчо закріпленій силі державної влади.

Можна виділити декілька основних напрямків адміністративного регулювання ринкової економіки.

1. Державний контроль над монопольними ринками. Держава застосовує  при цьому антимонопольне законодавство, яке встановлює межі укрупнення фірм, допустимі рівні рентабельності, регульовані ціни тощо. 

2. Державний контроль над небажаними ефектами системи вільного підприємництва. Ринковий вільний вибір не забезпечує охорони навколишнього  середовища і невідтворюваних ресурсів, ринкове регулювання тут безсиле. Тому держава встановлює відповідні правила і норми поведінки, що забезпечують відносну екологічну безпеку.

3. Забезпечення мінімально допустимого рівня добробуту і соціального захисту населення. Йдеться про встановлення мінімуму зарплати і пенсії, меж робочого дня, виплат по безробіттю, допомоги багатодітним та біднякам тощо.

4. Захист національного ринку. З цією метою держава застосовує адміністративне регулювання експорту та імпорту товарів, встановлює митні обмеження, відповідні тарифи, квоти, ліцензії на ввезення товарів тощо.

5. Реалізація цільових програм економічного, науково-технічного та соціального розвитку також передбачає елементи адміністрування щодо підприємств державного сектору.

6. Забезпечення дотримання національних стандартів усіма учасниками виробництва. Йдеться про «екологічну чистоту» і якість  продукції, санітарні норми виробництва і споживання, заборона продажу шкідливих для людини речовин тощо.

Але ринок – це, в основному, саморегульована система, на яку можна впливати насамперед опосередкованими, непрямими економічними методами. Залежно від мети цього впливу, методи економічного регулювання можуть бути спрямовані на: економічний цикл, стимулювання капіталовкладень і досягнення рівноваги між заощадженнями та інвестиціями; забезпечення повної зайнятості; регулювання грошового обігу; заохочення наукового-технічних та дослідницько-конструкторських розробок; підтримку стабільного економічного зростання; регулювання галузевої та регіональної структури господарства, соціальних відносин та соціального забезпечення, перерозподіл доходів та ін. реалізація цих методів здійснюється головним чином через податково-бюджетну, кредитно-грошову та соціальну політику держави, що буде розглянуто у наступних темах.

Учені-економісти зауважують, що повинна бути певна міра (межа) державного втручання в економіку. Перш за все, держава не повинна порушувати ринкові взаємозв’язки, нав’язуючи бізнесу свої інтереси. Державні методи не повинні послаблювати ринкові стимули. Держава повинна використовувати переважно економічні методи впливу на економіку, враховувати національну специфіку розвитку економіки і суспільно-політичних процесів. Також слід вести контроль за наслідками державних рішень. 

Американські вчені Уїльям Біч і Джеральд П.О'Дрісколл розробили показник індексу економічної свободи (ІЕС), який характеризує ступінь незалежності економіки від державного примусу. ІЕС має 10 узагальнених категорій показників, що включають 50 незалежних змінних. Показники визначаються у балах від 1 до 5 (1 – найменший ступінь втручання). До них відносяться:

1. Політика у сфері зовнішньої торгівлі (тарифні та нетарифні обмеження, корупція у митних органах).

2. Фіскальне (податкове) навантаження з боку держави (найвищі ставки подоходного та корпоративного податків, середні податкові ставки, державні видатки)

3. Державне втручання в економіку (частка державних витрат на споживання, частка державної власності, надходження в бюджет від державної власності, частка ВВП, створена на державних підприємствах).

4. Монетарна політика (темпи інфляції).

5. Потоки капіталу та іноземні інвестиції (обмеження іноземних інвестицій, обмеження на вивіз доходів, обмеження для галузей, відкритих для іноземних інвестицій).

6. Банківська сфера і фінанси (державна власність у банківській сфері, обмеження для іноземних банків, державне регулювання банківської системи).

7. Зарплата і ціни (встановлення мінімуму зарплати, свобода ринкового ціноутворення, державний контроль за цінами).

8. Права власності (відсутність впливу держави на судову систему, механізм вирішення спорів, ступінь захисту приватної власності).

9. Засоби державного регулювання економіки (регулювання норм трудової діяльності, охорона праці, вимоги до ліцензування при створенні фірм).

10.  Діяльність на чорних ринках (контрабанда, піратство у сфері інтелектуальної власності, обсяги поставок продукції на чорних ринках).
ПРАКТИКУМ

1. Дайте визначення таких понять і категорій:

· конкуренція; 

· функції конкуренції; 

· внутрішньогалузева і міжгалузева конкуренція; 

· цінова і нецінова конкуренція; 

· досконала та недосконала конкуренція; 

· монополістична конкуренція;

· олігополія;

· чиста монополія; 

· особливості сучасного ринково-конкурентного механізму; 

· причини «фіаско ринку»; 
· держава як регулятор конкурентних відносин;

· способи, методі, інструменти державного регулювання економіки.

2. Вірно / невірно   (вкажіть «Так» чи «Ні», відповідь обґрунтуйте)
1. Лібералізація економіки призводить до збільшення кількості монопольних ринків.

2. Картельні угоди, як правило, виникають на ринках досконалої конкуренції.

3. Монополія існує тоді, коли є тільки один продавець певного товару чи послуги.

4. Фірма, що має монопольне становище, встановлює на свою продукцію таку ціну, за якою вона може продати максимальну кількість товару.

5. Загальною рисою монополістичної конкуренції та олігополії є взаємозалежність фірм на ринку.

6. Нецінова конкуренція виникає на ринку досконалої конкуренції.

7. Фірми, що зазнають збитків, повинні припиняти виробництво.

8. Крива попиту на продукцію фірми-монополіста буде завжди горизонтальною.

9. Найбільш поширений у реальній економіці тип ринкової структури – ринок монополістичної конкуренції.

10. Цінова дискримінація можлива на ринку досконалої конкуренції.

11. Характерною рисою ринку досконалої конкуренції є наявність великої кількості різноманітних товарів.

12. На досконало конкурентному ринку окремий продавець не може вплинути на ринкову ціну, як би він не намагався змінити випуск продукції чи знизити ціну на власну продукцію.

13. Спільним для ринків чистої монополії і досконалої конкуренції є те, щ це ідеальні ринкові структури, які в реальній економіці практично не зустрічаються.

14. Монополістична конкуренція поєднує значний розвиток конкуренції з незначною монопольною владою.

15. Рішення одного олігополіста відносно ціни та обсягу виробництва не може суттєво вплинути на прибутки інших галузей.

3. Наведіть приклади відомих Вам українських та іноземних підприємств, що відносять до галузей з такими видами ринкових структур. Впишіть їх у таблицю:

Приклади підприємств, що належать до різних типів ринкових структур

	Досконала (чиста) конкуренція
	Монополістична конкуренція
	Олігополія
	Чиста монополія

	
	
	
	


4. Охарактеризуйте конкурентну поведінку відомих Вам фірм на українському ринку та покажіть соціально-економічні наслідки цієї поведінки для самих фірм, для споживачів їхньої продукції, для держави.

5. Надайте характеристику заходів економічної політики українського уряду, що сприяють зростанню добробуту населення.

Тема 6. ДОМОГОСПОДАРСТВО ЯК СУБ’ЄКТ РИНКОВИХ ВІДНОСИН

1. Домогосподарство як економічний суб’єкт. Соціально-економічні функції домогосподарств.

2.  Потреби домогосподарств та умови їх задоволення.  

3. Види доходів домогосподарств та механізм їх формування. 

4. Поведінка домогосподарств як споживачів та як власників економічних ресурсів.

1. Домогосподарство як економічний суб’єкт. Соціально-економічні функції домогосподарств

Домогосподарство виступає як один із суб’єктів ринкових взаємовідносин. Домогосподарства є власниками виробничих ресурсів – праці, підприємницьких здібностей, капіталу, природних ресурсів. Через ринок ресурсів вони постачають підприємствам необхідні ре​сурси й отримують так звані факторні доходи (зарплату, ренту, відсотки, прибутки), на які через ринок продуктів купують необхідні блага. На рис. 6.1 зображено модель, що дає спрощене тлумачення взаємозв’язків у ринковій економіці, характеризує залежність між товарними та грошовими потоками, визначає умови задоволення потреб учасників ринкових відносин. 
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Рис. 6.1. Модель кругообороту ресурсів товарів і доходів у ринковій економіці
У цій моделі домогосподарство представлено як одного із чотирьох суб’єктів ринкової економіки. Модель дає можливість виділити найголовніші функції домогосподарств як постачальників ресурсів, отримувачів доходів, покупців (споживачів), платників податків, отримувачів субсидій, а також тих, хто робить заощадження. Домогосподарство, фірма та держава завдяки своїм взаємним діям, зобов’язанням, рішенням утворюють базисну структуру ринкової економіки, в якій, домашні господарства відіграють значну роль та виконують наступні функції: 

1) виступають постачальниками різноманітних ресурсів, власниками яких вони є (праця, капітал, підприємницькі здібності тощо); 

2) формують споживчий попит на товари та послуги, які виробляють не тільки різні економічні організації та держава, але й інші домогосподарства; 

3) отримують заробітну плату, відсотки, ренту, прибутки, а також субсидії, пенсії, стипендії та інші трансферти; 

4) сплачують податки як фізичні особи та інші платні послуги на користь держави; 

5)  створюють власні заощадження, які можуть бути використані для власних цілей або для інвестування.

Основні ознаки домогосподарства – це: спільне проживання і облаштування побуту, спільне ведення господарства, володіння певними ресурсами, самостійність у прийнятті господарських рішень, прагнення до максимального задоволення потреб. Домогосподарство – це окремий самостійний учасник ринкових відносин – суб’єкт господарювання, яким може бути індивід або група людей, які частіше за все мають шлюбно-споріднені зв’язки, мешкають на одній території та ведуть сумісний побут, мають сумісний бюджет, часто сумісну власність, ведуть сумісне господарство та мають можливість самостійності в ухваленні рішень.

Обґрунтування сутності домогосподарства охоплює такі підсистеми: 

1) економічну (розподіл доходу на споживання та заощадження, реалізація прав власності певного типу тощо); 

2) господарсько-побутову (використання ресурсно-майнового потенціалу, здійснення виробничої діяльності тощо); 

3) репродуктивну (нагромадження людського капіталу); 

4) правову (розподіл обов’язків та відповідальності між членами домогосподарства); 

5) первинного соціального контролю (соціалізація членів домогосподарства, економічна підтримка неповнолітніх, непрацездатних членів домогосподарства тощо); 

6) рекреаційна (відтворення життєвих сил, забезпечення активного відпочинку тощо). 

Оскільки виконання домогосподарствами їх функцій як суб’єктів ринкових відносин зумовлюється особливостями їх функціонування як окремої господарської одиниці та як соціальної системи, їх важливо класифікувати та аналізувати за низкою ознак:

І. За організаційною структурою: індивідуальні (можуть складатися з однієї або кількох осіб, що проживають сумісно, об’єднують повністю або частково свої доходи й ведуть спільне господарство); приватні (мають спільне житло, як правило, поєднані кровними зв'язками, ведуть спільний бюджет); колективні (які мають спільне житло та спільно харчуються, але не мають індивідуальних бюджетів і спільних споживчих витрат). 

2. За родинним складом: сімейні (основою яких є сім’я; можуть складатися з однієї або кількох сімей); несімейні (які складаються із самотніх осіб, а також із родичів, які не утворюють сім’ю);  повні ( містять у своєму складі принаймні одну шлюбну пару); неповні (утворені одним із батьків з дітьми). 

3. За ступенем складності сімейної структури: прості або  нуклеарні (складаються з батьків і їхніх дітей); складні або кілька сімейні (охоплюють декілька кровноспоріднених простих сімей); розширені (складаються з однієї подружньої пари та окремих ближніх або дальніх родичів).

4. За розмірами: малі (одноосібні господарства та ті, що складаються зі шлюбної пари); середні (шлюбна пара з дітьми); великі (три поколінні сім'ї). 

5. За місцем проживання: міські, сільські.

6. За видами діяльності: домогосподарства, члени яких зайняті на підприємствах, в організаціях та установах; домогосподарства, що займаються торгівлею, надомним бізнесом, «човникарством», комп’ютерним бізнесом.

7. За рівнем споживання: забезпечені (у яких рівень сімейних доходів вищий за прожитковий мінімум); малозабезпечені (бідні) – у яких рівень сімейних доходів нижчий за прожитковий мінімум; незабезпечені (злиденні) – які можуть забезпечити собі тільки фізіологічний мінімум.

Отже, головними характеристиками домогосподарств є: переважно сімейні зв’язки між членами домогосподарства, спільне володіння та розпорядження економічними ресурсами, самостійність у прийнятті господарських рішень, спрямування діяльності на підтримання добробуту та забезпечення сталого розвитку. А головними функціями домогосподарств як суб’єктів ринкових відносин виступають: постачання економічних ресурсів – праці, землі, капіталу, підприємницьких здібностей тощо – на ринки ресурсів; отримання факторних доходів, а також трансфертних платежів; сплата податків; створення заощаджень; формування споживчого попиту на товари та послуги; підтримання умов добробуту та забезпечення сталого розвитку домогосподарства. 

2. Потреби домогосподарств та  умови їх задоволення.  

 Потреби домогосподарств – це потреби окремих осіб – членів домогосподарств. Ці потреби дуже різноманітні, оскільки кожна особистість дуже багатогранна. З одного боку, людина виступає як біологічна істота і для її функціонування об’єктивно необхідними є продукти харчування, одяг, житло. Такі потреби називають фізіологічними потребами. З іншого боку, людина – це соціальна істота, тому багато її потреб визначаються необхідністю спілкуватися, брати участь в управлінні, мати певний рівень освіти, культури, прагненням виділитися з-поміж інших людей, самореалізуватися. Як член домогосподарства кожна особа може виявляти потребу у лідерстві, прийнятті господарських рішень від імені сім’ї та ін.

Потреби можуть змінюватись як кількісно, так і якісно, відповідно до зміни умов  життя, виробництва споживчих благ, удосконалення техніки і технології, зміни поглядів людей на споживання, моди, соціального стану, грошових доходів та ін. Фізичні потреби можуть бути незмінними за своєю кількістю, як наприклад, потреби в їжі обмежені необхідною кількістю кілокалорій, але при цьому змінюються якісно: поліпшується структура харчування, споживаються корисніші, дорожчі, багатші вітамінами чи вишукані продукти. Такі потреби, як одяг, житло, побутові прилади тощо, змінюються надто часто, одні з них застарівають і взагалі більше не використовуються, інші постійно вдосконалюються, якісно змінюються. 

Потреби неможливо повністю задовольнити, вони зростають швидше, ніж умови для їх задоволення. Безмежність потреб породжує людська фантазія, вони виникають під впливом розвитку науки, техніки, соціальних відносин. Існує всезагальний закон зростання потреб: безперервний розвиток виробництва є рушійною силою економічного та духовного прогресу людства, що стимулює появу нових потреб.

Потреби можна розглядати з різних поглядів залежно від мети економічного аналізу, тому існує їх класифікація за низкою критеріїв:

1) за роллю у відтворенні людини: фізіологічні (голод, спрага, відпочинок); духовні (самоствердження, самовираження, саморозвиток через творчість); соціальні (спілкування, приналежність до колективу, любов); престижні (повага, визнання, статус); екзистенціальні (безпека, захищеність, свобода, почуття господаря, стабільність, інформованість, розуміння оточуючого середовища та ін.).

2) з точки зору рівня їх розвитку: елементарні, пов’язані з людиною як продуктом природи, та вищі, що характеризують людину як продукт суспільних відносин; за цим же критерієм розрізняють базові та потреби, зумовлені розвитком цивілізації; 

3) за суб’єктами реалізації: особисті, колективні та суспільні потреби, які також можуть мати споживчий або виробничий характер;

4) щодо можливостей задоволення: дійсні, реалізація яких можлива в даний період, і перспективні, які можуть бути реалізовані в майбутньому. 

Сучасна наука розглядає людські потреби як складну ієрархічну систему, в яку входять потреби як біологічного, так і соціального характеру. Широко відома «піраміда потреб» американського вченого Маслоу, в яку потреби вписуються за їх важливістю і чисельністю тих, хто їх потребує (див. рис. 6.2).


Рис. 6.2. Ієрархія потреб за Маслоу 

  Економічні потреби мають історичний характер. Розмір потреб, як і способи їх задоволення, являють собою продукт історії і залежать від культурного рівня країни, а також від того, з якими навичками та життєвими запитами сформувались соціальні прошарки суспільства, окремі люди і суспільство в цілому. Потреби людей залежать також від віку, статі, соціального становища, середовища спілкування, досягнутого в сім’ї рівня добробуту тощо. Сучасний етап розвитку потреб пов’язаний з гуманізацією виробництва, що сприяє переходу: від домінування матеріальних до пріоритетного розвитку духовних, пов’язаних з творчістю, пізнанням і самовдосконалення; від масового виробництва та споживання до індивідуалізації потреб та засобів їх задоволення; від безперервного нарощування обсягів споживання до розумного самообмеження і реалізації; від речової структури споживання до переважання у ній послуг.

Засобом задоволення потреб домогосподарств виступають споживчі блага (товари та послуги споживчого або виробничого призначення).  Здатність споживчих благ задовольняти потреби споживачів характеризує категорія корисності. Корисність – поняття суб’єктивне, тому практично не піддається точному кількісному виміру. За одиницю корисності приймають умовні одиниці – ютіли (від англ. utility – корисність). Корисність можна визначити як суб’єктивну (індивідуальну) цінність, яку споживач приписує певному продукту. Це пов’язано з тим, що кожна людина має свою структуру споживання, притаманну тільки їй. Наприклад, для людей зі 100%-ним зором корисність окулярів практично нульова, як і цигарки для тих, хто не палить. 

Представники маржиналізму  Джевонс, Менгер і Вальрас вважали, що корисність має кількісний вимір і є функцією від загальної кількості спожитих благ, розрізняли граничну і загальну корисність.
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Гранична корисність (MU) – це зміна загальної корисності набору споживчих при зміні певного блага на одиницю:
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Загальна корисність (TU) – це сукупна корисність, яку отримує споживач від усіх спожитих благ. Її можна підрахувати як суму граничної корисності, отриманої споживачем від усіх спожитих благ. Якщо споживання додаткового блага приносить споживачеві шкоду, то загальна корисність, зрозуміло, зменшується.

У 1854 р. німецький учений Херман Госсен довів дію закону спадної граничної корисності: чим більше споживання деякого блага, тим менший приріст корисності від кожної наступної одиниці спожитого блага. Цей закон (його називають першим законом Госсена) показує, як змінюється ступінь задоволення одним і тим же товаром у процесі споживання кожної наступної одиниці товару. Бажання споживача поступово насичуються і необхідність у споживанні зменшується. Споживання наступної одиниці приносить все менше задоволення.

Зважаючи на те, що у поведінці споживача існують альтернативи (вибір з двох або більшої кількості благ) і обмеження (бюджет), Госсен сформулював правило максимізації корисності, яке відоме як другий закон Госсена. Закон визначає, як у домогосподарстві відбувається найбільш сприятливий розподіл усієї суми витрат за видами споживання. Наприклад, якщо при витраченні додаткової грошової одиниці на купівлю хліба корисність буде більшою, ніж при купівлі м’яса за цю ж грошову одиницю, то вигідніше купувати хліб. Але тільки якщо корисність останньої гривні, витраченої на хліб, така ж, як і корисність останньої гривні, витраченої на м’ясо, тоді сукупна корисність максимальна. Отже, сукупна корисність для домогосподарства максимізується в тому випадку, якщо корисність останньої витраченої грошової одиниці однакова за величиною для всіх видів призначення. Математично це виглядає так:
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де MU – гранична корисність товарів А, В, С, Е...;

Р – ціна товарів А, В, С, Е... .

Аналіз поведінки споживачів при виборі споживчих благ має важливе значення для розуміння процесів формування та використання доходів, прогнозування попиту, руху цін та ін. У міру того, як збільшується кількість блага, його додаткові одиниці володіють все меншою здатністю задовольняти потреби. Це положення стало відомим як принцип спадної граничної корисності, відповідно до якого вартість однорідного запасу того чи іншого блага визначається вартістю останньої або найменш важливої його одиниці. Другий закон Госсена полягає у тому, що особа максимізує свою корисність, якщо розподіляє наявні у неї грошові засоби між різними благами так, що отримує однакове задоволення від останньої грошової одиниці, витраченої на кожен із товарів. 

Узагальнено виділяють такі принципи раціональної поведінки споживача: 

1) мотивація вибору веде до формування переваг і цільової функції. Індивід формує параметри бажаного. Питання про першоджерело і зміст цілей не ставиться. Від цілей, як і від переваг, що формуються на їх основі, потрібно, щоб вони були ранжирувані несуперечливо і відрізнялися одна від одної; 

2) індивід шукає правило вибору, яке гарантує, що з відомих варіантів буде вибраний той, який згідно з дум​кою людини або очікуваннями в деякій мірі відповідати ме його перевагам. У загальному випадку ступінь заявляється як оптимізаційна; у процесі розвитку моделі вимоги до ступеня посилилися до максимізації; 

3) за допомогою правила встановлюється зв'язок між впорядкованими перевагами, наявними зовнішніми і внутрішніми обмеженнями, з одного боку, і актом вибору або дією, з іншою. Загалом, люди вибирають те, чому вони віддають перевагу. На ринку це виражається в спостережуваній поведінці споживачів, при агрегуванні якої ми спостерігаємо на мікрорівні ринковий попит, на макрорівні – споживчі витрати.

У споживанні сучасних домогосподарств спостерігаються різноспрямовані тенденції: копіювання моделі споживання західного суспільства; «гедонізм» – прагнення отримати від життя  задоволення, не зважаючи на такі чинники як ціна та наскільки необхідним є товар; дотримання конс’юмеристської культури мають змогу лише забезпечені мешканці великих міст, де більш високі середні доходи поєднується з розвиненою торгівельною інфраструктурою; спостерігаються приклади нераціональної споживчої поведінки; обережність у витратах під впливом нестабільності зовнішнього середовища; більше уваги приділяється традиційним цінностям, зокрема сім’ї, родині, релігії, суспільним цінностям та традиціям. 

Наукове обґрунтування економічних потреб домогосподарств як споживачів та як власників таких економічних ресурсів як праця, капітал, підприємницькі здібності, має велике практич​не значення. На їх основі можна побудувати соціальні нормативи, тобто науково обґрунтовані показники, що характеризують ступінь розвиненості соціальної сфери, досягнутий рівень реальних доходів, умови праці та побуту, ступінь професійної підготовки і освіти різних соціальних груп населення. Особливо важливо для регулювання умов функціонування домогосподарств обґрунтувати оптимальний споживчий бюд​жет - кількісне вираження життєвих засобів, для визначення соціальних стандартів, які використовуються державою при розробці заходів соціальної політики.  Крім того, вивчення потреб дає можливість ліпше зрозуміти мотиви і стимули економічної поведінки людей, впливати на їх реалізацію. Тому ми зустрічаємось із вивчення системи і структури потреб і в психології, і в педагогіці, і в менеджменті. 

Конкретна потреба людини в чомусь у її свідомості перетворюється в інтерес, бажання, прагнення діяти. Так, наприклад, потреба в новій інформації переростає в інтерес до читання, відвідування публічних лекцій тощо. Інтерес здебільшого має вибірковий характер і виявляється у стійкому зосередженні уваги на певному об'єкті. Як і потреби, інтереси людей численні й різноманітні. З інтересом тісно пов'язане поняття мотиву як спонукального чинника дій та вчинків людей. За мотивом логічно відбувається певна дія, що породжує конкретний результат у вигляді задоволення потреби. Так утворюється логічний ланцюжок: потреба-інтерес–мотив-стимул-зацікавленість-дія-результат (задоволення потреб). Усі разом вони утворюють систему рушійних сил розвитку економіки.

3. Види доходів домогосподарств та механізм їх формування

Оскільки домогосподарства виступають власниками економічних ресурсів (праці, землі, капіталу, підприємницьких здібностей), їхні доходи формуються саме як факторні доходи.

У ринковій економіці розподіл доходів відбувається на основі таких принципів:

1. Усі доходи формуються відповідно до вкладу праці, природних ресурсів, капіталу і підприємницьких здібностей у виробництво товарів та послуг. Це означає, що розподіл носить факторний характер, є функціонально-виробничим, а основними факторними доходами виступають заробітна плата, рента, відсоток і прибуток. 

2. Дохід від факторів виробництва пропорційний кількості і якості вкладених ресурсів. На цьому заснований принцип соціальної справедливості в розподілі. Він означає, що кожний учасник має право примножувати своє багатство, збільшуючи при цьому свій вклад у підвищення ефективності виробництва. Принцип соціальної справедливості фіксує не походження доходів, а ступінь рівності і відповідно нерівності розподілу. Цей принцип прямо пов’язаний із функціонально-виробничим розподілом, бо рівність або нерівність залежать від того, за рахунок чого і за яких обставин ці доходи присвоюються.

3. Нерівномірність у розповіді ресурсів веде до значної нерівності в доходах. Високий ступінь нерівномірності може створювати низку соціально-економічних проблем: підривати стимули, загострювати соціальну несправедливість, погіршувати можливості для розвитку суспільства.

4. Для нормального функціонування економіки необхідна державна політика перерозподілу доходів через бюджет.

5. У зв’язку з функціонування недосконалої конкуренції у сучасній ринковій економіці розмір доходу може не відображати вкладу факторів виробництва у випуск готової продукції. Це пов’язується, наприклад, із монопольним становищем підприємств, можливістю отримати спадщину, виграти гроші у лотерею, рекетом.

Усі економічні ресурси використовуються одночасно, тому попит на кожний із факторів залежить не тільки від рівня цін на певний ресурс, а й від рівня цін на інші ресурси Розглянемо сутність та механізм формування факторних доходів домогосподарства.

У ринковій економіці заробітна плата виступає як ціна, що сплачується за використання найманої праці. Для роботодавця зарплата виступає як ціна за ресурс. Заробітна плата, як правило, складається із основної (тарифної) і додаткової. Тарифна частина зарплати визначається за тарифно-кваліфікаційною сіткою і виплачується працівникові, якщо він відпрацював необхідний час. Ця частина зарплати повинна бути гарантованою і складати не менше 60% від рівня зарплати.  Додаткова зарплата значною мірою залежить від результатів праці і виплачується за працю понад встановлені норми, за трудові успіхи, винахідливість, особливі умови праці тощо.

Заробітна плата має дві форми: відрядну та погодинну. Кожна з форм зарплати має свої системи. 

Відрядна заробітна плата – це форма оплати праці, при якій вона нараховується за кожну одиницю виробленої продукції. Всередині відрядної форми можуть використовуватися проста відрядна, відрядно-прогресивна, відрядно-преміальна системи зарплати. Відрядна форма зарплати передбачає також систему доплат за економію палива, енергії, сировини, матеріалів, за ефективне використання устаткування, за ставлення до праці тощо. 

Погодинна форма заробітної плати застосовується там, де продукту треба виробляти саме стільки, скільки того вимагає технологія, наприклад, при конвеєрному виробництві. Існує погодинно-нормативна і погодинно-преміальна системи заробітної плати. Перша передбачає оплату за відпрацьований час та при виконанні встановлених нормативів, а друга – ще й додаткову виплату премій за економію витрат, досконаліші форми організації праці, підвищення якості продукції тощо. В останні десятиліття в розвинених країнах почали використовувати систему дольової участі робітників у розподілі доходів підприємства, яка дозволяє зацікавити робітників у кінцевих результатах роботи фірми, оскільки вони отримують певну частку прибутку або дивіденди на свої акції.

Мінімальна заробітна плата – це законодавчо встановлений розмір заробітної плати за просту некваліфіковану працю. Вона визначається з урахуванням вартості мінімального споживчого кошика, загального рівня середньої зарплати, продуктивності праці, рівня зайнятості і не повинна бути нижче межі малозабезпеченості. Мінімальний споживчий кошик (прожитковий мінімум) визначається як вартість набору товарів і послуг, мінімально необхідних для задоволення потреб у харчуванні на рівні фізіологічно мінімальних норм споживання (окремо для дорослих, дітей, людей похилого віку), а також мінімальних потреб в одязі, взутті, предметах домашнього вжитку, медикаментах, комунальних і побутових послугах, транспорті, культурі. 


Для реалізації соціальних стандартів  необхідно не тільки мати їх визначені розміри та грошовий вираз, а й періодично переглядати в залежності від зміни соціально-психологічних факторів і економічних умов розвитку суспільства. Як показує досвід соціальної політики останніх років, в Україні відбувається розширення кола гарантій, але відносно знижується рівень їх забезпечення. 

Рента виступає як форма реалізації власності домогосподарств на виняткові ресурси. Сучасна економічна теорія твердить, що рента – це дохід від фактора, пропозиція якого нееластична. Це означає, що рента можлива лише при фіксованій кількості певного ресурсу. Вона створюється завдяки тому, що альтернативна вартість капіталовкладень в інші галузі буде нижчою. Рентні відносини можуть виникати у різних галузях, де ресурси дуже обмежені. Тому говорять про різні види ренти. Гірська рента виникає при використанні родовищ корисних копалин; екологічна рента створюються завдяки якості навколишнього середовища, наприклад, на ринку житла, рекреаційних зон тощо; рента рідкісності стосується використання таланту або виняткових здібностей певних людей. 

Рента може виникнути також при штучному підтриманні обмеженості ресурсів (зміна прав власності, введення тарифів на користування певними благами, квотування, ліцензування тощо). Ренту, яка виникає під впливом політичних факторів, називають фальшивою. Вона виникає, наприклад, у вигляді хабарів або витрат на політичні кампанії за право отримати державні субсидії або право придбати певні ресурси тощо. 

Найпоширеніші рентні відносини у сільському господарстві. Вони стосуються права отримання доходів від власності на землю. Ще класики та К.Маркс писали про існування у сільському господарстві диференціальної (I і II), абсолютної та монопольної земельної ренти.  Диференціальна рента пов’язувалась із різницею у плодючості та місцезнаходженні земельних ділянок, а її причиною вважалася приватна власність на землю як на об’єкт господарювання. Оскільки ціна сільськогосподарської продукції визначалася за витратами на найгірших земельних ділянках, власники середніх і ліпших ділянок отримували додатковий дохід, який і називався диференціальною рентою першого типу. Диференціальна рента II створювалася на ділянках, у які вкладалися додаткові капіталовкладення, які дозволяли підвищувати урожайність на цих ділянках і отримувати додатковий дохід. Якщо диференціальна рента і вважалася природною, то диференціальна рента II – економічною рентою. Абсолютною земельною рентою вважався додатковий дохід, який отримували ті підприємці, що вкладали свій капітал у сільське господарство, у порівнянні з тими, хто вкладав його в інші галузі. Причиною виникнення абсолютної ренти вважалася монополія приватної власності на землю і відносно вищі прибутки у сільському господарстві, які неможливо було перерозподілити в інші галузі. Відносно вища прибутковість у сільському господарстві пояснювалася більшими, ніж у промисловості, затратами праці у сільському господарстві, оскільки вважалося, що прибуток – це частина вартості, створеної живою робочою силою, яка безплатно присвоюється капіталістом. Монопольна земельна рента пов’язується з наявністю в однієї фірми виняткових ресурсів та її можливістю диктувати свої умови на ринку. 

Представники неокласичної школи (А.Маршалл) вважають, що повна рента створюється за допомогою трьох факторів: природна родючість ґрунту; поліпшення землі за рахунок капіталовкладень; фактори, що впливають на місцезнаходження земельної ділянки (шляхи, залізниці тощо).

На думку Маршалла, капітал буде вкладатисяу природні ресурси  до того моменту, поки додаткові капіталовкладення не перестануть давати додатковий дохід. Витрати на капіталовкладення включаються в ціну продукції і повертаються до підприємця. Така ситуація характерна для довготривалого періоду часу.   А для короткого періоду часу, на його думку, характерна квазірента. Квазірента – це додатковий дохід підприємця за використання агротехніки та інтенсивне використання землі. Її ще називають доходом на поточні інвестиції.

Ціна землі залежить від поточної вартості її граничного продукту та від вартості її граничного продукту в майбутньому. Це означає, що ціна землі є дисконтованою поточною ціною ренти. Іншими словами, ціна землі прямо пропорційна величині ренти й обернено пропорційна величині банківської процентної ставки. Це означає, що власник землі продасть її за таку суму, яка, будучи покладеною в банк під проценти, буде давати дохід не менший, ніж рента. Ціну землі визначають за формулою:

V=R/S*100%                      (6.4)
де:  V –  поточна ціна ділянки; R – рента (щорічний доход);S – позичковий відсоток.

Отже, ціна може змінюватись у залежності від величини ренти, норми позичкового відсотка, а також вартості освоєння і поліпшення земельних ділянок, співвідношення попиту і пропозиції на сільськогосподарську продукцію, системи державного регулювання аграрних відносин. Вона також може залежати від вигідності інших сфер капіталовкладень. Наприклад, ціни на золото і коштовності, нерухомість тощо, оскільки їх придбання може бути альтернативним капіталовкладенням.

Позичковий відсоток – це плата за капітал, тобто за гроші, позичені для ведення бізнесу. Для кредитора він виступає як плата за ризик неповернення грошей, а для позичальника – це плата за право користуватися грошовими ресурсами в даний період часу. Сучасна економічна теорія розглядає відсоток як ціну капіталу, незалежно від того, хто його отримує: власник позичкового чи фізичного капіталу. Пояснюється такий підхід тим, що в сучасних умовах, коли акціонерна форма капіталу стала панівною, доходи від акціонерного капіталу виступають як відсоток грошового капіталу. 

Відсоткова номінальна ставка – це ціна, яку сплачує позичальник кредиторові за надані в користування кошти і виражається в незмінних грошових одиницях. Реальна відсоткова ставка – це номінальна ставка, скоректована на темп інфляції. Щоб розрахувати реальну відсоткову ставку, потрібно від номінальної ставки відняти відсоток інфляції.

Розмір відсоткової ставки залежить від таких факторів: обсягів грошового капіталу; загального стану економічної кон’юнктури; попиту і пропозиції на ринку капіталу; сезонності умов виробництва; середньої норми прибутку у підприємців; темпів інфляції; співвідношення між внутрішнім і зовнішнім державним боргом та ін.

Вона розраховується як сума сплати за позику, поділена на суму позиченого капіталу, виражену у відсотках:
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           (6.5)
Відсоткова номінальна ставка – це ціна, яку сплачує позичальник кредиторові за надані в користування кошти. Вона виражається в незмінних грошових одиницях. Відсоткова реальна ставка  враховує рівень інфляції: Реальна процентна ставка дорівнює номінальній процентній ставці мінус процент інфляції. 

В умовах ринкових відносин процент виражає споживчу вартість позичкового капіталу і виступає як частина додаткової вартості, що виплачується позичальником власнику цього капіталу. У зв'язку з цим норма процента регулюється в основному співвідношенням попиту і пропозиції позичкового капіталу. Однак на рівень відсоткової ставки по позиках банків впливає багато й інших факторів. 

Процентні ставки по позиках можуть бути твердими та плаваючими. Тверда ставка залишається незмінною протягом усього терміну користування кредитом. Інколи поряд з відсотком з позичальника береться комісія, яка встановлюється в залежності від обсягу роботи, пов'язаної з наданням кредитної послуги (кредитна лінія). 

На величину відсоткової ставки впливають такі фактори: 

1.Облікова ставка центрального банку (комерційні банки встановлюють відсоткові ставки по своїх позичкових операціях вище від облікової ставки). 

2. Рівень інфляції (обов'язково враховується, бо інакше банки будуть нести збитки від знецінення грошей). 

3. Термін позики (чим довший термін, тим вища процентна ставка). 

4. Витрати по формуванню позичкового капіталу (чим дорожче банку дістаються ресурси, тим вища норма процента по кредиту). 

5. Ризик (позики з більш високим ступенем ризику видаються під більш високий процент, щоб компенсувати кредитору витрати від ризикового розміщення коштів). 

6. Розмір позики (проценти по великих кредитах повинні бути нижчими, ніж по дрібних, оскільки при видачі великих кредитів банки зазнають відносно менше витрат). 

7. Попит на позики (більш високий попит на позики передбачає підвищення процентних ставок на них). 

8. Характер наданого забезпечення (чим вища якість застави, тим нижчий відсоток по позиці). 

9. Зміст заходу, що кредитується (ставки по позиках на виробництво - нижчі, а на посередницькі операції - вищі). 

10. Витрати на оформлення позики і контролю (чим більші витрати, тим вища норма позичкового процента). 

11. Ставка конкурентів на фінансово-кредитному ринку. 

12. Характер відносин між банком і позичальником (постійному клієнту з доброю репутацією може встановлюватись знижка при визначенні величини позичкового процента) 

13. Норма прибутку від інших активних операцій. 

14. Необхідність отримання прибутку від позичкових операцій.
Сучасна економічна теорія розглядає відсоток як ціну капіталу, незалежно від того, хто його отримує – власник позичкового чи фізичного капіталу. Пояснюється такий підхід тим, що в сучасних умовах, коли акціонерна форма капіталу стала панівною, доходи від акціонерного капіталу виступають як відсоток грошового капіталу. 

Винагорода, яку отримує підприємець за використання своїх здібностей, за організаційну та управлінську діяльність, за новаторство і ризик, називається підприємницьким доходом або прибутком.

До визначення прибутку в економічній теорії також існує декілька підходів. Класики та марксисти вважали, що прибуток – це частина новоствореної вартості, яка присвоюється капіталістом у результаті експлуатації робочої сили. На думку неокласиків, прибуток – це результат використання продуктивного капіталу. Представники теорії втримання дотримуються погляду, що прибуток – це винагорода підприємця за відстрочку особистого споживання. Сучасна економічна теорія твердить, що прибуток – це плата за підприємницькі здібності, за ризикованість, за талант в управлінні.  Його величина визначається граничним продуктом ресурсу, який називається здатністю до підприємництва. Джерелом цього прибутку виступає діяльність підприємців в умовах ризику і невизначеності, властивим недосконалій конкуренції. Його привласнення розглядається як винагорода кмітливим підприємцям за подолання невизначеності. 

Нормальний прибуток – це така величина прибутку, яка виправдовує зусилля підприємця і дозволяє йому залишатися в даній галузі. Економічний, або чистий прибуток – це додатковий прибуток, який  підприємець може отримати, якщо він постійно вдосконалює техніку, технологію, організацію виробництва.  Різниця між бухгалтерським та економічним прибутком пов’язується з різницею у його підрахунку. Бухгалтерський прибуток – це загальна виручка мінус явні (бухгалтерські) витрати. Економічний прибуток – це загальна виручка мінус явні та неявні (внутрішні) витрати. Економічний прибуток менший, оскільки при його розрахунку враховуються ті витрати, яких фірма зазнає за власний рахунок, а також альтернативні витрати (втрачені можливості). Монопольний прибуток отримують монополії за рахунок перерозподілу на свою користь доходів немонополізованих фірм шляхом встановлення монопольних цін як на ринках факторів виробництва, так і на ринках готової продукції.

Прибуток виступає для домогосподарств стимулом та рушійною силою виробництва. Прагнення отримати більш високі прибутки спричиняє перелив капіталу із галузі в галузь і тим сприяє раціональному розподілу ресурсів з метою виробництва продукції відповідно до потреб ринку. Він є стимулом для впровадження нових технологій, а також виступає джерелом для нових капіталовкладень. 

4. Поведінка домогосподарств як споживачів та як власників економічних ресурсів

Економічна поведінка домогосподарств як суб’єктів ринкових відносин зумовлена низкою економічних, політичних, соціальних, психологічних, культурних, ціннісних та інших чинників та розглядається як упорядкована сукупність соціально-економічних дій, пов'язаних із суб'єктивно-оптимізаційним використанням домогосподарствами обмежених матеріальних, фінансових і людських ресурсів, спрямованим на отримання максимальної економічної вигоди, зростання добробуту та забезпечення сталого розвитку на основі виконання ними функцій постачальників ресурсів та покупців товарів і послуг.
Вона являє собою сукупність різноманітних соціально-економічних дій суб'єктів, пов'язаних з суб'єктивно-оптимізаційним використанням різних за функціями і призначенням обмежених економічних ресурсів і спрямованих на отримання максимальної вигоди (доходів, товарів, умов для відпочинку, підвищення кваліфікації, отримання нового соціального статусу тощо). 
Поведінка домогосподарства як покупця та споживача різноманітних благ і послуг зумовлена низкою чинників, представлених на рис. 6.3. 
Споживча поведінка значною мірою визначає умови для зростання добробуту домогосподарств і сама є результатом досягнутого рівня добробуту. Мета споживача головним чином спрямована на зростання добробуту. Однак низькі доходи, безробіття, відсутність заощаджень, погане здоров’я та інші чинники його низького рівня зумовлюють поведінку, орієнтовану на виживання у складних умовах. Більш високий рівень досягнутого добробуту зумовлює диверсифікацію споживання, підносить його на новий рівень, дозволяє включати у структуру споживання нові, якісніші, технологічно досконаліші блага, більше коштів виділяти на самовдосконалення, відпочинок, освіту. Вищий рівень добробуту гарантує умови для того, щоб переймати принципи поведінки домогосподарств розвинених країн, формувати заощадження, страхувати життя і майно, більше коштів витрачати на підтримання домогосподарства, розвивати власну справу і тим підтримувати свій добробут.

Важливою передумовою економічної поведінки виступає економічна культура як сукупність соціальних цінностей і норм, які є регуляторами економічної поведінки. Вони виконують роль соціальної пам'яті економічного розвитку, сприяють або заважають трансляції, відбору та оновленню цінностей, норм і потреб, що функціонують у сфері економіки і орієнтують домогосподарства та інших суб’єктів на ті чи інші форми економічної активності. 
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Рис. 6.3. Чинники, що зумовлюють поведінку домогосподарств як покупців та споживачів споживчих благ і послуг
Економічна поведінка виконує такі функції: 

1. Соціалізації. Дозволяє окремим суб’єктам певним чином включатися в економічні відносини з іншими суб’єктами, формувати спільні потреби й інтереси, здійснювати соціальні дії (соціальна відповідальність, партнерство тощо). 

2. Адаптаційна. Орієнтована на поліпшення способів ефективного використання наявних ресурсів, допомагає адаптації до нових реалій суспільства, що формуються у процесі розвитку ринкових відносин.

3. Інтеграційна. Моделі і види економічної поведінки відображають стереотипи споживання, моду, громадську думку, що дозволяє окремим індивідам інтегруватися в ту чи іншу соціальну групу, в суспільство.

4. Ціннісно-підтримуюча. Економічна поведінка підтримує норми, цінності, традиції, прийняті в суспільстві.

5. Регулююча. Поведінкові відносини зачіпають глибинні механізми сприйняття і розуміння існуючих звичаїв, традицій, звичок, правил суспільної поведінки. Це визначає загальне дотримання законодавчо закріплених норм і сприяє збереженню і підтримці суспільної системи.

6. Визначення напрямів, цілей, стратегій подальшого розвитку. Розвиток  моделей зумовлює створення нових цінностей, безперервне оновлення цілей.

У сучасній науковій літературі ще більше підсилився соціальний аспект дослідження економічної поведінки. Наприклад, для позначення економічної людини використовується модель REMM (Resourceful, Evaluating, Maximizing Man – винахідливий; той, що оцінює; людина, що максимізує), запропонована економістами К. Бруннером і У. Меклінг, або її модифікація – акронім RREEMM (Resourceful, Restricted, Expecting, Evaluating, Maximizing Man – що означає «винахідливий; який відчуває обмеження; що має очікування; що оцінює; що максимізує). Використовується також соціальна модель людини SRSM (Socialized, Role-Playing, Sanctioned Man – людина соціалізована; виконуюча ролі; людина, поведінка якої санкціонована суспільством). Відповідно до неї, виконання певних ролей випливає з самого процесу соціалізації, коли люди пристосовуються до конкретних ролей з соціально детермінованими характеристиками і обов'язками.

У неокласичній теорії головним принципом економічної поведінки домашнього господарства приймається постулат раціональної поведінки, що зумовлює результативність його економічної діяльності та знаходить відображення у доходах домашнього господарства. 

Споживча поведінка домогосподарств найбільше залежить від рівня доходів і цін. Доходи домогосподарства формуються як факторні – отримані пропорціонально вкладу / продажу ресурсів домогосподарства у виробництво товарів та послуг. Крім того, доходи можуть бути тіньовими. Значну частину доходів домогосподарства отримують у вигляді трансфертних платежів. 

Основні етапи процесу прийняття рішення споживачем – це: усвідомлення потреби (проблеми); пошук інформації; оцінка і вибір альтернатив; покупка; процеси, які йдуть за покупкою. Процес прийняття рішень називають «чорною скринькою» свідомості покупця. Він визначається як економічними характеристиками функціонування домогосподарства, так і його суб’єктивними рішеннями. 

Виділяють декілька значущих чинників, що суттєво впливають на споживчі витрати домогосподарств: 1) «політико-економічний», пов’язаний з економічними та політичними процесами на державному і міжнародному рівнях; 2) фактор «особистісного потенціалу та діяльності», що включає в себе особистісні та психологічні характеристики споживачів; 3) фактор «знання про товари» – охоплює чинники, пов’язані з обізнаністю про асортимент продукції на ринку, якість товарів та послуг, термін придатності до споживання, наявність гарантії, сервісного обслуговування; 4) «маркетинговий» фактор, який «навантажують» такі складові, як реклама продукції, торгова марка, бренд, зовнішній вигляд приміщення магазину, наслідування інших та доступ до Інтернету; 5) фактор «матеріальних можливостей і споживчого вибору».

Крім зовнішніх, необхідно також враховувати зміни поведінки та особливості прийняття рішень у зв’язку зі змінами, що відбуваються у домогосподарстві протягом його життєвого циклу:

– зростають доходи – у міру дорослішання індивіда і підвищення рівня його кваліфікації відбувається кар'єрне зростання і зростання заробітної плати (винятком є ​​такі ситуації, як відпустка по догляду за дитиною, розлучення, вихід на пенсію);

– зростають потреби / потреби – як правило, найбільшими статтями витрат є витрати на утримання і освіту дітей, а також витрати на поліпшення житлових умов (пов'язані зі збільшенням розміру сім'ї);

– під впливом двох перших факторів переваги членів сім'ї також можуть змінюватися (наприклад, з появою дитини батьки можуть віддати перевагу витрачати гроші на товари для дитини, а не на розваги);

– змінюються ключові особи в процесі прийняття рішень (наприклад, в сім'ї з маленькими дітьми головними акторами є подружжя/ партнери, в сім'ї з підлітками останні також можуть впливати на процес прийняття деяких рішень).

Поведінка домогосподарств на ринках ресурсів визначається їх роллю як власників грошових, матеріальних і людських ресурсів. У поясненні особливостей цієї поведінки головне значення мають масштаби та права власності на ресурси, кількісні і якісні показники цих ресурсів, а також умови їх ефективного використання. Головними видами поведінки домогосподарств як власників економічних ресурсів виступають: фінансова, поведінка на ринку праці та підприємницька поведінка.

Фінансова поведінка – це діяльність членів домогосподарств, пов’язана з розподілом та перерозподілом грошових ресурсів, у результаті чого відбувається їх формування та використання.  У структурі фінансової поведінки домогосподарств ми виділяємо кредитну та заощаджувальну поведінку, які на даний час, з нашого погляду,  найбільш визначають їх діяльність як суб’єктів ринкових відносин . 

 Кредитна поведінка – діяльність домогосподарств, спрямована на залучення тимчасово вільних коштів інших суб’єктів: інституцій фінансового ринку, підприємств, інших домогосподарств на умовах поверненості, строковості та, як правило, платності і забезпеченості; заощаджувальна поведінка – діяльність домогосподарств, спрямована на виведення певної частини доходів з особистого користування з метою задоволення майбутніх потреб.  Фінансова поведінка домогосподарств визначається низкою економічних, політичних, соціальних, культурних, психологічних та демографічних чинників.  
Поведінка домашніх господарств, що стосується заощаджень,  пояснюється насамперед їх природним бажанням забезпечити стабільне, постійно зростаюче споживання. Залежно від стану зовнішнього середовища наведені мотиви можуть не проявлятися, – інші можуть стати  головними при прийнятті рішення про заощадження. Заощадження – означає прийняття рішення про відмову від поточного споживання частини наявного доходу на основі взаємодії внутрішніх мотивів та зовнішніх стимулів заради досягнення поставленої мети.  
Мотиви заощаджень такі: обачність та необхідність створення резерву на випадок непередбачених обставин в умовах конкуренції; передбачливість,  врахування майбутнього співвідношення між доходами і витратами; ощадливість,  прагнення забезпечити собі доход у формі відсотка або передбачуваного збільшення цінності майна; прагнення до підвищення добробуту,  до незалежності у споживанні від родичів; підприємливість, бажання залишити спадщину тощо.

Людські ресурси домогосподарств – головний чинник їхнього функціонування. Домогосподарство відтворює людський капітал – впливає на його формування, збереження та реалізацію. Формування людського капіталу проявляється у прийнятті рішень про забезпечення певного рівня умов життя та відпочинку, про освіту та витрати на неї, про первинну соціалізацію дітей. 
 Мотиваційний механізм, здатний забезпечити активну участь людини в економіці, передбачає ефективне використання таких чинників:

· підвищення ціни на робочу силу, удосконалення системи управління працею, реформування організації оплати праці;

·  фактор власності – в умовах розвитку колективних форм власності має існувати механізм залучення працівників до управління капіталом, розширення співробітництва персоналу з адміністрацією, визначення спільних інтересів між власниками, акціонерами і найманими працівниками;

·  підвищення самостійності працівників у виконанні виробничих функцій, активна участь у прийнятті управлінських рішень, надання широкому колу співробітників умов для розширення знань, безперервного підвищення професійної майстерності, самовираження, використання пакетів багатогранних програм мотивації і розвитку організаційної структури.

Головні мотиви пов’язані із розміром оплати праці та умовами праці. Однак має значення також внутрішня мотивація праці, що пов'язано з роботою як такою – зі змістом, корисністю самої праці, а також із можливостями самовираженням, самореалізації працівника. Велике значення має статусна мотивація як прагнення людини посісти вищу посаду, виконувати складнішу, відповідальнішу роботу, працювати у сфері діяльності (організації), яка вважається престижною, суспільно значущою. 

Економічна активність (вияв індивідуальності, самореалізації, рівень економічної взаємодії із зовнішнім середовищем) є однією з передумов, що формує схильність до самозайнятості, яка залежить від низки як внутрішніх, так і зовнішніх чинників. 

Внутрішні чинники мають суб’єктивний характер, тобто визначаються потребами, інтересами, цінностями та ціннісними орієнтаціями і пов’язані насамперед з особистісними характеристиками людини (стать, вік, освітній рівень, стан фізичного здоров’я, професія, особистий досвід). 

Зовнішні (об’єктивні) чинники визначаються соціально-економічним становищем суспільства, тобто умовами, що сприяють активізації ділової активності; соціально-демографічною структурою населення; організацією, оплатою, стимулюванням й умовами праці; рівнем безробіття тощо. 

Чим жорсткіше регулювання зайнятості, тим вище ризик для груп працівників зі зниженою конкурентоспроможністю опинитися серед нестандартно зайнятих. Жорстке законодавство про захист зайнятості значно підвищує трудові витрати і тим самим робить стандартного працівника «дорожчим», скорочуючи попит на його послуги. Тому формальні правила, надійно захищаючи постійних працівників від звільнень і обмежуючи гнучкість зайнятості і робочого часу, сприяють зменшенню масштабів стандартної зайнятості, виштовхуючи з неї, насамперед, жінок, молодь, літніх, малоосвічених і некваліфікованих. Результатом функціонування такого законодавства є різке збільшення частки нестандартно зайнятих.

У сучасній економіці поширена модель виробництва всередині домашніх господарств. Домогосподарство за таких умов є виробничою одиницею, що створює «сімейний капітал». Характерною ознакою є самокерованість, яка поєднує в собі активність і вміння організовувати свою економічну діяльність, знаходити вихід у різних ситуаціях, використовуючи мережу соціальних зв’язків. Внутрішні чинники самозайнятості мають суб’єктивний характер, тобто визначаються потребами, інтересами, цінностями та ціннісними орієнтаціями. Зовнішні (об’єктивні) чинники визначаються соціально-економічним становищем суспільства.

ПРАКТИКУМ

1.  Дайте визначення таких понять і категорій:

· домашнє господарство як споживач та як власник економічних ресурсів; 
· класифікація домогосподарств; 
· ресурси домогосподарств; 
· Потреба;

· Ієрархія потреб за А.Маслоу;

· Первинні потреби;

· Вторинні потреби;

· Закон зростання потреб;

· соціально-економічні функції домогосподарств; 
· потреби членів домогосподарств; 
· класифікація потреб;
· споживчі блага; 
· корисність споживчих благ; 
· факторні доходи домогосподарств; 
· заробітна плата, відсотки, рента, підприємницький прибуток; 
· споживча поведінка; 
· поведінка домогосподарств  на ринках економічних ресурсів.

2. Вірно / невірно  (вкажіть «Так» чи «Ні», відповідь обґрунтуйте)

1. Поняття «благо» вужче, ніж поняття «товари і послуги».

2. Блага, які споживаються шляхом простого привласнення, називаються економічними благами.

3. Продукт має корисність, якщо він є доступним за ціною для споживача. 

4. Корисність – характеристика досягнутого споживачем рівня добробуту при споживанні певних благ. 

5. Поняття «корисність» та «користь» є тотожними. 

6. При зростанні рівня споживання загальна корисність зменшується.

7. Крива сукупної корисності має негативний нахил, а крива граничної корисності – позитивний.

8. Закон спадної граничної корисності розповсюджується без винятку на всі товари.

9. При зменшенні граничної корисності загальна корисність також зменшується.

10. Домашнє господарство – це підсобне господарство сім’ї в сільські місцевості.

3. За допомогою моделі кругообороту ресурсів товарів і доходів у ринковій економіці охарактеризуйте економічні інтереси, мотиви та стимули українських домашніх господарств. Дайте характеристику економічного становища домашніх господарств у сучасній Україні.
4. Ф. Герцберг, аналізуючи потреби, які необхідно враховувати в управлінні людьми, визначає ієрархію потреб, яка відповідає зміні потреб працівника при зміні його соціального становища в колективі: Яка, на Вашу думку, повинна бути послідовність досягнення цих потреб. Розмістіть наведені потреби від нижчого рівня до вищого. Поясніть свій вибір.

· Визнання.

· Умови праці. 

· Стосунки з підлеглими.

· Можливості зростання.

· Стосунки з керівництвом.

· Кар’єра.

· Надійна робота. 

· Статус. 

· Досягнення.

· Оплата праці.

· Стосунки з колегами.

· Відповідальність.
Тема 7. ПІДПРИЄМНИЦТВО. ФІРМА В СИСТЕМІ РИНКОВИХ ВІДНОСИН

1. Суть і умови підприємницької діяльності
2. Фірма (підприємство) як основна структурна одиниця бізнесової діяльності
3. Організаційно-економічні форми підприємницької діяльності
4. Економічні витрати та прибутки. Фактори ефективності підприємницької діяльності
5. Менеджмент як система управління підприємством
1. Суть і умови підприємницької діяльності. Фірма (підприємство) як основна структурна одиниця бізнесової діяльності

Підприємництво – це діяльність, що стосується організації та поєднання факторів виробництва для створення споживчих благ з метою задоволення суспільних потреб та отримання прибутку підприємцем. Підприємництво внутрішньо властиве ринковому господарству, тому основними умовами його існування виступають: економічне відокремлення та економічна свобода виробників; наявність ринкового простору; розвинуті товарно-грошові відносини, а також стабільність державної економічної і соціальної політики, зручні правові норми регулювання, ефективна система захисту приватної власності, позитивна громадська думка тощо. Отже, економічні передумови підприємництва полягають у тому, щоб у суспільстві функціонували багатосуб’єктні (приватні, колективні, державні, кооперативні) власники. Це сприяє свободі підприєм​ницької діяльності, можливості на свій страх і ризик приймати рішен​ня про використання майна, продукції, прибутків, вибір господарсь​ких контрагентів. Головною умовою створення економічних передумов підприємництва у нашій країні були роздержавлення і приватизація влас​ності та демонополізація економіки. Політичні передумови підприємництва передбачають створення і у країні сприятливого політичного клімату для підприємництва. Це можливо завдяки розробці та здійсненню стабільної політики в країні, має гарантувати усім господарюючим суб'єктам гарантії щодо збереження їхньої власності, виключення можливостей націоналізації, експропріації. Владні структури повинні захищати всі види власності, у тому числі інтелектуальної (винаходи, новаторство, нові методи організації виробництва), а також створювати сприятливий підприємницький клімат, проводячи відповідну податкову, кредитну, митну та іншу політику. За наявності цих умов учасники ринку можуть більш повно задовольняти свої потреби шляхом виробництва і реалізації певного продукту в обмін на інші продукти чи доходи. Саме можливість задовольняти власні потреби шляхом виконання певного соціального замовлення інших зумовлює існування бізнесової діяльності. Бізнес і підприємництво – це ідентичні поняття. Але поняття «підприємництво» зустрічається частіше, оскільки воно надзвичайно містке. У ньому переплітається сукупність економічних, юридич​них, політичних, історичних і психологічних відносин. 

У науковий обіг поняття «підприємець» увів банкір-економіст Р.Кантільйон ще на початку XVII ст. До підприємців він зараховував людей з нефіксованими прибутками (ремісників, селян), тобто тих, хто був зайнятий економічною діяльністю в умовах нестабільності та непередбаченості цін. Головною рисою підприємця він вважав готовність до ризику. Вагомий внесок у дослідження підприємництва у XVIII-XIX ст. зробили А. Сміт,        Д. Рікардо, Ж.Б. Сей, М. Вебер, В. Зомбарт, Й. Шумпетер, А. Маршалл, Ф. Хайєк. 

Ще Ж.Б. Сей (1767–1832.) розробив теорію трьох факторів виробництва (земля, праця, капітал) вже тоді вказував на активний, інноваційний характер підприємництва, пов’язаний не тільки з пошуком, але і з необхідністю створення нових комбінацій факторів виробництва. А. Сміт розглядав підприємця як власника. Саме цим зумовлені його психологія та поведінка в економічному житті. А. Сміт зазначав, що підприємець має на увазі лише власний інтерес, переслідує власну вигоду. При цьому він часто дієвіше служить інтересам суспільства, ніж тоді, коли намагається робити це свідомо. 

Вже А. Маршалл у книзі «Принципи політичної економії»(1890) визначає дві основні функції підприємця: «конструювання» загального плану виробництва та контроль за здійсненням його складових частин. А Й. Шумпетер на початку ХХ ст. розглядає підприємця як Новатора − головного суб’єкта економічного розвитку. Він вважає, що підприємець через нововведення та інновації може забезпечувати виробництво нових благ або поліпшення якості існуючих; впровадження нових способів виробництва або комерційного використання існуючих товарів; відкриття й освоєння нових ринків збуту; освоєння нових джерел одержання сировинних матеріалів або напівоброблених товарів; проведення реорганізації у галузі й створення промислових організацій нового типу.
Л.Хайєк особливо підкреслював, що в сучасних умовах підприємці діють у рамках високої ринкової конкуренції і перемагає той із них, хто в цій конкуренції виживає, пристосовуючись до неї. Він вважав, що для розвитку підприємництва необхідно змінити суспільний менталітет, сформувати в країні відповідну підприємницьку інфраструктуру, що відсутність духу підприємництва в багатьох країнах не є природженою властивістю їхніх жителів, а виступає наслідком обмежень, які накладаються існуючими звичаями й інститутами. 
Ураховуючи інтерес, вигоду як невід'ємний атрибут підприємця, не можна лише ним визначати мотив його діяльності - прибуток. Одержати його можна лише за умови вибору найбільш ефективного варіанту використання ресурсів, економічного ризику, новаторських ідей. Це спонукає підприємця йти непроторенним шля​хом, застосовувати найкращі якості працівника: творчість, сумлінну працю, організаторські здібності. Прагнення проявити свою осо​бистість у певній сфері діяльності, реалізувати свої ідеї та результа​ти праці, зробити їх надбанням суспільства - це також інтерес підприємця, який відіграє значну роль у житті суспільства, є рушієм його поступу. Навіть прибуток, який отримує підприємець, найчастіше спрямовується у госпо​дарську діяльність, а не на власні потреби.  Для того щоб здійснювати постійний пошук нових способів комбі​нування ресурсів, потрібно мати відповідні якості: волю і здібності; здатність визначати головні моменти діяльності, «пливти проти течії», долаючи опір соціальних сил; здійснювати вплив на інших результа​тами своєї діяльності, духовною свободою, витратами сил та енергії. Справжнє підприємництво можна втілити в життя за умови еко​номічної свободи людини, права вибору діяльності для реалізації своїх потенцій, а також персональної економічної відповідальності за результати роботи, наслідком якої може бути прибуток або банк​рутство. 

Сутність підприємництва більш глибоко розкривається че​рез його основні функції: творчу, ресурсну, організаційну. Творча функція передбачає сприяння генеруванню та реалізації нових ідей, здійсненню техніко-економічних, наукових розробок, проектів, що пов'язані з господарським ризиком. Ресурсна функція полягає в тому, що підприємництво націлене на найбільш ефективне використання з точки зору досягнень науки, техніки, управління й організації виробництва матеріальних, трудо​вих, фінансових та інформаційних ресурсів. Організаційна функція спрямована на поєднання ресурсів ви​робництва в оптимальних пропорціях здійснення контролю за їхнім використанням. 

Господарським кодексом України визначена суть, характерні риси, суб’єкти, види підприємницької діяльності. Підприємництво визначається як це самостійна, ініціативна, систематична, на власний ризик господарська діяльність, Що здійснюється суб’єктами господарювання з метою досягнення економічних і соціальних результатів та одержання прибутку.

Характерні риси підприємництва:

· самостійність, яка полягає у можливості без обмежень самостійно здійснювати підприємницьку діяльність, яку не заборонено законом;

· ініціативність, яка означає заповзятливість, активне ведення господарської діяльності, заснованої на використанні передових  технологій та ефективних форм організації виробництва;
· систематичність, що означає ведення справи на постійній основі.
· ризиковість, тобто ймовірність одержання негативних результатів, самостійне несення майнової відповідальності за результати своєї господарської діяльності, заподіяння збитків. 
             Господарським кодексом України передбачені такі принципи підприємницької діяльності: вільний вибір видів діяльності; самостійне формування програми діяльності; вільне наймання працівників; комерційний ризик і комерційний розрахунок; вільне розпорядження прибутком, що залишився після сплати податків та обов’язкових платежів.  Також передбачена свобода підприємництва, яка полягає в тому, що підприємці мають право без обмежень приймати рішення і здійснювати самостійно будь-яку діяльність, що не суперечить чинному законодавству.
Суб’єктами підприємницької діяльності (підприємцями) можуть бути: 
· громадяни України, інших держав, не обмежені законом у правоздатності або дієздатності;
· юридичні особи усіх форм власності, встановлених законами України.
Не допускається заняття підприємницькою діяльністю таких категорій громадян, як військовослужбовці та службові особи виконавчих і правоохоронних органів влади. Для здійснення підприємницької діяльності, що ліцензується, необхідно одержати відповідну ліцензію і додержуватися певних умов і правил здійснення цього виду діяльності (ліцензійні умови), які встановлює Кабінет Міністрів України. 
З урахуванням спрямованості підприємницької діяльності, об’єкта застосування капіталу й одержання конкретних результатів виділяються такі види підприємництва.
Виробниче підприємництво – це процес виробництва конкретних товарів, здійснення робіт і надання послуг для їх реалізації (продажу) споживачам (покупцям). Воно поділяється залежно від галузі господарської діяльності на промислове, будівельне, сільськогосподарське та ін. Цей вид підприємництва  визначальний. 

Комерційне підприємництво - підприємництво у сфері торгівлі. Воно характеризується відносно високим рівнем ризику, особливо при організації торгівлі промисловими товарами тривалого користування.
Фінансове підприємництво пов’язане із кредитною діяльністю та наданням різноманітних послуг щодо акумуляції та розміщення грошових засобів та цінних паперів у кредитні операції. Для його організації створюється спеціалізована система кредитно-фінансових установ: комерційні банки, фінансово-кредитні компанії (фірми), фондові, валютні біржі й інші спеціалізовані організації. У структурі фінансового підприємництва окремо виділяють страхову діяльність, пов’язану із страхування життя, майна, угод, ризиків тощо.
Посередницька підприємницька діяльність. Посередники можуть вести підприємницьку діяльність самостійно або виступати на ринку від імені (за дорученням) виробників або споживачів. Як посередницькі, на ринку виступають оптові постачальницько-збутові організації; брокери, дилери, дистриб’ютори біржі та ін.

В Україні підприємництву  відводиться важлива роль у підвищенні продуктивної зайнятості населення і послабленні соціальної напруги, забезпеченні інноваційного зростання, створення передумов для становлення середнього класу. Водночас Україна суттєво відстає від провідних країн за рівнем розвитку малого та середнього бізнесу, у тому числі за його часткою у валовому внутрішньому продукті, кількістю зайнятих у цьому секторі економіки тощо. Внесок малих підприємств у валовий внутрішній продукт держави не досягає 10 відсотків. Внаслідок надмірного оподаткування, застосування неадекватних методів регулювання підприємницької діяльності, порушення балансу інтересів суб'єктів господарювання, паритетності розвитку окремих сфер економіки було суттєво знижено мотивацію малого та середнього підприємництва до ефективного господарювання.

Суб’єктами підприємницької виступають підприємства (фірми). Між поняттями «фірма» і «підприємство» не існує особливої різниці, однак термін фірма часто використовується як узагальнене поняття, вона може включати декілька підприємств. Отже, підприємство (фірма) – це господарська ланка, що поєднує фактори виробництва,  виробляє та реалізує певний вид товарів чи послуг з метою задоволення своїх соціально-економічних інтересів.  Підприємство розглядають одночасно як економічну, технологічну, організаційну і соціальну ланку. Від рівня діяльності підприємства залежить процес виробництва матеріальних благ, задоволення потреб населення, життєвий рівень, результати використання виробничих фондів, впровадження досягнень науково-технічного прогресу, тобто ефективність господарювання. 

Згідно з діючим в Україні законодавством, підприємство - це самостійний господарський суб'єкт, що має право юридичної особи і здійснює виробничу, науково-дослідну та комерційну діяльність з метою одержання прибутку. Сутність підприємства найповніше виявляється в принципах його діяльності. Як самостійна одиниця підприємство має право розпоряджатися майном, одержувати кредит, укладати господарські договори з іншими підприємствами. У певному банку підприємство має розрахунковий рахунок, на який надходять кошти за реалізовану продукцію та з якого оплачуються рахунки інших підприємств за постачання сировини, напівфабрикатів, виплачується заробітна плата працівникам підприємства, здійснюються інші платежі. Принцип самоокупності затрат вимагає точного обліку й зіставлення витрат і результатів, повного відшкодування собівартості продукції. Самоокупність властива тільки рентабельним підприємствам. Суть принципу самофінансування не тільки у самоокупності витрат, а й у закріпленні частини одержаного прибутку за підприємством у його повне розпорядження. Тобто розвиток підприємства повністю забезпечується за рахунок власних коштів, кредитів банку на комерційній договірній основі і за рахунок валютної виручки. Принцип матеріальної зацікавленості у кінцевих результатах праці передбачає подолання все ще існуючої зрівнялівки в оплаті праці, створення умов для заохочення ініціативи, підприємливості, досягнення найкращих результатів. 

Підприємство несе повну економічну, майнову відповідальність за результати своєї діяльності. Кожне підприємство для розв'язання завдань, пов'язаних з виробництвом і реалізацією товарів та наданням послуг, має бути укомплектоване певною кількістю людей, здатних виконувати ці роботи. Зайняті на підприємстві робітники, інженери та службовці утворюють трудові колективи цих підприємств. У економічному розумінні трудовий колектив - це сукупний працівник підприємства і водночас суб'єкт економічних відносин, який здійснює спільну діяльність у державних, колективних, кооперативних, приватних підприємствах, установах і організаціях, спрямовану на задоволення суспільних потреб. Усі ці принципи безпосередньо мають забезпечити організаційну основу інтенсивного характеру індивідуального відтворення на підприємстві.

Підприємства виконують ряд функцій. Основні з них такі:

1. Виробнича: ефективне використання наявних ресурсів з метою максимізаціїобсягу випуску продукції. Математично ця функція має такий вираз:      
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                     де    Q – кількість виробленої продукції; К – кількість використаного капіталу 

                             (засобів виробництва); L – кількість використаної праці.

2. Економічна: задоволення потреб споживача в продукції (роботах, послугах); ріст продуктивності праці; розвиток виробничої інфраструктури; самофінансування; отримання прибутку;

3. Технологічна: впровадження досягнень науково-технічного прогресу; забезпечення конкурентоспроможності підприємства; 

4. Організаційна: формування оптимальної структури управління, визначення прав і обов’язків управлінців усіх рівнів;

5. Соціальна: формування трудового колективу; вдосконалення кваліфікаційного складу працівників; покращення житлово-побутових умов працівників; розвиток соціальної інфраструктури;

6. Екологічна: створення і розвиток екологічної інфраструктури; наукові і технічні розв’язки проблем навколишнього середовища і раціонального природокористування;

7. Зовнішньоекономічна: участь у міжнародній спеціалізації і кооперації виробництва - у міжнародній торгівлі, організації спільних підприємств, у спільних міжнародних проектах, науково-дослідних розробках.

 Зазначені функції реалізуються у взаємозв'язку. Недооцінка будь-яких з них може негативно вплинути на загальний стан підприємницької діяльності, її кінцеві результати.

Найбільший вплив на особливості функціонування підприємств справляє форма власності, оскільки від неї залежать особливості господарювання, система управління, принципи розподілу прибутку, соціальний захист працівників тощо. За формами власності можна виділити такі види підприємств: державні, колективні, приватні, спільні.
За характером економічної діяльності підприємства поділяються на виробничі, торговельні, фінансово-кредитні, посередницькі, науково-дослідні тощо. Залежно від сфер діяльності між підприємствами є відмінності, пов’язані із специфікою використовуваних ресурсів (наприклад, вугільні, нафтодобувні, залізорудні та інші гірничодобувні підприємства). Частина підприємств утворюються ближче до споживачів: хлібозаводи, кондитерські фабрики, побутові підприємства тощо. В ефективно діючій економіці завжди органічно поєднано в оптимальній кількості малі, середні та великі підприємства. У сукупності вони ліпше задовольняють різнобічні потреби суспільства, оперативніше реагують на вимоги ринку та на досягнення науково-технічного прогресу.

2. Організаційно-правові форми підприємницької діяльності

У зарубіжній статистиці виділяють три організаційно-правові форми підприємств (одноосібні володіння, партнерства і корпорації) за чисельністю співвласників, їхніми правами та обов’язками, а також фінансовими можливостями.

Одноосібне володіння – це підприємство, власником якого є одна особа або сім’я, яка особисто управляє підприємством, несе увесь ризик від бізнесу та отримує весь дохід. Це найбільш розповсюджена форма бізнесу, яка характерна для  роздрібної торгівлі, готельного бізнесу, сфери громадського харчування, консультаційних тощо.

Одноосібні володіння мають як переваги, так і недоліки. Переваги пов’язані з можливістю самостійно приймати рішення, швидко переорієнтовуватись на нові види діяльності, реалізуючи власні інтереси. Недоліки стосуються недостатності  грошових ресурсів, а, значить, і можливості збанкрутувати. Вони несуть необмежену відповідальність у разі банкрутства – їх особисте майно може бути вилучене за борги. Ці переваги та недоліки можемо звести у порівняльну таблицю 7.1:

Таблиця 7.1
Переваги та недоліки одноосібних володінь

	 Переваги
	Недоліки

	1. Повна самостійність і оперативність дій
	1.Труднощі залучення великих   капіталів

	2. Максимум спонукальних мотивів
	2. Невизначеність строків діяльності

	3. Конфіденційність діяльності
	3. Необмежена відповідальність

	
	4. Нестача спланованого 

     менеджменту


Партнерство, або товариство – це підприємство, засноване на паях декількох учасників. Його організація та діяльність регулюється укладеною між партнерами угодою. В угоді зазначаються назва, види та термін діяльності, число партнерів, розміри їх внесків до статутного фонду, права та обов’язки партнерів, механізм розподілу доходів тощо. Пай – не цінний папір, ним торгувати на біржі (як акцією) не можна. Він відображає частку (внесок) власника до статутного фонду товариства. 
Переваги і недоліки партнерств такі:

Таблиця 7.2
Переваги та недоліки партнерств
	Переваги
	Недоліки

	1. Свобода й оперативність дій
	1. Необмежена відповідальність партнерів

	2. Об’єднання інвестиційних 

    капіталів
	2. Вірогідність недовіри партнерів один до одного

	3. Можливість спеціалізації партнерів
	3. Нестача досвіду

	4. Додаткові можливості у 

    менеджменті
	4. Нестабільність діяльності


У сучасній економіці партнерства - це товариства з обмеженою відповідальністю, з додатковою відповідальністю, повні, командитні. Товариство з обмеженою відповідальністю – це господарське товариство, що має статутний фонд, поділений на частки, розмір яких визначається установчими документами, і несе відповідальність за своїми зобов’язаннями тільки своїм майном. Товариство з додатковою відповідальністю це господарське товариство, що має статутний фонд, поділений на частки, розмір яких визначається установчими документами, і несе відповідальність за своїми зобов’язаннями власним майном, а в разі його недостатності учасники цього товариства несуть додаткову солідарну відповідальність у визначеному установчими документами однаково кратному розмірі до вкладу кожного з учасників. Повним товариством є господарське товариство, всі учасники якого відповідно до укладеного між ними договору здійснюють підприємницьку діяльність від імені товариства і несуть додаткову солідарну відповідальність за зобов’язаннями товариства усім своїм майном. Командитними товариством є господарське товариство, у якому один або декілька учасників здійснюють від імені товариства підприємницьку діяльність і несуть за його зобов’язаннями додаткову солідарну відповідальність усім своїм майном, на яке за законом може бути звернено стягнення (повні учасники), а інші учасники присутні в діяльності товариства лише своїми вкладами (вкладники).
Але пануючою формою підприємництва виступають корпорації або акціонерні товариства. Акціонерним визнається товариство, що має статутний фонд, поділений на певну кількість акцій рівної номінальної вартості, і яке несе відповідальність щодо зобов’язань тільки майном товариства. Акціонери відповідають щодо зобов’язань товариства тільки в межах акцій, які належать їм. Загальна номінальна вартість випущених акцій складає статутний фонд акціонерного товариства. Акція для господарюючих суб’єктів має значення в різних аспектах. Це: частка основного капіталу акціонерного товариства; документ про членство в певному акціонерному товаристві; цінний папір, що надає право брати участь в управлінні акціонерним товариством чи лише отримувати певний доход – дивіденд.
Від імені своїх вкладників корпорації як юридичні особи можуть купувати ресурси, виробляти і продавати продукцію, брати в борг, надавати кредити, укладати контракти. Існують два види акціонерних товариств: закриті, акції яких розподіляються між засновниками і не продаються на фондовій біржі, і відкриті, акції яких вільно продаються і купуються  на ринку цінних паперів.

Найвищий орган управління акціонерним товариством – загальні збори акціонерів (як правило, раз на рік), де вирішуються найголовніші питання: основні напрямки діяльності, механізм розподіл прибутку, вибори правління та інших органів товариства. Отже, акціонерна форма підприємництва – це засіб мобілізації ресурсів і розпилення ризику, переливу засобів з однієї  галузі в іншу, ефективного використання факторів виробництва через механізм випуску акцій.

Таблиця 7.3

Переваги та недоліки корпорацій
	Переваги
	Недоліки

	Обмежена відповідальність акціонерів
	Відносно великі затрати  і труднощі у процесі організації та припинення діяльності корпорацій.

	Можливості для залучення додаткових коштів через випуск нових акцій
	Значна кількість урядових обмежень

	Можливості для впровадження досягнень НТР
	Можливості для різних зловживань і недостатні можливості для контролю над корпорацією з боку акціонерів

	Ефективна система менеджменту
	Подвійна система оподаткування доходів

	
	можлива втрата акцій дрібними акціонерами під час економічної кризи

	
	зростання маси фіктивного капіталу і можливість фінансових махінацій


Акціонерні товариства поділяються на два види: 1) відкрите акціонерне товариство, акції якого можуть розповсюджуватися шляхом відкритої підписки та купівлі-продажу на біржах; 2) закрите акціонерне товариство, акції якого розподіляються між засновниками і не можуть розповсюджуватися шляхом підписки чи купуватися та продаватися на біржі. Закрите акціонерне товариство може бути реорганізоване у відкрите шляхом реєстрації його акцій у порядку, передбаченому законодавством про цінні папери і фондову біржу, та внесення відповідних змін до статуту. 

В Україні Господарським кодексом передбачена така класифікація підприємств:

1. Залежно від форм власності, можуть діяти підприємства таких видів:

· приватне підприємство, що діє на основі приватної власності громадян чи суб’єкта господарювання (юридичної особи);

· підприємство, що діє на основі колективної власності (підприємство колективної власності);

· комунальне підприємство, що діє на основі комунальної власності територіальної громади;

· державне підприємство, що діє на основі державної власності;

· підприємство, засноване на змішаній формі власності (на базі об’єднання майна різних форм власності).

Особливим видом державних підприємств є казенне підприємство. Казенні підприємства створюються у галузях народного господарства, в яких: законом дозволено здійснення господарської діяльності лише державним підприємствам; основним (понад п’ятдесят відсотків) споживачем продукції (робіт, послуг) виступає держава; за умовами господарювання неможлива вільна конкуренція товаровиробників чи споживачів; переважаючим (понад п’ятдесят відсотків) є виробництво суспільно необхідної продукції (робіт, послуг), яке за своїми умовами і характером потреб, що ним задовольняються, як правило, не може бути рентабельним.

У випадку, якщо в статутному фонді певного підприємства іноземна інвестиція становить не менш як десять відсотків, воно визнається підприємством з іноземними інвестиціями. Підприємство, в статутному фонді якого іноземна інвестиція становить сто відсотків, вважається іноземним підприємством.

2. За способом утворення (заснування) та формування статутного фонду в Україні діють підприємства унітарні та корпоративні. Унітарне підприємство створюється одним засновником, який виділяє необхідне для того майно, формує відповідно до закону статутний фонд, не поділений на частки (паї), затверджує статут, розподіляє доходи, безпосередньо або через керівника, який ним призначається, керує підприємством і формує його трудовий колектив на засадах трудового найму, вирішує питання реорганізації та ліквідації підприємства. Унітарними є підприємства державні, комунальні, підприємства, засновані на власності об’єднання громадян, релігійної організації або на приватній власності засновника. Корпоративне підприємство утворюється, як правило, двома або більше засновниками за їх спільним рішенням (договором), діє на основі об’єднання майна та/або підприємницької чи трудової діяльності засновників (учасників), їх спільного управління справами, на основі корпоративних прав, у тому числі через органи, що ними створюються, участі засновників (учасників) у розподілі доходів та ризиків підприємства. Корпоративними є кооперативні підприємства, підприємства, що створюються у формі господарського товариства, а також інші підприємства, в тому числі засновані на приватній власності двох або більше осіб.

3.Залежно від кількості працюючих та обсягу валового доходу від реалізації продукції за рік підприємств можуть бути віднесені до малих підприємств, середніх або великих підприємств. Малими (незалежно від форми власності) визнаються підприємства, в яких середньооблікова чисельність працюючих за звітний (фінансовий) рік не перевищує п’ятдесяти осіб, а обсяг валового доходу від реалізації продукції (робіт, послуг) за цей період не перевищує суми, еквівалентної п’ятистам тисячам євро за середньорічним курсом Національного банку України щодо гривні. Великими підприємствами визнаються підприємства, в яких середньооблікова чисельність працюючих за звітний (фінансовий) рік перевищує тисячу осіб, а обсяг валового доходу від реалізації продукції (робіт, послуг) за рік перевищує суму, еквівалентну п’яти мільйонам євро за середньорічним курсом Національного банку України щодо гривні. Усі інші підприємства визнаються середніми.

4. З метою поліпшення організаційних умов господарювання можуть створювати будь-які об’єднання чи входити до діючих. В Україні відповідно до чинного законодавства підприємства можуть об’єднуватися в:

· асоціації – договірні об’єднання, створені з метою постійної координації господарської діяльності; не мають права втручатись у виробничу і комерційну діяльність будь-кого зі своїх учасників;
· корпорації – договірні об’єднання, створені на основі поєднання виробничих, наукових та комерційних інтересів, з делегуванням окремих повноважень централізованого регулювання діяльності кожного з учасників;
· консорціуми – тимчасові статутні об’єднання промислового і банківського капіталу для досягнення спільної мети;
· концерни – статутні об’єднання підприємств промисловості, наукових організацій, транспорту, банків, торгівлі тощо на основі повної фінансової залежності від одного або групи підприємців;
· об’єднання за галузевим, територіальним та іншими принципами.
3. Економічні витрати та прибутки. Фактори ефективності підприємницької діяльності 

Кожне підприємство ставить за мету отримання прибутку. Прибуток формується як різниця між ринковою ціною та витратами на виробництво продукції. Тому велике значення має механізм формування витрат виробництва.

Існують економічний та бухгалтерський підходи до визначення витрат підприємства. За бухгалтерським підходом витрати – це фактичні видатки на придбання факторів виробництва для виготовлення певної кількості продукції за цінами їх споживання. Витрати підприємства у бухгалтерській та статистичній звітності виступають у вигляді собівартості продукції.

Бухгалтерські витрати включають прямі витрати (на сировину, матеріали, напівфабрикати, витрати на паливо й енергоресурси, зарплату робітникам) і непрямі витрати (накладні витрати, амортизація, заробітна плата управлінському персоналу, проценти на запозичені засоби).

Економічне розуміння витрат виробництва базується на факті рідкісності ресурсів і можливості їх альтернативного використання. 

Економічні витрати будь-якого ресурсу, обраного для виробництва товару, дорівнюють його вартості за найкращими з усіх можливих варіантів використання. Вони можуть бути зовнішні, явні або внутрішні, неявні (імплицітні).

Явні, або зовнішні витрати – це альтернативні витрати, які виступають у вигляді прямих платежів постачальникам факторів виробництва. До них відносяться кошти на виплату зарплати працівникам, плата за оренду приміщення, за придбані матеріали, комплектуючі вироби тощо. 

Неявні або внутрішні витрати – альтернативні витрати використання ресурсів, що належать власникові підприємства (або підприємству як юридичній особі). Ці витрати не передбачені договорами, що є обов’язковим для явних платежів, і тому визначаються недоотриманими. Вкладаючи капітал у дане підприємство, його власник порівнює свої доходи із тими, які б він міг отримати при альтернативних капіталовкладеннях. Якщо альтернативний спосіб капіталовкладення більш прибутковий, то до внутрішніх витрат відноситься й величина недоотриманого прибутку . Крім того, до внутрішніх витрат відносяться витрати на утримання використовуваних власних приміщень, транспорту, власної робочої сили, включаючи й нормальний прибуток. Неявні витрати не відображаються в бухгалтерській звітності, але це не означає їхнього ігнорування у господарській діяльності. Як правило, вони беруться до уваги при обґрунтуванні економічних рішень, що приймаються. 

Сума явних і неявних витрат складає економічні витрати фірми.

Відповідно, розрізняють і 2 види прибутку – бухгалтерський і економічний. 

Бухгалтерський прибуток = загальна виручка – явні витрати, 
Економічний прибуток = загальна виручка – явні та неявні витати. 

 Отже, бухгалтерський прибуток більший, ніж економічний. З іншого погляду, витрати розглядають у залежності від періоду, протягом якого фірма повинна поновлювати витрати на будівлі, споруди, техніку, технологію, сировину, матеріали тощо. Як правило, технологія виробництва певного продукту за стандартами розрахована на певний максимальний обсяг виробництва і на визначений термін використання (термін амортизації). Протягом терміну використання основної технології фірма витрачається лише на оплату праці, придбання сировини, матеріалів, запчастин, напівфабрикатів тощо. 

Період часу, коли потужності фірми залишаються незмінними, але обсяг виробництва може бути змінений шляхом застосування більшої або меншої кількості живої праці, сировини, палива, енергії, називається  короткостроковим періодом діяльності фірми. Отже, у короткостроковому періоді одні види ресурсів змінні, а інші – постійні. Період часу, протягом якого фірма може змінити кількість всіх зайнятих ресурсів, у тому числі і виробничі потужності, називається довгостроковим періодом. 

Постійними витратами (FC) називають такі, величина яких не залежить від зміни обсягу виробництва (витрати на утримання заводських будівель, машин і обладнання, страхові внески і рентні платежі, оплата праці управлінців).

Змінні витрати (VC)  - це витрати, величина яких залежить від зміни обсягу виробництва (це витрати на сировину, допоміжні матеріали, комплектуючі вироби, паливо, електроенергію, транспортні послуги, зарплата більшості працюючих). Чим більше продукції випускається, тим більший обсяг даних витрат. 

Сума постійних (FC) і змінних (VC) витрат виробництва – це валові (сукупні) витрати виробництва (ТС), як сума грошових витрат на виробництво певного обсягу продукції.

Якщо ми, наприклад, знаємо, що сукупні витрати фірми сягають, наприклад, 1 млн. грн., це ще нічого не говорить про ефективність  роботи цієї фірми. Адже важливо знати, як  витрати  припадають на одиницю продукції і як вони співвідносять з ринковою ціною цієї продукції . Для цього слід розрахувати середні витрати. Середні витрати (АС) – це витрати в розрахунку на одиницю випуску продукції. 

У практиці господарювання визначаються середні валові АТС, середні постійні AFC та середні змінні витрати як відношення загальної суми цих витрат до кількості виробленої продукції:
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Для визначення стратегії фірми дуже важливе значення має ще один вид витрат – граничні витрати.

Граничні витрати (МС) – це приріст витрат у результаті виробництва кожної додаткової одиниці продукції. Якщо приріст витрат позначити ∆ТС, а виробництво однієї додаткової одиниці продукції – ∆Q, то граничні витрати визначаються за формулою:    
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Оскільки постійні витрати не міняються зі зміною обсягу випуску продукції підприємства, то граничні витрати визначаються зростанням лише змінних витрат на випуск додаткової одиниці продукції, тобто: 
[image: image24.wmf].
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Динаміку витрат фірми, що пов’язана з певним рівнем виробництва, характеризує так званий закон спадаючої віддачі. Суть закону: послідовне зростання змінних витрат, починаючи з певного моменту, приводить до зменшення доданої вартості (граничного продукту), одержаної в розрахунку на кожну додаткову одиницю витрат. Це означає, що якщо кількість працівників, що обслуговують дане виробниче обладнання, буде зростати, то наступить межа, за якою зростання виробництва буде все меншим при залученні кожного додаткового працівника. Порівняння витрат і результатів характеризує ефективність діяльності фірми.

Грошова виручка від реалізації товарів і послуг складає доход підприємства. Існує три види доходу: валовий (загальний) – TR; середній – AR; граничний – MR. 

Валовий доход – TR – це добуток ціни та кількості проданого продукту:

TR = P x Q                   (7.7)                                                          

Але й валовий доход не надходить безпосередньо у власність підприємця. З нього треба заплатити податки. Після сплати податку у підприємця залишається чистий доход, який являє собою різницю між валовим доходом і сумою податкових платежів.

Середній доход - AR -  дорівнює валовому доходу (TR), поділеному на кількість одиниць продукції, тобто це сума грошей, яку отримує продавець за продану одиницю продукції.

 Граничний доход – MR – це зміна загальної виручки фірми, що походить із продажу однієї додаткової одиниці її продукту.  MR – це додаткова виручка, отримана виробником унаслідок зниження ціни і продажу додаткової одиниці продукції.

Граничний доход обчислюють за формулою:
MR =∆TR /∆Q,         (7.8)
де:  ∆TR – зміна загальної виручки;

      ∆ Q – зміна кількості проданої продукції.

Підприємницький дохід є одним з узагальнюючих оцінюючих показників діяльності підприємств, кожен підприємець намагається максимізувати його.  Він залежить від внутрішніх і зовнішніх факторів. Зовнішні фактори збільшення прибутку, а отже і підприємницького доходу, такі: попит на продукцію споживачів, лояльна податкова політика держави, дотримання угод між партнерами, вигідні умови кредитування банками.

Необхідно також зауважити, що прибуток фірми може бути і від’ємною величиною, наприклад, коли грошова виручка, одержана фірмою від продажу товару, не перевищує загальних витрат на його виробництво. Це стає підставою для рішучих змін в політиці фірми. Фірма може скоротити виробництво такого товару чи істотно поліпшити його якість.

4. Менеджмент як наука. Функції менеджменту та їх взаємозв’язок

Як показує досвід, одні організації досягають успіху, а інші занепадають, розорюються. Щоб розкрити фактори успіху організації, з'ясувати, що вона собою являє, як організована, як координується для досягнення своєї мети, важливо зрозуміти суть системи менеджменту. 
У відомій книзі американських науковців «Основи менеджменту» дається таке його визначення: «Менеджмент - це вміння досягти поставлених цілей, використовуючи працю, інтелект, мотиви поведінки інших людей. Менеджмент - функція, вид діяльності в найрізноманітніших організаціях». 

Є й інші визначення менеджменту. Його визначають як науку і практику управління. Головним завданням менеджменту як науки є розробка, експериментальна перевірка і застосування на практиці наукових підходів, принципів і методів, що забезпечують стійку, надійну, перспективну і ефективну роботу колективу (індивідуума) шляхом випуску конкурентноздатного товару. Метою менеджменту як практики ефективного управління є забезпечення прибутковості підприємства шляхом раціональної організації виробничого процесу, включаючи управління виробництвом і розвиток техніко-технологічної бази

Менеджмент також розглядається як організація управління фірмою, яка здійснює будь-які види підприємницької діяльності, спрямовані на отримання прибутку (підприємницького доходу). Виходячи з цього найважливішим завданням менеджменту є організація виробництва товарів і послуг з урахуванням попиту споживачів. Тут важливими завданнями менеджменту виступають: стимулювання співробітників організації шляхом створення для них відповідних умов праці і системи її сплати;  визначення необхідних ресурсів і джерел їх забезпечення;  розробка стратегії розвитку організації і реалізація;  визначення конкретних цілей розвитку організації;  постійний пошук і освоєння нових ринків;  вироблення системи заходів для досягнення намічених цілей;  здійснення контролю за ефективністю діяльності організації тощо. 

Теорію управління прийнято розглядати як комплексну науку або науковий напрям, що спирається на різноманітні теоретичні і практичні знання. Це пояснюється багатогранністю проблеми управління і багатооаспектністю управлінської діяльності, заснованою на свідомому використанні економічних, природно-технічних, організаційних, соціально - психологічних законів і закономірностей, властивих об'єкту управління. 


Коли говорять про менеджмент, завжди мають на увазі існування менеджера як професійного управляючого. Менеджери - це прошарок професійних управляючих, головним завданням яких є координація й організація діяльності колективів на основі врахування об'єктивних законів і закономірностей, тобто управління на науковій основі. 

Поява соціального інституту менеджерів була історично зумовлена об'єктивним процесом відокремлення «капіталу-функції» від «капіталу-власності». До управлінської праці в організації професійні менеджери залучаються через відповідну плату. Цим вони відрізняються від управлінців-власників. Однак за допомогою відповідної системи стимулювання досягається збіг інтересів менеджерів з інтересами організації, в якій вони працюють. Сучасний менеджер виступає в системі виробництва як управляючий, дипломат, лідер, вихователь, новатор і т. ін. Щоб виконувати функцію управляючого, менеджер повинен мати високу професійну підготовку, знати тонкощі ділового спілкування, володіти навичками консультанта, педагога-психолога. Серед обов'язків менеджера головні ті, що пов'язані з установленням і розвитком ділових зв'язків. Їх виконання вимагає глибоких знань процедури переговорів та укладання угод, вирішення суперечок, улагодження відносин з владними структурами. Значно зросла також потреба участі менеджера в різноманітних посередницьких діях. Отже, менеджер повинен бути ще й добрим дипломатом. В умовах сучасної НТР однією з найголовніших функцій менеджера є діяльність, пов'язана з впровадженням у виробництво інновацій. Потреба в інноваціях пояснюється тим, що значно легше й швидше підвищувати продуктивність праці і якість продукції на основі принципово нової техніки і технології, ніж на застарілому та зношеному обладнанні. Для менеджера, як підкреслював відомий класик менеджменту А.Файоль, дуже важливо також володіти передбаченням, організаторськими здібностями, бути компетентним, мати розвинутий інтелект, високий рівень культури та моральності. 

Серед функцій менеджера слід виділити і таку, як уміння активізувати людський фактор виробництва. Лі Яккока в книзі «Кар'єра менеджера» писав, що всі господарські операції можна в кінцевому підсумку позначити трьома словами: люди, продукт, прибуток. На першому місці стоять люди. Якщо у вас немає надійної команди, то із інших факторів мало що вдасться зробити. Для менеджера проблема активізації «людського фактора» - одна з основних. Щоб досягти успіху, необхідно постійно й наполегливо розвивати знання і навички, необхідні керівникові. 

Розглянемо основні етапи розвитку менеджменту. Як наука про управління він виник наприкінці XIX ст. і розвивався шляхом жорсткого раціоналізму в управлінні. Його втіленням стали концепції «наукового управління» Ф.Тейлора, «ідеальної бюрократії» М.Вебера, «науки адміністрування» А. Файоля. 

Уперше американський учений-інженер Ф.Тейлор, досліджуючи організацію праці робітників, помітив нераціональність використання робочого часу у зв’язку з виконанням працівником ряду невластивих йому виробничих функцій та запропонував оптимізувати робоче місце робітника, що забезпечило значне підвищення інтенсивності і продуктивності праці. Він започаткував «наукову організацію праці». Концепція ієрархічної структури, яка сформульована німецьким соціологом Максом Вебером, містила такі принципові положення наукового управління: чіткий розподіл праці, результатом якого є необхідність використання кваліфікованих фахівців на кожній посаді; ієрархічність управління, при якій нижчий рівень підпорядковується і контролюється вищестоящим; наявність формальних правил і норм, що забезпечують однорідність виконання менеджерами своїх завдань і обов'язків; дух формальної безособовості, з якими офіційні особи виконують свої обов'язки; здійснення найму на роботу в відповідності з кваліфікаційних вимог до даної посади. А.Файоль розробив принцип лінійно-функціональних управлінських структур. Ієрархічний тип структури має багато різновидів, але найбільш розповсюдженою є лінійно-функціональна організація управління,  яка й досі широко ще використовується організаціями у всьому світі. Основу лінійно-функціональних структур складає так званий «шахтний» принцип побудови і спеціалізація управлінського процесу за функціональними підсистемами організації (маркетинг, виробництво, дослідження і розробки, фінанси, персонал та ін.). По кожній з них формується ієрархія служб. Результати роботи кожної служби апарату управління організацією оцінюються показниками, що характеризують досягнення ними своєї мети і завдань. 

У 30-х рр. XX ст. з відмінною від теорії Ф. Тейлора концепцією виступив американський психолог і соціолог Е. Мейо, який дійшов висновку, що головний вплив на продуктивність праці справляють не умови праці самі по собі, а увага до персоналу, чим і започаткував теорію «людських відносин» - напрям управлінської думки, в основу якого були покладені досягнення психології, соціології, антропології з метою поглиблення розуміння реальної суті управління. На цьому ґрунті розроблялися рекомендації щодо вдосконалення «людських відносин», мобілізації «людського фактора», самоврядування тощо. 

У післявоєнні роки розвиток теорії систем, кібернетики, економіко-математичних методів аналізу й обґрунтованості управлінських рішень, комп'ютеризація управління сприяли активному використанню в управлінні системного підходу. Аналогічно розвивався і напрям поведінських відносин (Ф.Герцберг). Поглиблювалося усвідомлення і вивчення організацій (підприємств) як соціальних систем. 

Відчутний вплив на мислення управляючих у 50-60-х роках справили спочатку концепції «постбюрократичних організацій», «організаційного гуманізму», а потім − ідеї про відкриту систему, яка активно взаємодіє з усім середовищем і врешті-решт пристосовує свій внутрішній устрій до стану зовнішнього середовища організації. В одних ситуаціях обґрунтованими, ефективно працюючими виявилися жорстко організовані, навіть бюрократизовані системи управління, в інших − організації, побудовані на принципах дебюрократизації, внутрішньої свободи, саморегуляції. 

На рубежі 70-х років широку популярність завоювали ідеї «ситуаційного підходу», в межах якого доводилася правомірність різних типів систем управління − як жорстко регламентованих, так і основаних на внутрішній свободі − залежно від конкретних характеристик організації. Це певною мірою примирило тих, хто робив ставку на раціональні системи, і тих, хто бачив головне джерело ефективності в мобілізації потенціалу, закладеного в людях. 

Значення наукового інструментарію в підвищенні ефективності виробництва зросло, коли на початку 80-х років була усвідомлена величезна роль організаційної культури, яка інтегрує в собі різні підходи до управління. 

Сучасний менеджмент, враховуючи досягнення всіх шкіл і напрямів, інтегрує їх у процесі управління. Його основні концепції характеризують наступні положення: відмова від пріоритету класичних принципів шкіл менеджменту, згідно з якими успіх підприємства визначається передусім раціональною організацією виробництва продукції, зниженням витрат, розвитком спеціалізації, тобто впливом управління на внутрішні чинники виробництва. Замість цього першорядною стає проблема гнучкості й адаптованості до постійних змін зовнішнього середовища. Значення чинників зовнішнього середовища різко підвищується у зв'язку з ускладненням усієї системи суспільних відносин (в тому числі політичних, соціальних, економічних), що складають середовище менеджменту організації. 

Розрізняють різні види менеджменту. 

Стратегічний менеджмент - діяльність, пов’язана з постановкою мети і завдань розвитку організації та підтриманням взаємовідносин між організацією і оточенням, які дозволяють їй досягти своїх цілей, відповідають її внутрішнім можливостям і дозволяють залишатися сприймаючою до зовнішніх умов. 

Виробничий менеджмент передбачає  управління процесом створення продукції організації. Для цього менеджмент здійснює такі операції: управління розробкою та проектуванням продукту; вибір технологічного процесу, розміщення кадрів і техніки по процесу тощо; управління закупівлею сировини та матеріалів;  управління запасами на складах тощо. 

Інноваційний менеджмент охоплює:: управління науковими дослідженнями; управління прикладними розробками; створення експериментальних взірців;  впровадження новинок у виробництво. 

Маркетинговий менеджмент передбачає поєднання задоволення потреб споживачів з досягненням цілей організації: вивчення ринку; рекламу; ціноутворення та цінову політику; створення системи збуту; розподіл створеної продукції тощо. 

Фінансовий менеджмент полягає в управлінні процесом руху фінансових засобів в організації та передбачає: створення бюджету та фінансового плану; формування грошових ресурсів; розподіл грошей між різними сторонами, що визначають життя організації; o оцінку фінансового потенціалу організації. 

Менеджмент персоналу означає використання можливостей співробітників для досягнення цілей організації: підбір та розміщення кадрів; навчання та розвиток кадрів; компенсації за виконану роботу; створення умов на робочому місці; підтримання стосунків з профспілками та розв’язання трудових суперечок. 

Функції менеджменту. 

1. Планування.  У процесі здійснення цієї функції необхідно з’ясувати становище організації, структуру її цілей та способи їх досягнення. Планування дає відповідь на такі питання: Де ми нині перебуваємо? Чого ми хочемо досягти? Фірма визначає цілі та орієнтири розвитку. Серед них можуть бути такі: збільшення продажу тієї продукції, яку фірма вже виробляє; розробка нових видів продукції та її продаж на існуючих ринках;  розширення ринків збуту; диверсифікація виробничо-збутової діяльності фірми, тобто розробка нових видів товару з наступною реалізацією їх на нових ринках. Процес планування управлінської діяльності фірми безперервний, оскільки існування фірми не припиняється після досягнення першої поставленої мети. Виникають нові цілі, для досягнення яких розробляються нові плани. Крім того, у фірми можуть виникати непередбачені обставини. Тому плани переглядаються, узгоджуються з реальною дійсністю, що постійно змінюється.

2. Організаційна функція означає створення самої організації, її структури, системи управління, забезпечення необхідного рівня взаємодії між учасниками та підрозділами. Організація має два аспекти: формування підрозділів відповідно до цілей і розподіл повноважень між різними рівнями і ланками виробництва.

3. Мотиваційна функція - визначення потреб людей та знаходження найдійовішого способу їх задоволення в певній ситуації, щоб забезпечити їх якнайактивнішу діяльність у процесі досягнення цілей організації. Менеджер повинен зацікавити кожного виконавця в необхідності і доцільності плідної праці. Щоб мотивувати працю людей, треба впливати, по-перше, на їхні потреби, і, по-друге, на їхні сприйняття й очікування.

5. Контроль - це перевірка відповідності конкретного стану речей щодо визначеної мети. Його завдання - виявити завчасно небезпеки, що насуваються, помилки, які спіткали діяльність організації, і таким чином створити підстави для вдосконалення роботи. Він полягає у встановленні певних стандартів, вимірюванні фактично досягнутих результатів і корегуванні, якщо результати істотно відрізняються від встановлених стандартів. Розрізняють попередній, поточний і завершальний контроль. Попередній контроль – це реалізація певних правил, процедур, ліній поведінки на початку роботи. Поточний контроль – це регулярна перевірка діяльності підлеглих. Завершальний контроль – це порівняння досягнутих результатів роботи за вимогами, що ставилися.

У системі менеджменту важливу роль має структура управління − упорядкована сукупність взаємопов'язаних елементів, які знаходяться між собою в сталих відношеннях, що забезпечують їх функціонування і розвиток як єдиного цілого. В рамках структури управління протікає управлінський процес (рух інформації та прийняття управлінських рішень), між учасниками якого розподілені завдання і функції управління, а отже, − права і відповідальність за їх виконання. Багатогранність утримання структур управління передбачає множинність принципів їхнього формування. Передусім структура повинна відображати мету і завдання організації, отже, бути підлеглою виробництву і змінюватися разом зі змінами, що відбуваються. Вона повинна відображати функціональний розподіл праці і обсяг повноважень робітників управління; останні визначаються політикою, процедурами, правилами і посадовими інструкціями і поширюються, як правило, у напрямку більш високих рівнів управління. При цьому повноваження керівника будь-якого рівня обмежуються не тільки внутрішніми факторами, але й факторами зовнішньої середовища, рівнем культури та ціннісними орієнтаціями суспільства, прийнятими в ньому традиціями і нормами. 

Отже, структура управління повинна відповідати соціально-культурному середовищу, і при її побудові треба враховувати умови, в яких вона буде функціонувати. Практично це означає, що спроби сліпо копіювати структури управління, які діють успішно в інших організаціях, спрямовані на провал, якщо умови роботи відмінні. Важливе значення має також реалізація принципу відповідності між функціями і повноваженнями, з одного боку, і кваліфікацією і рівнем культури − з іншого. 

Протягом багатьох десятирічних організації створювали такі організаційні структури управління, що отримали назву ієрархічних, або бюрократичних. 

Багатолітній досвід використання лінійно-функціональних структур управління показав, що вони найбільш ефективні там, де апарат управління виконує рутинні, які частіше повторюються і рідко змінюються завдання та функції. Вони виявляються в управлінні організаціями з масовим або багатосерійним типом виробництва, а також при господарському механізмі затратного типу, коли виробництво найменш чутливо до прогресу в галузі науки і техніки При такій організації управління виробництвом підприємство може успішно функціонувати лише тоді, коли зміни у всіх структурних підрозділах відбуваються рівномірно. Але в реальних умовах цього немає, виникає неадекватність реакції системи управління на вимогу зовнішнього середовища. Положення посилюється втратою гнучкості в взаємовідносинах робітників апарату управління через застосування формальних правил і процедур. У результаті ускладнюється і уповільнюється передача інформації, що не може не відбиватися на швидкості і своєчасності прийняття управлінських рішень. 

Різновидом ієрархічного типу організації управління є так звана дивізіональна структура, перші розробки якої відносяться до 20-х років, а пік практичного використання - до 60 - 70-х років. Цей тип структури нерідко характеризують як поєднання централізованої координації з децентралізованим управлінням (децентралізація при збереженні координації і контролю). 

Ключовими фігурами в управлінні організаціями з дивізіональною структурою стають не керівники функціональних підрозділів, а менеджери, що очолюють виробничі відділення. Структуризація організації по відділеннях виробляється, як правило, з трьох критеріїв: за продукцією, що випускається або за послугами, що надаються (продуктова спеціалізація); за орієнтацією на споживача (споживча спеціалізація); за обслуговуваними територіями (регіональна спеціалізація). Такий підхід забезпечує більш тісний зв'язок виробництва зі споживачами, істотно прискорюючи його реакцію на зміни, що відбуваються в зовнішньому середовищі. В результаті розширення між оперативно-господарською самостійністю, відділення стали розглядатися як «центри прибутку», що активно використовують надану їм свободу для підвищення ефективності роботи . 

Водночас дивізіональні структури управління були причиною зростання ієрархічності, тобто вертикалі управління. Вони зажадали формування проміжних рівнів менеджменту для координації роботи відділень, груп та ін. Дублювання функцій управління на різних рівнях у кінцевому рахунку призвело до зростання затрат на утримання управлінського апарату. 

Різноманітні модифікації ієрархічних структур, що використовувалися за кордоном і в нашій країні, не дозволяли розв’язувати проблеми координації функціональних ланок по горизонталі, підвищення відповідальності і розширення повноважень керівників нижчих і середніх рівнів, звільнення вищого ешелону від оперативного контролю. Вимагався перехід до більш гнучких структур, ліпше пристосованих до динамічних змін і вимоги виробництва. 

Головною властивістю структур, відомих у практиці управління як гнучкі, адаптивні, або органічні, є притаманна їм спроможність порівняно легко змінювати свою форму, пристосовуватися до нових умов, органічно вписуватися в систему управління. Ці структури орієнтуються на прискорену реалізацію складних програм і проектів у рамках великих підприємств і об'єднань, цілих галузей і регіонів. Як правило, вони формуються на тимчасовій основі, тобто на період реалізації проекту, програми, розв’язання проблеми або досягнення поставленої мети. Різновидами цього типу структур є проектні, матричні, програмно-цільові, бригадні форми організації управління. 

З метою полегшення завдань координації в організаціях створюються штабні органи управління з керівників проектів або використовуються так звані матричні структури. Матрична структура нагадує собою сіткову організацію, побудовану на принципі подвійного підпорядкування виконавців: з одного боку - безпосередньому керівнику функціональної служби, що надає персонал і технічну допомогу керівнику проекту, з другого - керівнику проекту (цільовий програми), що наділений необхідними повноваженнями для здійснення процесу управління в відповідності з запланованими термінами, ресурсами і якістю. При такій організації керівник проекту взаємодіє з двома групами підлеглих: з постійними членами проектної групи і з іншими робітниками функціональних відділів, що підпорядковуються йому тимчасово і в обмеженому колі питань. При цьому зберігається їх підпорядкування безпосереднім керівникам підрозділів, відділів, служб. 

При бригадному типі структури істотно змінюються вимоги до кваліфікації працюючих: перевага віддається людям з універсальними знаннями і навиками, бо тільки вони можуть забезпечити взаємозамінність і гнучкість при зміні групою завдань, що виконуються. У бригадах значно поширюються функції праці робітників і підвищується їхня кваліфікація в результаті освоєння декількох спеціальностей і професій і більш повного розвитку спроможності. Поєднання колективної та індивідуальної відповідальності за якість роботи її кінцевий результат різко знижує необхідність у жорсткому контролі ззовні та в проміжному обліку вироблення. 

Напрямки перетворення організаційних структур менеджменту охоплюють тривалий період його розвитку, в тому числі й останні десятиріччя. Однак всі дослідники, теоретики і практики одностайні в оцінці щодо етапу розвитку суспільного виробництва як якісно нового етапу переходу від індустріальної фази до інформаційної настав в 90-ті роки. На цьому етапі здійснене революційне перетворення виробництва і, за прогнозами вчених, воно повинно викликати і революційні перетворення в менеджменті, і його структурах. Учені передбачують, що в епоху інформаційної стадії розвитку суспільства, або «суперіндустріальної цивілізації», бюрократія буде замінена новою формою організації. Це будуть об'єднання підприємств-модулів, що створюються і що ліквідуються в залежності від потреби в них. Навколо крупних фірм (корпорацій) можуть виникати незалежні дрібні компанії. Між тими і іншими встановлюються операційно-контрактні відносини. Деякі фахівці передбачають появу «атомістичних» організацій, у яких будуть відсутні відносини прямої адміністративної підпорядкованості. Елементи таких організації будуть зв'язані між собою загальною корпоративною культурою і системами телекомунікації. Вони будуть мати нові внутрішні характеристики, в багато чому протилежні структурам минулого. Це - спрямування на немасову економіку, несерійність виробництва і нестандартність продукту. Структури менеджменту повинні будуть працювати на окремого споживача. 

ПРАКТИКУМ

1. Дайте визначення таких понять і категорій:

· підприємництво; 

· творча, ресурсна та організаційна функції підприємця; 

· суб’єкти підприємницької діяльності; 

· види підприємництва; 

· організаційно-правові форми підприємницької діяльності; 

· повне товариство, товариство з обмеженою відповідальністю, командитне товариство; акціонерне товариство;

· малі підприємства, великі підприємства, асоціації, корпорації, 

· консорціуми, концерни, картелі, синдикати,  трести;

· підприємство (фірма); 

· витрати виробництва;

· альтернативна вартість;

· явні (зовнішні) витрати;

· неявні (внутрішні) витрати;

· витрати (бухгалтерський підхід;) 

· витрати  (економічний підхід);

· короткостроковий період;

· довгостроковий період;

· змінні витрати, постійні витрати, сукупні витрати, середні витрати, граничні витрати;

· економічний прибуток;

· бухгалтерський прибуток;

· функції підприємства; 

· класифікація підприємств;

· види витрат підприємства; 

· менеджмент; маркетинг.

2. Вірно / невірно  (вкажіть «Так» чи «Ні», відповідь обґрунтуйте)

1. Розвиток підприємницької діяльності вигідний тільки споживачам.

2. Підприємництво сприяє появі технічних та технологічних інновацій.

3. Функціонування приватної клініки – це приклад підприємницької діяльності.

4. Підприємницька діяльність можлива не тільки на основі приватної власності.

5. Діяльність рекламного агентства характеризує комерційне підприємництво.

6. Перші трести почали виникати в економіці Франції.

7. Управління та менеджмент – це тотожні поняття.

8. Менеджер – це завжди підприємець.

9. Координація та комунікація є основними функціями менеджменту.

10. Власники закритих акціонерних товариств не отримують дивідендів.

11. Соціальні функції підприємства пов’язані із поліпшенням умов праці та відпочинку працівників.

12. Основною метою функціонування підприємства є задоволення потреб споживачів.

13. Найвищим органом управління відкритим акціонерним товариством є правління товариства.

14. Крива граничних витрат перетинає криву середніх загальних витрат в її мінімальному значенні.

15. Середні постійні витрати скорочуються по лінії зростання обсягу виробництва.

16. Середні загальні витрати завжди перевищують граничні витрати.

17. Середні загальні витрати спочатку зростають, а потім спадають.

18. Підвищення продуктивності праці завжди призводить до зменшення загальних витрат.

19. У довгостроковому періоді всі витрати фірми змінні.

20. Економічні витрати більші за бухгалтерські.

21. Закон спадаючої віддачі стимулює підвищення концентрації виробництва.   

22. Змінні витрати не залежать від обсягу виробленої продукції.

23. Якщо змінні витрати дорівнюють нулю, тоді загальні витрати в короткостроковому період також дорівнюють нулю.

24. Крива граничних витрат перетинає криву середніх постійних витрат в точці її мінімуму.

25. Крива довгострокових середніх витрат для різних галузей виробництва однакова.

3. Постійні витрати виробництва становлять 60 грн., заповніть таблицю:

	Сукупний обсяг виробництва

Q
	Постійні витрати

FC
	Змінні витрати

VC
	Сукупні витрати

TC
	Середні постійні витрати

AFC
	Середні змінні витрати

AVC
	Середні сукупні витрати

ATC
	Граничні витрати

MC

	0
	
	0
	
	
	
	
	

	1
	
	45
	
	
	
	
	

	2
	
	85
	
	
	
	
	

	3
	
	120
	
	
	
	
	

	4
	
	150
	
	
	
	
	

	5
	
	185
	
	
	
	
	

	6
	
	225
	
	
	
	
	

	7
	
	270
	
	
	
	
	

	8
	
	325
	
	
	
	
	

	9
	
	390
	
	
	
	
	

	10
	
	465
	
	
	
	
	


4. Охарактеризуйте види та організаційні форми підприємств в Україні відповідно до Господарського кодексу України. Наведіть приклади відомих Вам підприємств.
5. За даними Державної служби статистики України (http://www.ukrstat.gov.ua) охарактеризуйте  кількісні показники підприємств за організаційно-правовими формами господарювання та порівняйте економічні показники їхньої діяльності.
Тема 8. ВИДИ РИНКІВ ТА ЇХНЯ ІНФРАСТРУКТУРА

1. Об’єкти ринкових відносин і структура ринку. Суть та функції ринкової інфраструктури. Ринкова кон’юнктура. 

2. Ринок товарів і послуг, його інфраструктура. Товарна біржа та її функції.

3.  Ринок природних ресурсів. Земля як об’єкт купівлі-продажу. Ціна землі.

4. Кредит як форма ринку капіталу. Види кредиту. Інфраструктура ринку капіталу.

5. Ринок цінних паперів. Види цінних паперів. Фондова біржа та її функції. 

6. Особливості ринку праці. Служба зайнятості й ринок праці в Україні
1. Об’єкти ринкових відносин і структура ринку. Суть та функції  ринкової інфраструктури. Ринкова кон’юнктура

Ринок – це складне полісистемне утворення. Його можна характеризувати з різних точок зору, виділяючи залежно від мети аналізу низку критеріїв.  Але найчастіше говорять про ринок з огляду на те, що саме продається/купується на цих ринках, тобто за об’єктами ринкових відносин. 

Об’єкти ринку – це специфічні групи товарів і послуг, що мають стійкий попит, стабільно надходять на ринок і розрізняються за характером, способом і цілями споживання. 

Суб’єкти ринку – це фізичні (окремі люди) та юридичні (фірми, організації, установи) особи, що вступають у ринкові взаємовідносини або як покупці, або як продавці. Серед населення як суб’єктів ринку виділяють соціальні групи, або верстви, прошарки, окремих індивідів; серед фірм – приватнопідприємницькі структури, партнерства, корпорації, державні компанії, неприбуткові організації тощо.

Суб’єктно-об’єктні відносини на ринках визначаються низкою факторів, до яких відносяться:

1. Форма та масштаби власності. Чим більші масштаби власності і, відповідно, обсяги  продукції, що надходять на ринок, тим більше можливостей у виробників диктувати свої умови на ринку. За кількістю продавців і покупців визначається тип ринкової структури і способи поведінки фірми на ринку.

2. Структура товаровиробників. Залежно від того, які саме підприємства пропонують свою продукцію (державні, колективні, орендні, приватні), визначаються умови поставки, гарантії, можливості продажу в кредит тощо.

3. Особливості сфери обігу, які визначають специфіку інфраструктури даного ринку, наявність певної кількості ринкових посередників.

4. Види торгівлі, які залежать від специфіки товару, що продається, його призначення, терміну використання тощо. Відповідно, на різних ринках можуть бути і гуртові, і роздрібні продавці, які залежно від їхньої чисельності також можуть змінювати умови торгівлі, ціни, впливати на створення дефіциту тощо.

5. Специфіка покупців, адже вони можуть розрізнятися за масштабами покупок, за місцем серед покупців, за доходами, за смаками та іншими характеристиками. 

Структура ринку визначається за багатьма критеріями:

1. За економічним призначенням об’єктів ринкових відносин виділяють такі види ринків: споживчих товарів, послуг; житла, споруд і будівель невиробничого призначення; засобів виробництва і невиробничих видів діяльності;  капіталів, цінних паперів; праці;  валютний; інформації; інтелектуального продукту; науково-технічних розробок; ноу-хау та ін. 

2 За типом конкурентного середовища  розрізняють: вільний ринок, що діє на основі вільної конкуренції незалежних товаровиробників; монопольний ринок, де умови виробництва та обігу визначає один виробник;  ринок  монополістичної конкуренції; олігопольний ринок. 

3. За просторовими ознаками виділяють місцевий, регіональний, національний, міжнародний ринок.

4. За суб’єктами ринкових відносин визначають ринки гуртової, роздрібної торгівлі, державних закупівель тощо.

5. Із урахуванням законності розрізняють легальні (офіційні) і нелегальні (тіньові) ринки. 

6. За ступенем насичення виділяють: рівноважний ринок, на якому попит та пропозиція приблизно співпадають; дефіцитний ринок, де попит перевищує пропозицію; надмірний ринок, коли пропозиція перевищує попит.

Сучасний ринок не може обійтися без організацій, фірм, установ, що обслуговують ринкові взаємозв’язки. Всі разом вони складають ринкову інфраструктуру. Це певний економічний простір, що існує між виробниками і споживачами, функцією якого є доведення об’єктів ринку від виробника до споживача.

Інфраструктура виконує низку функцій: правове та економічне консультування підприємств, захист їхніх інтересів у державних та інших структурах; страховий захист підприємницької діяльності; забезпечення фінансової підтримки і кредитування підприємств; підвищення оперативності, ефективності роботи суб’єктів ринку; створення умов для ділових контактів підприємців; сприяння матеріально-технічному забезпеченню і реалізації товарів та послуг; регулювання руху робочої сили; здійснення маркетингового, інформаційного та рекламного обслуговування.

Ринкова інфраструктура включає чотири підсистеми, кожна з яких включає специфічні елементи (див. рис.8.1). 
	РИНКОВА ІНФРАСТРУКТУРА

	Підсистеми

	Організаційно-технічна:
· товарні біржі;

· оптові ринки;

· аукціони;

· торговельно-промислові палати;

· сервісні центри;

· ярмарки;

· транспортні комунікації;

· ріелтерські фірми;
· земельні аукціони.
	Фінансово-кредитна:
· банки;

· фондові біржі;

· валютні біржі;

· фінансові небанківські інститути;

· страхові компанії;

· інвестиційні, пенсійні та інші фонди;

· ощадні каси;

· ломбарди і т. ін.


	Державно-регулятивна
· законодавче регулювання ринкових відносин;

· біржі праці (служби зайнятості);

· ліцензування;

· оподаткування;

· митна  система;

· державні фонди сприяння діловій активності тощо.
	Науково-дослідне та інформаційне забезпечення:
· консалтингові компанії;

· інформаційні агентства;

· рекламні агентства;

· спеціальні навчальні заклади;

· юридичні контори.




Рис 8.1.  Елементи ринкової інфраструктури

Кожному типу ринку відповідає своя специфічна інфраструктура. Всі елементи ринкової інфраструктури також пов’язані між собою і можуть служити інфраструктурою один одному. Наприклад, на ринку капіталу отримувати кошти для удосконалення своїх послуг.

Ефективність ринкової інфраструктури у значній мірі впливає на ефективність самого ринку та стимулювання підприємницької діяльності в цілому. 

В Україні з початку 90-х років почали діяти такі елементи ринкової інфраструктури, яких не могло бути у командній економіці: служби та центри зайнятості, товарні, фондові біржі, кредитні спілки, інвестиційні фонди і компанії,  страхові, лізингові компанії тощо.

Для характеристики ринку велике значення має ринкова кон’юнктура. Це сукупність умов, які виникають на ринку на даний час. Ринкова кон’юнктура залежить від дії таких факторів, як: співвідношення обсягів попиту і пропозиції; наявність товарних запасів, співвідношення цін на однорідні товари окремих фірм, ємності ринку, комерційних умов реалізації продукції, розподілу доходів у суспільстві, загального рівня економічного розвитку країни. 

На ринкову кон’юнктуру впливає низка факторів, що можуть розрізнятися як за терміном дії (тимчасові, сезонні, стихійні, постійні), так і за характером впливу на ринкові процеси (циклічні та нециклічні). Співвідношення цих факторів на різних ринках може бути неоднаковим і давати різний ефект у різні періоди часу.

Кон’юнктурні дослідження почали проводити на початку ХХ ст.: у США - Гарвардський університет та Комітет економічних досліджень; у Великобританії – Лондонський та Кембріджський університети; у Франції – Статистичний інститут Паризького університету, у ФРН – Кон’юнктурний інститут при Державному статистичному управлінні. В СРСР у 20-ті роки був створений Науково-дослідний кон’юнктурний інститут; в Україні Інститут економіки України. Сьогодні в Україні кон’юнктурні дослідження проводять Об’єднаний інститут економіки НАН України та Державна установа Інститут економічного прогнозування.

2. Ринок товарів і послуг та його інфраструктура. Суть і функції товарної  біржі

Ринок товарів – це найпоширеніший вид ринку. Тут здійснюється купівля-продаж предметів споживання та засобів виробництва, тому він поділяється на споживчий ринок і ринок засобів виробництва.  Його також класифікують за товарними групами (ринок товарів виробничого призначення, продовольчих товарів, сировини), за видами продукції (ринок золота, нафти, пшениці тощо). На споживчому ринку відбувається обмін товарів особистого споживання (їжі, одягу, взуття, автомобілів, предметів домашнього вжитку та інші). У зв’язку із приватизацією житла з’явився ринок житла.

На ринку засобів виробництва купуються/продаються товари виробничого призначення (верстати, інструменти, сировина, фабрично-заводські будівлі тощо). Покупцями на ринку засобів виробництва виступають підприємства, які  використовують їх для виробництва товарів і послуг.

Ринок послуг – це ринок, на якому продаються послуги виробничого або особистого призначення. Частина послуг належить до сфери матеріального виробництва (наприклад, ремонтні роботи), а інша – до сфери нематеріального виробництва. Розрізняють особисті послуги, що задовольняють потреби окремої людини (наприклад освіта, охорона здоров’я, культурно-побутове обслуговування), та послуги, які задовольняють колективні та суспільні потреби (охорона громадського порядку, оборони, управління суспільством тощо). Послуги дуже різноманітні, вони швидко поповнюються новими видами. Так, традиційними залишаються послуги транспорту, зв’язку, страхові, культурні, мистецькі, а разом з тим з’являються нові (нетрадиційні) – маркетингові, консультаційні, рекламні, дизайнерські тощо.  У розвинутих країнах у сфері послуг зайнято більше 70% населення, ще й існує тенденція до зростання цієї частки. Збільшується й частка витрат споживачів на оплату послуг. Особливо це стосується постсоціалістичних країн, адже деякі послуги за командної економіки були безоплатними, а тепер набрали ринкової форми, раніше взагалі не існували, а тепер користуються підвищеним попитом.

Основні види ринку товарів та послуг можуть поділятися на субринки, або ринкові сегменти. Сегмент – це частина ринку, група споживачів чи виробників, вид продуктів, що мають спільні ознаки. Такими ознаками можуть бути: 

· географічні (за регіонами, адміністративним поділом, кліматом, щільностю населення);

· демографічні (за віком, статтю, рівнем доходів, професійним складом, національною приналежністю тощо);

· психографічні (за достатком, стилем життя, особистісними характеристиками);

· поведінкові (за особливостями поведінки на ринку, наприклад, постійні чи випадкові покупці).

Основним механізмом товарного ринку є торгівля − господарська діяльність, спрямована на організацію і проведення продажу товарів. Розрізняють гуртову і роздрібну торгівлю. Вид торгівлі залежить від: призначення продукту, що продається; подовженості життєвого циклу товару; специфічних характеристик виробників і споживачів та їх кількості; наявності на ринку надлишку або дефіциту. Гуртова торгівля виступає як посередницька торгівля  між промисловцями і торгівцями, а також між самими торгівцями. У гуртовій торгівлі відбувається реалізація великих партій товару через товарні біржі, постачальницько-збутові організації. Роздрібна торгівля – це продаж товарів безпосередньо споживачам поштучно. Роздрібна торгівля здійснюється через магазини, кіоски, підприємства харчування тощо. Відповідно розрізняють гуртову і роздрібну ціну. Роздрібна ціна зазвичай вища, оскільки вона включає витрати та прибутки виробника і всіх гуртових посередників, а також торгову націнку самих торгових організацій. Отже, виходить, що роздрібна ціна може в декілька разів перевищувати відпускну ціну виробника.

Особливими підвидами товарних ринків, роль яких значно зросла останнім часом, є ринок інформації та ринок інтелектуальної власності.

Інформація – це рідкісне благо, що має велике значення для сучасного бізнесу і тому потребує зростаючих витрат на її придбання.  На думку Ф.Хайєка, економічні проблеми повинні насамперед вирішуватись через накопичення і поширення інформації. Якщо інформація досконала і поширюється безперешкодно, конкурентні дії та ціни забезпечують оптимальний стан економіки. Ефективний розподіл ресурсів, що відповідає оптимуму, є результатом ефективної координації інформації та знань. Існують найрізноманітніші види інформації, що стосуються бізнесу: статистична, технологічна, фінансова, банківська, комерційна, бухгалтерська, юридична, ринкова, патентна тощо. Наявність відповідної інформації дає можливість швидко зорієнтуватись у технологіях, обсягах виробництва, цінах і, відповідно, налагодити виробництво й швидко отримати прибутки. Недаремно кажуть «Хто володіє інформацією, той володіє світом». Постачальниками інформації виступають її виробники: вчені, науково-дослідні установи, статистичні установи, інформаційні агентства, ЗМІ, маркетологи, навіть шпигуни. Між виробником і споживачем на ринку інформації існують посередники, основна функція яких зводиться до збору, обробки і продажу різноманітної інформації. 

З ринком інформації тісно пов’язаний ринок інтелектуальної власності. Поняття інтелектуальної власності уперше запроваджено у 1967 році конвенцією, відповідно до якої було запроваджено Всесвітню організацію інтелектуальної власності. Об’єктами інтелектуальної власності можуть виступати відкриття, винаходи, раціоналізаторські пропозиції, промислові зразки, комп’ютерні програми,  авторські права, патенти, ноу-хау, товарні знаки, фірмові найменування тощо. Інтелектуальний продукт реалізується шляхом укладання контракту та передачі споживачу у формі технічної документації (різних креслень, проектів, схем, техніко-економічних обґрунтувань, технологічних карт, методики, різних розрахунків, формул тощо) та усної інформації або показу. 
Інфраструктура ринку товарів та послуг охоплює дуже багато елементів: заклади гуртової та роздрібної торгівлі, підприємства сфери послуг, товарні біржі, аукціони; ярмарки; торгово-промислові палати тощо.

Найбільш крупною ланкою цієї інфраструктури є товарна біржа. Товарна біржа – це організаційна форма гуртової торгівлі стандартними товарами. Є свідчення того, що товарні біржі з’явилися вперше ще в Стародавньому Римі. Але їх роль значно зросла у XVI-XVII ст. у зв’язку з розвитком світової торгівлі (перша біржа в Європі була створена у 1531р. в Антверпені, у 1703 р. - у Росії). У XVIII ст. найвідомішою була королівська біржа в Лондоні. 

У наш час провідними є товарні біржі США, Англії і Японії. На частку цих трьох країн припадає близько 90% міжнародного біржового обороту. На території України свого часу значне місце у світовій торгівлі, особливо зерном, цукром та ін., займала Одеська товарна біржа, у Чернівцях функціонувала біржа великої рогатої худоби, яка до початку другої світової війни мала загальноєвропейське значення. 

На товарних біржах укладаються угоди на купівлю-продаж товарів. Біржа виконує такі функції: надає місце для торгів, організовує торгівлю, встановлює правила торгівлі (у тому числі стандарти продукції), проводить котирування цін, врегульовує арбітражні спори, надає інформаційні послуги, а також надає гарантії при укладанні угод.

Товарні біржі поділяються на універсальні й спеціалізовані. На універсальних біржах можуть продаватись різні види продукції. Однією з таких бірж є Чиказька товарна біржа, де продається пшениця, кукурудза, золото, срібло, нафта, фанера та ін. 

На спеціалізованих товарних біржах продаються окремі товари або споріднені групи товарів. Наприклад, на Нью-Йоркській біржі – кава, какао і цукор. Існують біржі вовни, нафти, вугілля, металу тощо. 

На усіх існуючих товарних біржах здійснюються як реальний, так і ф'ючерсний товарний обіг. Угоди з реальним товаром здійснюються у найближчий час. Вони складають близько 10% торгівлі. Термінові угоди – це угоди на  майбутній період. До них відносяться:

· ф'ючерсна угода – на поставку товару в майбутньому за раніше встановленою ціною (наприклад, на майбутній урожай);

· угода з опціоном – премією, яка встановлюється на певний термін і від якої можна відмовитись, виплативши наперед певну суму;

· хеджирування – страхування угод;

· угоди з фіксацією цін або наказом, що має виконуватись -у таких випадках одна сторона угоди надає право іншій встановлювати ціни у період між підписанням контракту і поставкою товару.

Головними дійовими особами товарних бірж є брокери і дилери. Угоди і контракти на купівлю-продаж будь-яких товарів може здійснюватися лише при їх обов’язковому посередництві. Брокери виконують біржові операції за дорученням клієнтів і за їхні кошти, а дилери купують товари за власні кошти. Брокери і дилери є членами біржі, право на це вони купують. Різниця між ними полягає в тому, що брокери одержують від клієнтів платню у вигляді комісійних і зацікавлені у збільшенні угод, а дилери задовольняються доходом, отриманим як різницю між ціною продажу і ціною купівлі. На біржах також присутні біржові спекулянти – «бики», що очікують на підвищення цін, та «ведмеді», що збивають ціну вниз. Тому невипадково символом Лондонської товарної біржі є знак із зображенням бика і ведмедя.

Важливими елементами ринкової інфраструктури є ярмарки та аукціони. Ярмарок – це регулярний ринок, який організовується у певному місці для періодичної торгівлі та має сезонний характер. Перші ярмарки виникли в Європі в ранньому Середньовіччі. На початку XX ст. широкого розповсюдження набули міжнародні ярмарки, де здійснюються операції в національному і міжнародному масштабі, галузеві технічні ярмарки та ярмарки товарів широкого споживання з проведенням симпозіумів, конгресів, семінарів.

Аукціони (публічні торги) – це форма продажу у визначений час і визначеному місці, де товари попередньо виставляються для ознайомлення. Тут продаються певні види товарів, які користуються підвищеним попитом на основі конкурсу покупців. Головними центрами аукціонної торгівлі є Нью-Йорк, Монреаль, Копенгаген, Москва та інші. Аукціони організовуються також спеціалізованими брокерськими фірмами, які перепродають товари своїх клієнтів за комісійну винагороду. Аукціони мають справу з ринком обмеженої пропозиції. Головним орієнтиром тут є отримання максимальної ціни за певний товар. На аукціоні відбувається публічний продаж товару в установленому місці. Товари дістаються покупцю, який назвав найвищу ціну. Розрізняють аукціони примусові, котрі проводяться судовими органами з ціллю отримання заборгованості від неплатників, та добровільні, які організовуються за ініціативою власників товарів, що продаються. Для проведення аукціонів створюються спеціальні фірми, що працюють на комісійних засадах.. Крім національних аукціонів, функціонують і міжнародні, які мають власне приміщення та висококваліфікованих кадрів. Вони є різновидом публічних відкритих торгів, де реалізуються товари певної номенклатури: шерсть, тютюн, хутро, чай, коні, квіти, риба, ліс, а також предмети розкоші, твори мистецтва.

3. Ринок природних ресурсів. Земля як об’єкт купівлі-продажу. Ціна землі

Ринок природних ресурсів – це ринок, на якому купуються /продаються земельні угіддя, ділянки під будівництво, корисні копалини, родовища корисних копалин, водоймища, лісові ділянки тощо. Особливістю цього ринку є те, що природні ресурси обмежені,  тому їх пропозиція нееластична, тобто їх кількість неможливо збільшити навіть при значному зростанні ціни. У зв’язку із цією проблемою підприємці намагаються більш ефективно їх використовувати, збільшуючи зростання їх граничної доходності, зменшувати витрати на одиницю продукції, використовуючи новітні технології. Якщо це можливо, замість природних ресурсів можуть використовуватись їх штучні замінники. 

Попит на ресурси еластичний, має тенденцію до зростання, особливо це характерно для попиту на ділянки під будівництво. Він також має свою особливість – є похідним від попиту на готову продукцію. Його зміни можуть відбуватись під впливом таких факторів: 

· рівень доходів фірм;

· можливість взаємо заміщення ресурсів;

· ціни на замінники;

· зміни в технологіях використання ресурсів.


На цьому ринку велике значення має також те, у чиїй власності знаходяться природні ресурси, чи не існує монополії у власності на ці ресурси – державної чи приватної. Адже  вона може бути причиною формування монопольної земельної ренти.


Ціна на природні ресурси залежить від щорічного доходу, який може принести земельна ділянка її власнику у вигляді ренти, а також величини банківської процентної ставки та інших альтернативних способів капіталовкладень. 


Якщо земля використовується для виробництва певної продукції не власником, а орендарем, то за користування землею орендар повинен сплачувати орендну плату. В орендну плату має включатися земельна рента, а також амортизація будівель і споруд, розміщених на цій ділянці та відсоток на раніше вкладений у цю земельну ділянку капітал. Ставка орендної плати залежить також від терміну оренди, умов платежу, умов експлуатації, розміру податків. Усі рентні доходи розподіляються між державою, земельними власниками і тими, хто користується земельними ділянками. Рентні відносини існують не лише в сільському господарстві, а й в добувній промисловості, будівництві, в рекреаційних зонах.

4. Кредит як форма ринку капіталу. Види кредиту. Інфраструктура ринку капіталу

В економічній літературі ринок капіталу може бути виражений як сукупність ринків, до яких належать ринок засобів виробництва, ринок цінних паперів, грошовий ринок. Ми також розглядаємо ці ринки окремо, але вважаємо основною формою існування ринку капіталу кредит, що надається в позику для ведення бізнесу. Необхідність і можливість кредиту пояснюється тим, що в процесі відтворення виробництва можуть виникати тимчасово вільні кошти в одних підприємств і їх дефіцит – в інших. Ці кошти акумулюються на банківських рахунках і можуть бути спрямовані для їх використання тими, хто їх потребує. Цьому сприяє існування кредитної системи. Кредитна система – це сукупність кредитно-фінансових установ, які створюють, акумулюють і надають грошові засоби на певних умовах. Вона включає комерційні банки та небанківські кредитно фінансові установи (страхові фонди і компанії, інвестиційні фонди, довірчі товариства, кредитні спілки тощо). Джерелами для надання кредиту виступають: вільні капітали підприємств та їх амортизаційні фонди; грошові заощадження широких верств населення; бюджетні залишки, капітали, що переходять від підприємства до підприємства у формі товарного кредиту, цільові фонди. Отже, роль кредиту як форми існування ринку капіталу важко перебільшити. Він забезпечує неперервність руху процесів виробництва, прискорює оборот капіталу, регулює пропорції у виробництві (цільові кредити), сприяє зростанню прибутків у сфері бізнесу.

 За терміном повернення коштів виділяють короткострокові (до 1 року), серед​ньострокові (до 5 років) та довгострокові (більше 5 років) кредити.  

За способом надання розрізняють такі види кредитів:  комерційний, споживчий, банківський, іпотечний, державний, міжнародний.

Комерційним кредит – це кредит одного підприємства іншому, який виступає у вигляді відстрочки платежу за поставлені товари або надані послуги. Він оформляється векселем. Вексель – це боргове зобов’язання позичальника сплатити певну суму грошей у вказаний термін з оплатою фіксованого відсотка. Підприємець, який отримав вексель, може робити на ньому передавальний напис (індосамент) і використовувати замість грошей для придбання потрібних благ у іншого продавця, а цей – у третього і т.д. Тим самим, потрапляючи в торговий оборот, вексель стає найпростішим видом кредитних грошей. Комерційний кредит – найбільш поширена форма кредиту. Його частка у загальній масі кредитів перевищує 40%.

Більш еластичним є банківський кредит. Це грошові позики банків, що можуть надаватися в значно більшому обсязі, на більш тривалі терміни кожному бізнесмену і на будь-які цілі.

Споживчий кредит – це кредит на придбання споживчих товарів. Він може надаватися і в товарній (продаж окремим особам товарів через роздрібні магазини з відстрочкою платежу), і в грошовій формі (надання банками позики на споживчі цілі).

Іпотечний кредит (від гр..hupotheke – застава, заклад) – це довгострокові позики під заставу нерухомості – землі, будівель, а також творів мистецтва. Іпотека виникла з появою приватної власності на землю і кредитних відносин. Перші іпотечні банки з’явилися у Німеччині у XVIII ст. Пізніше функції таких банків взяли на себе страхові компанії, комерційні банки, державні кредитні інститути.

Міжгосподарський кредит – це випуск підприємствами й організаціями облігацій та інших цінних паперів для передачі один одному акцій

Державний кредит - тут позичальником (випуск облігацій державних позик, що купуються бізнесменами і населенням) або кредитором виступає держава.

Сільськогосподарський кредит – це позики сільськогосподарським фірмам. Він дуже ризиковий, залежить від сезонного характеру сільськогосподарського виробництва. Агробанки часто розорюються, в тому числі і український агро банк «Україна». 

Міжнародний кредит надається міжнародними кредитно-фінансовими установами або урядами і центральними банками різних країн урядам і центральним банкам даної країни.

Кредитування здійснюється за певними принципами. До них відносяться забезпеченість, поворотність і платність. Забезпеченість означає гарантованість повернення кредиту, яка може бути заснована на особистій довірі, але як правило, забезпечена порукою або закладом (нерухомості, майна, земельних ділянок). Поворотність означає необхідність повернути через певний період позичену суму, а платність – обов’язковість сплати відсотків за користування позиченими грішми. Отже, ціною капіталу виступає позичковий відсоток.

Кількісно позичковий відсоток виражається через ставку цього відсотка за рік:
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Ставка відсотка є тією кількістю грошей, яку треба заплатити за кожну грошову одиницю, взяту в позику. Ставки позичкового відсотка, зрештою, визначають попит і пропозицію на ринку позикового капіталу. Ринковий попит на позичковий капітал – це сума обсягів грошових коштів, на які є попит у всіх позичальників за тією або іншою ставкою позичкового відсотка. Ринкова пропозиція позичкового капіталу – це сума обсягів грошових коштів, які пропонуються всіма позичальниками за можливої ставки позичкового відсотка. За інших рівних умов попит на позичковий капітал буде тим більше, чим нижче процентна ставка. Пропозиція ж буде тим більше, чим вище ставка відсотка. У свою чергу, будь-які зміни в попиті на позикові засоби і в пропозиції заощаджень впливатимуть на ставку позичкового відсотка. Точка перетину кривих попиту на позичковий капітал і його пропозиції визначає рівноважну ставку позичкового відсотка, за якої обсяг пропонованих позикових засобів є рівним обсягу попиту на позичкові засоби.

Рівень ставки позичкового відсотка відіграє винятково важливу роль при ухваленні інвестиційних рішень. Підприємець завжди порівнює очікуваний рівень доходу на капітал з поточною ринковою ставкою позичкового відсотка і здійснює інвестування тільки в тому випадку, якщо очікуваний рівень доходу на капітал не нижче або рівний ринковій ставці позикового відсотка. Отже, норма відсотка – це індикатор, яким користуються при виборі найбільш прибуткового з можливих інвестиційних проектів.

Найважливішим елементом інфраструктури ринку капіталів і грошей є комерційні банки. Банки – це кредитно-фінансові установи, головне призначення яких акумулювати (залучати і накопичувати) тимчасово вільні грошові кошти підприємств, організацій і населення та надавати  їх у кредит своїм клієнтам на умовах поворотності, гарантованості, строковості і платності.

Необхідними елементами інфраструктури цього ринку є також небанківські кредитно-фінансові установи – це організації, які певним чином акумулюють вільні грошові кошти у фізичних та юридичних осіб і розміщують їх у кредитні операції. До них відносяться страхові компанії, інвестиційні фонди і компанії, кредитні спілки, довірчі товариства. 

Страхові компанії – це комерційні, фінансово-кредитні організації, які здійснюють страхові операції і на цій основі отримують прибуток. Вони гарантують повне або часткове відшкодування застрахованим фірмам збитків, яких ті зазнали через непередбачені обставини (внаслідок стихійного лиха, аварії, невиконання зобов’язань збанкрутілими підприємствами тощо). Страхові компанії нейтралізують економічний ризик фізичних та юридичних осіб, покривають непередбачені збитки. Інвестиційні фонди і компанії – це організації, що випускають власні цінні папери, продають їх фізичним та юридичним особам, а на виручені кошти купують цінні папери більш успішних акціонерних товариств, отримуючи різницю у відсотках, що сплачуються по цих цінних паперах. 

Аудиторські фірми – такі організації або установи, які виконують на замовлення контроль і аналіз фінансової діяльності підприємств (фірм) різних форм власності, інспектують їхні річні бухгалтерські звіти та баланси. Мета такого контролю зводиться до того, щоб зменшити економічний ризик при укладанні відповідних фінансових угод з даними суб’єктами або при підозрі на можливе банкрутство чи приховування тіньових операцій, тобто таких, що функціонують поза правовими нормами, за межами державних законів, на так званому «чорному ринку».

До інфраструктури ринку капіталів належать і холдингові компанії – специфічні акціонерні компанії, капітал яких використовується переважно для придбання контрольних пакетів акцій інших компаній з метою встановлення контролю за їхньою діяльністю й отримання доходів. За своєю структурою і характером діяльності холдингові компанії виконують, як правило, лише фінансові операції. Вони тримають контрольні пакети акцій інших фірм і діють через свої філії.

Інвестиційні фонди і компанії можуть випускати власні цінні папери, продавати їх фізичним та юридичним особам, а на виручені кошти купувати цінні папери більш успішних компаній. Різниця у дивідендах та відсотках по цих паперах і складає їх доход. 

Кредитна спілка – асоціація, що об’єднує осіб із спільними інтересами, продає своїм членам акції, приймає від них вклади, надає кредити. 

Позичково-ощадні асоціації – кредитні установи, що здійснюють акумуляцію заощаджень населення і вкладають кошти у будівництво або купівлю житлових будинків. Такі асоціації вперше з’явилися в США у 1831р. на зразок англійських будівельних спілок, а тепер широко розповсюджені в усьому світі.

5. Ринок цінних паперів. Види цінних паперів. Фондова біржа та її функції

Ринок цінних паперів – це ринок, на якому купуються/продаються фондові цінності: акції, облігації, державні казначейські зобов’язання, ощадні та опціонні сертифікати, векселі тощо. У країнах, де розвинута акціонерна форма капіталу, цей ринок має велике значення з таких причин:

· він відкриває фірмам доступ до акціонерного капіталу;

· дозволяє переливати капітал із галузі в галузь;

· служить каналом для розміщення державних цінних паперів;

· служить одним із вбудованих в систему товарно-грошових відносин економічних стабілізаторів, що стимулює стійке і динамічне зростання економіки.

Ринок цінних паперів поділяється на первинний і вторинний. На первинному ринку продаються вперше випущені цінні папери через інвестиційні фонди, брокерські контори, підписні синдикати тощо. Випуску цінних паперів передує публікація спеціального проспекту емісії, що містить достовірну і повну інформацію про характер діяльності емітента, його керівництво, капітал, доходи, заборгованість та інші показники фінансового стану. У проспекті емісії вказується також якість цінних паперів, що випускаються, їхні види і скільки з випущених паперів емітент має намір продати. 

На вторинному ринку цінні папери перепродаються, як правило, через фондові біржі. 
Є кілька видів класифікації цінних паперів: 

1) за одержуваним доходом: боргові й інвестиційні. Боргові (облігації, векселя, заставні) надають право їхнім власникам на присвоєння твердого фіксованого доходу і на повернення суми, переданої їм у борг до певного терміну. Інвестиційні, чи пайові (акції) представляють безпосередньо частку їхнього власника у власності; 

2) за характером емітента, тобто залежно від того, хто їх випускає: казначейські, муніципальні і комунальні, корпоративні, фінансові інститути, підприємці; 

3) за терміном існування: короткострокові, середньострокові, довгострокові, безстрокові.

Акція – цінний папір без встановленого терміну обігу, що засвідчує дольову участь у структурному фонді акціонерного товариства, підтверджує членство в акціонерному товаристві та право на частку в управлінні ним, дає право його власникові на одержання частини прибутку у вигляді дивіденду, а також на частку у розподілі майна при ліквідації акціонерного товариства. Інвестиції в акції вважаються найбільш прибутковими серед цінних паперів. Акції бувають привілейованими і простими. Привілейовані акції випускаються на суму до 10% статутного фонду. Їх власники мають стабільні дивіденди, але не приймають участь в управлінні акціонерним товариством.  Їх поділяють також на іменні і на пред’явника. На іменних акціях записано прізвище їх власників, вони реєструються у спеціальних книгах. Іменних акцій має бути більше, ніж на пред’явника, інакше може існувати загроза, що ці акції можуть скупити анонімно і пред’явити свої права нові власники контрольного пакету акцій. Власники акцій розраховують на дивіденд – щорічний дохід від акції. Дивіденди виплачуються із прибутку корпорацій, на них витрачається від 30 до 70% прибутку залежно від дивідендної політики корпорації. 

Але більш обережні інвестори вкладають кошти не в акції, а в облігації. Облігація – цінний папір, що засвідчує внесення її власником грошових коштів і підтверджує зобов’язання відшкодувати йому номінальну вартість цього цінного паперу в передбачений в ньому строк з виплатою фіксованого процента (якщо інше не передбачено умовами випуску). Власник облігації має гарантії, що позичені ним кошти повернуться із відсотками, причому відсотки будуть більшими, ніж у комерційних банках.

 Облігації можуть бути іменними і на пред’явника, процентними і безпроцентними, серійними й ординарними. Їх можуть випускати як акціонерні товариства, так і держава. На сьогодні найбільш доступними для населення є облігації внутрішньої державної позики України (ОВДП). Ці облігації є дисконтними і дохід за ними виплачується на момент погашення. Термін обігу облігацій різний, але, як правило, більше півроку. ОВДП випускає Міністерство фінансів України, а розміщує Національний банк України. Для того, щоб придбати ОВДП, фізичній особі необхідно звернутися до комерційного банку. Більшість комерційних банків України можуть надавати такі послуги. Між банком та фізичною особою укладається договір-доручення, згідно з яким банк виставляє заявку фізичної особи на аукціон НБУ.

Як свідчить досвід розвинутих країн, інвестиції в державні цінні папери при найбільш сприятливій ситуації забезпечують дохід не більше 10%, в той час як інвестиції в акції можуть принести 20% і більше доходу. 

Ощадний сертифікат – письмове свідоцтво банку про депонування грошових коштів, який засвідчує право вкладника на одержання після закінчення встановленого терміну депозиту і процентів по ньому.

Ощадні сертифікати емітуються комерційними банками, за своєю природою вони близькі до депозитних вкладів і мають низку переваг та недоліків. Ощадні сертифікати бувають процентними (купонними) та безпроцентними (дисконтними). По процентних сертифікатах дохід нараховується на їх номінальну вартість і може виплачуватися одноразово, при погашенні. Дисконтні сертифікати розміщуються за вартістю, нижчою за номінальну, а погашаються за номінальною. Різниця між номінальною та ринковою вартістю становить дохід по ощадних сертифікатах. Для фізичних осіб банки пропонують ощадні сертифікати іменні та на пред'явника, строкові та до запитання.

Вексель – цінний папір, який засвідчує безумовне грошове зобов’язання векселедавця сплатити після настання строку зазначену суму грошей власнику векселя (векселедержателю). Векселі бувають прості і переказні. Простий вексель – просте і нічим не зумовлене зобов’язання векселедавця сплатити власнику векселя певну суму грошей у визначеному місці у визначений час. Використання переказного векселя застосовується щонайменше трьома сторонами: векселедавцем, векселедержателем і платником. У міру ускладнення вексельних розрахунків до цього можуть долучатись й інші сторони: індосанти, індосати, аваліст тощо. 

Ринок цінних паперів, як і будь-який інший ринок, характеризується наявністю попиту, пропозиції і їхньої рівноважної ціни. Попит формують так звані інвестори – організації і громадяни, що мають вільні грошові заощадження і готові використовувати їх для купівлі цінних паперів.

Пропозицію забезпечують акціонерні товариства, що випускають акції й інші цінні папери з метою залучити кошти для фінансування своїх програм, а також держава, що мобілізує кошти шляхом випуску в обіг облігацій державних позик й інших видів цінних паперів. 

Фондова біржа – організаційна форма торгівлі фондовими цінностями. 

З організаційно-правової точки зору фондова біржа є фінансовою посередницькою установою з регламентованим режимом роботи, де здійснюються торгові операції між продавцями і покупцями фондових цінностей з участю біржових посередників за офіційно закріпленими правилами. Ці правила встановлюються як біржовим (Статут біржі), так і державним законодавством. 

Фондові біржі за формою власності можуть бути державні і приватні (акціонерні).Членами біржі можуть бути її засновники. Вони можуть також продавати біржові місця. Наприклад, на Нью-Йоркській фондовій біржі місце коштує до $1 млн. Управління біржею здійснює біржова рада (20-40 осіб) – представники крупних компаній, які є постійними членами, а також вчені, представники ділових і політичних кіл, які не є членами біржі. Якщо біржа заснована на державній формі власності, то до ради входять представники державної влади по лінії міністерства.

Види операцій на фондовій біржі поділяються на касові (ті, що здійснюються в найближчі 3-5 днів) та термінові. Термінові операції розраховані на майбутній період.

До термінових операцій, наприклад, відносяться:

· ф'ючерс – угода під майбутні фондові цінності за наперед встановленою ціною;

· угоди з опціоном. Опціон – це цінний папір, що є результатом опціонного контракту, відповідно до якого один з його учасників здобуває право купівлі чи продажу певної кількості цінних паперів за визначеною ціною протягом певного часу. Власник опціону має право здійснити операцію чи відмовитися від неї, заплативши за це премію.

· угоди з варрантом – документальною гарантією, яка видається  разом з цінним папером, що дає право на додаткові пільги її власнику після закінчення визначеного терміну.

Для допуску цінних паперів до продажу на фондовій біржі проводиться котирування цінних паперів – визначається їх реальна вартість, виходячи із аналізу фінансових звітів та інших документів. У результаті торгів курс акції може змінюватись. Розрізняють номінальну, балансову і ринкову ціну акцій. Номінальна ціна написана на акції, балансова визначається під час котирування, а ринкова встановлюється у результаті купівлі / продажу.

Курс акцій визначається як співвідношення дивіденда і позичкового відсотка – власник акції продасть її тільки за таку суму, яка покладена в банк під відсотки, буде давати дохід, не менший за дивіденд. На величину курсу акцій впливають також альтернативні можливості використання капіталу – ціна на нерухомість, золото і коштовності тощо.

При невеликому обсязі попиту або пропозиції цінних паперів торгівля проводиться у формі звичайного аукціону. Такий аукціон може бути організований або продавцем, який отримує пропозицію покупців (аукціон продавця), або покупцем, який шукає найвигіднішу пропозицію від кількох потенційних продавців (аукціон покупців).

Організація біржової торгівлі і її ефективність залежать не тільки від форми її аукціону, але і від ролі біржових посередників у процесі її здійснення. Важко знайти фондову біржу, на якій операції з фондовими цінностями здійснюють самі інвестори. Однак основною метою біржі є організація торгівлі, яку здійснюють професіонали ринку - брокери і дилери, з метою виконання заявок інвестора. 

Фондову біржу справедливо називають барометром ділової активності в суспільстві. Це пов’язується з тим, що на фондових біржах розраховують індекси ділової активності, за рухом яких можна визначити, в якій фазі економічного циклу знаходиться економіка. Якщо індекси зростають – це свідчить про пожвавлення або піднесення в економіці. 

Індекси ділової активності – це середні показники курсів акцій найбільших компаній на фондових біржах. Їх розраховують як щоденний середньозважений показник курсів акцій певної кількості компаній різних галузей економіки, банків та небанківських кредитно-фінансових установ на момент закриття біржі. Найвідоміший з них – Індекс Доу-Джонса, що розраховується на Нью-Йоркській фондовій біржі по 30 промислових, 20 транспортних і 15 комунальних компаніях. На Токійській фондовій біржі розраховується індекс NIKKEI, на Франкфуртській фондовій біржі – індекс DAX-30.  Світовий фондовий ринок знаходиться на стадії глобалізації, про що свідчать програми створення Всесвітньої торговельної платформи в Internet Нью-Йоркської фондової біржі, та програми об'єднання NASDAQ в США, Європі та Японії в Єдину торговельну мережу. 

6. Особливості ринку праці. Служба зайнятості й ринок праці в Україні

Ринок праці  - це суспільно-економічна форма включення робочої сили в економічну систему. Він є системою механізмів: купівлі-продажу робочої сили; визначення вартості та ціни робочої сили; організації оплати праці та соціального страхування; забезпечення умов праці та техніки безпеки; забезпечення зайнятості найманою працею як частини механізму забезпечення зайнятості всього населення; соціального захисту найманих працівників як частини механізму соціального захисту всього населення; формування та розвитку робочої сили; узгодження попиту та пропозиції робочої сили тощо. Розвинута ринкова економіка надає можливість вибору різних способів включення людини в процес господарювання. В сучасних умовах функціонування сукупного робітника ринок робить актуальним як соціальне партнерство, так і чіткий розподіл у сфері зайнятості прав і відповідальності всіх соціальних суб'єктів - суспільства (в особі держави та її органів), виробничих колективів, особистості (в особі працівника і власника). 

Трудові відносини постійно ускладнюються. Відбувається трансформація відносин, заснованих на протиставленні роботодавця та найманого робітника, на відокремленні виконавської праці від управлінської, у відносини, що ґрунтуються на спільному прийнятті відповідальності за розвиток справ на підприємстві, партнерстві, конструктивному співробітництві. 

Це дуже специфічний ринок який має низку особливостей:

1.Предметом купівлі-продажу на ньому виступає здатність людей до праці, яка підпорядковується впливу не тільки економічних, а й соціально-психологічних, культурних, демографічних, релігійних, політичних та інших факторів.

2. Праця як фактор виробництва (предмет купівлі/продажу) має специфічні властивості:

· гнучкість, мінливість, адаптивність (через свідомість і аналіз) до природного навколишнього середовища, здатність на дію та протидію; 

· робоча сила – це активна сила, суб'єкт і об'єкт відтворювального процесу, елемент продуктивних сил і носій економічних відносин, реалізатор економічних інтересів і потреб; 

· здатність самореалізовуватись, самопродаватись; 

· здатність створення додаткових вартостей, а не просто перенос частини своєї вартості; 

· носій робочої сили є одночасно і споживачем благ; 

· товар «робоча сила» не можна свавільно перемістити з одного географічного пункту, регіону в інший; 

· з часом у процесі споживання товару «робоча сила» до певної межі відбувається нарощування його якостей як споживної вартості; 

· суспільство не може повністю контролювати процес відтворення робочої сили. Виробником своїх якостей є насамперед сам носій робочої сили, а також держава, колектив та інші соціуми навколишнього середовища; 

· процес ціноутворення, показники еластичності попиту і пропозиції товару «робоча сила» мають суттєві відмінності; продаж робочої сили не можна відкласти, очікуючи на сприятливішу економічну кон'юнктуру, бо саме це для більшості населення є єдиним джерелом забезпечення свого існування; 

· такі явища, як запас, резерв, що є об'єктивно необхідними для забезпечення безперервності процесу виробництва, щодо робочої сили завжди означають втрати. Збережені та невикористані трудові ресурси є загубленими для суспільства, оскільки їх уже неможливо повернути у виробництво. 

3. Ціна за робочу силу – заробітна плата – виступає не просто як ціна за ресурс, а й виконує низку специфічних функцій: стимулюючу, відтворювальну, визнання, сигналізації, стратифікації, соціальної справедливості, контрольну.

4. Суб’єктами на цьому ринку виступають робітники, роботодавці, держава, профспілки.

5. Елементами інфраструктури цього ринку визначають: трудове законодавство, угоди, контракти, арбітраж; служби та центри зайнятості; система професійної освіти та перепідготовки робочої сили.

6. Важливими функціями ринку робочої сили є: забезпечення раціоналізації виробництва і зайнятості, регулювання та раціональне розміщення трудових ресурсів; узгодження економічних інтересів в системі суспільного поділу праці тощо

Механізм функціонування ринку праці, як і будь-який ринок, включає попит на працю, пропозицію праці та ринкову рівновагу.

Пропозиція праці визначається рівнем заробітної плати, податків, потребами в матеріальному забезпеченні непрацюючих членів сім’ї робітника, звичками, традиціями, силою профспілок тощо. Пропозиція праці буде збільшуватися при зростанні зарплати, престижу роботи, морального задоволення. Також на пропозицію праці впливає чисельність працездатного населення, кількість відпрацьованого часу за рік, кваліфікація тощо.

Попит на ринку праці формується залежно від її ціни, потреб виробництва, технічного рівня підприємств тощо. Тому можуть траплятися випадки, коли здібності професіоналів нікому не потрібні, а попит на звичайну малокваліфіковану працю високий. Попит на ринку праці залежить від:  попиту на товари і послуги, для виготовлення яких потрібно наймати працівників; продуктивності праці кожного найнятого працівника (продуктивність визначається кількістю продукції, яку працівник здатен виробити за одиницю часу; інтенсивності – кількості часу, яку витрачають на виробництво одиниці продукції); економічної кон’юнктури в країні (загального попиту на товари в країні), від того на якій фазі економічного циклу знаходиться виробництво в країні; втілення нових технологій; структури економіки, сукупності галузей і підприємств.

Стан рівноваги на ринку праці визначається рівноважною ціною − певним рівнем заробітної плати. Підвищення заробітної плати вище рівноважного рівня приведе до безробіття, оскільки працівники погодяться виконувати більший обсяг роботи, а значить, наймати нових при розширенні виробництва недоцільно. Зниження заробітної плати приведе до нестачі працівників. Це можна пояснити тим, що мало робітників матимуть бажання продавати свою робочу силу за таку заробітну плату. В умовах вільної конкуренції рівновага постійно порушується і виникає безробіття.

Систему трудових відносин, що виникають на ринку робочої сили, не можна звужувати до відносин купівлі-продажу робочої сили. Сутність ринку робочої сили розкривають також спосіб поєднання факторів виробництва, збалансованість трудових ресурсів і робочих місць, нормальне відтворення робочої сили, регулювання міграційних процесів населення, у тому числі й планово організованих переміщень робочої сили, плинності кадрів, неорганізованої міграції. 

Серед сучасних тенденцій формування ринку робочої сили в країнах з розвиненою ринковою економікою слід назвати: посилення й ускладнення конкуренції як серед працівників (за робочі місця з високою оплатою, додатковими соціальними гарантіями, перспективою просування по службі), так і серед роботодавців (за найбільш цінні кадри); зростаючий вплив безпосередньо на нього з боку підприємництва, малого та середнього бізнесу; збільшення частки (до 1/3) висококваліфікованих кадрів у структурі трудових ресурсів, тривалості загальноосвітньої підготовки; уповільнення припливу працездатного населення, його старіння; ускладнення форм трудової діяльності та трудових відносин; посилення впливу комплексних (на відміну від вузько-економічних) факторів на ринок робочої сили; формування ринків робочої сили всередині фірм, що супроводжується зменшенням дискримінації за статево-віковими або національними ознаками з одночасним посиленням диференціації, розшаруванням працюючих залежно від ролі в розвитку організації, включення у процес нововведень тощо. 

Ускладняється структура традиційного робочого класу. Сьогодні серед його елементів виділяють: некваліфікованих робітників і люмпенські прошарки; традиційний промисловий пролетаріат; робітників технологічно передових галузей матеріального виробництва і «аристократію» воєнно-промислового комплексу; робітників інформаційного сектора економіки – «нову робочу аристократію». 

Розвиток сучасної технологічної революції, соціалізація виробничих процесів, перетворення інформації в домінуючий об'єкт власності, основний ресурс виробництва, що втілює в собі переважно витрати інтелектуальної робочої сили, привів до появи і поширення серед західних дослідників інформаційної теорії вартості. На сьогодні в США, наприклад, на інформативний сектор економіки працюють 55 відсотків усіх зайнятих. Головним джерелом інформативний сектор економіки працюють 55 відсотків усіх зайнятих. вартості стають не психофізичні зусилля робітника, а насамперед його інтелектуальний потенціал, знання і досвід людини. 

Інформаційна теорія вартості відбиває глибинні процеси в структурі суспільної праці, її домінуючим типом стає не структурно розчленований, а цілісний, озброєний інтелектуально-науковими знаннями творчий працівник. Це приводить до розвитку тенденцій подолання товарності робочої сили. Зберігаючи форму товару, робоча сила одночасно набуває нетоварного вираження за сутнісними характеристиками, що визначається поступовим подоланням відчуження від робітника його індивідуальної власності на особисту робочу силу, відчуження від нього додаткового продукту, відчуження самого робітника від участі в системі управління. Це суперечливий, неоднозначний і довготривалий процес. Зберігається юридична форма акта найму робітника на роботу. Проте певні ознаки купівлі-продажу робочої сили внаслідок трансформації відносин відчуження можугь втрачатися. На початку 2000-х років у Японії до формально-юридичних власників належало до 90 відсотків населення, США - 2/3, а у Великобританії 24 відсотки населення володіють акціями. Це свідчить про те, що усуспільнення капіталу на основі його персоніфікації замінюється усуспільненням на основі деперсоніфікації капіталу.

Відповідно до Закону України «Про зайнятість населення» в Україні створена Державна служба зайнятості, в обов’язки якої входить: аналіз і прогнозування попиту та пропозиції на робочу силу, інформування населення й державних органів управління про стан ринку праці; консультування громадян, власників підприємств, установ і організацій чи уповноважених ними органів, які звертаються до служби зайнятості, про можливість одержання роботи і забезпечення робочою силою, вимоги, що висуваються до професії, та з інших питань, що є корисними для сприяння зайнятості населення; облік вільних робочих місць і громадян, які звертаються з питань працевлаштування; надання допомоги громадянам у доборі підходящої роботи і власникам підприємств, установ, організацій чи уповноваженими ними органам у доборі потрібних працівників; організація, в разі потреби, професійної підготовки та перепідготовки громадян у системі служби зайнятості чи направлення їх до інших навчальних закладів, що ведуть підготовку та перепідготовку працівників, сприяння підприємствам у розвитку та визначенні змісту курсів навчання й перенавчання; надання послуг з працевлаштування та професійної орієнтації працівникам, які бажають змінити професію або місце роботи (у зв’язку з пошуками високооплачуваної роботи, зміною умов і режиму праці тощо), вивільнюваним працівникам і незайнятому населенню; реєстрація безробітних і надання їм у межах своєї компетенції допомоги, в тому числі і грошової; участь у підготовці перспективних і поточних державної та територіальних програм зайнятості та заходів щодо соціальної захищеності різних груп населення від безробіття.

Відповідно з цим законом створено також Державний фонд сприяння зайнятості населення з метою фінансування передбачених програмами зайнятості населення заходів щодо: професійної орієнтації населення, професійного навчання виві​льнюваних працівників і безробітних, сприяння в їхньому працевлаштуванні, виплати допомоги по безробіттю, матеріальної допомоги по безробіттю; надання безпроцентної позики безробітним для того, щоб вони займалися підприємницькою діяльністю; створення і розвитку навчально-матеріальної бази, інформаційно-обчислювальних центрів, центрів профорієнтації, підготовки і навчання працівників, службових приміщень і власних підприємств служби зайнятості; організації додаткових робочих місць у галузях народного господарства; утримання працівників служби та інших витрат, пов’язаних із соціальним захистом права громадян держави на працю; відшкодування Пенсійному фонду України витрат, пов’язаних із достроковим виходом працівників на пенсію.

ПРАКТИКУМ

1. Дайте визначення таких понять і категорій:

· ринок; об’єкти та суб’єкти ринку; 

· кон’юнктура ринку; 

· ринок товарів і послуг;

· товарна біржа; 

· брокер;

· дилер;

· ярмарок;

· аукціон;

· холдингові компанії;

· торгово-промислова палата;

· торговий дім;

· ринок природних ресурсів;

· ринок землі; 

· ціна землі; 

· ринок капіталу; 

· кредит;  види кредиту;

· комерційний кредит;

· банківський кредит;

· споживчий кредит;

· іпотечний кредит;

· державний кредит;

· позичковий відсоток;

· банки; 

· небанківські кредитно-фінансові установи; 

· ринок цінних паперів;

· фондова біржа; 

· цінний папір;

· акція;

· облігація;

· вексель;

· ринок праці; служба зайнятості. 
2. Вірно / невірно  (вкажіть «Так» чи «Ні», відповідь обґрунтуйте)

1. Інфраструктура та ринок – це тотожні поняття.

2. В економічній системі функціонує багато ринків праці.

3. Комерційні банки повинні кредитувати підприємства виробничої сфери.

4. Курс акції характеризує рівноважну ринкову ціну на цінний папір.

5. На товарній біржі продається і купується неоднорідна продукція масового споживання.

6. На фондовій біржі здійснюється торгівля цінними паперами багатьох акціонерних фірм.

7. Облігації емітуються переважно державою.

8. Брокери і дилери є членами лише фондової біржі.

9. Державна служба зайнятості в Україні займається створенням нових робочих місць.

10. Фондова біржа – це приклад організованого первинного ринку цінних паперів.

11. Торгові доми налагоджують зовнішньоекономічні зв’язки та надають інформаційні послуги.

12. Власник облігації одержує прибуток у вигляді дивіденду.

13. На вторинному ринку цінних паперів здійснюється продаж щойно емітованих акцій.

14. Попит на ринку цінних паперів може висувати населення країни.

15. Збільшення морального задоволення від роботи буде зменшувати пропозицію праці.
3. Порівняйте такі види ринків за допомогою таблиці.
Види ринків
	Вид ринку
	Об’єкт ринку
	Суб’єкти ринку
	Елементи інфраструк-тури
	Чинники попиту
	Чинники пропозиції
	Механізм встановлення ціни

	Продуктів харчування
	
	
	
	
	
	

	Засобів виробництва
	
	
	
	
	
	

	Природних ресурсів
	
	
	
	
	
	

	Інновацій
	
	
	
	
	
	

	Праці
	
	
	
	
	
	

	Капіталу
	
	
	
	
	
	

	Золота
	
	
	
	
	
	

	Нафти
	
	
	
	
	
	

	Пшениці
	
	
	
	
	
	

	Інформації
	
	
	
	
	
	


Розділ ІІ.

МЕХАНІЗМ ФУНКЦІОНУВАННЯ НАЦІОНАЛЬНОЇ ЕКОНОМІКИ ТА СВІТОВОГО ГОСПОДАРСТВА

Тема 9. НАЦІОНАЛЬНА ЕКОНОМІКА ТА ПОКАЗНИКИ ЇЇ РОЗВИТКУ

1.
Макроекономічний підхід до економіки як цілого.

2.
Структура національної економіки та макроекономічні пропорції..

3.
Зміст та принципи побудови системи національного рахівництва (СНР).

4.
Оцінка результатів функціонування національної економіки.

1.
Макроекономічний підхід до економіки як цілого

Макроекономіка – галузь економічної науки, яка вивчає функціонування економіки в цілому з погляду забезпечення умов стійкого економічного зростання, повної зайнятості ресурсів та мінімізації рівня інфляції. Макроекономіка – це одна з наук, що вивчає закономірності функціонування національної економіки, формує наукові уявлення про функціонування економіки на національному рівні. Вона досліджує господарську діяльність та взаємодію всієї сукупності економічних суб'єктів. Процес виробництва на рівні національної економіки характеризується через суспільне відтворення. Процес суспільного виробництва, взятий не як одноразовий акт, а в постійному повторенні та відновленні, називається суспільним відтворенням. Останнє включає такі стадії: виробництво, розподіл, обмін та споживання товарів і послуг. Відтворення завжди має суспільний характер, виступає у певних суспільних формах. Через це в кожній економічній системі поряд з відтворенням предметів споживання та засобів виробництва здійснюється також відтворення певних економічних виробничих відносин між людьми. Просте відтворення – це відновлення виробництва в незмінних масштабах щодо кількості та якості виготовленого продукту. Розширене відтворення – це відновлення виробництва в кожному наступному циклі у зростаючому масштабі щодо кількості та якості виготовленого продукту. 

Відтворення – це постійне відновлення виробництва. Регресивне відтворення – коли темпи економічного розвитку мають від’ємне значення. Процес розширеного відтворення має два основних типа: екстенсивний і інтенсивний. Екстенсивний тип – розширення обсягів виробництва за рахунок зростання основного капіталу, робочої сили, матеріальних витрат тощо. Інтенсивний тип – підвищення ефективності виробничих факторів на основі НТП. Відтворення включає в себе наступні елементи: відтворення матеріальних благ, робочої сили, природного середовища і виробничих відносин.

Внутрішній стан та функціонування економічної системи як єдиного цілого забезпечується зв'язками між елементами, що входять до її складу, і зовнішнім середовищем. На відміну від мікроекономіки, що розглядає головним чином поведінку окремого економічного суб'єкта, у макроекономіці досліджуються результати і наслідки діяльності всіх учасників економічних процесів.

До основних проблем, що досліджуються на макроекономічному рівні, відносяться: 

·  визначення обсягів і структури національного продукту і національного доходу; 

· виявлення чинників, що регулюють зайнятість у масштабах національної економіки; 

·  аналіз природи і механізму інфляції та антиінфляційне регулювання; 

· вивчення механізму і чинників економічного зростання; 

· з’ясування причин циклічних коливань і кон'юнктурних змін в економіці; 

· дослідження зовнішньоекономічної взаємодії національних економік; 

· теоретичне обґрунтування цілей, форм і методів здійснення макроекономічної політики держави. 

Перші макроекономічні дослідження ми зустрічаємо ще в роботах Ф.Кене, який у праці «Економічна таблиця» здійснив спробу дослідження руху суспільного продукту у вигляді моделі господарського кругообороту. Пізніше ціла плеяда вчених розробляла фундаментальні основи макроекономіки: К.Маркс, Фр.Л.Вальрас, Дж.К.Гельбрейт, О.Домар, С.Кузнець, В.Леонтьев, Дж.Робінсон, У.Ростоу, П.Самуельсон, М.Фрідмен, Й.Шумпетер, М.Туган-Барановський та інші. До них відносяться і радянські вчені − М.Д.Кондрат’єв, В.Немчінов, Л.В.Канторович. 

Але  засновником макроекономіки все ж вважається видатний англійський економіст Джон Мейнард Кейнс, який у праці «Загальна теорія зайнятості, процента і грошей» (1936) обґрунтував необхідність державного втручання для стимулювання економічного зростання та виходу з кризи. 

Макроекономічний підхід до дослідження економічних процесів і явищ має низку особливостей. По-перше, він спрямований на вивчення принципів формування агрегатних показників, що характеризують рівень або тенденції розвитку економіки в цілому: національний дохід, загальні обсяги інвестицій і зайнятості, загальний рівень цін, темпи економічного росту та ін. Основні суб'єкти ринкової економіки (виробники і споживачі) також розглядаються як агреговані сукупності. Це означає, що мотиви поведінки і дії економічних агентів інтерпретуються таким чином, начебто усі взаємозалежні виробники об'єднані в особі одного, що випускає національний продукт, а всі споживачі подані на ринку як сукупний споживач, що пред'являє попит на цей продукт в обмін на дохід, отриманий від продажу чинників виробництва. Агрегування – це поєднання окремих показників у єдиний загальний показник, тобто сукупність окремих специфічних незалежних показників, які розглядаються як єдине ціле. По-друге, на відміну від мікроекономічного аналізу, при якому рішення виробників і споживачів та їхні дії на окремих ринках розглядаються як незалежні, вивчення економіки в цілому припускає необхідність розгляду взаємодії між економічними суб'єктами через систему взаємозалежних ринків. По-третє, при макроекономічному підході збільшується кількість економічних суб'єктів, що визначають стан і розвиток економіки. В результаті взаємодії макроекономічних суб'єктів між ними формуються взаємозв'язки, що визначають стійкі закономірності розвитку всієї національної економіки. Аналіз цих взаємозв'язків проводиться на базі загальної моделі кругообігу продуктів і доходів, яка вже була згадана в темі 6 та відображена рисунком 6.1.
Модель кругообороту ресурсів товарів і доходів показує (див. рис. 6.1.), що ефективне функціонування національної економіки повинно досягатися як на базі саморегулювальних властивостей ринкового механізму, так і через державний механізм регулювання економіки. Дія ринкового механізму ґрунтується на досягненні рівноваги між попитом і пропозицією як на окремих ринках, так і в масштабах усього національного ринку. Ринковий механізм функціонує за допомогою своїх інститутів – фірм і компаній, банків і бірж, а також на базі законодавчих актів держави, які забезпечують юридичне оформлення об'єктивних економічних відносин між суб'єктами економічної системи. Ефективне функціонування ринкового механізму досягається за дотримання таких умов: свободи економічної діяльності господарських суб'єктів; їхньої відповідальності за результати своєї діяльності; вільного ціноутворення, яке гарантує збалансування попиту і пропозиції; конкуренції товаровиробників; обмеження монополізму тощо. 

Якщо розглянути, наприклад, ринок ресурсів, то домашні господарства тут виступають продавцями виробничих ресурсів, тобто створюють їх пропозицію. Підприємства на цьому ринку є покупцями, тобто пред'являють попит на виробничі ресурси. Взаємодія попиту і пропозиції встановлює рівноважну ціну на кожний з ресурсів. На ринку продуктів домашні господарства формують попит на товари та послуги. Підприємства, використовуючи виробничі ресурси, виробляють продукти споживчого призначення і створюють пропозицію цих продуктів. Через ціну попит і пропозиція продуктів урівноважуються між собою. Держава на цих ринках виступає додатковим суб'єктом економічних відносин і здійснює контроль за потоками ресурсів і продуктів, а за допомогою відповідної економічної політики (фіскальної та грошово-кредитної) впливає на діяльність фірм і домашніх господарств. 

Особливу роль у ринковому механізмі відіграють фінансові ринки (інвестиційний, кредитний, акціонерний), який перерозподіляє капітали із секторів економіки, де є їхній надлишок, туди, де є додаткова потреба в них. На ці ринки надходять заощадження широких мас населення, вільні грошові кошти підприємств, позики (у тому числі із-за кордону). Відносини із закордоном – це експорт та імпорт капіталу, товарів, ресурсів, робочої сили.

В основі механізму державного регулювання лежить економічна політика держави. Економічна політика – це цілеспрямований вплив держави на виробництво, доходи, зайнятість, інфляцію та інші макроекономічні параметри за допомогою зміни пропозиції грошей, рівня податків та державних витрат. Проблеми, пов'язані з визначенням цілей та пріоритетів економічної політики, істотно впливають на методи державного регулювання економіки. При цьому головними цілями макроекономіки є: економічне зростання з метою забезпечення збільшення випуску суспільного продукту; забезпечення ефективної зайнятості; ефективність виробництва; економічна свобода; справедливий розподіл доходів;  економічна рівновага і безкризовий розвиток; соціальний захист населення; стабільний рівень цін, що веде до відсутності інфляції; збільшення вільного часу; екологічний захист навколишнього середовища; оптимальні торговий і платіжний баланси.

2.
Структура національної економіки та макроекономічні пропорції

Поняття «національна економіка» досить багатозначне, оскільки це перш за все певний підсумок багатовікового розвитку народногосподарського комплексу країни. У терміна «національна економіка» є декілька значень: 

· національна економіка як продукт історичного розвитку певного суспільства, як результат економічної діяльності багатьох поколінь населення країни;

· національна економіка як сучасна складна господарська система, як сукупність всіх галузей і регіонів, поєднаних в єдиний цілісний організм багатосторонніми економічними зв’язками;

· національна економіка як наукова дисципліна.

Наукове визначення поняття «національна економіка» включає два підходи: технологічний та соціально-економічний. За технологічним підходом, національна економіка є сукупністю галузей, видів виробництв та характеризується обсягом виробленої продукції, виконаних робіт та наданих послуг, їх якістю, рівнем використання ресурсів тощо. Соціально-економічний підхід розглядає національну економіку як сукупність виробничих відносин, які характеризуються певним рівнем розвитку продуктивних сил, типом економічної системи, характером суспільного відтворення, специфічним господарським механізмом, рівнем життя населення, зовнішньоекономічними зв’язками. Національна економіка – це система економічних суб’єктів і зв’язків між ними, яка має просторово визначену і специфічно національну організаційну структуру. 

Оскільки національна економіка є складною системою, єдиним складним господарським організмом, то її основними ознаками є:

1. Прямі й зворотні зв'язки між елементами соціально-економічної системи - виникають на основі взаємодії ринків ресурсів, товарів та послуг, а також суб’єктів соціально-економічної системи і основних секторів економіки;

2. Ієрархічність структури національної економіки – мікроекономічний рівень (економіка домогосподарств, фірм та підприємств), мезоекономічний рівень (галузі економіки), макроекономічний рівень (господарський комплекс країни в цілому, тобто загальні економічні процеси на рівні всього суспільства);

3. Керованість – як результат саморегульованості ринкової економіки та опосередкованого втручання в економіку держави. Суспільство делегує державі повноваження щодо правового та інституційного оформлення економічних відносин, і кожен елемент та підсистема національної економіки повинен дотримуватись їх (владний примус);

4. Динамічність – саморозвиток національної економіки як результат її становлення як складної відкритої нерівноважної системи, що перебуває у постійному саморусі. В сучасних умовах поряд з класичними факторами розвитку економіки зародились нові чинники: знання, наука, інформація, швидкий розвиток високих технологій, інформаційних систем, збільшення рівня високотехнологічного, наукомісткого та якісного розвитку національних економік;

5. Цілісність - забезпечується наявністю стійких постійно повторюваних економічних відносин виробництва, обміну, споживання та розподілу, тобто тісних взаємозв'язків між галузями, сферами і господарськими комплексами національної економіки;

6. Відкритість – сучасна національна економіка – це відкрита система, що розвивається в рамках світової економіки. В умовах глобалізації всі країни знаходяться в пошуку своєї моделі розвитку, що відповідає їх потенціалу, забезпечує стале економічне зростання і конкурентоспроможність на світовому ринку. Це потребує активізації національних конкурентних переваг, розробки специфічних протидії міжнародній конкуренції, що все більше посилюється.

Як система національна економіка складається з певних елементів – підсистем. Виділяють організаційну, структурну, функціонально-цільову, ресурсну та інституціональну підсистеми.

Структура економіки на макрорівні відображає найважливіші загальногосподарські пропорції, тобто певні кількісні співвідношення, спів розмірність окремих елементів економічної системи. На мікрорівні саме структура виробництва, як правило, відображає найважливіші народногосподарські пропорції. Макроекономічні пропорції – це співвідношення елементів у рамках національної економіки. Це єдина система, окремі елементи якої взаємопов’язані між собою.

Пропорційність – важлива характеристика економіки: якщо вона підтримується постійно, існує рівновага; якщо постійно порушується, але все ж досягається, режим розвитку неврівноважений, а якщо пропорційність не забезпечується, та це руйнує економічну систему. Розрізняють:

· загальноекономічні пропорції, які характеризують співвідношення окремих сторін, елементів суспільного виробництва. Вони характеризують основні співвідношення, що складаються між товарними і грошовими потоками, споживанням і заощадженнями, заощадженнями та інвестиціями, надходженнями та видатками із державного бюджету, експортом та імпортом тощо;

· міжгалузеві пропорції відображають співвідношення між галузями або комплексними галузями;

· внутрішньогалузеві пропорції представляють собою співвідношення у межах однієї галузі;

· територіальні пропорції відображають територіальне розміщення виробничих ресурсів у межах країни, економічне співвідношення економічних районів, регіонів, територіально-виробничих комплексів, а також областей у виробництві та розподілі суспільного продукту.

3.
Зміст та принципи побудови системи національного рахівництва (СНР)

Система національних рахунків (СНР) являє собою систему взаємопов’язаних статистичних показників, яка побудована у вигляді певного набору рахунків і таблиць з метою відтворення повної картини економічної діяльності держави. У CНР кожній стадії процесу відтворення (виробництво, первинний розподіл доходів, вторинний розподіл доходів, використання доходів на кінцеве споживання та нагромадження) відповідає спеціальний рахунок або група рахунків. СНР створюється, перш за все, з метою обчислення узагальнюючих статистичних показників, які характеризують результати економічної діяльності країни; дослідження динаміки макроекономічних показників; аналізу макроекономічних пропорцій. Система показників дає можливість оцінювати міждержавні рівні економічного та науково-технічного розвитку, здійснювати міжнародні порівняння.

Предметом національного рахівництва є процес створення, розподілу та перерозподілу національного продукту та доходу в рамках економічної системи з певною структурою та закономірностями функціонування. Система національного рахівництва характеризується певними принципами, які лежать в основі її побудови (рис. 9.1.).
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Рис.9.1. Принципи побудови СНР
Основні елементи СНР: 
· Економічні функції, тобто основні народногосподарські процеси; 

· Економічні операції, тобто економічні акти, які здійснюють господарські одиниці в процесі виконання економічних функцій. Економічні операції в СНР поділяються на операції з продуктами та послугами, розподільчі операції, фінансові операції; 

· Економічні агенти – суб’єкти економічних операцій; 

· Об’єкти економічних операцій. 

Елементи СНР тісно пов’язані і їх зв'язок виражається через визначення рахунків агентів, рахунків операцій. Для економіки розроблено ряд рахунків, які відображають матеріально-речову і вартісну структуру процесу відтворення на макрорівні. Основні види рахунків групуються по конкретним операціям, що здійснюють господарюючі суб’єкти. Кожний рахунок відображає одну із сторін такої діяльності. 

Рахунок продуктів та послуг характеризує ресурси (внутрішнє виробництво та імпорт) та їх використання на проміжне та кінцеве споживання, капіталоутворення, експорт товарів та послуг. Операції з товарами та послугами виражаються в цінах встановлених на момент їх реалізації. 

Рахунок виробництва відображає результати виробничої діяльності – затрати, проміжне споживання, виробництво нової (добавленої) вартості. Його результат – добавлена вартість в ринкових цінах. 

Рахунок утворення доходів характеризує процес утворення прибутку, заробітної плати, доходів від власності, соціальних виплат, інших доходів. 

Рахунок розподілу доходів показує, як доходи розподіляються між основними суб’єктами – домашніми господарствами, фірмами, адміністративними структурами. 

Рахунок використання доходів відображає відповідний процес; з валового доходу розпорядження створюється кінцеве споживання валове нагромадження. 

Фінансові рахунки показує підсумкові зміни фінансових активів та пасивів, створення сальдо боргових вимог і зобов’язань. 

Рахунок капітальних витрат утримує показники заощаджень, зміни запасів, амортизації основного капіталу, перерахунок капіталу. 

Фінансові рахунки для зовнішніх зв’язків показують операції нерезидентів з резидентами та інституційними одиницями.

Відповідно до міжнародних стандартів система національних рахунків поділяється на сектори: 

1. Сектор нефінансових корпорацій, який охоплює інституціональні одиниці, зайняті виробництвом ринкових товарів і послуг для одержання прибутку; 

2. Сектор фінансових корпорацій, який охоплює господарські одиниці, зайняті фінансовим посередництвом: фінансові, кредитні, страхові компанії; 

3. Сектор загального державного управління, який охоплює інституціональні одиниці, що відповідають за прийняття політичних рішень, економічне і правове регулювання, надають неринкові послуги, здійснюють перерозподіл національного продукту і багатства; 

4. Сектор домашніх господарств, який охоплює фізичні особи, що є споживачами, а також підприємства, що знаходяться у власності домашніх господарств(підсобні господарства, дрібні підприємства, індивідуальне будівництво, індивідуальна трудова діяльність); 

5. Сектор некомерційних організацій, що обслуговують домашні господарства, охоплює господарські одиниці створені групами домашніх господарств за рахунок власних внесків для забезпечення їх політичних, релігійних та професійних інтересів; 

6. Сектор зовнішньоекономічних зв’язків охоплює операції зарубіжних господарських одиниць і господарських одиниць даної країни. 

4.
Оцінка результатів функціонування національної економіки

Система національних рахунків передбачає обчислення багатьох макроекономічних показників. Вони можуть формуватися як на базі територіального так і національного підходів (внутрішній продукт, національний продукт). Існують розбіжності між показниками, що визначають «продукт» та «доход». Категорії пов’язані з продуктом (ВВП, ВНП) характеризують рівень економічної активності економіки, а з доходом (НД, ДР, ОД) – рівень народного добробуту. 

Макроекономічні показники умовно поділяються на три групи: потокові, запасів та економічної кон’юнктури. 

Потокові показники відображають передачу цінностей одними суб’єктами економічної діяльності іншим. Вони вимірюються за певний проміжок часу (між двома часовими потоками). До потокових показників відносять: валовий внутрішній продукт (ВВП), валовий національний продукт (ВНП), чистий внутрішній продукт (ЧВП), чистий національний продукт (ЧНП), національний дохід (НД), особистий дохід (ОД), дохід кінцевого використання (ДР), споживчі витрати (С), інвестиційні витрати (І), державні витрати (G), витрати закордону (NE). 

Показники запасів – це економічні змінні, які відображають нагромадження та використання цінностей економічними суб’єктами. Вони визначаються на певну дату. До показників запасів відносять: реальні та фінансові майнові активи, національне багатство, реальні грошові залишки. 

Показники економічної кон’юнктури – це змінні, пов’язані з коливанням ділової активності (процентна ставка, норма доходності активів, рівень цін, рівень інфляції, рівень безробіття). 

В системі національних рахунків мірою внеску кожного агента в створення національного продукту є додана вартість, яка визначається як різниця між валовим випуском продукції і величиною проміжного споживання . Додана вартість розкладається на: вартість спожитого капіталу; заробітну плату до сплати податків з нарахуваннями на соціальне страхування; прибутки підприємств; відсоток на позичковий капітал; ренту; непрямі податки на бізнес.

Проміжна продукція – це товари та послуги, що купуються з метою подальшої переробки, обробки та перепродажу . 

Валовий внутрішній продукт (ВВП) – поточна ринкова вартість всіх кінцевих товарів та послуг, вироблених в економіці країни за певний проміжок часу всіма факторами виробництва в межах національної економіки. Суть ВВП розкривають його загальні риси:
1) є найбільш загальним показником кінцевого результату еконо​мічної діяльності в цілому в національній економіці;

2) характеризує єдність взаємопов'язаних аспектів економічного процесу: виробництво матеріальних благ і надання послуг, розподіл доходів, кінцеве використання матеріальних благ і послуг;

3) охоплює результати економічної діяльності всіх господарських одиниць: підприємств, організацій та установ як сфери матеріального виробництва, так і сфери послуг; особистих підсобних господарств населення; окремих осіб, зайнятих бізнесом;

4) є вартісним, грошовим показником, вимірює ринкову вартість
річного виробництва; 

5) має кількісний, часовий вимір.

Валовий національний продукт (ВНП) – поточна ринкова вартість всіх кінцевих товарів та послуг, створених факторами виробництва, що знаходяться як у власності громадян даної країни, так і за її межами. 

ВНП=ВВП+ЧФД               (9.1)
ЧФД – чисті факторні доходи, сума надходжень на адресу жителів країни з-за кордону за виключенням грошових надходжень іноземців, що працюють в країні. 

ВВП на душу населення – обсяг ВВП в середньому на одного. Найбільш розповсюджений показник виміру рівня економічного розвитку. 

В СНР виділяють три методи визначення ВВП (табл. 9.1).

Таблиця 9.1

Методи розрахунку ВВП

	МЕТОД ВИТРАТ 
ВВП =С+І+G+NХ 
	МЕТОД ДОХОДУ 
ВВП=W+R+i+p+Тn+A 

	С – споживчі витрати домогосподарств 
	W – основна і додаткова оплата праці робітників та службовців; 

	І – валові приватні інвестиції фірм 
	R – рентні доходи – доходи від нерухомості; 

	G – державні витрати на товари та послуги 
	і – процентні доходи від вкладеного капіталу; 

	NХ – чистий експорт – витрати сектору закордону (сальдо експортно-імпортних операцій). 
	р – прибуток фірм (прибуток малого бізнесу і прибуток корпорацій, дивіденди); 

	
	Тn – непрямі податки на бізнес;

	
	А – вартість зношеного основного капіталу (амортизація).

	ВИРОБНИЧИЙ МЕТОД 
ВНП=ДВ+NТф+ЗР 
	(сума доданих вартостей, створених в галузях економіки, чистих податків фірм і сальдо зовнішньоекономічних розрахунків). 

NТф – чисті податки фірм. 


Кінцева продукція (КП) – товари та послуги, що потрапляють у кінцеве споживання, тобто не призначенні для подальшої переробки і перепродажу. Кінцевий продукт включає продукцію використану для особистого споживання, призначену для заміщення використаних основних виробничих та невиробничих фондів, використану на приріст основних виробничих фондів, спрямовану на приріст виробничих та споживчих запасів, використану на чистий експорт. 

Чистий національний продукт (ЧНП) – річний обсяг випуску продукції, який не враховує вартість зношеного основного капіталу (А).

ЧНП =ВНП – А           (9.2)
За допомогою ЧНП вимірюється загальний річний обсяг виробництва, який економіка в цілому може споживати не погіршуючи при цьому виробничих можливостей майбутніх років.

НД – сума загального обсягу доходів всіх жителів країни.

НД =ЧНП – n,           (9.3) 

де n – непрямі податки на бізнес (податок з продаж, ліцензовані платежі, акцизні збори, податок на додану вартість, митні платежі).

Особистий дохід (ОД) – це частина національного доходу з відрахуванням внесків на соціальне страхування, податків на прибуток корпорацій, нерозподілених прибутків корпорацій та врахуванням трансфертних платежів . 

ОД =НД – в.с.с. - Р. + d +Tr                  (9.4)
де в. с. с. – внески на соціальне страхування; 

Р – валовий прибуток корпорацій; 

d – дивіденди;

Tr – трансфертні платежі (допомога держави малозабезпеченому населенню). Трансфертні платежі включають виплати на страхування по старості і від нещасних випадків, допомогу по безробіттю, виплати пенсій, відсоткові платежі, що виплачуються урядом. 

Трансферти – це економічні операції, через які одні інституційні одиниці безоплатно і безповоротно передають іншим товари, послуги, активи або права власності. 

Трансферти можуть набувати натуральної та грошової форми. Прикладом натуральної форми трансфертних виплат є продовольчі талони, безоплатний громадський транспорт, безоплатна медична допомога. Прикладом грошової форми трансфертів є виплати пенсій, стипендій, надання субсидій. 

Трансферти також поділяються на поточні та капітальні. Поточні трансферти включають: поточні податки на доходи та власність; відрахування на соціальне страхування;  соціальні виплати; страхове відшкодування;  штрафи, пені та інш. Капітальні трансферти є витрати на безоплатній та безповоротній основі: на капітальні вкладення та капітальний ремонт; запобігання та ліквідацію надзвичайних ситуацій; геологорозвідувальні роботи;  інші безповоротні одноразові роботи. 

Кожний сектор внутрішньої економіки є платником і отримувачем трансфертів. 

Особистий дохід можна отримати іншим способом: 

ОД=Тr + Трудові доходи + Дивіденди          (9.5)
Дохід розпорядження (ДР) – особистий дохід за відрахуванням індивідуальних податків, які складаються із прибуткових податків, податків на особисте майно, податків на спадок. 

ДР = ОД –Т,                             (9.6)
де Т – індивідуальні податки. 

Дохід кінцевого розпорядження використовується на особисте споживання і заощадження. 

Показники СНР не враховують: 

1. Позаринкову діяльність: результати праці домашніх господарств, які використовують на задоволення власних потреб. 

2. Товари та послуги тіньової економіки: в сучасних умовах тіньова економіка виробляє від 5 до 15% обсягу ВНП. 

3. Зростання фонду вільного часу: тривалість робочого тижня скоротилась з 53 годин на початку століття до 36 годин у наш час. Цей фактор прямо пропорційно впливає на добробут. 

4. Підвищення якості продукції, що не знаходить відображення у ВНП.

5. Екологічні наслідки виробництва.

Важливим є визначення впливу на зміни обсягу ВВП у фактичних цінах двох факторів: зміни кількості вироблених товарів і послуг; зміни цін на товари та послуги. Оскільки основні макроекономічні показники мають вартісний вираз важливою є динаміка цін.

Номінальний ВВП – це ринкова вартість товарів і послуг, виражена у поточних цінах, або ВВП, обчислений у цінах того самого періоду, за який вона визначається, тобто в поточних цінах. У багатьох країнах значна частина приросту ВВП припадає на зростання цін, або інфляцію.

Реальний ВВП вимірюється вартістю виробленого продукту за різні роки з використанням цін загального базового року, в якому не враховується ефект інфляції.

Індекси цін необхідні для вивчення динаміки цін і тарифів на продукцію та послуги, оцінку їх впливу на економіку і рівень життя населення. Індекс цін – відображає відносні зміни середнього рівня цін великої групи товарів.

1. Індекс споживчих цін (ІСЦ) – це відношення вартості споживчого кошика базового року до вартості споживчого кошика поточного року. Значення ІСЦ вказує на процентні зміни ціни товарів-компонентів споживчого кошику у поточному періоді в порівнянні з попереднім (базовим). Споживчий кошик становить набір товарів та послуг, що характеризують типовий рівень і структуру річного (місячного) споживання домогосподарств і використовують для розрахунку прожиткового мінімуму. Склад споживчого кошика фіксується на рівні базового року.

2. Індекс цін виробника (ІЦВ) – індекс промислового виробника відображає зміну цін, що їх встановлюють виробники для продажу товарів на внутрішньому та зовнішньому ринках. Ціни виробників не враховують податку на додану вартість та акцизних зборів.

3. Індекс цін - дефлятор ВВП.

Дефлятор ВВП= ВВПн/ВВПр*100%               (9.7)

Дефлятор ВНП враховує ціни не лише на споживчі товари та послуги, але й ціни інвестиційних товарів, товарів та послуг придбаних державою, а також товарів світового ринку. Реальний ВВП використовується для аналізу оцінки результатів економічних реформ, проведення міжнародних зіставлень.

ПРАКТИКУМ

1. Визначте такі поняття та категорії: 

· мароекономіка;

· суспільне відтворення;

· просте відтворення;

· розширене відтворення;

· національна економіка;

· макроекономічні пропорції;

· система національного рахівництва (СНР);

· додана вартість;

· валовий внутрішній продукт (ВВП);

· виробничий метод розрахунку ВВП;

· розподільчий метод розрахунку ВВП;

· витратний метод розрахунку ВВП;

· валовий національний продукт (ВНП);

· чистий внутрішній продукт;

· національний дохід (НД;) 

· реальний ВВП;

· номінальний ВВП;

· індекс цін;

· дефлятор ВВП.

2. Вірно / невірно  (вкажіть «Так» чи «Ні», відповідь обґрунтуйте)

1.
Першою економічною концепцією, яка містила макроекономічні уявлення, був меркантилізм.

2.
Стрижнем кейнсіанської концепції макроекономіки є те, що ринкова система не має автоматичного механізму, який забезпечує повну зайнятість.

3.
У схемі кругопотоку домогосподарства виявляють попит на ресурси.

4.
У галузях вторинного виробництва виробляються сировина і матеріали.

5.
Сільське господарство – основна галузь економіки України.

6.
Найбільш загальним показником кінцевого результату економічної діяльності в країні є ВВП.

7.
Обсяг ВВП можна виміряти тільки у грошовому вигляді.

8.
ВВП, розрахований витратним методом більший за ВВП, розрахований методом доходів.

9.
Відрахування на споживання капіталу виступають у вигляді амортизаційних відрахувань і є елементом розрахунку ВВП за витратами.

10.
Кінцеві та проміжні вартості виробництва товарів та послуг дорівнюють одна одній.

11.
Чистий експорт розраховується як різниця між імпортом та експортом.

12.
Непрямі податки у доходному методі розрахунку ВВП розглядаються як витрати виробництва і тому додають до цін на продукцію.

13.
Національний дохід включає трансфертні платежі.

14.
І номінальний, і реальний ВВП можна виміряти тільки в грошах.

15.
Дефлятор ВВП – це відношення реального ВВП до номінального.

3. Поясніть, яке відтворення характерне зараз для економіки країни: просте, розширене чи звужене. Обґрунтуйте свою позицію.

4. Поясніть, навіщо необхідна єдина методологія системи національних рахунків (СНР) та покажіть взаємозв’язок між показниками системи національних рахунків.

5. Які з наведених положень належать до макроекономіки, а які до мікроекономіки: 
1) витрати виробництва на птахофермі зросли на 5%;

2) дефіцит держбюджету перевищив 20% від Валового внутрішнього продукту;

3) рівень природного безробіття в країні становить 7.5%;

4) фінансова піраміда МММ стала банкрутом;

5) виробництво цукерок в Україні збільшилося на 10% порівняно з попереднім періодом;

6) уряд Польщі здійснює політику лібералізації цін;

7) мінімальна заробітна плата в Україні складає 1218 грн. у 2014 р.;

8) зниження ставок податків має призвести до пожвавлення економічної діяльності в країні.

Тема 10. РОЗПОДІЛ НАЦІОНАЛЬНОГО ДОХОДУ І ЙОГО СПОЖИВАННЯ

1.  Розподільчі відносини як фаза відтворення. Механізм розподілу національного доходу.

2. Споживання, заощадження, інвестиції та їх взаємозв’язок.

3. Формування сукупних доходів населення та проблема диференціації суспільства на багатих і бідних.

4. Державна політика регулювання доходів та вирішення проблеми бідності.

1. Розподільчі відносини як фаза відтворення. Механізм розподілу національного доходу

Роль та місце відносин розподілу в ринковій економіці визначається цілою низкою структурних взаємозв’язків, що існують перш за все між виробництвом, розподілом, обміном, споживанням. Ці взаємозв’язки мають прямий і зворотний характер, безпосередньо визначають специфіку економіки, заснованої на переважно приватній формі власності та ринкових механізмах регулювання. Розподільчі відносини поділяються на первинні, вторинні та відносини перерозподілу. Первинний розподіл визначається специфікою відносин власності і передбачає розподіл засобів виробництва за галузями і видами виробництва. Вторинний розподіл характеризує функціонально-виробничі стосунки і визначається як факторний розподіл. Функціонально-виробничий аспект фіксує розподіл національного доходу згідно з вкладом факторів виробництва у виробництво готової продукції. Існує п’ять видів первинних доходів: зарплата, відсотки, рента, прибуток, доходи від власності. Функціонально-виробничий розподіл НД між різними суб’єктами передбачає визначення мінімального рівня доходів, певної пропорційності в доходах, формування певних умов, за яких певні категорії населення належать до певних соціальних груп, що дозволяє з певною мірою умовності відносити їх до певного суспільного класу. Перерозподіл доходів здійснюється державою через бюджет з метою розв’язання низки проблем соціального захисту певних груп населення.

Враховуючи усі ці характеристики розподільчих відносин, можемо дати таке їх визначення: розподільчі відносини – це сфера соціально-економічних та організаційно-економічних відносин, що виникають в суспільстві щодо: визначення частки всіх учасників виробництва у вартості створеного продукту; встановлення частки доходів держави для перерозподілу їх через бюджет; визначення принципів формування доходів пропорційно затраченим ресурсам; встановлення розмірів мінімальних доходів; визначення частки національного доходу, що використовується на споживання, заощадження, розширення виробництва; розподілу факторів виробництва між галузями і видами виробництва.

Як фаза відтворення, розподільчі відносини займають проміжне місце між виробництвом і споживанням. Реалізована на ринку продукція перетворюється на грошову виручку. Після відрахування вартості спожитих засобів виробництва залишається новостворена вартість (національний дохід), який розподіляється на різних рівнях: між державою і підприємствами; між підприємствами і працівниками; між учасниками виробництва – власниками виробничих ресурсів. Розмір доходів визначає масштаби споживання та заощаджень, структуру платоспроможного попиту у сфері обміну, стимулює або, навпаки, гальмує  розвиток виробництва. Об’єктом розподільчих відносин між державою і підприємствами виступає прибуток. Значення мають не лише норми оподаткування, а й загальна величина прибутку. Розміри прибутків визначають стимули до розширення виробництва. Норми оподаткування підприємств визначають можливості продовження бізнесу, використання прибутку як джерела для інвестицій. Податки виступають джерелом поповнення державного бюджету і фінансування бюджетних витрат (загальнодержавних програм розвитку, соціально-культурних заходів, утримання державних органів влади, забезпечення оборони країни тощо). Зростання абсолютних масштабів прибутковості, навіть при незначних податкових ставках, може означати зростання надходжень в бюджет. Тут важливим принципом розподілу виступає встановлення оптимального співвідношення, яке б забезпечувало сприятливі умови для поєднання інтересів підприємств і суспільства.

Від системи та механізму розподілу доходів залежить поділ людей на класи та соціальні групи, визначається їх місце в суспільстві, спосіб розв’язання проблеми соціальної справедливості. Велике значення у соціальній поведінці має професія або місце конкретної людини в професійно-кваліфікаційній і службовій ієрархії,  майнове становище, соціальне походження, політико-ідеологічні переконання та прихильність, які можуть бути пов’язані з різним розумінням соціальної справедливості. 

Принцип соціальної справедливості фіксує не походження доходів, а ступінь рівності і, відповідно, нерівності розподілу. Цей принцип прямо пов’язаний із функціонально-виробничим розподілом, бо рівність або нерівність залежать від того, за рахунок чого і за яких обставин ці доходи присвоюються.

Абсолютна (безумовна, необмежена) рівність неможлива, бо, по-перше, існує різниця у володінні ресурсами, а по-друге, якщо їх не диференціювати (як у СРСР), то буде залишатися різниця у кількості дітей, здоров’ї, потребах. Висока ступінь нерівномірності підриває стимули, загострює соціальну несправедливість, погіршує можливості до розвитку суспільства. Причинами нерівномірності можуть виступати: різниця у володінні ресурсами; диференціація у здібностях; неоднакові можливості в освіті і кваліфікації; різна схильність до ризику; ринкова влада; вдача, зв’язки тощо.

Досвід теоретичних досліджень проблеми соціальної справедливості у розподілі свідчить про відносність цього поняття. Наприклад, за теорією граничної продуктивності вважається, що за працю справедливо виплатити цінність її граничного продукту. Однак за цією теорією неможливо з точністю визначити, яка частина цього фактора у порівнянні з іншими, які застосовуються у процесі виробництва. З іншого боку, справедливість передбачає однакову міру оплати за однакову міру праці. Але ж неможливо ототожнювати ринкову оплату із виконаною роботою. Наприклад, існують види діяльності, безпосередньо не пов’язані із зарплатою (робота домогосподарки). За відсутності конкуренції дохід може відображати не виконану роботу, а економічну владу. Тому поряд із випуском слід враховувати і витрати (кількість і якість затрачених ресурсів).


На основі вищесказаного можемо визначити такі функції розподілу:
1. Регулююча. Розподільчі відносини визначають структуру розподілу засобів виробництва між галузями і видами виробництва. В умовах сучасної ринкової економіки ця структура частково визначається попитом і нормою прибутковості, а частково – державою через розподіл державного бюджету, цільові кредити, норми оподаткування, інноваційну та соціальну політику.
2. Стимулююча. Розмір доходу визначає стимули до розширення виробництва, зацікавлює у підвищенні науково-технічного рівня виробництва, застосуванні більш ефективних форм організації виробництва.
3. Соціальна. Розподіл доходів визначає частку учасників виробництва у створеному продукті, а тим самим і розміри індивідуальних доходів, рівень соціальної захищеності, можливості для капіталовкладень тощо. Через розподіл визначається частка різних соціальних груп в обміні і споживанні, їх місце і роль в суспільстві.
4. Відтворювальна. Система розподілу здійснює зворотний вплив на виробництво, формує макроекономічні пропорції.
2. Споживання, заощадження, інвестиції та їх взаємозв’язок

Використання доходів передбачає їх витрати на сплату податків, споживання та заощадження. Сплата податків необхідна для вирішення загальноекономічних проблем, у тому числі й соціальних. Споживання характеризується як сума грошей, що витрачається населенням для придбання товарів чи послуг. Воно може визначатись як загальний платоспроможний попит. Для оцінювання розмірів споживання використовують індекс споживчих настроїв (ІСН). Його почали розробляти в США у 1946 році, а в інших країнах він широко використовується із 1970-х років. Цей індекс дає можливість вивчити потенційні обсяги споживання у майбутній період, його структуру і зорієнтувати виробництво на задоволення цього попиту. Для розрахунку ІСН беруть дані опитування людей, відібраних за статтю, віком, соціальним статусом, таких, що проживають у різних точках країни.

Важливість макроекономічного дослідження поведінки домашніх господарств на споживчому ринку пояснюється такими обставинами: 

1. У сучасній економіці витрати на споживання досягають трьох чвертей усіх сукупних витрат. 

2. Витрати на споживання складають переважну частку трансакцій в економіці, отже, характер поведінки домашніх господарств на споживчому ринку значною мірою визначає розмір і характер попиту на гроші. 

3. Оскільки одну частину використовуваного доходу домашні господарства витрачають на споживання, а іншу − на заощадження, то очевидно, що певному характеру функції споживання відповідає певний вид функції заощадження, а оцінка обсягу заощаджень надзвичайно важлива для визначення умов як статичної, так і динамічної рівноваги в економіці. 

Доходи розподіляються на індивідуальні податки, поточне споживання та заощадження. Індивідуальні податки включають індивідуальний податок з доходів громадян, податки на особисте майно, обов’язкові платежі у різні фонди соціального страхування. Видатки на поточне споживання включають видатки на споживчі товари довгострокового і поточного споживання та витрати на оплату послуг.  

Аналіз характеру споживання домашніх господарств передбачає виявлення: поведінки суб’єктів споживання при формуванні планів споживання і заощадження; співвідношення доходу і витрат на споживання і заощадження з майном суб'єкта; мотивації домашніх господарств при прийнятті рішень про формування обсягів поточного споживання і заощадження, тобто які параметри виділяються як аргументи.  

Споживання залежить від суб’єктивних та об’єктивних факторів. Наприклад, суб’єктивну залежність споживання від абсолютного розміру використовуваного доходу Кейнс сформулював у вигляді основного психологічного закону, відповідно до якого “люди схильні, як правило, збільшувати своє споживання з ростом доходу, але меншою мірою, ніж ростуть доходи”. Даний висновок має значення для вивчення обсягів і структури споживання при різних рівнях доходу. До об’єктивних факторів відносять: рівень доходів населення; рівень цін; наявність запасів, розміри процентних ставок тощо. 

Заощадження – це відстрочене споживання, та частина доходу, яка у даний момент не споживається. Причинами особистих заощаджень виступають: заощадження частини доходу на випадок хвороби, смерті тощо; нагромадження коштів для перспективних видатків (придбання меблів, автомобіля, житла тощо); для спадщини; для виграшу при спекуляції цінними паперами тощо. 

На співвідношення між споживанням і заощадженням крім доходу впливають такі фактори:

1. Розміри оподаткування (зростання податків скорочує можливості і споживання, і заощадження).

2. Рівень цін (по-різному впливає на споживання і заощадження людей з різними доходами).

3. Зростання відрахувань на соціальне страхування скорочує заощадження.

4. Зростання пропозиції якісних товарів скорочує заощадження.

5. Обсяги споживання зростають під впливом ажіотажного попиту.

В розподілу доходу, що йде на споживання і заощадження, головна роль належить заощадженням. Домашні господарства розглядають заощадження як відкладене споживання, намагаючись максимізувати обсяг споживання в довгостроковому періоді. Тому вони порівнюють користь від споживання сьогодні з вигодами майбутнього споживання. Параметром, що виражає ступінь переваги поточного споживання над майбутнім, є ставка відсотку. Чим вона вища, тим більш ефективними стають заощадження, отже, і відкладене (майбутнє) споживання, чим нижча – тим бажаніше споживання сьогодні. 

Часто розмір майна в поточному періоді визначається заощадженнями, зробленими в попередньому періоді. Тому перед суб'єктом стоїть завдання оптимального розподілу поточного доходу між споживанням і заощадженням. Важливим показником споживання вважається також структура видатків сім'ї. 

До статистичних індикаторів, що характеризують обсяг і структуру заощаджень, належать: частка заощаджень у структурі видатків сім'ї; сальдо купівлі іноземної валюти, оскільки остання більш захищена від інфляції і є формою нагромадження фінансових ресурсів (особливо у постсоціалістичних країнах); відсоток заощаджень у вигляді вкладів та придбання цінних паперів в структурі доходів. Рівень трудових доходів можна визначити та оцінити на основі таких показників: річний або середньомісячний дохід, що залишається у розпорядженні після сплати податків та обов'язкових платежів; середньомісячний дохід на кожного члена сім'ї. Показник річного або середньомісячного доходу, що залишається у розпорядженні населення, є одним із основних при визначенні рівня соціальної диференціації і в різних країнах розрізняється досить суттєво. 

Заощадження виступають джерелом для інвестицій. Інвестування – це використання заощаджень з метою створення нових виробничих потужностей і капітальних активів. Інвестиції складають частину сукупного попиту, а в масштабах країни визначають процес розширеного відтворення. За оцінками економістів, у розвинутих країнах до 70% усіх кредитів здійснюється за рахунок заощаджень широких мас населення.  Інвестиційний попит залежить як від суб’єктивного фактора – рішення підприємців щодо інвестування, так і низки об’єктивних факторів.  Інвестиції тісно пов’язані із доходами, адже вони часто фінансуються з прибутків. При низьких доходах може простоювати виробництво. Якщо доходи зростають, фірми мають можливість поповнювати свій капітал. Процес інвестування обумовлений й іншими об’єктивними факторами:

1) очікуваною нормою позичкового відсотка;

2) величиною відсоткової ставки як альтернативної можливості капіталовкладень;

3) очікуваною нормою прибутковості;

4) розміром податків, темпами інфляції тощо. 

Зрушення у попиті на інвестиції відбуваються залежно від: зміни витрат на придбання, експлуатацію та обслуговування обладнання; податків на підприємців; технологічних змін; розмірів основного капіталу; очікування прибутків.

3. Формування сукупних доходів населення та проблема диференціації суспільства на багатих і бідних

Формування сукупних доходів населення включає їх виробництво, розподіл, перерозподіл і використання. Результатом виробництва (використання ресурсів) виступає первинний розподіл доходів, який визначає частку учасників виробництва у створеному продукті залежно від кількості і якості затрачених ресурсів. Первинними доходами, таким чином, виступають: заробітна плата, підприємницький дохід, доходи від власності, рента, відсотки. У процесі перерозподілу доходів формуються державні трансфертні платежі (пенсії, стипендії, пільги, допомоги, безоплатні послуги, субсидії) кошти, отримані у спадщину, дарунки тощо. Використання доходів відбувається за такими напрямками: соціальне страхування, податки, витрати на продукти харчування, на одяг і взуття, квартплата, комунальні платежі, меблі, побутові прилади, транспорт, освіта, відпочинок, заощадження тощо.

Як розглядалось вище, факторний розподіл доходів не означає рівності в доходах, а навпаки, веде до значної диференціації в доходах. Хоч розподіл пропорційно кількості та якості затрачених ресурсів і вважається принципом соціальної справедливості у розподілі в умовах ринкової економіки, все ж високий ступінь нерівномірності також є несправедливим. З одного боку, вона виявляє, як правило, що одні отримують високі доходи тому, що їх недоотримують інші, а з іншого, − надмірна нерівність загострює соціальні суперечності між багатими і бідними, обмежує стимули до виробництва.

В економічній теорії рівень бідності оцінюють опосередковано через показники рівномірності розподілу доходів. Чим більш нерівномірно розподілені доходи всередині суспільства, тим більша частина населення буде вважати себе бідною. Для оцінки рівномірності розподілу доходу використовують коефіцієнти Лоренца та Джині, а також квартильний, квінтильний, децильний коефіцієнти. Графічно ступінь нерівномірності розподілу доходів ілюструється за допомогою кривої М. Лоренца.

Проблема бідності (як і багатства) є актуальною в усіх країнах і розглядається представниками різних суспільних наук як в економічному, так і в політичному, соціальному, правовому та інших аспектах. Це пояснюється тим, що явище бідності − це неначе температура у хворого, коли її причинами можуть бути найрізноманітніші проблеми. Проблема бідності зовсім не зводиться до методів її виміру чи пошуку грошових коштів для її подолання. Насправді вона пов’язується із вивченням механізмів генерування та розростання бідності, системи факторів, що її породжують у різних  країнах, у конкретних умовах розвитку. У ході її аналізу виявляється, що критерії бідності для різних країн розрізняються настільки, що бідна людина, наприклад, у Швеції вважається багатою в Індії. Наприкінці XX ст. проблема бідності стала актуальною і для постсоціалістичних країн, у тому числі й для України. 

Вважається, що вперше цілісну систему поглядів щодо проблеми розподілу грошових доходів, явищ бідності і багатства сформулювали представники класичної політекономії – А.Сміт, Д.Рікардо, Д.Мілль, Т.Мальтус. Вони вважали, що бідність і багатство виступають логічним наслідком індустріального розвитку, а розподіл доходів між різними класами визначає розподіл власності. Т.Мальтус відзначав, що причина бідності – це вищі темпи зростання населення порівняно із зростанням ресурсів. Особливо швидко зростає якраз бідне населення, а держава лиш сприяє цьому через систему допомоги. На думку А.Сміта, заробітна плата збільшуватиметься в міру зростання національного багатства, це сприятиме підвищенню добробуту. Ж.Прудон також вважав бідність соціальним благом. Він зазначав, що вона є невід’ємною рисою людства, оскільки його потреби весь час зростають. К.Маркс та Ф.Енгельс проголошували необхідністю соціальну рівність. К.Маркс був упевнений, що нагромадження капіталу призводить до підвищення пауперизації, а бідність – це форма експлуатації робітників власниками капіталу (багатими). Ф.Хайєк дотримується думки, що бідність неможливо подолати адміністративними чи примусовими методами, бо бідність і багатство – невідворотна реальність у будь-якому суспільстві. Отже, ціла плеяда вчених розглядала бідність та багатство, по суті, крізь призму теорії Ч.Дарвіна (природний відбір, виживання сильніших). Вони вважали бідних особисто відповідальними за своє становище. 

Світовий досвід свідчить, що тягар бідності найбільше тисне на плечі певних соціальних груп. При цьому самі бідні не є однорідною групою: хронічна бідність найчастіше спостерігається серед маргіналів; погранична бідність є переважно випадковою, наприклад, бідність тимчасово безробітних тощо. Характерно, що третина бідноти живе в сільській місцевості. Але останнім часом бідність швидко урбанізується. Бідність має і гендерний характер: жінки перебувають у гіршому становищі, ніж чоловіки. В незаможних сім’ях їм випадає більше роботи. Вони менш освічені та мають обмеженіший доступ до престижних, високооплачуваних видів діяльності. Бідність характерна також для представників певних етнічних груп і національних меншин. 

Окрім того, бідність розрізняється як за стандартами цивілізації в цілому (стосовно певного періоду), так і за стандартами конкретної країни. Першим типом бідності охоплене майже все населення „третього світу”. Бідність за стандартами певної країни існує скрізь. Виділяються й такі форми бідності, як об’єктивна і суб’єктивна, абсолютна і відносна, тимчасова, застійна, прихована тощо. Об’єктивна бідність визначається за прийнятими в країні критеріями доходу чи доступу до суспільних благ на основі легітимних рішень і законодавства. Суб’єктивна, навпаки, визначається на базі особистих оцінок. Останнім часом вона все більше привертає увагу дослідників. Слід зазначити, що почуття бідності виникає в індивідів найчастіше не в результаті її співставлення з абсолютними показниками, а через порівняння власних можливостей зі стандартами споживання інших людей або зі своїми можливостями в минулому. Нині, в умовах поглиблення майнового розшарування, вважати себе бідною за подібними оцінками може переважна більшість населення України: у порівнянні з кількома відсотками найзаможніших всі інші наші громадяни – бідні. Але якщо згадати повоєнні роки, то люди тоді відчували себе менш бідними, хоча насправді були значно біднішими, ніж нині. 

Дослідження свідчать, що на нинішньому етапі полярність між багатством і бідністю дедалі поглиблюється. Наприклад, якщо в 1960 р. 20% багатого населення світу мали 70% загального світового доходу, то сьогодні вони володіють вже 86-90%. Натомість 20% найбіднішого населення мали тоді 2,3% глобального економічного доходу, а нині −  лише близько 1,1%. У 1960 р. 20% найбагатших людей світу одержували доходів у 30 разів більше, ніж 20% найбідніших, а на початку ХХI ст. цей розрив збільшився до 60 разів. 

Зростає суперечність між більш справедливим внутрішньодержавним розподілом доходів і вкрай несправедливим глобальним. Ця проблема загострилася до крайньої межі. Глобалізація економіки скоріше підтверджує, ніж заперечує існування та примноження бідності. 

Критерії бідності передбачають систему її показників. На відміну від звуженого підходу до виміру бідності на основі прожиткового мінімуму, який можна назвати споживчо-фізіологічним, сучасна економічна наука пропонує системний підхід до виміру бідності, який повинен враховувати низку принципів, до яких відносяться: рівень доходів у порівнянні з прожитковим мінімумом; рівень освіти у порівнянні з середнім чи, навіть, вищим рівнем освіти в суспільстві; рівень культури у порівнянні з середнім чи, навіть, вищим рівнем культури в суспільстві; рівень здоров’я, що визначається подовженістю життя; рівень матеріальної та соціальної захищеності осіб, що належать до бідних прошарків населення; рівень особистої безпеки бідних прошарків суспільства; рівень їх правової захищеності; якісний рівень навколишнього середовища; рівень забезпеченості робочими місцями; рівень криміналізації бідних груп населення;  можливість бідних стати багатими тощо.

У розвинутих країнах проблема диференціації суспільства на багатих і бідних вирішується шляхом поступового формування середнього класу. Вважається, що середній клас можна детермінувати як рамкову групу, яка має двосторонні межі. Тому його можна виділити як певний діапазон, що існує між бідністю і багатством. Тоді до середнього класу відносяться всі, хто живе на рівні, вищому, ніж офіційний рівень малозабезпеченості, та нижчому від умовного рівня багатства. Останній можна розуміти як кратність перевищення доходів та майнового достатку еліти у порівнянні із найменш забезпеченими громадянами, а небідність можна трактувати як можливість купувати необхідні продовольчі та промислові товари і робити заощадження. Всередині класу різні соціальні прошарки визначати за низкою таких характеристик, як розмір доходів, ємність споживчого кошика, розміри споживання продовольчих та промислових товарів, обсяги державних трансфертів. За цими характеристиками до середнього класу відносять тих, хто переступив межу малозабезпеченості, знаходиться вище критичної точки забезпечення життєвими благами. Важливо підкреслити, що більшість населення схильна зараховувати себе до середнього класу саме за таких характеристик. 

Важливим елементом, що характеризує приналежність до середнього класу, є можливість отримувати та удосконалювати професійні знання (бути професійно потрібними). Ще одним елементом соціальної захищеності середнього класу виступає гарантія зайнятості. 

4. Державна політика регулювання доходів та вирішення проблеми бідності
 Проблеми ефективного та справедливого розподілу доходів залежать від вирішення суспільством проблеми забезпечення ефективного сталого економічного розвитку, вимагають постійної уваги з боку держави, її втручання у соціально-економічні процеси через нормативно-правові, інституційні, розподільчі чинники. В основі таких чинників лежить формування соціальних стандартів та величини прожиткового мінімуму і забезпечення мінімально допустимого рівня споживання для усіх категорій населення. 

Державні соціальні стандарти – це встановлені законами, іншими нормативно-правовими актами соціальні норми і нормативи, на базі яких визначаються рівні основних державних соціальних гарантій. Державні соціальні гарантії − це мінімальні розміри оплати праці, доходів громадян, пенсійного забезпечення, соціальної допомоги, розміри інших видів соціальних виплат, встановлені законами та іншими нормативно-правовими актами, які забезпечують рівень життя, не нижчий від прожиткового мінімуму. Для їх розрахунку використовуються соціальні норми і нормативи – показники необхідного споживання продуктів харчування, непродовольчих товарів і послуг та забезпечення освітніми, медичними, житлово-комунальними, соціально-культурними послугами. 

За характером задоволення соціальних потреб соціальні нормативи поділяються на:

· нормативи споживання – розміри споживання в натуральному виразі за певний проміжок часу (за рік, за місяць, за день) продуктів харчування, непродовольчих товарів поточного споживання та деяких видів послуг;  

· нормативи забезпечення – визначена кількість наявних в особистому споживанні предметів довгострокового користування, а також забезпечення певної території мережею закладів охорони здоров'я, освіти, підприємств, установ, організацій соціально-культурного, побутового, транспортного обслуговування та житлово-комунальних послуг;  

· нормативи доходу – розмір особистого доходу громадянина або сім'ї, який гарантує їм достатній рівень задоволення потреб, що розраховується на основі визначення вартісної величини набору нормативів споживання та забезпечення. 

За рівнем задоволення соціальних потреб соціальні нормативи поділяються на: 

· нормативи раціонального споживання – рівень, що гарантує оптимальне задоволення потреб; 

· нормативи мінімального споживання – соціально прийнятний рівень споживання продуктів харчування, непродовольчих товарів та послуг, виходячи із соціальних або фізіологічних потреб; 

· статистичні нормативи – нормативи, що визначаються на основі показників фактичного споживання або забезпеченості для всього населення чи його окремих соціально - демографічних груп. 

Використання цих норм і нормативів повинно лежати в основі розрахунку бюджетних видатків, реалізації  державою функції соціальної відповідальності.

Як вирішити проблему бідності? Як показує аналіз, бідність – поняття відносне, завжди будуть існувати певні групи населення, які бідніші за інших. Проблему слід ставити в іншому ракурсі: як забезпечити умови, за яких кожний, хто до цього прагне, може вирішити для себе цю проблему на загальнодоступному рівні. Рішення має лежати насамперед у сфері виробництва як основи всього соціально-економічного розвитку. Необхідно переосмислити сформовану ситуацію і перейти від надання пільг населенню до переважно пільг у веденні бізнесу, особливо на його початкових етапах. У такий спосіб не лише буде створено умови для зайнятості і скорочення безробіття, а й виникнуть передумови для зростання виробництва, що особливо важливо. А це − запорука успішного наповнення бюджету, гарантія соціального забезпечення. 

Одна з найефективніших стратегій боротьби з бідністю − розвиток середнього та малого бізнесу. Саме малі й середні підприємства становлять основу будь-якої розвиненої економіки, на них лежить тягар розвитку ринку праці і зайнятості населення, а отже, і підвищення рівня життя в країні. Гальмом у розвитку середнього та малого бізнесу в Україні практично, як і скрізь, є бюрократія. Вона стоїть на шляху створення малих підприємств і на шляху їх зростання. Для розвитку середнього та малого бізнесу потрібна більш розгалужена структура фінансових ринків, а для цього слід активізувати конкуренцію в банківській системі. Банкам необхідні нові клієнти. Намагаючись їх залучити, вони спускаються дедалі нижче, до клієнтів із середнього й малого бізнесу, що, у свою чергу, надає імпульс розвиткові цього сегмента економіки. 

Ще одне надзвичайно важливе питання −  оподаткування. Для розвитку середнього та малого бізнесу - це питання виживання. В Україні дуже низькі показники збирання податків, тому правильно було з боку уряду провести податкові реформи, які характеризуються зниженням податкових ставок і одночасним розширенням кола платників. 

Податкова реформа покликана позитивно вплинути на економічне зростання, а також на бажання підприємств і корпорацій платити податки. Нижчі податкові ставки привабливіші для платника, і це − ключ до врегулювання проблем бідності. Податки мають балансувати між економічним зростанням і соціальним захистом. Водночас суспільству потрібно вирішити питання соціальної солідарності й економічної доцільності у трьох сферах: охорона здоров’я, освіта і пенсійна система. 

ПРАКТИКУМ

1. Визначте такі поняття та категорії: 

· розподіл як фаза суспільного відтворення;

· розподільчі відносини;

· абсолютна рівність в розподілі;

· первинний розподіл;

· вторинний розподіл;

· факторний розподіл;

· функціонально-виробничий розподіл

· нерівність в розподілі доходів;

· принцип соціальної справедливості;

· крива Лоренца;

· коефіцієнт Джинні;

· бідність;

· споживання;

· заощадження;

· інвестиції;

· соціальні стандарти;

· соціальні гарантії;

· соціальні норми й нормативи.

2. Вірно / невірно  (вкажіть «Так» чи «Ні», відповідь обґрунтуйте)

1. Проблема нерівномірності у розподілі доходів характерна лише для країн з низьким рівнем розвитку.

2. Реальний розподіл доходів у багатьох країнах відбувається так, що більша частина сукупного доходу розподіляється на користь меншої частини сімей.

3. Ефективність у розподілі ресурсів означає справедливості у розподілі доходів.

4. Механізм розподілу доходів істотно впливає на економічну ефективність.

5. Прожитковий мінімум і мінімальний споживчий кошик – це тотожні поняття.

6. Мінімальна заробітна плата в Україні встановлюється раз на п’ять років.

7. У високорозвинутих країнах немає проблеми нерівності в розподілі доходів.

8. Соціальні гарантії – це встановлені державою мінімальні розміри різних доходів, що не повязані зі споживчим кошиком.

9. Заощадження – це відкладений споживчий попит.

10. Валові інвестиції включають чисті інвестиції та відрахування на спожитий капітал.

11. Перерозподіл доходів здійснюється державою з метою вирівнювання доходів домогосподарств.

12. Проблема бідності є актуальною для країн з низьким рівнем доходів.

3. Чи вплине на криву М. Лоренца зростаннярівня оподаткування та скорочення соціальних допомог? Обгрунтуйте свою думку.
4. Чи тотожні поняття «справедливість» і «рівність» при розподілі доходу. Наскільки справедлива нерівність доходів (якщо вона взагалі може бути справедливою)? Назвіть основні причини нерівномірного розподілу доходів населення України?
5. Чому соціальна політика є одним з найважливіших чинників державного регулювання? Наскільки , на вашу думку, є ефективною соціальна політика в Україні. 
Тема 11. ЗАГАЛЬНОЕКОНОМІЧНА РІВНОВАГА ТА ЕКОНОМІЧНЕ ЗРОСТАННЯ

1. Методологія аналізу макроекономічної рівноваги
2. Модель макроекономічної рівноваги «AD-AS»
3. Сутність та показники економічного зростання
4. Чинники і типи економічного зростання
1. Методологія аналізу макроекономічної рівноваги

Макроекономічна рівновага є однією із фундаментальних категорій економічної теорії та економічної політики, яка визначає збалансованість і пропорційність економічних процесів. Встановлення макроекономічної рівноваги − центральна проблема суспільного відтворення. Макроекономічна рівновага - це такий стан національної економіки, за якого використання обмежених виробничих ресурсів для створення товарів і послуг та їх розподіл між різними членами суспільства збалансовані. Тобто забезпечується сукупна пропорційність між ресурсами і їх використанням; - факторами виробництва і результатами їх використання; сукупним виробництвом і сукупним споживанням; сукупною пропозицією і сукупним попитом; матеріально-речовими і фінансовими потоками. Отже, макроекономічна рівновага передбачає стабільне використання їх інтересів у всіх сферах національної економіки.

Така рівновага – це економічний ідеал: без банкрутств і стихійних лих, без соціально-економічних потрясінь. В економічній теорії макроекономічним ідеалом є побудова моделей загальної рівноваги економічної системи. У реальному житті відбуваються різноманітні порушення вимог такої моделі. Але значення теоретичних моделей макроекономічної рівноваги дозволяє визначити конкретні чинники відхилень реальних процесів від ідеальних, знайти шляхи реалізації оптимального стану економіки.

Розрізняють внутрішню і зовнішню рівновагу. Внутрішня рівновага забезпечується тоді, коли економіка досягає повної зайнятості, а фактичний рівень безробіття не перевищує його природного рівня. Зовнішня рівновага характеризує відсутність платіжних дисбалансів з іншими країнами. 

Рівновагу також розглядають як ідеальну і реальну. Ідеальну можна визначити теоретично як реалізацію інтересів усіх економічних суб’єктів у всіх структурних елементах, секторах і сферах економіки, коли: усі споживачі знаходять на ринку предмети споживання; виробники - засоби виробництва; увесь продукт може бути реалізованим; не існує побічних ефектів, які заперечують ринкову конкуренцію. Ідеальна рівновага виходить з передумов ідеальної конкуренції і відсутності побічних ефектів, що в принципі не реально, так як в реальній економіці не існує таких явищ як досконала конкуренція і чистий ринок. Кризи і інфляція виводять економіку зі стану рівноваги. Реальна макроекономічна рівновага – рівновага, встановлюється, в економічній системі в умовах недосконалої конкуренції і при зовнішніх факторах впливу на ринок.

Рівновагу можна розглядати як часткову, що складається на окремих ринках, у певних сферах, і повну, характерну для економіки загалом. За часовим періодом розглядають статичну (що існує на даний момент часу) та динамічну (таку, що постійно відновлюється, забезпечуючи економічне зростання) рівновагу. 

Макроекономічна рівновага може бути стійкою і нестійкою. Рівновага називається стійкою, якщо у відповідь на зовнішній імпульс, що руйнує рівновагу, економіка самостійно повертається в стійкий стан. Якщо після зовнішнього впливу економіка не може відновитися самостійно, то рівновагу називають нестійкою.

Порушення рівноваги означає, що в сферах, секторах, галузях економіки відсутня збалансованість. Це призводить до втрат валового продукту, зниження доходів населення, появи інфляції, безробіття. Щоб досягти рівноважного стану економіки, не допустити небажаних явищ, економісти використовують макроекономічні моделі рівноваги, висновки з яких служать для обґрунтування макроекономічної політики держави.

В економічній науці існує безліч моделей макроекономічної рівноваги, що відображають погляди різних напрямів економічної думки на цю проблему. Серед яких: 

· Ф. Кене – модель простого відтворення на прикладі економіки Франції XVIII століття (рівновага досягається шляхом встановлення обмінних процесів між суспільними класами, внаслідок яких відбувається розподіл чистого продукту);

· Ж.Б.Сей – модель макроекономічної рівноваги заснована на законі Сея (макроекономічна пропозиція створює і збалансовує власний попит, який передбачає, що кожний продавець одночасно є й покупцем товару);

· К. Маркс – схеми простого і розширеного капіталістичного суспільного відтворення (ґрунтується на адекватній їй теорії руху сукупного суспільного продукту і капіталу. Теорія на основі системи рівнянь обґрунтовує рівність за таких умов: продукція I підрозділу (виробництво засобів виробництва) повинна дорівнювати фондам відшкодування обох підрозділів, а продукція II підрозділу (виробництво предметів споживання) – чистому суспільному продукту);

· В. Ленін – схеми капіталістичного суспільного розширеного відтворення зі зміною органічної будови капіталу (ґрунтуючись на макроекономічної моделі відтворення К.Маркса, розвинув і конкретизував схеми простого і розширеного відтворення);

· Л. Вальрас – модель загальної економічної рівноваги в умовах дії закону вільної конкуренції (сукупна пропозиція кінцевих продуктів повинна відповідати сукупному попиту на них як сума доходів, що створюють всі фактори виробництва для їх власників, в процесі укладання угод щодо продажу і покупки товарів на ринках встановлюються такі відносні ціни, за яких всі бажані товари продаються і купуються і не виникає надлишкового попиту і надлишкової пропозиції);

· В. Леонтьєв – модель «витрати - випуск» (використовує шахову таблицю «витрати-випуск», зміст якої полягає у визначенні потоків ресурсів і витрат для створення одиниці кінцевого продукту. По горизонталі вказуються всі витрати по створенню національного продукту, по вертикалі – всі грошові потоки. Значення розташовуються в шаховому порядку. Підсумок суми значень по вертикалі і горизонталі в стані рівноваги повинен збігатися);

· Дж. Кейнс – модель короткострокового економічної рівноваги «AD-AS» (система знаходиться в рівновазі за умови рівності доходів та витрат, що можливо в короткостроковому періоді, так як загалом ринковій економіці притаманна нерівновага: вона не забезпечує повної зайнятості і не має в своєму розпорядженні механізмом саморегулювання);

· Дж.Хікс, Е.Хансен – модель загальної рівноваги на ринку товарів та ринку грошей «IS— LM» (характеризує умови досягнення одночасної рівноваги на ринку товарів та на ринку грошей, відображає наслідки впливу економічної політик держави на рівноважні параметри).

Ринкова економіка ґрунтуючись на стихійній децентралізованій активності економічних суб'єктів може стабільно функціонувати тільки ефективно погоджуючи їх діяльність, і нейтралізуючи зовнішні «шоки», які порушують її внутрішню координацію. Будь-який процес зміни макропараметрів повинен побут кінцевим, тобто вести до досягнення стабільних значень цих параметрів. Тоді будь-який вплив екзогенних факторів можна розглядати як вплив на рівноважні параметри системи, що викликає обмежені зміни фактичних значень цих параметрів і не руйнує стійкість системи. У цьому полягає сенс поняття макроекономічної рівноваги як засобу пояснення стійкості ринкової економіки.

Поняття макроекономічної рівноваги дозволяє пояснити, яким чином суб'єкти ринкової економіки, що переслідують свої інтереси не руйнують економічну систему, а, навпаки, сприяють її стійкому функціонуванню. Макроекономічна рівновага дозволяє розглядати ринкову економіку як систему, в якій зворотні зв'язки переважають над прямими тобто тенденція до стабілізації переважає над тенденцією до посилення зовнішніх збурень і будь-які зміни є рухом до деякого кінцевого стану. Для цього ринкова економіка повинна володіти стабілізуючими механізмами (механізмами рівноваги) до дослідження і теоретичного конструювання яких і зводяться різні теорії макроекономічної рівноваги, що сформувалися протягом історії економічної науки.

Однак, незважаючи на всі свої переваги, рівноважний підхід породжує цілий ряд методологічних проблем. Головна проблема, пов'язана з поняттям макроекономічної рівноваги полягає в тому, що цей стан неможливо спостерігати, відповідно є підґрунтя подальших досліджень та розробки нових теорій.

2. Модель макроекономічної рівноваги «AD-AS»

Модель AD–AS (модель сукупного попиту (англ. Aggregate Demand, AD) та сукупної пропозиції (англ. Aggregate Supply, AS)) – теоретична макроекономічна модель, що визначає рівноважні обсяги сукупних величин попиту та пропозиції залежно від рівня цін та послуг на ринку в середині країни.

Модель сукупного попиту і сукупної пропозиції (AD–AS) досліджує поведінку економіки в цілому. Вона пояснює причини коливання рівня цін та реальних обсягів національного виробництва, розкриває взаємозв'язок між ними та економічною політикою. Модель застосовується для дослідження й пояснення таких важливих явищ, як інфляція, безробіття, ділові цикли, для прогнозування впливу на економіку різноманітних факторів, для планування й координації заходів економічної політики в короткостроковому і довгостроковому періодах.

Модель AD–AS визначає рівноважні значення агрегованих обсягів попиту й пропозиції залежно від рівня цін товарів та послуг на внутрішньому ринку країни. Агрегування цін означає, що ціни на окремі товари та послуги усереднюються пропорційно обсягам виробництва останніх на внутрішньому ринку і характеризують рівень цін усієї сукупності товарів та послуг в економіці.

Вимірником рівня цін у моделі AD–AS є дефлятор ВВП поточного періоду до певного базового періоду. Значення дефлятора відкладаються на вертикальній осі координат (Р) і вимірюють загальний рівень цін в економіці.

Сукупний попит і сукупна пропозиція агрегуються, відповідно, з рівноважних величин попиту й пропозиції на всіх ринках товарів та послуг. Вони характеризують реальний обсяг національного виробництва за певний період, точніше – вартість кінцевої продукції національного виробництва в цінах базового періоду, які вважаються постійними. Отже, сукупний випуск у моделі AD-AS – це реальний валовий внутрішній продукт країни.

Значення реального ВВП відкладаються на горизонтальній осі (Y) і вимірюють реальний доход економічних агентів країни – домогосподарств, фірм та уряду.

Сукупний попит (АD) – це загальний обсяг вітчизняних товарів і послуг, які готові купити домогосподарства, фірми та уряд країни, а також економічні агенти інших країн світу за певного рівня внутрішніх цін. Сукупний попит є сумою запланованих витрат економічних агентів, а саме: 

· витрат домашніх господарств на споживання (С); 

· видатків корпоративного сектора (фірм) на інвестиції (I); 

· видатків держави на закупівлю товарів, оплату послуг та праці (G);

· різниці витрат економічних агентів зовнішнього світу на вітчизняні товари й послуги (експорт) та витрат макроекономічних агентів країни (домогосподарств, корпорацій, уряду) на іноземні товари (імпорт) – чистого експорту країни (NX). 

АD = С + І + G + NХ           (11.1)

Отже, сукупний попит на товари та послуги є сумою внутрішнього та зовнішнього попиту на вітчизняні товари і послуги (рис.3.2):
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Рис.11.1. Крива сукупного попиту.

У макроекономічній теорії спадний нахил кривої сукупного попиту пояснюється впливом так званих цінових факторів: а) ефектом відсоткової ставки; б) ефектом реальних грошових залишків (ефектом багатства); в) ефектом імпортних закупівель.

Ефект відсоткової ставки. Якщо рівень цін зростає, то продаж і купівля попередньої кількості товарів вимагають більшої кількості грошей. Попит на гроші збільшується. За незмінної пропозиції грошей це веде до зростання відсоткових ставок. Підвищення відсоткових ставок скорочує інвестиції та споживання за рахунок кредиту. Величина сукупного попиту зменшується.

Ефект реальних грошових залишків. Домогосподарства тримають певну частку активів у вигляді готівки, грошей на поточних рахунках та фінансових активів з фіксованими доходами (наприклад облігацій). Запас грошей є багатством, оскільки гроші мають певну купівельну спроможність. Розмір багатства залежить від кількості грошей та рівня цін і вимірюється величиною реальних грошових залишків (М/Р). Підвищення цін зменшує багатство, тому що купівельна спроможність запасу грошей зменшується. Крім того, підвищення цін призводить до підвищення відсоткових ставок, внаслідок чого вартість облігацій падає. Усвідомивши, що їхнє багатство зменшилось, люди починають більше заощаджувати і менше витрачати. Обсяг сукупного попиту скорочується.

Ефект імпортних закупівель. Підвищення рівня внутрішніх цін за незмінних світових цін зменшує зовнішній і внутрішній попит на вітчизняні товари. Внутрішній попит на імпортні товари, навпаки, збільшується, тому що вітчизняні товари стають дорожчими за іноземні. Чистий експорт, сукупний доход і сукупний попит, таким чином, скорочуються.

На величину сукупного попиту впливають також фактори, що не пов'язані зі зміною рівня цін. Неціновими факторами сукупного попиту є різноманітні шоки – раптові зміни умов загальної рівноваги на внутрішніх ринках, викликані заходами економічної політики, незалежними діями економічних агентів, зовнішньоекономічними, політичними та природними чинниками, що впливають на обсяги споживання, інвестицій, державних видатків або на обсяг чистого експорту країни. До них відносять: зміни споживчих видатків (добробут споживачів, їх очікування, заборгованість, податки тощо); зміни інвестиційних видатків (відсоткова ставка, очікування на прибутки від інвестицій, податки з підприємств); зміни державних видатків; 
зміни у витратах на чистий експорт; зміни курсу національної валюти тощо. Нецінові фактори збільшують або зменшують обсяги сукупного попиту для всіх можливих рівнів цін і, відповідно, пересувають криву АD праворуч або ліворуч.

Сукупна пропозиція (AS) – загальний обсяг товарів та послуг в економіці, який може бути запропонований фірмами за певного рівня внутрішніх цін. На зміни в сукупному попиті виробництво може відреагувати як зміною рівня цін, так і обсягу випуску. Зв'язок між рівнем цін та обсягом сукупної пропозиції залежить від тривалості періоду, протягом якого взаємодіють сукупний попит і пропозиція, ціни і витрати у виробництві (рис. 11.2.). 
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Рис.11.2. Крива сукупної пропозиції.
Аналіз форми кривої сукупної пропозиції показує, що реальний обсяг виробництва збільшується, коли економіка розвивається, проходячи спочатку кейнсіанський, а потім проміжний відрізки. Крива показує залежність між рівнем цін і реальним обсягом національного виробництва (за інших рівних умов).

Розглянемо сукупну пропозицію в довгостроковому періоді (LRAS – Long-run aggregate supply), що показана в моделі AD–AS вертикальною лінією. Вертикальний відрізок характеризується тим, що економіка досягла повного, або природного рівня безробіття, знаходиться в такій точці своїх виробничих можливостей, що за короткий термін вона не в змозі досягти подальшого збільшення виробництва, тобто економіка працює на повну потужність. Будь-яке підвищення цін у такій ситуації веде до збільшення обсягів виробництва. Така ситуація описується класичною економічною теорією, тому вертикальний відрізок ще називають класичним.

До основних нецінових факторів кривої сукупної пропозиції відносять: резерви капіталу та резерви праці, що посилюють короткострокову жорсткість цін та гнучкість сукупного випуску, оскільки дозволяють пропорційно збільшувати працю і капітал за тимчасового розширення виробництва без збільшення питомих витрат; товарні запаси, завдяки яким ціни на ресурси і навіть загальний рівень цін можуть певний час залишатися незмінними; контракти з фіксованими цінам (найчастіше на поставку палива та електроенергії, природної сировини, надання комунальних та транспортних послуг, оренди приміщень, землі, кредиту та найму робочої сили); державне регулювання цін на визначальні ресурси (передусім на нафту, газ, бензин, комунальні послуги та електроенергію); жорстка заробітна плата, коли у період дії тривалих контрактів по найму праці ставки заробітної плати не змінюються; ринкові умови (жорсткість інституційних бюджетних обмежень та конкурентна боротьба на ринках); відкритість економіки і лібералізація зовнішньої торгівлі; міжнародна конкуренція, міжнародний кредит та міграція робочої сили тощо.

Цінові фактори сукупної пропозиції визначають нахил короткострокової кривої сукупної пропозиції – горизонтальний відрізок. До цінових факторів належать різноманітні причини, які сприяють або, навпаки, протидіють зростанню середніх витрат і підвищенню рівня цін за збільшення сукупного випуску. Чим більшою тенденцією до зростання рівня середніх витрат і рівня цін за збільшення випуску характеризується суспільне виробництво, тим більшим кутом нахилу до горизонтальної осі сукупного випуску характеризується крива SRAS (SRAS – Short-run aggregate supply). Основними ціновими факторами сукупної пропозиції визначаються: а) зростання витрат виробництва на одиницю продукції кінцевого використання; б) введення додаткових витрат у ціни. 

Проміжний відрізок кривої сукупної пропозиції характеризується тим, що в деяких ситуаціях збільшення реального обсягу виробництва супроводжується зростанням цін. Це буває, коли в ціни включаються витрати виробництва на використання застарілих машин і обладнання, малокваліфікованої робочої сили тощо. 

В узагальненому вигляді макроекономічна рівновага є рівновагою між сукупним попитом і сукупною пропозицією (рис.11.3. ). 
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Рис. 11.3. Модель макроекономічної рівноваги «AD-AS».

Загальна ринкова рівновага (точка Ер) досягається в результаті подолання незбалансованості окремих, але взаємозалежних ринків. Загальна рівновага ніколи не буває повною й ідеальною. Це лише позитивна макроекономічна динаміка від гіршого до кращого співвідношення сукупної пропозиції і сукупного попиту. Індикатором такої тенденції стають показники зростання ВВП, НД та інших макроекономічних показників. З іншого боку, існує зворотний зв’язок між загальною і частковою рівновагою. Якщо є стійка позитивна тенденція в динаміці загальної рівноваги, легше долається виникаюча незбалансованість на якомусь окремому ринку. І навпаки, в умовах кризового стану економіки і тривалого порушення рівноваги між сукупним попитом і пропозицією нерівновага на окремих ринках посилюється, набуваючи хронічної форми.

3. Сутність та показники економічного зростання

Економічне зростання та соціальний прогрес є сутнісними характеристиками будь-якого суспільства, що динамічно розвивається. Економіка в умовах зростання виробництва має більшу здатність задовольняти потреби суспільства, забезпечує підвищення рівня життя, краще адаптована до вирішення будь-яких соціально-економічних проблем. Економічне зростання за кінцеву мету має підвищення добробуту населення, що характеризується позитивною динамікою споживання. Позитивні зрушення в структурі економіки та соціальній сфері можливі лише за умов стабільного економічного зростання. Саме тому проблемам економічного зростання приділяють багато уваги в дослідженнях економісти теоретики і практики. 

Економічне зростання – це основний показник розвитку будь-якої країни, одна із основних макроекономічних цілей. Воно означає збільшення обсягів реального ВВП в одному періоді порівняно з іншим, тобто являє собою зростаючу здатність економіки до реалізації своїх виробничих можливостей. Графічно економічне зростання може бути позначено двома способами: 1) зсувом кривої виробничих можливостей вправо; 2) зміщенням кривої довгострокової сукупної пропозиції вправо (рис.11.4. та 11.5.)
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Економічне зростання може розглядатись у довгому і наддовгому періодах. Довгий період передбачає зміни у технологіях виробництва. Наддовгий період характеризує більш кардинальні зміни – коли замінюються основні інститути влади, управління, об’єкти виробничої, соціальної, ринкової інфраструктури, структурні взаємозв’язки в економіці. Розрізняють також ефективність і якість економічного зростання. Ефективність економічного зростання характеризує поліпшення усіх складових поняття ефективності виробництва: поліпшення якості товарів і послуг, їх конкурентоспроможність; освоєння виробництва нових товарів; підвищення якості використання матеріальних, трудових, фінансових та інших видів ресурсів; зростання рівня управлінської майстерності тощо. Якість економічного зростання насамперед пов’язується з посиленням його соціальної спрямованості: підвищенням рівня матеріального добробуту населення; розвитком галузей соціальної інфраструктури; зростанням інвестицій у людський капітал; зростанням рівня соціальної захищеності населення тощо.  

Економічне зростання є результатом процесу розширеного відтворення й економічного розвитку. Воно втілюється у таких формах:

1) натурально-речовий результат – у зростанні національного багатства країни;

2) вартісний результат — у зростанні національного доходу країни, ВВП і ВНП;

3) працевитратний результат – в економії виробничого часу і зростанні вільного часу;

4) інтелектуальний результат – у підвищенні рівня освіти, кваліфікації, розвитку здібностей працівників;

5) екологічний результат – у збереженні навколишнього середовища, здоров'я населення;

6) соціальний результат – у підвищенні життєвого рівня населення, в досягненні високого рівня ефективної зайнятості

Для вимірювання економічного зростання використовують показники абсолютного приросту чи темпи приросту реального обсягу виробництва загалом чи на душу населення. В умовах науково-технічної революції економічне зростання – це уже не тільки кількість, а й якість, тобто експлуатаційні властивості продукції, довговічність, економічність тощо. Тому економічне зростання нині доцільно визначити як приріст обсягів національного продукту та поліпшення якості й зміну асортименту благ, що виробляє економіка.

Отже, кількісні параметри економічного зростання відбивають обсяги національного продукту, а якість економічного зростання – структурні зміни в складі цього продукту, що підвищує рівень якості життя. 

Показниками економічного зростання виступають:

· збільшення реального ВВП або ЧНП або НД в абсолютних вимірниках за певний період;

· збільшення реального ВВП або ЧНП або НД на душу населення;

· збільшення за певний період реального ВВП або ЧНП або НД в розрахунку на одного зайнятого;

· виробництво основних видів продукції на душу населення (рівень розвитку окремих галузей);

· рівень та якість життя населення.

Основним показником, що вимірює економічне зростання, є реальний ВВП. Він може бути виражений в абсолютних вимірниках за певний період, у розрахунку на душу населення, у розрахунку на одного зайнятого. Темп приросту цих показників – це зміна показника ВВП, ЧВП, НД за певний період, виражена у відсотках:
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де Y1, та Y0 – реальний ВВП (ЧВП або НД) у поточному та базисному роках.

Крім зазначених вище показників, зважаючи на існування різних типів економічного зростання, для його характеристики використовують показники ефективності використання факторів виробництва:

· продуктивність праці характеризує використання ресурсу праці, на макрорівні визначається як відношення національного доходу до середньої чисельності працівників, зайнятих у його створенні;

· капіталоозброєність характеризує поєднання ресурсів праці і капіталу, технічну оснащеність виробництва;

· капіталомісткість визначає ефективність капіталовкладень і показує частку капітальних вкладень, яка припадає на одиницю приросту продукції, на макрорівні визначається як відношення капіталовкладень до ВВП;
· фондовіддача показує ефективність використання засобів праці і визначає, яка кількість продукції вироблена з одиниці основних фондів, на макрорівні визначається як відношення ВВП до вартості основних фондів;
· матеріаломісткість характеризує ефективність використання ресурсів і показує, частку матеріалів у складі готової продукції, на макрорівні визначається як відношення матеріальних витрат до вартості виготовленої продукції (ВВП).
4. Чинники  і типи економічного зростання

Різні співвідношення кількісних і якісних значень наведених показників відображають можливі варіанти певних шляхів забезпечення економічного зростання, типів його існування. Економічне зростання як результат розширеного відтворення є двох типів: інтенсивний та екстенсивний. Екстенсивний тип економічного зростання — це розширення виробництва шляхом кількісного приросту всіх функціонуючих факторів при їх незмінній технічній основі. Інтенсивний тип економічного зростання — це розширення виробництва шляхом якісного вдосконалення всіх функціонуючих факторів на основі впровадження досягнень науково-технічного прогресу, сучасних засобів виробництва, підвищення кваліфікації працівників.

На практиці розширення виробництва та економічне зростання супроводжуються поєднанням обох типів. Тому важливо розрізняти, внаслідок переважно яких чинників було досягнуто економічне зростання – екстенсивних чи інтенсивних. Наприклад, за переважно інтенсивного типу економічного зростання в економіці мають місце збільшення продуктивності праці, капіталовіддачі, продуктивності природних ресурсів, значне скорочення трудомісткості, капіталомісткості, ресурсомісткості продукції. Переважно екстенсивному економічному зростанню властиві кількісні нарощування факторів виробництва на основі існуючих технологій, зростання виробничих витрат.

Важливим чинником становлення переважно інтенсивного типу економічного зростання є інтенсифікація виробництва, сутність якої полягає в повнішому використанні його факторів, їх якісному вдосконаленні, зростанні продуктивності праці, ефективності. Переважно інтенсивний шлях економічного розвитку називають ще якісно новим типом економічного зростання.

Економічне зростання країн є комплексним процесом, який зазнає впливу широкого різноманіття факторів. Існує дуже багато різноманітних факторів залежно від обраних критеріїв їх оцінки. Найважливішими з них є чотири групи факторів: 1) фактори пропозиції; 2) фактори попиту; 3) фактори розподілу; 4) соціокультурні, інституційні, політичні макроекономічні  та інші фактори.

Фактори пропозиції визначають спроможність економічної системи до зростання. Усі виробничі ресурси кожної країни у певний період часу обмежені, вони мають кількісну і якісну визначеність. Це відноситься до трудових факторів: чисельності економічно активного населення, рівня його загальної і професійної освіти, ділової кваліфікації, до співвідношення зайнятих і безробітних, можливостей зміни галузевої і територіальної структури зайнятості, до наявності систем підготовки і перепідготовки фахівців. Запаси корисних копалин, їхнє місце розташування, інфраструктурна облаштованість регіонів видобутку і переробки, технологія видобутку корисних компонентів також виступають важливим фактором розвитку країни. Кількісні обмеження розвіданих запасів можуть бути частково компенсовані удосконалюванням технології видобутку і переробки. Виробничі фонди складають основу будь-якого підприємства, бувши найбільш активним фактором виробництва. Вони мають цілком визначені якісні і кількісні характеристики. Це – техніко-технологічний рівень основних фондів, вартість, вік і зношеність, відповідність екологічним вимогам і інші характеристики. Спеціальним фактором виробництва виступають інноваційні ресурси, прямо зв'язані з науково-технічним прогресом, що поєднує усі ланки і стадії: від фундаментальних досліджень через дослідно-конструкторські розробки до їхнього виробничого застосування. Нарешті, варто назвати ще один специфічний фактор – ресурси управління (менеджменту). Це – кількість управлінських кадрів, їхній професійний рівень, досвід роботи, здатність до адаптації в нових умовах господарювання.

Фактори попиту свідчать про підвищення рівня сукупних витрат економічної системи з метою повного використання всіх виробничих ресурсів для забезпечення зростання кінцевого результату виробництва. До них належать рівень та темпи зростання сукупного попиту, розподіл сукупного доходу на споживання та заощадження, державні витрати, розміри експорту та імпорту.

Фактори розподілу передбачають ефективний розподіл наявних ресурсів з метою отримання максимальної кількості корисної продукції, до них відносять перерозподіл виробничих ресурсів в економіці та діючу систему розподілу доходів. Фактори розподілу забезпечують оптимальний розподіл ресурсів. Отже, вони характеризують розподіл ресурсів в економіці, вплив на економічне зростання диференціації схильності до заощаджень різних верств населення, приватного та державного секторів економіки,  тощо.

Інституційні чинники, соціокультурні та макроекономічні умови. Ця група факторів характеризує вплив рівня розвитку ринкової інфраструктури, ступеня відкритості національної економіки, лібералізації економічної активності, рівня корупції та розвитку тіньової економіки, стабільності та адекватності національного законодавства. Інституційні фактори пов‘язані з управлінням та регулюванням окремих сфер, галузей, економічних суспільних відносин і включають науково-технічні, фінансові, інвестиційні, соціальні фактори та інструменти управління ними. Соціокультурні фактори характеризують переважно духовний аспект життєдіяльності суспільства. Вони включають культуру, традиції, звичаї, релігію того чи іншого народу. У довгостроковому періоді економічне зростання залежить від політичної організації суспільства. Так, країни, політичні системи яких спираються на демократичні принципи, інститути права, характеризуються упорядкованістю відносин власності, конкурентного середовища і розвиваються, як правило, значно швидшими темпами, ніж країни з тоталітарними режимами.

Слід зауважити, що на частку нових знань, втілюваних у технологіях, устаткуванні, утворенні кадрів, організації виробництва в розвинутих країнах, приходиться від 70 до 95% приросту ВВП. Впровадження нововведень стало ключовим фактором ринкової конкуренції, що дозволяє передовим фірмам домагатися надприбутків за рахунок присвоєння інтелектуальної ренти. Залежно від цього досягається стійка тенденція здешевлення одиниці споживчих властивостей продуктів, що забезпечує підвищення суспільного добробуту і поліпшення якості життя населення.

Сучасні уявлення про економічне зростання сформувалися на базі кейнсіанської і неокласичної теорій з відповідними моделями. Моделі економічного зростання, економічної динаміки - економіко-математичні моделі, що описують в математичній формі зміну в часі економічних показників, що характеризують розвиток, зростання економіки в цілому, її галузей, окремих економічних об`єктів.

На думку кейнсіанців, головну роль в економічному зростанні відіграє попит на інвестиції, який є компонентом сукупного попиту і засобом нагромадження капіталу. Він залежить, з одного боку, від норми заощаджень, з іншого – від капіталомісткості продукту. В неокласичній теорії економічного зростання головна увага приділяється нагромадженню капіталу, яке визначає потенційні можливості економіки, а також чинниками, від яких вони залежать. При цьому враховуються як кількісні так і якісні зміни у факторах виробництва, що пов’язуються з технічним прогресом. Подальше вдосконалення теорії економічного зростання спрямовано на розроблення ендогенних теорій.

Теорія економічного зростання розрізняє два підходи до пояснення впливу на процес економічного зростання різних факторів: 1) Маржиналістський підхід – ґрунтується на ідеї граничної продуктивності різних факторів виробництва. 2) Структуралістський підхід пояснює економічне зростання через зміну структурних - пропорцій національної економіки (співвідношення між споживанням і нагромадженням, напрямами інвестування, галузевою структурою).

Економічне зростання не слід ототожнювати із поняттям «економічний розвиток». Економічне зростання означає процес кількісно-якісних зрушень у межах технологічного способу виробництва, зумовлених відповідними суперечностями та чинниками і виражається у збільшенні обсягів суспільного виробництва. Відмінності між економічним зростанням та економічним розвитком полягають у тому, що остання категорія відображає незворотні, направлені та закономірні зміни технологічного способу виробництва, а економічне зростання позбавлене таких ознак, оскільки може перериватись економічним спадом. Якщо незворотність економічного розвитку означає, насамперед, появу сутнісних (радикальних) змін у структурі продуктивних сил та техніко-економічних відносин, що розширює адаптивні можливості технологічного способу виробництва, то зворотний характер економічного зростання характеризує, здебільшого, процес функціонування даного способу виробництва (коли відбувається, передусім, перерозподіл структурних елементів останнього) і кількісно-якісні зміни в межах однієї сутності. Економічне зростання без урахування його зворотного характеру є складовою економічного розвитку, поступово нагромаджує для нього зміни, які викликають появу сутнісних перетворень.

Таким чином, поняття «економічний розвиток» відображає характер використання  продуктивних сил суспільства, включає еволюцію економічної системи в цілому, зокрема всіх підсистем економічних виробничих відносин, у тому числі й соціально-економічних, як суспільної форми існування продуктивних сил. Під час зміни, вдосконалення виробничих відносин відповідно до вимог розширеного відтворення створюються умови для економічного зростання.

Економічний розвиток на тривалих тимчасових інтервалах і в масштабах, що перевершують одну країну, є прогресивним, поступальним процесом, що відбувається під впливом різноманітних чинників. Теоретичні конструкції дослідження економічного розвитку наявні в більшості теоретичних економічних концепцій.
Про рівень економічного розвитку країни свідчать показники виробництва і споживання деяких ключових видів продукції, передовсім  енергоспоживання, на душу населення. Важливими характеристиками також є виробництво сільськогосподарської продукції, автомобілів, мінеральних добрив, пластмас, хімічних волокон, паперу та інших товарів. 

Рівень життя характеризує фактичний рівень забезпеченості людей певної країни матеріальними і духовними благами в певний конкретно-історичний період. За рекомендаціями ООН для характеристики рівня життя необхідно враховувати демографічні показники (народжуваність, смертність та ін.), санітарно-гігієнічні умови життя, споживання продовольчих товарів, вартість життя і споживчі ціни, житлові умови, соціальне забезпечення та організацію відпочинку, умови праці та зайнятість, транспортні засоби, рівень свободи людини та її правового захисту. 

Для визначення рівня якості життя в останній час використовують зведений індекс людського розвитку (ІЛР). Він складається з чотирьох компонентів: тривалість життя населення; показник грамотності дорослого населення; показник валового охоплення всіма видами навчання; ВВП на душу населення за паритетами купівельної спроможності.

ПРАКТИКУМ

1. Визначте такі поняття та категорії: 

· макроекономічна рівновага;

· загальна макроекономічна рівновага;

· часткова макроекономічна рівновага;

· реальна макроекономічна рівновага;

· ідеальна макроекономічна рівновага;

· сукупний попит;

· крива сукупного попиту;

· сукупна пропозиція;

· крива сукупної пропозиції короткострокова;

· ефект відсоткових ставок;

· ефект імпортних закупівель;

· ефект реальних грошових запасів;

· економічне зростання;

· ефективність економічного зростання;

· якість економічного зростання;

· екстенсивний тип економічного зростання;

· інтенсивний тип економічного зростання;

· фактори економічного зростання;
· індекс людського розвитку;
·  економічний розвиток.

2. Вірно / невірно  (вкажіть «Так» чи «Ні», відповідь обґрунтуйте)

1.
Макроекономічна рівновага означає рівність сукупного попиту та сукупної пропозиції.

2.
 Модель макроекономічної рівноваги «AD-AS» була розроблена та запроваджена Ф.Кене.

3.
Сукупний попит є грошовим виразом внутрішнього попиту на вітчизняні товари й послуги.

4.
Сукупний попит характеризує всі витрати домогосподарств. 

5.
Конфігурація кривої сукупної пропозиції залежить від аналізованого часового проміжку.

6.
Вплив нецінових факторів на сукупну пропозицію буде відображатись рухом по кривій сукупної пропозиції.

7.
Економічне зростання вимірюється темпами зростання національного доходу.

8.
Зсув кривої виробничих можливостей вліво ілюструє економічне зростання.

9.
Навіть дуже бідні на ресурси країни можуть мати високі темпи економічного зростання.

10.
Економічне зростання – це збільшення номінального обсягу ВВП за певний проміжок часу.

11.
Фактори пропозиції зумовлюють фізичну здатність економіки до зростання.

12.
Попит на працю є похідним від попиту на товари і послуги.

3. Поясніть практичне значення теоретичних концепцій макроекономічної рівноваги.

4. Охарактеризувати основні теорії економічного розвитку
	Теорія
	Представники
	Типологія економічних систем за рівнем розвитку
	Особливості теоретичного підходу


5. З нижче перелічених прикладів економічного зростання виділіть екстенсивний тип та інтенсивний тип:

а) освоєння цілинних земель із метою одержання великої кількості зернових культур;

б) підвищення обсягів виробництва ковбаси за рахунок зростання продуктивності праці робітників заводу;

в) скорочення часу на виробництво одного зернозбирального комбайну за рахунок впровадження нових технологій;

г) залучення все більшої кількості робітників для будівництва електростанцій;

д) виробництво все більшої кількості зернозбиральних комбайнів;

є) відкриття нових ресторанів фаст-фуду
6. Які передумови та рушійні сили були в основі економічного зростання у 19, 20 ст.? Чи збереглися вони сьогодні?
Тема 12. МАКРОЕКОНОМІЧНА НЕСТАБІЛЬНІСТЬ

1. Циклічність економічного розвитку. Класифікація економічних циклів.

2. Сутність, типологія та причини інфляції.

3. Зайнятість і безробіття.

1. Циклічність економічного розвитку. Класифікація економічних циклів

Функціонування і розвиток ринкової економіки не є рівномірним і безперервним. Економічне зростання час від часу змінюється на спад виробництва, розвиток – на кризу і депресію, такі періодичні коливання свідчать про циклічний характер економічного розвитку. Вони відбуваються зі сталою послідовністю, що засвідчують багаторічні спостереження, і, як правило, у чітко визначених часових межах. Це дає підставу розглядати циклічність як загальну закономірність економічного розвитку.

Циклічність – це об‘єктивна форма розвитку національної економіки і світового господарства як єдиного цілого. Вона є закономірним явищем, яке відбувається в процесі руху від однієї макроекономічної рівноваги в масштабі цілої економіки до іншої через порушення першої і формування нової на більш вищому рівні. Об‘єктивні основи циклічного характеру економічного розвитку визначаються розвитком матеріальних умов виробництва, поєднанням еволюційних та революційних форм прогресу продуктивних сил. Циклічність проявляється як періодичні коливання ділової активності, піднесення і спад виробництва, зменшення або збільшення зайнятості і цін, в період кризових явищ в суспільстві значно загострюються економічні та соціальні суперечності. Тому проблема виявлення періодичності коливань в економіці та причин, що її обумовлюють, завжди привертала увагу вчених-економістів і сьогодні залишається однією з центральних проблем економічної теорії. 

Дослідженнями в даній сфері займались такі відомі економісти як А.Шпітгоф, М.Туган-Барановський, К.Маркс, Т.Веблен, І.Мітчелл, А. Фішер, Дж.Хікс, Дж.М.Кейнс, Й.Шумпетер і багато інших. Однак теоретичне осмислення саме циклічності починається тільки з ХХ століття, до цього об‘єктом дослідження виступали економічні кризи, а не цикли. Так, Т. Мальтус пояснював економічні кризи невідповідністю у темпах зростання чисельності населення та темпах зростання обсягів продуктів споживання, С. де Сісмонді – недоспоживанням населення, С. Джевонс – періодичним збільшенням плям на сонці, К.Маркс – загостренням соціально-економічних суперечностей. 

Економічна криза − це спад в економіці, який характеризується порушенням налагоджених виробничих зв'язків, банкрутством підприємств, зростанням безробіття, підвищенням загального рівня цін і, як результат, спадом життєвого рівня і добробуту населення. Кризи, періодично повторюючись, здійснюють дуже відчутний вплив на економічні і соціальні процеси в суспільстві, а тому потребують пояснення причин їх виникнення та розробки відповідних заходів. Економічні кризи класифікують за такими критеріями:

1. За масштабом порушення рівноваги їх поділяють на загальні, що охоплюють економіку загалом, та часткові, що стосуються певних галузей або сфер економіки (фінансова, валютна, біржова).

2. За регулярністю порушення макроекономічної рівноваги вони бувають циклічними (повторюються через певний термін часу), нерегулярними та структурними, пов'язаними із зміною галузевої структури економіки).

3. За характером порушення пропорцій їх поділяють на кризи недовиробництва та кризи надвиробництва.

В економічній дійсності кризи можуть супроводжуватись розладом всіх економічних процесів, кризою управління, що вимагає змін в цілій економічній системі. Така криза була характерна в 90-х роках XX ст. для України і для всіх постсоціалістичних країн. Вона супроводжувалась спадом виробництва, інфляцією, безробіттям, дефіцитом державного бюджету, падінням життєвого рівня населення. 

У сучасній економічній науці вирізняють дві групи причин і відповідно – теорій циклічного розвитку: екстернальні (зовнішні) та інтернальні (внутрішні). 

Зовнішні причини, що визначають характер циклу, його тривалість, специфіку прояву, знаходяться поза межами економічної системи. До них відносять:

· війни, революції, зміни політичного та суспільного устрою (наприклад, під час війни значний попит на воєнну продукцію може призвести до високої зайнятості та гострої інфляції, а після відновлення миру і скорочення воєнних витрат наступає економічний спад);

· освоєння нових територій і пов‘язана з цим міграція населення, коливання чисельності населення;

· відкриття великих родовищ сировини (нафта, уран, золото та ін.);

· науково-технічні відкриття та інновації, які дозволяють радикально змінити структуру суспільного виробництва.

Внутрішні фактори циклічності притаманні самій економічній системі, але вони не можливі в усій економіці, а є явищем окремих її сфер (промисловості, фінансів, тощо). Ці явища можуть бути зумовлені такими причинами:

· порушенням у сфері грошового обігу та кредиту;

· перенагромадженням основного капіталу, його структурою та фізичним строком служби;

· динамікою особистого споживання, скорочення або зростання якого впливає на обсяг виробництва та зайнятості, та інвестування тобто вкладення коштів у розширення виробництва, його модернізацію, створення нових робочих місць;

· напрямками та характером економічної політики держави щодо виробництва, попиту та споживання.

Циклічність як об‘єктивна закономірність економічного розвитку є багатоструктурною за своїм змістом. Видатний австрійський економіст Й.Шумпетер запропонував розглядати коливальні процеси на трьох рівнях.  Він назвав ці цикли іменами Н.Д.Кондратьєва, К.Жугляра та Дж. Кітчина – вчених, що відкрили цикли тривалістю відповідно в п’ятдесят п’ять років, десять років і три роки чотири місяці. Отже, за тривалістю економічні цикли поділяють на короткі, середні та довгі. Іноді виділяють вікові циклічні коливання у вигляді вікових циклів лідерства.

Короткі цикли або цикли Кітчина продовжуються 3-4 роки і розмежовуються грошовими кризами. Їх причини полягають у сфері грошового обігу та кредиту. Найчастіше короткі цикли зароджуються у фазах пожвавлення і піднесення промислового циклу. Під час масового оновлення основного капіталу різко зростає попит на кредит. Це викликає розбухання кредитної заборгованості підприємств, призводить до зростання банківського відсотка, збільшення масштабів фіктивного капіталу, посилює інфляцію та спричиняє біржові потрясіння.

Середні промислові цикли або цикли Жугляра тривалістю 7-11 років пов‘язані із фізичним оновленням активної частини основного капіталу. У зв‘язку з цим галузі, що виробляють засоби виробництва у механізмі циклічності відіграють системоутворюючу функцію. Такі цикли особливо виражені та найчастіше зустрічаються в економіці розвинутих країн. 

До середніх також відносять будівельні цикли С.Кузнєца (за ім‘ям американського економіста, який їх дослідив). Він вважав, що циклічні коливання пов‘язані з періодичним оновленням житла та деяких типів виробничих споруд, і визначив їх тривалість – 15-20 р.

Існування довгих хвиль (великих циклів) пов‘язане зі зміною базових технологій, джерел енергії та об‘єктів інфраструктури. Їх тривалість складає 40-60 років. Створення наукової теорії довгих хвиль пов‘язують з ім‘ям російського вченого М.Кондратьєва, який опублікував на початку 20-х рр. ХХ ст. ряд аналітичних досліджень з цієї проблеми, тому довгі хвилі називають «циклами Кондратьєва».

Економічною теорією цикл розглядається як період розвитку економічної системи від початку однієї кризи до наступної. У класичному трактуванні економічний цикл охоплює чотири фази: криза, депресія, пожвавлення та піднесення (рис. 12.1.). 
Найбільш складною і суперечливою фазою економічного циклу є криза. Економічна криза (спад, рецесія, падіння ділової активності) – різке порушення існуючої рівноваги в економічній системі внаслідок наростаючих диспропорцій, перш за все, між виробництвом і споживанням. На цій фазі економічного циклу відбувається перевиробництво товарів порівняно з платоспроможним попитом. Характерними ознаками кризи є: падіння обсягів виробництва; масові банкрутства підприємств, зростанні безробіття, зниження життєвого рівня, падіння цін і доходів; порушення грошово-кредитної та фінансової системи, ускладнення збуту продукції, падіння прибутків, інвестицій, дефіцит вільних грошових засобів, необхідних для платежів, зростання позичкового процента. 
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Рис. 12.1. Фази економічного циклу в їхній послідовності та взаємозв’язку
З одного боку, криза – це стихійний руйнівний механізм саморегулювання ринкових відносин, що спричиняє падіння обсягів виробництва, зростання банкрутств, безробіття, інфляції, соціально-політичну напруженість. З іншого боку, спад є умовою подальшого економічного зростання на більш якісній технічній, технологічній, організаційній основі. Конструктивна функція кризи полягає в тому, що відмирають нежиттєздатні господарські структури, зростає конкурентоспроможність виробників, здійснюється переорієнтація суспільних потреб. Криза прокладає шлях для нового витка розвитку – прискорення технічного і технологічного оновлення виробництва, структурної перебудови економіки, підвищення ділової активності. Таким чином, криза є наслідком внутрішніх суперечностей розвитку економічної системи і одночасно формою їх розв‘язання.

Криза переростає в депресію, основною ознакою якої є застій виробництва. На цій фазі економічного циклу спостерігається просте відтворення, тобто обсяги виробництва не збільшуються, але й не зменшуються. Основні ознаки депресії: поступова реалізація товарів, нагромаджених у попередньому періоді, ліквідація товарного надлишку; рівень безробіття залишається стабільно високим; при зменшеному обсязі виробництва ставка позичкового відсотка падає; зменшення інфляції та низький рівень цін. Все це свідчить про створення передумов для подальшого пожвавлення виробничої та комерційної діяльності.

Депресія переходить у наступну фазу економічного циклу – пожвавлення (розширення ділової активності). Характерними рисами цієї фази є зростання попиту на засоби виробництва й робочу силу, активізація інвестиційних процесів та початок оновлення основного капіталу, модернізації виробництва; зростають прибутки і заробітна плата, зменшується рівень безробіття; зростає попит на грошовий капітал, відбувається розширення кредиту. Застій змінюється економічним зростанням, посилюються оптимістичні очікування, відновлюється докризовий стан економіки. 

Піднесення або бум, пік ділової активності – це фаза циклу, коли обсяг виробництва перевищує обсяг попереднього циклу і зростає високими темпами. Характерними рисами цієї фази є масове оновлення основного капіталу, реконструкція виробничих потужностей та нове будівництво; швидке зростання зайнятості, заробітної плати та інших видів доходів; розширення фінансово-кредитних операцій; пожвавлення комерційної діяльності, пришвидшення обігу капіталу. Поступово пропозиція починає відриватись від попиту, бо темпи економічного зростання починають випереджати темпи зростання платоспроможності, закладаються основи для наступної нової кризи.

Зміна фаз економічного циклу супроводжується коливаннями ділової активності: піднесення означає пік ділової активності, спад супроводжується стисненням ділової активності, депресія – це дно ділової активності, а пожвавлення – розширення ділової активності. Свідченням циклічних коливань ділової активності є зміни таких показників або індикаторів ділової активності як темпи приросту ВВП, темпи зростання обсягів продажу, сукупного випуску, зміни загального рівня цін, рівня безробіття та інфляції.

Умови сучасного розвитку характеризуються глибокими змінами структури економічного циклу і змісту його окремих фаз. Ці зміни пов‘язані передусім з впливом на відтворювальні процеси досягнень науково-технічного прогресу, активним впровадженням ресурсозберігаючих технологій, зростанням сфери послуг, частки галузей, що виробляють товари широкого вжитку, а також з посиленням втручання держави в економічне життя суспільства, інтернаціоналізація структури і механізму відтворення під впливом інтеграційних процесів. Внаслідок дії   зазначених факторів особливо після Другої світової війни економічні цикли набули ряду специфічних рис:

· швидкий розвиток НТП, структурна перебудова спричиняє потребу і робить можливим частіше оновлення основного капіталу, внаслідок чого тривалість циклу скорочується, а кризи стають частішими;

· спостерігається розмитість меж між окремими фазами циклу, фаза кризи зливається з фазою депресії, стає менш глибокою та менш тривалою, а фаза пожвавлення – з піднесенням і характеризується більшою інтенсивністю та тривалістю;

· посилення державного антициклічного регулювання, його соціальної спрямованості сприяє зменшенню руйнівного характеру кризових явищ;

· темпи піднесення невисокі, а основні економічні параметри менш динамічні.

Важливе значення в поступальному розвитку економіки мають не тільки циклічні коливання, а й нециклічні. Нециклічні коливання, на відміну від циклічних, не мають чітко визначеного періоду повторюваності і пов‘язані зі структурними змінами продуктивних сил. Вони є наслідком диспропорцій між окремими сферами та галузями економіки і характеризуються як структурні кризи. Прикладом структурних криз є нафтова криза 70-х років, сировинна, фінансова, екологічна. Притаманними структурним кризам особливостями є їх затяжний характер, вони часто не збігаються із циклічними кризами, можуть підсилювати чи послабляти прояви останніх.

Циклічні коливання згубно діють на стан економіки, і тому важливе значення мають антициклічні заходи держави. Вона може впливати як на обсяг платоспроможного попиту, так і на інвестиції. Збільшення попиту розширює ринок, допомагає реалізації товарів, стимулює виробництво. Сприяння інвестиціям допомагає вирівнювати диспропорції в економіці, стимулювати розвиток нових галузей. В умовах надвиробництва політика держави спрямовується на втримання виробництва, на перерозподіл коштів в інші галузі. 

Інструментами антициклічної політики держави є: грошово-кредитна політика держави, бюджетне регулювання та пряме адміністрування. Найважливішими заходами антикризової політики є:  

· у періоди бумів: збільшення облікової ставки, продаж державних цінних паперів на відкритому ринку, підвищення норми обов'язкових банківських резервів; фіскальна політика: скорочення витрат держбюджету, збільшення податкових ставок; політика заробітної плати і тарифів: зниження заробітної плати; політика державних інвестицій: скорочення державного будівництва; 

· у періоди депресії: зниження облікової ставки, купівля державних цінних паперів на відкритому ринку, зниження норми обов'язкових банківських резервів; фіскальна політика: додаткові витрати держбюджету, зменшення податкових ставок; політика заробітної плати і тарифів: зростання заробітної плати; політика державних інвестицій; прискорення виконання інвестиційних замовлень тощо.

2. Сутність, типологія та причини інфляції

Інфляція є внутрішньо властивою закономірністю ринкової економіки. Термін «інфляція» походить від лат. «inflatio» - здуття, набухання і буквально означає переповнення каналів грошового обігу паперовими грошима. Найпоширенішим є розуміння інфляції як ситуації в економіці, за якої кількість грошей в обігу перевищує потребу в них, зумовлену грошовою оцінкою товарної маси. Наслідком такої невідповідності та проявом інфляції є знецінення грошової одиниці й підвищення загального рівня цін на товари та послуги. 

Однак слід розуміти, що не всяке зростання цін є інфляційним, наприклад зростання цін внаслідок поліпшення якості товару, сезонні коливання цін. 

Інфляція вимірюється динамікою споживчих цін. Вона є обернено пропорційною величиною до цінової динаміки. 

Рівень інфляції (Рі) показує, як змінилися ціни в економіці, і вимірюється за допомогою індексів цін (І цін ) як різниця між значенням цього індексу за певний період (у відсотках) та 100%:

Рі = І цін  - 100%              (12.1)

Для визначення рівня інфляції окрім індексу споживчих цін використовують також індекс оптових цін та дефлятор ВВП, який характеризує співвідношення номінального і реального ВВП.

Темп інфляції показує, як змінилася сама інфляція за певний період (прискорилась чи сповільнилась), і визначається за формулою:
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де І1 ц  , І0 ц  - відповідно, ціновий індекс у поточному і минулому періодах.
Інфляція є складним багатофакторним соціально-економічним явищем, що характеризує порушення процесів суспільного відтворення як наслідок загострення суперечностей у сфері товарного і грошового обігу, дисбалансу сукупного попиту та сукупної пропозиції. 

Загальною причиною інфляції є порушення законів грошового обігу, що призводить до зростання кількості грошей в обігу та їх знецінення. Американський економіст Ірвінг Фішер у 1911 р. сформулював кількісне рівняння обміну:
MV=PQ,              (12.3)
де М – кількість грошей в економіці; V– кількість оборотів грошової одиниці (швидкість обігу грошей); Р – середній рівень цін; Q – сукупний обсяг товарів і послуг. З цього рівняння випливає, що протягом певного періоду часу для обігу товарів і послуг необхідна об‘єктивно обумовлена маса грошей, тобто за сталої швидкості обігу грошей їх кількість визначатиме рівень цін.

Серед чинників розвитку інфляції розрізняють внутрішні та зовнішні. 

Найважливішими внутрішніми причинами інфляції є:

· необдумана політика центрального банку, коли з певних причин він швидко збільшує пропозицію грошей, то розвивається інфляція попиту;

· кредитна експансія: надмірне розширення кредиту призводить до емісії грошей в безготівковій формі;

· незбалансованість державних видатків і доходів, значне зростання бюджетного дефіциту та державного боргу;

· зростання витрат виробництва внаслідок випередження темпів зростання заробітної плати порівняно з темпами зростання продуктивності праці та зростання цін на сировину, енергоресурси;

· зміни структури ринку, переважання монополій та олігополій;

· структурні зрушення сукупного попиту, стрімке оновлення благ, що пропонуються на ринку (ціни на нові товари зростають, а на старі не знижуються за зменшення їх пропозиції);

· мілітаризація економіки, що відволікає значну частину ресурсів в оборонну промисловість, призводить до недовиробництва товарів народного споживання створюючи їх дефіцит;

· інфляційні очікування.

Зовнішньоекономічні причини інфляції пов‘язані з посиленням інтернаціоналізації господарських зв‘язків між державами, що супроводжуються посиленням конкуренції на світових ринках товарів та послуг, капіталів, робочої сили, загостренням валютно-кредитних відносин, зі структурними світовими кризами (енергетичною, фінансовою).

Економічна теорія виокремлює та досліджує різні типи інфляції так як для подолання кожної з них використовують неоднозначні, а іноді й протилежні за своїм змістом заходи.

Основні типи інфляції:

1. За темпами розгортання інфляційних процесів:
· помірна інфляція розвивається поступово, ціни зростають незначною мірою до 10% в рік;

· галопуюча інфляція характеризується швидким зростанням цін в межах 20 -200% за рік;

· гіперінфляція характеризується зростання цін на кілька відсотків щоденно, а річні темпи інфляції можуть становити 1000 % і більше на рік.

2. За характером прояву:

· відкрита інфляція проявляється через нічим не стримуване зростання цін, що відображається на споживчому кошику;

·  прихована інфляція виникає внаслідок адміністративного цінового регулювання і проявляється в товарному дефіцити, реалізації неякісних товарів або низької якості.

3. За масштабами поширення інфляційних процесів:

· локальна інфляція поширюється територією однієї країни;
· світова інфляція охоплює групу країн або світову економіку в цілому.

4. За ступенем прогнозування:

· очікувана інфляція – як правило помірна, прогнозована інфляція, досить часто є результатом антиінфляційної політки;
· неочікувана інфляція характеризується раптовим стрімким зростанням цін. 

5. За причинами виникнення:

· інфляція попиту – порушення ринкової рівноваги внаслідок надлишкового попиту. Доходи підприємств і населення зростають швидше ніж реальний обсяг товарів і послуг. Причинами такої ситуації може бути збільшення державних замовлень, попиту підприємців на засоби виробництва в умовах повної зайнятості та майже повної завантаженості потужностей, зростання купівельної спроможності населення, викликане зростанням заробітної плати через узгодження дій профспілок. Таким чином, обсяг грошової маси в обігу перевищує обсяги товарної маси, що виражається в загальному підвищені цін;
· інфляція пропозиції виникає внаслідок зростання витрат виробництва або зменшення сукупної пропозиції товарів та послуг. Причинами її виникнення можуть бути зростання податкового навантаження на товаровиробників; зростання оптових цін на товари виробничого призначення; збільшення заробітної плати; зростання вартості кредитних ресурсів, якими в процесі виробничого циклу користуються товаровиробники; зростання цін на енергоносії, сировинні матеріали, обладнання. Всі зазначені чинники призводять до зростання витрат на одиницю продукції, а отже до зменшення прибутків і обсягу продукції.
Інфляція як явище макроекономічної нестабільності має різні аспекти впливу на розвиток макроекономічних процесів на всіх стадіях суспільного відтворення. Досліджуючи соціально-економічні наслідки інфляції слід розрізняти вплив інфляційних процесів різних за темпами та прогнозованістю. На основі статистичних даних, що характеризують розвиток економіки багатьох країн Заходу, доведено, що помірні темпи інфляції (не більше ніж 4-6% на рік) можуть сприяти прискоренню темпів економічного розвитку стимулюючу платоспроможний попит, конкуренцію, інвестиційні процеси. Однак, досягнення позитивного ефекту інфляційного процесу, його стимулюючого впливу на розвиток виробництва можливе лише в умовах достовірних інфляційних очікувань і прогнозованої динаміки цін. 

Вплив на макроекономічні процеси інфляції з високими темпами завжди є деструктивним. Така інфляція призводить до розбалансування економічної рівноваги, порушення структури виробництва, підриває стимули довгострокових інвестицій, стримує процеси нагромадження; відбувається перелив капіталу із сфери виробництва у сферу обігу; знижуються реальні доходи населення, спостерігається значна диференціація населення за рівнем доході, знецінюються грошові заощадження; відбувається посилення тіньової економіки, спекуляцій, бартеризація обміну; погіршення стану державних фінансів; послаблення зовнішньоекономічних позицій країни; соціально-політичного напруження, загострення соціальних конфліктів. 

З огляду на викладені проблеми важливим є проведення антиінфляційної політики держави. Заходи антиінфляційної політики спрямовані на скорочення грошової маси та стабілізацію грошового обігу. До них відносять: зменшення державних витрат та бюджетного дефіциту, збільшення податків, проведення жорсткої грошово-кредитної політики, регулювання цін та доходів, заморожування заробітної плати та ін. 

Специфічними методами стабілізації грошового обігу є девальвація, дефляція, нуліфікація, ревалоризація.

Девальвація – це зниження курсу національної грошової одиниці країни стосовно іноземної валюти. 

Дефляція означає зменшення грошової маси шляхом вилучення з обігу надлишкових паперових грошей.

Нуліфікація передбачає ліквідацію старих грошових знаків і випуск в обіг нових (у меншій кількості). 

Ревалоризація означає повернення до попередньої купівельної спроможності грошових знаків. Такий метод застосовується при незначних темпах інфляції. 

3. Зайнятість і безробіття

Безробіття в умовах ринкової економіки є однією з найгостріших макроекономічних проблем. Воно безпосередньо впливає на добробут населення, рівень цін, обсяги виробництва, державний бюджет і державні видатки. Безробіття негативно позначається на психологічному стані людини, загостренні соціально-економічних суперечностей у країні. 

 У відповідності з міжнародними стандартами, розробленими у 1983 p. Міжнародною організацією праці (МОП), все населення можна поділити на три категорії: 

· зайняті – особи, які виконують будь-яку оплачувану роботу, а також особи, особи, що мають роботу але тимчасово не працюють через хворобу, страйк чи відпустку;

· безробітні – особи, які не мають роботи, активно її шукають і готові приступити до виконання у будь-який момент;
· особи поза робочою силою, або економічно неактивне населення включають наступні категорії населення – діти у віці до 16 років; особи, які перебувають в спеціалізованих установах (наприклад, психіатричних диспансерах, лепрозоріях, виправних закладах тощо); особи, що вибули зі складу робочої сили у зв‘язку із постійною втратою працездатності (інваліди), виходом на пенсію; учні, студенти, курсанти денних відділень навчальних закладів; особи, що втратили надію на роботу і перестали її шукати.

Зайняті і безробітні разом формують робочу силу. Рівень безробіття (U) визначають як відношення чисельності безробітних до чисельності зайнятих у відсотках.
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Безробіття як соціально-економічне явище є характерним для ринкової економіки. Розрізняють два види безробіття: добровільне – пов‘язане з вільним волевиявленням особи, яка входить до склада робочої сили, утриматись від праці за неприйнятних для неї умов; вимушене – зумовлене об‘єктивними обставинами незалежними від волі людини. 

Існує досить багато різних форм безробіття залежно від причин виникнення, тривалості протікання. Основні форми безробіття – фрикційне, структурне, циклічне.

Фрикційне безробіття виникає у зв‘язку з тим, що рівновага на ринку праці не може вникнути миттєво і потребує певного часу.  Ця форма безробіття пов‘язана із пошуком роботи, яка відповідає кваліфікації та особистим інтересам працівника, із зміною професії або просторовим рухом населення внаслідок зміни місця проживання. Фрикційні безробітні маючи певний рівень кваліфікації та професійних навичок здійснюють пошук роботи згідно своїх особистих вимог. Таким чином фрикційне безробіття, як правило є добровільним і короткостроковим. 

Структурне безробіття зумовлене змінами у структур попиту на робочу силу внаслідок зміни структури економіки. Дана форма безробіття пов‘язана із тим, що потреба у деяких професіях внаслідок постійного розвитку та вдосконалення виробництва, техніки і технології під впливом НТП значно зменшується або взагалі відпадає. Внаслідок цього виникає необхідність зміни кваліфікації, набуття нових навичок, знань, професій. Структурне безробіття є переважно вимушеним і більш тривалішим ніж фрикційне. 

Структурне і фрикційне безробіття разом становлять природне безробіття. Природний рівень безробіття – це рівень безробіття за повної зайнятості, що відповідає потенційному ВВП. Представники неокласичного напрямку економічної теорії вважають, що таке безробіття не можна усунути жодним способом. Більше того, воно відіграє позитивну роль в ринковій економіці, оскільки є резервом робочої сили, яка в будь-який час може приступити до роботи, а також є стимулом трудової дисципліни. Головними причинами існування природного безробіття у країнах з розвинутою ринковою економікою є: розвинена система страхування з безробіття (значні виплати допомоги зменшують стимули до швидкого працевлаштування), перевищення реального рівня заробітної плати її рівноважного значення. Природний рівень безробіття на сучасному етапі складає 5-6%, тобто повна зайнятість за таких умов складатиме 94-95% трудових ресурсів.

Циклічне безробіття породжується кон‘юнктурними коливаннями ділової активності в економіці і виникає в період економічних криз, що призводять до згортання виробництва і зниження попиту на робочу силу. Циклічне безробіття – це відхилення фактичного рівня безробіття від його природного рівня.

Існують й інші форми безробіття, які не чинять значного впливу на економіку, однак зачіпають інтереси певних груп населення, а тому існує необхідність їх дослідження.

Сезонне безробіття пов‘язане із специфікою умов виробництва у деяких галузях (сільське господарство, будівництво, різні промисли), де впродовж року попит на робочу силу коливається. Дана форма безробіття є вимушеним і тяжіє до фрикційного, однак має певні власні особливості.

Молодіжне безробіття пов‘язане із отриманням першого місця роботи молоді, яка вперше виходить на ринок праці, відповідно не має досвіду роботи. 

Технологічне безробіття викликається запровадженням нових технологій і нового обладнання, коли внаслідок модернізації виробництва ручна праця витісняються машинною. Технологічне безробіття тяжіє до структурного.

Регіональне безробіття виникає під впливом історичних, демографічних і соціально-психологічних чинників, через нерівномірність розподілу трудових ресурсів по території країни, що зумовлює дефіцит робітників в одному регіоні і їх надлишок в іншому (наприклад, у Чернівецькій області завжди був надлишок робітників, а в Донбасі їх не вистачало).

Безробіття може виявлятись у відкритій та прихованій формі. Відкрита форма безробіття означає звільнення працівника, повну втрату роботи і відповідно доходу, коли безробітний реєструється у службі зайнятості. Прихована форма безробіття є наслідком скорочення тривалості робочого дня або тижня з відповідним зменшенням оплати праці. а також вимушених відпусток без збереження заробітної плати.

Безробіття залежно від його форм має неоднозначні соціально-економічні наслідки. Позитивний вплив безробіття на економіку проявляється через стимулювання ефективної зайнятості та конкуренції на рику праці; пристосування найманих працівників до вимог ринку праці; забезпечення мобільності трудових ресурсів у часі та просторі; резервування частини трудових ресурсів у різні періоди економічної кон‘юнктури в одних сегментах для можливості використання в інших. Негативними наслідками безробіття є зниження рівня доходів та добробуту суспільства, посилення тиску на державний бюджет і зростання державних витрат на утримання безробітних; погіршення соціальних умов існування (збільшується смертність, захворюваність, злочинність) та посилення негативних психологічних тенденцій у суспільстві; посилення соціальної і політичної нестабільності, конфліктності; недовиробництво (втрати) ВВП.

Вплив безробіття на обсяг ВВП дослідив американський учений Артур Оукен. Він математично виявив та обґрунтував зв'язок між перевищенням фактичним безробіттям його природного рівня та втратами ВВП: 
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 – коефіцієнт чутливості ВВП до циклічного безробіття;
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 – фактичний рівень безробіття;
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 – природний рівень безробіття;
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 – потенційний обсяг національного виробництва в умовах повної зайнятості;
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 – рівень циклічного (кон'юнктурного) безробіття.

А.Оукен розрахував, що для США кожний процент перевищення фактичного рівня безробіття над природним зменшує обсяг ВВП порівняно з потенційним його рівнем на 2,5 %. Цей закон прийнятний і для економік постсоціалістичних країн. 

Зважаючи на значний деструктивний вплив безробіття на суспільство та економіку держава здійснює регулювання зайнятості прямими та непрямими методами. Прямі методи передбачають законодавче регламентування умов найму та використання праці через трудове законодавство; стимулювання створення нових робочих місць; створення стимулів для зацікавленості найманих працівників пропонувати трудові послуги. Серед непрямих методів державного забезпечення зайнятості виділяють наступні:

· державна стимулююча політика, спрямована на створення додаткових робочих місць через систему організації та розширення громадських робіт;

· фіскальна політика, спрямована на зміну ставок оподаткування, з одного боку, та використання субсидій, асигнувань та інших важелів, спрямована на підтримання та підвищення рівня зайнятості;

· здійснення виплат по безробіттю;

· встановлення рівня прожиткового мінімуму та створення умов для його забезпечення;

· вплив на зменшення диференціації доходів;

· захист інтересів споживачів;

· створення сприятливих умов для професійної, територіальної та соціальної мобільності населення;

· організація ефективної системи формування доходів, за якої рівень винагороди визначається внеском у результат діяльності, незалежно від галузі, в якій ця діяльність здійснюється.

Безробіття часто поєднується з інфляцією. У багатьох країнах у 1970-1980 роках існування безробіття та інфляції стали постійним явищем, тобто одночасно зростали безробіття та рівень цін. Таке явище перетворилося в основну макроекономічну проблему, бо до цього часу вважалося, що між рівнем безробіття та інфляцією існує обернена залежність: високому рівню безробіття відповідає низький рівень інфляції, а високому рівню інфляції відповідає низький рівень безробіття. Крива в системі координат-рівень інфляції та рівень безробіття була названа іменем того вченого, хто займався цією проблемою, тобто кривою Філіпса. Вона і відображає зворотну залежність між інфляцією та безробіттям  (рис. 12.2.).

Рівень інфляції, %


Рівень безробіття, %

Рис. 12.2. Крива Філіпса
Крива Філіпса має місце в короткостроковому періоді. Згідно концепції Філіпса рівень інфляції залежить від трьох факторів: очікуваної інфляції; циклічного безробіття, тобто відхилення фактичного рівня безробіття від його природного значення; шокових змін пропозиції. При високому рівні безробіття спостерігається тенденція до зниження темпів інфляції. Вона має бути врахована при прийнятті певних рішень у рамках економічної політики. Стимулюючи економічне зростання і підвищення зайнятості, уряд водночас стимулює посилення інфляції в економіці. З іншого боку, проведення антиінфляційної політики зможе привести до економічного падіння та зростання безробіття. 

Однак на межі 70-х-80-х років у аналізі взаємозв’язку рівня інфляції та безробіття виявилися нові неоднозначні тенденції, тому крива Філіпса виявилася непридатною. Явище стагфляції, тобто одночасне зростання безробіття та інфляції, тепер пояснюється концепцією природного рівня безробіття, яка представлена теоріями адаптивних очікувань і раціональних очікувань.

ПРАКТИКУМ

1. Визначте такі поняття та категорії: 

· циклічність;

·  економічна криза (рецесія);

·  економічний цикл;

·  депресія;

· піднесення (експансія);

· короткостроковий економічний цикл Кітчина;

· середньостроковий економічний цикл;

· довгострокові хвилі Кондратьєва;

· інфляція;

· інфляція попиту;

·  інфляція пропозиції;

· рівень інфляції;

· темп інфляції;

·  гіперінфляція;

· прихована інфляція;

· відкрита інфляція;

·  крива Філіпса;

·  закон Оукена;

·  зайнятість;

·  безробіття; 

· фрикційне безробіття;

· структурне безробіття; 

· циклічне безробіття;

· відкрита форма безробіття;

· прихована форма безробіття.

2. Вірно / невірно  (вкажіть «Так» чи «Ні», відповідь обґрунтуйте)
1. Найбільша світова економічна рецесія відбулася у 1929 році.
2. Криза 2008 р. за своєю природою фінансова.

3. Нециклічні коливання не є закономірністю ринкової економіки.

4. Циклічність розвитку стає об’єктом економічного дослідження лише в ХХ столітті.

5. Природне безробіття може збільшуватися внаслідок структурних змін у національній економіці.

6. Фрикційне безробіття не є бажаним явищем для економіки.

7. Сукупність сезонного і циклічного безробіття складають його природний рівень.

8. Безробіття та інфляція не пов’язані між собою явища.

9. Під час інфляції збільшуються реальні доходи населення.

10. Причиною інфляції пропозиції є зменшення витрат виробництва товарів та послуг.

11. Найбільші темпи інфляції в Україні спостерігалися у 1996 році.

12. Дефляційні процеси в Україні ще ніколи не спостерігалися.

3. Припустімо, що в економіці має місце: а) тривала ін фляція; б) тривале падіння виробництва та зростання безробіття. Якими будуть Ваші рекомендації уряду та центральному банку для стабілізації економічної ситуації в обох випадках?

4. Визначіть, до якої з двох фаз економічного циклу рецесії (Р) чи буму (Б) відносяться перераховані процеси:

а) зростання державних інвестицій;

б) зростання державних витрат;

в) зростання інвестицій у приватному секторі;

г) скорочення прибутку;

д) зростання податкових надходжень;

е) зростання попиту на працю (Lп); є) Зростання інфляції;

ж) зростання державних трансфертних платежів (Tr);

з) зростання рівня процентної ставки;

и) падіння курсу акцій;

і) зростання номінальної заробітної плати.

5. Визначити види безробіття для кожної ситуації:

1. Випускник університету шукає роботу після закінчення вузу.

2. Дорослі члени сім’ї шукають роботу у зв’язку із зміною місця проживання.

3. Після відпустки по народженню та догляду за дитиною жінка шукає роботу.

4. Автоматизація виробничого процесу спричинила звільнення робітників, зайнятих ручною працею.

5. Кризові явища в економіці викликали банкрутство підприємства, внаслідок чого робітники вимушені шукати нову роботу.

б. Без відриву від основної роботи працівник закінчив навчальний заклад і здобув нову професію, в зв’язку з чим шукає роботу.

7. Робітник шукає роботу з кращими умовами і більш високою заробітною платою.

 8. Підприємство звільнило робітника за порушення трудової дисципліни і він вимушений шукати нову

роботу.

9.  Закриття військових баз та скорочення оборонних видатків призвело до звільнення багатьох працівників, які поповнили ряди безробітних.

10. Скорочення сукупного попиту на товари та послуги призвело до зростання безробіття в країні.

11. Перукар відмовився від пропозиції про прийом на роботу, оскільки його не влаштовує запропонована заробітна плата.

12. Робітник втратив роботу внаслідок роботизації більшості трудових операцій на підприємстві.

Тема 13. ФІНАНСОВА СИСТЕМА

1. Сутність та функції фінансів. Структура фінансової системи.

2. Бюджетна система та державний бюджет.

3. Податкова система. Податки: сутність, види, функції.

4. Фіскальна (бюджетно-податкова) політика держави. Державний борг.

1. Сутність та функції фінансів. Структура фінансової системи

У щоденному спілкуванні між людьми слова «фінанси» і «гроші» вживаються часто як синоніми, як однозначні поняття. Проте між ними існує різниця й до того ж істотна. Поняття фінанси (від фр. «financе», лат. «financia» - готівка, дохід) – означало завершення розрахунків (платежів) в грошових відносинах між населенням і державою. Згодом термін «фінанси» починає використовуватися до всієї сукупності грошових відносин, пов'язаних з системою державних доходів і видатків.

Фінансова наука є історичною, відповідно формувалась еволюційно. Дослідженням сутності, змісту, складу, структури та ролі фінансів, фінансової системи, фінансових структур та відносин у розвитку економічних систем займались багато зарубіжних та вітчизняних науковців. Наука про фінанси зародилася з практики в XV-XVI ст., пізніше в рамках різних соціально-політичних наук. Вважається, що теорія фінансів виникла одночасно з політичною економією в XV в. в містах північної Італії, які переживали економічне піднесення і культурний зріст. Історично першою сформувалась класична теорія фінансів, яка включала такі наукові школи: камералісти; меркантилісти; фізіократи; марксисти; австрійська (Е. Сакс та ін.); історична (А. Вагнер та ін.). Класична теорія фінансів досліджує методи та способи формування централізованих фондів грошових коштів. При цьому фінанси, будучи категорією базису, розглядаються в якості інструменту надбудови, фонди грошових коштів використовуються як синонім самих грошей.

Визначенні поняття «фінанси» як у вітчизняній, так і в зарубіжній літературі відображають велику варіативну частину, в якій автори асоціюють їх з різними видами відносин (грошових, економічних, розподільних, відтворювальних та ін.), допускаючи при цьому створення цільових фондів грошових коштів, що виникають в процесі взаємодії держави, господарюючих суб'єктів і домашніх господарств. Також зауважується, що фінанси є невід'ємною частиною грошових відносин, але не прирівнюються до них, тому що останні істотно ширше фінансових відносин, і це випливає з функцій грошей і форм їх існування. Це пов'язано з тим, що гроші, як конкретний фінансовий інструмент, є основним мотивом прийняття тих чи інших економічних рішень на різних рівнях: держави, господарюючого суб'єкта, домашнього господарства. З цих же позицій розглядається сутність і розвиток фінансів як самостійного елементу національної економіки.

Фінанси - це система відносин з приводу розподілу й використання фондів грошових коштів(фінансових ресурсів). Основними суб'єктами фінансових відносин є: держава, державні органи управління, підприємства, установи, громадські організації й населення країни. Таким чином, фінанси - це система економічних відносин між державою, юридичними та фізичними особами щодо акумуляції та використання грошових засобів на основі розподілу й перерозподілу валового внутрішнього продукту (ВВП) і національного доходу. Фінанси безпосередньо пов'язані з грошовими відносинами, але не тотожні їм. Так, до фінансів не належать гроші, які обслуговують особисте споживання та обмін (купівля товарів у роздрібній торгівлі, оплата комунальних послуг, особистих транспортних засобів, зв'язку, охорони здоров'я тощо), а також гроші, отримані у вигляді заробітної плати, грошового переказу, спадщини тощо.

Економічна роль фінансів у ринковій економіці надзвичайно велика. Функціонування фінансів забезпечується через фінансову систему. Показники фінансової системи є головним індикатором її стану. Отже, фінанси – це «кровоносна система» будь-якої економіки.

Фінансова система у вітчизняній науці розглядається з двох боків: за внутрішньою структурою й організаційною будовою. Внутрішня структура фінансової системи відображає об’єктивну сукупність фінансових відносин і включає сфери виділені за рівнем економічної системи: рівень мікроекономіки - фінанси суб’єктів господарювання та рівень домогосподарств; рівень макроекономіки - державні фінанси; рівень світового господарства - міжнародні фінанси; узагальнюючий рівень - фінансовий ринок. Організаційна будова фінансової системи характеризується сукупністю фінансових органів та інститутів, які відображають систему управління фінансами.

Система створення та використання фондів грошових ресурсів разом з розгалуженою мережею фінансових установ являє собою фінансову систему. На практиці ця система включає різноманітні фінансові інститути, які суспільство використовує з метою забезпечення кругообігу фінансових ресурсів різної цілеспрямованості, і поділяється на: державні фінанси; фінанси підприємств і організацій (бізнесу); фінанси населення (домогосподарств).

Державні фінанси - це система фондів фінансових ресурсів, зосереджених у руках держави й призначених для забезпечення виконання властивих їй функцій та сукупність форм і методів, за допомогою яких ці функції реалізуються. Держава через систему фінансів (державний бюджет, державне страхування) перерозподіляє частину національного доходу з метою регулювання економічних процесів розвитку виробництва, розв'язання соціальних проблем, проблем окремих регіонів, розвитку зовнішньоекономічних відносин.

Фінанси підприємств і організацій - це фінансові ресурси, що забезпечують процес формування і використання доходів первинної виробничої структури, регулюють розподільчі відносини на рівні мікроекономіки. Вони передусім набувають форми основних та оборотних виробничих фондів (капіталу) й прибутку. Фінанси підприємств об'єднують фінанси всіх суб'єктів господарської діяльності та індивідуальних власників, фінанси кооперативних підприємств, державних підприємств, акціонерних компаній. Вони забезпечують кругооборот і оборот фондів (капіталу) й відображають взаємовідносини з державним бюджетом, податковими органами, банками й страховими компаніями та іншими установами фінансово-кредитної системи. 

Фінанси населення - це грошові фонди, що формуються у жителів країни з доходів, отриманих від трудової, господарської та іншої діяльності, або із спадщини. Вони виражають сукупність грошових відносин, що виникають навколо акумуляції й використання заощаджень, страхових та пенсійних фондів для потреб нагромадження.

Названі вище підсистеми фінансів перебувають у тісному взаємозв'язку. Саме з грошових надходжень від підприємств і населення формуються державні фінанси через податковий, страховий, митний механізм. У свою чергу, державні фінансові ресурси значною мірою повертаються населенню та підприємствам у вигляді різних виплат (заробітної плати, пенсій, стипендій, субсидій, дотацій та інвестицій). Фінанси підприємств і населення також пов'язані між собою: заробітна плата та дивіденди, які громадяни отримують є основними джерелами формування фінансів населення. Звичайно, стан фінансової системи прямо залежить від гармонійного взаємозв'язку та розвитку всіх її складових частин. Таким чином, фінансова система включає фінансові відносини, що складаються:

· між підприємствами як господарюючими суб'єктами;

· всередині підприємств;

· між державою і підприємствами;

· між підприємствами і кредитно-фінансовими установами;

· між різними кредитно-фінансовими установами;

· між державними органами різних рівнів управління;

· між державою і домашніми господарствами.

Характерними рисами сучасних фінансів є грошова форма, розподільчий характер відносин, тобто відсутність еквівалентного обміну, розподіл національного продукту через реальні грошові фонди.

Зміст фінансів та фінансової системи розкривається у виконуваних функціях (рис.13.1).
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Рис. 13.1. Функції фінансової системи

Названі функції взаємопов'язані між собою, їх виконання залежить від чітких дій державних фінансових структур, підприємств різних форм власності, стабільного функціонування економічного та правового механізмів.

2. Бюджетна система та державний бюджет

В сучасній економічній літературі прийнято вважати, що державні фінанси є центральною сферою фінансової системи, за допомогою якої держава впливає на економічний та соціальний розвиток країни. Саме у сфері державних фінансів відбуваються основні процеси перерозподілу вартості валового внутрішнього продукту. Державні фінанси – це сукупність економічних відносин, що виникають в процесі формування, розподілу і використання різноманітних фондів фінансових ресурсів, призначених для виконання державою її функцій.

Сфера державних фінансів є найбільш складною за структурою сферою фінансової системи країни. Переважно на забезпечення регулювання цієї сфери спрямована діяльність фінансового апарату та більша частина фінансового законодавства. Ланками сфери державних фінансів є державний та місцеві бюджети, державні цільові фонди, державний кредит і фінанси підприємств державної форми власності.

Провідною ланкою є державний та місцеві бюджети, які формують бюджетну систему. Бюджетна система – це сукупність усіх бюджетів, які формуються і діють на території певної країни згідно з її бюджетним устроєм. Бюджетний устрій - це організація і принципи побудови бюджетної системи, її структура і взаємозв'язок між бюджетами, які він об'єднує, у процесі забезпечення виконання єдиної загальнодержавної фінансово-бюджетної політики. 

Бюджетний устрій країни визначається її державним устроєм. В унітарних державах бюджетна система складається з двох рівнів: державного та місцевих бюджетів. У федеративних державах бюджетна система складається з трьох рівнів: федерального бюджету, бюджету членів федерації та місцевих бюджетів. В основу формування бюджетної системи покладено: визначення видів бюджетів; установлення принципів побудови бюджетної системи; розмежування доходів і видатків між ланками бюджетної системи.

За сутністю державний бюджет є об’єктивною економічною категорією, яка пов’язана з розподілом і перерозподілом ВВП з метою формування і використання централізованого фонду грошових коштів держави. Бюджетні відносини мають такі ознаки:

· розподільчий характер. За допомогою цих відносин здійснюють розподіл та перерозподіл ВВП і частини національного багатства країни з метою забезпечення держави таким обсягом бюджетних ресурсів, якого вона потребує для виконання своїх функцій;

· вартісне вираження. Носієм бюджетних відносин є гроші;

· кінцевою метою бюджетних відносин є формування і використання основного централізованого фонду грошових коштів держави.

Бюджет держави формується за рахунок внутрішніх (ВВП, частина національного багатства) і зовнішніх джерел. Державний бюджет відіграє значну роль в забезпеченні соціально-економічного розвитку країни, оскільки через бюджет держава отримує можливість впливати на всі стадії суспільного відтворення, коригувати пропорції розподілу внутрішнього валового продукту і національного доходу, перерозподіляти фінансові ресурси між різними територіями, секторами економіки, верствами населення, забезпечуючи таким чином найбільш повне задоволення інтересів усіх членів суспільства. Разом з тим, бюджет держави є основним джерелом фінансування суспільних послуг неринкового характеру, продукування яких суб’єктами вільного ринку неможливе або соціально чи економічно не бажане. До таких благ зараховують чисті суспільні послуги (оборона, державне управління), які повністю оплачуються за рахунок коштів бюджетів, а також змішані суспільні послуги (освіта, охорона здоров’я, культура тощо), які можуть надаватися як державою, так і приватним сектором економіки.

Бюджет як об‘єктивна економічна категорія виступає фінансовим планом держави. Він має всі ті ознаки, якими наділений будь-який фінансовий план. Разом з цим, окремі його характеристики свідчать, що він є особливим, найважливішим фінансовим планом держави.

По-перше. У бюджеті як фінансовому плані відображається рух фінансових ресурсів держави, необхідних для повноцінного виконання нею своїх функцій. Обсяг таких ресурсів значно перевищує потреби будь-якого суб’єкта господарювання.

По-друге. Бюджет, як і будь-який фінансовий план, складається на плановий рік відповідно до стратегічних завдань держави. Процес складання бюджету є довготривалим та охоплює практично календарний рік, що передує плановому.

По-третє. Структура бюджету передбачає наявність дохідної і видаткової частин, які між собою мають бути збалансованими. Без такого збалансування бюджет може бути нереальним, оскільки не забезпечуватиметься рівновага між потребою у видатках та наявними фінансовими ресурсами.

По-четверте. Дохідна частина бюджету містить інформацію про всі види надходжень та їхні обсяги. Для визначення обсягів доходів за кожним їхнім видом складаються розрахунки за встановленою державою формою. У процесі визначення доходів використовують великий обсяг інформації, а саме: макроекономічні показники; звітні дані про виконання плану надходжень до бюджету за попередній звітний рік, а також на останню звітну дату; очікувані дані про виконання плану доходів до кінця року, що передує плановому; наявну законодавчу базу та можливі зміни окремих законодавчих та нормативних положень у майбутньому, що може вплинути на наповнення дохідної частини бюджету тощо.

По-п’яте. У видатковій частині бюджету розкрита інформація про напрями розподілу видатків бюджету відповідно до підрозділів бюджетної класифікації видатків та кредитування, зокрема, програмної, функціональної, відомчої, економічної. Ця частина бюджету, у першу чергу, характеризується цільовим спрямуванням бюджетних коштів. Визначення обсягів видатків здійснюється на основі конституційних функцій держави та потреби у фінансових ресурсах для якісного виконання цих функцій з урахуванням фінансових можливостей. В умовах обмеження фінансових ресурсів суспільства дуже важко у повному обсязі задовольнити економічні інтереси всіх суб’єктів бюджетних відносин та забезпечити повноцінне виконання державою усіх функцій і повноважень.

Найважливішими формами функціонування бюджету є його доходи і видатки, які, будучи плановими показниками, протягом поточного бюджетного року набувають конкретного грошового наповнення і використовуються державою для реального виконання своїх функцій. За своєю соціально-економічною сутністю доходи бюджету, з одного боку, є результатом розподільних процесів, а з іншого – об’єктом подальшого розподілу на окремі цільові фонди відповідно до функцій держави. Доходи бюджету утворюються за рахунок надходжень на безповоротній основі, справляння яких передбачене законодавством країни.

У дохідній частині бюджету зосереджується та частина вартості валового внутрішнього продукту, яка у процесі розподілу і перерозподілу доходів та нагромаджень може бути спрямована на розвиток економіки держави, соціальний захист населення, соціально-культурні заходи, потреби оборони, управління. Основним джерелом формування фінансових ресурсів, акумульованих у державному бюджеті, є податки, суть яких, у першу чергу, полягає у примусовому відчуженні державою частини новоутвореної вартості. Основне джерело доходів – ВВП, який створюється працею фізичних осіб та діяльністю суб’єктів господарювання у виробничій сфері. Складова доходів – чистий дохід державного сектору господарства, який є власністю самої держави.

Отже, доходи бюджету – це частка централізованих ресурсів держави, які потрібні для виконання нею відповідних функцій. Вони виражають економічні відносини, що виникають у процесі формування основного централізованого фонду грошових коштів і надходять у розпорядження органів державної влади, управління та місцевого самоврядування. Класифікація доходів бюджету.

Залежно від напрямку руху коштів доходи держави поділяють на:

1. Безповоротні – державні доходи, що формуються в процесі руху фінансових ресурсів в одному напрямку, тобто не передбачають повернення отриманих коштів. Це власні доходи держави та податкові доходи.

2. Поворотні доходи передбачають рух коштів як в напрямку держави, так і в зворотному напрямку. Ці доходи формуються від державних позик.

Залежно від методу отримання прийнято виділяти наступні види державних доходів:

1. Доходи від державної підприємницької діяльності передбачають одержання державою доходів з використанням виробничих факторів.

2. Доходи від володіння капіталом держава отримує на правах власника. При цьому право власності держави іноді буває ексклюзивним: водні ресурси, радіочастотний ресурс, шляхи повітряного сполучення, корисні копалини, тощо.

3. Доходи від податків, зборів та обов’язкових платежів держава отримує в процесі розподілу ВВП на правах керуючої структури, тобто у вигляді плати суспільства за надання державою певних послуг, що не можуть бути забезпечені кожним окремо господарюючим суб’єктом (управління, оборона, законотворча діяльність, судова влада, тощо).

4. Доходи за рахунок державних позик призначені для мобілізації коштів (як з внутрішніх так і з зовнішніх джерел) для покриття бюджетних витрат, що не забезпечуються бюджетним доходами. Крім цього, державний кредит також використовується для регулювання економічних та соціальних процесів (наприклад, для зменшення сукупного попиту населення шляхом випуску державної позики на привабливих умовах, а також випуску позик на пільгових умовах для підприємств пріоритетних галузей економіки).

Бюджетна система ґрунтується на взаємодії бюджетів усіх рівнів, що відбувається за допомогою використання регулюючих доходних джерел, створення цільових і регіональних бюджетних фондів, їх часткового перерозподілу. Це важливе положення реалізується через систему податків, які регулюють обсяги надходжень фінансових ресурсів між державою та її регіонами. Необхідність такої системи виникає в результаті того, що в межах країни існує різниця у фінансовій забезпеченості регіонів внаслідок ряду об'єктивних причин, пов'язаних з економічним становищем та їх географічним положенням. Самостійність бюджетів забезпечується наявністю джерел доходів і правом визначити напрям їх використання й витрат. 

Доходи бюджету основним призначенням мають формування надійної фінансової бази для забезпечення виконання функцій та задач держави. Якісне виконання державою своїх функцій може бути забезпечене за рахунок відповідних обсягів та оптимальної структури видатків бюджетів. Тому проблеми використання бюджетних видатків у стимулюванні соціально-економічних процесів, раціонального розподілу видатків між окремими ланками бюджетної системи були завжди предметом особливої уваги з боку суспільства. Адже саме за рахунок видатків бюджетів держава забезпечує розвиток пріоритетних галузей економіки, соціально-культурної сфери, підтримує належний рівень соціального захисту населення, обороноздатності країни та діяльність органів державної влади, державного управління, місцевого самоврядування.

Загальноприйнятим в економічній теорії та практиці є визнання провідної ролі видатків бюджетів у фінансовому забезпеченні потреб соціально-економічного розвитку суспільства. На обсяги, склад і структуру видатків бюджетів впливають обсяги і характер функцій держави, адже в умовах товарно-грошових відносин будь-яка держава повноцінно зможе виконувати свої функції, маючи для цього необхідну суму бюджетних ресурсів.

Слід зауважити, що для позначення використання бюджетних ресурсів використовується поняття «видатки», а не «витрати». На перший погляд, ці поняття характеризують одні і ті самі процеси. Однак насправді між видатками й витратами є суттєві відмінності.

Як правило, в економічній науці і практиці термін «видатки» використовується для найменування тих розподільчих відносин, які пов’язані з використанням централізованого грошового фонду держави. Вони здійснюються на стадії розподілу ВВП, характеризуються одностороннім рухом грошових коштів і не обмінюються на відповідні еквіваленти. Суб’єкт відносин виділяє видатки (видає гроші зі свого фонду) для їхнього подальшого використання без одночасного отримання еквівалентної вартості товарів чи послуг.

На відміну від видатків бюджету, витрати здійснюються відповідними суб’єктами на стадії обміну, характеризуються двостороннім рухом вартостей (Г→Т), тобто обмінюються на необхідний еквівалент вартості товарів чи послуг. Крім цього, витрати є елементом формування собівартості продукції і послуг, що виробляються та реалізуються розпорядниками бюджетних коштів. Тому проведення витрат виходить за межі сфери бюджетних відносин і стосується кінцевого використання бюджетних ресурсів держави. Отже, видатки бюджету за певних умов перетворюються на витрати (виплата зарплати, оплата вартості товарно-матеріальних цінностей, комунальних послуг тощо). Однак окремі видатки можуть не набувати форм витрат, а виділені бюджетні кошти продовжуватимуть свій рух (виплати стипендій, соціальних допомог, погашення позик тощо).

Видатки бюджету – це об’єктивні економічні відносини, пов’язані з розподілом і використанням централізованого фонду грошових коштів держави, що є завершальним етапом перерозподільчих процесів за допомогою бюджетних відносин. Видатки бюджету, зумовлені суспільним способом виробництва, природою та функціями держави, відіграють вирішальну роль у задоволенні потреб соціально-економічного розвитку країни.

Видатки бюджетів характеризуються певними спільними і відмінними рисами, що дає можливість їхню наукову класифікацію здійснювати за такими ознаками:

· за роллю і місцем видатків у виробництві ВВП – видатки, пов’язані з розвитком виробничої сфери і видатки, за допомогою яких забезпечується функціонування і розвиток сфери суспільних послуг;

· за роллю у відтворювальних процесах – поточні і капітальні. Поточними вважаються видатки, спрямовані на забезпечення простого відтворення і які стосуються поточної діяльності перехідної мережі підприємств, організацій та установ. Капітальні видатки – це видатки розвитку, пов’язані з розширеним відтворенням, які стосуються фінансування інвестиційної та інноваційної діяльності;

· за соціально-економічним змістом та суспільним призначенням – виділяють п’ять груп: видатки на економіку, видатки на соціально-культурні заходи, видатки на соціальний захист населення, видатки на оборону та видатки на управління. Це дасть можливість забезпечити бюджетними ресурсами всі напрями суспільної діяльності держави (економічної, соціальної, оборонної та управлінської) і створити базу для розробки функціональної класифікації видатків;

· за функціональним призначенням видатки бюджетів поділяються відповідно до функцій держави (загальнодержавні функції; оборона; громадський порядок, безпека та судова влада; економічна діяльність; охорона навколишнього природного середовища; житлово-комунальне господарство; охорона здоров’я; духовний та фізичний розвиток; освіта; соціальний захист та соціальне забезпечення).

Залежно від співвідношення доходів та видатків можуть виникнути три варіанти: 

1. Збалансований бюджет – бюджет у якому доходи дорівнюють видаткам.

2. Бюджетний профіцит – перевищення доходів бюджету над видатками.

3. Бюджетний дефіцит являє собою перевищення видатків бюджету над його доходами.

Дефіцит бюджету – це сума, на яку в даному році видатки бюджету перевищують його доходи. Бюджетний дефіцит відображає певні зміни в національній економіці, у відтворювальному процесі, фіксує результати цих змін.

Зауважимо, що бездефіцитність бюджету ще не означає, що економіка «здорова». Необхідно чітко усвідомлювати, які процеси здійснюються в рамках самої фінансової системи, які глибинні зміни у відтворювальному циклі породжують дефіцит бюджету.

В економічній науці виділяють декілька концепцій бюджетної політики, пов’язаних з розумінням місця і ролі бюджетного дефіциту в макроекономічному регулюванні, забезпеченні стабільного економічного зростання.

Перша концепція базується на тому, що бюджет повинен бути щорічно збалансованим. До недавніх часів щорічно збалансований бюджет вважався метою фінансової політики. Однак при більш уважному розгляді цієї проблеми стає очевидним той факт, що при такому стані виключається або значною мірою зменшуються ефективність фіскальної політики держави, що має антициклічне, стабілізуюче спрямування.

Розглянемо наступний логічний ланцюжок: уявимо, що економіка знаходиться в тій фазі циклу, коли існує довготривале безробіття. Доходи населення скорочуються. При таких обставинах податкові надходження автоматично зменшуються. Намагаючись обов’язково збалансувати бюджет, уряд або підвищує ставки податків, або скорочує державні витрати, або використовує поєднання цих заходів. Але наслідком цих заходів буде ще більше скорочення сукупного попиту.

Друга концепція базується на тому, що бюджет повинен бути збалансованим на основі (в ході) економічного циклу, а не за кожен рік. Така концепція зумовлює те, що уряд здійснює антициклічний вплив і водночас намагається збалансувати бюджет. Логічне обґрунтування цієї концепції просте і зрозуміле. Щоб протистояти падінню виробництва, уряд понижує податки і збільшує витрати, тобто свідомо виникає дефіцит бюджету. В ході наступного підйому (інфляційного) уряд збільшує податки і зменшує витрати. Позитивне сальдо, що важливо, може бути використане на покриття дефіциту, що виник у період спаду. Так уряд проводить позитивну антициклічну політику і водночас збалансовує бюджет, але не обов’язково щорічно, а можливо, за період у декілька років.

Особлива проблема, що виникає при даній концепції – це те, що підйоми і падіння в економічному циклі можуть бути неоднаковими за тривалістю і глибиною. Наприклад, тривале падіння може змінитись короткими періодами підйому, і поява великого дефіциту в період спаду не покриється невеликим позитивним сальдо бюджету періоду зростання. Отже, буде мати місце циклічний дефіцит бюджету. 

Третя концепція пов’язана з ідеєю так званих функціональних фінансів. За цією концепцією, метою державних фінансів є забезпечення збалансованості економіки, а не бюджету, при цьому досягнення макроекономічної стабільності може супроводжуватись як стійким позитивним сальдо, так і стійким бюджетним дефіцитом. Таким чином, збалансованість бюджету в даній концепції є другорядною проблемою. Чому?

По-перше, податкова система така, що податкові надходження в бюджет автоматично зростають внаслідок економічного росту, а макроекономічна збалансованість стимулює цей ріст, отже дефіцит бюджету буде автоматично самоліквідовуватись.  По-друге, при певних правах уряду у встановленні податків і створенні грошей, його можливість фінансувати дефіцит бюджету фактично безмежна. По-третє, вважається, що проблеми, породжені значним державним боргом, не є суттєвими, визначальними для нормальної економіки. 

Друга і третя концепції лежать в основі фінансової політики, що водночас орієнтується на бюджетний дефіцит і спирається на потенціал грошової системи країни. Така політика зумовлює існування чіткої програми фінансових заходів у рамках грошового потенціалу країни, контроль за розвитком бюджетного дефіциту і пошук джерел його покриття, визначення бюджетних коштів на заходи, що дають значний економічний ефект. Оволодіння цією політикою дозволяє суспільству знаходити оптимальну величину бюджетного дефіциту. Однак при всій доцільності і сприятливості політики бюджетного дефіциту великі дефіцити приводять до значних негативних наслідків навіть для «багатих» в економічному плані країн.

Нарощення бюджетного дефіциту, коли заборгованість уряду накопичується, приводить в економіці до появи і зростання державного боргу. А його потрібно сплачувати з відсотками. Помічено, що сьогоднішні державні позики – це майбутні податки. Деякі платники податків є власниками державних цінних паперів. Вони отримують проценти по цих паперах і водночас платять податки, які частково йдуть на виплати державних позик і кредитів. Як правило, з поточних бюджетних доходів не вдається повністю сплачувати проценти і в строк погашати державні позики. Уряди постійно потребують коштів і застосовують усе нові позики: покриваючи старі борги, вони роблять ще більші нові.

3. Податкова система. Податки: сутність, види, функції

В умовах ринкової економіки фінансова політика держави базується на системі фінансових регуляторів. Такими фінансовими регуляторами є насамперед податки, які забезпечують вилучення і перерозподіл створеного валового внутрішнього продукту і формування централізованих фондів грошових ресурсів держави.

Податкова система - це сукупність податків, зборів, інших обов`язкових платежів і внесків до бюджету і державних цільових фондів, які діють у встановленому законом порядку. Сутність, структура і роль системи оподаткування визначаються податковою політикою, що є виключним правом держави, яка проводить її в країні самостійно, виходячи із завдань соціально-економічного розвитку. Через податки, пільги і фінансові санкції, а також і відповідальність, які виступають невід'ємною частиною системи оподаткування, держава ставить єдині вимоги до ефективного ведення господарства в країні.

Об'єктивною реальністю є те, що, з одного боку, податки – це фінансове підґрунтя існування держави, а з іншого, податки -це знаряддя перерозподілу доходів юридичних і фізичних осіб, найефективніший інструмент впливу держави на суспільне виробництво. Характеристику податку слід розглядати в таких аспектах: за економічною сутністю; за формою прояву; з організаційно-правової сторони. Економічна сутність податків виявляється в грошових відносинах, які складаються у держави з юридичними і фізичними особами з приводу примусового вилучення частини створеної вартості і формування фонду фінансових ресурсів держави. Процес примусового відчуження частки доходів юридичних осіб і громадян на загальносуспільні потреби характеризує односторонній рух вартості (від платника податку до держави) без еквівалентного обміну. Конкретними формами прояву категорії податку є види податкових платежів, які встановлюються законодавчими органами влади.

З організаційно-правової сторони податок – це обов'язковий платіж, який надходить у бюджетний фонд у визначених законом розмірах і встановлені строки. Податковим відносинам притаманні свої відмітні особливості, що дають змогу виділити їх із загальної сукупності фінансових відносин. Зокрема, це обов'язковий характер податків та їх відносна безповоротність.

У сучасній фінансовій науці та податковому законодавстві використовується три основних терміни, якими позначаються платежі державі - плата, відрахування, податок. Плата передбачає певну еквівалентність відносин платника з державою. Прикладами плати є державне мито, збори за спеціальне використання природних ресурсів, за забруднення навколишнього середовища, рентні платежі, плата за торговельний патент на деякі різновиди підприємницької діяльності. Відрахування передбачає цільове призначення платежів. Воно може бути або частковим, тобто встановленим згідно з економічним змістом платежів, або повним, коли використання коштів у повному обсязі здійснюється лише за цільовим призначенням.

Податки - це сукупність фінансових відносин, що складаються в процесі перерозподілу ВВП з метою створення централізованого державного фонду для фінансування суспільних функцій. Розкриття сутності і суспільного призначення податків неможливе без визначення їх функційї.

Фіскальна функція є досить важливою у характеристиці сутності податків, вона визначає їх суспільне призначення. З огляду на роль даної функції у формуванні бюджетного фонду, тобто матеріальних умов для функціонування держави, податкові надходження мають бути постійними, стабільними, рівномірно розподілятися в регіональному розрізі. За допомогою розподільної функції здійснюється формування дохідної частини бюджету з подальшим направленням цих доходів на фінансування різноманітних заходів, пов'язаних з реалізацією державою своїх функцій. Контрольна функція дозволяє оцінити ефективність кожного податку і податкової системи в цілому. Через стимулювальну функцію податків держава впливає на процес відтворення, стимулюючи його розвиток, посилюючи нагромадження капіталу, розширюючи платоспроможний попит населення, створюючи додаткові стимули для ділової та інвестиційної активності, мотивації до праці, підтримуючи рівень зайнятості. У процесі реалізації цієї функції стимулюючий вплив на суспільне виробництво забезпечується через диференціацію податкових ставок і встановлення різних пільг, преференцій і ін. Податкові пільги передбачають повне або часткове звільнення від сплати податків. Вони надаються з метою соціальної підтримки малозабезпечених верств населення або підтримки пріоритетних галузей народного господарства та окремих категорій платників.

Функції податків взаємозв`язані. Ріст податкових поступлень у бюджет, тобто реалізація фіскальної функції, створює матеріальну можливість для здійснення економічної ролі держави, тобто економічної функції податків. У той же час досягнуте в результаті економічного регулювання прискорення розвитку і росту дохідності виробництва дозволяє державі отримати більше коштів. Це означає, що економічна функція податків сприяє здійсненню фіскальної, зміцнює її.

Кожний податок має обов`язкові елементи. До них відносяться:

· суб`єкт податку або платник - особа, на яку законом покладено обов`язок сплачувати податок;

· об`єкт податку - доход або майно, з якого нараховується податок (заробітна плата, прибуток, майно, цінні папери та ін.);

· джерело податку - дохід, за рахунок якого сплачується податок;

· ставка податку - розмір податку, який припадає на одиницю оподаткування (грошова одиниця доходу, одиниця земельної площі та ін.).

Тверді ставки встановлюються в абсолютній сумі на одиницю обкладання незалежно від розміру доходу (наприклад, за тонну нафти, за 1 куб. м газу). Пропорційні - діють в однаковому відсотковому відношенні до об`єкта податку без врахування диференціації його величини. Прогресивні ставки - середня ставка прогресивного податку підвищується у міру зростання доходу. Регресивні ставки - середня ставка регресивного податку знижується у міру зростання доходу.

За формою оподаткування всі податки поділяються на прямі і непрямі.

Прямі податки сплачуються суб`єктами податків безпосередньо й прямо пропорційно платоспроможності. Прямі поділяються на реальні та особисті. До реальних відносяться податки на землю, будинки, промислові, торгові, банківські установи та грошовий капітал. До особистих - податки на доходи фізичних та юридичних осіб (податковий, помайновий, із спадщини тощо).

На відміну від прямих, непрямі податки не зв`язані з розмірами доходів чи вартістю майна платника податків. Непрямі податки виступають у трьох видах: «акцизи», «фіскальні монопольні податки», «мита».

Акциз – різновид непрямого податку переважно на товари масового споживання (цигарки, алкогольні напої, сіль, цукор, сірники, автомобілі, холодильники, парфумерні вироби тощо), а також різні комунальні, транспортні, культурні та інші послуги, які мають широке розповсюдження (телефон, транспортні перевезення, авіа- і залізничні квитки, демонстрація фільмів). У більшості країн Заходу непрямі податки на товари і послуги внутрішнього ринку забезпечують біля 25% всіх податкових надходжень у бюджет. Індивідуальні чи вибіркові акцизи стягуються за твердими ставками з одиниці товару. Фіскальні монопольні податки поповнюють казну за рахунок непрямого оподаткування товарів масового попиту, виробництво і реалізація яких монополізовані державою. Виник цей податок з «реалії», тобто привласнення державою виключного права на той чи інший вид діяльності. Наприклад, існує в державі монополія на виробництво алкогольних виробів. Напередодні антиалкогольної компанії цей вид монопольної державної діяльності забезпечував надходження в бюджет більше третини його суми. Практично завжди об`єктом державної монополії було також виробництво і реалізація виробів з хутра і золота. Мита – це непрямі податки на імпортні, експортні і транзитні товари, тобто такі, які перетинають кордони країни. Вони сплачуються всіма, хто здійснює зовнішньоекономічні операції. В залежності від цих цілей, які переслідує держава, митні збори поділяються на «фіскальні», «протекційні», «антидемпінгові» і «пільгові».

Прагнення держави збільшити поступлення в бюджет зрозуміти можна, водночас рівень податкових ставок не повинен перевищувати того рівня, за яким зростання ставки податку веде до зменшення надходжень. Теоретично це обґрунтував американський економіст А. Лафер. Він показав залежність між максимальними ставками оподаткування і податковими надходженнями в бюджет. Крива Лафера зображена на рис.13.2. 
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Рис. 13.2. Крива Лафера

Основна ідея полягає в тому, що із зростанням податкової ставки від 0 до 100%, податкові надходження поступово зростають до свого максимального рівня, а потім знову зменшуються до нуля. На погляд Лафера, податкові надходження до бюджету знижуються після точки, адже більш високі податкові ставки стримують економічну активність, гальмують науково-технічний прогрес, а доходи в бюджет скорочуються. Професор Лафер спробував теоретично довести, що при ставці податку більше 50% різко знижується ділова активність фірм і населення в цілому. Необхідно знайти такий рівень податкової ставки, за якої бюджет буде найбільшим. Світовий досвід свідчить, що найбільший ефект дає податкова ставка на рівні 30-35%.

4. Фіскальна (бюджетно-податкова) політика держави. Державний борг
Фіскальну політику проводить уряд під контролем парламенту. Під фіскальною політикою розуміють заходи уряду, спрямовані на досягнення цілей стабілізаційної політики за допомогою державних видатків і податків. При цьому слід враховувати, що державні видатки здійснюються за рахунок коштів державного бюджету, а податки є основним джерелом цих коштів. Тому у підсумку фіскальна політика – це маніпулювання державним бюджетом, тобто знаходження раціональних рішень щодо доходів і видатків державного бюджету.

За цільовою спрямованістю розрізняють фіскальну політику: стимулювальну (експансіоністську) та стримувальну (рестрикційну). Стимулювальна політика застосовується для пожвавлення економічної кон’юнктури, тобто стимулювання сукупного попиту та/або сукупної пропозиції. З цієї метою уряд може збільшувати державні закупівлі, трансфертні платежі та зменшувати податки. Стримувальна політика здійснюється в умовах інфляційного зростання, коли спостерігається «перегрів» економіки. Для цього зменшуються державні видатки і підвищуються податки.

За рівнем керованості фіскальними інструментами розрізняють дискреційну (свідому) і недискреційну (автоматичну) фіскальну політику. Дискреційна фіскальна політика — це політика, в межах якої зміна державних видатків і податків здійснюється на підставі спеціальних рішень уряду і парламенту. В основі недискреційної фіскальної політики лежить здатність фіскальних інструментів, що входять до складу чистих податків, змінюватися в автоматичному режимі, тобто без прямої участі держави. Це зумовлено тим, що податки і трансферти залежать від доходу і тому можуть змінюватися пропорційно до змін ВВП навіть при стабільних податкових ставках і незмінному рівні трансфертних платежів. Завдяки здатності податків і трансфертів виконувати в автоматичному режимі стабілізаційну функцію в економіці вони отримали назву «автоматичні стабілізатори».

До головних інструментів фіскальної політики, відносять бюджет, ставки оподаткування різних видів доходів, цільове використання бюджетних коштів, дефіцит або профіцит бюджету, державний борг та способи його покриття, автоматичні регулятори та інші.

Для реалізації фіскальної політики важливе значення має управління державним боргом та збалансованість бюджету. Державний борг – це сума накопичених в країні за певний період бюджетних дефіцитів за вирахуванням існуючих за цей час позитивних сальдо бюджету. 

Дефіцит бюджету і величина державного боргу є найважливішими показники стану економіки, тому даній проблемі традиційно відводиться велика увага. Економічна наука визначає достатньо багато причин бюджетного дефіциту, як-от:

· падіння суспільного виробництва;

· зростання граничних витрат суспільного виробництва;

· надлишковий випуск незабезпечених паперових грошей;

· невиправдано великі за розміром соціальні програми; 

· зростаючі витрати на фінансування військово-промислового комплексу;

· значний за розміром оборот «тіньової економіки»; 

· значні невиробничі витрати, приписки, викрадання, втрати виробленої продукції та інші, що не підлягають суспільному обліку.

Бюджетний дефіцит і державний борг тісно взаємопов’язані. По-перше, державні позики – важливим джерело покриття бюджетного дефіциту. По-друге, визначити наскільки шкідливий той чи інший розмір дефіциту бюджету, неможливо без аналізу величини державного боргу. З іншого боку, для оцінки кількісного розміру державного боргу необхідне дослідження динаміки росту дефіциту.

Бюджетний дефіцит, безумовно, відноситься до так званих негативних економічних категорій типу інфляції, кризи, безробіття, банкрутства, які в той же час є невід’ємними елементами ринкової економічної системи. Більше того, без них ця система втрачає спроможність до саморозвитку і поступового руху вперед.

Державний борг зростає в різних країнах різними темпами. Перевищення державного боргу над річним ВВП більше, ніж в 2,5 рази, вважається небезпечним для стабільності, особливо для сталого грошового обігу.

Розрізняють внутрішній та зовнішній державний борг, а також короткостроковий (до 1 року), середньостроковий (від 1 до 5 років) і довгостроковий (понад 5 років). Найбільш важкими є короткострокові борги. По них уже зараз доводиться сплачувати основну суму з високими процентами. Таку заборгованість можна пролонгувати, але це пов’язано з виплатою процентів. Державні органи намагаються консолідувати коротко- та середньострокову заборгованість, тобто перетворити її у довгострокові борги, відклавши на тривалий термін виплату основної суми й обмежуючись щорічною сплатою процентів. У ряді країн існують спеціальні управління державного боргу при міністерстві фінансів, які здійснюють погашення і консолідацію старих боргів і залучення нових позикових коштів.

Зовнішній державний борг – це борг іноземним державам, фірмам, організаціям, окремим особам. Цей борг лягає на країну найбільшим тягарем, бо для його погашення держава повинна віддавати за межі країни частину ВВП і навіть національного багатства. Потрібно пам’ятати і те, що кредитор зазвичай ставить певні вимоги, після виконання яких надається кредит. Внутрішній борг – це борг держави своєму населенню і бізнесу. 

Зростання внутрішнього боргу менш шкідливе для національної економіки у порівнянні з ростом її зовнішнього боргу. «Втечі» товарів та послуг за кордон (безоплатної) при погашенні внутрішнього боргу не відбувається, але при цьому виникають певні зміни в економічному житті, наслідки яких можуть бути суттєвими. Це пов’язано насамперед з тим, що погашення внутрішнього державного боргу приводить до перерозподілу доходів у самій країні. 

Як же державний борг і його зростання впливають на функціонування економіки? Як правило, в державному борзі вбачаються дві небезпеки: по-перше, можливість банкрутства нації, і, по-друге, небезпеку перекладання боргового тягаря на майбутні покоління. З приводу першої «небезпеки» можна зазначити таке: ніхто не може заборонити уряду виконувати свої зобов’язання з обслуговування державного боргу шляхом рефінансування (коли настає строк погашення облігацій, уряд продає нові облігації, що купуються – державна „фінансова піраміда”); утримання певних податків (з метою отримання достатніх доходів для сплати процентів по боргу і його основної суми); емісії нових додаткових грошей. Що стосується другої «небезпеки», то специфіка внутрішнього боргу така, що країна як би винна (повинна) сама собі. У більшості випадків внутрішній борг, – це тільки відносини між громадянами країни. Він є водночас і державним кредитом. Зростання державного боргу призводить до реальних негативних соціально-економічних наслідків. По-перше, сплата процентів по державному боргу збільшує нерівність у доходах. По-друге, зростання податкових ставок як засобу сплати боргу може підірвати дію економічних стимулів розвитку виробництва, понизити інтерес до інвестицій у нові ризиковані підприємства, в дослідно-конструкторські роботи тощо, а також посилити соціальну напругу в суспільстві. По-третє, існування зовнішнього боргу зумовлює передачу частини створеного ВВП країни за кордон. По-четверте, зростання зовнішнього боргу, безумовно, понижує міжнародний авторитет країни. По-п’яте, коли уряд бере позику на ринку капіталів для рефінансування боргу або сплати процентів по ньому, це, як правило, приводить до збільшення процентних ставок, що понижує капіталізацію економіки, скорочує інвестиції і майбутні покоління успадковують економіку із зменшеним виробничим потенціалом. В шостих, існує і .чисто психологічний ефект: ріст державного боргу посилює невпевненість населення країни у майбутньому.

Предметом особливої уваги є і повинен бути зовнішній борг. Якщо платежі по ньому складають значну частину надходжень від зовнішньоекономічної діяльності країни (наприклад, 30-40%), то залучати нові позики з-за кордону стає все важчим. Їх надають менше і під більш високі проценти, вимагаючи застави або особливих гарантій. У деяких країнах, що розвиваються, щорічні зобов’язання виплат по позиках перевищують всі надходження від зовнішньоекономічної діяльності.

Як правило, уряди країн-боржників, вживають усіх можливих заходів, щоб не стати безнадійними боржниками, бо це обмежує доступ до зарубіжних фінансових ресурсів. Для цього можливі декілька шляхів. 

1. Традиційний шлях – сплата боргів за рахунок золотовалютних резервів – для сталих боржників, як правило, виключений, тому що у них ці резерви вичерпані або дуже обмежені.

2. Консолідація зовнішнього боргу, яка означає перетворення коротко- і середньострокової заборгованості в довгострокову, тобто перенесення платежів у віддалене майбутнє. Така консолідація можлива тільки зі згоди кредиторів. Кредитори створюють спеціальні організації – клуби, де відпрацьовують солідарну політику відносно країн, що не в змозі виконувати свої міжнародні фінансові зобов’язання.  Найбільш відомі серед таких клубів – Лондонський, в який входять банки-кредитори, і Паризький, що об’єднує держави-кредитори. Ці два клуби часто йшли назустріч проханням країн-боржників (у тому числі України) про відстрочку виплат, а інколи навіть частково списували борги.

3. У деяких країнах практикують скорочення розмірів зовнішнього боргу шляхом конверсії – перетворення його в довгострокові іноземні інвестиції. Для заміщення боргу іноземним кредиторам пропонують нерухомість або участь у капіталі у країні, що стала боржником. Одним з варіантів перетворення зовнішнього боргу в іноземні капіталовкладення є участь господарських суб’єктів  країни-кредитора у приватизації держаної власності в країні-боржнику. В цьому випадку зацікавлені фірми країни-кредитора викуповують у своєї держави або банку зобов’язання країни-боржника, з обопільної згоди використовують їх для купівлі власності. Така операція веде до збільшення іноземного капіталу в національній економіці без надходження в країну з-за кордону фінансових ресурсів, машин, верстатів, технологій. Вона полегшує тягap зовнішнього боргу, робить можливим отримання нових кредитів, стимулює новий приплив приватних іноземних інвестицій і реінвестицій у куплені таким чином господарські об’єкти.

4. Звернення країни-боржника до міжнародних фінансово-кредитних установ, – МВФ, регіональних банків, Світового банку. Вони, як правило, надають пільгові кредити, але обумовлюють їх жорсткими вимогами до державної економічної політики, як-то: емісійної, кредитної політики, стимулювання конкуренції, зведення до мінімуму дефіциту державного бюджету.

Одним з найпоширеніших методів боротьби з бюджетним дефіцитом є секвестр бюджету – пропорційне скорочення видатків бюджету за кожною статтею.

В історії XX ст. зустрічаються інші приклади регулювання зовнішньої заборгованості. Так, і після першої, і після другої світових воєн, Великобританія і Франція сплатили частину зовнішньої заборгованості іноземними активами. Деякі з країн, що розвиваються, щоб „задобрити” кредиторів, надавали їм право користування своєю морською зоною, континентальним шельфом, право будівництва військових баз та інших спеціальних об’єктів.

ПРАКТИКУМ

1.  Визначте такі поняття та категорії: 

· фінанси;

·  фінансова система;

· державні фінанси;

· фінанси підприємств;

· фінанси населення (домогосподарств);

·  бюджетна система;

·  державний бюджет;

· доходи бюджету

·  видатки бюджету;

· податкова система;

·  податки;

·  прямі податки;

·  непрямі податки;

· акциз;

· мито;

·  крива Лафера;

·  фіскальна політика;

·  дискреційна фіскальна політика;

·  недискреційна фіскальна політика;

· бюджетний дефіцит;

· бюджетний профіцит;

· секвестр бюджету;

· державний борг.
2. Вірно / невірно  (вкажіть «Так» чи «Ні», відповідь обґрунтуйте)

1.
Основними ланками фінансової системи є держава та підприємства.

2.
Фінанси домогосподарств – це сімейний бюджет.

3.
Податки покликані виконувати фіскальну і контролюючу функції.

4.
Мито – це приклад прямого податку в економіці.

5.
ПДВ відноситься до місцевих податків.

6.
Податок на доходи фізичних осіб сьогодні складає 13 %.

7.
Внаслідок реалізації фіскальної політики державні витрати зростають.

8.
Фіскальна політика об’єднує інструменти податкової та бюджетної політики.

9.
Дефіцит державного бюджету виникає, коли доходи держави зростають, а витрати не зменшуються.

10.
Зовнішній борг не може бути тягарем для національної економіки.

11.
Великий державний борг може спричинити банкрутство держави.

12.
Фінансування державних видатків через продаж державних облігацій іноземним підприємствам накладає певний тягар на майбутні покоління.

13.
Найефективнішим методом вирішення проблеми дефіцитності державного бюджету виступає емісія грошей.

14.
Зростання внутрішнього боргу менш шкідливе для національної економіки у порівнянні з ростом її зовнішнього боргу.

15.
Великий державний борг не може спричинити банкрутство нації.

3. У наведеному переліку визначте такі дії держави, які безпосередньо за інших незмінних умов можуть посилювати (1) або стримувати (2) економічну активність приватних підприємств: 

а) підвищення ставки податку на прибуток; 

б) скорочення державного фінансування соціальних програм; 

в) зменшення дефіциту державного бюджету; 

г) розміщення державою облігацій державної позики;

д) погашення облігацій державної позики; 

е) податкові пільги малим підприємствам.

4. Охарактеризуйте методи оподаткування заповнивши таблицю.
	Методи оподаткування
	Характеристика кожного методу
	Приклади податків

	1. Прогресивне оподаткування
	
	

	2. Пропорційне оподаткування
	
	

	3. Регресивне оподаткування
	
	


5. Які з перерахованих нижче податків відносяться до прямих, які – до непрямих:

а) податок з доходів фізичних осіб;

б) акцизи;

в) мита;

г) податок із продажів;

д) податок на прибуток корпорацій;

е) податок на додану вартість.

Поясніть критерій розподілу.
6. Чому ми говоримо про те, що державний бюджет – наочне підтвердження теорії суспільного вибору? Як би Ви прокоментували вираз: «Прийнятий бюджет – це завжди компроміс»?

Тема 14. КРЕДИТНА СИСТЕМА ТА РЕГУЛЮВАННЯ ГРОШОВОГО ОБІГУ

1. Грошовий обіг та грошова система.

2. Структура кредитної системи. Банківська система.

3. Функціонування небанківських фінансово-кредитних інститутів.

4. Центральний банк та грошово-кредитна політика.

1. Грошовий обіг та грошова система.

Грошова система являє собою встановлену державою форму організації грошового обігу в країні. Ця форма грошового обігу в кожній країні закріплюється загальнодержавними законами. Формування грошових систем здійснюють центральні органи влади. Грошові системи здебільшого складаються історично. Її суть і структурні елементи відбивають рівень соціально-економічного розвитку країни. Грошова система — це складовий елемент господарського механізму. Вона містить такі складові:

1) грошова одиниця країни – це встановлений у законодавчому порядку грошовий знак. Вона служить засобом для вимірювання цін на товари та послуги;

2) масштаб цін – це уособлення представницької вартості загальної маси товарів і послуг, які перебувають в обороті. В епоху, коли гроші мали натуральну грошову форму, зокрема форму золота і срібла, масштаб цін установлювався державою шляхом визначення вагового вмісту металу в грошовій одиниці. Така величина грошової одиниці була важливим елементом ціноутворення. В сучасних умовах, коли в обігу перебувають нерозмінні на золото кредитні гроші (банкноти), фіксація державою металевого вмісту грошової одиниці втратила свій економічний сенс. Вона ліквідована у всіх країнах світу. Масштаб цін втратив форму вагового вмісту металу у грошовій одиниці. Зараз він лише уособлює представницьку вартість товарів в обігу;

3) емісійна система та форми грошей. Право емісії грошових знаків та відповідальність за їх забезпечення покладається на певний державний орган. В Україні таким органом є центральний банк. За формою грошові знаки поділяються на банківські білети, казначейські білети і монети. Форма грошей являє собою матеріалізовану мінову вартість в її загальному еквіваленті. Вона забезпечує стабільність обороту товарів і виступає стабільним платіжним засобом у готівковому обігу. Випуск банкнот зумовлює кредитна емісія центрального банку. Банківські білети надходять у сферу обігу у зв’язку з видачою кредиту. А погашення кредиту зумовлює вилучення грошових знаків з обігу. Якщо емісію грошових знаків здійснює Міністерство фінансів (його скарбниці), то за формою вони є казначейськими білетами. Суттєва відмінність між цими видами грошових знаків полягає у різних механізмах їх емісії і порядку випуску в обіг та вилучення з обігу. Емісія казначейських білетів використовується для покриття бюджетних витрат і допускається, як правило, в умовах глибокої кризи державних фінансів. Монета являє собою злиток металу, що має встановлені законодавством форму, масу, склад металу, певні зображення і надписи, номінал та її вартість;

4) регламентація готівкового та безготівкового грошового обігу включає: визначення сфери застосування готівкового і безготівкового розрахунків; встановлення режиму використання грошей на рахунках; застосування форм розрахунків; способи і порядок здійснення платежів та ін.;

5) порядок обміну національної валюти на іноземну (валютний паритет);

6) державне регулювання грошового обігу.

Грошові системи поділяють на два типи: 1) металевого грошового обігу, за якого такий грошовий товар виконує всі функції грошей; 2) паперово-кредитного грошового обігу, в основі якого лежать кредитні гроші.

Грошова маса - це сукупність загальноприйнятих грошових засобів в економіці. Зміна маси грошей, що циркулює в економічній системі, суттєво впливає на реальний випуск продукту, рівень цін, зайнятість та інші змінні. Оскільки контроль за кількістю грошей надзвичайно важливий для економічної стабільності, аналітики і політичні діячі мають володіти адекватними можливостями для вимірювання грошової маси. Однак з вимірюванням кількості грошей виникає немало труднощів, які пов'язані перш за все із чітким з'ясуванням рамок того, що слід вважати грошима. Справа в тому, що в сучасній економіці різні види активів тією чи іншою мірою виконують одну або й усі функції грошей. Актив - це будь-який засіб задоволення тих чи інших потреб різноманітних економічних суб'єктів, який може бути об'єктом купівлі-продажу. Тому дуже важливо враховувати усі складові окремих частин грошової маси для виявлення точного значення змін кожної з них. Для визначення кількості грошей застосовують грошові агрегати (грошові компоненти) відповідно до ступеня ліквідності.
Грошовий агрегат - це сукупність використовуваних як грошові засоби активів, які відповідають певному рівню ліквідності. При переході від розгляду попереднього грошового агрегату до наступного враховується більша кількість використовуваних як грошові засоби активів і, відповідно, знижується рівень ліквідності. Оскільки коло активів, які підлягають обов'язковому включенню до складу грошової маси, точно не визначене, застосовуються різні варіанти їх розрахунку. Найбільш поширеними є п'ять типових агрегатів виміру грошей: М0, МІ, М2, МЗ, L, які ми і охарактеризуємо. МВФ розробив типові стандарти структури грошової маси і наповнення окремих грошових агрегатів, проте рівень розвитку та особливості функціонування грошових систем в окремих країнах зумовлюють необхідність включення до складу кожного з названих агрегатів неоднакового набору компонентів. Тобто склад, наприклад, агрегату М1 у Великобританії, Німеччині, Італії, Франції та США буде неоднаковим. Ми розглянемо склад названих агрегатів в Україні.
Грошовий агрегат М0 - це найбільш мобільний й абсолютно ліквідний грошовий засіб, який включає в себе готівку (паперові гроші і монети), або, за іншою назвою, гроші поза банками. Грошовий агрегат МІ це M0 - депозит до запитання у національній валюті. Депозити до запитання - це гроші на поточних, розрахункових, чекових, карткових га інших подібних рахунках, які фактично в будь-який час можна перетворити на готівку. ] рошовий агрегат МІ є майже абсолютно ліквідним і акцентує вагу на функції грошей як засобу обігу. МІ відповідає базовому визначенню грошей і є пропозицією грошей у вузькому розумінні.
Грошовий агрегат М2 - це МІ + термінові депозити в національній та іноземній валютах. Термінові депозити - це гроші, які кладуть на рахунок на певний термін із нарахуванням відсотка. Вилучення цих грошей з рахунку до завершення даного терміну с певною мірою ускладненим і означає втрату частини або й всієї суми відсотка. Таким чином М2 - це гроші в широкому розумінні слова. У цілому агрегат М2 охоплює високоліквідні грошові засоби, оскільки поряд з власне грошима в нього входять вищезазначені активи, які без перешкод можуть бути переведені в готівкові гроші протягом визначеного терміну. Тому в більшості випадків, коли говорять про грошову масу, мають на увазі саме агрегат М2.
Грошовий агрегат МЗ - це М2 + кошти клієнтів за трастовими операціями банків. Трастові операції - це операції з обслуговування трастових рахунків, які передбачають не просте нарахування відсотків за вкладеними клієнтом у банк грошима, а їх вигідне розташування шляхом купівлі акцій, облігацій та інших цінних паперів. Цілком очевидно, що це менш ліквідний актив. Внаслідок того, що на сьогодні в Україні даний вид діяльності є дуже мало поширеним, різниця між М2 і МЗ є мізерною.
Грошовий агрегат L - це МЗ + державні та корпоративні, переважно короткотермінові, цінні папери, які вже, по суті, не є грошима, але, маючи високий ступінь ліквідності, можуть порівняно швидко ними стати. Проте, враховуючи складність з'ясування реального рівня ліквідності цінних паперів в сучасній Україні внаслідок нерозвиненості фондового ринку, грошовий агрегат L практично не розраховується.
При дослідженні впливу грошей на економіку найчастіше застосовують, як ми уже зазначали вище, агрегати МІ і М2. 
2. Структура кредитної системи. Банківська система

Кредитні відносини обслуговуються кредитною системою. Кредитні відносини, інститути, що забезпечують їх функціонування й реалізацію, кредитний механізм і кредитна політика формують чинну в тій чи іншій країні кредитну систему. 

Процес формування й розвитку кредитної системи визначається двома об'єктивними економічними передумовами: на певному етапі суспільного розвитку з'являється потреба у специфічній формі підприємницької діяльності, пов'язаній із нагромадженням та розподілом тимчасово вільних коштів суб'єктів ринку; розвиток товарного виробництва й розширення торгівлі обумовили зростання обсягів грошових потоків, що спричинило необхідність їх організації й технічного обслуговування.

Пройшовши всі етапи розвитку кредитних відносин, кредитна система сформувала свою структуру в сучасному вигляді. І хоча в різних країнах  кредитні системи розрізняються за конкретним складом інститутів, їх функціональною спеціалізацією відповідно до національних особливостей, у цілому можна визначити загальну структурну схему кредитної системи й ієрархію її елементів.

Отже, кредитна система розглядається з позицій функціонального та інституційного аспектів. Функціональний аспект передбачає розгляд кредитного механізму та кредитної політики. Кредитний механізм – сукупність принципів, організаційних форм, методів і правил, що регулюються чинним законодавством і забезпечують необхідні умови реалізації кредитних відносин. Кредитна політика – система фінансово-кредитних заходів держави, спрямована на досягнення певних економічних результатів. Інституційний аспект передбачає розгляд кредитної системи як сукупності різноманітних фінансово-кредитних установ, що забезпечують реалізацію кредитних відносин. Усі інститути кредитної системи поділяються на три основні групи: 1) центральний банк; 2) комерційні банки; 3) спеціалізовані кредитно-фінансові інститути (парабанки). Перші дві групи становлять окрему ланку організації кредитних відносин – банківську систему країни, третя група формує відносно відособлену систему небанківських установ, що спеціалізуються на виконанні окремих операцій.

Виділяють два типи кредитних систем:

· сегментовані або кредитні системи англосаксонського типу (США, Великобританія) (існують в разі встановлення державою законодавчих обмежень на проведення окремими інститутами кредитної системи певного кола операцій);

· універсальні або кредитні системи континентального типу (Франція, Німеччина, інші країни Європи, характеризуються відсутністю законодавчих обмежень на проведення кредитними установами будь-яких операцій і наявністю розвиненої системи державного контролю за діяльністю кредитних інститутів).

Усі банки як фінансові установи організаційно і функціонально упорядковані в банківську систему – це сукупність різних видів національних банків і кредитних установ, що діють у межах грошово-кредитного механізму. Банківська система – законодавчо визначена, чітко структурована та субординована сукупність фінансових посередників, які здійснюють банківську діяльність на постійній професійній основі і функціонально взаємопов‘язані в самостійну економічну структуру.

До функцій банківської системи можна віднести:

1) емісійна (створення грошей і регулювання грошової маси) функція банків полягає в тому, що тільки вони можуть створювати додаткові платіжні засоби і спрямовувати їх в оборот, збільшуючи пропозицію грошей, або ж вилучати їх з обороту, зменшуючи пропозицію грошей. Цю функцію виконує як центральний банк, емітуючи готівкові та депозитні гроші, так і комерційні банки, емітуючи депозитні гроші через механізм грошово-кредитного мультиплікатора;

2) трансформаційну (трансформація ризиків, строків і розмірів вкладів є центральною функцією банків в економіці). Трансформація ризиків полягає в тому, що банки акумулюють грошові кошти з високим ризиком і, вживаючи відповідних заходів, зводять ці ризики для своїх вкладників та кредиторів до мінімуму. До таких заходів належать: диверсифікація активів, створення резервів, диференціація процентних ставок залежно від ризиковості кредитів, страхування депозитів тощо. Завдяки цим заходам банки беруть на себе переважну частину ризиків неповернення вкладень (кредитних, інвестиційних). Трансформація строків означає, що, мобілізуючи значні обсяги короткострокових коштів і постійно поповнюючи їх, банки дістають можливість деяку їх частину спрямовувати в довгострокові позички та інші довгострокові активи. Це вигідно не тільки банкам (вони одержують вищий дохід), а й їхнім клієнтам. Позичальники дістають можливість профінансувати довгострокові проекти, а вкладники банків – одержати більший дохід за своїми вкладами. Трансформація обсягів капіталів виявляється в тому, що, мобілізуючи вели-кі обсяги дрібних вкладів, банки дістають можливість акумулювати великі маси капіталу для реалізації масштабних проектів. Без банків ці кошти залишались би розпорошеними, використовувалися б з низькою віддачею чи взагалі не використовувалися б. Просторова трансформація означає, що банки можуть акумулювати ресурси з багатьох регіонів і навіть з інших країн і спрямувати на фінансування проектів одного регіону, однієї країни, одного об’єкта. У такий спосіб розсуваються географічні межі грошового ринку, він перетворюється у міжнародний і світовий, що полегшує балансування попиту і пропозиції на грошовому ринку в будь-якому місці світового ринку.

3) стабілізаційну. Стабілізаційна функція характеризує сталість банківської діяльності та грошового ринку і залежить від ризиків, які є достатньо високими для банківської діяльності. Фактично банки як посередники грошового ринку беруть на себе відповідальність перед інвесторами за банківський ризик своїх позичальників.

Банківська система країни включає центральний банк (ЦБ); комерційні банки, у тому числі: ощадні, інвестиційні, іпотечні та інші спеціалізовані банки. Кожний елемент банківської системи відіграє важливу роль у життєзабезпеченні ринкової системи. Керівну роль в банківській системі відіграє ЦБ. Він ще називається емісійним та резервним банком, оскільки він має право емісії грошей та цінних паперів та зберігання золотовалютного резерву країни. ЦБ – це державна кредитна установа, наділена правом випуску банкнот, регулювання грошового обігу, кредиту та валютного курсу, зберігання офіційного золотовалютного резерву.

Банківська система є двохрівневою, перший рівень – центральний банк, другий рівень – комерційні банки. Етапи формування дворівневої банківської системи: розмежування функцій (ХVІІ ст.), централізація банкнотної емісії, монопольне право центрального банку на випуск монет (перша половина ХХ ст.).

У ХVІІ-ХVІІІ ст. не було чіткого розмежування функцій банків і перш за все монополії на емісію банкнот. Комерційними банками активно випускалися платіжні засоби, практично безконтрольно розширювалася грошова маса, витісняючи з обороту повноцінні монети. Крім того, зловживання окремих банків час від часу призводило до неможливості обміну їхніх банкнот на золото, тобто до банкрутства і дестабілізації економіки.

Держава зіткнулася з необхідністю зменшити кількість банків, які мають право на випуск банкнот. Крім того, виникла потреба контролювати їх надійність, величину активів, тобто розпочався процес централізації банкнотної емісії, який завершився закріпленням монопольного права на випуск монет за одним банком. Централізація грошової емісії призвела до утворення центральних емісійних банків. У Європі цей процес завершився у першій половині ХХ ст.

Дворівнева структура сучасної банківської системи передбачає взаємодію центрального банку, який забезпечує стабільність грошового обігу, та комерційних банків, які безпосередньо здійснюють комплекс розрахунків між клієнтами, а також депозитні та кредитні операції.

Комерційні банки становлять основу кредитної системи, вони проводять різні фінансові операції. Комерційні банки приймають і розміщують грошові вклади, здійснюють розрахунки за дорученням клієнтів і їх касове обслуговування. Банк – це фінансова установа, яка акумулює тимчасово вільні грошові кошти( вклади), надає їх у тимчасове користування у формі кредиту(позики), виступає посередником у взаємних платежах і розрахунках між підприємствами, установами або конкретними особами, регулює грошовий обіг у країні, включаючи випуск нових грошей.

Основне призначення банків – посередництво в переміщенні грошових засобів від кредиторів до позичальників і від продавців до покупців грошових ресурсів. Діяльність комерційних банків спрямовано на отримання прибутку. Банківський прибуток являє собою різницю між процентами на вкладений капітал і виплатою процентів за позикою.

Банківські операції поділяються на пасивні, активні й комісійні, що включають посередницькі операції. Пасивні - це операції, з допомогою яких створюються банківські ресурси. Комерційні банки утворюють "пасиви" за рахунок власних та залучених коштів. Активні операції - це операції, які проводять банки з метою прибуткового розміщення залучених коштів. Вони включають строкові та безстрокові позики, які банк надає своїм клієнтам. Строкові позики мають бути погашені після закінчення певного строку (місяця, року, трьох років і т.д.), за безстроковими позиками банк має право вимагати від клієнта повернення грошей у будь-який час. До третьої групи операцій комерційних банків належать комісійні, тобто виконання окремих доручень клієнтів за певну винагороду - комісію. До комісійних операцій належать операції посередницькі (переведення, інкасо й акредитив).

3. Функціонування небанківських фінансово-кредитних інститутів

Небанківські фінансово-кредитні інститути також є ланкою кредитної системи, учасниками фінансового ринку, які здійснюють акумуляцію заощаджень і розміщення їх у дохідні активи. У своїй діяльності вони мають багато спільного з банками:

· функціонують у тому самому секторі фінансового ринку, що й банки, – у секторі опосередкованого фінансування;

· формуючи свої ресурси (пасиви), вони випускають, подібно до банків, боргові зобов’язання, які менш ліквідні, ніж зобов’язання банків, проте теж можуть реалізовуватися на ринку як фінансовий інструмент;

· розміщуючи свої ресурси в дохідні активи, вони купують боргові зобов’язання, створюючи, подібно до банків, власні вимоги до інших економічних суб’єктів;

· діяльність їх щодо створення зобов’язань і вимог ґрунтується на тих самих засадах, що й банків: їх зобов’язання менші за розмірами, більш ліквідні і коротші за термінами, ніж власні вимоги, внаслідок чого їх платежі за зобов’язаннями менші, ніж надходження за вимогами, що створює базу для прибуткової діяльності. Перетворюючи одні зобов’язання в інші, вони, як і банки, забезпечують трансформацію руху грошового капіталу на ринку — трансформацію ризикову, строкову, обсягову і просторову.

Разом з тим посередницька діяльність небанківських фінансово-кредитних інститутів істотно відрізняється від банківської:

· вона не пов’язана з тими операціями, які визнані як базові банківські. Якщо законодавство окремих країн і дозволяє виконувати подібні операції окремим з таких установ, то рано чи пізно останні підпадають під вимоги банківського законодавства і набувають статусу банків;

· вона не зачіпає процесу створення депозитів і не впливає на динаміку пропозиції грошей, а отже немає потреби контролювати їх діяльність так само ретельно, як банківську, насамперед поширюючи на них вимоги обов’язкового резервування. Тому законодавство всіх країн дає їм інший статус, ніж банкам;

· вона є більш спеціалізованою, ніж банківська.

Формування грошових ресурсів небанківських фінансово-кредитних інститутів має ту особливість, що воно є недепозитним, тобто переданими їм коштами власники не можуть так вільно скористатися, як банківськими чековими вкладами. Як правило, ці кошти вкладаються на тривалий, заздалегідь визначений строк. Чим довший цей строк, тим з більшими ризиками пов’язане таке розміщення і тим вищі доходи воно повинно приносити. Недепозитне залучення коштів може здійснюватися двома способами: на договірних засадах та через продаж посередником своїх цінних паперів (акцій, облігацій). Звідси всі ці посередники поділяються на договірних фінансових посередників, які залучають кошти на підставі договору з кредитором (інвестором), та на інвестиційних фінансових посередників, які залучають кошти через продаж кредиторам (інвесторам) своїх акцій, облігацій, паїв тощо.

Розглянемо в загальних рисах механізм посередницького функціонування основних небанківських фінансово-кредитних інститутів.

Страхові компанії – це фінансові посередники, що спеціалізуються на наданні страхових послуг. Їх діяльність полягає у формуванні на підставі договорів з юридичними і фізичними особами спеціальних грошових фондів, з яких здійснюються виплати страхувальникам грошових коштів в обумовлених розмірах у разі настання певних подій (страхових випадків).

Попит на страхові послуги зумовлюється тим, що в економічних суб’єктів (юридичних та фізичних осіб) постійно існує загроза настання якихось несприятливих, а то й катастрофічних подій, що призводять до значних фінансових втрат (смерть, хвороба чи звільнення з роботи члена сім’ї, праця якого була основним джерелом доходу; загибель майна від пожежі; аварія автомобіля тощо).

Покрити ці втрати з поточних доходів практично неможливо, накопичувати для цього кошти через депозитні рахунки теж дуже складно. Страхування є найбільш вигідним відшкодуванням таких втрат, оскільки сума його може бути більшою за страхові внески.

З розвитком і ускладненням техніки, технології, погіршенням екологічної ситуації ймовірність настання несприятливих подій зростає. Тому страховий бізнес у країнах з розвинутими ринковими економіками успішно розвивається, створюючи банкам потужну конкуренцію в боротьбі за заощадження населення.

Страхові компанії умовно поділяються на компанії страхування життя і компанії страхування майна та від нещасних випадків. Методи роботи в них однакові: продаючи страхові поліси, вони мобілізують певні суми коштів, які розміщують у дохідні активи. З доходів від цих активів вони покривають свої операційні витрати, одержують прибутки. З мобілізованих коштів ці компанії створюють резерви для виплати відшкодувань у разі настання страхових випадків. Відмінність між ними полягає в способах розміщення мобілізованих коштів у дохідні активи.

Компанії зі страхування життя мають можливість досить точно визначити коефіцієнт смертності населення і спрогнозувати на цій підставі розподіл своїх виплат за страховими полісами в часі. Це дає їм можливість переважну частину своїх резервів розміщувати в довгострокові, найбільш дохідні активи – облігації та акції корпорацій, заставні, довгострокові депозити тощо. Компанії зі страхування майна та від нещасних випадків страхують від випадків, настання яких значно менш прогнозоване, ніж смертність населення. Тому вони не можуть розміщувати свої резерви в такі ж активи, як компанії зі страхування життя, а змушені обмежуватися переважно короткостроковими цінними паперами (державними, муніципальними) і тільки частково інвестувати в довгострокові облігації чи акції.

Страхові компанії у розвинутих країнах мобілізують величезні фінансові ресурси і є одним з головних постачальників довгострокових капіталів на грошовому ринку. Крім довгострокових цінних паперів, вони можуть вкладати свої ресурси в іпотечні позики, в довгострокові позики під заставу нерухомості тощо. У цьому проявляється їх посередницька місія на ринку.

Пенсійні фонди – це спеціалізовані фінансові посередники, котрі на договірній основі акумулюють кошти юридичних і фізичних осіб у цільові фонди, з яких здійснюють пенсійні виплати громадянам після досягнення певного віку.

За механізмом функціонування вони нагадують компанії страхування життя. У них внески у фонд здійснюються систематично протягом тривалого часу, в результаті чого накопичуються великі суми грошового капіталу. Оскільки строки виходу на пенсію відомі, фонду легко спрогнозувати розміри пенсійних виплат у часі й відповідно розмістити вільні кошти в довгострокові дохідні активи. Ними можуть бути корпоративні облігації, акції, державні цінні папери, довгострокові кредити. Надійне та дохідне розміщення коштів фонду є запорукою його успішного функціонування. У цьому проявляється їх посередницька роль на ринку.

Пенсійні фонди бувають державні та приватні. Державні фонди, як правило, створюються з ініціативи центральних і місцевих органів влади. Вклади до них здійснюються через нарахування на заробітну плату всіх чи певних категорій працівників або ж за допомогою відрахувань з відповідних бюджетів. Тому й розміщення коштів цих фондів здійснюється переважно в державні цінні папери. Приватні пенсійні фонди створюються, як правило, з ініціативи певних фірм, страхових компаній, банків тощо для виплат пенсій та допомог своїм працівникам. Кошти їх формуються за рахунок відрахувань із заробітної плати працівників, відрахувань з прибутку при його розподілі, з доходів від розміщення коштів в активи. Приватні фонди можуть існувати як самостійні структури, а можуть управлятися самими корпораціями, що їх створили, чи за їх дорученням банками, іншими фінансовими інституціями. Переважна частина коштів цих фондів розміщується в цінні папери тих фірм, що їх створили. Тому вони нерідко дістають можливість контролювати самі фірми-засновники.

Ломбарди – фінансові посередники, що спеціалізуються на видачі позичок населенню під заставу рухомого майна. Кошти ломбардів формуються із внесків засновників, прибутку від їхньої діяльності, виручки від реалізації заставленого майна. Вони можуть користуватися також банківським кредитом. Відносини між ломбардами та позичальниками оформляються спеціальними документами (ломбардними квитанціями), які мають статус угоди між сторонами, що дає підстави відносити ломбард до групи договірних фінансових посередників.

Лізингові компанії – фінансові посередники, що спеціалізуються на здаванні в оренду фірмам для використання у виробничій діяльності предметів тривалого користування (транспортних засобів, обладнання, машин тощо). Вартість оренди поступово сплачується протягом визначеного строку (5–10 і більше років). Оформляються лізингові угоди договорами оренди. Ресурси лізингових компаній формуються з власного капіталу та банківських позичок. 

Особливістю лізингового посередництва є те, що в ньому кредитування здійснюється в товарній формі і має довгостроковий характер, що дуже зручно для позичальників. В Україні лізинг розвинутий слабо, проте має хороші перспективи в умовах економічного зростання, особливо в сільському господарстві, малому та середньому бізнесі.

Факторингові компанії (фактори) – фінансові посередники, що спеціалізуються на купівлі у фірм права на вимогу боргу. Ці права існують, як правило, у вигляді дебіторських рахунків за поставлені товари, виконані роботи, надані послуги. Сплату по цих рахунках при настанні строків одержує факторингова компанія. Оформляється така операція спеціальним договором між фактором та його клієнтом, який продає свої вимоги. Факторингові компанії звичайно створюються при банках і широко користуються позичками цих банків для здійснення своїх операцій. Окремі банки самостійно виконують такі операції для своїх клієнтів.

Інвестиційні фонди (компанії) – це фінансові посередники, що спеціалізуються на управлінні довгостроковими вільними грошовими коштами. Вони спочатку акумулюють грошові кошти дрібних приватних інвесторів через випуск власних цінних паперів, а потім розміщують їх в акції інших корпорацій та в державні цінні папери.

Інвестиційні фонди, акумулюючи великі обсяги капіталів, спроможні забезпечити високий рівень професійного управління ними, надійний захист від кредитних ризиків та високий рівень дохідності за своїми цінними паперами – акціями, інвестиційними сертифікатами тощо. Надійність інвестиційних фондів забезпечується передусім високим рівнем диверсифікації активів.

Доходи фондів формуються з дивідендів і процентів за цінними паперами, які є в їхніх портфелях, та з курсової різниці цих паперів. Витрати фондів визначаються виплатами доходів за власними цінними паперами і змінами їх курсових різниць. У розвинутих країнах інвестиційні фонди є могутніми фінансовими структурами, що відчутно конкурують з великими банками, страховими компаніями. Розвиток їх безпосередньо пов’язаний з розвитком середнього класу в країні, зі зростанням його заощаджень та інвестиційних уподобань. Якраз через указані фонди цей клас може зручно і вигідно реалізувати свої інвестиційні можливості.

Фінансові компанії мають ту характерну особливість, що мобілізовані звичайним для інвестиційних посередників способом (через продаж своїх цінних паперів) кошти направляють у позички фізичним та юридичним особам для придбання товарів виробничого чи споживчого призначення. Такі компанії спеціалізуються на видачі кредитів населенню для роздрібної купівлі товарів народного споживання.

Кредити фінансових компаній переважно є короткостроковими і невеликими за розмірами. Тому активи їх досить диверсифіковані, що сприяє послабленню кредитних ризиків і захисту інтересів їхніх вкладників. Платіжне спрямування кредитів цих компаній сприяє прискоренню реалізації товарів та послуг, що позитивно впливає на економічне зростання. Тому послуги фінансових компаній користуються сталим попитом у країнах з розвиненими ринковими економіками. Там ці компанії активно конкурують із банками, особливо у сфері споживчого кредиту.

Кредитні кооперативи (товариства, спілки) – це посередники, що працюють на кооперативних засадах і спеціалізуються на задоволенні потреб у кредиті своїх членів, переважно підприємств малого і середнього бізнесу будь-якої форми власності, фермерських та домашніх господарств, фізичних осіб.

Ресурси їх формуються через продаж паїв своїм членам, стягування з них спеціальних внесків, одержання позичок у банках, одержання доходів від поточної діяльності. В окремих країнах таким кооперативам дозволено відкривати для своїх членів ощадні, депозитні та інші спеціальні рахунки, кошти на яких теж формують їх ресурсну базу.

Мобілізовані кошти розміщуються передусім у коротко- та середньострокові позички своїм членам – під проценти, нижчі від банківських. Не розміщені в позички кошти товариства можуть зберігати на дохідних депозитах у банках чи інвестувати в короткострокові цінні папери з високою ліквідністю.

4. Центральний банк та грошово-кредитна політика

Грошово-кредитна політика – сукупність форм, методів і важелів державного впливу на грошово-кредитну сферу, тобто грошово-кредитна політика представляє собою регулювання державою сфери грошового обігу та кредитних відносин. Грошово-кредитні важелі впливу на розвиток народного господарства визнаються багатьма політиками та економістами як чи не єдиний метод його стабілізації та стимулювання.

На поверхні грошово-кредитна політика виступає як вплив на кредитну діяльність комерційних банків і спрямована на скорочення чи розширення кредитування економіки, але у кінцевому підсумку вона має на меті стабільний розвиток економічної системи, прийнятний рівень зайнятості та стабільність грошового обігу в країні. Грошово-кредитна політика як одна з найважливіших ланок державного регулювання макроекономічних процесів спрямовується на реалізацію їх головних завдань.

Концептуальні підходи до грошово-кредитного регулювання в сучасних умовах базуються на теоретичних побудовах монетаристського або кейнсіанського походження. Але жоден з ортодоксальних підходів не може претендувати на універсальність, тому ефективність їхніх інструментів залежить від конкретно-історичних умов функціонування відповідної економічної системи

Тактика грошово-кредитної політики полягає у виборі засобів, інструментів, які є найкращими (преференційними) для досягнення поставлених цілей. Цілі грошово-кредитної політики поділяються на стратегічні, проміжні і тактичні. 

Стратегічними цілями грошово-кредитної (монетарної) політики повинні бути кінцеві цілі економічної політики держави. Зазначеними цілями є досягнення такого зростання суспільного виробництва, за якого буде забезпечена висока зайнятість, стійкість цін (стримування інфляції), збалансованість зовнішніх платіжних відносин. При визначенні стратегічних цілей часто використовують поняття “магічний” чотирикутник, гранями якого є основні макроекономічні показники (зростання виробництва, рівень цін, зайнятість робочої сили, сальдо платіжного балансу). 

Стратегічні цілі формуються на довгострокову перспективу, для їх досягнення з метою покрокової деталізації розробляються проміжні цілі.

До проміжних цілей відносять пожвавлення чи стримування кон‘юнктури на товарних та грошових ринках, застосовуючи ті чи інші інструменти грошово-кредитної політики. Реалізація проміжних цілей є досить важливою, оскільки для монетарної влади досягнення стратегічних цілей є складним завданням через наявність часового лагу у передавальному механізмі грошово-кредитної політики. 

Забезпеченню проміжних цілей в свою чергу підпорядковані тактичні цілі, які мають короткостроковий оперативний характер. Необхідність тактичних цілей викликана опосередкованим характером впливу грошово-кредитної політики на стратегічні цілі та потребою у запобіганні значних помилок у здійсненні монетарного регулювання.

Суб‘єктом грошово-кредитної політики виступає держава, яка регулює цю сферу через свої представницькі органи, якими є – насамперед центральний банк і відповідні урядові структури (міністерства фінансів, скарбниці, органи нагляду за діяльністю банків та контролю за грошовим обігом). Оскільки центральний банк не обслуговує безпосередньо господарюючих суб‘єктів, можливості його впливу на  економічні процеси та грошовий обіг значною мірою зумовлюються взаємодією з комерційними банками, депозитно-позичкові операції яких є головним джерелом емісії та визначають обсяг і структуру грошової маси. Тому механізм реалізації грошово-кредитної політики центрального банку передбачає, насамперед, вплив на кредитну діяльність комерційних банків.

Центральні банки, як правило, є економічно незалежними органами, що мають самостійний бюджет (кошторис). Вони здійснюють свої видатки за рахунок власних доходів, а перевищення доходів над видатками спрямовують до державного бюджету, не сплачуючи при цьому податків. Економічна незалежність підкреслює особливий статус центрального банку порівняно з іншими владними структурами, які фінансуються за рахунок бюджетних асигнувань і залежать, таким чином, від виділення їм коштів парламентом та урядом.

Призначення та основні завдання центрального банку обумовлюють напрями його діяльності. В узагальненому вигляді центральний банк є:

· емісійним центром держави, банком банків,

· органом банківського регулювання,

· банкіром і фінансовим агентом уряду, 

· провідником грошово-кредитної політики, 

· органом валютного регулювання і контролю, 

· інформаційно-статистичним та аналітичним центром грошової і банківської систем.

Вибір інструментів грошово-кредитної політики і спрямованість їх використання залежать від конкретної макроекономічної ситуації та характеру розвитку економічного циклу. Розрізняють політику «дорогих грошей» (рестрикційна) та політику «дешевих грошей» (експансіоністська). Політика «дорогих грошей» застосовується у періоди перегріву економіки, перенасичення ринку, наростання інфляційних процесів з метою стиснення обсягів грошової та кредитної емісії. У періоди економічної кризи, депресії у виробництві застосовують політику «дешевих грошей», яка спрямована на забезпечення доступності для суб‘єктів економічної діяльності грошових та кредитних ресурсів, що сприяє пожвавленню ділової активності та процесам інвестування. При цьому він знижує офіційну процентну ставку, скорочує норму обов'язкових резервних вимог, виступає на відкритому ринку в ролі покупця цінних паперів і, таким чином, пропонує більш пільгові умови для кредитування реального сектора економіки. Здатність грошово-кредитної політики реагувати зміною напрямку дії інструментарію відповідно до зміни ринкової кон‘юнктури можлива завдяки її гнучкості.

З урахуванням характеру впливу на грошово-кредитний ринок вирізняють дві групи інструментів (засобів): адміністративного впливу та економічного впливу. Інструменти першої групи мають, як правило, форму директив, лімітів, нормативів, що виходять з центрального банку і спрямовані на обмеження свободи діяльності суб'єктів грошово-кредитного ринку і, в першу чергу, банків. До них включають:

· механізм готівкової емісії;

· встановлення «стелі» кредиту центрального банку, що надається урядові та банківським установам;

· пряме регулювання позичкових операцій банків, визначення маржі, стелі на вартість кредитних ресурсів, що виділяються згідно з пріоритетами макроекономічної політики для фінансування окремих галузей економіки, обмеження споживчого кредиту.

Застосування методів прямого адміністративного впливу на параметри грошового обігу здебільшого розповсюджені в країнах, що розвиваються, це що пояснюється недостатньою розвиненістю механізму опосередкованого впливу на способи реалізації монетарної політики. 

Під інструментами другої групи розуміються різні засоби впливу центрального банку на грошово-кредитний ринок шляхом формування на ньому певних умов, що визначають поведінку суб'єктів ринку у напрямку, запрограмованому центральним банком. До класичних інструментів економічного опосередкованого впливу центрального банку на грошово-кредитний ринок звичайно відносять політику обов'язкових резервних вимог, політику рефінансування (процентну), політику відкритого ринку. Кожен з методів опосередкованого регулювання може використовуватись як самостійно, так і у сукупності з іншими методами.

Політика облікової ставки являє собою процентну політику за позиками, які центральний банк надає комерційним банкам, що впливає на їх здатність розширювати кредитні операції. Такий кредит надається банкам, що зіткнулись з тимчасовими фінансовими труднощами.

Комерційні банки за необхідності можуть отримувати кредити центрального банку в процесі рефінансування – шляхом переобліку векселів або під заставу цінних паперів. Центральний банк змінює облікову ставку залежно від типу грошово-кредитної політики, яку необхідно реалізувати в даний період.

При проведенні політики «дорогих грошей» центральний банк має на меті подорожчання процесу рефінансування кредитних установ, а тому піднімає облікову ставку. Це ускладнює для комерційних банків можливість отримати позику в центральному банку і одночасно підвищує ціну кредитів, що надаються комерційними банками. В результаті скорочуються кредитні вкладення в економіку і, відповідно, гальмується зростання виробництва.

При політиці «дешевих грошей» метою центрального банку є полегшення доступу комерційних банків до рефінансування шляхом переобліку векселів, у зв‘язку з чим облікова ставка знижується. Це у свою чергу стимулює розширення кредитних операцій банків, що сприяє прискоренню темпів економічного росту. 

Отже, через зміну облікової ставки відсотка збільшується або зменшується  на грошовому ринку пропозиція кредитних ресурсів. Вказана динаміка реалізується через механізм кредитного мультиплікатора.

Рівень облікової ставки впливає не лише на грошовий ринок, а й на ринок капіталів, оскільки підвищення ставок центрального банку зумовлює зниження попиту на цінні папери і відповідно їх ринкової вартості, а пониження ставок спричиняє зворотні процеси. Крім того, підвищення ставки сприяє притоку в країну іноземних капіталів, що призводить до зростання обмінного курсу національної валюти. Банківський відсоток безпосередньо впливає на розвиток ділової та економічної активності. Від його рівня залежить попит на інвестиційні ресурси та їх пропозиція, рішення суб‘єктів економічної діяльності щодо визначення пропорції між споживанням та заощадженням. Під його впливом відбувається міграція капіталів між окремими країнами.  

Зміна офіційної облікової ставки є також свого роду орієнтиром для комерційних банків, що означає перехід центрального банку до нової грошово-кредитної політики і стимулює банки вносити корективи у процентні ставки за власними кредитами. У той же час даний метод грошово-кредитної політики є недостатньо ефективним, оскільки охоплює лише ті комерційні банки, які мають потребу в кредитах центрального банку. Тому зміна облікової ставки частіше застосовується центральним банком у поєднанні з іншими методами грошово-кредитного регулювання. 

Практикою грошово-кредитної політики доведено, що зміни облікової ставки і банківської норми обов‘язкового резерву, здійснюються відповідно до розвитку окремих фаз економічного циклу. Вони  підвищуються в періоди економічного зростання і лишаються, як правило, незмінними  в періоди депресії та спаду.

Досить вагомим методом грошово-кредитного регулювання виступають операції на відкритому ринку, сутність яких полягає у купівлі або продажу центральними банками державних цінних паперів з метою впливу на ресурси комерційних банків. Основними видами цінних паперів, з якими проводяться операції на відкритому ринку, є: казначейські векселі, безпроцентні казначейські зобов‘язання, облігації державних позик уряду і місцевих органів влади.

Використання даного методу передбачає наявність розвинутого фондового ринку, і зокрема ринку державних цінних паперів. Ринок державних цінних паперів як один із сегментів національного фондового ринку виконує дві основні функції: 

1. Обслуговування державного боргу, пов’язаного з дефіцитним фінансуванням державних витрат і мобілізацією для цього на фондовому ринку відповідних фінансових ресурсів.

2. Важіль монетарної політики (використання для регулювання грошового обігу операцій на відкритому ринку).

Через проведення операцій на відкритому ринку центральним банком збільшується (при купівлі цінних паперів) або зменшується (при продажу цінних паперів) обсяг власних резервів комерційних банків зокрема  та банківської системи в цілому, що призводить до зміни вартості кредиту і, як наслідок, до зміни попиту на гроші.

Проводячи рестрикційну кредитну політику, як правило, на фазі підйому економічної активності, центральний банк продає на ринку цінні папери, списуючи відповідні суми з резервних або кореспондентських рахунків комерційних банків, що купують ці папери. При цьому скорочується обсяг ресурсів, які банки можуть використовувати для кредитування економіки, що відображається на величині грошової маси. Експансіоністська грошово-кредитна політика, навпаки, передбачає купівлю центральним банком цінних паперів у комерційних банків та населення, що призводить до зростання кредитного потенціалу комерційних банків та купівельної спроможності населення, і застосовується в період виникнення криз

Здійснення зазначених операцій забезпечує можливість вирішення цілого комплексу проблем монетарної сфери:

· бездефіцитне фінансування державних витрат та управління на цій основі державним боргом;

· надання суб‘єктам ринкової економіки високо надійних та високоліквідних інструментів для тимчасового розміщення власних фінансових ресурсів;

· надання можливості Центральному банку впливати економічними методами попит, пропозицію грошей та співвідношення їх структурних агрегатів (готівкових та безготівкових грошей);

· визначення через ринковий механізм реальної вартості державного боргу, яка є орієнтиром ринкового відсотка для інших інструментів фінансового ринку.

Купівля-продаж центральним банком цінних паперів у значній мірі впливає на динаміку процентних ставок на грошовому ринку. Так, продаж цінних паперів зумовлює дефіцит ресурсів у банків, що призводить до підвищення ринкових ставок проценту. Якщо ж центральний банк купує цінні папери, на ринок надходять додаткові кошти, що викликає зниження їх цін, тобто процентних ставок.

Використання такого важеля як резервні вимоги щодо зобов‘язань комерційних банків дає можливість впливати через базу грошової маси на кредитоспроможність останніх, у т.ч. на розміри кредитної мультиплікації. Політика резервних вимог центрального банку щодо комерційних банків існує в багатьох країнах світу як інструмент регулювання кредитної діяльності комерційних банків і застосовується з метою забезпечення  їх ліквідності. Необхідність проведення такої політики полягає в тому, що між розміром резервів і банківськими операціями прослідковується відповідний взаємозв’язок, який може вплинути на діяльність комерційних банків, особливо на грошово-кредитну політику. Однак, цей інструмент центрального банку потрібно розглядати не ізольовано, а тільки у взаємозв’язку з іншими монетарними інструментами (операції на відкритому ринку, політика облікової ставки, політика рефінансування комерційних банків). Завдання центрального банку полягає в тому, щоб створити за цих умов зону рівної банківської конкуренції.

Обов’язкові (мінімальні) резерви – це безпроцентні вклади комерційних в центральному банку, розмір яких встановлюється у визначеній пропорції до банківських зобов’язань (депозитів клієнтів). Резервні вимоги можуть виставлятись на всі банківські пасиви, або лише на окремі види банківських зобов’язань.

Змінюючи норму обов‘язкового резерву, Центральний банк безпосередньо впливає на пропозицію грошей та банківського кредиту. При експансіоністській політиці центральний банк зменшує норми резервування і комерційні банки отримують можливість збільшити ліквідність своїх активів та вдатися через додаткове кредитування до емісії нових грошей. При рестрикційній політиці центральний банк підвищує норми резервування, що відповідно зменшує частину ресурсів, за рахунок яких комерційні банки можуть надавати кредити підприємствам і населенню, що в результаті призводить до скорочення грошової маси в обігу та зростання процентів за банківськими позиками

Метою застосування резервних вимог є:

· обмеження темпів зростання грошової маси;

· вилучення надлишкових коштів з грошової сфери;

· формування жорсткого зв‘язку між грошовою масою та грошовою базою;

· регулювання попиту на банківські ресурси.

Застосування цього методу спрямоване на вирішення довгострокових проблем стабілізації грошового обігу та подолання інфляції.

 У світові й банківській практиці немає єдиного ставлення  до резервних вимог. У різних країнах, згідно чинного законодавства, по-своєму встановлюється порядок формування обов’язкових резервів, але всі вони мають на меті ( заставити комерційні банки тримати відсоткову частку від мобілізованого капіталу, яка повинна знаходитись на рахунку в центральному банку. Резервні відрахування комерційних банків вилучаються з обігу, що забезпечує гальмування кредитної емісії грошей.

Центральні банки більшості країн використовують диференційовані норми  резервування в залежності від виду, терміну і величини банківських зобов’язань.

Таким чином, проведення тієї іншої грошово-кредитної політики впливає на:

· загальну ринкову кон‘юнктуру;

· обсяг грошової маси;

· кредитоспроможність банків;

· стабільність національної грошової одиниці;

· рівень інфляції.

Все це, по-перше, визначає передумови економічного розвитку та зростання виробництва, по-друге, можливість забезпечення процесів економічного зростання необхідними ресурсами, по-третє, зацікавленість суб‘єктів господарювання у пожвавленні ділової активності спрямованій на зростанні виробництва.

ПРАКТИКУМ

1. Визначте такі поняття та категорії: 

· грошовий обіг;

· грошова система;

· грошовий агрегат;

· ліквідність;

· кредитна система;

· кредитний механізм;

· кредитна політика;

· позичковий відсоток;

· банківська система;

· банк;

· активні операції банків;

· пасивні операції банків;

· комісійні операції банків;

·  центральний банк;

·  страхові компанії; 

· пенсійні фонди;

· інвестиційні фонди;

· ломбард;

· факторингова компанія;

· лізінгова компанія;

·  фінансові компанії;

·  грошово-кредитна політика;

·  рестрикційна політика;

·  експансіоністська політика;

·  облікова ставка;

·  обов’язкові (мінімальні) резерви;

·  операції на відкритому ринку;

·  грошова емісія.

2. Вірно / невірно  (вкажіть «Так» чи «Ні», відповідь обґрунтуйте)

1.
Гроші – це все те, що вони виконують.

2.
Функція засобу платежу полягає в тому, що гроші використовуються під час купівлі та продажу благ між людьми, фірмами, країнами. 

3.
Монометалізм – це грошова система, за якою роль загального еквіваленту закріплюється за за золотом і сріблом.

4.
Загальний попит на гроші визначається лише з трансакційного попиту на гроші.

5.
Збільшення пропозиції грошей призводить до збільшення сукупного попиту.

6.
Пропозиція грошей залежить від рівня відсоткової ставки.

7.
Зв'язок між відсотковою ставкою та попитом на гроші виражається прямою залежністю.

8.
Найефективнішим засобом збільшення грошової маси в країні є емісія грошей.

9.
Чим більша швидкість обігу грошей, тим вища грошова маса.

10.
Жорстка грошово-кредитна політика центрального банку передбачає зменшення грошової маси, що знаходиться в обігу.

11.
Політика «дорогих грошей» стимулює ділову активність у національній економіці.

12.
Політика «дешевих грошей» спричиняє зменшення обсягу експорту.

13.
Операції на відкритому ринку, що збільшують пропозицію грошей, передбачають продаж центральним банком державних облігацій.

14.
Сукупний попит збільшиться, коли центральний банк продаватиме державні цінні папери на відкритому ринку.

15.
Центральний банк може зменшити величину надлишкових резервів збільшенням норми резервування.

3. Представте у вигляді схеми структуру кредитної системи України.

4. Охарактеризуйте кредитну систему в розрізі видів кредиту заповнивши таблицю.

	Вид кредиту
	Кредитор
	Позичальник
	Форма надання

	Банківський
	
	
	

	Комерційний
	
	
	

	Державний
	
	
	

	Споживацький
	
	
	

	Лізинг-кредит
	
	
	

	Міжнародний
	
	
	


5. Внесіть у таблицю переваги та недоліки головних інструментів грошово-кредитної політики.
	Вид інструменту
	Переваги
	Недоліки

	Облікова ставка
	
	

	Норма резервування
	
	

	Операції на відкритому ринку
	
	


Тема 15. ЕВОЛЮЦІЯ СВІТОВОГО ГОСПОДАРСТВА ТА ГЛОБАЛІЗАЦІЯ

1. Поняття і структура світового господарства.

2. Основні етапи становлення та розвитку світового господарства.

3. Економічні засади функціонування світового господарства.

4. Інтернаціоналізація економіки як основа розвитку світового господарства.

5. Глобалізація та глобальні проблеми людства.

1.
Поняття і структура світового господарства

Сучасний світовий суспільний розвиток характеризується посиленням зв'язків і взаємодією між країнами. Ні одна країна світу не може претендувати на повноцінний розвиток, якщо не втягнута в орбіту світогосподарських зв'язків. Міжнародне співтовариство об'єднує держави, які мають свою національну і економічну самобутність. Міжнародна економіка поєднує два поняття: по-перше, поняття світового господарства та, по-друге, поняття міжнародних економічних відносин. Через це сутність і функціонування міжнародної економіки вимагають розкриття і аналізу зазначених понять. 

Світове господарство – це сукупність національних економік, пов'язаних міжнародним поділом праці, мобільними факторами виробництва, торговельно-виробничими, фінансовими та науково-технічними зв'язками. Універсальний зв'язок між національними господарствами здійснюють міжнародні економічні відносини. 

Міжнародні економічні відносини (МЕВ) – це комплекс економічних відносин між окремими країнами, їхніми регіональними об'єднаннями, а також окремими підприємствами (транснаціональними, багатонаціональними корпораціями) у системі світового господарства. Як економічна категорія МЕВ – це система відносин, що виникають між суб'єктами різних країн з приводу виробництва, розподілу, обміну та споживання товарів, послуг, капіталів, ідей в умовах обмеженості ресурсів і міжнародного поділу праці в рамках світового господарства. До структури МЕВ входять: міжнародний поділ праці; міжнародна торгівля товарами та послугами; міжнародний рух факторів виробництва (капіталів, робочої сили, технології); міжнародні валютно-фінансові і кредитні відносини; міжнародна економічна інтеграція і деякі інші похідні від них форми. Сучасні МЕВ є системою економічних зв'язків, які характеризуються:  виходом за межі національних господарств; взаємодією фізичних і юридичних осіб, держав і міжнародних організацій;  визначеністю форм; різними рівнями глибини існування, функціонування, здійснення.

Суб'єктами світового господарства є: національні господарства, регіональні (зональні) інтеграційні угруповання країн, транснаціональні корпорації, міжнародні організації, інституціональні інвестори (інвестиційні фонди, банки, холдинги і т. ін.). Для суб'єктів характерні як взаємодія, так і протистояння.

Світове господарство як система має свою структуру. Зауважимо, що тривалий час паралельно існувало три точки зору (підходи) на його структуру: формаційна (міжсистемна) концепція; концепція «трьох світів» і концепція «центру та периферії».

Формаційний підхід полягає в тому, що світове господарство розглядається з точки зору суспільно-економічних формацій. Виходячи з цього, розрізняли світову систему капіталістичного господарства та світову систему соціалістичного господарства, а окремі національні економіки входили у відповідну систему господарства.

Концепція «трьох світів» розподіляла світову економіку на світ капіталізму, світ соціалізму та світ, що розвивається. Відображенням такої точки зору є поширені в останні десятиріччя статистичні матеріали, де всі країни поділяються на три названі вище групи.

Останнім часом найбільшого поширення набула третя концепція, згідно з якою світова економіка має свій «центр» (найбільш розвинуті країни) та «периферію» (країни, що відстають від «центру» за рівнем економічного розвитку). Переваги такого підходу полягають у тому, що структура світового господарства розглядається тільки з точки зору критеріїв економічного розвитку.

Систематизація національних економік, виділення типів країн, їх групування необхідне для того, щоб:

· систематизувати країни відповідно до особливостей та рівня їх розвитку;

· виявити їх характерні риси визначити місце у системі світового господарства та міжнародних економічних відносин;

· визначити та передбачити імовірні перспективи їх розвитку

Основні принципи систематизації країн: 1) регіональний; 2) регіонально-економічний; 3) економічний; 4) організаційний; 5) соціально-економічний.

Регіональний принцип полягає у групуванні країн за їх географічним розташуванням: наприклад, країни Східної, Західної, Південної та Північної Європи; Північної та Латинської Америки, Південної, Південно-Східної, Східної та Центральної Азії; Близького та Середнього Сходу і т.д.

Регіонально-економічний принцип передбачає виділення у межах регіону груп країн, що мають спільні економічні інтереси, однаковий рівень розвитку, інші економічні ознаки. Наприклад, країни Західної Європи - члени ЄС (ФРН, Франція, Великобританія, Данія, Ірландія, Бельгія, Нідерланди, Люксембург) та країни Південної Європи - члени ЄС (Італія, Португалія, Греція, Іспанія); нові індустріальні країни Латинської Америки (Бразилія, Аргентина, Мексика) та Азії (Тайвань, Гонконг, Південна Корея, Сінгапур, Таїланд).

Економічний принцип. У цьому випадку країни групують за обраним економічним критерієм: за ступенем розвитку ринків (розвинуті ринкові, ті, що формують ринкову економіку), за рівнем економічного розвитку за різними показниками, що відображаються в міжнародних рейтингах.

Організаційний принцип систематизації країн полягає у тому, що країни групують за належністю до найбільш вагомих міжнародних економічних організацій та інститутів.

Соціально-економічний принцип систематизації країн враховує економічні та соціальні аспекти їх розвитку.

У сучасних умовах світове господарство дедалі більше набуває ознак цілісності. Цей процес об'єктивно зумовлений дією певних факторів: 

1. Прагнення народів світу вижити за умов нарощування ядерних потенціалів і загрози можливої ядерної війни, політикою мирного співіснування. 

2. Розгортанням НТР. Нині жодна країна світу не може самостійно використати всі досягнення сучасної науки і техніки, тому країни повинні об'єднувати свої зусилля у цій сфері, що сприятиме встановленню тісних економічних і науково-технічних зв'язків між ними, формуванню стійких структур у світовому господарстві. 

3. Інтернаціоналізацію господарського життя, міжнародним поділом праці. Нині країни світового співтовариства можуть ефективно розвивати виробничі процеси на рівні світових стандартів, випускати високоякісну продукція, використовуючи процеси спеціалізації та кооперування виробництва на міжнародному рівні. Завдяки цьому можна значно знизити собівартість продукції, підвищити її якість, надійність, зекономити паливно-енергетичні, сировинні ресурси, підвищити продуктивність праці, раціонально використовувати робочу силу. Все це також сприяє налагодженню постійних економічних зв'язків між державами-партнерами у міжнародній сфері. 

4. Необхідність об'єднання зусиль країн для розв'язання глобальних проблем (екологічних, продовольчих тощо). Потребою у взаємній допомозі в екстремальних ситуаціях (землетруси, ядерні аварії тощо), доцільність об'єднання господарських зусиль країн-партнерів для освоєння багатств Світового океану й космосу, як для збереження уже набутих людських знань, ідей, так і для переробки й використання все складніших інформаційних систем, створення міжнародного інформаційного банку даних, яким могла б користуватися відповідно до своїх потреб кожна країна світового співробітництва. 

Формуванню цілісності світового господарства сприяє розвиток інфраструктури: прокладання трансконтинентальних залізниць, світових систем зв'язку та ін. Характерною ознакою світового господарства є зближення між підприємствами різних країн, самими країнами. Це виявляється у функціонуванні процесів спеціалізації та кооперування виробництва, створенні міжнародних господарських організацій, товариств, спільних підприємств тощо. Отже, світове господарство слід розглядати як цілісну і взаємозалежну систему національних господарств, які взаємодіють на основі спільних економічних інтересів, потреб та цілей. 

2.
Основні етапи становлення та розвитку світового господарства

У своєму становленні і розвитку світове господарство пройшло довгий і складний шлях. Деякі дослідники відносять його виникнення ще до часів Римської імперії. Інші ведуть відлік функціонування світового господарства з часу Великих географічних відкриттів XV - XVI ст., що призвели до прискореного розвитку міжнародної торгівлі коштовностями, прянощами, благородними металами, рабами. Але світове господарство цього періоду було обмеженим, залишаючись сферою застосування тільки купецького капіталу. Сучасне світове господарство виникло після промислового перевороту, у ході переростання капіталізму в монополістичний капіталізм (табл. 15.1). 
Міжнародний поділ праці і його міжнародна кооперація заклали основи для виникнення світового ринку, що розвивався на основі внутрішніх ринків, які поступово виходили за національні межі.

Таблиця 15.1

Основні етапи розвитку світового господарства

	Номер етапу
	Тривалість
	Характеристика

	I
	XV – XVII ст.
	Зародження світового капіталістичного ринку (великі географічні відкриття; поява колоній; революція цін; мануфактурний період)

	II
	XVIII – XIX ст.
	Формування світового капіталістичного ринку, зародження і розвиток загальносвітового поділу праці (  промисловий переворот; буржуазні революції; перехід від мануфактурної до фабричної системи)

	III
	Кінець XIX – перша половина XX ст.
	Формування системи загальносвітового поділу праці і на цій основі – світового господарства  (електротехнічна революція; двигуни внутрішнього згоряння; економічний розподіл світу; перехід до монополістичного капіталізму)

	IV
	З 50-х рр. XX ст. дотепер
	Функціонування системи загальносвітового поділу праці, посилення взаємозалежності економік усіх країн (науково-технічна революція, процеси інтернаціоналізації й інтеграції)


Найдавніша стадія становлення товарного господарства, заснованого на поділі праці – найпростіша форма внутрішнього ринку (Стародавня Греція, Китай, Єгипет, Вавилон, Ефіопія, Північна Африка). Внутрішній ринок – форма господарського спілкування, при якій усе призначене для продажу збувається самим виробником усередині країни. Практично відразу після виникнення ринки стали спеціалізуватися (ринки праці, капіталу, роздрібні, торговельні), і частина ринку вже орієнтувалася на іноземного покупця (наприклад, центри работоргівлі - Афіни, Рим, Ліон, Венеція, пізніше – Ліверпуль, Нант, інші західноєвропейські міста) Національний ринок – внутрішній ринок, частина якого орієнтується на іноземних покупців.

З XVI до середини XVIII століття мануфактурне виробництво створювало умови для більш масштабного виробництва товарів, ринки стали розширюватися до регіональних, державних, міждержавних і світових масштабів. Виникли міжнародні ринки (Європа, Близький і Далекий Схід), торгівля стала носити двосторонній характер, Великі географічні відкриття дозволили вивозити товар у знову відкриті землі. Міжнародний ринок – частина національних ринків, що безпосередньо пов'язана з закордонними ринками. У першій половині XIX ст. виникла велика фабрично-заводська індустрія, продукції якої потрібний був  всесвітній збут, тому відбулося переростання окремих центрів торгівлі між країнами в єдиний світовий ринок, що сформувався до межі XIX – XX ст. Світовий ринок – сфера стійких товарно-грошових відносин між країнами, заснованих на міжнародному поділі праці та інших факторів виробництва.

Основні характерні риси світового ринку:

· є категорією товарного виробництва, що вийшло в пошуках збуту своєї продукції за національні рамки;

· визначається в міждержавному переміщенні товарів, що знаходяться під впливом внутрішнього і зовнішнього попиту та пропозиції;

· оптимізує використання факторів виробництва, спрямовуючи виробника в галузі і регіони, де вони можуть бути застосовані найбільш ефективно;

· усуває з міжнародного обміну товари і виробників, що не забезпечують міжнародний стандарт якості при конкурентних цінах.

Виникнення світового господарства. До кінця XIX ст. розвиток світового ринку товарів привів до інтенсифікації МЕВ і виходу їх за рамки міжнародної торгівлі товарами. Зростання обсягів фінансового капіталу  і розвиток продуктивних сил привели до виникнення світового господарства, що є більш високою стадією розвитку ринкової економіки, ніж світовий ринок, і включає крім традиційної міжнародної торгівлі міжнародний рух факторів виробництва та міжнародні підприємства, що  виникають на цій основі.

Регулювання світового господарства відбувається за допомогою заходів як національної, так і міждержавної економічної політики. Економіка окремих країн стає усе більш відкритою й орієнтованою на МЕВ.

Характерні риси сучасного світового господарства:

· розвиток міжнародного переміщення факторів виробництва (капіталу, робочої сили, технології);

· зростання міжнародних форм виробництва на підприємствах розташованих у різних країнах (транснаціональні компанії, спільні підприємства і т. ін.);

· економічна політика держав, що передбачає підтримку міжнародного руху товарів і факторів виробництва на двосторонній і багатосторонній основі;

· виникнення економіки відкритого типу в рамках багатьох держав і міждержавних об'єднань.

Сучасному етапу розвитку світового господарства характерні такі особливості: посилення інтеграційних процесів; зростаючий динамізм зміни продуктивних сил та виробничих відносин; ринкова уніфікація економічного розвитку країни; зміна структури світового господарства; посилення диференціації країн, що розвиваються та зміна їх економічної політики.

3.
Економічні засади функціонування світового господарства

Економічні засади функціонування світового господарства ґрунтуються на міжнародному поділі праці, який визначає спеціалізацію виробництва країн відповідно до їхніх природнокліматичних, історичних та економічних умов, що, в свою чергу, на певному етапі виявляється як процес інтернаціоналізації виробництва і всього господарського життя. Міжнародний поділ праці виражає галузеву і все більше внутрішньогалузеву та внутрішньофірмову спеціалізацію і кооперацію, взаємодію продуктивних сил в міжнародному масштабі і водночас є специфічними міждержавними суспільними відносинами в процесі світового виробництва і реалізації його результатів. Базою розвитку міжнародного поділу праці є рівень і характер суспільного виробництва, тобто рівень розвитку продуктивних сил і характер економічних виробничих відносин в окремих країнах і в усьому світі. Чим вищий рівень суспільного виробництва, тим більше можливостей для участі в міжнародному поділі праці.

Зростання міжнародного поділу праці є шляхом до збільшення ефективності виробництва і на цій основі розвитку людської цивілізації. Питання про найефективніший міжнародний поділ праці між окремими країнами був поставлений ще А. Смітом у зв'язку з початком промислового перевороту в Англії. Викладаючи сутність своєї теорії, яка отримала в економічній літературі назву «теорія абсолютних переваг», він писав, що коли яка-небудь чужа країна може постачати будь-який товар за більш дешеву ціну, ніж інша країна у змозі виготовляти його, набагато краще купувати цей товар у неї на певну частину продукції власної, промислової праці, що застосовується у тій галузі, в якій є певна перевага.

Проте модель А. Сміта заперечувала можливість отримання економічної вигоди для тих країн, які не мають абсолютних переваг у витратах виробництва. Водночас кількість таких країн з розвитком на підприємницькій основі світового ринку, а згодом і господарства зростала внаслідок розриву в рівнях розвитку продуктивних сил в різних його частинах. Насамперед ними були колоніальні країни, а потім країни, що розвиваються, які прийшли їм на зміну. Останнім часом до них додалися держави, які утворилися внаслідок розпаду командно-адміністративної системи. Через це нині значно більший інтерес для міжнародних економічних відносин має модель Д. Рікардо, що будується на принципі порівняльних переваг (або порівняльних витрат).

Модель Д. Рікардо ґрунтується на можливості взаємовигідної торгівлі між країнами і при наявності абсолютних (за А. Смітом) переваг однієї країни над іншою у виробництві усіх товарів. Теорія Д. Рікардо обґрунтувала вигідність спеціалізації не тільки в умовах абсолютної переваги однієї країни над іншими у виробництві якогось певного товару, але навіть за тих умов, коли така перевага відсутня. При загальному порівняно несприятливому становищі країни, коли з витратами нижче середнього міжнародного рівня не може бути виробленим ні один товар, по якомусь одному з них перебільшення цього середнього рівня є найменшим. На виробництві саме цього товару, відносно більш вигідному у співставленні з витратами на інші товари, і слід спеціалізуватися. Навіть у цьому випадку виробнича спеціалізація буде давати економічний ефект. Передбачено і протилежне. В умовах переважного становища країни у виробництві кількох товарів їй належить спеціалізуватися у випуску лише одного, з якого ця перевага максимальна.

Відповідно до теорії Д. Рікардо країна має виробляти і експортувати ті товари, котрі обходяться їй відносно дешевше, а імпортувати ті товари, які відносно дешевше виробляти за кордоном, ніж у власній країні. При всіх недоліках і обмеженості теорії порівняльних переваг саме вона була покладена в основу більшості подальших економічних теорій міжнародного поділу праці й на практиці довела своє право на життя. Незважаючи на те, що Д. Рікардо намагався відшукати природний, довічний регулятор міжнародного поділу праці та розглядав механізм поділу праці поза усякого зв'язку з економічною системою, позаісторично, його теорія дає змогу вивчати функціональні взаємозалежності в міжнародному поділі праці при побудові економіко-математичних моделей, використання яких дозволяє отримати чіткі кількісні характеристики об'єктивних закономірностей міжнародного обміну та спеціалізації окремих країн. 

Усі наступні теорії, починаючи з моделей Хекшера - Оліна - Самуельсона і закінчуючи моделями неофакторних, технологічнихо і конкурентих переваг, залежно від мети дослідження та конкретної економічної ситуації є певною мірою тією чи іншою інтерпретацією моделі Д. Рікардо.

Участь національних господарств у міжнародному поділі праці не обмежується торгово-економічними формами. Вона виявляється також у розвитку взаємовідносин у науці, техніці та виробництві на основі кооперування та спеціалізації великих, середніх і дрібних підприємств.
Участь національних господарств у міжнародному поділі праці не обмежується торгово-економічними формами. Вона виявляється також у розвитку взаємовідносин у науці, техніці та виробництві на основі кооперування та спеціалізації великих, середніх і дрібних підприємств.
Міжнародний поділ праці – це спеціалізація окремих країн у межах світового господарства на виробництві певної продукції та послуг відповідно до їхніх природнокліматичних, історичних та економічних умов, що обумовлює і передбачає необхідність обміну результатами різної діяльності на світовому ринку.  Існує кілька видів міжнародного поділу праці: загальний, частковий та одиничний.

Загальний поділ праці – це поділ праці за сферами виробництва (добувна й обробна промисловість, сільське господарство). Він проявляється у розподілі країн на сировинні, аграрні й індустріальні. Частковий поділ праці – це спеціалізація на певних галузях виробництва та видах вироблюваної продукції. Такий поділ праці означає ширший розвиток міжгалузевого обміну готовою продукцією. Одиничний поділ праці – це спеціалізація країн на виготовленні окремих агрегатів, машин, деталей і вузлів або на технологічних стадіях процесу виробництва.

Спонукальним мотивом участі країн у міжнародному поділі праці є прагнення якомога повніше використати його переваги для організації оптимального випуску продукції, поліпшення її якості та збільшення обсягів експортної продукції для зарубіжних країн.

Міжнародна спеціалізація і міжнародна кооперація виробництва – це не тільки форми міжнародного поділу праці, а і його елементи, які визначають його суть.

Міжнародна спеціалізація виробництва – це концентрація виробництва однорідної продукції у межах однієї країни або декількох країн з метою створення високопродуктивного виробництва, зниження собівартості продукції та підвищення її якості. Особливо велике значення вона має в галузі машинобудування.

Міжнародна кооперація виробництва – форма поділу праці, за якої праця на підприємствах і в галузях різних країн поєднується у взаємодії в одному або в різних, пов'язаних між собою процесами виробництва.

Слід підкреслити, що однією з найхарактерніших особливостей сучасного світового розвитку є зростаюча взаємозалежність різних країн і господарських регіонів. Тому міжнародні економічні відносини треба не тільки вважати однією з найважливіших сфер прояву зростаючої взаємозалежності країн, а й розглядати як основу цього процесу

Світове господарство формується як сукупність національних господарств, тому цілком очевидно, що закони, які регулюють національні економіки, повинні розповсюджувати свій вплив і на світовий господарський рівень, набуваючи, звичайно, певної специфіки. Не всі економічні закони, особливо специфічні, проявляються на світовому рівні в однаковій мірі. Залежить це від багатьох факторів і передусім від рівня розвитку інтеграційних процесів. 

А оскільки більша частина продукції, що реалізується на світовому ринку, виробляється в розвинутих країнах в умовах більш високого рівня продуктивності праці, ніж у країнах з малоефективною економікою, постільки інтернаціональна вартість більшості видів товарів визначається рівнем національної вартості, яка складається в розвинутих країнах. А це означає, що в менш розвинутих країнах трудові затрати на виробництво одиниці продукції виявляються вищими інтернаціональних (суспільнонеобхідних) і при обміні товарами на світовому ринку вони не отримують еквівалента. Отже, більш високий доход від експорту товарів отримують країни високорозвинуті 

Нееквівалентний обмін на світовому ринку здійснюється також у результаті монополізації його гігантськими ТНК, що веде до значного відхилення цін від інтернаціональної вартості. Причому монопольний прибуток реалізується як через монопольно високі, так і через монопольно низькі ціни, якими маніпулюють монополістичні об'єднання розвинутих країн у торгівлі з менш розвинутими країнами. Зокрема, ціни на товари, що реалізуються монополістами, суттєво піднімаються вгору від інтернаціональної вартості, а ціни на товари, які вони купують, опускаються донизу. Завдяки цьому відбувається «перекачування» значної частини національного багатства, створеного в країнах з малоефективною економікою, в країни з економікою високорозвинутою, що й надалі передбачає збільшення розриву в рівнях їх економічного розвитку. 

Процес формування інтернаціональної вартості не є однозначним. Існує багато факторів, що стоять на його перешкоді. Це зовнішньоторговельні й валютні обмеження, коливання курсів валют, політичні неузгодження та ін. Дія їх позначається на рівні світових цін, що дало підставу деяким економістам заперечувати дію закону вартості на світовому ринку як основного регулятора цін. Проте короткочасні коливання цін, що відбуваються під впливом названих факторів, мають випадковий характер, не відображають довгострокових тенденцій, в яких виявляється універсальна дія закону вартості, як регулятора ринкових відносин взагалі, в тому числі й на світовому ринку. 

Разом з тим для світового господарства, як для єдиної цілісної системи, властиві й свої специфічні закономірності. Насамперед – це тенденція до інтернаціоналізації господарського життя, яка протистоїть іншій тенденції – до національного відокремлення. З розвитком світового господарства перша тенденція бере гору над іншою: неухильно зростає зовнішньоторговельний оборот усіх країн, збільшуються масштаби міжнародного руху капіталу, швидко зростають обсяги виробництва на закордонних філіях ТНК, все більше переплітається міжнародна діяльність великих банків та ін. 

Важливішою закономірністю сучасного світового господарства є нерівномірність розвитку його окремих частин і загострення суперництва між ними на цій основі. Так, сучасне світове господарство охоплює близько 200 країн, які чітко поділяються на дві історичні спільноти, – «високорозвинутий центр» і «периферія, що розвивається». До першої входить 20-25 країн, які займають провідні позиції в економіці світу, з розвинутими господарською й соціальними функціями держави. Ці країни відрізняються високим рівнем продуктивних сил, інтенсивним типом розвитку економіки, єдиним відтворювальним процесом у рамках національних господарств. Тут зосереджена переважна частина економічного і науково-технічного потенціалу світу, у цих же країнах розташовані головні фінансові центри, основні вузли комунікацій. 

Інша, значно більша соціальна спільність, охоплює близька 170 країн, що розвиваються, в яких проживає більша частина населення планети. Її головна особливість - різноманітність соціальних укладів, а також перехідних форм суспільних відносин. У багатьох країнах цієї спільноти процес формування національних господарств ще не завершений, в них переважає екстенсивний тип господарювання. Країни цієї групи значно відстають за рівнем економічного розвитку від країн першої групи, що особливо проявляється в споживанні ресурсів планети. 

Закономірністю світового господарства є також безперервна боротьба за ринки збуту, сфери прикладання капіталу, джерела сировини й дешевої робочої сили. Ця боротьба в сучасних умовах ведеться не стільки між окремими державами, скільки між великими фінансово-промисловими угрупуваннями й особливо між великими ТНК, які реально на сьогоднішній день поділяють між собою світ на сфери впливу. 

4.
Інтернаціоналізація економіки як основа розвитку світового господарства.

Інтернаціоналізація характеризує зближення національних економік, на всіх стадіях їх відтворювального процесу, що обумовлена зростанням виробничих сил, поглибленням міжнародного поділу праці і визначенні ступеня участі країни в світовому господарстві. Таким чином, інтернаціоналізація економіки – формування, розвиток та поглиблення економічних взаємозв'язків між країнами завдяки відкритості національних економік. 

Основними формами інтернаціоналізації економік є інтеграційна та транснаціональна.

Міжнародна економічна інтеграція – це вищий рівень розвитку міжнародних економічних відносин, коли інтернаціоналізація господарського життя проявляється у переплетенні національних господарств двох або кількох країн та проведенні ними узгодженої міждержавної торговельно-економічної політики. Міжнародна економічна інтеграція – це процес господарсько-політичного об’єднання країн на основі розвитку глибоких стійких взаємозв’язків і розподілу праці між національними економіками, взаємодії їх виробничих структур на різних рівнях і в різних формах. На мікрорівні цей процес іде через взаємодію капіталів окремих господарських суб’єктів (підприємств, фірм) окремих країн шляхом формування системи економічних угод між ними, створення філіалів за кордоном. На міжнародному рівні інтеграція здійснюється на основі формування економічних об’єднань держав і узгодження національних політик.

Міжнародна економічна інтеграція означає:

· співробітництво між національними господарствами різних країн з частковою або повною їхньою уніфікацією;

· ліквідацію бар’єрів у торгівлі між країнами;

· зближення ринків кожної з країн з метою створення одного більшого, тобто спільного ринку.

Причини та умови розвитку міжнародної економічної інтеграції:

· поглиблення міжнародного поділу праці;

· розвиток продуктивних сил під впливом науково-технічного прогресу, які діалектично пов’язані з соціально-економічними відносинами, частиною яких є міжнародні економічні відносини;

· розширення можливостей перевезень вантажів на далекі відстані;

· бурхливий розвиток комунікаційних можливостей;

· тісне переплетіння національних економік на мікрорівні;

· чітка тенденція до розвитку процесу оптимізації світового світової економіки;

· створення міжнародних організацій, що покривають майже усі сфери людського життя (з одного боку, міжнародні організації є наслідком розвитку інтеграційних процесів, а, з іншого боку, їхнє функціонування безпосередньо впливає на інтеграційні процеси);

· об’єктивна необхідність спільного вирішення глобальних проблем існування людства.

Форми міжнародної інтеграції:

Зона вільної торгівлі  є пільговою зоною регіонального типу, у межах якої підтримується вільна від митних і кількісних обмежень міжнародна торгівля країн, які у таку зону входять. Зони вільної торгівлі сприяють переважному зростанню внутрішньої , а на цій основі і взаємної торгівлі країн-членів. Найрозвиненішою з таких зон є Зона вільної торгівлі промисловими товарами в Європі.

Митний союз – це спільна митна територія двох і більше країн з повною ліквідацією мит у взаємних відносинах і з єдиним митним тарифом по відношенню до третіх країн. Мета створення митного союзу: полегшити взаємну торгівлю країн-учасниць і, в той же час, не створити додаткових перепон у торгівлі з третіми країнами.

Спільний ринок є об’єднанням національних ринків декількох країн в єдиний великий ринок з вільним переміщенням в його межах капіталів, товарів, послуг і робочої сили.

Економічний союз – це об’єднання національних економік декількох країн на основі митного союзу, спільного ринку, уніфікації фінансових систем і проведення спільної валютної політики.

Конфедеративний союз є об’єднанням країн на основі укладання спільного договору з метою проведення спільної політики у всіх сферах суспільного життя. Частіше такий союз називають “політичним”, але то не є коректно, оскільки НАТО також є політичним союзом, а до економічної інтеграції ця організація мало має відношення. Конфедеративний союз передбачає може бути створений на основі економічного союзу, а без такого союзу то є лишень політичний союз і то не завжди життєздатний.

Що стосується міжнародних організацій, угруповань і комплексів, то це такі об’єднання країн чи їхніх суб’єктів за окремими інтересами (або групами окремих інтересів), метою яких є спільне здійснення різноманітних заходів, направлених на їхнє задоволення.

Кожне інтеграційне угруповання являє собою певну єдність двох принципових засад зовнішньоекономічної політики, а саме: протекціонізму (коли мова йде про співробітництво з третіми країнами) та вільної торгівлі (у відносинах між членами об'єднання). Практична реалізація цих принципів веде до зміни структури зовнішньоторговельного обороту кожної країни - члена інтеграційного угрупування, причому сукупний результат участі у конкретному об'єднанні може суттєво відрізнятися від країни до країни.

Об’єктивний характер економічної інтеграції не означає, що вона здійснюється спонтанно, стихійно, поза рамками управління з боку держави і міждержавних органів. Формування регіональних інтеграційних комплексів має договірно-правову базу. Групи країн на основі взаємних угод об’єднуються в регіональні міждержавні комплекси і проводять спільну регіональну політику в різних сферах життя.

Серед численних інтеграційних угрупувань можна виділити в Західній Європі Європейський союз (ЄС) і Європейська асоціація вільної торгівлі (ЄАВТ), у Північній Америці – Північноамериканська угода про вільну торгівлю (NАFТА), регіональні і субрегіональні інтеграційні формування у Латинській Америці, Азії, Африці. Історично найбільш чітко інтеграційні процеси проявилися в Західній Європі, де у другій половині XX ст. створюється єдиний економічний простір цілого регіону, в рамках якого інтеграція досягла найдовершеніших форм.

Головна особливість існування й функціонування ЄС полягає в тому, що його органи наділені повноваженнями на прийняття з ряду питань співробітництва ухвал, які мають безпосередню обов’язкову силу для країн-членів. Основні завдання Європейського Союзу:

-
сприяння економічному й соціальному прогресу, його збалансованості і стійкості (для цього необхідне створення простору без внутрішніх кордонів, підсилення економічного й соціальною зближення, заснування економічного й валютного союзу, включаючи запровадження єдиної валюти);

-
затвердити свій статус і призначення на міжнародній арені (робити це шляхом проведення спільної зовнішньої політики та політики безпеки, включаючи можливе формування спільної оборонної політики, яка з часом призведе до спільної оборони);

-
підсилювати захист прав та інтересів громадян країн-членів (шляхом введення громадянства ЄС);

-
розвивати тісне співробітництво у сфері юстиції та внутрішніх справ;

-
зберігати, а при необхідності, й переглядати та удосконалювати систему зв’язків і відносин, яка склалася у співтовариствах.

У Центральній та Східній Європі зародилися або зароджуються й інші інтеграційні угрупування. На теренах Центральної Європи створено Центральну європейську ініціативу. У причорноморській зоні зародилось Чорноморське економічне співробітництво, яке навіть заснувало Чорноморський банк реконструкції та розвитку. Країни колишньої Радянської Прибалтики об’єдналися в Союз Балтійських держав. Решта країн, що також утворилися на теренах колишнього Радянського Союзу, спробували об’єднатися в Союз Незалежних Держав (СНД).

Ще один з найбільших і найбагатших об’єднаних ринків склався у Північній Америці після об’єднання національних ринків Канади, США та Мексики у рамках Північноамериканської угоди про вільну торгівлю (NАFТА). Метою створення цього інтеграційного угрупування є усунення митних обмежень у взаємній торгівлі; досягнення високого рівня інтеграції ринків товарів, капіталу, технологій та трудових ресурсів; досягнення майже повної незалежності від зовнішнього постачання енергоресурсів; посилення конкурентоспроможності північноамериканського економічного центру в порівнянні із західноєвропейським та азіатсько-тихоокеанським центрами.

У світі існують й інші значні та менш значні інтеграційні угрупування. Наприклад, у Латинській Америці – це Латиноамериканська асоціація інтеграції (ЛААІ), Співтовариство та спільний ринок країн Карибського басейну (КАРИКОМ), Центральноамериканський спільний ринок (ЦАСР), і Азії – Асоціація країн Південно-Східної Азії (АСЕАН), Асоціація регіонального співтовариства Південної Азії (СААРК), в Африці – Економічне співтовариство держав Західної Африки (ЕКОВАС), Південно-Африканська конференція з координації (САДКК), Економічне співтовариство країн регіону Великих озер, Центральноафриканський економічний союз тощо.

Інша форма інтернаціоналізації – транснаціональна передбачає взаємопереплетіння економік різних країн внаслідок функціонування транснаціонального капіталу у вигляді транснаціональних корпорацій (ТНК) та транснаціональних банків (ТНБ). Під терміном «транснаціоналізація» розуміють переміщення господарської діяльності фірми за межі національних кордонів. Відповідно ці компанії виробляють товари і послуги та продають їх за межами національних кордонів; планують свої операції в глобальних масштабах, але зберігають свій національний характер; поширюють смаки, ідеї і технології по всьому світі. Такі організаційні структури представляють собою господарські об'єднання, що складаються з головної (материнської) компанії та зарубіжних філіалів. Головна компанія контролює діяльність об'єднань підприємств, що входять до ТНК, шляхом володіння частин їх капіталів. До основних причин активного розвитку ТНК можна віднести:

· недосконалість ринкового механізму в реалізації власності на технології, виробничий досвід;

· додаткові можливості підвищення конкурентоспроможності та ефективності через до дешевої або більш кваліфікованої робочої сили, сировинних ресурсів, виробничих потужностей;

· близькість до споживачів продукції іноземної філії фірми і можливість тримання інформації про перспективи ринків;

· за допомогою прямих іноземних інвестицій фірма має можливість уникати бар’єрів при входженні на ринок певної країни через експорт товарів чи послуг.

ТНК виступають рушійною силою у процесі транснаціоналізації, вони є торговцями, інвесторами та розповсюджувачами сучасних технологій, а також стимуляторами міжнародної торгівельної міграції. ТНК в багатьох випадках визначають динаміку та структуру, рівень конкурентоспроможності на світовому ринку товарів та послуг, а також міжнародному русі капіталів та передачі технології (знань) ТНК грають головну роль в інтернаціоналізації виробництва, про яке вже згадувалося. Попри значні переваги транснаціоналізації в економічному аспекті існують певні загрози з боку функціонування ТНК, серед яких основні: 

· монополізація локальних ринків;

· загроза суверенітету малих держав. Вплив транснаціональних корпорацій на економіку держав безперервно посилюється. Володіючи величезною фінансовою потужністю і впливовою політичною підтримкою, найбільші корпорації можуть диктувати умови не тільки конкурентам, а й цілим державам (ця загроза часто перебільшується);

· загроза екології. Під тиском урядів і громадських організацій, що вводять все більш жорсткі екологічні норми і збільшують збори за забруднення навколишнього середовища, виробничі корпорації переносять брудні виробництва в бідні країни.

ТНК часто діляться на три великі групи. Горизонтально інтегровані ТНК – управляють підрозділами, розташованими в різних країнах, що виробляють однакові або подібні товари. Вертикально інтегровані ТНК – управляють підрозділами в певній країні, які виробляють товари, що поставляються в їх підрозділи в інших країнах. Роздільні ТНК – управляють підрозділами, розташованими в різних країнах, які вертикально або горизонтально не є об'єднані. 

Розвиток транснаціональних корпорацій – природний процес еволюційних змін у світовій економіці. Транснаціональні корпорації стали повноправним і значним суб'єктом міжнародних економічних відносин і є необхідною ланкою процесу підвищення глобальної продуктивності праці і підвищення рівня життя людей на всій планеті.

5. Глобалізація та глобальні проблеми людства

Однією з основних ознак сучасного розвитку світового господарства є розгортання процесів глобалізації, які справляють суттєвий вплив на систему міжнародних економічних відносин, трансформують напрями і визначають тенденції розвитку національних економік.

Термін «глобалізація» уперше введено в науковий обіг Т.Левітом у 1983 році. Він визначив «глобалізацію» як феномен злиття ринків окремих продуктів, що виробляються ТНК. У 1983 році американський вчений Р. Робертсон вперше використав термін «глобалізація» в назві однієї зі своїх статей, а в 1992 році він одним з перших виклав концепцію глобалізації.

Відповідно до комплексного підходу – глобалізація це комплексне геополітичне, геоекономічне, геокультурне явище, що має потужний ефект для усіх сторін життєдіяльності суспільства. Глобалізація – це об’єктивний соціальний процес, змістом якого є дедалі більший взаємозв’язок та взаємозалежність національних економік, національних політичних і соціальних систем, національних культур, а також взаємодія людини й довкілля. В основі глобалізації лежить розвиток світових ринків товарів, послуг, праці й капіталу. Глобалізація (від англ. «globe» – земна куля) – складний, багатогранний процес, який має безліч проявів та включає багато проблем.

Під глобалізацією світового господарства розуміють процес посилення взаємозв’язку національних економік країн світу, що знаходить своє вираження в утворенні світового ринку товарів і послуг, фінансів; становленні глобального інформаційного простору, перетворенні знання в основний елемент суспільного багатства, виході бізнесу за національні кордони через формування ТНК, впровадженні і домінуванні в повсякденній практиці міжнародних відносин і внутрішньополітичного життя народів принципово нових і універсальних ліберально-демократичних цінностей тощо.

При зіставленні різних підходів і точок зору на глобалізацію виразно проявляються три процеси, які тісно переплітаються між собою та істотно впливають на сучасні міжнародні відносини. Це, по-перше, зміни, що відбуваються в формах і характері суспільних відносин на різних рівнях, по-друге, трансформація національно-державного суверенітету, і, по-третє, глибокі зміни в соціокультурній взаємодії. Відповідно існує три види глобалізації, перед кожним з яких стоять свої проблеми: економічна глобалізація, культурна глобалізація, політична глобалізація.

Отже, глобалізація в її економічному прояві – це об'єктивно обумовлений процес суспільного розвитку ( рис.15.1.).
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Рис.15.1. Характерні риси глобалізаційних процесів

Основні ознаки процесу глобалізації:

· взаємозалежність національних економік та їхнє взаємопроникнення, формування міжнародних виробничих комплексів поза національними кордонами;

· фінансова глобалізація – зростаюча фінансова єдність та взаємозалежність фінансово-економічних систем країн світу;

· послаблення можливостей національних держав щодо формування незалежної економічної політики;

· розширення масштабів обміну та інтенсифікація процесів руху товарів, капіталів, трудових ресурсів;

· створення інституцій міждержавного, міжнародного регулювання глобальних проблем;

· тяжіння світової економіки до єдиних стандартів, цінностей, принципів функціонування.

Глобалізація є складною ієрархічною системою, яка розгортається на різних рівнях. Виділяють наступні рівні  глобалізації:

· світовий – посилення економічної взаємозалежності країн і регіонів, переплетення їхніх господарських комплексів та економічних систем;

· окремої країни – зростання відкритості економіки, її інтегрованості у світову господарську систему;

· галузевий – зростання взаємопов’язаності конкурентоспроможності компанії всередині галузі в даній країні з її конкурентоспроможністю в інших  країнах;

· окремих компаній – розвиток і поширення  глобальних корпорацій і стратегічних альянсів як головних суб’єктів багатонаціонального виробництва, зорієнтованого на всесвітні джерела постачання та ринки збуту.

Для вимірювання ступеня глобалізації використовуються різні показники: кількість транснаціональних корпорацій і їх частка в світових ринках; кількість мігрантів у світі; іноземні інвестиції; індекс глобалізації, розрахований на основі таких параметрів, як участь в економічній інтеграції, міжнародні зобов'язання, темпи розвитку інформаційних технологій; ООН використовує індекс транснаціональності, який обчислюється як середня величина трьох співвідношень: 1) іноземних активів ТНК до всіх активів компаній; 2) зарубіжних продажів до всіх продажів, які здійснюються компаніями, що діють на національному ринку даної країни; 3) а також зайнятих іноземних робітників до всіх зайнятих на національному ринку; показник інтернаціоналізації капіталу (співвідношення між обсягом міжнародних операцій з акціями та облігаціями і світовим ВВП).

Глобалізація – неодномірний, нелінійний процес, який виявляє неоднозначний, різноспрямований і суперечливий вплив на сучасний світогосподарський розвиток і економічну безпеку держав. Свідченням глобалізації є й виникнення глобальних або загальносвітових проблем.

Глобальні проблеми стосуються всього людства, зачіпаючи інтереси і долю всіх країн, народів і соціальних прошарків, призводять до значних економічних і соціальних втрат, а в разі загострення можуть загрожувати існуванню людської цивілізації. Глобальні проблеми сучасності – це результат всього попереднього розвитку людства, життєдіяльності людської цивілізації, зумовленої нерівномірністю екологічних, демографічних, економічних, політичних, науково-технічних і культурних процесів в умовах своєрідної історичної ситуації. Глобальні проблеми сьогодення є наслідком об’єктивного розвитку людського суспільства, і для їх вирішення потрібна консолідація зусиль усього світового співтовариства.

Кожна з глобальних проблем породжена специфічними причинами, які зумовлені, з одного боку, особливостями розвитку продуктивних сил, географічним положенням країн, рівня прогресу техніки, природно - кліматичними умовами, тобто матеріальним змістом суспільного способу виробництва, а з іншого боку, - специфічною суспільною формою, особливостями розвитку відносин власності. При численності глобальних проблем їм притаманні причинно-наслідкові зв’язки, які визначають розвиток технологічного способу виробництва.

Виокремлюють близько 20 глобальних проблем, які класифікують за трьома сферами дії. Вони стосуються інтересів усіх верств і класів населення, усіх країн і народів планети. Так, до першої сфери належать проблеми, що виникають у галузі взаємодії природи і суспільства. До другої сфери включають проблеми суспільно-економічних взаємовідносин між державами різних економічних устроїв, подолання економічної відсталості багатьох країн світу, регіональні та міжнародні кризи тощо. Третя сфера охоплює розвиток людства та забезпечення його майбутнього. Зокрема:

1. Глобальні проблеми у сфері взаємодії природи і суспільства: 

· надійне забезпечення людства сировиною, енергією, продовольством тощо;

· раціональне природокористування і збереження навколишнього природного середовища;

· раціональне використання ресурсів Світового океану, мирне освоєння космічного простору;

· утилізація відходів життєдіяльності тощо.

2. Глобальні проблеми у сфері суспільних взаємовідносин:

· унеможливлення світової термоядерної війни і забезпечення стабільного миру;

· подолання економічної відсталості частини регіонів і країн світу;

· попередження локальних, регіональних та міжнародних конфліктів;

· ліквідація наслідків світових та локальних криз;

· роззброєння і конверсія військового виробництва тощо.

3. Глобальні проблеми у сфері розвитку людини та забезпечення її майбутнього:

· пристосування людини до умов природного і соціального середовища, що змінюється під впливом НТР;

· подолання епідемій, тяжких захворювань серцево-судинних, онкологічних, СНІДу, наркоманії);

· втрата довіри до соціальних інститутів, нестабільності сім’ї та послаблення зв’язку поколінь;

· боротьба з міжнародною злочинністю, наркобізнесом, тероризмом;

· проблеми демократизації та охорони прав людини тощо.

У сучасній науці склалася така класифікація глобальних проблем:

· політичні і соціально-економічні проблеми – збереження миру і відвернення ядерної війни, обмеження гонки озброєнь і роззброєння, подолання бідності і відсталості країн і регіонів, сталість розвитку світового співтовариства;

· проблеми, пов’язані з природноекономічним розвитком, – екологічні, енергетичні, сировинні, продовольчі, збереження клімату, проблеми Світового океану тощо;

· соціальні проблеми – міжнародні конфлікти, проблеми демографії, питання культури, освіти і охорони здоров’я;

· проблеми, виникнення і невирішеність яких несе загрозу масової загибелі людей, –воєнні і регіональні конфлікти, злочинність, техногенні катастрофи, стихійні лиха;

· наукові проблеми – освоєння космічного простору, довгострокове прогнозування в різних галузях та ін.

Глобальні проблеми тісно взаємопов’язані. Зокрема, енергетична і сировинна проблеми співвідносяться з екологічною, екологічна – з демографічною, демографічна – з продовольчою тощо. Тому аналіз цих проблем, а також пошуки шляхів їх вирішення є складним науковим завданням. Підходи до аналізу причин виникнення цих проблем та їх наслідків постійно змінюються. Проте більшість дослідників зазначає їх загальну специфіку, попри все різноманіття глобальних проблем.

Глобальні проблеми світової економіки характеризуються такими загальними ознаками:

· вони пов’язані між собою і мають загальносвітовий характер, тобто зачіпають інтереси і долю всього або більшості людства;

· мають взаємопов’язаний характер і суттєво впливають на всі сфери суспільного життя;

· відображають поглиблення та ускладнення світогосподарських зв’язків; 

· загрожують людству серйозним регресом умов життя і подальшого розвитку продуктивних сил або навіть загибеллю людської цивілізації;

· потребують залучення колосальних технологічних, фінансових, трудових, інформаційних ресурсів, невідкладних і рішучих дій на основі колективних і скоординованих зусиль світового співтовариства.

Окремі глобальні проблеми, зокрема запобігання ядерному конфлікту, подолання відсталості окремих країн і регіонів, ліквідація небезпечних хвороб, боротьба проти наркоманії та наркобізнесу, злочинності і тероризму, для свого вирішення потребують узгодження відносин усередині самого світового співтовариства, інші відображають кризи у відносинах між суспільством і природою (демографічна, продовольча, ресурсна, енергетична, екологічна). Розв’язання глобальних проблем сучасності потребує, з одного боку, співробітництва всіх держав та їх урядів, а з іншого – особистої участі кожної окремої людини. Глобальні проблеми сьогодення є наслідком об’єктивного розвитку людського суспільства, і для їх вирішення потрібна консолідація зусиль усього світового співтовариства.

Основні форми міжнародного співробітництва у вирішенні глобальних проблем:

· реалізація спільних проектів і програм;

· передача технологій;

· виділення кредитів;

· участь у видобуванні та перерозподілі природних ресурсів;

· реформування системи ціноутворення на світові природні ресурси;

· надання країнам, що розвиваються, доступу на світовий ринок;

· загальнопланетарні та регіональні угоди під егідою ООН та інших міжнародних організацій.

Суб’єктами розв’язання глобальних проблем є всі країни світу, які розробляють як свої, так і спільні програми та проекти. Створені та створюються регіональні та міжнародні організації з вирішення глобальних проблем людства та розвитку співробітництва.

Міжнародні організації – це організації двох або більше урядів, спрямовані на вирішення певних спільних питань чи організації проектів. Уряди діють від імені своєї держави і представляють її інтереси, дотримуючись поваги її суверенітету. Міжнародні організації класифікують за предметом діяльності – політичні, економічні, кредитно-фінансові, з питань торгівлі, охорони здоров'я, культури; за колом учасників – універсальні, регіональні; за порядком прийому нових членів – відкриті, закриті; за цілями та принципами діяльності – із загальною компетенцією, зі спеціальною компетенцією; за кількістю членів – всесвітні, групові. Ознаки міжнародних організацій передбачають членство 3-х і більше країн; наявність установчого міжнародного договору; постійні органи і штаб-квартира; повага суверенітету членів-держав; невтручання у внутрішні справи; встановлення порядку прийняття рішень і їх юридичної сили.

Організація об‘єднаних націй (ООН) займає, безумовно, центральне місце серед міжнародних організацій, її роль в світовій економіці важко переоцінити. ООН – міжнародна організація держав, створена з метою підтримки і зміцнення світу, безпеки і розвитку співробітництва між державами. Система ООН складається з головних і допоміжних органів, спеціалізованих організацій та установ і автономних організацій, які є складовою частиною в системі ООН. До числа головних органів відносять: Генеральна асамблея (ГА); Рада безпеки (РБ); Міжнародний суд і Секретаріат. Допоміжні органи, що виявляться необхідними, засновуються у відповідності до статуту.

ПРАКТИКУМ

1.  Визначте такі поняття та категорії: 

· світове господарство;

·  міжнародні економічні відносини;

·  міжнародний поділ праці;

·  міжнародна кооперація виробництва;

·  міжнародна спеціалізація виробництва;

·  інтернаціоналізація економіки;

·  міжнародна економічна інтеграція;

· зона вільної торгівлі; 

· митний союз;

· спільний ринок;

· економічний союз;

· транснаціоналізація економіки;

·  транснаціональні корпорації (ТНК);

· транснаціональні банки (ТНБ);

· глобалізація;

· рівні глобалізації;

· індекс глобалізації;

· індекс транснаціональності;

· глобальні проблеми людства;

· міжнародні організації.

2. Вірно / невірно  (вкажіть «Так» чи «Ні», відповідь обґрунтуйте)

1. Як система світове господарство сформувалось на межі ХХ і ХХІ ст.

2. Однією із найважливіших характерних ознак світового господарства сьогодні є всебічна інтернаціоналізація господарського життя.

3. Початок ХХІ ст. характеризується переважанням міжнародної торгівлі послугами над торгівлею товарами.

4. В умовах вільної міжнародної торгівлі економічний добробут країни завжди знижується.

5. Політичний союз не є формою міжнародної економічної інтеграції.

6. Україна не входить до жодної міжнародної організації.

7. Північноамериканська угода про вільну торгівлю розповсюджується на Кубинську республіку.

8. Поняття «глобалізація» увійшло у науковий обіг ще у 90 – ті роки ХІХ століття.

9. Порушення рівноваги світової екосистеми не є формою прояву глобалізаційних процесів.

10. Причиною загострення глобальних проблем може бути криза індустріальної цивілізації внаслідок безсистемної утилізації природних ресурсів.

11. В умовах глобалізації міжнародні економічні відносини обмежуються лише міжнародним економічним співробітництвом.

12. Швейцарія є членом ЄС з 2000 року.

13. За показниками економічного розвитку Україна входить до двадцятки найрозвинутіших країн світу.

14. Україна вступила до Світової організації торгівлі у 2000 році.

15. Усі країни ЄС входять до єдиної європейської валютної зони.

3. Охарактеризуйте конструктивний та деструктивний вплив глобалізації на суспільство та економіку, результати дослідження представте у вигляді таблиці.
	Позитивні наслідки глобалізації
	Негативні наслідки глобалізації

	
	


4. Назвіть основні ознаки глобальних проблем людства та форми міжнародного співробітництва у їх вирішенні.

5. Наведіть приклади інтернаціоналізації культурного простору. Проаналізуйте позитивні та негативні риси морально-етичних факторів глобалізації.

6. Вигідне географічне розташування, наявність ресурсів (промислових, сировинних, земельних, водних), професійний потенціал кадрів та ін. – все назване створює передумови для інтеграції України у світову співдружність і зайняття там належного місця. Що заважає, на вашу думку, Україні зайняти гідне місце у світовому співтоваристві?

Тема 16. ФОРМИ МІЖНАРОДНИХ ЕКОНОМІЧНИХ ВІДНОСИН ТА ЗОВНІШНЬОЕКОНОМІЧНА ПОЛІТИКА

1. Міжнародна торгівля товарами і послугами.

2. Міжнародні валютно-фінансові відносини.

3. Міграція робочої сили.

4. Міжнародний рух капіталів.

5. Міжнародне науково-технічне співробітництво.

6. Зовнішньоекономічна політика.

1.
Міжнародна торгівля товарами і послугами

Міжнародна торгівля є однією з форм міжнародних економічних відносин. Вона займає провідне місце в системі світового господарства. Міжнародний торговий обмін є одночасно і передумовою, і наслідком міжнародного поділу праці, виступає важливим фактором формування і функціонування світового господарства. У своїй історичній еволюції він пройшов шлях від одиничних зовнішньоторговельних операцій до довгострокового великомасштабного торгово-економічного співробітництва. Міжнародна торгівля – центральна ланка складної системи світогосподарських зв’язків, що об’єднує практично всі країни світу в єдину світову економіку. 

В економічній літературі не завжди можна зрозуміти сутність деяких категорій, що пов'язані з міжнародними торговельними відносинами. Це стосується понять «зовнішня торгівля», «міжнародна торгівля», «світова торгівля». Категорія «міжнародна торгівля» за змістом ширша, ніж «зовнішня торгівля», тому що перш за все вона охоплює широке коло відносин між суб'єктами світогосподарських зв'язків. Поняття «міжнародна торгівля» та «світова торгівля» в науковій та навчальній літературі, як правило, ототожнюються.

Міжнародну торгівлю можна розглядати як особливий тип економічних відносин, які виникають у світовій системі господарства в процесі і з приводу обміну товарами та послугами між державами, що мають власні зовнішні і зовнішньоторговельні політики, ці відносини відображають транскордонний обмін товарами та послугами. Теоретичне обґрунтування тих переваг, які відкриває міжнародна торгівля, здійснено в роботах А. Сміта, Д.Рікардо, М.Портера та ін. вчених. Теорії міжнародної торгівлі обґрунтовують причини та вигоди обміну товарами для різних країн, фактори, що визначають спеціалізацію країни в міжнародній торгівлі.

Участь країни в міжнародній торгівлі приводить до збільшення експортних постачань, а також сприяє підвищенню зайнятості; міжнародна конкуренція викликає необхідність удосконалення підприємств; експортна виручка слугує джерелом накопичення капіталу, який спрямований на промисловий розвиток; інтенсифікація відтворювального процесу в національних господарствах є наслідком посилення спеціалізації, створення можливості для зародження і розвитку масового виробництва, підвищення міри завантаженості устаткування, зростання ефективності впровадження нових технологій.

За допомогою зовнішньої торгівлі національна економіка взаємодіє з господарствами інших країн. У той же час вона є основним каналом, за допомогою якого світовий ринок через посередництво інтернаціональної вартості, світових цін впливає на національне виробництво, диктуючи конкурентні техніко-економічні параметри виробництва, рівень витрат, стандарти якості.

Світова торгівля розвивається під впливом багатьох чинників, основними з яких є:

– розвиток та поглиблення міжнародного поділу праці й інтернаціоналізація виробництва;

– зростання торговельно-економічної інтеграції з формуванням спільних ринків, зон вільної торгівлі тощо;

– лібералізація міжнародної торгівлі;

– науково-технічна революція;

– формування у країнах з перехідною економікою економічних моделей, орієнтованих на зовнішній ринок.

Зважаючи на різноманітність товарів і послуг виділяють різні форми міжнародної торгівлі (табл.16.1)
Таблиця 16.1
Класифікація форм міжнародної торгівлі

	Критерій
	Форми міжнародної торгівлі

	За об‘єктом торгівельних відносин
	· торгівля товарами;

· торгівля послугами.

	За категоріями офіційної класифікації товарів міжнародної торгівлі
	· комунальні послуги і будівництво;

· оптова й роздрібна торгівля, ресторани й готелі, туристичні бази й кемпінги;

· транспортування, збереження і зв’язок, фінансове посередництво;

· оборона та обов’язкові соціальні послуги;

· освіта, охорона здоров’я та суспільні роботи;

· інші комунальні, соціальні та особисті.

	Характер та спосіб організації відносин між  експортерами та імпортерами
	· традиційна (проста) торгівля;

· торгівля на основі міжнародної кооперації;

· компенсаційна (зустрічна) торгівля;

· оренда (лізинг);

· електронна торгівля.

	Специфіка регулювання торговельно-економічних відносин між країнами
	· звичайна торгівля;

· торгівля за режимом найбільшого сприяння;

· преференційна торгівля;

· прикордонна торгівля;

· дискримінаційна торгівля.


Міжнародна торгівля товарами класифікується за такими товарними групами: продовольство (включаючи напої і тютюн); сировинні товари; мінеральне пальне; готові товари та напівфабрикати (хімічні товари, машини, обладнання, транспортні засоби та інші готові товари); інші товари. Міжнародна торгівля послугами передбачає такі категорії послуг: фінансові; транспортні; професійні (виробничі); туристичні; соціальні. Слід зауважити, що сучасний етап розвитку світового господарства характеризується випереджаючим зростанням частки послуг у структурі міжнародної торгівлі, основними з яких є:

· послуги, пов'язані із зовнішньою торгівлею (транспортуванням, страхуванням);

· послуги, пов'язані з обміном технологій, торгівлі, ліцензіями, «ноу-хау», інжиніринговими, управлінськими послугами та ін.);

· обмін соціальними і культурними послугами, зокрема надання туристичних, банківських послуг;

· здійснення міжнародних розрахунків, лізингових операцій та ін.;

· торгівля послугами, пов'язаними з міграцією робочої сили (виплатою і перерахуванням заробітної плати, соціальних виплат, тощо);

· інші види послуг (рекламні, консалтингові, агентські, адвокатські послуги, рієлтерські послуги, франчайзинг, тощо).

Класифікаційна ознака, пов’язана з напрямом товарного потоку, визначає рух товару (послуги, роботи) з однієї країни в іншу. За цією ознакою зовнішньоторговельні зв’язки поділяються на експортні та імпортні. Експорт – продаж товарів і послуг іноземним суб’єктам господарської діяльності та вивіз їх з митної території країни за кордон без зобов’язання про зворотне повернення. Імпорт – купівля вітчизняними суб’єктами зовнішньоекономічної діяльності у іноземних суб’єктів господарської діяльності товарів і послуг та ввезення їх на митну територію країни із-за кордону без зобов’язання про зворотний вивіз.

В процесі реалізації торгівельних відносин у світовому господарстві формується світовий ринок. Світовий ринок – це система обміну товарами й послугами на міждержавному рівні. На світовому ринку складається особлива система цін - світові ціни. Світова ціна являє собою грошове вираження інтернаціональної вартості товарів і послуг, що реалізуються на зовнішньому ринку.

Інтернаціональна вартість визначається середньосвітовим необхідним робочим часом. Але, на відміну від процесу формування вартості на національному рівні, суспільно необхідні затрати праці в міжнародному масштабі значною мірою залежать від умов виробництва якого-небудь товару в країні, яка є його головним експортером на світовому ринку, а не просто виробником.

Розвиток міжнародної торгівля характеризується певними показниками (табл. 16.2).
Таблиця 16.2
Показники міжнародної торгівлі

	Абсолютні (обсягові)
	Результуючі
	Структурні


	Інтенсивності


	Ефективності



	Експорт (реекспорт)
	Сальдо

торговельного балансу

балансу послуг

балансу поточних операцій
	Товарна структура:

    експорту

    імпорту
	Обсяг експорту / імпорту /

зовнішньоторговельного

обороту на душу населення
	Макроекономічні

  ефективність

зовнішньоторговельного

обороту

  ефективність експорту

 ефективність імпорту

	Імпорт (реімпорт)
	Індекси стану балансу
	Індекс диверсифікації

експорту
	Квоти:

  експортна

  імпортна

  зовнішньо-торговельна
	

	Зовнішньо-

торговельний оборот
	Індекс «умови торгівлі»
	Регіональна структура експорту та імпорту
	Інтенсивність і рівень

внутрішньогалузевого обміну
	Ефективність зовнішньоторговельних

операцій:

  ефект експорту

  ефективність експорту

  рентабельність експорту

  ефект імпорту

  ефективність імпорту

	Генеральна торгівля
	Індекс концентрації експорту
	Індекс географічної концентрації (експорту, імпорту)
	
	

	Спеціальна торгівля (експорт та імпорт)
	Коефіцієнт імпортної залежності країни
	
	
	

	Фізичний обсяг зовнішньої торгівлі
	Індекс чистої торгівлі
	
	
	


Складовим елементом міжнародної торгівлі є зовнішня торгівля. Зовнішня торгівля – торгівля будь-якої країни з іншими країнами, що складається з оплачуваного ввезення (імпорту) та оплачуваного вивозу (експорту) товарів і послуг. Всі зовнішньоторговельні операції країни із зовнішнім світом відображаються у платіжному балансі. Платіжний баланс країни є балансом між надходженнями країни від зовнішнього світу та її платежами закордон. Основа платіжного балансу – групування всіх видів угод, результати яких пов'язані зі зростанням потреб у товарах і послугах (відтік валюти з країни) чи надходження іноземної валюти (притік валюти в країну). Платіжний баланс складається з двох основних розділів – балансу поточних операцій та балансу фінансових операцій (операцій з капіталом) 

Платіжний баланс – це статистичний звіт, у якому зазначено сумарні дані про економічні операції резидентів з нерезидентами за певний період. Основні компоненти платіжного балансу згруповані за трьома категоріями згідно системи національних рахунків, а саме: рахунок поточних операцій, рахунок операцій з капіталом і фінансовий рахунок. 

Рахунок поточних операцій включає: експорт товарів (у цінах FOB) і послуг; імпорт товарів (у цінах FOB) і послуг; первинні доходи до отримання та виплати; вторинні доходи до отримання та виплати. Рахунок операцій з капіталом включає капітальні трансферти до отримання та виплати, вибуття та набуття невиробничих нефінансових активів. У фінансовому рахунку відображаються операції з фінансовими активами та зобов'язаннями між резидентами і нерезидентами. Фінансовий рахунок включає: прямі інвестиції (активи та зобов’язання), портфельні інвестиції (активи та зобов’язання); фінансові похідні інструменти (активи та зобов’язання); інші інвестиції (активи та зобов’язання); міжнародні резервні активи.

Платіжний баланс країни завжди має бути врівноваженим, проте та чи інша країна може мати в ньому «дефіцит» або, навпаки, «надлишок». Причому обидва терміни означають співвідношення всіх дебетових і кредитових операцій, крім тих (дебетових або кредитових), що з'являються внаслідок заходів, спеціально спрямованих на врівноваження платіжного балансу.

2.
Міжнародні валютно-фінансові відносини

Міжнародні валютно-фінансові відносини – це сукупність суспільних відносин, які виникають при функціонуванні валюти в світовому господарстві і обслуговують взаємний обмін результатами діяльності національних господарств. 

Окремі елементи валютних відносин з'явилися ще в античному світі – Стародавній Греції і Стародавньому Римі - у вигляді вексельного і  лихварської справи. Наступною віхою їх розвитку стали середньовічні «вексельні ярмарки» в Ліоні, Антверпені, де проводилися розрахунки по траттам. В епоху феодалізму і становлення капіталізму стала розвиватися система міжнародних розрахунків через банки. 

Розвиток міжнародних валютних відносин обумовлений зростанням продуктивних сил, створенням світового ринку, поглибленням міжнародного поділу праці, формуванням системи світового господарства, інтернаціоналізацією і глобалізацією господарських зв'язків.

Об'єктивною основою міжнародних валютно-фінансових відносин є процес суспільного виробництва, який зумовлює міжнародний обмін товарами, капіталами, послугами. З одного боку, процес суспільного відтворення, породжує міжнародний обмін товарами, капіталами, послугами, який неможливий без обігу валюти. Тому стан валютних відносин безпосередньо залежить від розвитку економіки - національної та світової, політичної обстановки, співвідношення сил між країнами і включення світового ринку в процес кругообігу капіталу означає перетворення частини грошового капіталу з національних грошей в іноземну валюту і навпаки. Це відбувається при міжнародних розрахункових, валютних, кредитних і фінансових операціях. З іншого боку, валютні відносини вторинні щодо відтворення. Вони мають відносну самостійність і здійснюють зворотний вплив. В умовах інтернаціоналізації господарського життя посилюється залежність відтворення від зовнішніх чинників – динаміки світового виробництва, зарубіжного рівня науки і техніки, розвитку міжнародної торгівлі, припливу іноземних капіталів. Нестійкість міжнародних валютних відносин, валютні кризи надають негативний вплив на процес відтворення.

Саме валюти, як грошові одиниці окремих країн, виступають у вигляді об’єктів даних відносин. Під іноземною валютою ще розуміють грошові знаки іноземних держав, а також кредитні засоби обігу та платежу, виражені в іноземних грошових одиницях (векселях, чеках тощо), які використовуються в міжнародних розрахунках. 

При проведенні валютних операцій укладаються валютні угоди, котрі являють собою домовленості про обмін грошей однієї країни на гроші іншої. При цьому фігурують такі поняття, як валютний курс і валютний паритет. Валютний курс – це ціна грошової одиниці однієї країни, вираженої у грошовій одиниці іншої країни, а валютний паритет  – це співвідношення між валютами різних країн, що встановлюється законодавчо.

Однією з характерних рис валюти є її котирування, тобто здатність оцінюватись. На практиці під валютним котируванням розуміють встановлення курсів іноземних валют у відповідності з діючими законодавчими нормами і практикою. Розглядають пряме і непряме котирування. Пряме котирування – це вираження одиниці іноземної валюти у національній, непряме котирування – це вираження одиниці національної валюти в іноземній. 

До важливих характеристик валюти належить здатність валюти обмінюватись на інші валюти. Така здатність називається конвертованістю валюти. Валюти бувають вільно конвертованими, частково конвертованими і неконвертованими.
Світова валютна система – це організаційна форма грошово-кредитних відносин у міжнародному обігу, яка склалася на основі розвитку світового ринку, закріплена міждержавними угодами й обслуговує взаємний обмін результатами діяльності національних господарств. Світова валютна система має таку функціональну структуру:

· світовий грошовий товар;

·  міжнародна ліквідність;

· валютний курс;

· валютні ринки;

· міжнародні валютно-фінансові організації;

· міждержавні домовленості.

Світовий грошовий товар приймається кожною країною як еквівалент вивезеного з неї багатства і обслуговує міжнародні відносини. Першим міжнародним грошовим товаром виступало золото, далі світовими грошима стали національні валюти провідних світових держав (кредитні гроші). Нині в цій якості також поширені композитні (засновані на довірі до емітента) гроші. До них відносяться міжнародні та регіональні платіжні одиниці (СПЗ – спеціальні права запозичення, до 1999 року -ЕКЮ).

Міжнародна валютна ліквідність – здатність країни (або групи країн) забезпечувати своєчасне погашення своїх міжнародних зобов'язань прийнятними для кредитора платіжними засобами. З точки зору світового господарства міжнародна валютна ліквідність означає сукупність джерел фінансування та кредитування світового платіжного обороту і залежить від забезпеченості світової економіки міжнародними резервними активами. В аспекті національної економіки міжнародна валютна ліквідність вживається як показник платоспроможності держави. Основну частину міжнародної валютної ліквідності складають офіційні золотовалютні резерви, тобто запаси золота та іноземної валюти центрального банку і фінансових органів країни.

Валютний ринок виступає як офіційний фінансовий центр, де зосереджена купівля-продаж валют і цінних паперів у валюті на основі попиту і пропозиції на них. З інституційної точки зору, валютний ринок є сукупністю банків, валютних бірж та інших фінансових інститутів. З організаційно-технічної точки зору валютний ринок - це сукупність телеграфних, телефонних, телексних, електронних і інших комунікаційних систем, які зв'язують в єдину систему банки різних країн, що здійснюють міжнародні розрахунки і валютні операції.

Перша світова валютна система сформувалася в XIX ст. після промислової революції на базі золотого монометалізму у формі золотомонетного стандарту. Юридично вона була оформлена міждержавною угодою на Паризькій конференції в 1867 р, яке визнало золото єдиною формою світових грошей. В умовах, коли золото безпосередньо виконувало всі функції грошей, грошова і валютна системи національна і світова – були тотожні, із тією лише різницею, що монети, виходячи на світовий ринок приймалися в платежі за  вагою.

Паризька валютна система базувалася на таких структурних принципах.

1) Її основою являвся золотомонетний стандарт.

2) Кожна валюта мала золотий вміст. Відповідно до золотого змісту валют встановлювалися їх золоті паритети. Валюти вільно конвертувалися в золото. Золото використовувалося як загальновизнані світові гроші.

3) Склався режим вільно плаваючих курсів валют з урахуванням ринкового попиту і пропозиції, але в межах золотих точок. Якщо ринковий курс валюти падав нижче паритету, заснованого на їхньому золотому змісті, то боржники віддавали перевагу розплачуватися по міжнародним зобов'язанням золотом, а не іноземними валютами.

Золотий стандарт відігравав певною мірою роль стихійного регулятора виробництва, зовнішньоекономічних зв'язків, грошового обігу, платіжних балансів, міжнародних розрахунків. Золотомонетний стандарт був відносно ефективний до першої світової війни, коли діяв ринковий механізм вирівнювання валютного курсу і платіжного балансу.

Після періоду валютного хаосу, що виник в результаті першої світової війни, був встановлений золотодевізний стандарт, заснований на золоті і провідних валютах, конвертованих у золото платіжні засоби в іноземній валюті, призначені для міжнародних розрахунків, стали називати девізами. Друга світова валютна система була юридично оформлена міждержавною угодою, досягнутим на Генуезької міжнародній економічній конференції в 1922 р. Генуезька валютна система функціонувала на таких принципах.

1) Її основою являлися золото і девізи іноземні валюти. У той період грошові системи 30 країн базувалися на золотодевізному стандарті. Національні кредитні гроші стали використовуватися в якості міжнародних платіжно- резервних коштів. Однак в міжвоєнний період статус резервної валюти не був офіційно закріплений ні за однією валютою, а фунт стерлінгів і долар США оспорювали лідерство в цій сфері.

2) Збережено золоті паритети. Конверсія валют у золото стала здійснюватися не тільки безпосередньо (США, Франція, Великобританія), а й опосередковано, через іноземні валюти (Німеччина і ще близько 30 країн).

3) Відновлено режим вільно коливання валютних курсів.

4) Валютне регулювання здійснювалося у формі активної валютної політики, міжнародних конференцій, нарад.

Друга світова війна призвела до поглиблення кризи Генуезької валютної системи. Розробка проекту нової світової валютної системи почалися ще в роки війни (у квітні 1943 г.), тат як країни побоювалися потрясінь, подібних валютній кризі після першої світової війни і в 1930-х роках. Бреттонвудская валютна система була офіційно оформлена на Міжнародній валютно-фінансовій конференції ООН, що проходила з 1 по 22 липня 1944 р Бреттон-Вудсі (США, штат Нью-Гемпшир). Тут же були засновані Міжнародний валютний фонд (МВФ) і Міжнародний банк реконструкції і розвитку (МБРР). Основні принципи Бреттонвудскої валютної системи полягали в наступному: 

1) встановлено тверді обмінні курси валют країн-учасниць до курсу провідної валюти;

2) курс провідної валюти (американський долар) фіксований до золота;

3) центральні банки підтримують стабільний курс своєї валюти відносно провідної валюти за допомогою валютних інтервенцій;

4) зміна курсів валют здійснюється за допомогою девальвації і ревальвації;

5) організаційним ланкою системи є МВФ МБРР, які покликані розвивати взаємне валютне співробітництво країн і допомагати у зниженні дефіциту платіжного балансу.

Бретонвудська система відіграла досить помітну роль у розвитку міжнародних економічних відносин, особливо в розвитку міжнародної торгівлі та міжнародного виробничого співробітництва, що призвело до розвитку економік окремих країн до сучасного рівня. Становлення національних економік призвело до становлення національних валют і їхнє функціонування уже не вписувалось в рамки золото-доларового стандарту, а тому на початку 70-х років ця система почала розвалюватись. Криза третьої валютної системи тривала 10 років. Формами її прояву були: валютна і золота лихоманка; масові девальвації і ревальвації валют; активна інтервенція центральних банків, у тому числі і колективна; активізація національного і міждержавного валютного регулювання. Результатом попередніх процесів було створення Ямайської валютної системи (багатовалютного ринкового стандарту), яка вступила в силу в 1978 році у відповідності з ухвалою Кінгстонської конференції 1976 року. Основні характеристики Ямайської валютної системи наступні:

1) система поліцентричності, тобто не на одній, а на декількох ключових валютах;

2) скасований монетний паритет золота;

3) основним засобом міжнародних розрахунків стала вільно конвертована валюта, а також СПЗ і резервні позиції в МВФ;

4) не існує меж коливань валютних курсів. Курс валют формується під впливом попиту та пропозиції;

5) центральні банки країн не зобов'язані втручатися в роботу валютних ринків для підтримки фіксованого паритету своєї валюти. Однак вони здійснюють валютні інтервенції для стабілізації курсів валют;

6) країна сама вибирає режим валютного курсу, але їй заборонено виражати його через золото;

7) МВФ спостерігає за політикою країн в області валютних курсів; країни-члени МВФ повинні уникати маніпулювання валютними курсами, що дозволяє перешкодити дійсній перебудові платіжних балансів або отримати односторонні переваги перед іншими країнами - членами МВФ.

Однією з особливостей сучасних валютних відносин є існування Європейської валютної системи (ЄСВ). Мета її створення полягає в створенні зони стабільних валютних курсів у Європі, відсутність якої ускладнювала співробітництво країн-членів Європейського співтовариства в області виконання загальних програм і у взаємних торговельних відносинах, а також у зближенні економічних і фінансових політик країн-учасниць. Виконання цих задач сприяло побудові європейської валютної організації, здатної відображати спекулятивні атаки ринку, а також стримувати коливання міжнародної валютної системи. ЄВС – це міжнародна регіональна валютна система – сукупність економічних відносин, пов'язаних з функціонуванням валюти в рамках економічної інтеграції. Це підсистема світової валютної системи.

Інституційна структура міжнародних валютно-фінансових відносин включає численні міжнародні організації – міжнародні фінансові інститути (МФІ). Одні з них, маючи в своєму розпорядженні великі повноваження і ресурси, здійснюють регулювання міжнародних валютно-кредитних і фінансових відносин. Інші представляють собою форум для міжурядового обговорення, вироблення консенсусу і рекомендацій з валютної та кредитно-фінансової політик, забезпечують збір інформації, статистичні і науково-дослідні видання з актуальних валютно-кредитних і фінансових проблем і економіки в цілому.

Функції МФІ:

1) Інформаційна функція. Міжнародні валютно-кредитні та фінансові організації виконують роль інформаційного центру, де можна отримати інформацію окремих держав, про загальні тенденції розвитку світового господарства. Вони надають таку інформацію, публікуючи статистичні матеріали, результати досліджень, проводячи міжнародні зустрічі, конференції, збори.

2) Консультаційна функція. МФІ консультують уряди різних країн щодо проведення валютно-кредитної і фінансової політики.

3) Регулююча функція. МФІ виконують також функцію регулювання міжнародних фінансових відносин. Зокрема, МВФ надає тимчасову фінансову допомогу країнам, які мають труднощі платіжних балансів. МВФ неодноразово надавав також тимчасову допомогу країнам для підтримування курсів національних валют.

4) Прогнозування. МФІ здійснюють прогноз розвитку національних і світової економік. Залежно від цілей і ступеня універсальності міжнародні валютно-фінансові інститути поділяються на організації, що мають світове значення, регіональні, а також організації, діяльність яких охоплює будь-яку конкретну сферу всесвітнього господарства.

Міжнародні фінансові організації створюються шляхом об'єднання фінансових ресурсів країнами-учасниками для вирішення визначених задач в області розвитку світової економіки.

До основних міжнародних та регіональних фінансових інститутів відносять Міжнародний валютний фонд (МВФ); групу Світового банку, яка включає п‘ять установ – Міжнародний банк реконструкції та розвитку (МБРР), Міжнародна асоціація розвитку (МАР), Міжнародна фінансова корпорація (МФК), Багатостороннє агентство з інвестиційних гарантій, Міжнародний центр по врегулюванню інвестиційних суперечок; Банк міжнародних розрахунків у Базелі; Європейський банк реконструкції та розвитку; Європейський центральний банк; Європейський інвестиційний банк; Азійський банк розвитку; Африканський банк розвитку; Паризький і Лондонський клуби кредиторів

3.
Міграція робочої сили

Міжнародна трудова міграція – це переміщення працездатних людей з однієї країни в інші з метою пошуку роботи, з метою найвигіднішої реалізації своєї робочої сили. Також міжнародну міграцію трудових ресурсів можна визначити як форму міжнародних економічних відносин, яка полягає в переливі трудових ресурсів з одних країн в інші і відображає процес перерозподілу трудових ресурсів між ланками світового господарства.

Загальні фактори, що сприяють розвитку міграційних процесів:

· висока швидкість розповсюдження інформації;

· бурхливий розвиток міжнародних пасажирських сполучень;

· розвиток засобів комунікації.

Міжнародна трудова міграція має декілька форм та видів і класифікується за декількома критеріями (рис. 16.1.)
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Рис. 16.1. Класифікація видів міграції робочої сили
Окремо варто акцентувати увагу на такому поширеному явищі, як нелегальна міграція, адже саме з ним пов’язані основні проблеми, які існують у царині міжнародних трудових відносин. Нелегальна міжнародна трудова міграція формується під впливом цілого комплексу причин. Виділяють такі найпоширеніші серед них:

· відсутність чіткої імміграційної політики або відсутність адміністративної  інфраструктури її реалізації;

· юридична некваліфікованість (юридичне невігластво) мігрантів, що не дозволяє діяти у відповідності з існуючим міграційним законодавством;

· складний або суперечливий характер процедури легалізації;

· попередні таємні домовленості між потенційними мігрантами та їхніми наймачами.

Наявність нелегальних іммігрантів зумовлює існування цілого комплексу економічних і особливо соціальних проблем в країні-реципієнті, які рано чи пізно вимагатимуть свого вирішення засобами збалансованої імміграційної політики.

Соціально-економічні наслідки міжнародної трудової міграції мають, як позитивні, так і негативні сторони. Насамперед, в основному виграють самі мігранти, оскільки вони, як правило, направляються в інші країни з метою поліпшення свого економічного становища, що їм зрештою і вдається. Позитивним цей процес є для підприємців, які наймають на роботу іноземців (логіка тут проста: якби їм не було це вигідно, то вони цього б не робили). Вони отримують дешеву робочу силу, яка, до того ж, не має профспілкового захисту, а, якщо іммігрант ще нелегальний, то й ще дешевше. 

Виграє від міжнародної трудової міграції як країна-імпортер трудових ресурсів, так і експортер. Країна-імпортер отримала готових спеціалістів; отримала дешеву, як правило, молоду робочу силу; прискорення економічного зростання; зростання державного бюджету. Країна-експортер трудових ресурсів – експорт трудових ресурсів, як і всякий інший експорт, приносить країні певний зиск (у цьому випадку: це валютні перекази емігрантів своїм сім’ям). Переказані грошові суми, яка правило, в банках країни-експортера обмінюються на національну валюту, а, отже, іноземна валюта залишається в цих банках. Деякі країни від експорту трудових ресурсів отримують майже такі ж за величиною доходи, як і доходи від інших видів експорту, а то й більші; експортом трудових ресурсів країна ослаблює проблему безробіття; ротаційний характер еміграції, тобто повернення на батьківщину одних і еміграція інших, призводить (з часом) до того, що кваліфікація і досвід місцевих спеціалістів загалом зростають.

Окремо слід зазначити, що виграє від міжнародної трудової міграції усе світове господарство. Справа в тому, що переміщення  трудових ресурсів оптимізує їхнє використання, яке, в свою чергу, збільшує ефективність світової економіки і сприяє зростанню світового валового продукту.

До негативних характеристик міжнародної трудової міграції, насамперед, відносяться: прояв певної дискримінації іммігрантів, особливо по відношенню до нелегальних; існування фізичної, моральної та іншого роду небезпеки, що чатують на мігрантів; поглиблення проблеми пошуку місця роботи для місцевого населення країни-імпортера робочої сили; певний програш підприємців країни-експортера, які втрачають, до певної міри, можливість мати широкий вибір робочої сили, особливо висококваліфікованої.

Процес міжнародної міграції робочої сили і населення регулюється національним законодавством різних країн і міжнародними правовими актами. У законодавстві висвітлюються дві тенденції: одна – до відкритої економіки і відповідно до вільного переміщення трудових ресурсів і населення, інша – до протекціонізму і обмеженням в області міжнародної міграції.

Нормативно-правова база для імміграції в більшості приймаючих країн представлена величезною кількістю законів і підзаконних актів. Основні риси імміграційного законодавства наступні:

· професійна кваліфікація. Законодавства всіх приймаючих країн встановлюють жорсткі вимоги до рівня освіти і стажу роботи за спеціальністю. У більшості випадків диплом необхідно перепідтверджувати або оцінювати в приймаючій країні на предмет відповідності вимог до фахівця у відповідній сфері в даній країні вимогам, що пред'являються випускникові за даною спеціальністю в країні-експортері робочої сили;

· обмеження особистого характеру. Законодавства приймаючих країн пред'являють жорсткі вимоги до стану здоров'я іммігрантів. У країни не допускаються наркомани, психічно хворі люди, люди, заражені вірусом СНІД. Віковий ценз іммігрантів установлюється законодавством залежно від галузі промисловості, в якій вони мають намір працювати. Зазвичай він коливається в межах 20-40 років. Серйозними є законодавчі вимоги до політичного і соціального вигляду іммігрантів. Найчастіше законодавчо заборонено іммігрувати особам, раніше судимою за кримінальні злочини, членам терористичних та профашистських організацій;

· кількісне квотування. Більшість країн, що приймають іммігрантів встановлюють кількісні обмеження;

· економічне регулювання. Воно вводить певні фінансові обмеження, що забезпечують скорочення чисельності іммігрантів. Що стосується юридичних осіб, то в деяких країнах фірми мають право наймати іноземну робочу силу тільки після досягнення певного обсягу обороту і продажів або після внесення певних платежів до державного бюджету. Приватні особи мають право іммігрувати, тільки якщо вони готові інвестувати в економіку приймаючої країни визначену законом суму, довести легальність походження цих грошей і створити певну кількість робочих місць. За законодавством деяких країн за оформлення імміграції і працевлаштування на місцеве підприємство іммігранти зобов'язані платити;

· обмеження строків перебування. Законодавство більшості країн встановлюють максимальні терміни перебування іноземних працівників на їх території, після закінчення яких вони повинні або залишити приймаючу країну, або отримати від компетентних органів дозвіл на продовження свого перебування в ній;

· географічні пріоритети. Практично кожна країна, що приймає іммігрантів, законодавчо встановлює географічну та національну структуру імміграції. Вона зазвичай регулюється за допомогою кількісних квот на в'їзд іммігрантів з певних країн. Іноді, щоб уникнути звинувачень в упередженості та порушенні прав людини, уряду проводять в рамках географічних квот лотереї на право іммігрувати між представниками різних країн з одного географічного регіону;

· заборони. Явні й приховані заборони наймати іноземну робочу силу зазвичай містяться в законах про професії, якими іноземцям займатися заборонено. Явні заборони прямо перелічують галузі чи спеціальності, в яких працювати іноземцям не можна. Приховані заборони, навпаки, встановлюють перелік галузей або спеціальностей, в яких можуть працювати тільки громадяни даної країни, перекриваючи тим самим доступ до них іноземців.

4.
Міжнародний рух капіталів

Країни-учасники світової торгівлі обмінюються між собою як товарами і послугами, так і ресурсами, необхідними для їх виробництва, тобто факторами виробництва. Найбільш рухомим фактором виробництва є капітал. Рух капіталу – міграція капіталів між країнами, яка приносить дохід їх власникам. У свою чергу, міжнародна міграція капіталу включає експорт, імпорт капіталу і його функціонування за кордоном. Міжнародний рух капіталу в сучасних умовах служить фактором посилення інтернаціоналізації виробництва, збільшення темпів економічного зростання і рівня зайнятості, розвитку передових галузей промисловості і перетворює фінансові ринки в найважливіший стимул розвитку світового господарства.

У сучасній економічній теорії рух капіталу, так як і міграція робочої сили, розглядається як субститут міжнародної торгівлі. Коли торгівля між країнами зумовлюється відмінностями в забезпеченості факторами виробництва, міжнародне переміщення факторів виробництва, в першу чергу капіталу, заміщає зовнішню торгівлю. Міжнародні потоки капіталу спрямовуються туди, де реалізація інвестиційних проектів забезпечує більшу економічну віддачу. Це створює важливе джерело отримання виграшу від міжнародного переміщення капіталу. 

За джерелами походження капітал, який здійснює міжнародний рух, можна поділити на офіційний і приватний. Оскільки міжнародний рух капіталів здійснюється одночасно у формі експорту для одних країн і у формі імпорту для інших країн, то надалі ми в основному оперуватимемо категорією експорту капіталу. Вивіз (експорт) капіталу – це одностороння міграція капіталу для розміщення за кордоном з метою отримання прибутку від підприємницької діяльності. Він здійснюється у формі банківського переказу чи у формі поставок засобів виробництва для реалізації комерційних проектів.

Експорт капіталу здійснюється у трьох формах: 

· експорт підприємницького капіталу;

· експорт позичкового капіталу;

· міжнародна економічна допомога.

Систематизація міжнародного форм руху капіталів подано на рисунку 16.2.
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Рис. 16.2. Форми міжнародного руху капіталів

Експорт підприємницького капіталу – це капіталовкладення в закордонні інвестиції у вигляді створення філій, дочірніх компаній, спільних підприємств і просто у вигляді участі в капіталі. Цей вид експорту капіталу має дві форми: прямі закордонні інвестиції й портфельні закордонні інвестиції. Тут варто зазначити, що при експорті капіталу необхідно використовувати термін «закордонні», оскільки визначення «іноземні» щодо інвестицій належить імпорту капіталу.

Прямі іноземні інвестиції – це внесення коштів або майна до статутного фонду юридичної особи в обмін на корпоративні права (акції, пайові свідоцтва), емітовані такою юридичною особою. Іншими словами, прямі закордонні інвестиції – це капіталовкладення в закордонні підприємства, які забезпечують інвесторові безпосередній контроль над ними і відповідний дохід.

Портфельні іноземні інвестиції – це кошти, вкладені у цінні папери довготермінового характеру, які не передбачають отримання швидкого доходу. Здебільшого це інвестиції великих промислових програм, у тому числі і за участю держави. Таким чином, закордонні портфельні інвестиції – це вкладення капіталу в акції закордонних підприємств (без придбання контрольного пакета), облігації та інші цінні папери іноземних держав, міжнародних валютно-кредитних організацій.

Позичковий капітал. Формою міжнародного руху позичкового капіталу є міжнародний кредит, тобто грошовий капітал, що віддається власником в позичку, що приносить відсоток і обслуговуючий кругообіг функціонуючого капіталу.

Найважливішими причинами експорту капіталу є:

· Розбіжності попиту на капітал і його пропозиції в різних ланках світового господарства.

· Поява можливості освоєння місцевих товарних ринків. Капітал експортується для того, щоб прокласти дорогу експорту товарів, стимулювати попит на власну продукцію.

· Наявність в країнах, куди експортується капітал, більш дешевої сировини і робочої сили.

· Стабільна політична ситуація і в цілому сприятливий клімат в країні, що приймає, пільговий інвестиційний режим в спеціальних економічних зонах.

· Нижчі екологічні стандарти в приймаючій країні, ніж в країні-донорі капіталу.

· Прагнення обхідним шляхом проникати на ринки третіх країн, які встановили високі тарифні і нетарифні обмеження.

Для залучення іноземного капіталу надзвичайно важливий сприятливий інвестиційний клімат у країні, який передбачає: політичну стабільність; відповідний характер законодавства щодо іноземних інвестицій, у тому числі з питань діяльності спільних підприємств, а також гарантій захисту повернення самих інвестицій і прибутку (можливість вивезення прибутків з-за кордону називається репарацією); достатність запасів природної сировини; наявність кваліфікованої робочої сили; належний ступінь розвитку виробничої інфраструктури, зокрема транспорту і засобів зв’язку; енергетичну забезпеченість народного господарства, наявність енергетичних резервів; місткість місцевого ринку, високий ступінь платоспроможності попиту на товари і послуги; відповідний характер внутрішнього господарського механізму, можливість вільних економічних відносин з місцевими товаровиробниками; конвертованість національної валюти.

5.
Міжнародне науково-технічне співробітництво

У сучасних умовах внесок науки, інновацій і нових технологій є вирішальним чинником соціального і економічного розвитку. З їх допомогою постійно збільшуються об’єми виробництва продуктів, товарів і послуг і їх різноманітність. У останній третині XX ст. процес появи технологічних нововведень вийшов за межі окремо узятих країн і набув наднаціонального характеру, що виражається в поглибленні Міжнародного науково-технічного співробітництва.

Міжнародне науково-технічне співробітництво (МНТС) – це форма МЕВ, яка являє собою систему економічних зв’язків у сфері перетину науки, техніки, виробництва, послугової діяльності та торгівлі й існує на основі спільних, наперед вироблених та узгоджених, намірів, закріплених у міжнародних економічних договорах і угодах.

Оскільки запропоноване визначення ще не відображає повного змісту даного міжнародного економічного явища, то варто розглянути  структуру МНТС, яка містить:

· координацію міжнародних програм спільних наукових і технічних досліджень; 

· кооперацію при здійсненні науково-технічних досліджень;

· міжнародне науково-технічне ліцензування; 

· поглиблення й удосконалення співробітництва в області науково-технічної інформації;

· міжнародний інжиніринг, співробітництво з приводу проведення допроектних досліджень і складання проекту на основі науково-технічних знань, а також консультації при виконанні проектів;

· співробітництво в підготовці наукових та інженерно-технічних кадрів, тісні міжнародні стосунки між вищими учбовими закладами;

· проведення міжнародних наукових і науково-технічних конференцій, симпозіумів, семінарів;

· вирішення окремих важливих наукових і технічних проблем шляхом спільного планування між зацікавленими країнами;

· створення й функціонування міжнародних науково-дослідних інститутів, організацій, лабораторій, конструкторських бюро;

· проведення взаємних міждержавних консультацій з питань науково-технічної політики;

· розробка науково-технічних прогнозів.

В процесі реалізації МНТС виникають проблеми пов‘язані з інтелектуальною власністю. Інтелектуальну власність можна визначити, як відносини між людьми з приводу присвоєння, володіння, користування та розпорядження щодо результатів інтелектуальної праці. власності. Предметом (об'єктом) інтелектуальної власності є: новітні технології, наукові відкриття, винаходи, виробничий та інший досвід, ноу-хау, дослідні або промислові зразки устаткування, апаратура, інструменти, технологічні лінії, документація, способи виробництва. Інтелектуальна власність - це володіння виключним правом, яке визначає виключення і обмеження доступу, передання, контролю та відповідальності щодо об'єкта інтелектуальної власності.

Пріоритетні напрямки розвитку міжнародних науково-технічних відноси: електронізація, автоматизація, роботизація виробничих процесів; надійне мирне використання атомної енергії; створення нових видів конструкційних матеріалів; розширення практичного використання біотехнології та генної інженерії; космічні дослідження.

Найбільш раціональні й ефективні форми цього співробітництва:

· створення загальних науково-дослідних центрів, бюро, лабораторій для використання новітніх науково-технічних ідей, конструювання, маркетингових досліджень і техніко-економічних розрахунків;

· спільні експерименти в області вдосконалювання діючої техніки й технології з метою поліпшення техніко-економічних показників роботи фірми;

· спільні вишукування й вивчення закордонного досвіду в області організації виробництва й праці;

· поточна координація й консультації з питань науково-технічної політики;

· організація підготовки кваліфікованого дослідницького персоналу.
6. Зовнішньоекономічна політика держави
Регулювання міжнародних взаємовідносин країни з іншими країнами- учасницями світового співтовариства здійснюється через реалізацію зовнішньоекономічної політики держави. Відповідно до ст. 10 Господарського кодексу України, зовнішньоекономічна політика – це політика, спрямована на регулювання державою відносин суб’єктів господарювання з іноземними суб’єктами господарювання та захист національного ринку і вітчизняного товаровиробника». В економічній літературі зовнішньоекономічна політика визначається як: діяльність державних законодавчих та виконавчих органів, спрямована на формування ефективних економічних відносин держави на міжнародній арені; політика, яка випливає з об’єктивно існуючих порівняльних і конкурентних переваг у різних галузях господарства передбачає пріоритет національних економічних інтересів в системі методів і форм регулювання світогосподарських зв’язків, ґрунтується на засобах тарифного та нетарифного регулювання, спрямована в цілому на створення конкурентного ринкового середовища, поступове формування економіки, орієнтованої на експорт; політичне оформлення міжнародних економічних зв’язків країни тощо. Таким чином, головна мета зовнішньоекономічної політики держави – захист національних інтересів на міжнародній арені. Отже, зовнішньоекономічна політика – цілеспрямована діяльність держави щодо формування та використання зовнішньоекономічних зв’язків для зміцнення свого потенціалу (політичного, економічного, військового, соціального, екологічного тощо) та ефективної участі в світовій економіці.

Зовнішньоекономічна політика здійснюється за допомогою регуляторів, тобто важелів, які впливають на виникнення зовнішньоекономічних відносин і спрямовують їх розвиток в єдину ефективну політико-економічну систему, що захищає інтереси держави:

1) економічні регулятори (співвідношення попиту і пропозиції; співвідношення світових і внутрішніх (вітчизняних) цін, тарифів, курсів валют, відсоткових ставок; співвідношення світового та вітчизняного рівнів розвитку виробництва товарів (робіт, послуг) за їх обсягами, якістю та ефективністю; економічні стимули; прогнози, плани, програми та ін.);

2) адміністративні регулятори (квотування і ліцензування експорту та імпорту товарів (робіт, послуг); ліцензування окремих видів діяльності; механізм обов’язкового продажу частини валютної виручки від експорту товарів (робіт, послуг); митні режими; митне оформлення ввезення та вивезення товарів; валютний контроль; митний контроль; експортний контроль; імпортний контроль та ін.).

Складовими елементами зовнішньоекономічної політики держави є зовнішньоторговельна політика (експортна й імпортна), зовнішньоінвестіційна політика, валютна політика, митно-тарифна політика.

Зовнішньоторговельна політика – це державна політика, яка впливає на зовнішню торгівлю через податки, субсидії, прямі обмеження експортних та імпортних операцій. Об'єктом регулювання зовнішньоторговельної політики є товаропотоки між країнами. Залежно від спрямованості товаропотоків розрізняють експортну та імпортну політику держави. Експортна політика держави – реалізація на зовнішніх ринках товарів, стосовно яких країна має порівняльні переваги, стимулювання конкурентоспроможності вітчизняних підприємств, підвищення серійності вітчизняного виробництва конкурентоспроможної продукції з метою розширення її вивозу на зовнішні ринки, тобто експортна політика спрямована на реалізацію економічного потенціалу країни на зовнішніх ринках. Імпортна політика держави – спрямована на регулювання імпорту з метою захисту вітчизняного ринку від іноземної конкуренції та задоволення власних потреб за рахунок товарів іноземного виробництва. Основними напрямами імпортної політики є: обґрунтована політика імпортозаміщення та відповідні протекційні заходи стосовно товарів іноземного виробництва. Основними інструментами регулювання імпорту є жорстка митно-тарифна система та застосування нетарифних бар'єрів.

Історично виділяється кілька видів зовнішньоторговельної політики:

· політика автаркії (економічної ізоляції),

· політика протекціонізму,

· політика вільної торгівлі (фритредерство, манчестерство).

Валютна політика – це сукупність дій держави з метою підтримання економічної стабільності і створення основних засад розвитку міжнародних економічних відносин за рахунок впливу на валютний курс і на валютні відносини. Основними складовими валютної політики є дисконтна та девізна політика держави. Дисконтна політика – система економічних та організаційних заходів, які використовуються при застосуванні дисконтної ставки (відсотка) при регулюванні інвестицій та збалансуванні платіжних зобов'язань. Дисконтна політика орієнтована на коригування валютного курсу з метою регулювання грошового потоку, динаміки та рівня цін, обсягу грошової маси та міграцію короткотермінових активів. Девізна політика – застосування валютної інтервенції та валютних обмежень на покупку та продаж валюти з метою збереження стабільності валютного курсу. В свою чергу, валютна інтервенція – це цільова операція Національного банку України з купівлі-продажу іноземної валюти для обмеження динаміки курсу національної валюти певними рамками його підвищення або зниження, а валютні обмеження – це система економічних, правових, організаційних засобів, що регламентують операції з національною й іноземною валютою, золотом.

Зовнішньоінвестиційна або політика у сфері стимулювання іноземних інвестицій – комплекс заходів держави для залучення, використання іноземних інвестицій на території країни та регулювання вивозу інвестицій за кордон. Ця політика передбачає реалізацію відповідних цілей: 

· залучення в країну додаткового інвестиційного капіталу, передових технологій та управлінського досвіду ринкового господарювання;

· створення конкурентного середовища для суб’єктів господарювання;

· збільшення обсягів національного виробництва за рахунок іноземних інвестицій; 

· збільшення зайнятості населення та скорочення рівня безробіття;

· реорганізації та структурної перебудову економіки. 

Митно-тарифна політика – це комплексна система заходів, що спрямована на забезпечення економічного суверенітету країни; охорону її державних кордонів та реалізацію зовнішньоекономічної стратегії. Основні цілі митно-тарифної політики: ефективне використання інструментів митного контролю та регулювання товарообміну на митній території України; захист внутрішнього ринку; ефективний розвиток національної економіки; структурна перебудова економічної політики держави. Митно-тарифна політика дозволяє державі регулювати товаропотоки та географічну структуру експорту та імпорту з урахуванням довготермінових цілей розвитку країни, забезпечення макроекономічної стабільності, підтримання платіжного балансу, стабільного курсу національної валюти.
ПРАКТИКУМ

1.  Визначте такі поняття та категорії: 

· міжнародна торгівля;

· зовнішньоекономічна політика;

·  світовий ринок;

·  платіжний баланс;

· торгівельний баланс;

·   міжнародні валютно-фінансові відносини;

·  валютний курс;

·  котирування;

·  конвертованість;

·  світова валютна система;

·  валютний ринок;

· Міжнародні фінансові інститути;

· МВФ;

· група світового банку (СБ);

· міжнародна трудова міграція;

· імміграція робочої сили;

· еміграція робочої сили;

·  міжнародний рух капіталу;

·  прямі іноземні інвестиції;

· портфельні іноземні інвестиції;

·  міжнародне науково-технічне співробітництво;

·  інтелектуальна власність;

· зовнішньоекономічна політика;

· зовнішньоторгівельна політика;

· митно-тарифна політика;

· валютна політика;

· економічні регулятори зовнішньоекономічної політики;

· адміністративні регулятори зовнішньоекономічної політики.

2. Вірно / невірно  (вкажіть «Так» чи «Ні», відповідь обґрунтуйте)

1. Добробут населення певної країни не залежить від участі країни у міжнародному поділі праці.

2. Принцип абсолютних переваг показує відмінності між країнами щодо альтернативних витратах виробництва певного товару.

3. Система фіксованих валютних курсів діє у світовій економіці із 1971 року.

4. З 2000 року у світовій економіці існують дві світових валюти – західноєвропейський євро та японська ієна.

5. Світова організація торгівлі – це міжнародна організація, яка об’єднує розвинуті західноєвропейські країни.

6. Споживачі зацікавлені у відсутності будь-яких митних перешкод.

7. Основною метою введення протекціоністських заходів є турбота про зайнятість у національній економіці.

8. Ліцензування відноситься до нетарифних засобів у міжнародній торгівлі.

9. Підсумок платіжного балансу країни завжди дорівнює нулю.

10. Обмеження імпорту призводить до зберігання в країні неефективних галузей і стримує зростання ефективного виробництва.

11. Румунія виступає основним зовнішньоторговельним партнером України.

12. Україні завжди варто використовувати стратегію протекціонізму.

13. Україна в сучасних умовах має пасивне торговельне сальдо.

14. Якщо курс гривні по відношенню до американського долара зростає, тоді вартість українського експорту також зростає.

15. Світові валютні відносини регулюються діяльністю головних світових валютних бірж.

3. Охарактеризуйте причини трудової міграції та відобразіть результати в таблиці:

	З боку країн-донорів
	З боку країн-реципієнтів

	
	


4. Розкрийте основні засоби (інструменти) реалізації зовнішньоекономічної політики. 
5. Охарактеризуйте наслідки міжнародного руху капіталів та відобразіть результати в таблиці:
	
	Позитивні:
	Негативні:

	Для країн-експортерів капіталу
	
	

	Для країн імпортерів капіталу
	
	


6. На прикладах вітчизняної, європейської та світової валютної систем внесіть в таблицю характеристики, які відповідають показникам їхнього валютного стану.
	Основні показники
	Національна валютна система
	Європейська валютна система
	Світова валютна система

	1. Резервна валюта
	
	
	

	2. Умови взаємної конвертації валют
	
	
	

	3. Режим паритетів
	
	
	

	4. Режим курсів
	
	
	

	5. Режим валютного ринку
	
	
	

	6. Регулюючі органи
	
	
	


ПІСЛЯМОВА

Економічні процеси функціонують на основі певних закономірностей і мають свої наслідки. Володіння основами економічних знань дозволяє зрозуміти як економіка впливає на сучасне життя та дає орієнтири прийняття рішень.

Даний підручник не може охопити все коло питань, які виникають в процесі вивчення і засвоєння конкретних проблем, а тим паче претендувати на безумовність та беззаперечність викладених суджень та рекомендацій. Досить велике різноманіття реального життя, особливо в сучасних умовах швидких соціально-економічних змін та глобальної нестабільності.

Глибинні соціально-економічні перетворення, які форсовано відбуваються в умовах сьогодення, надають ідеальну можливість розглянути нові економічні засади в момент їх формування, що вимагає певного початкового розуміння.

Знайомство з основними проблемами економіки, з її методами і функціями в контексті теорії споживчого вибору і попиту, теорії пропозиції, теорії підприємництва, иакреокономічного регулювання дозволить підготувати студентів до розуміння глобальних проблем сучасного світу. У їх складі й ринкові ситуації, і конкуренція не тільки підприємств, а й країн, перетворення національного капіталу і національних ринків в інтернаціональні, і неможливість уникнути кризових явищ в окремо взятій країні в умовах кризи світового масштабу.

Знання логіки економічних процесів необхідно не тільки тим, хто займається їх організацією за родом своєї діяльності. Вкрай непросте сучасне життя ставить перед будь-яким громадянином масу важких завдань. Можна, звичайно, намагатися шукати найкращі відповіді на них на дотик, інтуїтивно, але аж надто велика при цьому небезпека забитися, причому вкрай болісно.

Засвоєння інформації підручника сприятиме розумінню проблем курсу економічної теорії і формуванню передбачених освітніми стандартами необхідних професійних компетенцій.
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Рис. 4.4. Ринкова рівновага, надлишок,  дефіцит
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